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Объект исследования – деятельность предприятия АО ПГ «Метран». 
 

Предмет исследования – финансовое состояние предприятия. 
 

Цель исследования – обосновать применение методики оценки финансового 

состояния предприятий с учетом результатов деятельности компаний-

конкурентов на примере АО ПГ «Метран». 
 

Выпускная квалификационная работа состоит из двух разделов. В первом раз-

деле даны определения финансового состояния различных авторов, приведен ана-

лизметодик оценки финансового состояния предприятия, выявлены и системати-

зированы их особенности. Во втором разделе проведен финансовый анализ дея-

тельности АО ПГ «Метран»на основе выбранной методики, приведены показате-

ли финансового состояния конкурентов предприятия, проведено сравнение фи-

нансового состояния с конкурентами, сделан вывод о влиянии сравнительного 

анализа на вывод о рисках финансового состояния оцениваемого предприятия. 
 

Результаты работы. После проведенного сравнения показателей финансового 

состояния АО ПГ «Метран» с конкурентами можно сделать вывод, что сравни-

тельный конкурентный анализ изменяет выводы финансового анализа.У АО ПГ 

«Метран» хорошие показатели, но по некоторым параметрам зарубежные компа-

нии его превосходят. Данное сравнение позволяет подтвердить благоприятные 

выводы о высоком уровне конкурентоспособности анализируемого хозяйствую-

щего субъект. Установлено, что высокий уровень конкурентоспособности АО ПГ 

«Метран» вызван не слабыми достижениями конкурентов, а постоянно улуч-

шающими результатами деятельности АО ПГ «Метран». 



Результаты работы могут быть использованы в АО ПГ «Метран»для получе-

ния информации о рисках, вытекающих из более сильной позиции конкурентов по 

ряду показателей финансового состояния. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

 

В условиях рыночных отношений повышаются роль и значение анализа фи-

нансового состояния предприятия. Это связано с тем, что предприятия приобре-

тают самостоятельность и несут полную экономическую ответственность за ре-

зультаты своей производственно-хозяйственной деятельности перед акционерами, 

работниками, банками и кредиторами. 
 

Финансовое состояние является важнейшей характеристикой степени эффек-

тивности проведения экономической деятельности организации, поэтому так 

важно понимать значение и правильно оценивать финансовое состояние предпри-

ятия. 
 

В настоящее время, в период современного мирового экономического кризиса, 

повышается самостоятельность предприятий, их экономическая и юридическая 

ответственность. Резко возрастают значения финансовой устойчивости и субъек-

тов хозяйствования. Все это значительно увеличивает роль анализа их финансово-

го состояния, наличия, размещения и использования денежных средств. Предпри-

ятиям в нынешнее время нестабильной экономики, когда наблюдается спад про-

мышленного производства и значительно сокращаются инвестиции в производст-

во, для эффективной работы необходимо уметь анализировать свою прошлую 

деятельность (для того, чтобы не повторять ошибок и использовать положитель-

ные моменты) и планировать будущую деятельность (чтобы избежать ошибок и 

представить результаты своей работы). 
 

Для обеспечения эффективной деятельности в современных условиях пред-

приятию необходимо уметь реально оценивать финансово-экономическое состоя-

ние, а также состояние партнеров и конкурентов. Это обусловливает важность 

подготовки специалистов, владеющих методикой финансового анализа. 
 

Эффективная финансовая деятельность предприятия должна опираться на 

точность, полноту учета и объективную оценку показателей, характеризующих 

платежеспособность, финансовую устойчивость, кредитоспособность, динамику 

выручки и прибыли от продаж и связанных с ней рисков, движение денежных по- 



токов. Экономический анализ финансового состояния предприятия дает возмож-

ность принятия правильных, научно-обоснованных управленческих решений, 

обеспечивающих бесперебойный кругооборот средств данного хозяйствующего 

субъекта. 
 

Цель выпускной квалификационной работы – обосновать применение методи-

ки оценки финансового состояния предприятий с учетом результатов деятельно-

сти компаний-конкурентов на примере АО ПГ «Метран». 
 

Исходя из цели, можно сформулировать задачи исследования: 
 

1) раскрыть сущность и значимость проведения анализа финансового состоя- 
 

ния, дать описание источников информации, необходимых для проведения анали-

за; 
 

2) провести сравнительный анализ методик оценки финансового  состояния, 
 

обосновать выбор методики проведения оценки финансовой деятельности АО ПГ 

«Метран»; 
 

3) проанализировать финансовое состояние АО ПГ «Метран» с помощью фи- 
 

нансовых показателей и коэффициентов; 
 

4) провести сравнительную характеристику АО ПГ «Метран» и конкурирую- 
 

щих предприятий, сделать вывод об изменении оценки финансового состояния 

предприятия с учетом показателей компаний-конкурентов. 
 

Объектом исследования является деятельность предприятия АО ПГ «Метран». 



1 МЕТОДИКИ АНАЛИЗА ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ 

 

 

1.1 Понятие, сущность и задачи финансового состояния предприятия 

 
 

 

Одним из основных направлений финансового управления деятельностью ор-

ганизации является анализ ее финансового состояния. 
 

Следует различать понятия «финансовый анализ» и «анализ финансового со-

стояния предприятия». Финансовый анализ – более широкое понятие, так как он 

включает наряду с анализом финансового состояния еще и анализ формирования 

и распределения прибыли, себестоимости продукции, реализации и другие вопро-

сы. Анализ финансового состояния – это часть финансового анализа.Для опреде-

ления целей и задач финансового состояния рассмотрим несколько определений, 

которые раскрывают сущность финансового состояния. 
 

В.Э. Чернова, Т.В. Шмулевич дают следующее определение:«Финансовое со-

стояние – комплексное понятие, характеризующее реальную и потенциальную 

финансовую конкурентоспособность фирмы»[6, с.5]. 
 

О.В. Грищенко в своем учебном пособии раскрывает понятие следующим об-

разом: «Финансовое состояние – способность предприятия финансировать свою 

деятельность»[3, с.85]. Оно характеризуется обеспеченностью финансовыми ре-

сурсами, необходимыми для нормального функционирования предприятия, целе-

сообразностью их размещения и эффективностью использования, финансовыми 

взаимоотношениями с другими юридическими и физическими лицами, платеже-

способностью и финансовой устойчивостью. 
 

С.В. Недосекин определил: «Финансовое состояние предприятия – это эконо-

мическая категория, отражающая состояние капитала в процессе его 

кругооборота и способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на 

фиксированный мо-мент времени» [5, с.1]. 
 

По мнению А.Д. Шеремета, Е.В. Негашева, основными факторами, опреде-

ляющими финансовое состояние, являются, во-первых, выполнение финансового 



плана и по необходимости увеличение собственного оборотного капитала за счет 

прибыли и, во-вторых, оборачиваемость оборотных средств (активов). Критери-

альным показателем, в котором проявляется финансовое состояние, выступает 

платежеспособность организации. Поскольку выполнение финансового плана 

преимущественно зависит от результатов производственной и хозяйственной дея-

тельности в целом, то можно сказать, что финансовое состояние определяется 

всей совокупностью хозяйственных факторов. Поэтому наряду с балансом также 

для анализа финансового состояния используются отчет о прибылях и убытках и 

другие формы отчетности [9, с.131]. 
 

И.Т. Балабанов под финансовым состоянием понимает: «Характеристику фи-

нансовой конкурентоспособности предприятия (то есть платежеспособности, кре-

дитоспособности), использования финансовых ресурсов и капитала, выполнения 

обязательств перед государством и другими хозяйствующими субъектами» [2, 

с.195]. 
 

В.Г.Артеменко, М.В.Беллендир считают: «Финансовое состояние это важней-

шая характеристика деятельности организации, отражающая обеспеченность фи-

нансовыми ресурсами, целесообразность и эффективность их размещения и ис-

пользования, платежеспособность и финансовую устойчивость» [1, с.71]. 
 

Несколько иную позицию по раскрытию сущности финансового состояния 

предприятия, его финансовой устойчивости и взаимосвязи между ними занимает 

Г.В. Савицкая. С одной стороны, давая характеристику понятиям финансового со-

стояния и финансовой устойчивости предприятия, она справедливо пишет, что 

финансовое состояние предприятия – это экономическая категория, отражающая 

состояние капитала в процессе его кругооборота и способность субъекта хозяйст-

вования к саморазвитию на фиксированный момент времени. 
 

С другой стороны, Г.В. Савицкая допускает нечеткость в разграничении таких 

понятий, как «финансовое состояние» и «финансовая устойчивость» данный вы- 
 

вод подтверждается следующим ниже определением финансовой устойчивости 

предприятия, которое дает Г.В. Савицкая: «финансовая устойчивость предпри- 



ятия – это способность субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, 

сохранять равновесие своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и 

внешней среде, гарантирующее его постоянную платежеспособность и инвести-

ционную привлекательность в границах допустимого уровня риска» и далее: 

«Следовательно, устойчивое финансовое состояние не является счастливой слу-

чайностью, а итогом грамотного, умелого управления всем комплексом факторов, 

определяющих результаты хозяйственной деятельности предприятия». При таком 

подходе в понятие финансовой устойчивости вкладывается даже более широкое 

содержание, чем в понятие финансового состояния предприятия [7, с.71]. 
 

Финансовое состояние, как правило, определяет потенциал предприятия: по-

ложение как в конкурентной (внешней) среде, так и определяет уровень гарантии 

экономических интересов, что играет огромную роль в вопросах делового со-

трудничества.Объединим вышеперечисленные определения финансового состоя-

ния в таблицу 1. 

 

Таблица 1 – Определение финансового состояния 

 

Автор Определение финансового состояния 
 

В.Э.Чернов, Т.В. Шмулевич 
Это комплексное понятие, характеризующее 

 

реальную и потенциальную финансовую кон-  

 
 

 курентоспособность фирмы. 
 

 Это способность предприятия финансировать 
 

 свою деятельность. Оно характеризуется обес- 
 

 печенностью финансовыми ресурсами, необ- 
 

 ходимыми для нормального функционирова- 
 

О.В. Грищенков 
ния предприятия, целесообразностью их раз- 

 

мещения и эффективностью использования,  

 
 

 финансовыми взаимоотношениями с другими 
 

 юридическими и физическими лицами, плате- 
 

 жеспособностью и финансовой устойчиво- 
 

 стью. 
 

 Это экономическая категория, отражающая 
 

 состояние капитала в процессе его кругообо- 
 

С.В.Недосекин рота и способность субъекта хозяйствования к 
 

 саморазвитию на фиксированный момент вре- 
 

 мени. 
 



 Окончание таблицы 1 
 

  
 

Автор Определение финансового состояния 
 

 Во-первых, это выполнение финансового пла- 
 

 на и по необходимости увеличение собствен- 
 

А.Д. Шеремет, Е.В. Негашев ного оборотного капитала за счет прибыли и, 
 

 во-вторых, оборачиваемость оборотных 
 

 средств (активов). 
 

 Это экономическая категория, отражающая 
 

 состояние капитала в процессе его кругообо- 
 

Г.В. Савицкая рота и способность субъекта хозяйствования к 
 

 саморазвитию на фиксированный момент вре- 
 

 мени. 
 

 Это характеристика финансовой конкуренто- 
 

 способности предприятия (то есть платеже- 
 

И.Т. Балабанов 
способности, кредитоспособности), использо- 

 

вания финансовых ресурсов и капитала, вы-  

 
 

 полнения обязательств перед государством и 
 

 другими хозяйствующими субъектами. 
 

 Это важнейшая характеристика деятельности 
 

 организации, отражающая обеспеченность 
 

В.Г. Артеменко, М.В. Беллендир 
финансовыми ресурсами, целесообразность и 

 

эффективность их размещения и использова-  

 
 

 ния, платежеспособность и финансовую ус- 
 

 тойчивость. 
 

 

Основываясь на вышеперечисленных мнениях, мы пришли к выводу, что 

финансовое состояние предприятия – это способность субъекта хозяйствова-ния 

функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пас-сивов 

в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее его постоян-ную 

платежеспособность в границах допустимого уровня риска. Следствием это-го 

будет его уровень финансовой конкурентоспособности предприятия. 
 

Таким образом, исходя из цели финансовой деятельности, основной задачей 

финансового состояния является своевременное выявление и устранение недос-

татков финансовой деятельности, и нахождение резервов улучшения финансового 

состояния предприятия и его платежеспособности. При этом необходимо: 

 

1) на основе изучения причинно – следственной взаимосвязи между различ- 
 

ными показателями производственной, коммерческой и финансовой деятельности 

дать оценку выполнения плана по поступлению финансовых ресурсов и их ис-

пользованию с позиции улучшения финансового состояния предприятия; 



2) прогнозировать возможные финансовые результаты, экономическую рента- 
 

бельность исходя из реальных условий хозяйственной деятельности и наличия 

собственных и заемных ресурсов и разработанных моделей финансового состоя-

ния при разнообразных вариантах использования ресурсов; 

 

3) разрабатывать конкретные мероприятия, направленные на более эффектив- 
 

ное использование финансовых ресурсов и укрепление финансового состояния 

предприятия. 
 

Таким образом, финансовое состояние предприятия – это способность субъек-

та хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих 

активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гарантирующее 

его постоянную платежеспособность и инвестиционную привлекательность в гра-

ницах допустимого уровня риска. А ее главной задачей является своевременное 

выявление и устранение недостатков финансовой деятельности, и нахождение ре-

зервов улучшения финансового состояния предприятия и его платежеспособно-

сти. 

 

 

1.2 Анализ и сравнение методик финансового состояния предприятия 

 
 

 

В основе комплексного анализа финансового состояния лежит анализ финан-

совой отчетности организации. Анализ финансового состояния – это процесс, при 

помощи которого оценивается прошлое и текущее финансовое положение, и ре-

зультаты деятельности организации. При этом главной целью является оценка 

финансово – хозяйственной деятельности коммерческой организации относитель-

но будущих условий существования[19, с. 128; 22, с. 242; 27, с. 1; 34, с. 98]. 
 

Суть такого анализа заключается в изыскании финансовых источников разви-

тия предприятия, а также определении направлений наиболее эффективного инве-

стирования финансовых ресурсов, решении других подобных вопросов. Успех во 

многом зависит от всесторонности, регулярности, тщательности изучения финан-

совой отчетности. 



Анализом финансового состояния занимаются не только руководители и соот-

ветствующие службы предприятия, но и его учредители, инвесторы с целью изу-

чения эффективности использования ресурсов, банки для оценки условий креди-

тования и определения степени риска, поставщики для своевременного получения 

платежей, налоговые инспекции для выполнения плана поступления средств в 

бюджет и т.д. В соответствии с этим Недосекин С.В. делит анализ на внутренний 

и внешний.[5, с.6] 

 

Внутренний анализ проводится службами предприятия, и его результаты ис-

пользуются для планирования, контроля и прогнозирования финансового состоя-

ния. Анализ финансового состояния, проводимый в интересах внутренних поль-

зователей, направлен на выявление наиболее слабых позиций в финансовой дея-

тельности предприятия в целях их укрепления и определения возможностей, ус-

ловий работы предприятия, создания информационной базы для принятия управ-

ленческих решений, обеспечивающих эффективную работу организации. 
 

Его цель – установить планомерное поступление денежных средств и размес-

тить собственные и заемные средства таким образом, чтобы обеспечить нормаль-

ное функционирование предприятия, получения максимума прибыли и исключе-

ние банкротства. Стоит отметить, что только руководство предприятия может уг-

лубить анализ отчетности, используя данные производственного учета в рамках 

управленческого анализа, проводимого для целей управления. 
 

Внешний анализ осуществляется инвесторами, поставщиками материальных и 

финансовых ресурсов, контролирующими органами на основе публикуемой от-

четности. Его цель состоит в установлении возможности выгодного вложения 

средств для обеспечения максимума прибыли и исключения риска возможных по-

терь. По результатам анализа каждый из партнеров может оценить выгодность 

экономического сотрудничества, так как набор показателей анализа финансового 

состояния позволяет получить достаточно полную характеристику возможностей 

предприятия обеспечивать бесперебойную хозяйственную деятельность, его ин- 



вестиционной привлекательности, платежеспособности, финансовой устойчиво-

сти и независимости, определить перспективы развития. 
 

Источниками информации для анализа деятельности предприятия является 

бухгалтерская отчетность, в некоторых случаях, при анализе деятельности контр-

агентов, возможно использование публикуемой отчетности. 
 

В составе бухгалтерской отчетности для анализа должны быть представлены 

следующие документы: 
 

1) бухгалтерский баланс; 
 

2) отчет о финансовых результатах; 
 

3) отчет о движении капитала; 
 

4) отчет о движении денежных средств; 
 

5) приложение к бухгалтерскому балансу; 
 

6) другие данные для проведения мониторинга финансового состояния орга- 
 

низаций[12, с. 176; 29, с. 383; 31, с. 72; 36, с. 15]. 
 

Многообразие задач, возникающих в процессе анализа финансового состоя-

ния, требует использования разнообразных методик для их решения. До настоя-

щего времени не выработана единая классификация применяемых методов, спо-

собов и приемов. 
 

В своем учебнике Г.В. Савицкая описывает два понятия: метод и методика. 

Под методом экономического анализа понимается системный комплексный под-

ход к изучению результатов деятельности хозяйствующих субъектов, выявлению 

 

и измерению противоречивого влияния на них отдельных факторов, обобщению 

материалов анализа в виде выводов и рекомендаций на основе обработки специ- 
 

альными приемами всей имеющейся информации о результатах этой деятельно-

сти. 
 

Под методикой понимается совокупность способов, правил наиболее целесо-

образного выполнения какой-либо работы. В экономическом анализе методика 

представляет собой совокупность аналитических способов и правил исследования 

экономики предприятия, определенным образом подчиненных достижению цели 



анализа. Следует различать общую и частные методики. Общую методику пони-

мают как систему исследования, которая одинаково используется при изучении 

различных объектов экономического анализа в различных отраслях национальной 

экономики. Частные методики конкретизируют общую по отношению к опреде-

ленным отраслям экономики, к определенному типу производства или объекту 

исследования[7, с.26]. 
 

На рисунке представлены этапы методики анализа финансового состояния 

предприятия, использующиеся автором в целях настоящей работы. 
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Рисунок 1 – Методика анализа финансового состояния предприятия 
 
 

 

В экономическом анализе применяются различные методики оценки финансо-

вого анализа. 
 

А.Д. Шеремет выделяет 2 методики [9, с.210]: 
 

1) Методика  комплексной  оценки  эффективности  хозяйственной  деятельно- 
 

сти; 



2) Методика сравнительной комплексной оценки финансового состояния 

предприятий. 
 

Методика комплексной оценки характеризует эффективность в абсолютном 

выражении на базе показателей интенсификации, которая содержит систему рас-

четов. Данная методика занимает важное место в управленческом анализе. Ее 

применение обеспечит: 
 

1) объективную оценку прошлой деятельности, поиск резервов повышения 

эффективности хозяйствования; 
 

2) технико-экономическое обоснование перехода на новые формы собственно- 
 

сти и хозяйствования; 
 

3) сравнительную оценку товаропроизводителей в конкурентной борьбе и вы- 
 

боре партнеров. 
 

Методика сравнительной комплексной оценки финансового состояния пред-

приятий основывается на бухгалтерском(балансовом)подходе.Бухгалтерский под-

ход предполагает, что при построении рейтинговой оценки предприятия исследо-

ватель применяет доступные ему данные финансовой отчетности. На их основе он 

рассчитывает необходимые показатели, а затем, используя различные методы ста-

тистической обработки данных, вычисляет комплексный рейтинг исследуемой 

организации либо производит ранжирование объектов. Хотя оценка, полученная 

таким образом, является объективной, она может не совсем полно отражать ре-

альную экономическую ситуацию, поскольку базируется только на данных фи-

нансовой отчетности и не учитывает многие качественные показатели деятельно-

сти предприятия. 
 

Сравнительная комплексная рейтинговая оценка предприятий в рамках на-

стоящей методики строится на основе показателей, финансового состояния, рен-

табельности и деловой активности. В общем случае, для построения рейтинговой 

оценки предприятий могут использоваться и другие показатели их финансово-

хозяйственной деятельности. 
 

Применение методики рейтинговой оценки включает в себя следующие этапы: 



1) построение системы показателей финансово-хозяйственной деятельности 

предприятий, на базе которых формируется рейтинговая оценка; 
 

2) сбор информации за отчетный период, на основе которой рассчитываются 

указанные аналитические показатели; 
 

3) расчет показателей, используемых для формирования рейтинговой оценки; 
 

4) расчет сравнительной комплексной рейтинговой оценки предприятий; 
 

5) ранжирование сравниваемых предприятий по рассчитанной рейтинговой 

оценке. 
 

Показатели финансового состояния, рентабельности и деловой активности 

предприятий, используемые для формирования рейтинговой оценки, рассчитыва-

ются по данным бухгалтерской (публичной) отчетности и бухгалтерского учета. 

Методика расчета финансовых показателей изложена в следующем подразделе 

выпускной работы. 
 

Основная идея методики рейтинговой оценки – сравнение показателей данно-

го предприятия с соответствующими показателями эталонного предприятия. По-

скольку финансово-хозяйственная деятельность каждого сравниваемого предпри-

ятия отражается несколькими показателями, то сравнение с эталонным предпри-

ятием носит многомерный характер. Степень «удаленности» от эталона (или 

«близости» к эталону) определяется путем расчета комплексного показателя, яв-

ляющегося функцией сравниваемых показателей, аналогичной понятию расстоя-

ния между точками в многомерном пространстве. 
 

В рамках данной методики рейтинговая оценка предприятия формируется не 

на основе субъективных мнений экспертов, а в результате сравнения с наилучши- 
 

ми результатами по всей совокупности анализируемых предприятий. Эталонные 

(наилучшие) значения показателей возникают в результате конкуренции в усло-

виях рынка. Эталонное предприятие, у которого все показатели наилучшие, мо-

жет быть как условным, так и реальным. 
 

В. В. Ковалевв своем учебнике [4, с.89] предлагает проводить анализ финансо-

вого состояния по следующей методике. 



Детализация процедурной стороны методики финансового анализа зависит от 

поставленных целей, а также различных факторов информационного, временного, 

методического и технического обеспечения. Логика аналитической работы пред-

полагает ее организацию в виде двухмодульной структуры: 

 

1) экспресс-анализ финансового состояния; 
 

2) детализованный анализ финансового состояния. 
 

Целью экспресс-анализа является наглядная и простая оценка финансового 

благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. В процессе анализа 

В. В. Ковалев предлагает рассчитать различные показатели и дополнить их мето-

дами, основанными на опыте и квалификации специалиста. 
 

Автор считает, что экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа: 
 

1) подготовительный этап; 
 

2) предварительный обзор финансовой отчетности; 
 

3) экономическое чтение и анализ отчетности. 
 

Цель первого этапа – принять решение о целесообразности анализа финансо-

вой отчетности и убедиться в ее готовности к чтению. Здесь проводится визуаль-

ная и простейшая счетная проверка отчетности по формальным признакам и по 

существу: определяется наличие всех необходимых форм и приложений, реквизи-

тов и подписей, проверяется правильность и ясность всех отчетных форм, прове-

ряются валюта баланса и все промежуточные итоги. 
 

Цель второго этапа – ознакомление с пояснительной запиской к балансу. Это 

необходимо для того, чтобы оценить условия работы в отчетном периоде, опреде-

лить тенденции основных показателей деятельности, а также качественные изме-

нения в имущественном и финансовом положении хозяйствующего субъекта. 
 

Третий этап – основной в экспресс-анализе. Его цель – обобщенная оценка ре-

зультатов хозяйственной деятельности и финансового состояния объекта. Такой 

анализ проводится с той или иной степенью детализации в интересах различных 

пользователей.Экспресс-анализ может завершаться выводом о целесообразности 



или необходимости более углубленного и детального анализа финансовых ре-

зультатов и финансового положения. 
 

Детализированный анализ финансового состояния предполагает, что дается 

более подробная характеристика имущественного и финансового положения хо-

зяйствующего субъекта, результатов его деятельности в истекающем отчетном 

периоде, а также возможностей развития субъекта на перспективу. Он конкрети-

зирует, дополняет и расширяет отдельные процедуры экспресс-анализа. При этом 

степень детализации зависит от желания аналитика. 
 

В. В. Ковалев предлагает следующую программу углубленного анализа фи-

нансово-хозяйственной деятельности предприятия: 
 

1) Предварительный обзор экономического и финансового положения субъек- 
 

та хозяйствования: 
 

1.1) характеристика общей направленности финансово-хозяйственной дея-

тельности; 
 

1.2) выявление «больных статей отчетности»; 
 

2) Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования: 
 

2.1) оценка имущественного положения; 
 

2.2) построение аналитического баланса-нетто; 
 

2.3) вертикальный анализ баланса; 
 

2.4) горизонтальный анализ баланса; 
 

2.5) анализ качественных сдвигов в имущественном положении; 
 

2.6) оценка финансового положения; 
 

2.7) оценка ликвидности; 
 

2.8) оценка финансовой устойчивости. 
 

3) Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной деятельности 

субъекта хозяйствования: 
 

3.1) оценка основной деятельности; 
 

3.2) анализ рентабельности; 
 

3.3) оценка положения на рынке ценных бумаг. 



Рассмотрим далее методику анализа финансового состояния, предлагаемую И. 
 

Т. Балабановым [2,310]. 
 

Движение любых товарно-материальных ценностей, трудовых и материальных 

ресурсов сопровождается образованием и расходованием денежных средств, по-

этому финансовое состояние хозяйствующего субъекта отражает все стороны его 

производственно-торговой деятельности. Характеристику финансового состояния 

И. Т. Балабанов предлагает провести по следующей схеме: 

 

1) анализ доходности (рентабельности); 
 

2) анализ финансовой устойчивости; 
 

3) анализ кредитоспособности; 
 

4) анализ использования капитала; 
 

5) анализ уровня самофинансирования; 
 

6) анализ валютной самоокупаемости. 
 

Главным в финансовой деятельности, считает И. Т. Балабанов, являются пра-

вильная организация и использование оборотных средств. Поэтому в процессе 

анализа финансового вопросам рационального использования оборотных средств 

уделяет основное внимание. 
 

Анализ доходности хозяйствующего субъекта характеризуется абсолютными и 

относительными показателями. Абсолютный показатель доходности – это сумма 

прибыли, или доходов. Относительный показатель – уровень рентабельности. 

Рентабельность представляет собой доходность, или прибыльность производст-

венно-торгового процесса. Ее величина измеряется уровнем рентабельности. Уро-

вень рентабельности хозяйствующих субъектов, связанных с производством про-

дукции (товаров, работ, услуг), определяется процентным соотношением прибыли 

от реализации продукции к себестоимости продукции. В процессе анализа изуча-

ют динамику изменения объема чистой прибыли, уровня рентабельности и факто-

ры, их определяющие. 
 

Характеристика финансовой устойчивости включает в себя анализ: 
 

1) состав и размещение активов хозяйствующего субъекта; 



2) динамики и структуры источников финансовых ресурсов; 
 

3) наличия собственных оборотных средств; 
 

4) кредиторской задолженности; 
 

5) наличия и структуры оборотных средств; 
 

6) дебиторской задолженности; 
 

7) платежеспособности. 
 

Под кредитоспособностью хозяйствующего субъекта понимается наличие у 

него предпосылок для получения кредита и способность возвратить его в срок. 

Кредитоспособность заемщика характеризуется его аккуратностью при расчетах 

по ранее полученным кредитам, его текущим финансовым состоянием и перспек-

тивами изменения, способностью при необходимости мобилизовать денежные 

средства из различных источников. При анализе кредитоспособности использует-

ся целый ряд показателей. Наиболее важными из них являются, норма прибыли на 

вложенный капитал и ликвидность. Норма прибыли на вложенный капитал опре-

деляется отношением суммы прибыли к общей сумме пассива по балансу. Лик-

видность хозяйствующего субъекта – это способность его быстро погашать свою 

задолженность. Она определяется отношением величины задолженности и лик-

видных средств. 
 

Принцип валютной самоокупаемости заключается в превышении поступлений 

валюты над его расходом. Соблюдение этого принципа означает, что хозяйст-

вующий субъект не «проедает» свой валютный фонд, а постоянно накапливает 

его. 
 

Методика финансового анализа состоит из трех взаимосвязанных блоков: 
 

1) анализа финансовых результатов деятельности предприятия; 
 

2) анализа финансового состояния; 
 

3) анализа эффективности финансово-хозяйственной деятельности. 
 

Такая методика нужна для обоснования выбора делового партнера, определе-

ния степени устойчивости предприятия, оценка деловой активности и эффектив-

ности предпринимательской деятельности. 



В период перехода к рыночной экономике требуются новые подходы к финан-

совому анализу, которые позволяют дать обобщенную и глубокую оценку «фи-

нансового здоровья», прибыльности, эффективности деятельности предприятия, 

текущей и долгосрочной платежеспособности. Для этого должны быть разработа-

ны новые (современные) методики многовариантного диагностического анализа 

финансового состояния предприятия, соединяющие в единое целое ретроспектив-

ное и перспективное исследование его производственно-коммерческой, финансо-

во-хозяйственной и другой деятельности. 
 

Анализ основных результатов деятельности предприятия включает изучение 

их в стоимостной (денежной форме), а также в натуральной, если это необходимо. 
 

Набор анализируемых показателей определяется хозяйственным механизмом и 

действующим законодательством, которое закрепляет правила и нормы финансо-

вых отношений предприятий и государства (налоги, нормативы, правила отчисле-

ния и т.д.).Эти методы используются на всех этапах финансового анализа, кото-

рый сопровождает формирование обобщающих показателей хозяйственной дея-

тельности предприятия. 
 

В методике анализа используется четыре основных приема: 
 

1) горизонтальный анализ; 
 

2) вертикальный анализ; 
 

3) трендовый анализ 
 

4) метод коэффициентов. 
 

Эти методы используются на всех этапах финансового анализа, который со-

провождает формирование обобщающих показателей хозяйственной деятельно-

сти предприятия. 
 

Таким образом, особенностью методик и в тоже время их ограниченностью 

является следующее: 
 

1) А.Д. Шеремет рекомендует сравнивать результаты анализа только с одним 

предприятием, при этом неизвестно совпадает ли оно с основными конкурентами; 



2) В.В. Ковалев рекомендует оценивать деятельность предприятия через ры- 
 

нок ценных бумаг, однако в России очень небольшое количество предприятий яв-

ляются публичными; 
 

3) И.Т. Балабанов предполагает оценить уровень финансирования как способ- 
 

ность к саморазвитию. Однако без понимания способности к саморазвитию кон-

курентов данного предприятия нельзя сделать вывод о его достаточности или не-

достаточности. 
 

На основе указанных методик и принятыми нами этапами методики анализа 

финансового состояния предприятия, можно сделать вывод, что широкий ряд за-

дач анализа финансового состояния ведет за собой необходимость применения 

обширного диапазона методов их решения. 
 

Из этого следует, что для получения объективных выводов по результатам 

анализа необходимо включить в процесс интерпретации объективные данные с 

отраслевых рынков, прежде всего, данные об уровне аналогичных показателей 

конкурентов. 

 

 

1.2 Система показателей, использующихся в методиках финансового состояния 

предприятия 

 

 

В большинстве приведенных нами методик анализа выделяют следующие на-

правления анализа: 
 

1) анализ оборачиваемости; 
 

2) анализ ликвидности и платежеспособности; 
 

3) анализ финансовой устойчивости; 
 

4) анализ прибыли и рентабельности. 
 

Собственные оборотные средства определяют степень платежеспособности и 

финансовой устойчивости организации. Показывают сумму, на которую оборот-

ные активы организации превышают ее краткосрочные обязательства. Данный 



показатель используется для оценки возможности предприятия рассчитаться по 

краткосрочным обязательствам, используя все свои оборотные активы. 
 

Стоимость собственных оборотных средств рассчитывается формуле (1). 
 

 

СОС=СК–ВОА, (1) 

 

где СОС–собственные оборотные 

средства; СК – собственный капитал; 

ВОА – внеоборотные активы. 
 

Нормальным считается положительное значение показателя собственных обо-

ротных средств, т.е. когда оборотные активы превышают краткосрочные обяза-

тельства. По сути, данный показатель аналогичен коэффициенту текущей ликвид-

ности, так как отражает достаточность краткосрочных ресурсов для погашения 

текущих обязательств. 
 

Оборотный капитал – показатель, характеризующий как эффективность ком-

пании, так и финансовое состояние компании в краткосрочной перспективе. Раз-

мер оборотного капитала рассчитывается по формуле (2). 

 

ОК=ОА – КО, (2) 

 

где ОК–оборотный капитал; 
 

ОА – оборотный каптал; 
 

КО–краткосрочные обязательства. 
 

Ликвидность баланса организации проводят с целью определить кредитоспо-

собность предприятия, т. е. его способность своевременно и полностью рассчиты-

ваться по всем своим обязательствам. Ликвидность – это способность предпри-

ятия оплатить свои краткосрочные обязательства, реализуя свои текущие активы. 

Для проведения анализа ликвидности баланса предприятия статьи активов груп-

пируют по степени ликвидности – от наиболее быстро превращаемых в деньги к 

наименее. Пассивы же группируют по срочности оплаты обязательств. 



Используя методику из учебника Савицкой Г.В.[7, с.531], активы предприятия 

можно разделить на следующие группы: 
 

А1 – наиболее ликвидные активы (денежные средства и краткосрочные финан-

совые вложения); 
 

А2 – быстрореализуемые активы (дебиторская задолженность со сроком пога-

шения до 12 месяцев и прочие оборотные активы); 
 

АЗ – медленно реализуемые активы (запасы за минусом расходов будущих пе-

риодов плюс долгосрочные финансовые вложения); 
 

А4 – труднореализуемые активы (основные средства и иные внеоборотные ак-

тивы – долгосрочные финансовые вложения + дебиторская задолженность сро-

ком погашения более 12 месяцев); 
 

По этой же методике группируем пассивы: 
 

П1 – наиболее срочные обязательства (кредиторская задолженность поставщи-

кам и подрядчикам, векселя к уплате, задолженность перед дочерними и зависи-

мыми обществами, по оплате труда, по социальному страхованию и обеспечению, 

перед бюджетом, авансы полученные + прочие краткосрочные пассивы); 
 

П2 – краткосрочные пассивы (краткосрочные кредиты и заемные средства); 
 

ПЗ – долгосрочные пассивы (долгосрочные кредиты и займы); 
 

П4 – постоянные пассивы (капитал и резервы + расчеты по дивидендам + до- 
 

ходы будущих периодов + фонды потребления + резервы предстоящих расходов и 

платежей).Типичная группировка представлена в таблице 2. 

 

Таблица 2 – Группировка активов и пассивов баланса для проведения анализа 
ликвидности 

 

Активы 
  

Пассивы 
 

 

   
 

       
 

Название группы Обозначение 

Состав 

Название группы Обозначение 

Состав 
 

баланса баланса 
 

       
 

Наиболее ликвидные 
А1 

стр. 1250 Наиболее срочные  
П1 стр. 1520 

 

активы + 1240 обязательства 
 

 

    
 

       
  



Окончание таблицы 2  
 

Активы 
 

Пассивы 
 

 

  
 

      
 

Название группы Обозначение 

Состав 

Название группы Обозначение 

Состав 
 

баланса баланса 
 

      
 

Быстро реализуемые 
  

Краткосрочные пасси- 
 стр. 1510 

 

А2 стр. 1230 П2 + 1540 + 
 

активы вы 
 

     1550 
 

  стр. 1210    
 

Медленно реализуемые 
А3 

+ 1220 + Долгосрочные пасси- 
П3 стр. 1400 

 

активы 1260 - вы  

   
 

  12605    
 

       

Трудно реализуемые 
    стр. 1300 

 

А4 стр. 1100 Постоянные пассивы П4 + 1530 - 
 

активы  

    12605  

     
 

      
 

Итого активы ВА  Итого пассивы ВР  
 

      
 

 

Указанная выше группировка оказывает отношение всех ликвидных средств 

предприятия к сумме всех платежных обязательств, позволяет сравнивать балан-

сы разных отчетных периодов и различных предприятий. 
 

Для оценки ликвидности баланса с учетом фактора времени необходимо про-

вести сопоставление каждой группы актива с соответствующей группой пассива: 
 

1) Если выполнимо неравенство А1> П1, то это свидетельствует о платежеспо- 
 

собности организации на момент составления баланса. У организации достаточно 

для покрытия наиболее срочных обязательств абсолютно и наиболее ликвидных 

активов. 

2) Если выполнимо неравенство А2> П2, то быстро реализуемые активы пре- 
 

вышают краткосрочные пассивы и организация может быть платежеспособной в 

недалеком будущем с учетом своевременных расчетов с кредиторами, получения 

средств от продажи продукции в кредит. 
 

3) Если выполнимо неравенство А3> П3 , то в будущем при своевременном по- 
 

ступлении денежных средств от продаж и платежей организация может быть пла-

тежеспособной на период, равный средней продолжительности одного оборота 

оборотных средств после даты составления баланса. 
 

4) Выполнение первых трех условий приводит автоматически к выполнению 

условия: A4<=П4 



Выполнение этого условия свидетельствует о соблюдении минимального ус-

ловия финансовой устойчивости организации, наличия у нее собственных обо-

ротных средств. 
 

Характеристика ликвидности дополняется и финансовыми коэффициентами: 
 

1) показатель абсолютной ликвидности 

 

К
 АЛ 

 А1 

, (3) 

 

 П1    П2  

    
 

гдеКАЛ – коэффициент абсолютной ликвидности,  
 

А1 – наиболее ликвидные активы,  
 

П1 – наиболее срочные обязательства,  
 

П2 – краткосрочные пассивы.  
 

Показывает, какая часть краткосрочной задолженности может быть погашена 
  

 

в ближайшее время. Нормальным ограничением следует считать К≥0,2-0,5; 
 

2) показатель быстрой ликвидности 

 

К
 БЛ 

А1 А2 

, (4) 

 

П
1 

П
2 

 

   
  

где КБЛ – коэффициент быстрой ликвидности, 

А2 – быстро реализуемые активы. 
 

3) показатель текущей ликвидности 
 

К
ТЛ 

А1    А2    А3 
, (5)   

 

 П1    П2  
  

где КТЛ – коэффициент текущей ликвидности, 
 

А3 – медленно реализуемые активы. 
 

Показывает, в какой степени текущие активы покрывают краткосрочные обя-

зательства, т.е. характеризует платежные возможности предприятия при условии 

не только своевременных расчетов с дебиторами и благоприятной реализации 



продукции, но и продажи в случае необходимости прочих элементов материаль-

ных оборотных средств. 
 

Следует отметить, что показатель быстрой ликвидности наиболее интересен 

для поставщиков сырья и материалов, а показатель текущей ликвидности для по-

купателей и держателей акций и облигаций предприятия. 
 

В ходе анализа ликвидности баланса каждый из рассмотренных коэффициен-

тов ликвидности рассчитывается на начало и конец отчетного периода. Если фак-

тическое значение коэффициента не соответствует нормальному ограничению, то 

оценить его можно по динамике (увеличение или снижение значения). Следует 

отметить, что в большинстве случаев достижение высокой ликвидности противо-

речит обеспечению более высокой прибыльности. Наиболее рациональная поли-

тика состоит в обеспечении оптимального сочетания ликвидности и прибыльно-

сти предприятия. 
 

При этом независимо от стадии жизненного цикла, на котором находится 

предприятие, менеджмент вынужден решать задачу определения оптимального 

уровня ликвидности, поскольку, с одной стороны, недостаточная ликвидность ак-

тивов может привести как к неплатежеспособности, так и к возможному банкрот-

ству, а с другой стороны, избыток ликвидности может привести к снижению рен-

табельности. В силу этого современная практика требует появления все более со-

вершенных процедур проведения анализа и диагностики состояния ликвидности. 
 

Финансовая устойчивость – составная часть общей устойчивости предприятия, 

сбалансированность финансовых потоков, наличие средств, позволяющих органи-

зации поддерживать свою деятельность в течение определенного периода време-

ни, в том числе обслуживая полученные кредиты и производя продукцию. 
 

Финансовая устойчивость предприятия зависит от: 
 

1) величины собственного капитала; 
 

2) качества активов; 
 

3) стабильности и величины доходов; 
 

4) уровня рентабельности с учетом операционного и финансового риска; 



5) уровня ликвидности; 
 

6) возможности привлечения заемных средств. 
 

Наиболее обобщающим абсолютным показателем финансовой устойчивости 

является излишек или недостаток источников средств для формирования запасов 
 

и затрат, т.е. разницы между величиной источников средств и величиной запасов 
 
и затрат. При этом имеется в виду обеспеченность источниками собственных и 

заемных средств, за исключением кредиторской задолженности и прочих пасси- 
 

вов. 
 

Тип финансовой устойчивости – это степень способности предприятия разви-

ваться преимущественно за счет собственных источников финансирования. 
 

Для определения типа финансовой устойчивости используют трехмерный по-

казатель: 
 

 
   

S1 x1 ;S2 x2 ;S3 x3   , 

 

(6) 

 

S  
 

 x1 СК ВОА З НДС  , (7) 
 

где х1 – первый показатель,   
 

З – запасы товарно-материальных ценностей;  
 

НДС – налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям.  
 

 x2 СК ДО ВОА З НДС  , (8) 
 

где х2 – второй показатель,   
 

ДО – долгосрочные обязательства.  
 

 

x
3 СК ДО КО ВОА З   НДС  , (9) 

 

где х3 – третий показатель.   
 

А функция S(x) определяется условиями:  
 

Si 
1, хi 0;    

(10) 
 

0, хi 0. 

   
 

       
  



В зависимости   от   соотношения   величин   показателей   материально- 
 

производственных запасов, собственных оборотных средств и иных источников 

формирования запасов можно с определённой степенью условности выделить 

следующие типы финансовой устойчивости, указанные в таблице 3. 

 

Таблица 3 – Типы финансовой устойчивости 

 

 Используемые ис- 
Краткая ха-  

Тип финансовой устойчивости точники покрытия  

рактеристика  

 затрат  

  
 

   
 

Абсолютная финансовая устойчивость: имеет место,  
Высокая пла-  

если величинаматериально-производственных запа- 
 

 

 тежеспособ-  

совменьше суммы собственных оборотных средств и 
 

 

Собственные обо- ность; пред-  

банковских кредитов под эти товарно-материальные  

ротные средства приятие не за-  

ценности (с учетом кредитов под товары, отгруженные  

 висит от кре-  

и части кредиторской задолженности, зачтенной банком 
 

 

 диторов  

при кредитовании);  
 

  
 

   
 

Нормальная финансовая устойчивость: выражается ра- 
 Нормальная 

 

 платежеспо-  

венством между величиной материально- Собственный обо-  

собность; эф-  

производственных запасов и суммой собственных обо- ротный капитал  

фективная  

ротных средств и вышеназванных кредитов (включая плюс долгосроч-  

производст-  

кредиторскую задолженность, зачтенную банком при ные кредиты  

венная дея-  

кредитовании);  
 

 тельность  

  
 

   
 

Неустойчивое финансовое положение.   
 

Может привести к нарушениюплатежеспособности ор-  
Нарушение  

ганизации. Однако в этом случаесохраняется возмож- 
 

 

 платежеспо-  

ность восстановления равновесиямежду платежными Собственный обо-  

собности;  

средствами и платежными обязательствами за счет ис- ротный капитал  

привлечение  

пользования в хозяйственном обороте организации ис- плюс долгосроч-  

заемных  

точников средств, ослабляющих финансовую напря- ные и краткосроч-  

средств; воз-  

женность (временно свободных средств резервного ка- ные кредиты и  

можность  

питала, специальных фондов, то есть фондов накопле- займы  

улучшения  

ния и потребления, превышения непросроченной кре- 
 

 

 ситуации  

диторской задолженности над дебиторской, банковских 
 

 

  
 

кредитов на временное пополнение оборотных средств).   
 

   
 

Кризисное финансовое состояние.   
 

При данном состоянии организация находится на грани  Предприятие 
 

банкротства. В этом случае величина материально- Все возможные неплатежеспо- 
 

производственных запасов больше суммы собственных источники покры- собно и нахо- 
 

оборотных средств и вышеназванных кредитов банка тия затрат дится на грани 
 

(включая кредиторскую задолженность, зачтенную  банкротства 
 

банком при кредитовании).   
 

   
 



Следующей частью анализа финансового состояния является анализ финансо-

вой устойчивости. Основным показателем, влияющим на финансовую устойчи-

вость организации, является доля заёмных средств. Обычно считается, что, если 

заёмные средства составляют более половины средств компании, то это не очень 

хороший признак для финансовой устойчивости, для различных отраслей нор-

мальная доля заёмных средств может колебаться: для торговых компаний с боль-

шими оборотами она значительно выше. 
 

При анализе финансовой устойчивости рассчитываются следующие показате- 
 
ли: 
 

1) коэффициент концентрации собственного капитала – удельный вес собст- 
 
венного капитала в общей сумме средств, вложенных в предприятие: 

 
 

К
конц.СК 

СК 

, (11) 

 

Б  

   
  

 
 
 

– коэффициент концентрации собственного капитала, Б – валюта баланса. 

 
Данный коэффициент показывает долю активов организации, которые покры-

ваются за счет собственного капитала (обеспечиваются собственными источни-

ками формирования). Оставшаяся доля активов покрывается за счет заемных 

средств. Чем выше данный коэффициент, тем финансово независимой и финан-

сово устойчивой от кредиторов будет организация; 

 
2) коэффициент концентрации привлеченных средств – это определенная мера 

дополнения к коэффициенту концентрации собственного капитала: 

 

К
конц.ЗК 

ЗК 

, (12) 

 

Б  

   
   

где Кконц.ЗК – коэффициент концентрации привлеченных 

средств, ЗК – заемный капитал. 
 

 

где Кконц.СК 



Коэффициент концентрации заемного капитала показывает, сколько заемного 

капитала приходится на единицу финансовых ресурсов или же, фактически, час- 



тицу заемного капитала в общем размере финансовых ресурсов предприятия. Чем 

ниже этот показатель, тем меньшей считается задолженность холдинговой компа-

нии или ее дочернего предприятия и тем более стойким будет его финансовое со-

стояние; 
 

3) коэффициент финансовой зависимости – характеризует отношение заемного 

капитала организации ко всему капиталу (активам): 

 

К
ФЗ 

Б 

, (13) 

 

СК  

   
  

 

где КФЗ – коэффициент финансовой зависимости. 
 

Он показывает также меру способности организации, ликвидировав свои акти-

вы, полностью погасить кредиторскую задолженность. Данный коэффициент от-

носится к группе показателей, описывающих структуру капитала организации, и 

широко применяется на западе. Нормальным считается коэффициент финансовой 

зависимости не более 0.6-0.7. Оптимальным является коэффициент 0.5 (т.е. рав-

ное соотношение собственного и заемного капитала). Коэффициент ниже нормы, 

слишком низкий коэффициент говорит о слишком осторожно подходе организа-

ции к привлечению заемного капитала и об упущенных возможностях повы-сить 

рентабельность собственного капитала за счет использования эффекта фи-

нансового рычага. Коэффициент выше нормы может свидетельствовать о сильной 

зависимости организации от кредиторов; 
 

4) коэффициент финансовой независимости капитализированных источников: 
 

 

К
ФНЗКИ 

СК 

, (14) 

 

  
 

СК ДО 
 

   
  

 

где КФНЗ КИ – коэффициент финансовой независимости капитализированных ис-

точников; 
 

Коэффициент финансового риска показывает какая часть активов финансиру-

ется банками и кредиторами. Если коэффициент финансового риска равен 1, то 

половина активов формируется за счет заемного капитала. Если больше 1, то на 



предприятии с экономической точки зрения складывается нестабильная экономи-

ческая ситуация, когда значительную часть полученных доходов предприятие бу-

дет вынуждено отдавать в виде процентов по кредитам. Оптимальные размеры за-

емного капитала способны повысить рентабельность общего капитала, а чрезмер-

ные – нарушить финансовую структуру предприятия; 

 

5) коэффициент финансовой зависимости капитализированных источников: 
 

 

К
ФЗКИ 

ДО 

, (15) 

 

  
 

СК ДО 
 

   
  

 

Где КФЗКИ – коэффициент финансовой зависимости капитализированных 

источни-ков. 

6) коэффициент финансовой устойчивости выражает удельный вес тех источ- 
 

ников финансирования, которые данная организация может использовать в своей 

деятельности длительное время, привлеченных для финансирования активов дан-

ной организации наряду с собственными средствами: 

 
 

К
ФУ 

СК   ДО 

, (16) 

 

Б 
 

   
  

 

Где КФУ– коэффициент финансовой устойчивости. 
 

Если у данной организации отсутствуют долгосрочные заемные источники 

средств, то величина коэффициента финансовой устойчивости будет совпадать с 

коэффициентом автономии (финансовой независимости); 
 

7) коэффициент финансирования показывает, какая часть деятельности орга- 
 

низации финансируется за счет собственных источников средств, а какая – за счет 

заемных. Этот показатель исчисляется по следующей формуле: 

 

К
фин 

СК  СК 

, (17) 

 

КО  ДО  ЗК  

    
  

 

где Кфин– коэффициент финансирования. 



Значительное уменьшение величины этого показателя свидетельствует о воз-

можной неплатежеспособности организации, так как большая часть ее имущества 

сформирована за счет заемных источников средств; 

 

8) существует также такое понятие, какуровень финансового левериджа (рыча- 
 

га), представляющее собой удельный вес (долю) заемных источников средств в 

общей сумме финансовых источников формирования имущества организации: 

 

У
ФЛ 

ДО 

, (18) 

 

СК  

   
  

 

где УФЛ– уровень финансового левериджа. 
 

Соотношение источников формирования активов организации будет являться 

оптимальным, если оно обеспечивает максимальное приращение рентабельности 

собственного капитала в сочетании с приемлемой величиной финансового риска. 
 

В ряде случаев предприятию целесообразно получать кредиты и в условиях, 

когда имеет место достаточная величина собственного капитала, поскольку рен-

табельность собственного капитала увеличивается вследствие того, что эффект от 

вложения дополнительных средств может быть значительно выше, чем процент-

ная ставка за пользование кредитом. 
 

Кредиторы данного предприятия так же, как и ее собственники (акционеры) 

рассчитывают на получение определенных сумм доходов от предоставления 

средств этого предприятия. 
 

Рентабельность представляет собой такое использование средств, при котором 

организация не только покрывает свои затраты доходами, но и получает прибыль. 
 

Доходность, т.е.прибыльность предприятия, может быть оценена при помощи 

как абсолютных, так и относительных показателей. Абсолютные показатели вы-

ражают прибыль, и измеряются в стоимостном выражении, т.е. в рублях. Относи-

тельные показатели характеризуют рентабельность и измеряются в процентах или 

в виде коэффициентов. Показатели рентабельности в гораздо меньшей мере нахо-

дятся под влиянием инфляции, чем величины прибыли, поскольку они выражают- 



ся различными соотношениями прибыли и авансированных средств (капитала), 

либо прибыли и произведенных расходов(затрат). 
 

При анализе рентабельности рассчитываются следующие показатели: 
 

1) рентабельность  продаж – показатель  финансовой  результативности  дея- 
 

тельности организации, показывающий какую часть выручки организации состав-

ляет прибыль: 

 

R
 ПР 

П
ПР 

*100% , (19) 

 

В  

   
  

 

 

где RПР – рентабельность продаж по прибыли от 

продаж; ППР – прибыль (убыток) от продаж; В – 

выручка. 
 

Рентабельность продаж показывает, какую сумму прибыли получает предпри-

ятие с каждого рубля проданной продукции. При этом в качестве финансового ре-

зультата в расчете могут использоваться различные показатели прибыли, что обу-

славливает существование различных вариаций данного показателя. 
 

Если рентабельность продаж имеет тенденцию к понижению, то это свиде-

тельствует о снижении конкурентоспособности продукции на рынке, так как го-

ворит о сокращении спроса на продукцию. 
 

Итак, повышение рентабельности продаж достигается повышением цен на 

реализуемую продукцию, а также снижением себестоимости реализуемой про-

дукции. Если в структуре реализуемой продукции увеличивается удельный вес 

более рентабельных видов изделий, то это обстоятельство также повышает уро-

вень рентабельности продаж. 
 

Чтобы повысить уровень доходности продаж, организация должна ориентиро-

ваться на изменения конъюнктуры рынка, наблюдать за изменениями цен на про-

дукцию, осуществлять постоянный контроль за уровнем затрат на производство и 

реализацию продукции, а также осуществлять гибкую и обоснованную ассорти-

ментную политику в области выпуска и реализации продукции; 



2) рентабельность общих доходов 
 

R
 ОД 

П
 доНО 

*100% , (20) 

 

Д
 общ 

 

    
  

где RОД –рентабельность общих доходов; 

ПдоНО – прибыль до налогообложения; 

Добщ – величина общих доходов. 
 

Характеризует структуру доходов, т.е. показывает долю соответствующей 

прибыли в соответствующих доходах организации; 
 

3) рентабельность общих расходов 
 

R
 ОР 

П
 доНО 

*100% , (21) 

 

Р
 общ 

 

    
  

где RОР – рентабельность общих расходов; 

Робщ – величина общих расходов. 
 

4) рентабельность реализованной продукции 
 

R
 РП 

П
 ПР 

*100% , (22) 

 

С
П 

 

    
  

где RРП – рентабельность реализованной продукции 

СП – себестоимость реализованной продукции. 
 

Такой показатель характеризует способность организации генерировать при-

быль обычными видами деятельности; 
 

5) рентабельность совокупных активов – это наиболее общий показатель в 

системе характеристик рентабельности, отражающий величину прибыли на еди- 
 

ницу стоимости капитала (всех финансовых ресурсов организации независимо от 

источников их финансирования): 
 

R А 

П
 доНО 

*100% , (23) 
 

    

А 
 

   
  



Где RА – рентабельность совокупных активов; 
 

– среднегодовая стоимость совокупных активов. 
 

Он не только показывает, какую прибыль получает предприятие с каждого 

рубля, вложенного в активы, но и характеризует степень эффективности исполь-

зования имущества организации, профессиональную квалификацию менеджмента 

предприятия. Данный показатель называют нормой прибыли; 

 

6) важную роль в финансовом анализеиграет показатель рентабельности соб- 
 

ственного капитала. Рентабельностьсобственного капитала – показатель чистой 

прибыли в сравнении с собственным капиталом организации. 
 

R
 СК 

П Ч 

*100% , (24) 

 

    

СК  

   
  

 

 

Где RСК – рентабельность собственного 

капитала; ПЧ – прибыль чистая; 
 

– среднегодовая величина собственного капитала. 
 

Он характеризует наличие прибыли в расчете на вложенный собственниками 

данной организации (акционерами) капитал. Данный показатель не имеет норма-

тивного значения, но обычно инвесторы сравнивают его со средней кредитной 

ставкой. 
 

Если данный коэффициент снижается, значит, увеличивается собственный или 

уменьшается оборачиваемость активов. Если коэффициент, наоборот, растет, 

можно сделать выводы, что увеличивается прибыль предприятия или увеличива-

ется финансовый рычаг. 
 

Если сопоставить рентабельность активов и рентабельность собственного ка-

питала, то это сравнение покажет степень использования данной организацией 

финансовых рычагов (займов и кредитов) с целью повышения уровня доходности. 
 

Отдача собственного капитала повышается, если удельный вес заемных ис-

точников в общей сумме источников формирования активов возрастает; 



7) рентабельность перманентного капитала показывает эффективность исполь- 
 

зования капитала, вложенного в деятельность организации на длительный срок. 

 

R
 ПК 

 ПЧ  

*100% , (25) 

 

  

 

 

ПК  

    
  

 

где RПК – рентабельность перманентного капитала; 
 

– среднегодовая величина перманентного капитала. 
 

Рентабельность перманентного капитала говорит о том, насколько эффективно 

менеджмент предприятия инвестирует средства в основную деятельность пред-

приятия. 
 

Для того чтобы получить приращение прибыли за счет использования кредита, 

необходимо, чтобы рентабельность активов за вычетом процентов за пользование 

кредитом была больше нуля. В данной ситуации экономический эффект, полу-

ченный в результате использования кредита, будет превышать расходы по при-

влечению заемных источников средств, то есть проценты за пользование креди-

том. 
 

Таким образом, произведен обзор показателей по следующим направлениям: 
 

1) анализ оборачиваемости; 
 

2) анализ ликвидности и платежеспособности; 
 

3) анализ финансовой устойчивости; 
 

4) анализ прибыли и рентабельности. 
 

Эти группы показателей, в целом, дают комплексную характеристику деятель-

ности предприятия, поскольку оценивают эффективность использования активов 

(оборачиваемость), источников их финансирования (платежеспособность и фи-

нансовая устойчивость), качество текущей деятельности (рентабельность). 
 

Вывод по разделу один. Финансовое состояние предприятия – это способность 

субъекта хозяйствования функционировать и развиваться, сохранять равновесие 

своих активов и пассивов в изменяющейся внутренней и внешней среде, гаранти-

рующее его постоянную платежеспособность в границах допустимого уровня 



риска. Следствием этого будет его уровень финансовой конкурентоспособности 

предприятия. 
 

В свою очередь, конкурентоспособность предприятия – это его свойство, ха-

рактеризующееся степенью реального или потенциального удовлетворения им 

конкретной потребности по сравнению с аналогичными объектами, представлен-

ными на данном рынке. 
 

Нами была изложена суть основных методик оценки финансового состояния 

(методика А.Д. Шеремета, В.В. Ковалева, И.Т. Балабанова). Дана сравнительная 

характеристика этих методик, показано, что у методик есть общая часть, в частно-

сти, они оценивают по финансовым показателям, есть отличающая часть: 

 

1) А.Д. Шеремет рекомендует сравнивать результаты анализа только с одним 

предприятием, характеризующимся идеальными показателями. При этом неиз- 
 

вестно,существуют ли на рынке такие предприятия; 
 

2) В.В. Ковалев рекомендует оценивать деятельность предприятия через ры- 
 

нок ценных бумаг, однако в России очень небольшое количество предприятий яв-

ляются публичнымикомпаниями; 
 

3) И.Т. Балабанов предполагает оценить уровень финансирования как способ- 
 

ность к саморазвитию. Однако без понимания способности к саморазвитию кон-

курентов данного предприятия нельзя сделать вывод о его достаточности или не-

достаточности. 
 

Таким образом, для объективной оценки недостаточно только показателей фи-

нансового состояния или сравнения, которые предлагаютпроанализированные ав-

торы. 
 

Из этого следует, что для получения объективных выводов по результатам 

анализа необходимо включить в процесс интерпретации объективные данные с 

отраслевых рынков, прежде всего, данные об уровне аналогичных показателей 

конкурентов. 
 

Таким образом, произведен обзор показателей по следующим направлениям: 
 

5) анализ оборачиваемости; 



6) анализ ликвидности и платежеспособности; 
 

7) анализ финансовой устойчивости; 
 

8) анализ прибыли и рентабельности. 
 

Эти группы показателей, в целом, дают комплексную характеристику деятель-

ности предприятия, поскольку оценивают эффективность использования активов 

(оборачиваемость), источников их финансирования (платежеспособность и фи-

нансовая устойчивость), качество текущей деятельности (рентабельность). 



2 ОЦЕНКА И РАЗРАБОТКА МЕРОПРИЯТИЙ ПО УЛУЧШЕНИЮ ФИ-
НАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ 

 

 

2.1 Краткая характеристика АО ПГ «Метран» 

 
 

 

2.1.1  Организационно – экономические особенности АО ПГ «Метран» 
 

АО ПГ «Метран» как часть компании EmersonProcessManagement – 

является одним из лидеров по разработке, производству и сервисному об-

служиванию интеллектуальных средств измерений для всех отраслей про-

мышленности в России и СНГ. 
 

История торговой марки «Метран» началась, когда группа специалистов 

завода "Прибор" приняла решение о создании собственного бизнеса, именно 

тогда был выпущен первый серийный датчик. Так появилась научно-

производственная фирма «Метран» под руководством Виталия Сидорова, 

созданная в соответствии с Гражданским кодексом Российской Федерации и 

ФЗ «Об обществах с ограниченной ответственностью» в 1992 году для разра-

ботки, производства и продажи датчиков давления новых серий. Слово 

«Метран» образовалось от соединения двух английских слов MЕasuring и 

TRANsmitter, что в переводе означает «измерительный преобразователь». 

Смысл названия определил постоянный поиск собственных решений с ис-

пользованием накопленного мирового опыта. 
 

Инвестором и стратегическим партнером АО ПГ «Метран» с июля 2004 

года является компания EmersonProcessManagement, благодаря которой АО 

ПГ «Метран» получила внушительные инвестиции, а также доступ к новей-

шим технологиям. Работая вместе, компании предлагают продукцию, кото-

рую потребители по всему миру признают, как качественную, современную и 

лучшую в своем классе средств измерений. 
 

Для обеспечения деятельности АО ПГ «Метран» был сформирован устав-

ный капитал в размере 17 900 рублей. 
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На сегодняшний день АО ПГ «Метран» как поставщик систем автомати-

зации «под ключ» предлагает Заказчику разнообразный спектр услуг, начи-

ная с обследования объекта и составления технического задания, до ввода 

системы в промышленную эксплуатацию. За годы успешного взаимодейст-

вия с потребителями на объектах установлены десятки тысяч приборов с тор-

говой маркой АО ПГ «Метран». 
 

Перечень документов, регламентирующих деятельность организации: 
 

1) Конституция РФ; 
 

2) Гражданский Кодекс РФ; 
 

3) Федеральный Закон «Об акционерных обществах»; 
 

4) устав АО ПГ «Метран»; 
 

5) приказы по основной деятельности и личному составу; 
 

6) распоряжения; 
 

7) решения; 
 

8) протоколы; 
 

9) акты; 
 

10) положения и должностные инструкции. 
 

Местонахождение общества: 454003, г. Челябинск, Новоградский про-

спект 15. 
 

Основными видами деятельности АО ПГ «Метран»являются: 
 

1) оптовая торговля; 
 

2) производство; 
 

3) выполнение работ; 
 

4) оказание прочих услуг. 
 

Общество признает доходами от обычных видов деятельности доходы, соот-

ветствующие хотя бы одному из ниже перечисленных факторов, перечислен-

ных в таблице 4. 
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Таблица 4 – Условия для отнесения к доходам от обычных видов деятельности  
 

Требуемые условия для отнесения к доходамотобыч- 
Перечень факторов 

ных видов деятельности 
 

Существенность доходов Более (10) % в общей сумме доходов 
 

Регулярность в получении доходов  Не менее 1 раза в месяц 
 

 

Исходя из девиза компании: «Всюду, где энергия и движение!», можно 

сделать вывод, что цель создания компании, – интеграция в мировой бизнес, 

введение инноваций, разработка и внедрение перспективных комплексов ав-

томатизации на основе идеологии «Сложные адаптивные системы» и на базе 

интеллектуального оборудования, предложение высочайшего уровня автома-

тизации от российского производителя. 
 

Чтобы достигнуть данной цели, АО ПГ «Метран» опирается на базе сле-

дующих принципов: 
 

1) заказчик – главное действующее лицо в нашем бизнесе; 
 

2) качество – не случайность, а результат целенаправленной системы 

действий; 
 

3) каждый сотрудник – поставщик и потребитель, поэтому должен вы- 
 

полнять свою работу высококачественно и вправе требовать хороших ре-

зультатов труда от других. 
 

Промышленная группа обладает мощной базой, способной обеспечить 

выполнение самых сложных задач в производстве высокотехнологичной 

продукции. В АО ПГ «Метран» работает квалифицированный персонал, ко-

торый имеет не только опыт разработки, производства, продвижения, по-

ставки и сервисного обслуживания современного оборудования, но и опыт 

успешного выполнения проектов автоматизации, долговременного сопрово-

ждения поставленного оборудования, включая его обслуживание, ремонт, 

замену и модернизацию. 
 

Основные финансово-экономические показатели деятельности предпри-

ятия за период с 2013 по 2015 гг. представлены в таблицах 5 и 6. 
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Таблица 5 – Изменение активов и пассивов АО ПГ «Метран» 

 

 Абсолютная вел., тыс. руб.  Период сравнения  
 

         

    2015 год по от- 2014 год по от- 
 

Показатель 
   ношению к 2014 ношению к 2013 

 

2015 2014 2013 году году 
 

 

  
 

           

    Тыс.  
% 

Тыс.  
%  

    рублей 
 рублей 

 
 

        
 

          
 

Активы, в том 
4 595 894 3 980 799 3 478 461 615 095 

 
15,45 502 338 

 
14,44  

числе:   
 

         
 

          
 

Внеоборотные 973 790 538 270 527 380 435 520  80,91 10 890  2,06 
 

           

Оборотные 3 622 104 3 442 529 2 951 081 179 575  5,22 491 448  16,65 
 

           

Пассивы, в том 
4 595 894 3 980 799 3 478 462 615 095 

 
15,45 502 337 

 
14,44  

числе:   
 

         
 

          
 

Капитал и резер- 
3 837 243 3 245 318 2 792 142 591 925 

 
18,24 453 176 

 
16,23  

вы 
  

 

         
 

Долгосрочные 
48 801 46 683 33 414 2 118 

 
4,54 13 269 

 
39,71  

обязательства 
  

 

         
 

          
 

Краткосрочные 
709 850 688 798 652 906 21 052 

 
3,06 35 892 

 
5,50  

обязательства 
  

 

         
 

          
 

 

По данным таблицы видно, что за 2 года наблюдается непрерывный рост 

баланса. При этом к концу 2014 года баланс существенно увеличился на 

14,44%, а к концу 2015 года на 15,45%: произошло увеличение не только ак-

тивно части, но и пассивной. Можно предположить, что предприятие решило 

увеличить количество основных средств за счет обязательств. 

 

Таблица 6 – Анализ доходности деятельности АО ПГ «Метран» 

 

 Абсолютная вел., тыс. 
Период сравнения  

 
руб. 

 
 

    
 

Наименование показателя 
   2015 год по отно- 

 

   шению к 2014 году  

 

2015 
 

2014 
 

    
 

    Тыс.руб. % 
 

      
 

Выручка 3 846 364  3 499 864 346 500 9,90 
 

       

Прибыль (убыток) от продаж 674 692  668 733 5 959 0,89 
 

      
 

Прочие доходы 111 656  88 981 22 675 25,48 
 

       

Прибыль (убыток) до налогообложения 752 348  713 312 39 036 5,47 
 

      
 

Чистая прибыль (убыток) 591 925  553 176 38 749 7,00 
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Данные таблицы6свидетельствуют об увеличении доходности предпри-

ятия за год. А именно, выручка от реализации увеличилась на 346 500 тыс. 

руб., что составило 9,90% за год, существенное увеличение наблюдается в 

увеличении прочих доходов на 22 675 тыс. руб., что составило 25,48%. Также 

наблюдается тенденция роста чистой прибыли компании на 38 749 тыс.руб., 

что составило 7%. 
 

Анализ структуры управления на предприятии нельзя рассматривать од-

нобоко. Только комплексный анализ может объективно отразить структуру и 

характер отношений управляющих структур и тех управляемых подструктур, 

которые сложились на исследуемом предприятии. ВАО ПГ «Метран» линей-

но-функциональная организационная структура управления. В основу ее по-

строения положены: линейная вертикаль управления и специализация управ-

ленческого труда по функциональным подсистемам организации. Наряду с 

линейными руководителями существуют руководители функциональных 

подразделений. 
 

Структура предприятия формировалась исходя из всех возрастающих по-

требностей рынка. Как только возникала потребность, оперативно вводилось 

то, или иное подразделение. В результате все направления, необходимые для 

функционирования предприятия в настоящий момент существуют. 

 

Как и любая, организационно-управленческая структура, АО ПГ «Мет-

ран» имеет три уровня управления: высший, средний и оперативный. 
 

На высшем уровне управления (генеральный директор, заместители гене-

рального директора по качеству, по научной работе и т.д.) принимаются наи-

более общие решения по управлению предприятием и осуществляются 

функции стратегического планирования, общего контроля и связи с внешни-

ми структурами. 
 

На среднем уровне (начальники цехов, главные инженеры и т.д.) решения 

высшего уровня детализируются, преобразуются в конкретные планы, осу-

ществляется выполнение функций текущего планирования, связи между 
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высшим и низшим уровнями управления, контроля, управления производст-

вом и потоками ресурсов. 
 

Результатом деятельности работников оперативного уровня (рабочие, 

сварщики, электрики и т.д.) является выполнение производственной про-

граммы, происходит реализация функций управления основным и вспомога-

тельным производством, оперативного управления и местного контроля. 
 

АО ПГ «Метран» возглавляет генеральный директор, который организует 

всю работу предприятия и несет полную ответственность за его состояние и 

деятельность. Генеральный директор представляет предприятие во всех уч-

реждениях и организациях, распоряжается имуществом предприятия, заклю-

чает договора, издает приказы по предприятию, в соответствии с трудовым 

законодательством принимает и увольняет работников, применяет меры по-

ощрения и налагает взыскания на работников предприятия. 
 

Рассмотрим несколько отделов или центров по порядку. К инженерному 

центру относятся технические исследования и разработки. Персоналом дан-

ного центра являются опытные инженеры-конструкторы, программисты и 

испытатели деталей и приборов, интеллектуальный и творческий потенциал 

которых используется для реализации задач создания и постоянной модерни-

зации измерительных приборов согласно требованиям рынка, разработки вы-

сокотехнологичных изделий с целью уменьшения их себестоимости и т.д. 
 

На базе АО ПГ «Метран» работает центр поддержки заказчиков, за кото-

рым закреплены единые стандарты отношений с заказчиками для обеспече-

ния более эффективного консультирования по таким вопросам как выбор 

продукции, статус заказов, документальное оформления и т.д. Цель центра – 

повышение уровня обслуживания заказчиков за счет снижения времени цик-

ла обработки заявки, повышения качества отработки запросов и прочие за-

просы. 
 

В службу автоматизации бизнес-процессов входят три группы сотрудни-

ков, которые отвечают за автоматизацию ведения и контроля финансовой 
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деятельности, продаж и логистики, производства и конфигурирования про-

дукции. 
 

Служба ведения качества рассматривает вопросы стандартизации и сер-

тификации, технического контроля, аудита и испытаний продукции. Данная 

служба также включает отдел охраны труда и окружающей среды, метроло-

гическую лабораторию и отдел системы менеджмента качества. 
 

АО ПГ «Метран» имеет обширную сеть поставок. Директор сети поставок 

управляет группой по планированию и закупу материалов, группой по выбо-

ру поставщиков, отделом по услугам и аренде. Также на предприятии рабо-

тает группа по развитию поставщиков. Она занимается вопросами увязки 

деятельности соответствующих подразделений предприятий и организует 

обучение бережливому производству (lean-технологиям) и тренинги для по-

ставщиков, что позволяет минимизировать риски, связанные с их работой. 

Совместно с данными службами свою деятельность ведут отделы по управ-

лению и планированию запасами сырья и комплектующих, незавершенного 

производства и готовой продукции, отделы снабжения, ориентированные по 

продуктовым направлениям и департамент планирования, включающий от-

делы управления сроками выполнения заказов и планирования закупок мате-

риалов. 
 

Директор сети продаж находится в непосредственном подчинении вице-

президента материнской компании и контролирует деятельность всех регио-

нальных представительств и сервисных центров, в том числе организованных 

на базе различных предприятий. 
 

Служба информационных технологий включает в себя несколько специа-

лизированных подразделений, которые занимаются вопросами развития сис-

тем связи, технического обеспечения коммуникаций и их администрирования 

и планирования. Служба персонала обеспечивает кадровое делопроизводст-

во, обучение и развитие персонала, занимается вопросами мотивации и опла-

ты труда. Совместно с ней в АО ПГ «Метран» трудятся работники отдела 

безопасности, группа переводов, документационного и информационного 
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обеспечения и группа протокола, обеспечивающая единство ведения доку-

ментации в различных представительствах и производственных предприяти-

ях компании. 
 

В ведении финансовой службы находятся вопросы управленческого, бух-

галтерского и налогового учета, которыми также занимаются соответствую-

щие отделы. Юридический отдел состоит из группы юрисконсультов, кото-

рые обеспечивают правомерность деятельности предприятия в целом. Внут-

ренний контроль за осуществляемыми организацией хозяйственными опера-

циями осуществляет отдел контроллинга и планирования. Служба инжини-

ринга занимается планированием и вопросами инжиниринга в каждой из 

служб предприятия. 
 

Также на предприятие постоянно проводятся различные тренинги и курсы 

для постоянного повышения квалификации сотрудников, как по их непосред-

ственной специальности, так и по дополнительным (личным) качествам: ра-

бота в команде, деловой этикет, повышение иностранного языка. 
 

Выполняя требования и запросы потребителя, все службы и подразделе-

ния предприятия стремятся четко и оперативно выполнять поставленные пе-

ред ними задачи, ведь от того насколько качественно и своевременно будет 

выполнена работа отдельными производственными единицами, зависит каче-

ство предоставляемых услуг всей организации в целом. 
 

Ассортимент продукции данной компании, представленной в таблице 7, 

довольно разнообразный, что используется во многих отраслях, таких как: 

нефть и газ, химия, нефтепереработка, медико-биологическая, энергетика, 

металлургия и горнодобыча, водоснабжение и водоотведение, морская добы-

ча и транспортировка, альтернативная и промышленная энергетика, пищевая 

и целлюлозно-бумажная. 
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Таблица 7– Ассортимент продукции АО ПГ «Метран» 

 

Наименование   
 

ассортиментной Характеристика Пример продукции 
 

группы   
 

 Многолетний опыт и знания позволяют нам Датчики давления, 
 

Давление предлагать решения, дающие возможность Расходомеры перемен- 
 

 повысить производительность и безопас- ного перепада давле- 
 

 ность и сократить затраты на оборудование. ния, Клапанные блоки 
 

 Высокоточные приборы для поверки, ка-  
 

 либровки и ремонта широкого парка средств Решения для лаборато- 
 

Метрология измерений: давления, температуры, уровня, рий, Портативные ка- 
 

 расхода, аналитики, вторичных приборов и либраторы, Эталоны 
 

 других. давления «Воздух» 
 

   
 

 
Измерение расхода и учет различных видов 

Вихреакустические, 
 

 Электромагнитные,  

Расход сред и энергоносителей остается важной за-  

Вихревые, Комплексы  

 дачей во всех отраслях промышленности.  

 
учета энергоносителей  

  
 

 Для повышения эффективности использо- 
HART-USB мо-  

Средства комму- вания ресурсов, снижения производствен-  

дем,Метран-682, AMS  

никации ных расходов и затрат на техническое об-  

Metran Configurator  

 
служивание.  

  
 

 Широкая линейка средств измерения темпе- Термосопротивления, 
 

Температура 
ратуры под торговыми марками Метран и Термопары, Датчики с 

 

Rosemount позволяет заказчику подбирать УВС, Узлы и детали,  

 
 

 готовые решения для любых применений. Защитные гильзы 
 

 Решение задач автоматизации технологиче-  
 

 ских процессов требует применения целого  
 

Функциональная 
ряда приборов с различными функциональ- Блоки питания, Барье- 

 

ными возможностями. Для удобства проек- ры, Вторичные прибо-  

аппаратура  

тирования систем измерения предлагаем ры  

 
 

 большой выбор функциональной аппарату-  
 

 ры и вторичных приборов.  
 

 

 

2.1.2 Организация бухгалтерского и налогового учетов в АО ПГ «Метран» 

Бухгалтерский учет на данном предприятии осуществляется в соответст- 
 

вии с разработанным рабочим планом счетов. 
 

Ответственность за организацию бухучета на предприятии в соответствии 

с законодательством несет руководитель АО ПГ «Метран». Ведение бухгал-

терского учета осуществляется бухгалтерией предприятия, возглавляемой 

главным бухгалтером. 
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Основная задача главного бухгалтера заключается в организации процес-

са функционирования и развития системы бухгалтерского учета. Главный 

бухгалтер действует в соответствии с законом «О бухгалтерском учете» и 

Положением по ведению бухгалтерского учета и бухгалтерской отчетности в 

Российской Федерации. Требования главного бухгалтера в части порядка 

оформления операций и представления в бухгалтерию необходимых доку-

ментов и сведений являются обязательными для всех подразделений и служб 

предприятия. Обязательными объектами бухгалтерского учета являются: 

 

1) факты хозяйственной жизни; 
 

2) активы; 
 

3) обязательства; 
 

4) источники финансирования его деятельности; 
 

5) доходы; 
 

6) расходы; 
 

7) иные объекты в случае, если это установлено федеральными стандар- 
 

тами. 
 

Бухгалтерская информация хранится на машинных и бумажных носите-

лях. Ответственность за сохранность бухгалтерской информации на бумаж-

ных носителях от несанкционированного доступа возлагается на главного 

бухгалтера; на машинном носителе - на начальника службы ИТ. 
 

Основанием для отражения информации о совершении факта хозяйствен-

ной жизни в регистрах бухгалтерского учета являются первичные докумен-

ты. Первичные учетные документы и регистры учета и отчетности, оформ-

ляемые обособленными подразделениями, необходимые для составления на-

логовых деклараций, бухгалтерской и статистической отчетности в целом по 

юридическому лицу, представляются в центральную бухгалтерию ежемесяч-

но в соответствии с графиком документооборота. 
 

Контроль над соблюдением графика документооборота осуществляет 

главный бухгалтер. Документы передаются в бухгалтерию по реестру сдачи 

документов, который формируется в КСУ SyteLine (далее «SL»), распечаты- 
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вается в 2-х экземплярах, один из которых остается у исполнителя (с визой 

бухгалтерии), другой вместе с первичной документацией передается в бух-

галтерию. 
 

Первичные документы, учетные регистры, бухгалтерские отчеты и балан-

сы подлежат обязательной передаче в архив. Общество использует регистры 

бухгалтерского учета, формируемые в программах 1С и SL. Срок хранения 

первичных документов, учетных регистров, бухгалтерских отчетов и балан-

сов 5 лет. Ответственность за сохранность первичных документов, учетных 

регистров, бухгалтерских отчетов и балансов, оформление и передачу их в 

архив несет главный бухгалтер. 
 

В состав бухгалтерской отчетности могут включаться дополнительные 

типовые формы в соответствии с указаниями Министерства Финансов РФ 
 

В бухгалтерскую отчетность включаются показатели, необходимые для 

формирования достоверного и полного представления о финансовом поло- 
 

жении предприятия, финансовых результатах ее деятельности и изменениях в 

ее финансовом положении. Бухгалтерская отчетность АО ПГ «Метран» от-

ражает нарастающим итогом имущественное и финансовое положение и ре-

зультаты хозяйственной жизни за отчетный период. 
 

При составлении бухгалтерской отчетности, отложенные налоговые акти-

вы и обязательства отражаются развернуто. При раскрытии информации в 

отчетности показатель считать существенным в случае, если показатель 

строки отчетности составляет не менее 10 процентов от общего показателя 

строки. Существенной признается сумма ошибки, отношение которой к об-

щему итогу валюты баланса составляет не менее 20%. 
 

В установленные сроки сдачи годовой финансовой отчётности АО ПГ 

«Метран» представляет следующий пакет документов: 
 

1) бухгалтерский баланс; 
 

2) отчёт о финансовых результатах; 
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3) приложения к бухгалтерскому балансу и отчёту о финансовых резуль- 
 

татах: отчёт об изменениях капитала, отчёт о движении денежных средств, 

иные приложения (пояснения). 
 

Отчетным годом является календарный год: с 1 января по 31 декабря 

включительно. 
 

Помимобухгалтерской, АО ПГ «Метран» формирует и сдает налоговую 

отчетность, применяет общий режим налогообложения, поэтому является 

плательщиком следующих видов налогов: 
 

1) федеральные: налог на прибыль организаций, налог на добавленную 

стоимость (далее НДС); 
 

2) региональные: налог на имущество; 
 

3) местные: земельный налог. 
 

Также предприятие уплачивает страховые взносы в Пенсионный фонд 

РФ, Фонд социального страхования РФ, Федеральный фонд обязательного 

медицинского страхования. 
 

АО ПГ «Метран» применяет следующие формы налоговой отчетности: 
 

1) НДС: налоговая декларация по налогу на добавленную стоимость; 
 

2) налог на прибыль организации: налоговая декларация по налогу на 

прибыль организаций; 
 

3) НДФЛ: (форма 2-НДФЛ) и (форма 6-НДФЛ); 
 

4) Налог на имущество: налоговая декларация; 
 

5) земельный налог: налоговая декларация. 
 

В 2016 году отправить декларацию по НДС нужно в сроки: 
 

1) за IV квартал 2015 года — до 25 января; 
 

2) за I квартал 2016 года — до 25 апреля; 
 

3) за II квартал 2016 года — до 25 июля; 
 

4) за III квартал 2016 года — до 25 октября. 
 

Отчет по уплате страховых взносов в фонд социального страхования и 

пенсионный фонд подается по форме РСВ-1 ежеквартально не позднее 15-го 

числа второго календарного месяца, в бумажном виде, а в форме электронно- 
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го документа не позднее 20 числа второго календарного месяца следующего 

за отчетным периодом (кварталом, полугодием, девятью месяцами и кален-

дарным годом). 

 

 

2.1.3 Автоматизация бухгалтерского учета в АО «ПГ «Метран» 
 

АО ПГ «Метран» применяет автоматизированную форму ведения бухгал-

терского учета с применением средств вычислительной техники. 
 

При автоматизированной форме бухгалтерский учет осуществляется пу-

тем внесения корреспонденций счетов непосредственно в первичные учетные 

документы. Одним из плюсов данной формы является возможность быстрого 

получения печатной формы созданного документа. Существует возможность 

формирования проводок путем введения так называемых «типовых опера-

ций», в основу которых положена типовая корреспонденция счетов. Таким 

образом, бухгалтер значительно расширяет список типовых операций путем 

добавления в него новых типовых операций, созданных им самим. 
 

Также автоматизированная форма учета позволяет проводить большое 

число различных операций, в частности начисление амортизации, заработной 

платы, отчислений на социальные нужды, распределение затрат, закрытие 

месяца и другие операции. 
 

Для решения задач, выполняемых на компьютерах, в организации исполь-

зуются следующие пакеты прикладных программ: 
 

1) Nortel; 
 

2) FAR Manager; 
 

3) Microsoft Office 2003; 
 

4) Adobe Reader 7.0; 
 

5) Broadcom Advanced Control Suite 2; 
 

6) Symantec Endpoint Protection; 
 

7) LANDesk Policy Portal; 
 

8) Syte Line: 
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8.1) учет и движение материалов основного производства (ЦФО ВА 
 

10,20,30,80, ДА 10); 
 

8.2) формирование себестоимости готовой продукции в части 

материальных расходов; 
 

9) Skype; 
 

10) Дубль ГИС 
 

11) 1С: Бухгалтерия: 
 

11.1) учет основных средств; 
 

11.2) учет нематериальных активов; 
 

11.3) вложения во внеоборотные активы; 
 

11.4) учет и движение общехозяйственных материалов; 
 

11.5) формирование себестоимости готовой продукции; 
 

11.6) учет проектных работ; 
 

11.7) учет налога на добавленную стоимость; 
 

11.8) учет расходов основного производства и общехозяйственных 

расходов; 
 

11.9) учет денежных средств; 
 

11.10) учет финансовых вложений; 
 

11.11) расчеты с поставщиками и покупателями; 
 

11.12) учет налогов и сборов; 
 

11.13) учет нераспределенной прибыли и финансовых результатов от 

деятельности организации и т.д.; 
 

12) программа «АиТ:\ Зарплата»: 
 

12.1) учет расчетов по оплате труда; 
 

12.2) учет расчетов по социальному страхованию. 
 

Важно отметить, что каждый сотрудник имеет свой компьютер на рабо-

чем месте, лично устанавливает пароль для безопасности данных. Предпри-

ятия не только предоставляется сотрудникам компьютер, но и заботиться об 

их здоровье. Поэтому в инструкции для персонала, занятого работой с ПЭВМ 

напечатаны 10-минутные упражнения для глаз и шеи, даны советы как часто 
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и через какой промежуток времени стоит делать эти упражнения. Также при 

сильной усталости всего тела в данной инструкции можно найти небольшие 

упражнения против «застывания» мышц. 
 

Таким образом, в данном подразделе была рассмотрена и проанализиро- 
 

вана деятельность АО ПГ «Метран», изучена организационная структура 

управления предприятием. Функциональные области подразделений компа-

нии являются достаточно емкими, обладают достаточной степенью специа-

лизации. 
 

Являясь частью компании Emerson, АО ПГ «Метран» стремится стать в 

России и СНГ неоспоримым лидером в области качества на рынке средств 

автоматизации. Целью деятельности общества является получение прибыли. 
 

По данным о доходности деятельности можно сделать вывод о том, что в 

период 2014 – 2015 гг. наблюдалась положительная динамика деятельности 

предприятия по различным направлениям. На предприятии применяется ав-

томатизированная форма бухгалтерского учета. 
 

АО ПГ «Метран» применяет общий режим налогообложения, поэтому яв-

ляется плательщиком следующих видов налогов: 
 

1) федеральные: налог на прибыль организаций, налог на добавленную 

стоимость (далее НДС); 
 

2) региональные: налог на имущество; 
 

3) местные: земельный налог. 
 

Для упрощения и быстроты работы АО «Метран» достаточно эффективно 

используют компьютерную технику для ускорения процесса передачи сооб-

щений как снизу-вверх, так и для обратной связи; для оптимизации рабочих 

процессов; выполнения поставленных задач точно в срок, основными при-

кладными программами являются 1С: Бухгалтерия и SyteLine. 

 

 

2.2 Расчет показателей ликвидности и платежеспособности 

 
 

 

Анализ финансовых результатов проводится по данным приложений А, Б. 
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Расчет собственных оборотных средств это один из первых шагов в ана-

лизе финансового состояния предприятия. Стоимость собственных оборот-

ных средств определяется как разница между собственным капиталом и вне-

оборотными активами. 
 

Расчет показателей собственных оборотных средств и оборотного капита-

ла проводится по формулам (1–2), результаты данных расчетов представлены 

в таблице 8. 

 
 

Таблица 8 – Показатели динамики собственных оборотных средств и 
оборотного капитала АО ПГ«Метран» 

 

 Абсол.вел., тыс.руб. 
Изменение, тыс. руб.  

    
 

Показатель      
 

 31.12.2013 31.12.2014 31.12.2015 За 2014 За 2015 
 

      
 

Стоимость собственных 
2 617 332 2 610 361 1 471 990 -6971 -1138371  

оборотных средств  

     
 

Стоимость оборотного 
2664015 2659163 1558945 -4852 -1100218  

капитала  

     
 

 

На начало 2014 г.стоимость собственных оборотных средств предприятия 

составляли 2 617 332 тыс.руб., за два года данный показатель уменьшился, 

при этом значительное уменьшение произошло за 2015г., это характеризует 

отрицательную тенденцию. Данная тенденция связана с увеличением вне-

оборотных активов предприятия. 
 

Однако, величина собственных оборотных средств АО ПГ «Метран»» как 

на конец, так и на начало года больше нуля, следовательно, данное предпри-

ятие способно рассчитаться с кредиторами в короткий срок. 
 

Стоимость оборотного капитала показывает аналогичное уменьшение, 

однако данный показатель остается положительным, а это означает, что АО 

ПГ «Метран» в состоянии оплатить свои краткосрочные пассивы, при этом у 

нее останутся наличные денежные средства, которые она может ис-

пользовать по своему усмотрению. 
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Для расчета реструктуризированного баланса использовалась таблица 2. 
 

Результаты реструктуризированного баланса представлены в таблице 9. 
 
 

 

Таблица 9– Реструктуризированный баланс АО ПГ «Метран» 

 

 Сумма, тыс. руб.   Сумма, тыс. руб. 
 

Статьи 

    

Статьи 

    

       
 

актива 31.12.13 31.12.14  31.12.15 пассива 31.12.13 31.12.14 31.12.15 
 

         
 

А1 2683075 2619427  1839601 П1 547938 736 202 845 071 
 

         
 

А2 400604 578570  572894 П2 186437 192351 428916 
 

         
 

А3 358859 435936  473684 П3 46683 48801 86955 
 

         
 

А4 556203 1076791  1830728 П4 3217683 3733369 3355966 
 

Баланс 3998741 4710724  4716908 Баланс 3998741 4710724 4716908 
 

          

 

Для оценки ликвидности баланса с учетом фактора времени проведено 

сопоставление каждой группы актива с соответствующей группой пассива, 

результаты которой представлены в таблице 10. 

 
 

Таблица 10– Сопоставление активов и пассивов баланса 

 

Условие абсолютного На начало преды- На начало отчетно- На конец отчетного 

ликвидности баланса дущего года го года года 

А1 ≥ П1 А1> П1 А1> П1 А1>П1 

А2 ≥ П2 А2> П2 А2> П2 А2> П2 

А3 ≥ П3 А3> П3 А3> П3 А3> П3 

А4 ≤ П4 А4< П4 А4< П4 А4<П4 

 

Баланс можно считать абсолютно ликвидным, так как сумма активов 

группы А1 позволяют покрыть КЗ, а именно, предприятие способно рассчи-

таться по наиболее срочным обязательствам. Это говорит о достаточности 

ДС. 
 

Выполнение второго неравенства говорит о том, что предприятие способ-

но рассчитаться по среднесрочным обязательствам. Следовательно, текущая 

платежеспособность предприятия удовлетворительна. 
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Соблюдение третьего неравенства говорит о том, что предприятие спо-

собно рассчитаться по своим долгосрочным обязательствам. Соблюдение 

четвертого неравенства показывает, что соотношение платежей и поступле-

ний в АО ПГ «Метран» положительное. 
 

За 2014 и 2015 года ситуация аналогичная, т. е. не изменилась. 
 

На основе реструктурированного баланса можно рассчитать коэффициен-

ты ликвидности на основании формул (3 – 5). 
 

1) коэффициент абсолютной ликвидности: 
 

 

К
 АЛ 

1839601 

1,44 

 

  
 

845071 428916 
 

  
  

 

2) коэффициент быстрой ликвидности:  
 
 

К
 БЛ 

1839601 572894 

1,89 

 

   
 

845071 428916 
 

  
  

 

3) коэффициент текущей ликвидности:  
 
 

К
 ТЛ 

1839601 572894 473684 

2,26 

 

     
 

845071 428916  

  
  

 

4) коэффициент «цены» ликвидации:  
 
 

К
ЦЛ 

1839601 572894 473684 1830728 

3,47 

 

        

845071 428916 86955  

  
  

 

Произведены аналогичные расчеты показателей ликвидности за 2013 и 

2014 года, результаты которых представлены в таблице 11. 

 
 

Таблица 11– Показатели ликвидности АО ПГ «Метран» 

 

Показатель 31.12.2013 31.12.2014 31.12.2015 

Коэффициент абсолютной ликвидности 3,65 2,82 1,44 

Коэффициент быстрой ликвидности 4,20 3,44 1,89 

Коэффициент текущей ликвидности 4,69 3,91 2,26 

Коэффициент «цены» ликвидации 5,12 4,82 3,47 
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В.Э. Чернова и Т.В, Шмулевич рекомендуют следующие нормативные 

ограничения коэффициентов ликвидности: рекомендуемые значения состав-

ляет КАЛ≥ 0,2. Данный коэффициент на конец отчетного периода равен 1,44. 

На начало и конец 2015г. значение показателя выше границы интервала, 

можно предположить, что это образовано за счет финансовых вложений, од-

нако мы не знаем точные данные, что в них входит. 
 

КБЛ на конец 2015г.превышает нормативное значение КБЛ ≥ 1,0. Это хо-

рошо для предприятия, так как говорит о том, что предприятие может рас-

платиться по краткосрочным обязательствам без нарушения сроков оплаты. 
 

КТЛ на конец 2015г. составил 2,26. Это значит, что на 2015г. на 1 рубль 

текущей краткосрочной задолженности приходится 2,26 руб. оборотных ак-

тивов. Показатель превышает верхнюю границу интервала, следовательно, 

это является отражением избытка активов группы А3. 

КЦЛ показывает, что на конец отчетного года предприятие в случае 

ликви-дации способно погасить все свои обязательства и часть активов 

гарантиро-ванно останется в распоряжении собственников. 
 

Проведем сравнение результатов с критериями в таблице 12. 
 
 

Таблица 12 – Результаты оценки показателей финансового состояния АО ПГ «Метран» 

 

Показатель 
 Критерии 

 

Ликвидно 
 

Неликвидно 
 

  
 

Коэффициент абсолютной ликвидности ν   
 

Коэффициент быстрой ликвидности ν   
 

Коэффициент текущей ликвидности ν   
 

Коэффициент «цены» ликвидации ν   
 

 

Таким образом, стоимость собственных оборотных средств и оборотного 
 

капитала существенно снизилась. Потеря платежеспособности АО ПГ «Мет- 
 

ран» не грозит. Активы в достаточной степени обеспечены СОС. 
 

Таким образом, анализируя эти показателя, можно сказать, что 

АО ПГ «Метран» является ликвидным и платежеспособным. 
 
 
 
 
 

 

60 



2.3 Расчет финансовой устойчивости АО ПГ «Метран» 

 

Под финансовой устойчивостью организации в практике финансового 

анализа, как правило, понимают способность субъекта хозяйствования функ-

ционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в 

изменяющийся внутренней и внешней среде, гарантирующая его платеже-

способность и инвестиционную привлекательность в долгосрочной перспек-

тиве в границах допустимого уровня риска. 
 

Тип финансовой устойчивости - это степень способности предприятия 

развиваться преимущественно за счет собственных источников финансиро-

вания. [10, с.397] 

 

При определении типа воспользуемся методикой, предлагаемой в учебни-

ке А.Е. Шевелева. При идентификации типа финансовой устойчивости оце-

нивают, какими источниками покрыты запасы товарно-материальных ценно-

стей, включая НДС. 
 

Для определения типа финансовой устойчивости используют трехмерный 

показатель, рассчитанный по формулам (6–10). 
 

 
     

, 
      

S S1 x1 ;S2  x 2 ;S3 x3      
 

 
x

1 3302728 1830738 459000 13008 999982 ,   
 

 x 2 3302728 86955 1830738  459000 13008 1086937 ,  
 

x3 3302728 86955 1327225 1830738 459000 13008 2414162 . 
   

Так как все переменные x> 0, следовательно, трехмерный показатель по 

формуле 10 будет иметь вид: Si 1;1;1 . Проведем сравнение результатов с 

критериями в таблице 13. 
 
 
 

Таблица 13– Результаты оценки показателя финансовой устойчивости АО ПГ «Метран» 

 

  Критерии  
 

Показатель 
Абсолютная фи- Нормальная фи- Неустойчивое Кризисное фи- 

 

нансовая устой- нансовая устой- финансовое нансовое со-  

 
 

 чивость чивость состояние стояние 
 

Трехмерный 
ν 

   
 

показатель 
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Из этого можно сделать вывод, что у АО ПГ«Метран» абсолютная финан-

совая устойчивость. А это значит, что на предприятии запасы и затраты пол-

ностью покрыты собственными оборотными средствами. Однако, такой тип 

устойчивости нельзя рассматривать как идеальный, так как организация не-

достаточно использует внешние источники финансирования в своей, по-

скольку означает, что руководство компании не умеет, не желает, или не 

имеет возможности использовать внешние источники средств для основной 

деятельности. 
 

Далее произведен расчет коэффициентов финансовой устойчивости АО 

ПГ «Метран» за 2015 на основании формул (11–18). 
 

1) коэффициент концентрации собственного капитала: 
 
 

3302728  

К
конц.СК 4716908 

0,70
 

 

2) коэффициент концентрации привлеченных средств:  
 
 

86955 1327225  

К
конц.ЗК 4716908 

0,30
 

 

3) коэффициент финансовой зависимости, обратный коэффициенту кон- 
 

центрации собственного капитала: 

 

4716908  

К
ФЗ 3302728 

1,43
 

 

4) коэффициент финансовой независимости капитализированных источ- 
 

ников: 
 

 

К
ФНЗКИ 

3302728 

0,97 

 

  
 

3302728 86955  

  
  

 

5) коэффициент финансовой зависимости капитализированных источни- 
 

ков: 
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К
ФЗКИ 

86955 

0,03 

 

   

3302728 86955  

  
  

 

6) коэффициент финансовой устойчивости:  
 

 

К
ФУ 

3302728 86955 

0,72 

 

  
 

4716908  

  
  

 

7) коэффициент финансирования: 
 

 

К
ФИН 

3302728 

2,34 

 

  
 

86955 1327225  

  
  

 

8) уровень финансового левериджа (рычага): 

 

86955  

К
ФЛ 3302728 

0,026
 

 

9) коэффициент обеспеченности процентов к уплате:  

 

781845 42950  

К
об.% 42950 

19,20
 

 

Произведены аналогичные расчеты показателей финансовой устойчиво-

сти за 2013 и 2014 года, результаты которых представлены в таблице 14. 

 
 

Таблица 14 – Показатели финансовой устойчивости АО ПГ «Метран» 

 

Показатель 31.12.2013 31.12.2014 31.12.2015 
 

Коэффициент концентрации собственного ка- 
0,79 0,78 0,70  

питала  

   
 

Коэффициент концентрации привлеченных 
0,21 0,22 0,3  

средств  

   
 

Коэффициент финансовой зависимости 1,26 1,28 1,43 
 

Коэффициент финансовой независимости капи- 
0,99 0,99 0,97  

тализированных источников  

   
 

Коэффициент финансовой зависимости капита- 
0,01 0,01 0,03  

лизированных источников  

   
 

Коэффициент финансовой устойчивости 0,81 0,79 0,72 
 

Коэффициент финансирования 3,86 3,60 2,34 
 

Уровень финансовоголевериджа 0,015 0,013 0,026 
 

Коэффициент обеспеченности процентов к уп- 
98,02 36,95 19,20  

лате  
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Кконц.СК характеризует долю собственности владельцев организации в об-

щей сумме средств, авансированных в ее деятельность. За отчетный год дан-

ный показатель уменьшился на 0,083. Экономический смысл: в одном рубле 

валюты баланса содержится 0,70 СК. Данный показатель выше нормативно-

го, равного 0,5, т.е. финансирование деятельности организации осуществля-

ется не менее, чем на 50% из собственных источников. 
 

За отчетный год Кконц.ЗК уменьшился на 0,083. Данное значение 

показателя меньше 0,5, следовательно, он является дополнением к 

коэффициенту кон-центрации СК. Экономический смысл: в одном рубле 

валюты баланса содер-жится 0,3 ЗК. Так как значение данного коэффициента 

входит в интервал 0,5 >Кз/с > 0, то можно сделать вывод, что финансовое 

состояние устойчивое, но в тоже время предприятие не дополучает прибыль 

из-за слабого использова-ния эффект финансового рычага. 
 

За отчетный год КФЗувеличился на 0,152. Экономический смысл: СК в 

1,43 раза меньше валюты баланса. 
 

За отчетный год КФНЗ КИ уменьшился на 0,017. Экономический смысл: в 

одном рубле капитализированных источников содержится 0,97 рублей СК. 

Наиболее распространено мнение, что доля СК в общей сумме долгосрочных 

источников финансирования должна быть достаточно велика. Чем выше 

значение данного показателя близко к единице, тем выше степень финансо-

вой устойчивости. 
 

За отчетный год КФЗ КИ увеличился на 0,013. Экономический смысл: в од-

ном рубле капитализированных источников содержится 0,03 долгосрочных 

заемных средств. Данный показатель входит в интервал нормативных значе-

ний. 
 

За отчетный год КФУ уменьшился на 0,07. Экономический смысл: в одном 

рубле валюты баланса содержится 0,72 капитализированных источников. 
 

За отчетный год Кфин уменьшился на 1,26. Данный показатель характери-

зует структуру капитала и оценивает финансовую устойчивость предприятия. 
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Экономический смысл: на один рубль ЗК приходится 1,26 СК. Данный пока-

затель больше единицы, а это означает, что предприятие финансово устойчи-

во. 
 

За отчетный год КФЛ увеличился в 2 раза. Коэффициент финансового ле-

вериджа отражает финансовый риск предприятия. Экономический смысл: на 

один рубль собственных средств приходится 0,026 рублей долгосрочных за-

емных средств. Так как данный показатель меньше 1, то предприятие финан-

сирует свои активы за счет собственных средств. Уровень финансового леве-

риджа близок к нулю, это говорит о том, что предприятие может легко полу-

чить заемные средства на приемлемых условиях. 

За отчетный год Коб.% существенно уменьшился на 17,75%. Экономиче-

ский смысл данного показателя: на 1 рубль процентов к уплате приходится 

19,20 рублей прибыли до вычета процентов и налогов. Значения данного ко-

эффициента больше единицы, а это значит, что организация может в полном 

объеме рассчитаться с кредиторами за пользование заемными средствами. 
 

Проведем сравнение результатов с критериями в таблице 15. 
 

 

Таблица 15 – Результаты оценки показателей финансового состояния АО ПГ «Метран» 

 

 Предприятие Предприятие 

Показатель является   зави- является незави- 

 симым симым 

Коэффициент концентрации собственного капитала  ν 

Коэффициент концентрации привлеченных средств  ν 

Коэффициент финансовой зависимости  ν 

Коэффициент финансовой независимости капитали-  ν 

зированных источников   

Коэффициент финансовой зависимости капитализи-  ν 

рованных источников   

Коэффициент финансовой устойчивости  ν 

Коэффициент финансирования  ν 

Уровень финансовоголевериджа  ν 

Коэффициент обеспеченности процентов к уплате  ν 

 
 

Таким образом, АО ПГ «Метран» обладает абсолютной финансовой ус-

тойчивостью. А это значит, что на предприятии запасы и затраты полностью 

покрыты собственными оборотными средствами. 
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Показатели финансового состояния у предприятия за 3 года изменялись 

волнообразно, но в то же время их значения приемлемы для данной рыноч-

ной ситуации. Большая часть приведенных показателей на конец отчетного 

года уменьшилась, однако есть показатели, свидетельствующие об увеличе-

нии финансового состояния предприятия, которые вызваны сложным ком-

плексом причин. 

 

 

2.4. Расчет оборачиваемости и рентабельности деятельности АО ПГ «Мет-

ран» 

 

 

Показатели рентабельности прибыли представляют собой различные со-

отношения прибыли и вложенного капитала или произведенных затрат. По-

казатели могут характеризовать эффективность работы предприятия в целом, 

доходность различных направлений его деятельности, окупаемость затрат и 

т.д. Они более полно, чем прибыль, характеризуют окончательные результа-

ты хозяйствования, поскольку их величина отражает соотношения эффекта с 

наличными или использованными ресурсами. Все эти показатели могут рас-

считываться на основе балансовой прибыли, прибыли от реализации продук-

ции и чистой прибыли. 
 

Далее произведен расчет коэффициентов рентабельности АО ПГ «Мет-

ран» за 2015 на основании формул (19 – 25). 
 

1) рентабельность продаж по прибыли от продаж: 
 

 

R ПР 
1516726

4420359 *100%   34,31% 
 
 

 

2) рентабельность общих доходов по прибыли до налогообложения: 

 

781845  

R
 ОД 4420359 252755 197113 

*100%  16,05%
 

 

3) рентабельность общих расходовпо прибыли до налогообложения: 
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781845  

R
 
ОР

 2903633 347979 461073 42950 332747 
*100%

 
19,12%

 
 

4) рентабельность реализованной продукции: 
 

 

R РП 2903633
707674

 *100%   24,37% 
 
 
 

5) рентабельность совокупных активов по прибыли до налогообложения: 

 

2 * 781845  

R
 А 4710724 4716908 

*100%  16,59%
 

 

6) рентабельность собственного капитала: 

 

2 * 615566  

R
 СК 3687162 3302728 

*100%  17,61%
 

 

7) рентабельность перманентного капитала:  

 

2 615566  

R
 
ПК

 (3687162 48801) (3302728 86955) 
*100%

 
17,23%

 

 

Произведены аналогичные расчеты показателей рентабельности за 2013 и 

2014 года, результаты которых представлены в таблице 16. 

 
 

Таблица16 – Показатели рентабельности АО ПГ «Метран» 

 

Показатель 31.12.2013 31.12.2014 31.12.2015 
 

Рентабельность продаж по прибыли от продаж 33,86 32,86 34,31 
 

Рентабельность общих доходов по прибыли до 
19,10 15,61 16,05  

налогообложения  

   
 

Рентабельность общих расходов по прибыли до 
23,61 18,50 19,12  

налогообложения  

   
 

Рентабельность реализованной продукции 28,89 26,12 24,37 
 

Рентабельность совокупных активов по прибы- 
19,13 17,54 16,59  

ли до налогообложения  

   
 

Рентабельность собственного капитала 18,32 16,71 17,61 
 

Рентабельность перманентного капитала 33,61 27,50 36,32 
 

 

В отчетном периоде в 1 рубле выручки содержится 34,31 копеекприбыли 

от продаж. На конец отчетного периода показатель рентабельности продаж 
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несущественно увеличился, следовательно, эффективность деятельности 

предприятия осталась на прежнем среднем уровне. 
 

Рентабельность общих доходов за год несущественно увеличился на 0,44. 

Экономический смысл: в одном рубле общих доходов содержится16,05 копе-

ек прибыли до налогообложения. 
 

Рентабельность общих расходов за предыдущий год составила 18,50, за 

год показатель рентабельности существенно увеличился на 0,62. Экономиче-

ский смысл: в одном рубле общих расходов содержится 19,12 копеек прибы-

ли до налогообложения. 
 

В отчетном периоде 1 рубль полной себестоимости отдает 24,37 копеек 

прибыли от продаж, а в предыдущем периоде – 26,12 копеек. Данный показа- 
 

тель характеризует способность организации генерировать прибыль обыч-

ными видами деятельности. Таким образом, за год показатель рентабельно-

сти реализации продукции уменьшился на 1,75 и, следовательно, эффектив-

ность деятельности предприятия по сравнению с предыдущим периодом сни-

зилась. 
 

Рентабельность совокупных активов за год уменьшился на 0,95.В отчёт-

ном периоде 1 рубль среднегодовой стоимости активов отдавал 

16,59коп.прибыли до налогообложения. 
 

В отчётном периоде на 1 рубль СК приходится 17,61копеек чистой при-

были, по данному показателю эффективность деятельности за год увеличи-

лась на 0,9. Данный показатель характеризует рентабельность инвестиций с 

позиции собственников. 
 

В отчётном периоде на 1 рубль перманентного капитала приходится 

17,23копеек чистой прибыли, по данному показателю эффективность дея-

тельности за год увеличилась на 8,82. Данный показатель характеризует рен-

табельность инвестиций с позиции всех инвесторов. 
 

Общепринятых критериев для оценки рентабельности не существует. 

Таким образом, показатели рентабельности у предприятия за 3 года изме- 
 

нялись волнообразно, но в то же время их значения приемлемы для данной 
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рыночной ситуации. Большая часть приведенных показателей на конец от-

четного года увеличилась, однако есть показатели, свидетельствующие об 

уменьшении рентабельности предприятия, которые вызваны сложным ком-

плексом причин. Эти причины связаны с ухудшающимися для всех предпри-

ятий условиями приобретения ресурсов и услуг в сравнении с условиями, по 

которым продается на разных рынках продукция. В 2015 году рентабель-

ность набирает тенденцию роста, внешняя среда максимально способствует 

увеличению этого показателя, так как каждый из конкурентов понял, что, не 

создавая жесткой конкуренции, можно успешно существовать и открывать 

новые возможности. 
 

Произведём дополнительный расчет – расчет оборачиваемости. Период 

оборота анализируемого имущества определяется как деление среднегодовой 

стоимости анализируемой части на выручку, умноженную на 360. Для расче-

та оборачиваемости нам необходимо рассчитать среднегодовую стоимость по 

формуле 25. 

 

 
 Рн    Рк 

, 

 
 

Р (26)  

2 
 

   
  

 

А период оборачиваемости рассчитывается по формуле 27. 
 

 
       

Т 
 Р * 360 

, (27)    

В 
 

     
  

 

Произведем расчет среднегодовой стоимости запасов, используя формулу 
 

25.  
 
 

  386758 459000 
 

 

З 422879 
 

  
 

 

2 
 

    
  

 

Аналогичный расчёт среднегодовой стоимости производится для средне-

годовой стоимости дебиторской и кредиторской задолженности. Далее рас-

считывается период оборачиваемости по формуле 27. 
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422879 * 360  

ТЗ
 4420359 

34
 

 

575732 * 360  

Т
ДЗ 4420359 

47
 

 

790636,5 * 360  

Т
КЗ 4420359 

64
 

 

Произведены аналогичные расчеты показателей оборачиваемости за 2013 

и 2014 года, результаты которых представлены в таблице 17. 

 

Таблица 17– показатели оборачиваемости АО ПГ «Метран» 

 

Показатель 31.12.2013 31.12.2014 31.12.2015 

Период оборота запасов 31 34 34 
    

Период оборота дебиторской задолженности 38 46 47 
    

Период оборота кредиторской задолженности 49 60 64 
    

 

У показателей оборачиваемости также нет общепринятых критериев. 

Оценку об уровне этих показателей можно сделать только на основании в 

сравнении с конкурентами со среднеотраслевыми показателями. 
 

Оборачиваемость запасов показывает, сколько раз за рассматриваемый 

период предприятие использовало имеющийся средний остаток запа-сов. 

Показатель характеризует качество запасов предприятия, эффективность 

управления ими, позволяет выявить остатки неиспользуемых, устаревших 

или некондиционных запасов. 
 

За 3 года период оборачиваемости запасов увеличился, что говорит об от-

рицательной тенденции.Данная тенденция возникает в результате или осоз-

нанного решения (политика такая), или неправильного управления. 
 

Для оборачиваемости дебиторской задолженности, как и для других пока-

зателей оборачиваемости не существует четких нормативов, поскольку они 

сильно зависят от отраслевых особенностей и технологии работы предпри-

ятия. Но в любом случае, чем меньше данный показатель, тем лучше, а имен-

но, это говорит о том, что покупатели быстрее погашают свою задолжен- 
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ность. В нашем случае,на конец 2015 года показатель равен 47 дней. За 3 го-

да данный показатель увеличился, возможно, это связано с экономическим 

кризисом. 
 

Период оборота кредиторской задолженности показывает средний срок 

возврата долгов предприятия. На конец 2015 года показатель существенно 

увеличился и составил 64.Данное увеличение также может быть связано с 

кризисом. 

 
 
 

2.5 Финансовый анализ деятельности конкурентов АО ПГ «Метран» 

 
 

 

Основными конкурентами являются «YokogawaElectricCorporation» и 

«Endress+Hauser». Данные компании являются сопоставимыми по масштабу 

и производят аналогичную продукцию. В то же время они являются публич-

ными компаниями, в то время как АО ПГ «Метран» – закрытой. 
 

Корпорация «YokogawaElectricCorporation» (далее «Yokogawa») ведет 

свою историю с 1915 года. Работая в режиме быстрого реагирования на раз-

нообразные потребности рынка, производители сталкиваются с растущей не-

обходимостью стабилизировать качество продукции, поступающей с их про-

изводственных линий. Качество продукции зависит от таких факторов, как 

колебания качества сырья и старение производственных мощностей. Даже 

если сырье, различных поставщиков различается по составу, необходимость 

обеспечения высокого качества конечного продукта остается неизменной. 

Для того чтобы улучшить качество в каждом производственном процессе, и, 

тем самым, улучшить качество готовой продукции, производители должны 

анализировать различные типы данных. Эффективность такого анализа во 

многом зависит от знаний и опыта работников на каждом участке производ-

ства. 
 

Для решения таких проблем «Yokogawa» начала предлагать своим заказ-

чикам аналитический сервис данных процесса в 2008 году. 
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В настоящее время более 100 контрактов на этот сервис заключены с 

компаниями Японии в химической и других отраслях промышленности, и 

эти компании стали доверять данному сервису. «Yokogawa» является одной 

из сильнейших и крупнейших компаний на мировом рынке промышленной 

автоматизации и в соответствии с этим, данная компания предлагает пользо- 
 

вателю единое комплексное решение: от уровня КИПиА до распределенных 

систем управления технологическим процессом и интегрированных автома-

тизированных систем управления, автоматизация АСУ ТП, автоматизиро-

ванные системы управления (АСУ). 
 

На данном этапе развития компании «Yokogawa» занимается разработкой 

прикладной программы ProcessDataAnalytics (ПО анализа данных технологи-

ческого процесса), которая способная обнаружить снижение качества или 

производительности на раннем этапе производственного процесса путем 

анализа технологических данных, сведений о состоянии объекта, истории 

эксплуатации и других данных. Используемое в сочетании с аналитическими 

услугами «Yokogawa», это программное обеспечение является решением для 

стабилизации качества, способным помочь компаниям стабилизировать и по-

стоянно повышать качество своей продукции. Анализ финансовых результа-

тов проводится по данным приложения В. 
 

Произведем расчет показателей ликвидности для «Yokogawa» за 2015 

г.(2014– расчеты аналогичны), используя формулы (3–5).Результаты расчетов 

представлены в таблице 18. 

 
 

Таблица 18 – Показатели ликвидности «Yokogawa» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 
   

Быстрая ликвидность 1,332 1,514 
   

Текущая ликвидность 1,644 1,894 
   

 

КБЛ за 2014 и 2015 год превышает интервал нормативных значений 0,8 

≤КБЛ ≥ 1,2. Это хорошо для предприятия, так как говорит о том, что предпри- 
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ятие может расплатиться по краткосрочным обязательствам без нарушения 

сроков оплаты. 
 

Чем выше значение коэффициента текущей ликвидности, тем выше лик-

видность активов компании. КТЛ на конец отчетного периода составил 1,894. 

Это значит, что на конец отчетного года на 1 рубль текущей краткосрочной 

задолженности приходится 1,89 руб. оборотных активов. Показатель превы-

шает верхнюю границу интервала, следовательно, это является отражением 

избытка текущих активов. 
 

Произведем расчет показателей финансовой устойчивости для 

«Yokogawa» за 2015 г. (2014 – расчеты аналогичны), используя формулы 

(11,12,14-16).Результаты расчетов представлены в таблице 19. 

 

 

Таблица 19 – Показатели финансовой устойчивости«Yokogawa» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 
 

Коэффициент концентрации собственного капи- 
0,45 0,57  

тала СК/Б  

  
 

Коэффициент концентрации привлеченных 
0,55 

0,43 
 

средств 
 

 

  
 

Коэффициент финансовой независимости капи- 
0,79 0,88  

тализированных источников СК/СК+ДО  

  
 

Коэффициент финансовой устойчивости 
0,57 0,65  

СК+ДО/Б  

  
 

 

Кконц.СКхарактеризует долю собственности владельцев организации в об-

щей сумме средств, авансированных в ее деятельность. За 2015 год данный 

показатель увеличился на 0,12. Экономический смысл: в одном рубле валюты 

баланса содержится 0,57 СК. Данный показатель выше нормативного, равно-

го 0,5, т.е. финансирование деятельности организации осуществляется не ме-

нее, чем на 50% из собственных источников. 
 

Кконц.ЗКявляетсядополнением к коэффициенту концентрации СК, соответ-

ственно, данный показательза 2015г. уменьшился на 0,12. Экономический 

смысл: в одном рубле валюты баланса содержится 0,43 ЗК. Так как значение 

данного коэффициента входит в интервал 0,5 >Кз/с > 0, то можно сделать вы-

вод, что финансовое состояние устойчивое, но в тоже время предприятие не 
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дополучает прибыль из-за слабого использования эффект финансового рыча-

га. 
 

За отчетный год КФНЗ КИ увеличился на 0,09. Экономический смысл: в 

од-ном рубле капитализированных источниковсодержится 0,88 рублей СК. 

Наи-более распространено мнение, что доля СК в общей сумме 

долгосрочных ис-точников финансирования должна быть достаточно велика. 

Чем выше зна-чение данного показателя близко к единице, тем выше степень 

финансовой устойчивости. 
 

За отчетный год КФУ увеличился на 0,08. Экономический смысл: в одном 

рубле валюты баланса содержится 0,65 капитализированных источников. 
 

В завершении анализа, произведем расчет показателей рентабельности 

для «Yokogawa» за 2015 г. (2014 – расчеты аналогичны), используя формулы 
 

(19– 22).Результаты расчетов представлены в таблице 20. 
 

 

Таблица 20 – Показатели рентабельности«Yokogawa» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 
 

Рентабельность продаж по прибыли от продаж 41,70 42,73 
 

Рентабельность общих доходов по прибыли до налогооб- 
6,7 3,49  

ложения  

  
 

Рентабельность общих расходов по прибыли до налого- 
2,14 2,61  

обложения  

  
 

Рентабельность реализованной продукции 5,05 8,41 
 

 

В 2014 г. в 1 рубле выручки содержится 41,70копеекприбыли от продаж. 

За год показатель рентабельности продаж несущественно увеличился, сле-

довательно, эффективность деятельности предприятия осталась на прежнем 

среднем уровне. 
 

Рентабельность общих доходов за год несущественно уменьшился на 

3,21. Экономический смысл: в одном рубле общих доходов содержится 3,49 

копеек прибыли до налогообложения. 
 

Рентабельность общих расходов за 2014 г. составила 2,14, за год показа-

тель рентабельности несущественно увеличился на 0,47. Экономический 
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смысл: в одном рубле общих расходов содержится 2,61 копейка прибыли до 

налогообложения. 
 

В 2015 г. 1 рубль полной себестоимости отдает 8,41 копейку прибыли от 

продаж, а в предыдущем – 5,05 копеек. Данный показатель характеризует 

способность организации генерировать прибыль обычными видами деятель- 
 

ности. Таким образом, за год показатель рентабельности реализации про-

дукции увеличился на 3,36 и, следовательно, эффективность деятельности 

предприятия по сравнению с 2014г. повысилась. 
 

Произведём дополнительный расчет – расчет оборачиваемости. Для это-

го рассчитаем среднегодовую стоимость запасов, используя формулу (26). 
 

 
  18402 18502 

 
 

З 18452 
 

   
 

  

2 
 

     
  

 

Аналогичный расчёт среднегодовой стоимости производится для средне-

годовой стоимости дебиторской и кредиторской задолженности. По формуле 

(27). 

 

18452 * 360  

Т
З 413732 

16
 

 

140033 * 360  

Т
ДЗ 413732 

122
 

 

53323,5 * 360  

Т
КЗ 413732 

46
 

 

Произведены аналогичные расчеты показателей оборачиваемости за 2013 

и 2014 года, результаты которых представлены в таблице 21. 

 

 

Таблица 21 – Показатели оборачиваемости «Yokogawa» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 

Период оборота запасов 16 16 
   

Период оборота дебиторской задолженности 123 122 

Период оборота кредиторской задолженности 46 46 
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Оборачиваемость запасов показывает, сколько раз за рассматриваемый 

период предприятие использовало имеющийся средний остаток запа-сов. 

Показатель характеризует качество запасов предприятия, эффективность 

управления ими, позволяет выявить остатки неиспользуемых, устаревших 

или некондиционных запасов. 
 

На конец 2015 года период оборачиваемости запасов не изменился, что 

говорит о рациональном использовании запасов. 
 

Для оборачиваемости дебиторской задолженности, как и для других пока-

зателей оборачиваемости не существует четких нормативов, поскольку они 

сильно зависят от отраслевых особенностей и технологии работы предпри-

ятия. Но в любом случае, чем меньше данный показатель, тем лучше, а имен-

но, это говорит о том, что покупатели быстрее погашают свою задолжен-

ность. В нашем случае, на конец 2015 года показатель несущественноумень-

шился, что является положительной тенденцией. 
 

Период оборота кредиторской задолженности показывает средний срок 

возврата долгов предприятия. На конец 2015 года показатель не изменился. 
 

Компания «Endress+Hauser» начала свое существование в 1953 году в 

Германии. Свою предпринимательскую деятельность начали с производства 

инновационного емкостного датчика уровня. Датчик уровня получил призна-

ние на рынке промышленного оборудования, что позволило молодой компа-

нии «Endress+Hauser» расширить свою продуктовую линейку, разрабатывая 

высокоточное промышленное оборудование в области измерения уровня, 

давления, расхода, температуры и химического анализа жидкости. 
 

В последние несколько лет основной целью компания «Endress+Hauser» 

является переориентация от производителя контрольно-измерительных при-

боров к глобальному поставщику комплексных решения по автоматизации 

производственных процессов. Компания «Endress+Hauser» владеет подразде-

лениями на всех шести континентах. 
 

В настоящее время компания «Endress+Hauser» представлена на рынке 

промышленного оборудования как глобальная компания монополист по пре- 
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доставлению широкого спектра услуг и оборудования в области промышлен-

ной автоматизации. Реализация своих услуг «Endress+Hauser» осуществляет 

через широкую сеть дочерних предприятий и официальных дистрибьюто-

ров/дилеров. 
 

Анализ развития рынка показывает, что в настоящее время контрольно-

измерительных приборы по основным техническим характеристикам (на-

дежность, точность, диапазон измерения, коммуникационные возможности) в 

основном удовлетворяют существующим и перспективным требованиям по-

требителей. Более того, повышение точности не дает никакого эффекта, так 

как при таких точностях конечный результат измерения начинают опреде-

лять факторы, не связанные непосредственно с уровнемером (например, же-

сткость конструкции резервуаров). Вместе с тем сдерживающим фактором 

дальнейшего увеличения удельного веса радарных уровнемеров на рынке яв-

ляется их сравнительно высокая цена. Как было показано выше, основной 

вклад в стоимость радарного уровнемера вносит стоимость его высокочас-

тотной части (антенна и приемопередающий блок). Поэтому естественно 

предположить, что основная конкурентная борьба среди производителей раз-

вернется в направлении снижения себестоимости высокочастотной части. 

Причем в сегменте высокоточных уровнемеров (с точностью ±0,5 … ±1 мм), 

где узкий луч (4–6) является одним из обязательных условий, снижение себе-

стоимости может быть осуществлено или за счет совершенствования техно-

логии изготовления больших антенн, или за счет перехода на более высокие 

частоты и совершенствования технологии высокочастотных приемопере-

дающих блоков. Так как трудно ожидать существенного улучшения техноло-

гии изготовления антенны, второе направление представляется более вероят-

ным. Анализ финансовых результатов проводится по данным приложения Г. 
 

Произведем расчет показателей ликвидности для«Endress+Hauser» за 2015 

г. (2014– расчеты аналогичны), используя формулы (3–5).Результаты расче-

тов представлены в таблице 22. 
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Таблица 22 – Показатели ликвидности «Endress+Hauser» 

 

Показатель 2014 2015 
   

Быстрая ликвидность 2,51 2,80 

Текущая ликвидность 3,50 4,34 
 

КБЛ за 2014 и 2015 год превышает интервал нормативных значений 0,8 

≤КБЛ ≥ 1,2. Это хорошо для предприятия, так как говорит о том, что предпри-

ятие может расплатиться по краткосрочным обязательствам без нарушения 

сроков оплаты. 
 

Чем выше значение коэффициента текущей ликвидности, тем выше лик-

видность активов компании. КТЛ в 2015 г. составил 4,34. Это значит, что на 

конец 2015 г. на 1 рубль текущей краткосрочной задолженности приходится 

4,34 руб. оборотных активов. Показатель превышает верхнюю границу ин-

тервала, следовательно, это является отражением избытка текущих активов. 
 

Произведем расчет показателей финансовой устойчивости для 

«Endress+Hauser» за 2015 г. (2014 – расчеты аналогичны), используя форму-

лы (11,12,14-16).Результаты расчетов представлены в таблице 23. 

 
 

Таблица 23 – Показатели капитализации «Endress+Hauser» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 

Коэффициент концентрации собственного капитала 0,68 0,73 

Коэффициент концентрации привлеченных средств 0,32 0,27 

Коэффициент финансовой независимости капитали-  0,84 

зированных источников 0,82  

Коэффициент финансовой устойчивости 0,83 0,87 
 

Кконц.СКхарактеризует долю собственности владельцев организации в об-

щей сумме средств, авансированных в ее деятельность. За 2015 год данный 

показатель увеличился на 0,05. Экономический смысл: в одном рубле валю-

ты баланса содержится 0,73 СК. Данный показатель выше нормативного, 

равного 0,5, т.е. финансирование деятельности организации осуществляется 

не менее, чем на 50% из собственных источников. 
 

Кконц.ЗКявляетсядополнением к коэффициенту концентрации СК, соответ-

ственно, данный показательза 2015г. уменьшился на 0,05. Экономический 
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смысл: в одном рубле валюты баланса содержится 0,27 ЗК. Так как значение 

данного коэффициента входит в интервал 0,5 >Кз/с > 0, то можно сделать вы-

вод, что финансовое состояние устойчивое, но в тоже время предприятие не 

дополучает прибыль из-за слабого использования эффект финансового рыча-

га. 
 

За 2015 г. КФНЗ КИнесущественноувеличился на 0,02. Экономический 

смысл: в одном рубле капитализированных источниковсодержится 0,84 руб-

лей СК. Наиболее распространено мнение, что доля СК в общей сумме дол-

госрочных источников финансирования должна быть достаточно велика. Чем 

выше значение данного показателя близко к единице, тем выше степень 

финансовой устойчивости. 
 

За 2015 г.КФУнесущественноувеличился на 0,04. Экономический смысл: в 

одном рубле валюты баланса содержится 0,87 капитализированных источни-

ков. 
 

В завершении анализа, произведем расчет показателей рентабельности 

для «Endress+Hauser» за 2015 г. (2014 – расчеты аналогичны), используя 

формулы (19– 22).Результаты расчетов представлены в таблице 24. 

 
 

Таблица 24 – Показатели рентабельности«Endress+Hauser» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 
 

Рентабельность продаж по прибыли от продаж 13,32 11,73 
 

Рентабельность общих доходов по прибыли до налогооб- 
9,45 7,61  

ложения  

  
 

Рентабельность общих расходов по прибыли до налого- 
5,46 6,59  

обложения  

  
 

Рентабельность реализованной продукции 15,37 13,28 
 

 

В 2014 г. в 1 рубле выручки содержится 13,32копейки прибыли от про-

даж. За год показатель рентабельности продаж несущественно уменьшился, 

следовательно, эффективность деятельности предприятия осталась на преж-

нем среднем уровне. 
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Рентабельность общих доходов за год несущественно уменьшился на 

1,84. Экономический смысл: в одном рубле общих доходов содержится7,61 

копейка прибыли до налогообложения. 
 

Рентабельность общих расходов за 2014 г. составила 5,46, за год показа-

тель рентабельности несущественно увеличился на 1,13. Экономический 

смысл: в одном рубле общих расходов содержится 6,59 копеек прибыли до 

налогообложения. 
 

В 2015 г. 1 рубль полной себестоимости отдает 13,28 копеек прибыли от 

продаж, а в предыдущем – 15,37 копеек. Данный показатель характеризует 

способность организации генерировать прибыль обычными видами деятель- 
 

ности. Таким образом, за год показатель рентабельности реализации про-

дукции уменьшился на 2,09и, следовательно, эффективность деятельности 

предприятия по сравнению с 2014г. снизилась. 
 

Произведём дополнительный расчет – расчет оборачиваемости. Для это-

го рассчитаем среднегодовую стоимость запасов, используя формулу (26). 
 

 
  228733 247113 

 
 

З 237923 
 

  
 

 

2 
 

    
  

 

Аналогичный расчёт среднегодовой стоимости производится для средне-

годовой стоимости дебиторской и кредиторской задолженности. По формуле 

(27). 

237923 * 360  

ТЗ
 2143614 

40
 

 

466974 * 360  

Т
ДЗ 2143614 

78
 

 

78630,5 * 360  

Т
КЗ 2143614 

13
 

 

Произведены аналогичные расчеты показателей оборачиваемости за 2013 

и 2014 года, результаты которых представлены в таблице 25. 
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Таблица 25 – Показатели оборачиваемости «Endress+Hauser» 

 

Показатель 31.12.2014 31.12.2015 

Период оборота запасов 40 40 

Период оборота дебиторской задолженности 79 78 

Период оборота кредиторской задолженности 12 13 

 
 

Оборачиваемость запасов показывает, сколько раз за рассматриваемый 

период предприятие использовало имеющийся средний остаток запа-сов. 

Показатель характеризует качество запасов предприятия, эффективность 

управления ими, позволяет выявить остатки неиспользуемых, устаревших 

или некондиционных запасов. 
 

На конец 2015 года период оборачиваемости запасов не изменился, что 

говорит о рациональном использовании запасов. 
 

Для оборачиваемости дебиторской задолженности, как и для других пока-

зателей оборачиваемости не существует четких нормативов, поскольку они 

сильно зависят от отраслевых особенностей и технологии работы предпри-

ятия. Но в любом случае, чем меньше данный показатель, тем лучше, а имен-

но, это говорит о том, что покупатели быстрее погашают свою задолжен-

ность. В нашем случае, на конец 2015 года показатель несущественно 

уменьшился, что является положительной тенденцией. 
 

Период оборота кредиторской задолженности показывает средний срок 

возврата долгов предприятия. На конец 2015 года показатель несущественно 

увеличился, что может быть связано с кризисом. 
 

Таким образом, корпорация «Yokogawa» ведет свою историю с 1915 года. 

«Yokogawa» является одной из сильнейших и крупнейших компаний на 

мировом рынке промышленной автоматизации и в соответствии с этим, дан-

ная  компания  предлагает  пользователю  единое  комплексное  решение:  от 

уровня  КИПиА  до  распределенных  систем  управления  технологическим 

процессом и интегрированных автоматизированных систем управления, ав- 
 

томатизация АСУ ТП, автоматизированные системы управления (АСУ). 
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По данным показателей ликвидности можно сделать вывод о том, что 

предприятие может расплатиться по краткосрочным обязательствам без на-

рушения сроков оплаты, однако есть избыток текущих активов. 
 

Исходя из показателей финансовой устойчивости видно, что финансиро-

вание деятельности организации осуществляется не менее, чем на 50% из 

собственных источников, а также можно предположить, что финансовое со-

стояние предприятия устойчиво, но в тоже время предприятие не дополучает 

прибыль из-за слабого использования эффект финансового рычага. 
 

В целом, показатели рентабельности «Yokogawa» за год несущественно 

увеличились, а это значит, что эффективность деятельности предприятия ос- 
 

талась на прежнем среднем уровне. 
 

Компания «Endress+Hauser»начала свое существование в 1953 году в 

Германии. В последние несколько лет основной целью компания 

«Endress+Hauser» является переориентация от производителя контрольно-

измерительных приборов к глобальному поставщику комплексных решения 

по автоматизации производственных процессов.Компания«Endress+Hauser» 

представлена на рынке промышленного оборудования как глобальная компа-

ния монополист по предоставлению широкого спектра услуг и оборудования 

в области промышленной автоматизации. 
 

По данным показателей ликвидностиможно сделать вывод о том, что 

предприятие может расплатиться по краткосрочным обязательствам без на-

рушения сроков оплаты, однако у «Endress+Hauser» также имеется избыток-

текущих активов. 
 

Результаты показателей финансовой устойчивости «Endress+Hauser» схо-

жи с результатами «Yokogawa», а именно, финансирование деятельности 

«Endress+Hauser» осуществляется не менее, чем на 50% из собственных ис-

точников, финансовое состояние устойчивое, но в тоже время предприятие 

не дополучает прибыль из-за слабого использования эффект финансового 

рычага. 
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В целом, показатели рентабельности «Endress+Hauser» за год несущест-

венно уменьшилась, а это значит, что эффективность деятельности предпри-

ятия по сравнению с 2014г. снизилась. 

 

 

2.6 Сравнительный конкурентный анализ финансового состояния АО ПГ 

«Метран» (на основе результатов финансового анализа) 

 

 

В финансовом анализе в российской практике наиболее распространены 

методики таких авторов как А.Д. Шеремет Е.В. Негашев, Чернова В.Э., Т.В. 
 

Шмулевич,В.В. Ковалев[1,3,4], которые включают формулы расчета, источ-

ники данных, рекомендации значений показателей и выводы по результатам 

анализа. Однакоэти методики не содержат рекомендаций о необходимости 

сравнения с показателями конкурентов. 
 

В то же время, в России существует документ «Правила проведения ар-

битражным управляющим финансового анализа», в котором указано, что 

сравнение с показателями не является неотъемлемым, объективно присущим 

свойством объекта. Иными словами, сравнение с показателяминаходит свое 

выражение только в условиях конкуренции. 
 

Часто руководство компаний считает достаточным существующий уро-

вень динамики продаж и рентабельности, и не видит необходимости в каких-

либо дополнительных усилиях в этом направлении. В то же время, ближай-

шие конкуренты в тех же самых макроэкономических условиях могут начать 

увеличивать свою конкурентоспособность значительно бóльшими темпами, 

обеспечивая при этом высокую рентабельность производства и реализации 

продукции. Это может кардинально изменить ситуацию. Именно с этой це-

лью и производится оценка конкурентоспособности предприятия: дать соб-

ственникам и руководству адекватную оценку результатов финансово-

хозяйственной деятельности в сопоставлении с основными конкурентами. 
 

Таким образом, можно сделать вывод о том, что есть несоответствие тео-

ретических моделей оценки финансового состояния компаний, и практики 
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формирования реальных конкурентных преимуществ хозяйствующих субъ-

ектов. 
 

Автором проведено сравнение результатов финансового анализа деятель-

ности АО ПГ «Метран» и предприятий-конкурентов, а именно, 

«Endress+Hauser» и «Yokogawa». Эти компании выпускают конкурирующую 

продукцию: датчики, уровнемеры, расходомеры, сигнализаторы температу-

ры, аналитические системы. 
 

В процессе осуществления данного анализа рассчитываются размеры аб-

солютных и относительных отклонений сравниваемых показателей, а также 

выявляются слабые стороны деятельности предприятия с целью разработки 

мероприятий по повышению его конкурентной позиции. 
 

Сравнивались следующие показатели финансового анализа: 
 

1) коэффициенты ликвидности и капитализации, которые выявляют воз- 
 

можность предприятия своевременно расплачиваться по своим обязательст-

вам в зависимости от состояния ликвидности его активов; 

 

2) коэффициенты рентабельности, которые свидетельствуют об уровне 

прибыльности использования капитала в целом или отдельных его частей, а 

также уровне прибыли по отношению к другим показателям хозяйственной 

деятельности. 
 

Результаты сравнения показателей ликвидности АО ПГ «Метран» с конку-

рентами представлены в таблице 26. 

 

Таблица 26 –Показатели ликвидности компаний-конкурентов (АО ПГ «Метран», 

«Endress+Hauser» и «Yokogawa»), по состоянию на 31.12.2015г. 
 

Показатель АО ПГ «Метран» Yokogawa Endress+Hauser 
    

Коэффициент быстрой ликвидности 1,89 1,51 2,80 
    

Коэффициент текущей ликвидности 2,26 1,89 4,34 
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Рисунок 2 – Показатели ликвидности компаний-конкурентов 
 

 

По данным диаграммы видно, что АО ПГ «Метран» по показателям лик-

видности уступает «Endress+Hauser», это говорит о том, что у 

«Endress+Hauser» ликвидность предприятия выше, а значит оборачиваемость 

собственных средств, вложенных в запасы, происходит быстрее. 
 

Результаты сравнения показателей капитализации АО ПГ «Метран» с 

конкурентами представлены в таблице 27. 

 

Таблица 27 – Показатели капитализации компаний-конкурентов (АО ПГ «Метран», 

«Endress+Hauser» и «Yokogawa»), по состоянию на 31.12.2015г. 

 

Показатель АО ПГ «Метран» Yokogawa Endress+Hauser 
 

     

Коэффициент концентрации собст- 
0,7 0,57 0,73  

венного капитала  

   
 

    
 

Коэффициент концентрации привле- 
0,3 0,43 0,27  

ченных средств  

   
 

    
 

Коэффициент финансовой независи-    
 

мости капитализированных источни- 0,97 0,88 0,84 
 

ков    
 

    
 

Коэффициент финансовой устойчи- 
0,72 0,65 0,87  

вости  
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Рисунок 3 – Показатели капитализации компаний-конкурентов 
 

 

Исходя из графика, трудно сделать однозначный вывод. Коэффициент 

концентрации собственного капитала у АО ПГ «Метран» и «Endress+Hauser» 

показывает относительно высокие значения, в отличие от показателя «Yoko-

gawa». У последнего предприятия это может быть связано с увеличением 

привлечения заемного капитала. Соответственно, выводы по коэффициенту 

концентрации привлеченных средств будут обратными выводам предыдуще-

го показателя, а именно, финансовое состояние у АО ПГ «Метран» 

и«Endress+Hauser» наиболее устойчивое. 
 

Коэффициент финансовой независимости капитализированных источни-

ков у каждого предприятия достаточно высок, однако, наибольшее значение 

показателя у АО ПГ «Метран». С одной стороны, это означает ослабление 

зависимости от внешних кредиторов, а с другой – о степени финансовой на-

дежности предприятия и доверия к нему со стороны банков. 
 

Коэффициент финансовой устойчивости оценивает степень зависимости 

предприятия от заемщиков. АО ПГ «Метран» по данному показателю усту-

пает «Endress+Hauser», потому что компания «Endress+Hauser» более незави-

сима от кредиторов. У «Yokogawa» данный коэффициент показывает невы-

сокое значение, что вызывает тревогу за устойчивость компании, так как 

увеличение доли заемного капитала увеличивает рентабельность и прибыль- 
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ность, но в тоже время снижает финансовую устойчивость и повыша- 
 

ет риски. 
 

Результаты сравнения показателей рентабельности  АО ПГ «Метран» с 
 

конкурентами представлены в таблице 28. 
 

 

Таблица 28 – Показатели рентабельности компаний-конкурентов (АО ПГ «Метран», 
«Endress+Hauser» и «Yokogawa»), по состоянию на 31.12.2015г. 

 

  Показатель   АО ПГ «Метран» Yokogawa  Endress+Hauser 
 

Рентабельность продаж по прибыли от 
34,31 

  
42,73 

 
11,73 

 
 

продаж 
      

 

          
 

Рентабельность общих доходов по при- 
16,05 

  
3,49 

 
7,61 

 
 

были до налогообложения 
     

 

         
 

Рентабельность   общих расходов по 
19,12 

  
2,61 

 
6,59 

 
 

прибыли до налогообложения 
     

 

         
 

Рентабельность реализованной продук- 
24,37 

  
8,41 

 
13,28 
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Рисунок 4 – Показатели рентабельности компаний-конкурентов 
 

 

По данным графика видно, что АО ПГ «Метран» по показателям рента-

бельности превосходит конкурентов, это говорит о том, что у АО ПГ «Мет-

ран» платежеспособность предприятия выше. 
 

Результаты сравнения показателей оборачиваемости АО ПГ «Метран» с 

конкурентами представлены в таблице 29. 
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Таблица 29 – Показатели оборачиваемости компаний-конкурентов (АОПГ «Метран», 
Endress+Hauser» и «Yokogawa»), по состоянию на 31.12.2015г. 

 

   Показатель  АО ПГ «Метран»  Yokogawa Endress+Hauser 
 

Период оборота запасов  34  16 40 
 

Период  оборота  дебиторской  задол- 47  122 78 
 

женности            
 

Период  оборота  кредиторской  задол- 64  46 13 
 

женности            
 

Длительность   финансового цикла, 17  92 105 
 

строки            
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Рисунок 5 – Показатели оборачиваемости компаний-конкурентов 
 

 

По данным графика видно, что период оборота запасов у «Yokogawa» 

лучше, чем АО ПГ «Метран». Однако, период оборота дебиторской задол-

женности Yokogawa самый высокий. Наименьшее значение периода оборота 

кредиторской задолженности у «Endress+Hauser». По величине запасов по-

ложение АО ПГ «Метран»существенно уступает показателю компании 

«Yokogawa» и немного лучше, чем показатель «Endress+Hauser». Это означа-

ет, что в целом уровень управления запасами можно рассматривать как кон-

курентоспособный, но не отвечающий лучшей практике в данной отрасли. С 

точки зрения величины оборотного капитала положение АО ПГ «Метран» 

лучше, чем его конкурентов: длительность финансового цикла компании су-

щественно ниже, чем у конкурентов, за счет более низкой дебиторской за-

долженности и более высокой кредиторской задолженности. 
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В таблице 30 предоставлены результаты показателей АО ПГ «Метран» и 

его конкурентов по всем рассматриваемым показателям. 

 

Таблица 30 – Обобщенная таблица показателей (АО ПГ «Метран», «Endress+Hauser» 
и «Yokogawa»), по состоянию на 31.12.2015г. 

 

Показатели АО ПГ «Метран» Yokogawa Endress+Hauser Лучшая оценка 
 

Коэффициент быстрой 
1,89 1,51 2,80 Endress+Hauser  

ликвидности  

    
 

Коэффициент текущей 
2,26 1,89 4,34 Endress+Hauser  

ликвидности  

    
 

Коэффициент концен-     
 

трации собственного ка- 0,7 0,57 0,73 Endress+Hauser 
 

питала     
 

Коэффициент концен-     
 

трации привлеченных 0,3 0,43 0,27 Yokogawa 
 

средств     
 

Коэффициент финансо-     
 

вой независимости ка- 
0,97 0,88 0,84 Метран  

питализированных ис-  

    
 

точников     
 

Коэффициент финансо- 
0,72 0,65 0,87 Endress+Hauser  

вой устойчивости  

    
 

Рентабельность продаж 
34,31 42,73 11,73 Yokogawa  

по прибыли от продаж  

    
 

Рентабельность общих     
 

доходов по прибыли до 16,05 3,49 7,61 Метран 
 

налогообложения     
 

Рентабельность общих     
 

расходов по прибыли до 19,12 2,61 6,59 Метран 
 

налогообложения     
 

Рентабельность реализо- 
24,37 8,41 13,28 Метран  

ванной продукции  

    
 

Период оборота запасов 34 16 40 Yokogawa 
 

Период оборота деби- 
47 122 78 Метран  

торской задолженности  

    
 

Период оборота креди- 
64 46 13 Endress+Hauser  

торской задолженности  

    
 

Финансовый цикл, дней 17 92 105 Метран 
 

 

 

Таким образом, оценка конкурентоспособности АО ПГ «Метран» в со-

поставлении с «Endress+Hauser» и «Yokogawa» позволяет подтвердить бла-

гоприятные выводы о высоком уровне финансовой конкурентоспособности 

анализируемого предприятия. Рост уровня конкурентоспособности АО ПГ 

«Метран» является следствием положительной динамики по обоим источни- 
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кам конкурентоспособности. При этом стоит обратить внимание на высокий 

уровень коэффициентов рентабельности АО ПГ «Метран».Таким образом, в 

результате проведенного анализа установлено, что высокий уровень конку-

рентоспособности АО ПГ «Метран» вызван не слабыми достижениями кон-

курентов, а постоянно улучшающими результатами деятельности АО ПГ 

«Метран». 
 

Исходя из вышесказанного, можно сделать вывод, что сравнительный 

конкурентный анализ изменяет выводы финансового анализа. Хоть у АО ПГ 

«Метран» и хорошие показатели, но по некоторым параметрам зарубежные 

компании его превосходят, например, «Endress+Hauser»имеет более высокие 

показатели коэффициента быстрой и текущей ликвидности, коэффициента 

финансовой устойчивости, оборачиваемости кредиторской задолженности, а 

«Yokogawa» превосходит по оборачиваемости запасов. 
 

Таким образом, анализ финансового состояния АО ПГ «Метран» свиде-

тельствует об очень высоком уровне финансовой устойчивости. Сравнение с 

конкурентами позволяет сделать более адекватные выводы. Так, по уровню 

рентабельности и показателям капитализации компания АО ПГ «Метран» 

имеет более высокий уровень, а по уровню ликвидности выше показатели 

у«Endress+Hauser», следовательно, эти факторы в ближайшем будущем мо-

гут привести к снижению уровня конкурентоспособности АО ПГ «Метран». 

Это необходимо учитывать в процессе стратегического анализа и оценке 

перспектив деятельности компании. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

 

В выпускной работе выполнен анализ финансового состояния АО ПГ 

«Метран» и дана его оценка на основе сравнения с конкурентами. 
 

В работе проведен обзор методик, которые предлагают  наиболее автори- 
 

тетные российские авторы, такие как А.Д. Шеремета, В.В. Ковалева, И.Т. Ба-

лабанова. Дана сравнительная характеристика этих методик, показано, что у 

методик есть общая часть, в частности, они оценивают по финансовым пока-

зателям, есть отличающая часть: 
 

1) А.Д. Шеремет рекомендует сравнивать результаты анализа только с 

одним предприятием, при этом неизвестно совпадает ли оно с основными 

конкурентами; 
 

2) В.В. Ковалев рекомендует оценивать деятельность предприятия через 

рынок ценных бумаг, однако в России очень небольшое количество предпри- 
 

ятий являются публичными; 
 

3) И.Т. Балабанов предполагает оценить уровень финансирования как 

способность к саморазвитию. Однако без понимания способности к самораз- 
 

витию конкурентов данного предприятия нельзя сделать вывод о его доста-

точности или недостаточности. 
 

Был выполнен анализ, отражающий 4 направления: 
 

1) анализ оборачиваемости; 
 

2) анализ ликвидности и платежеспособности; 
 

3) анализ финансовой устойчивости; 
 

4) анализ прибыли и рентабельности. 
 

АО ПГ «Метран» как часть компании EmersonProcessManagement – 

является одним из лидеров по разработке, производству и сервисному об-

служиванию интеллектуальных средств измерений для всех отраслей про-

мышленности в России и СНГ. 
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По результатам этого анализа без сравнения с конкурентами АО ПГ 

«Метран» имеет высшие оценки по всем показателям и критериям, имею-

щимся по этим показателям. 
 

Для получения более объективных данных были выбраны 

конкурентыYokogawaElectricCorporation и Endress+Hauser, так каккомпании 

являются сопоставимыми по масштабу и производят аналогичную продук-

цию, и произведен расчет их показателей. В то же время они являются пуб-

личными предприятиями, в то время как АО ПГ «Метран» – закрытым. 
 

Корпорация «YokogawaElectricCorporation» (далее Yokogawa) ведет свою 

историю с 1915 года. Yokogawa является одной из сильнейших и крупнейших 

компаний на мировом рынке промышленной автоматизации и в соответствии 

с этим, данная компания предлагает пользователю единое комплексное ре-

шение: от уровня КИПиА до распределенных систем управления технологи-

ческим процессом и интегрированных автоматизированных систем управле-

ния, автоматизация АСУ ТП, автоматизированные системы управления 

(АСУ). 
 

Компания Endress+Hauserначала свое существование в 1953 году в Гер-

мании. В последние несколько лет основной целью компания Endress+Hauser 

является переориентация от производителя контрольно-измерительных при-

боров к глобальному поставщику комплексных решения по автоматизации 

производственных процессов.КомпанияEndress+Hauser представлена на рын-

ке промышленного оборудования как глобальная компания монополист по 

предоставлению широкого спектра услуг и оборудования в области промыш-

ленной автоматизации. 
 

После проведенного сравнения показателей финансового состояния АО 

ПГ «Метран» с конкурентами можно сделать вывод, что оценка конкуренто-

способности АО ПГ «Метран» в сопоставлении с «Endress+Hauser» и «Yoko-

gawa» позволяет подтвердить благоприятные выводы о высоком уровне кон-

курентоспособности анализируемого хозяйствующего субъекта и предполо-

жить об ярко выраженной тенденции к росту. Рост уровня конкурентоспо- 
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собности АО ПГ «Метран» является следствием положительной динамики по 

обоим источникам конкурентоспособности. При этом стоит обратить внима-

ние на высокий уровень коэффициентов рентабельности АО ПГ «Мет-

ран».Отдельно стоит отметить весьма низкую оценку конкурентоспособно-

сти компании «Yokogawa» в области финансовой устойчивости. 
 

Также было установлено, что высокий уровень конкурентоспособности 

АО ПГ «Метран» вызван не слабыми достижениями конкурентов, сколько 

удовлетворительными и постоянно улучшающими результатами деятельно-

сти АО ПГ «Метран». 
 

Исходя из выше перечисленного, можно сделать вывод, что сравнитель-

ный конкурентный анализ изменяет выводы финансового анализа. Хоть у АО 

ПГ «Метран» и хорошие показатели, но по некоторым параметрам зарубеж-

ные компании его превосходят, например, «Endress+Hauser»имеет более вы-

сокие показатели коэффициента быстрой и текущей ликвидности, коэффици-

ента финансовой устойчивости. 
 

Таким образом, анализ финансового состояния АО ПГ «Метран» свиде-

тельствует об очень высоком уровне финансовой устойчивости. Сравнение с 

конкурентами позволяет сделать более адекватные выводы. Так, по уровню 

рентабельности и показателям капитализации компания АО ПГ «Метран» 

имеет более высокий уровень, а по уровню ликвидности выше показатели 

у«Endress+Hauser», следовательно, эти факторы в ближайшем будущем мо-

гут привести к снижению уровня конкурентоспособности АО ПГ «Метран». 

Это необходимо учитывать в процессе стратегического анализа и оценке 

перспектив деятельности компании. 
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