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AННОТАЦИЯ 

 

Щербакова Р.С.  Оценка кредитоспо-

собности      юридического  лица   на   

примере ПАО «Сбербанк». Челябинск:   

ЮУрГУ, ЭУ–413,  2017, 73 с., 21 табл., 

библиографический список – 36 наим.,  

8 прил. 

 

 

Выпускная квалификационная работа выполнена с целью улучшение оценки 

кредитоспособности юридического лица по методике ПАО «Сбербанк». 

В работе рассмотрены теоретические основы оценки кредитоспособности 

юридического лица, рассмотрены коэффициенты оценки кредитоспособности 

заемщика, статистика количества банков в Российской Федерации, объем 

выданных кредитов юридическим лицам, доля просроченной задолженности 

юридических лиц, экономическая характеристика ПАО «Сбербанк». В 

завершение предложены соответствующие рекомендации по улучшению 

методики оценки кредитоспособности юридического лица ПАО «Сбербанк». 
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ANNOTATION 

 

Scherbakova  R.S.  Assessment  of  the 

creditworthiness  of  legal  entity  on  the 

example  of  PAO  «Sberbank» 

Chelyabinsk: SUSU, EiU–413, 2017, 

73 pages, 21 tables, bibliography – 36 

names, 8 applications. 

 

 

This paper was performed for the purpose of improvements assessment of the 

creditworthiness of legal entity by a technique PAO «Sberbank». 

The paper includes the theoretical foundations аssessment of the creditworthiness of 

legal entity, considered the coefficients assessment of the creditworthiness borrower, 

statistics on the number of banks in the Russian Federation, the volume of loans legal 

entities, the share of overdue debt of legal entities, economic characteristic               

PAO «Sberbank». In conclusion, the proposed appropriate recommendations for 

improvement methodic аssessment of the creditworthiness of legal entity                 

PAO «Sberbank». 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Процесс кредитования организации рассматривается как классическая 

банковская операция. Непосредственно кредитование, как правило, соединено с 

множественными рисками, ведущими к невыполнению заемщиком обязательств 

перед кредитором и, следовательно, обесценению кредита. Отталкиваясь от этого, 

оценка кредитоспособности потенциальных заемщиков можно по праву назвать 

более трудной и ответственной задачей банка. Можно заявить, что от качества 

проделанного анализа зависит успешность дальнейшей деятельности банка. 

Правильно созданный банком процесс оценки кредитоспособности дает 

возможность снизить размер кредитных рисков и создать условия 

удовлетворяющие запросам клиентов банка.  

В процессе проведения активных кредитных операций с целью получения 

прибыли банки сталкиваются с кредитным риском, то есть риском неуплаты 

заемщиком суммы основного долга и процентов, причитающихся кредитору. Для 

каждого вида кредитной сделки характерны свои причины и факторы, 

определяющие степень кредитного риска. 

В частности, он может возникнуть при ухудшении финансового положения 

заемщика, возникновении непредвиденных осложнений в его планах, не 

застрахованном залоговом имуществе, отсутствии необходимых организаторских 

качеств или опыта у руководителя. Эти и многие другие факторы учитываются 

работниками банка при оценке кредитоспособности организации и обеспечения, 

предложенного в залог. 

Актуальность исследуемой темы определена тем, что в настоящее время 

существует довольно огромное количество методик оценки кредитоспособности 

потенциальных заемщиков, потому как на кредитоспособности заемщика 

оказывает большое влияет количество факторов (бизнес-риск и финансовый 

риск). В случае если невозможно создать единую методику, банк, в свою очередь 

должен улучшить используемую им методику для того чтобы повышать качество 

обслуживания клиентов и уменьшить кредитные риски. 
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Целью выпускной классификационной работы является разработать 

рекомендацию по улучшению оценки кредитоспособности юридического лица в 

ПАО «Сбербанк». 

Задачи: 

1.Рассмотрение теоретических основ оценки кредитоспособности 

юридического лица в банка. 

2. Рассмотреть оценку кредитоспособности юридического лица в                

ПАО «Сбербанк». 

3. Разработать рекомендацию и обосновать изменение методики оценки 

кредитоспособности юридических лиц в ПАО «Сбербанк». 

При исполнении установленных задач использовались следующие методы: 

использование финансового анализа сопровождалось вертикальным и 

горизонтальным сравнительными анализами, коэффициентным методом, 

анализом абсолютных и относительных показателей; в рамках скоринговой 

модели – рейтинговый метод с присвоением скоринговых баллов от ряда 

рассчитанных показателей. 

Предметом исследования является процесс оценки кредитоспособности 

клиента при кредитовании юридических лиц в ПАО «Сбербанк». Объект 

исследования – ПАО «Сбербанк». 

В первой главе рассматриваются понятие кредитоспособность, 

количественные и качественные методики, а также инструменты и способы 

анализа кредитоспособности заемщика, применение различных подходов к 

оценке. Также рассматриваются особенности оценки кредитоспособности в 

России и за рубежом. 

Во второй главе рассматривается анализ оценки кредитоспособности 

юридического лица и финансовая деятельность ПАО «Сбербанк», анализ 

кредитного портфеля, рассмотрение конкретной методики оценки 

кредитоспособности, используемой Сбербанком. В качестве примера приводится 

оценка кредитоспособности ПАО «КАМАЗ».  
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В заключение выпускной квалификационной работы изложены основные 

результаты исследования и приводятся окончательные выводы в рассматриваемой 

теме. 

В выпускной квалификационной работе применялась литература российских и 

зарубежных авторов: Вишняков И.В., Абрамян Г.А и другие, которые раскрывают 

принципы и методику оценки кредитоспособности юридических лиц как в 

российских, так и в зарубежных кредитных организациях. Главными 

информационными источниками при выполнении работы послужили нормативно-

правовые акты банковского законодательства РФ, информационные материалы 

ПАО «Сбербанк». 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ОЦЕНКИ КРЕДИТОСПОСОБНОСТИ 

ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА 

 

1.1 Сущность кредитоспособности в системе отношений кредитора и заемщика 

и методы оценки кредитоспособности юридического лица 

 

В настоящее время кредитование можно назвать наиболее популярным 

инструментом платного расположения ресурсов банка. Рациональное 

использование активных операций банка, включая кредитование, заключается в 

оптимальном соотношении риска и доходности. В связи с этим оценка 

кредитоспособности потенциального клиенте рассматривается как одно из 

наиболее важных направлений деятельности коммерческого банка. 

Рассмотрим сам термин кредитоспособность.   Кредитоспособность – это такое 

финансовое состояние, которое дает возможность приобрести кредит и вовремя 

его вернуть. При оценке кредитоспособности предусматривается имидж 

заемщика, объем и структура его собственности, положение финансовой и 

рыночной конъюнктуры, надежность экономического состояния. Она 

характеризуется для того, насколько аккуратно (т.е. в определенный период и в 

абсолютном размере) рассчитывается организация согласно ранее 

приобретенным кредитам, владеет ли оно возможностью рядом потребности 

привлечь валютные ресурсы с различных источников. Но главное, чем 

определяется кредитоспособность – это текущее экономическое положение 

организации, а кроме того вероятные перспективы его перемены. В случае если у 

организации снижается рентабельность, оно становится менее кредитоспособным, 

изменение экономического положения организации в не лучшую сторону в связи 

с падением рентабельности способен повлечь за собой и наиболее трудные 

результаты из-за дефицита денежных средств – уменьшение платежеспособности 

и ликвидности. Происхождение при этом кризиса наличности приводит к тому, 

что организация преобразуется в «технически неплатежеспособное», а это уже 
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может рассматриваться как первая ступень на пути к разорению и служить для 

кредиторов поводом для определенных законных операций [1].  

Другими словами кредитоспособность – это оценка банком заемщика, при 

котором банк устанавливает, с какой вероятностью основная сумма кредита и 

проценты по нему будут возвращены, и насколько целесообразно предоставление 

кредита. 

При оценки кредитоспособности нужно рассмотреть основные ее задачи и 

цели. 

Главная цель анализа кредитоспособности юридического лица – это 

комплексное изучение деятельности потенциального клиента для получения 

самостоятельных выводов и оценок о способности его вернуть предоставление 

ресурсы. Данную цель можно разделить на несколько пунктов:  

1. Определение способности юридического лица рассчитаться по 

запрашиваемым обязательства не нарушая условий кредитного договора. 

2. Оценка рисков, связанных с предоставлением кредита данной организации. 

3. Определение размера ссуды, которая может быть предоставлена, и условий 

его предоставления. 

Основные задачи оценки кредитоспособности: 

1. Необходимо создать общую характеристику потенциального клиента. При 

вступлении в кредитные взаимоотношения заемщика и банка следует изучить 

кредитную историю организации. Уточнение информации о собственниках и 

руководителях организации.  

2. Большое значение имеет проведение экономического анализа организации. 

Эта задача наиболее ответственна, трудоемка и требует концентрированности. 

Так как нужно создать прогноз финансового состояния юридического лица в 

будущем периоде.  

Для того чтобы оценить кредитоспособность следует проанализировать 

правовой и экономический аспект. Основные из них: подтверждение прав на 

заложенное имущество и на вступления в залоговые правоотношения 
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залогодателя, ликвидность имущества и его сохранность. В случае если залог 

оформлен в соответствии с правовым требованиям, то есть имеется 

необходимость в уточнении таких факторов как: определение рыночной 

стоимости предметов залога на момент оценки риска, оформление юридической 

документации так, чтобы время реализации залога не превышало 150 дней со дня 

возникновения необходимости реализации залоговых прав, достаточна ли 

рыночная стоимость предметов залога для того, чтобы компенсировать банку 

основную сумму долга по займу, процентов согласно договору и издержек на 

реализацию залоговых прав. 

Также необходимо отметить, что анализ кредитоспособности является только 

звеном в системе комплексного экономического анализа. 

В продолжение исследования аспектов оценки кредитоспособности нужно 

отметить анализ кредитных рисков и обеспечения по кредиту. Именно эти 

анализы могут позволить банку уменьшить возможные потери в будущем. Но не 

нужно забывать тот факт, что сама по себе оценка кредитоспособности не может 

быть гарантом эффективности при взаимодействии с заемщиком. При принятии 

решения о предоставлении кредита заемщику, необходимо оценивать различные 

комбинации кредитных рисков, с целью правильного принятия решения о выдаче 

или отказе в кредите. Для успешно функционирующей кредитной деятельности 

необходима качественная оценка кредитных рисков и залогового обеспечения, 

оперативных и ретроспективный анализ. 

Применение различных подходов в оценке кредитоспособности осложнено 

особенностью заемщиков и намерениями банка-кредитора. Из-за того, что оценка 

кредитоспособности является достаточно сложным и трудоемким процессом, к 

ней применяются различные подходы в зависимости от особенностей заемщика и 

намерений кредитора. Используемые различные способы оценки дополняют друг 

друга.  
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Профессор В.Г. Артеменко предоставляет наиболее емкую классификацию 

подходов к анализу кредитоспособности [6]. Он выделяет два подхода: 

классификационные модели и модели на основе комплексного анализа. 

Классификационные модели анализа кредитоспособности заемщика: 

1. Рейтинговые модели. Исходя из своего названия, такие модели 

основываются на конечной сумме баллов, получаемой путем умножения 

необходимого показатель на коэффициент его значимости (вес). Для такой оценки 

используются группы показателей (коэффициенты рентабельности, ликвидности, 

финансовой устойчивости, оборачиваемости и качества обслуживания долга). В 

соответствии с полученными баллами каждый заемщик относится к 

определенному классу финансового положения [7]. 

2. Прогнозные модели. Рассчитывается дискриминантная функция (Z), 

предусматривающая коэффициенты регрессии и параметры, которые определяют 

финансовое положение предприятия – заемщика (включая финансовые 

коэффициенты). По результатам статистического анализа предприятий 

определяются коэффициенты регрессии для дискриминантной функции. 

3. Модели множественного дискриминантного анализа. Как и вышеуказанные, 

данные модели помогают оценить вероятность банкротства предприятия. 

Наиболее популярными и узнаваемыми являются модели Альтмана, которая 

позволяет построить прогноз на 2-3 года и Чессера, которая определяет 

возможность невыполнения заемщиком условий кредитного договора. 

4. Модель СART расшифровывается как «classification and regression trees» – 

«классификационные и регрессионные деревья». Данная модель является широко 

используемой, понятной и легкой в вычислениях. В «классификационном дереве» 

предприятия располагаются ветви, которая зависит от значений выбранных 

финансовых коэффициентов, затем происходит «разветвление» в зависимости от 

следующих коэффициентов. 

Второй подход к оценке кредитоспособности предприятия – модели на основе 

комплексного анализа. Он считается наиболее эффективным, так как при 
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использовании классификационных моделей, практически не учитываются 

качественные показатели. Классификационный подход невозможно назвать 

основой принятия решения о выдаче кредита. Он предполагает сочетание 

качественных и количественных показателей кредитоспособности заемщика. 

Рассмотрим основные методики оценки кредитоспособности заемщика: 

1. Модель «шести Си» (Six Singma – Character, Capacity, Cash, Collateral, 

Conditions, Control), который предполагает разделение любого бизнес-процесса на 

восемь этапов: понимание, определение, измерение, анализ, совершенствование, 

контроль, стандартизация и интегрирование. 

2. Методика «CAMPARI»: совокупность оценочных параметров, помогающих 

сопоставить факторы, связанные с выявлением потенциального риска выдачи 

ссуды. Состоит из: характеристики клиента, способности возврата кредита, 

маржа, целевое назначение кредита, сумма кредита, условия погашения кредита, 

страхование риска непогашения ссуды. 

3. Методика «PARTS»: P (Purpose) – основная цель в получении кредита,  

A (Amount) – сумма кредита, R (Repayment) – возврат кредита с процентами;  

T (Term) – срок, на который предоставляется кредит; S (Security) – обеспечение 

погашения кредита [8]. 

Оценка кредитоспособности юридического лица, основа в анализе делового 

риска, позволяет прогнозировать достаточность источников погашения ссуды, тем 

самым расширяет способы оценки кредитоспособности заемщика. Факторы 

делового риска напрямую объединены с отдельными стадиями кругооборота 

фондов организации, к которым могут относить следующую надежность и 

диверсифицированность поставщиков, сезонность поставок, наличие складов, 

сроки хранения сырья и материалов и порядок их приобретения, разные 

социальные и экономические факторы и другие. 

Деловой риск связан также с возможными недочетами законодательной 

основы с целью совершения кредитуемой сделки, а также со спецификой отрасли 

заемщика. Помимо этого, требует учета воздействие на развитие данной отрасли 



 

16 
 

альтернативных отраслей, систематического риска по сравнению с экономикой в 

целом, подверженность отрасли цикличности спроса, стабильность результатов в 

деятельности отрасли и т.д. Большая часть перечисленных факторов может быть 

формализовано, т.е. для них могут быть разработаны бальные оценки. 

Оценка кредитоспособности на основании методики CAMPARI. Название 

методики показывает его содержание, а именно: С (character) – репутация, 

характеристика заемщика; A (ability) – способность возвратить кредит (оценка 

бизнеса заемщика); M (means, marge) – необходимость обращения за кредитом;    

P (purpose) – цель кредита; A (amount) – размер кредита; R (repayment) – условия 

погашения кредита; I (insurance) – обеспечение, страхование риска непогашения 

кредита. 

     Данная методика учитывает последовательное выделение из кредитной заявки 

и прилагаемых к ней документов наиболее значительных факторов, 

определяющих деятельность организации, в их оценке и уточнений после 

индивидуальной встречи с заемщиком. 

Для того чтобы принять окончательное решение нужно учесть определенные 

риски: 

1. Разделение финансовых потоков юридического лица и проекта при оценке 

кредитоспособности.  

2. Последующее сопровождение кредита. 

3. Проведение оценки кредитоспособности потенциального заемщика на 

основе полной и достоверной информации о нем. 

Обязательным элементом кредитной политики банка является учет 

возможность кредитных рисков, рациональное управление ими и предотвращение 

их появления. Для этих целей банки стараются спрогнозировать 

кредитоспособность потенциального заемщика. Сам процесс оценки 

кредитоспособности можно разделить на несколько этапов. 

На первом этапе заявка потенциального клиента поступает в банк, где 

сотрудники проводят оценку кредитоспособности заемщика, определяет его 
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кредитный рейтинг. Для того чтобы определения кредитного рейтинга проводится 

анализ количественных показателей. Далее необходимо соотнести 

запрашиваемый кредитный продукт с кредитными возможностями банка. Затем 

созывается собрание кредитного комитета, где принимается решение о том, 

выдать ли кредит юридическому лицу. Следующим шагом является определение 

лимита кредитования на основании рассчитанных показателей ликвидности 

средств организации, прогноза денежного потока и учете банковских рисков [9]. 

На практике существует несколько методов для анализа кредитоспособности 

юридического лица.  

Наиболее часто используемыми являются: система финансовых 

коэффициентов, анализ денежных потоков, делового риска. 

Финансовые коэффициенты делятся на группы: коэффициенты ликвидности, 

эффективности, финансовой устойчивости, прибыльности. Ниже рассмотрены 

коэффициенты ликвидности (таблица 1). 

Таблица 1 – Коэффициенты ликвидности заемщика 

Коэффициент Расчет Норматив 

К1 – коэффициент 

абсолютной ликвидности 

Денежные средства + краткосрочные 

финансовые вложения/Краткосрочные 

обязательства 

 

0,1 

К2 – коэффициент текущей 

ликвидности 

Оборотные активы/Краткосрочные 

обязательства 

1,5 

К3 – коэффициент покрытия Текущие активы/Краткосрочные обязательства 1,5-2,5 

К4 – коэффициент быстрой 

ликвидности 

Денежные средства и краткосрочные 

финансовые вложения + дебиторская 

задолженность/Краткосрочные обязательства 

0,8 

 

Анализ баланса с помощью таких коэффициентов позволяет оценить, способен 

ли заемщик быстро реализовать свои активы и покрыть обязательства. В 

зависимости от быстроты превращения активов в денежную форму можно 

выделить неликвидные и ликвидные средства. По степени ликвидности 

оборотные активы делятся на следующие группы: А 1 – наиболее ликвидные 

активы – денежные средства и краткосрочные финансовые вложения; А 2 – 

быстро реализуемые активы – дебиторская задолженность (за следующие 12 
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месяцев); А 3 – медленно реализуемые активы  –  запасы, НДС, дебиторская 

задолженность (больше чем 12 месяцев); А 4 – трудно реализуемые активы 

(внеоборотные активы). 

Пассивы делятся на группы по степени срочности оплаты: П 1 – срочные 

обязательства (кредиторская задолженность); П 2 – краткосрочные пассивы 

(краткосрочные заемные средства); П 3 – долгосрочные пассивы (долгосрочные 

кредиты и заемные средства, доходы будущих периодов, фонды потребления, 

резервы предстоящих расходов и платежей); П 4 – постоянные пассивы (капитал и 

резервы). 

Коэффициенты эффективности, или оборачиваемости рассчитываются в 

качестве дополнения к коэффициентам ликвидности (таблица 2). 

Таблица 2 – Коэффициенты эффективности (оборачиваемости) 

Коэффициент Экономическое содержание Формула расчета 

К 5 – коэффициент 

оборачиваемости активов 

Эффективность использования 

совокупных активов 

Выручка от 

реализации/Средняя 

величина активов 

К 6 – коэффициент 

оборачиваемости мобильных 

средств 

Число оборотов, совершаемых 

оборотными средствами за 

определенный период 

Выручка от 

реализации/Средний 

остаток оборотных 

средств 

К 7 – коэффициент 

оборачиваемости дебиторской 

задолженности 

Насколько быстро дебиторская 

задолженность превращается в 

наличные деньги 

Выручка от 

реализации/Средняя 

дебиторская 

задолженность 

К 8 – коэффициент 

оборачиваемости запасов 

товарно-материальных 

ценностей 

Оборачиваемость 

товарно-материальных 

ценностей 

Выручка от 

реализации/Средняя 

величина запасов 

 

Рассмотрение коэффициентов оборачиваемости дает возможность выявить 

причину изменений коэффициентов ликвидности. 

Соотношение собственного и заемного капитала характеризуется 

коэффициентами финансовой устойчивости (таблица 3).  
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Таблица 3 – Коэффициенты финансовой устойчивости 

Коэффициенты Экономическое 

содержание 

Расчет Норматив 

К 9 – коэффициент  

соотношения 

собственных и 

заемных средств 

(финансового риска) 

 

Показывает размер 

заемных средств на 1 руб 

собственных 

 

Заемные средства/ 

Собственные средства 

 

0,7 

критическое 

значение = 1 

К 10 – коэффициент 

автономии 

(независимости) 

Доля собственных средств 

в стоимости имущества 

Собственный 

капитал/Стоимость 

имущества 

0,5 

К 11 – собственные 

оборотные средства 

Часть собственных 

ресурсов, направленных  

на финансирование 

оборотных средств 

Собственный 

капитал/Внеоборотные 

активы 
- 

К 12 – коэффициент 

маневренности 

собственного капитала 

Часть собственных 

средств, которые 

находятся в форме 

мобильных активов, что 

позволяет относительно 

легко ими маневрировать 

Собственные 

оборотные средства/ 

Собственный капитал 0,5 

К 13 – коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

средствами 

Показывает, какая часть 

оборотных средств 

сформирована за счет 

собственных источников 

Собственные 

оборотные средства/ 

Оборотные средства 
0,1 

 

Главной целью данных коэффициентов является определение размера 

собственного капитала, а также зависимость предприятия от привлеченных 

средств. Класс кредитоспособности клиента зависит от доли заемного капитала, 

чем больше доля, тем ниже класс. При привлечении предприятием на каждый 

рубль собственных средств больше рубля заемных, то его финансовая 

устойчивость будет снижаться. Окончательный вывод о финансовой 

устойчивости юридического лица можно сделать только при учете динамики 

коэффициентов прибыльности, только динамика коэффициентов прибыльности 

не могут дать окончательный вывод. Так как по факту не рассчитывают не один 

коэффициент. 
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Таблица 4 – Коэффициенты прибыльности 

Коэффициент Экономическое содержание Формула расчета 

К 14 – коэффициент 

рентабельности продаж 

Доля прибыли до 

налогообложения в общем 

объеме выручки 

Прибыль/Выручка 

К 15 – коэффициент 

рентабельности активов 

Рентабельность общего 

капитала 

Прибыль/Средняя величина 

активов 

К 16 – коэффициент 

рентабельности собственного 

капитала 

Эффективность 

использования средств 

собственников 

Прибыль/Средний размер 

собственного капитала 

К 17 – коэффициент 

рентабельности оборотного 

капитала 

Результативность мобильных 

активов 

Прибыль/Средняя стоимость 

оборотных средств 

 

Вышеуказанные коэффициенты показывают, насколько эффективно работает 

собственный и привлеченный капитал предприятия. Они являются дополнением к 

коэффициентам левериджа. Коэффициент прибыльности прямо пропорционален 

уровню кредитоспособности клиента.  

Несмотря на свою полезность, следует также отметить их недостатки: не 

прогнозируют положение фирмы, а отражают положение дел прошлого периода; 

в основном отображают лишь движение оборотных средств; не учитывают 

качественные факторы, такие как репутация заемщика, оценка реализуемой 

продукции, перспективы вложений и инфляцию. 

По факту понять способно ли предприятие погасить свои краткосрочные 

обязательства помогает лишь коэффициент покрытия. В зависимости от 

структуры оборотных средств, их состояния и дебиторской задолженности 

норматива такого коэффициента для различных предприятий будет различен. 

Таким образом, можно сделать вывод, что оценка кредитоспособности без 

аналитической работы не будет достоверна. 

Анализ делового риска – это изучение рисков, связанных с незавершенностью 

в срок кругооборота фондов заемщика. Различные причины, которые могут 

привести к прерыванию или задержке кругооборота фондов являются факторами 

делового риска. Есть возможность такие факторы сгруппировать по стадиям 

кругооборота [10]. 
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1 Стадия – создание запасов: 

– насколько надежны поставщики; 

– соответствует ли способ транспортировки характеру груза; 

– насколько для заемщика доступны цены на сырье; 

– мощность и качество складских помещений; 

– экономические факторы; 

– отдаленность поставщика; 

– риск ввода ограничений на вывоз и ввоз импортного сырья. 

2 Стадия – производство: 

– наличие и квалификация рабочей силы; 

– возраст и мощность оборудования; 

– загруженность оборудования; 

– состояние производственных помещений. 

3 Стадия – сбыт: 

– платежеспособность и количество покупателей; 

– диверсифицированность дебиторов; 

– защищен ли заемщик от неплатежей покупателей; 

– принадлежит ли заемщик к базовой отрасли; 

– насколько сильна конкуренция в отрасли; 

Необходимо отметить, что деловой риск на третьей стадии оказывается более 

высоким, поскольку имеет возможность составлять комбинацию и с первыми 

двумя стадиями. Данный анализ значительно дополняет коэффициентный анализ 

кредитоспособности. 

Анализ финансового состояния потенциального заемщика как часть 

кредитного анализа рассматриваться не возможен, пока у банка нет возможности 

положительно дать ответ стоит ли выдавать клиенту и назвать предоставляемую 

сумму. Для того чтобы ответить на поставленные вопросы стоит сравнить 

полученные значения коэффициентов с нормативными или среднеотраслевыми 

значениями. 
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Затем опираясь на полученные результаты банка, формирует кредитный 

рейтинг заемщика. При установлении величины отклонения рассчитанного 

значения от норматива каждый клиент относится к определенному классу по 

каждому коэффициенту. 

Клиентам, относящимся к первому классу, открываются кредитные линии, 

устанавливается более низкая процентная ставка. Предоставление кредита 

заемщикам второго класса только при наличии соответствующего обеспечения. 

Наиболее рискованными являются клиенты третьего класса, в случае выдачи 

кредита которым банк устанавливает процентную ставку на уровне выше, чем у 

первого и второго класса. 

Большое внимание при определении класса кредитоспособности обращается 

на показатели, которые характеризуют способность заемщика обеспечить 

погашение кредита и процентов [11]. 

Погашение долговых обязательств является определяющим фактором 

финансового состояния организации. Оценивая кредитоспособность 

потенциального клиента, главными задачами являются: анализ его 

платежеспособности и ликвидности баланса; структуры, состояния и движения 

активов; источников средств, абсолютных и относительных показателей 

финансовой устойчивости и изменений ее уровня. 

 

1.2 Роль кредита в деятельности организации 

 

Цели и объекты кредитования могут быть самыми различными. Кредиты 

выдаются на организацию и развитие производства, приобретение техники и 

оборудования, материалов и сырья, торгово-закупочную деятельность, покупку 

вычислительной техники, осуществление инновационной деятельности, 

пополнение кредитных ресурсов, приобретение валюты на бирже для закупки за 

рубежом необходимого оборудования. 



 

23 
 

Банк выдает организациям досрочные и краткосрочные кредиты. Организация 

для получения кредита предоставляют в банк определенные гарантии возврата 

полученного кредита. 

Банковские кредиты являются важной составляющей финансового потока 

организации. Кредиты не только необходимы, но и выгодные для организации, 

ввиду чего они получили широкое использование. Банки предпочитают 

ограничивать свои взаимоотношения с организациями расчетными операциями, 

несмотря на то, что кредитные операции являются более высокодоходным видом 

деятельности. Это происходит из-за стремления банков ограничить свои риски, в 

том числе и риск невозврата кредитных ресурсов. 

В Российской Федерации традиционные кредитные риски дополняются 

своими специфическими особенностями. В числе факторов риска при банковском 

финансировании реального сектора остаются отсутствие эффективного механизма 

реализации залогов, низкая рентабельность, плохое использование основных 

фондов и трудовых ресурсов. Более половины производств вообще не прибегают 

к банковским ссудам. Однако развитие банковской системы без 

функционирования в реальном секторе экономики является бесперспективным. 

Фактическая ситуация выглядит следующим образом: банки не имеют 

достаточной возможности и стимулов для кредитования производства, вследствие 

чего положение субъектов реального сектора становится все более критическим и 

ведет к углублению таких тенденций, как рост доли невозвращенных кредитов в 

структуре банковских балансов, ухудшение общей ликвидности, что в результате 

еще больше снижает возможности банков инвестировать средства в производство. 

Ситуация в экономике, сложившаяся к настоящему времени, делает особо 

актуальным вопрос об инвестициях. На лицо признаки экономической 

стабилизации: замедлилось падение ВВП и промышленного производства, 

сохраняются низкие темпы роста инфляции, однако продолжает оставаться 

неблагоприятной ситуация в инвестиционной сфере. Важную роль в повышении 

инвестиционной активности и экономическом росте призваны сыграть банки. 
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Однако банки пока не стремятся направлять свои средства в реальный сектор 

экономики, на что существует ряд объективных причин. 

В настоящее время кредитование промышленных предприятий носит 

краткосрочный характер и осуществляется либо под контрольные экспортные 

поставки, либо под готовую ликвидную продукцию. Степень риска долгосрочных 

капитальных вложений остается несовместимой с потенциально возможной 

нормой прибыли от таковых.  

Банки, озабоченные состоянием текущей ликвидности, не склонные к 

финансированию инвестиционных проектов.   

Конечно, моментально устранить все указанные причины невозможно, но 

принятие комплекса мер было бы на первом этапе запуска инвестиций вполне 

достаточной.  

Банки должны найти свое место в инвестиционном процессе, что будет 

залогом экономического роста в стране. Основой взаимодействиякоммерческих 

предприятий и банков должна служить реализация законченного 

инвестиционного цикла; их взаимодействие позволяет увеличить эффективность 

и масштабность инвестиционных процессов. 

 

1.3 Анализ рынка кредитования юридических лиц в Российской Федерации 

  

Проанализируем рынок кредитования юридических лиц в Российской 

Федерации. 

Таблица 5 – Статистика количества банков в Российской Федерации  

Дата Количество банков в России  

01.01.2014 г. 923 

01.01.2015 г. 834 

01.01.2016 г. 733 

01.01.2017 г. 623 
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Рисунок 1 – Динамика общего количества действующих банков России 

 

Из рисунка 1 видно, что количество банков заметно снижается. Основная 

причина – мероприятия Центрального банка, связанные с ликвидацией 

неблагополучных банков. 

Динамика изменения прибыли и убытков кредитных организаций 

представлена в таблице 6.  

Данные таблицы 6 показывают плачевное состояние банковской отрасли. За 

счет прибыли прошлых лет банком удается поддерживать свою деятельность. 

Также необходимо отметить, что количество банков, которые показывают 

отрицательные финансовые результаты не более 10%.  

Таблица 6 – Финансовый результат кредитных организаций 

Финансовый результат кредитных 

организаций 

01.01.2014 01.01.2015 01.01.2016 01.01.2017 

Общий объем прибыли(+)/убытков(-), 

полученных действующими 

кредитными организациями, в 

миллионах рублей 

993585 589141 191965 929663 

Объем прибыли по прибыльным 

кредитным организациям, в 

миллионах рублей 

1012252 853240 735803 1291868 
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Окончание таблицы 6 

Финансовый результат кредитных 

организаций 

01.01.2014 01.01.2015 01.01.2016 01.01.2017 

Удельный вес кредитных 

организаций, имевших прибыль, в 

общем количестве действующих 

кредитных организаций, в процентах 

90,5 84,9 75,4 71,4 

Объем убытков по убыточным 

кредитным организациям, в 

миллионах рублей 

18668 264098 543838 362206 

Удельный вес кредитных 

организаций, имевших убыток, в 

общем количестве действующих 

кредитных организаций, в процентах 

9,5 15,1 24,6 28,6 

 

 

      

     Рисунок 2 – Финансовый результат кредитных банков в Российской Федерации 

 

На рисунке 2 видно, что основные трудности у банков возникли в конце     

2013 года. Сегменты банковского кредитования тесно связаны между собой. Они 

оказывают взаимное влияние. То есть подорожание займов происходит 

вследствие повышения ставок на межбанковском рынке. В то же время 

понижение ставок рефинансирования ЦБ делает кредиты доступнее. Кредитный 

рынок отображает экономическую ситуацию. Например, стабилизация и 

понижение ставок по ипотечным кредитам содействует развитию строительной 
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индустрии, вследствие повышения спроса на рынке жилья. Проценты по 

кредитованию малого бизнеса формируют развитие различных видов 

деятельности таких предприятий. 

Проведен горизонтальный анализ кредитования юридических лиц на основе 

некоторых российских банков путем расчета темпа прироста методом расчета 

цепного показателя. На основе данных о кредитовании юридических лиц 

проведем анализ о количестве выданных кредитов юридическим лицам 

некоторых российских банков, таких как ПАО «Сбербанк», ПАО «Банк ВТБ», 

Банк ГПБ (АО), АО «Россельхозбанк», АО «Альфа-Банк». Для этого рассмотрим 

удельный вес выданных кредитов каждого банка, их изменение в сравнении с 

базовым и предыдущим годом. Проведем вертикальный анализ объема выданных 

кредитов юридическим лицам [32]. 

Таблица 7 – Объем выданных кредитов юридическим лицам 

Банк 01.01.2015 

в 

миллионах 

рублей 

Удельный 

вес, в 

процентах 

01.01.2016  

в 

миллионах 

рублей 

Удельный 

вес, в 

процентах 

01.01.2017  

в 

миллионах 

рублей 

Удельный 

вес, в 

процентах 

Сбербанк 10802951 54 11253680 48 10429464 50 

ВТБ 3141776 16 4350354 18 4703498 22 

Газпромбанк 2685395 13 3142976 13 3235650 15 

Россельхозбанк 1161850 6 1408457 6 1405237 7 

Альфа- Банк 1167343 6 1243888 5 1216267 6 

Всего 20087817 100 23562089 100 20990116 100 

 

Проанализировав полученный результат, можно сказать, что у                     

ПАО «Сбербанк» удельный вес среди  рассматриваемых банков на всем 

промежутке времени больше 48%. На втором месте ВТБ, удельный вес выданных 

кредитов колеблется от 16% до 22%. На третьем месте Газпромбанк с удельным 

весом 13-15%. На четвертом месте Россельхозбанк на 01 января 2017 году 

удельный вес увеличился с 6% до 7%. Последнее место занимает Альфа-Банк, его 

удельный вес составляет на конец рассматриваемого периода 6%. 
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Рисунок 3 – Объем кредитов, выданных юридическим лицам на примере 5 

крупных банков РФ 

 

Из диаграммы на рисунке 3 видно, что на всем промежутке времени, на рынке 

кредитования банки сохраняли свои позиции из года в год, и сильных изменений 

не произошло. 

Теперь проведем горизонтальный анализ таблицы 8 путем расчета темпа 

прироста методом расчета цепного показателя. 

Таблица 8 – Расчет темпа прироста объема выданных кредитов юридическим 

лицам, методом расчета цепного показателя   

    Банк 01.01.2014  

в 

миллионах 

рублей 

01.01.2015 

в 

миллионах 

рублей 

Темп 

прироста, 

в 

процентах 

01.01.2016 

в 

миллионах 

рублей 

Темп 

прироста, 

в 

процентах 

01.01.2017 

в 

миллионах 

рублей 

Темп 

прироста, 

в 

процентах 

Сбербанк 7872188 10802951 37,2% 11253680 4,1% 10429464 -7,3% 

ВТБ 2366031 3141776 32,7% 4350354 38,4% 4703498 8,1% 

Газпромбанк 2038016 2685395 31,7% 3142976 17% 3235650 2,9% 

Россельхозбанк 1022308 1161850 13,6% 1408457 21,2% 1405237 -0,2% 

Альфа- Банк 838804 1167343 39,1% 1243888 6,5% 1216267 -2,2% 
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На основе рассчитанного темпа прироста методом цепного показателя можно 

сделать следующие выводы. ПАО «Сбербанк», на рассматриваемом промежутке 

времени, темп прироста увеличивался с каждым годом, но на 01 января 2017 года 

объем выданных кредитов юридическим лицам уменьшился на 7,3%. В 2015 и 

2016 годах ВТБ имел большой темп прироста в размере 32,7% и 38,4% 

соответственно, на 01 января 2017 – всего лишь 8,1%. У Газпромбанка большой 

темп прироста 31,7%, по сравнению с остальными показателями за 01 января 2016 

и 01 января 2017 года. Россельхозбанк имеет большие изменение на 01 января 

2017 года темп прироста уменьшился и составляет 0,2%. Альфа-Банк так же 

уменьшился темп прироста на 01 января 2017 году, по сравнению с 2015 и 2016 

годом. 

 

Рисунок 4 – Темпа прироста объема выданных кредитов юридическим лицам 

 

Проанализировав диаграмму рисунок 4, за весь промежуток с 01.01.2014 по 

01.01.2017 годы на рынке кредитования юридических лиц отрицательный темп 

прироста принадлежит двум банкам ВТБ, Газпромбанк. На основе рассчитанного 

темпа прироста методом базисного показателя делаем следующий вывод, что 

спрос на кредиты юридическим лицам является нестабильным.  
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Также можно заметить, что банки сохраняют свои позиции в следующем 

порядке: ПАО «Сбербанк», ПАО Банк ВТБ, АО «Россельхозбанк»,                      

АО «Газпромбанк», АО «Альфа-Банк» на протяжении всего рассматриваемого 

периода.  

Таблица 9 – Доля просроченной задолженности юридических лиц  

Показатель 01.01.2014 01.01.2015 01.01.2016 01.01.2017 

Объем кредитов, в миллионах рублей 31582836 33241362 29995671 32395589 

Удельный вес просроченной 

задолженности 

в общем объеме кредитов, в процентах 

2,72 3,39 5,58 5,39 

Просроченная задолженность, в 

миллионах рублей 

861362 1128325 1676510 1749321 

Темп прироста объемов кредитования 

юридических лиц, в процентах   

14,72 5,25 -9,76 8 

Темп прироста просроченной 

задолженности юридических лиц, в 

процентах  

5,06 30,99 48,58 4,34 

 

Просроченная кредитная задолженность позволяет оценить кредитный риск 

российского банковского сектора как умеренный, в соответствии с 

международной практикой критической величиной является доля неработающих 

кредитов, превышающая 10% величины совокупного кредитного портфеля. 

Однако на 01.01.2015 и 01.01.2016 года при росте объема кредитов просроченная 

задолженность уменьшилась на 4,34%. Рост доли просроченной задолженности в 

общем объеме выданных кредитов явился отражением заемщиков в условиях 

ухудшения макроэкономической ситуации в России. Еще одним важным 

фактором, оказавшим влияние на динамику кредитов, стало увеличение рисков, 

связанных с динамикой валютного курса. 

 

 

 

 

http://www.yandex.ru/clck/jsredir?from=www.yandex.ru%3Byandsearch%3Bweb%3B%3B&text=&etext=1426._TFFzSNx7emHzkzO5GXZaLq4i4WFCdYcvfcSw9l1XKB64RKLHk_BFhxoTx7jaexa.bb3467e0aea2eac1c345d8cdfa5a82889c957476&uuid=&state=PEtFfuTeVD5kpHnK9lio9QkU1tHIaqSGmpn3NHuF9Zj6Zigwt1v0L4VbHI_8F51tJnbAghhv4pT9RExTVuyOFqeLt9lgy1Bo&&cst=AiuY0DBWFJ4BWM_uhLTTxD9eM3dd6KteTCVeoC6Wf3Ed3QAGCBVOjMxdasOb-_k1k9_x-KV_0ADu9VMMNo07ymbzVNG5qprwcFejkiM-BkSi3lmEedKpggojlE45fpQGdQWnMQPEevmAISSvVQWkZocsbWyZKc3SS7zIZka4BfrZWW82hgj1FvNLILk--vWDhtMhs_XLCFpR7_qIsv2Arkq76W6pyLDd9pTxQf-qvW4neamT_68wsn-2lfYz-On2Pty9aC8ecmT97dar32f1ieDpnNU85BqJnshotBAGqoDCdaoLavCDvLLFWgIz3v_Env98IX9S32aQgnnVzTDiuj7xL8i3xb4r_cZOJ2JVUhQViFVcK97qwIMwIi1ymzcj-Hk__Ap7T-QI-0jzUkqa4FjcltdkK56v3KDiGk7R55kEx_JThJKLyv5iCRNqySFZgRZJGFJnJIjAhmvzG8y4pr4ru193YTXm7S8Di6BvhUcPbTCDgBUm4gL1XLCg1_aOgzpujOSVvHpr0L1RuLRwoEF_5gd6_kXUW84R2KYbncDD-Na6puok-WIx1PTxuHv4zocmKRgR0E5jS2HJFBT0rohCeK0LF8kDGHswssd5wm_Ke__c9MJ23w,,&data=UlNrNmk5WktYejY4cHFySjRXSWhXRHN4Tlh3UXYxdEhvdnZtODAybHFiRmVheXp2bXptWE5KNDd3ZGFoRnZXcndBcXlzUzZueF96MzVwZG9iWklmekhYZ0pRVEpWVnI0&sign=c6719f089d0d3c558393459b94fb7594&keyno=0&b64e=2&ref=orjY4mGPRjlSKyJlbRuxUiMagqD7IEChNIhECNn1bzqkRvnkxEtbdHMNxFjdruFa9aOnAG9Mdk3sG7Uh9sbSXFG34XvSOaFgQw7v204LGklXBv5L8m-8nu5ok3AfuqinklY3Xsbqnie6Fj0MleGPjGJBd9q-tOQKLAzf564j6GzcqIvQME5ogNVIqyICZDHLzJ3PbhfffmA,&l10n=ru&cts=1495193095768&mc=4.5718217147828675
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2 АНАЛИЗ ОЦЕНКИ  КРЕДИТОСПОСОБНОСТИ ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА  

В ПАО «СБЕРБАНК» 

 

2.1 Экономическая характеристика ПАО «Сбербанк» 

 

ПАО «Сбербанк» – крупнейший банк в России с самой широкой сетью 

подразделений, предлагающий весь спектр банковских услуг. Учредителем и 

основным акционером Сбербанка является Центральный банк РФ, владеющий 

50% уставного капитала плюс одной голосующей акцией; свыше 40% акций 

принадлежит зарубежным компаниям. Около половины российского рынка 

частных вкладов, а также каждый третий корпоративный и розничный кредит в 

России приходятся на Сбербанк [33]. 

История Сбербанка начинается с 12 ноября 1841 года. Именно в этот день 

российский император Николая I подписал указ об учреждении сберегательных 

касс, а уже 1 марта 1842 года в Санкт-Петербурге начала свою работу одна из 

таких касс, первым клиентом стал служащий Ссудной казны Николай 

Кристофари. 

С годами сберегательные кассы превратились в целую сеть, преобразованную 

в дальнейшем в систему Государственных трудовых сберегательных касс, а затем 

превратились в современный универсальный банк. На сегодняшний день, 

Сбербанк – это 14 территориальных банков и более 16 тысяч отделений по всей 

стране. Клиентами Сбербанка являются более половины населения нашей страны, 

а так же миллионы людей за рубежом. 

Сегодня Сбербанк – лидер в основных сегментах финансового рынка. Он 

является крупнейшим банком Российской Федерации и Центральной и Восточной 

Европы.  

Сбербанк является главным кредитором в России, а так же большинство 

населения предпочитают хранить свои вклады здесь.   
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Организационная структура Сбербанка предусматривает наличие филиалов и 

представительств. По состоянию на 01 января 2016 года Сбербанк имеет в РФ 14 

территориальных банков, 95 филиалов, а также один филиал за рубежом в       

Нью-Дели (Индия), 11 854 дополнительных офисов и около 5 000 иных 

внутренних структурных подразделений в 83 субъектах Российской Федерации, 

расположенных на территории 11 часовых поясов. 

Сбербанк можно назвать универсальным банком, так как он удовлетворяет 

необходимость в банковских услугах разных категорий людей. Высокая 

инвестиционная привлекательность ПАО «Сбербанк» состоит в том, что 

основным акционером и учредителем является Центральный банк России. 

Документы, которые регулируют деятельность Сбербанка: 

1. Устав Банка, утвержденный годовым общим собранием акционеров от  

29 мая 2015 года. 

2. Кодекс корпоративного управления, утвержденный годовым общим 

собранием акционеров от 20 апреля 2015 года. 

3. Кодекс корпоративной этики от 30 сентября 2015 года. 

Основная цель ПАО «Сбербанк» видит в обеспечении роста инвестиционной 

привлекательности и сохранении лидерства на российском рынке финансовых 

услуг обусловлена тем, что банк стремится соответствовать современным 

требованиям, поэтому модернизирует технологические процессы, совершенствует 

клиентскую политику и создает систему эффективного взаимодействия с 

клиентами. 

Выделяют основные направления деятельности ПАО «Сбербанк»: 

1. Кредитования предприятий. 

2. Кредитование частных клиентов. 

3. Вложение в государственные ценные бумаги и облигации банка России. 

4. Операции на комиссионной основе.  
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Кредитные ресурсы Сбербанка формируются за счет: 

1. Собственных средств банка (за исключением стоимости приобретенных им 

основных фондов, вложений в доли участия в уставном капитале банков и других 

юридических лиц). 

2. Средств юридических лиц, находящихся на их счетах в банке. 

3. Вкладов физических лиц, привлеченных на определенный срок и до 

востребования. 

4. Кредитов, полученных в других банках. 

На 31 декабря 2016 года собственные средства банка составляют 2821,6 

миллиардов рублей. Кредитный портфель – 17,216 триллиона рублей. Размер 

активов на 31 декабря 2016 составлял 25368,5 миллиардов рублей [34]. 

Наблюдая за высокими рейтингами ПАО «Сбербанк», сделаем вывод о том, 

что банк является достаточно надежным и имеет безупречную деловую 

репутацию. 

Сбербанк является основным кредитором российской экономики. Он занимает 

крупнейшую долю на рынке вкладов (около 46,6% вкладов населения, 38,7% 

кредитов физическим лицам и 32,2% кредитов юридическим лицам). Более 140 

миллионов клиентов на территории Российской Федерации и включая 14, 8 за 

рубежом, что составляет большую часть населения страны. 

Больше 1 миллиона предприятий пользуются услугами Сбербанка. Банк 

обслуживает все группы корпоративных клиентов. Более 35% корпоративного 

кредитного портфеля банка приходится на малые и средние компании. Остальная 

часть на кредитование крупных корпоративных клиентов. 

ПАО «Сбербанк» предоставляет финансовую отчетность по российским 

стандартам бухгалтерского учета и по международным стандартам финансовой 

отчетности. Аудиторскую проверку финансовой отчетности банка в соответствии 

с российскими правилами и международными стандартами финансовой 

отчетности с 2009 года по 2015 год проводили аудиторские организации          

ЗАО «Эрист энд Янг Внешаудит» и ООО «Эрнст энд Янг». Годовым общим 
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собранием акционеров Сбербанка, состоявшимся 27 мая 2016 года, аудитором 

Банка на 2016 год и 1 квартал 2017 года утверждена аудиторская организация   

АО «ПрайсвотерхаусКуперс Аудит». 

Сбербанк занимает первое место в рейтинге банков по объему кредитного 

портфеля. 

Основные приоритеты банка это: построение глубоких и доверительных 

отношений с клиентами, как для физических, так и для юридических лиц. 

ПАО «Сбербанк» предоставляет большое количество специализированных 

кредитов для юридических лиц, как для крупных и крупнейших, так и для 

средних и малых корпоративных клиентов. Беззалоговые кредиты для малого 

бизнеса, несколько видов кредитных продуктов, где ставка от 16 до 23% годовых, 

и сумма до 5 000 000 рублей. Кредиты на пополнение оборотных средств, ставка 

от 12,97 до 17% годовых, сумма до 7 000 000 рублей. Кредиты на приобретение 

автотранспорта, оборудования и недвижимости, ставка от 14,97 до 17% годовых, 

в зависимости от вида кредита, сумма от 150 000 рублей. Также Сбербанк 

предлагает клиентам рефинансирование кредитов и лизинг. Для крупных 

клиентов: кредитование организации строительной отрасли, организации 

розничной торговли, организаций АПК, парков, недропользователей, 

добывающих драгоценные металлы.  

ПАО «Сбербанк» является крупнейшим российским банком и среди них 

занимает 1 место по активам-нетто. 

На отчетную дату (01 Мая 2017 г.) величина активов-нетто банка составила 

22554,96 миллиардов рублей. За год активы уменьшились на -2,97%. Спад 

активов-нетто положительно повлиял на показатель рентабельности активов ROI 

(данные на ближайшую квартальную дату 01 Апреля 2017 г.): за год 

рентабельность активов-нетто выросла с 1.86% до 3.73% [35]. 

По оказываемым услугам банк в основном привлекает клиентские деньги, 

причем эти средства достаточно диверсифицированы (между юридическими и 

физическими лицами), а вкладывает средства в основном в кредиты. 
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Таблица 10 – Динамика основных показателей деятельности ПАО «Сбербанк»  

Наименование 

показателя  

в млрд рублей  

 

Годы 

31.12.2014 31.12.2015 31.12.2016 Абсолютное 

изменение 

Относительное 

изменение 

Активы 25200,8 27334,7 25368,5 167,7 0,006 

Пассивы 23180,7 24959,7 22546,9 -633,8 -0,02 

Собственные средства 2020,1 2375 2821,6 801,5 0,39 

Процентные доходы 1837,9 2279,6 2399 561,1 0,30 

Процентные расходы -785,1 -1253,2 -986,9 -201,8 0,25 

Чистый доход 1019,7 988 1362,8 343,1 0,33 

Прибыль (убыток) 290,3 222,9 541,9 251,6 0,86 

 

Проанализировав таблицу 10 активы и пассивы баланса за период 2014–2016 

годы выросли на 167,7 миллиардов рублей, что составило 0,006%.  Чем больше 

доля активов в балансе банка, тем устойчивее финансовое состояние банка. 

Объем активов, приносящих доход банка составляет 89.97% в общем объеме 

активов, а объем процентных обязательств составляет 79.65% в общем объеме 

пассивов. Объем доходных активов примерно соответствует среднему показателю 

по крупнейшим российским банкам 87%. 

Собственные средства за период 2014–2016 годы вырос на 801,5 миллиардов 

рублей. Поскольку банк отвечает по своим обязательствам своим капиталом, то 

любое увеличение капитала повышает его надежность и, соответственно, 

привлекательность перед вкладчиками. 

Как мы выявили, с прибылью наблюдается обратная ситуация. В период   

2014–2016 годов, а ПАО «Сбербанк» наблюдается значительное снижение 

прибыли, с 290,3 до 541,9 миллиардов рублей, что составляет 0,86%. Причинами 

данного убытка являются чрезмерные «скачки» курсов валют, а также введение 

санкций против Российской Федерации. 
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Таблица 11 – Структура корпоративного кредитного портфеля в разрезе 

клиентских сегментов 

 1 января 2015 1 января 2016 

в миллиардах  

рублей 

доля,  

в процентах 

в миллиардах  

рублей 

доля,  

в процентах 

Крупнейший 

бизнес 

7118 61,1 7830 63,9 

Крупный и 

средний бизнес 

3079 26,4 2931 23,9 

Малый и   

микро-бизнес 

565 4,9 472 3,9 

Региональный 

госсектор 

756 6,5 878 7,2 

Прочие 130 1,1 138 1,1 

Всего 11648 100 12249 100 

 

Банк опирается на диверсифицированное кредитование. Формой обеспечения 

таких кредитов являются имущественные залоги. Обеспеченность кредитов 

находится на достаточно высоком уровне, следовательно, возможный не возврат 

кредитов будет возмещен объем обеспечения. 

Кредитный портфель до вычета резервов под обесценение снизился за год на 

6,3% – до 18,7 триллиона рублей. Кредиты корпоративным клиентам снизились на 

8,9% в 2016 году. Кредиты частным клиентам увеличились на 1,3% в 2016 году. 

Доля корпоративных кредитов в общем кредитном портфеле в 2016 году по 

сравнению с 2015 годом несколько снизилась и составила 73,1% (в 2015 -75,1%). 

Главным образом снижение корпоративного кредитного портфеля вызвано 

переоценкой валютных кредитов в связи с укреплением рубля, а также 

досрочными погашениями кредитов. 

Портфель розничных кредитов вырос за год на 1,3% и составил 5 триллиона 

рублей. Драйвером роста розничного портфеля послужило ипотечное 

кредитование, рост которого составил 7,7% в 2016 году. В 2016 году ипотечное 

кредитование продолжало занимать наибольшую долю в розничном портфеле 

54,7%. Рост доли за 2016 год составил 3,3%. Доля кредитов в суммарном 

кредитном портфеле составила 14,8%. Доля Сбербанк на российском рынке 

ипотечного кредитования достигла 54,6%. Увеличение объемов ипотечного 
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кредитования было уравнено переоценкой валютной составляющей розничного 

кредитного портфеля, а также большими объемами досрочного погашения в 

течение четвертого квартала 2016 года.  

Анализ бухгалтерской отчетности ПАО «Сбербанк» в динамике дает 

представление об изменении финансово-экономического состояния организации в 

течение определенного периода времени. 

Проанализируем бухгалтерский баланс ПАО «Сбербанк», анализируемым 

периодом будут являться 2014, 2015 и 2016 год. Данные для анализа берутся из 

бухгалтерского баланса за 2015 и 2016 годы (приложение Б, В). 

Из данных приложения Б, В видно, что активы ПАО «Сбербанк» имеют 

тенденцию увеличиваться из года в год, но в 2016 году активы уменьшились. В 

2014 году увеличение составило 6990,5 миллиардов рублей (38%), за 2015 год 

активы увеличились на 8%, то есть на 2133,9 миллиардов рублей, а в 2016 году 

активы уменьшились на 1966,2 миллиардов рублей. В структуре активов 

наибольшую долю занимает кредиты и авансы клиентам, что говорит о грамотной 

кредитной политике Банка. Так же, наиболее доходными активами являются 

денежные средства и их эквиваленты, то есть это высоколиквидные рыночные 

ценные бумаги, находящимся на балансе банка и приобретенные им с целью 

формирования страхового запаса денежных средств, в которые эти бумаги при 

необходимости и могут быть трансформированы с минимальной временной 

задержкой и минимальными потерями. 

По данным таблицы можно сделать вывод, что общая сумма пассивов        

ПАО «Сбербанк» возросла к 2014 году на 6990,5 миллиардов рублей, и составила 

25200,8 миллиардов рублей или темп прироста составил 38%, в 2015 году сумма 

составила 27337,7 миллиардов рублей, темп прироста 8%, а в 2016 году сумма 

снизилась и составила 25368,5 миллиардов рублей, темп прироста -7%. Ресурсы 

банка представляют собой обязательства банка и источники собственных средств. 

Обязательства банка резко возросли в 2014 году с 16328,9 миллиардов рублей до 

23180,7 миллиардов рублей, темп прироста составил 42%, по сравнению с 2015 и 



 

38 
 

2016 годом. В целом динамика обязательств банка положительна, что позволит в 

дальнейшем выгодно размещать денежные средства. 

В ходе анализа структуры активов ПАО «Сбербанк» целесообразно разделить 

имеющиеся активы на доходные и недоходные. К доходным активам относятся: 

чистая ссудная задолженность, чистые вложения в ценные бумаги и другие 

финансовые активы. Остальные активы относятся к неработающим активам. 

По результатам анализа сделаем вывод, что структура активов банка 

оптимальна, так как ссудная задолженность составляет большую долю активов. 

Банк поддерживает свою ликвидность за счет стабильного дохода путем 

вложения в ценные бумаги. 

За данный период 2014–2015 годы не наблюдалось каких-либо серьезных 

изменений в структуре банка. Анализируя отчеты о прибылях и убытках за 

последние 3 года, можно увидеть, что на протяжении 2014–2015 годов банк имел 

прибыль в размере 290, 3 миллиардов рублей и 222,9 миллиардов рублей 

соответственно, и в 2016 году мы видим прибыль в размере 541,9 миллиардов 

рублей, то есть банк на протяжении анализируемого периода имеет 

положительный финансовый результат.  

Процентные доходы за 2016 год увеличились по сравнению с 2015 годом и 

составили 2399 миллиардов рублей. Увеличение обусловлено более высокими 

процентными ставками по корпоративным кредитам и ростом объема активов, 

генерирующих процентные доходы. 

Чистый процентный доход Сбербанка вырос за 2016 год на 37.9% до 1362.8 

млрд руб. с 988 млрд руб.  

Комиссионные доходы за 2016 год увеличились по сравнению с 2015 годом, 

составив 436,3 миллиардов рублей. Главными источниками роста стали 

комиссионные доходы от расчетно-кассового обслуживания физических и 

юридических лиц и доходы по эквайрингу, а также комиссионные доходы от 

операций с иностранной валютой.  
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Более подробные изменение показателей отчета о прибылях и убытках 

показано на следующих диаграммах: 

 

Рисунок 5 – Динамика объема и структуры прибыли и убытков 

 

 

Рисунок 6 – Динамика объема и структуры доходов банка 
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Ликвидными активами банка являются те средства банка, которые достаточно 

быстро превратить в денежные средства, чтобы возвратить их клиентам-

вкладчикам. Для оценки ликвидности, рассмотрим период примерно в 30 дней, в 

течение которых банк будет в состоянии (или не в состоянии) выполнить часть 

взятых на себя финансовых обязательств (т.к. все обязательства вернуть в течение 

30 дней не может ни один банк). Ликвидность считается важной составляющей 

понятия надежности банка. 

  Таблица 12 – Структура высоколиквидных активов ПАО «Сбербанк» 

Наименование 

показателя 

01 января 2015 01 января 2016 01 января 2017 

в тысячах 

рублей 

в 

процентах 

в тысячах 

рублей 

в  

процентах 

в тысячах 

рублей 

в 

процентах 

Средства в кассе 1138236322 42,93% 625857891 17,74% 500200236 14,65% 

  Средства на 

счетах в Банке 

России 

227153550 8,57% 468322210 13,28% 812447991 23,79% 

Корсчетов 

НОСТРО в банках 

(чистых) 

380175699 14,34% 411752705 11,67% 362710667 10,62% 

Межбанковских 

кредитов, 

размещенных на 

срок до 30 дней 

353740599 13,34% 799323080 22,66% 674983986 19,76% 

  Высоколиквидных 

ценных бумаг РФ 

527271051 19,89% 1037989478 29,43% 1049987180 30,74% 

  Высоколиквидных 

ценных бумаг 

банков и 

государств 

28925299 1,09% 216834023 6,15% 17604877 0,52% 

  Высоколиквидных 

активов с учетом 

дисконтов и 

корректировок 

2651163725 100% 3527554284 100% 3415294205 100% 

 

Из таблицы высоколиквидных активов видно, что незначительно изменились 

суммы корсчетов НОСТРО в банках (чистых), межбанковских кредитов, 

размещенных на срок до 30 дней, высоколиквидных ценных бумаг РФ, сильно 

увеличились суммы средств на счетах в Банке России, уменьшились суммы 

средств в кассе, сильно уменьшились суммы высоколиквидных ценных бумаг 
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банков и государств, при этом объем высоколиквидных активов с учетом 

дисконтов и корректировок уменьшился за год с 3527,55 до 3415,29 миллиардов 

рублей. 

Для того чтобы поддерживать ликвидность банк должен стремиться к 

максимальному снижению издержек при реализации активов и привлечения 

пассивов, что является обязательным условием поддержания устойчивости его 

финансового состояния. 

Норматив мгновенной ликвидности банка (Н2) ограничивает риск потери 

банком платежеспособности в течение одного операционного дня. Минимально 

допустимое значение 15%. 

Норматив текущей ликвидности банка (Н3) регулирует риск потери банком 

ликвидности в течение ближайших к дате расчета норматива 30 календарных 

дней и определяет минимальное отношение суммы ликвидных активов банка к 

сумме обязательств банка по счетам до востребования и со сроком исполнении 

обязательств в ближайшие 30 календарных дней. Минимально допустимое 

значение норматива 50%. 

Норматив долгосрочной ликвидности банк (Н4) регулирует риск потери 

банком ликвидности в результате размещения средств в долгосрочные активы и 

определяет максимально допустимое отношение кредитных требований банка с 

оставшимся сроком до даты погашения свыше 365 календарных дней, к 

собственным средствам банка и обязательствам с оставшимся сроком до даты 

погашения свыше 365 календарных дней. Максимально допустимые значение 

норматива 120%. 

Таблица 13 – Нормативные и предельные значения нормативов ликвидности 

Сбербанка 

Наименование 

показателя 

Нормативное 

значение 

Фактическое значение 

на 01.01.2015 года на 01.01.2016 года на 01.01.2017года 

Норматив 

мгновенной 

ликвидности 

(Н2) 

15 74,4 110,2 217,8 
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Окончание таблицы 13 

Наименование 

показателя 

Нормативное 

значение 

Фактическое значение 

на 01.01.2015 года на 01.01.2016 года на 01.01.2017года 

Норматив 

текущей 

ликвидности 

(Н3) 

50 66,5 150,5 297,8 

Норматив 

долгосрочной 

ликвидности 

(Н4) 

120 111,5 65,4 55,3 

 

Ликвидное положение Сбербанка показывает соответствие его денежных 

показателей и обязательств за исследуемый промежуток времени. 

ПАО «Сбербанк» контролирует риск потери ликвидности для того, что бы 

гарантировать абсолютное выполнение всех финансовых обязательств перед 

клиентами и кредиторами. Управление риском потери ликвидности в Сбербанке 

выполняется решениями органов управления банка в соответствии с 

предъявленными им условиями. 

Банк управляет рисками потери ликвидности путем: 

1. Планирования структуры активов и пассивов. 

2. Установления и контроля лимитов и показателей риска потери ликвидности. 

3. Заблаговременного планирования и подготовки мероприятий, 

направленных на поддержание и восстановление ликвидности при возникновении 

неблагоприятных событий. 

  

2.2 Оценка кредитоспособности по методике ПАО «Сбербанк» 

 

Предоставление кредитов является одной из главных и активных работ банка. 

От состояния кредитного дела в банке зависит его жизнеспособность. Для 

большинства банков характерно наличие выданных кредитов в размере 50–70% 

всей суммы активов банка. Именно уровень кредитных рисков определяет общее 

состояние финансового риска работы банка. Поэтому существует более строгий 
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контроль со стороны ЦБР кредитной стратегии и тактики банка и его кредитного 

портфеля. 

Решение о предоставлении кредита принимается на основе комплексного 

анализа следующих основных факторов деятельности заемщика:  

– юридическая правоспособность ведения бизнеса, получения кредита и 

осуществления кредитуемой сделки;  

– характер осуществляемой деятельности, прочность рыночной позиции 

потенциального заемщика;  

– кредитная и финансовая история заемщика;  

– текущее финансовое состояние;  

– экономическая эффективность кредитуемого проекта;  

– активы, служащие обеспечением кредита.  

Оценку всех этих факторов с последующим вынесением заключения о 

кредитоспособности заемщика осуществляет управление кредитования. В данном 

управлении осуществляется, в том числе анализ финансового состояния 

заемщика. 

Комплексный анализ финансового состояния юридического лица проводится 

на основе данных финансовой (бухгалтерской) отчетности. Рассматриваются 

такие документы как бухгалтерский баланс, отчет о прибылях и убытках, отчет об 

изменениях капитала, отчет о движении денежных средств и другие. Анализ этих 

финансовых отчетов заемщика позволяет выявить его кредитоспособность.  

Методика, разработанная в Сбербанке, предусматривает три группы 

оценочных показателей для оценки финансового состояния и платежеспособности 

юридических лиц:  

1. Коэффициенты ликвидности. 

2. Коэффициент наличия собственных средств. 

3. Показатели оборачиваемости и рентабельности. 

Первая группа показателей – коэффициенты ликвидности, позволяет 

проанализировать способность организации отвечать по своим текущим 
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обязательствам. В результате расчета устанавливается степень обеспеченности 

организации оборотными средствами для расчетов с кредиторами по текущим 

операциям. Существует несколько разновидностей коэффициентов ликвидности. 

Коэффициент абсолютной ликвидности К1 является наиболее жестким 

критерием ликвидности организации. К1 – коэффициент абсолютной 

ликвидности, характеризует способность к моментальному погашению долговых 

обязательств и определяется как отношение денежных средств и 

высоколиквидных краткосрочных ценных бумаг к наиболее срочным 

обязательствам организации в виде краткосрочных кредитов банков, 

краткосрочных займов и различных кредиторских задолженностей. 

Следующим рассчитываемым коэффициентом является коэффициент быстрой 

ликвидности или промежуточный коэффициент покрытия, характеризующий 

возможность организации оперативно высвободить из хозяйственного оборота 

денежные средства и погасить обязательства по долгам. 

Расчету коэффициента К2 – промежуточный коэффициент покрытия, 

характеризует способность организации оперативно высвободить из оборота 

денежные средства и погасить долговые обязательства: 

Для расчета коэффициента предварительно производится оценка 

краткосрочных финансовых вложений и дебиторской задолженности: указанные 

статьи уменьшаются на сумму финансовых вложений в неликвидные 

корпоративные бумаги и неплатёжеспособные организации, и сумму безнадежной 

дебиторской задолженности. 

Далее рассчитывается коэффициент текущей ликвидности К3 (общий 

коэффициент покрытия), является обобщающим показателем платежеспособности 

организации, в расчет которого в числителе включаются все оборотные активы, в 

том числе и материальные. 

Для расчета К3 также корректируются уже названные группы статей баланса, 

а также «дебиторская задолженность» (свыше 12 месяцев), «запасы», и «прочие 
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оборотные активы» на сумму соответственно безнадежной дебиторской 

задолженности, неликвидных и труднореализуемых запасов. 

Следующий коэффициент соотношения собственных и заемных средств (К4), 

является одной из характеристик финансовой устойчивости организации и 

определяется как отношение собственных средств ко всей сумме обязательств по 

привлеченным заемным средствам. 

Рентабельность продукции (К5) показывает долю прибыли от реализации в 

выручке от реализации. 

Основными оценочными показателями кредитоспособности заемщика – 

юридического лица являются коэффициенты Kl, К2, КЗ, К4, К5. Остальные 

показатели рассматриваются как дополнительные.  

Далее производится разбивка показателей на категории в зависимости от их 

фактического значения, что представлено в таблице 15.  

Таблица 15 – Категории показателей кредитоспособности 

Наименование 

показателя 

Категория показателя 

1 2 3 

К1 – коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

0,2 и выше 0,15 – 0,2 Менее 0,15 

К2 – коэффициент 

покрытия 
0,8 и выше 0,5 – 0,8 Менее 0,5 

К3 – коэффициент 

текущей ликвидности 
2,0 и выше 1,0 – 2,0 Менее 1,0 

К4 кроме торговли 

коэффициент 

соотношения 

собственных и заемных 

средств 

1,0 и выше 0,7 – 1,0 Менее 0,7 

К4 для торговли 

коэффициент 

соотношения 

собственных и заемных 

средств 

0,6 и выше 0,4 – 0,6 Менее 0,4 

К5 – рентабельность 

продукции  
0,15 и выше Менее 0,15 Нерентабельные 
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Различие состоит в установленном весе показателей. Вес категорий согласно 

методике, применяемой Сбербанком, отражен в таблице 16. 

 Таблица 16 – Вес категорий  

Наименование показателя Вес категорий 

К1 – коэффициент абсолютной ликвидности 0,11 

К2 – коэффициент покрытия 0,05 

К3 – коэффициент текущей ликвидности 0,42 

К4 кроме торговли коэффициент соотношения 

собственных и заемных средств 

К4 для торговли коэффициент соотношения 

собственных и заемных средств 

0,21 

К5 – рентабельность продукции  0,21 

  

Далее определяется сумма баллов по этим показателям в соответствии с их 

весами (S). Значение S наряду с другими факторами используется для 

определения класса кредитоспособности заемщика. Сумма баллов S 

рассчитывается как сумма произведений категории показателя на его вес. 

S = 0,11 * К1 + 0,05 * К2 + 0,42 * К3 + 0,21 * К4 + 0,21 * К5, 

где К1 – коэффициент абсолютной ликвидности; 

К2 – коэффициент покрытия; 

К3 – коэффициент текущей ликвидности; 

К4 – для торговли коэффициент соотношения собственных и заемных 

средств; 

К5 – рентабельность продукции. 

В зависимости от значений S устанавливается три класса заемщиков: 

1. Первый класс – кредитование не вызывает сомнений. 

2. Второй класс – кредитование требует взвешенного подхода. 

3. Третий класс – кредитование связано с повышенным риском. 

Рейтинг определяется на основе суммы баллов по пяти основным показателям, 

оценки остальных показателей третьей группы и качественного анализа рисков. 

Сумма баллов S влияет на рейтинг заемщика следующим образом: 
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1 класс кредитоспособности: S = 1 или S = 0,5. Обязательным условием 

отнесения заемщика к данному классу является значение коэффициента К5 на 

уровне, установленном для 1-го класса кредитоспособности; 

2 класс кредитоспособности: S больше 1,05, но меньше 2,42. Обязательным 

условием отнесения заемщика к данному классу является значение коэффициента 

К5 на уровне, установленном не ниже, чем для 2-го класса кредитоспособности;  

3 класс кредитоспособности: S равно или больше 2,42 – соответствует 

третьему классу. 

Далее определенный таким образом предварительный рейтинг корректируется 

с учетом других показателей и качественной оценки заемщика. При 

отрицательном влиянии этих факторов рейтинг может быть снижен на один класс. 

 

2.3 Анализ оценки кредитоспособности малого и среднего бизнеса по 

методике ПАО «Сбербанк» 

 

Главным критерием оценки кредитоспособности является финансовое 

состояние организации, анализ которого проводится по данным бухгалтерского 

баланса и отчетность о финансовых результатах организации. Выбор 

определенных показателей является довольно важной проблемой, как и выбор 

целевых заемщиков в соответствии с кредитной политикой конкретного банка.  

Применение банком финансовых коэффициентов в малом и среднем бизнесе 

затруднено из-за состояния учета и отчетности у этих заемщиков банка. У 

организаций малого и среднего бизнеса, как правило, нет лицензированного 

бухгалтера. Расходы на аудиторскую проверку для этих заемщиков банка 

недоступны, аудиторского подтверждения отчета заемщика нет, в связи, с чем 

оценка кредитоспособности юридического лица опирается не на его 

бухгалтерскую отчетность, а на знании сотрудников банка данного бизнеса. 

Последнее подразумевает постоянные контакты с заемщиком: личное 

собеседование, регулярное посещение организации. 

http://afdanalyse.ru/news/voprosy_metodiki_analiza_finansovogo_sostojanija_predprijatija/2010-05-14-67
http://afdanalyse.ru/news/voprosy_metodiki_analiza_finansovogo_sostojanija_predprijatija/2010-05-14-67
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В ходе личного собеседования с руководителем малого и среднего бизнеса 

выясняется цель кредита, источник и срок возврата долга. Заемщик должен 

доказать, что кредитуемые запасы к определенному сроку снизятся, а 

кредитуемые затраты будут списаны на себестоимость реализованной продукции. 

Также существует дополнительная особенность малого и среднего бизнеса: их 

руководителями и сотрудниками зачастую являются члены одной семьи или 

родственники; личный капитал владельца часто смешивается с капиталом 

организации. При оценке кредитоспособности малого и среднего бизнеса 

учитывается финансовое положение владельца, определяемое по данным личного 

финансового отчета.  

Низкий уровень развития малого и среднего бизнеса, прежде всего, связан с 

отсутствием достаточных условий для развития малого и среднего бизнеса в 

Российской Федерации. По официальным данным с федерального портала малого 

и среднего предпринимательства [37]. На основании рисунка 7 выделены 

следующие проблемы низкого уровня развития малого и среднего бизнеса в 

Российской Федерации с точки зрения самих предпринимателей: 

 

Рисунок 7 – Основные проблемы развития малого бизнеса 

  

Во-первых, это высокая налоговая нагрузка (50%) и высокая арендная плата 

(47%), также это трудности с получением кредита (30%), низкая квалификация 

персонала (15%) и проблемы связанные непосредственно со спадом спроса в 
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отрасли (18%) – из чего следует, что ограниченность финансовых ресурсов 

является, главным препятствием к развитию малого и среднего бизнеса из чего 

также и вытекает напрямую проблема с получением кредита у банка.  

 

Рисунок 8 – Причины, препятствующие получению кредита 

 

Как видно из рисунка 8 главные причины препятствующие получению кредита 

для малого и среднего бизнеса и индивидуальных предпринимателей к 

финансовым ресурсам банка в первую очередь связана с проблемой 

предоставления залога и гарантий (45%), также высоки процентные ставки (33%), 

трудность и длительность оформления соответствующих документов беспокоят 

(28%) предпринимателей, короткие сроки (15%) и плохая репутация организации 

(7%). 

Вследствие невозможности многих банков правильно проанализировать 

финансовую устойчивость предпринимателя и рассчитать возвратность кредита, 

банки стараются подстраховаться, применяя те рычаги, которые есть в их 

распоряжении – например, залоговое обеспечение.  

У малого и среднего бизнеса, в свою очередь, возникают проблемы с 

предоставлением залогового обеспечения. Особенно малый бизнес часто не имеет 

собственной недвижимости, не имеет новой техники, спецтехники, 

дорогостоящего иностранного оборудования. Зачастую бизнес используется на 

устаревшем, восстановленном, списанном с заводов оборудовании. 
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При интенсивном развитии организации юридические лица выбирают 

вкладывать деньги в увеличение объема бизнеса. Поэтому зачастую 

единственным обеспечением может выступать товар в обороте. 

Тем не менее банки зачастую отказываются рассматривать товар в обороте как 

быстро реализуемое обеспечение, что также ведет к невозможности получения 

малыми организациями запрашиваемых кредитов – или получению 

финансирования в недостаточном объеме. 

Высокие риски при оценки кредитовании малого и среднего бизнеса могут 

быть устранены путем качественного анализа на основании имеющейся методики 

ПАО «Сбербанк». 

Как уже отмечалось ранее, ПАО «Сбербанк» разработал и применяет 

собственную  методику по оценке кредитоспособности юридического лица. В 

таблице 17 и таблице 18 рассчитана оценка кредитоспособности ООО ВЕКТОР и 

ПАО «КАМАЗ» по методике Сбербанка [36]. 

Для оценки кредитоспособности организации малого бизнеса рассмотрим 

ООО ВЕКТОР.  

Таблица 17 – Оценка кредитоспособности организации малого бизнеса            

ООО ВЕКТОР по методике Сбербанка 

    
Показатель 

Фактическое 

значение 

 

 

Категория 

 

Вес 

категорий 

Расчет 

суммы 

баллов 

2015 

год 

2016 

год 

2015 

год 

2016 

год 

2015 

год 

2016 

год 

К1 – коэффициент 

абсолютной ликвидности 

0,02 0,07 3 2 0,11 0,33 0,22 

К2 – коэффициент покрытия 0,65 0,61 2 2 0,05 0,1 0,1 

К3 – коэффициент текущей 

ликвидности 

1,02 1,03 2 2 0,42 0,84 0,84 

К4 для торговли коэффициент 

соотношения собственных и 

заемных средств 

0,03 0,03 3 3  

0,21 0,63 0,63 

К5 – рентабельность 

продукции  

0,001 0,002 2 2 
0,21 

0,42 0,42 

Итого х  х х 1 2,32 2,21 
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Далее по формуле определим общую сумму баллом (S) с учетом значимости 

каждого показателя: 

S1 = 0,11*3+0,05*2+0,42*2+0,21*3+0,21*2 = 0,33+0,1+0,84+0,63+0,42=2,32 

S2 = 0,11*2+0,05*2+0,42*2+0,21*3+0,21*2 = 0,22+0,1+0,84+0,63+0,42=2,21 

Таким образом, сумма баллов за 2015 год составила 2,32, в 2016 году 2,21. 

Далее для оценки кредитоспособности организации среднего бизнеса 

рассмотрим ПАО «КАМАЗ».  

Таблица 18 – Оценка кредитоспособности организации среднего бизнеса         

ПАО «КАМАЗ» по   методике Сбербанка 

    
Показатель 

Фактическое 

значение 

 

 

Категория 

 

Вес 

категорий 

Расчет 

суммы 

баллов 

2015 

год 

2016 

год 

2015 

год 

2016 

год 

2015 

год 

2016 

год 

К1 – коэффициент 

абсолютной ликвидности 

0,34 0,41 1 1 0,11 0,11 0,11 

К2 – коэффициент покрытия 0,49 0,53 3 2 0,05 0,15 0,1 

К3 – коэффициент текущей 

ликвидности 

1,41 1,51 2 1 0,42 0,84 1,42 

К4 для торговли коэффициент 

соотношения собственных и 

заемных средств 

-0,56 0,85 3 1  

0,21 0,63 021 

К5 – рентабельность 

продукции  

-0,04 0,01 3 2 
0,21 

0,63 0,42 

Итого х  х х 1 2,36 1,26 

              

Далее по формуле определим общую сумму баллом (S) с учетом значимости 

каждого показателя: 

S1 = 0,11*1+0,05*3+0,42*2+0,21*3+0,21*3 = 0,11+0,15+0,84+0,63+0,63=2,36 

S2 = 0,11*1+0,05*2+0,42*1+0,21*1+0,21*2 = 0,11+0,1+0,42+0,21+0,42=1,26 

Таким образом, сумма баллов за 2015 год составила 2,36, в 2016 году 1,26. 

Организация ООО ВЕКТОР и ПАО «КАМАЗ» относится ко второму классу 

заемщика, так как сумма баллов S находится в интервале границ данного класса и 

может рассчитывать на получение банковского кредита, но требует взвешенного 

подхода. Но перед тем, как сделать окончательный вывод, по оценке 
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кредитоспособности организации малого и среднего бизнеса, нужно рассчитать 

риск банкротства. 

Рассчитаем риск банкротства по Российской  R–модель, которая 

рассчитывается по формуле: 

Z = 8,38 * К1 + К2 + 0,054 * К3 + 0,63 * К4, 

где К1 – отношение собственного оборотного капитала к сумме всех активов; 

К2 – отношение чистой прибыли к сумме собственного капитала; 

К3 – отношение выручки от реализации к сумме всех активов; 

К4 – отношение чистой прибыли к себестоимости продукции. 

Таблица 19 – Российская R – модель банкротства организации малого и среднего 

бизнеса ПАО «КАМАЗ» и ООО ВЕКТОР 

Наименование 

показателя 

Источник данных или 

расчетная формула 

Значение показателя, в тысячах рублей 

ПАО «КАМАЗ» ООО ВЕКТОР 

2015 год 2016 год 2015 год 2016 год 

Собственный капитал 

(СК) 

Баланс, строка 1300  -40712809 41920739 38540 48995 

Внеоборотные активы 

(ВНА) 

Баланс, строка 1100 -25070466 60778289 9696 9568 

Собственные 

оборотные средства  

СК-ВНА -15642343 -18857550 28844 39427 

Общая стоимость 

имущества 

Баланс, строка 1600 32410476 135077178 1234609 1407507 

Чистая прибыль  Отчет о финансовых 

результатах, строка 2400 

-3304489 1203161 10576 19765 

Выручка (В) Отчет о финансовых 

результатах, строка 2110 

86659379 119768391 7485885 6996618 

Прибыль от продаж 

(Ппр) 

Отчет о финансовых 

результатах, строка 2200 

-4182837 1663884 12594 14163 

Себестоимость 

продукции 

      В - Ппр 90842216 118104507 7473291 6982455 

 

Величина R организации ПАО «КАМАЗ» составляет: 

R1 = 8,38 * -15642343/ 32410476 + -3304489 / -40712809 + 0,054 * 86659379 /          

/ 32410476 + 0,63 * -3304489 / 90842216 = -3,84 

R2 = 8,38 * -18857550 / 135077178 + 1203161 / 41920739 + 0,054 * 119768391 /          

/ 135077178 + 0,63 * 1203161 / 118104507 = -1,09 
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Величина R организации ООО ВЕКТОР составляет: 

R1 = 8,38 * 28844 / 1234609 + 10576 / 38540 + 0,054 * 7485885 / 1234609 +        

+ 0,63 * 10576 / 7473291 = 0,8 

R2 = 8,38 * 39427 / 1407507 + 19765 / 48995 + 0,054 * 6996618 / 1407507 +        

+ 0,63 * 19765 / 6982455 = 0,91 

С учетом полученных результатов вероятность банкротства оценивается 

следующим образом: 

1. 0 и меньше – очень высокая 90-100%. 

2. От 0 до 0,18 – высокая 60-80%. 

3. От 0,18 до 0,32 – средняя 35-50%. 

4. От 0,32 до 0,42 – низкая 15-20%. 

5. 0,42 и выше – минимальная до 10%. 

Решение вопроса о выдаче кредита обязательно должно учитываться, также 

личное знакомство и беседа с потенциальным заемщиком. Иногда они имеют 

решающее значение в согласовании вопроса о выдаче кредита. 

После оценке кредитоспособности организаций малого и среднего бизнеса и 

расчета риска банкротства, мы можем заметить, что оценка кредитоспособности 

юридического лица по методике ПАО «Сбербанк» не полноценна, так как не 

учтено множество факторов, так же риск банкротства.  
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3 РЕКОМЕНДАЦИЯ ПО ОЦЕНКИ  КРЕДИТОСПОСОБНОСТИ 

ЮРИДИЧЕСКОГО ЛИЦА  

 

3.2 Рекомендация по улучшению оценки кредитоспособности юридического 

лица  

 

При рассмотрении оценки кредитоспособности организации малого и среднего 

бизнеса применяемой методики в ПАО «Сбербанк», были выделены следующие 

недостатки: в оценке кредитоспособности юридического лица не присутствует 

множество факторов, которые также необходимы для оценки кредитоспособности 

юридического лица. 

Из проведенного анализа делаем сделать вывод, что оценка 

кредитоспособности юридического лица Сбербанка мало эффективна. 

При хороших показателях, организация способна испытывать колоссальные 

трудности, связанные с удорожанием поставок, нестабильностью управления и 

т.д. Все эти проблемы начинают отражаться на финансовых результатах 

организации лишь, соответственно может отражаться высокий риск банкротства. 

Стабильно развивающееся организация заинтересовано в оптимизации своей 

кредиторской задолженности (в удлинении сроков кредита и в уменьшении 

процентной ставки по кредиту). Для достижения этого состояния собственник 

такой организации готов доверить банку достаточно широкий спектр данных, 

характеризующих рыночную позицию организации. Таким образом, у банка и 

юридического лица складываются единые стратегические интересы, которые 

способны привести к взаимовыгодному долгосрочному сотрудничеству. Тогда 

организация получает доступные кредитные ресурсы,  банк – надежного партнера 

и улучшенный прогноз своих денежных потоков. 

Информация должна быть полной для банка, для того чтобы оценка 

кредитоспособности организации была максимально достоверной. 

Соответственно, что это должна быть некоторая совокупность количественных и 
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качественных оценок, относящихся не только к финансовой сфере организации, 

но и ко всему рыночному окружению организации, включая как текущую 

позицию организации на рынке, так и долгосрочные перспективы его развития. 

Предложим более эффективную на наш взгляд рекомендацию по улучшению 

оценки кредитоспособности юридического лица, основанную на классе 

кредитоспособности заемщика, для чего каждому показателю ниже присваивается 

1 балл или 0 баллов. Перед рассмотрением вопроса о кредитовании работники 

банка должны сформировать общее представление про потенциального заемщика. 

В первую очередь, про его репутацию, честность и порядочность. Если заемщик 

ранее не был известен, то уже при первом собеседовании с ним, необходимо 

убедиться в том, что заемщик заслуживает доверия. Определение рисков 

проводится специалистами соответствующих служб банка (службами 

безопасности банка, юрисконсультами и кредитными инспекторами). 

Показателей, которые характеризуют кредитоспособность организации: 

1. Вероятность банкротства. 

Если вероятность банкротства не высокая, то организация с большей 

вероятностью выплатит кредит. 

     Менее 10% – 50% (1 балл) 

     От 60% и выше (0 баллов) 

2. Местонахождение заемщика. 

В связи с необходимостью контроля со стороны банка целевого использования 

выданного кредита, за ходом исполнения проекта, который кредитуется, 

хозяйственною деятельностью заемщика, и переданного в залог имущества, 

желательно, чтобы организация и банк находились в одном населенном пункте 

(регионе). 

Банк и организация находятся в одном населенном пункте (1 балл) 

Банк и организация находятся в разных населенных пунктах (0 баллов) 
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3. Банковские реквизиты заемщика. 

При рассмотрении вопроса о выдаче кредита, следует отдавать предпочтение 

постоянным заемщикам, которые имеют в банке расчетный, валютный, 

депозитный и другие счета.  

Наличие счетов в Банке, где берется кредит (1 балл) 

Организация не имеет счета в банке, где берется кредит (0 баллов) 

4. Своевременность и источники погашения предыдущих кредитов. 

Необходимо проанализировать своевременность и источники погашения 

юридическим лицом ранее полученных кредитов. Они могли быть погашены за 

счет прибыли и других собственных финансовых ресурсов, или реализации 

активов, других кредитов. 

Ранее взятые кредиты погашались своевременно (1 балл) 

Ранее взятые кредиты не погашались своевременно (0 баллов) 

5. Диверсификация. 

Практически все виды деятельности поддаются коньюктурным колебаниям, 

поэтому организация должна разнообразить свою деятельность. 

Разнообразие деятельности организации может гарантировать стабильное 

получение прибыли. Риск неуплаты снижается, потому что в случае 

возникновения возможных затрат по проекту, который кредитуется, их можно 

перекрыть средствами из других источников. То есть в случае неполучения 

прибыли от кредитного проекта (операции), юридическое лицо будет иметь 

возможность получать прибыль от других видов деятельности для уплаты долга 

по кредиту.  

Имеются разнообразные виды деятельности (1 балл) 

Организация не имеет разнообразные виды деятельности (0 баллов) 

6. Кадровый потенциал фирмы. 

Перед выдачей кредита важно иметь представление о руководстве 

организации, в том числе про директора, главного бухгалтера. Нужно получить 
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информацию об образовании, о предыдущей деятельности, о стаже работы в 

фирме, в отрасли, а также определить кадровый потенциал фирмы. 

Руководящие должности занимают специалисты с высшим образованием, 

которое отвечает профилю работы организации, или имеют высшее 

экономическое образование, имеют опыт работы в этой или подобной сфере 

деятельности. 

Организация имеет квалифицированный персонал (1 балл) 

Организация не имеет квалифицированный персонал (0 баллов) 

7. Оценка обеспеченности ресурсами. 

Включает обеспеченность организации необходимым сырьем, материалами, 

полуфабрикатами и т.д.; оценку обеспеченности реализации готовой продукции, 

товаров. Факторами, которые определяют степень обеспеченности являются в 

первую очередь, определенность с поставщиками и потребителями готовой 

продукции (товаров) относительно размеров, сроков, и комплектности поставок, 

наличие заключенных договоров на приобретение и реализацию, наличие 

расчетов затрат, как на поставку сырья, материалов, так и на реализацию готовой 

продукции, товаров, разнообразие поставщиков и потребителей. 

Есть поставщики обеспечивающие организацию необходимым сырьем, 

материалами, полуфабрикатами и т.д. (1 балл)  

Нет поставщиков обеспечивающие организацию необходимым сырьем, 

материалами, полуфабрикатами и т.д. (0 баллов) 

8. Недвижимость.  

Организация имеет собственное здание, а не арендует его (здания, сооружения 

и некоторые другие объекты). 

Собственная недвижимость (1 балл) 

Аренда (0 баллов) 

9. Высшее образование сотрудников. 

Наличие высшего образования (1 балл) 

Нет сотрудников с высшим образованием (0 баллов) 
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Стабильный рынок, проводится работа по расширению рынка сбыта и 

приобретению товаров, сырья, готовой продукции, большой объем экспорта, 

налаживание связей между поставщиками и покупателями, заключены договоры 

на покупку и реализацию, разработаны графики, существуют исследования рынка 

потребителей. 

Исходя из предложенной выше методики, рассчитываем количество баллов 

организаций. Значения класса и сумма баллов предложенной бальной системой 

кредитоспособности представлены в таблице 20. 

Таблица 20 – Класс кредитоспособности заемщика.  

Класс кредитоспособности заемщика Сумма баллов 

1 класс 7 - 9 

2 класс 4 - 6 

3 класс 0 - 3 

 

Определим класс кредитоспособности организации, по предложенной бальной 

системе. 

Таблица 21 – Оценка кредитоспособности организаций, по предложенной методике 

№ Наименование ПАО «КАМАЗ» ООО Вектор 

1 Вероятность банкротства 0 1 

2 Местонахождение заемщика 1 1 

3 Банковские реквизиты заемщика 0 1 

4 Своевременность и источники погашения 

предыдущих кредитов 
0 1 

5 Диверсификация 1 1 

6 Кадровый потенциал фирмы 1 1 

7 Оценка обеспеченности ресурсами 1 1 

8 Недвижимость 1 1 

9 Высшее образование сотрудников 1 0 
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Сумма баллов организации среднего бизнеса ПАО «КАМАЗ» составляет          

6 баллов, организация малого бизнеса ООО Вектор 8 баллов. На основании 

полученных результатов делаем вывод, что организация ПАО «КАМАЗ»  

является заемщиком второго класса с учетом методики Сбербанка. Организация 

ООО Вектор также сохранил лидирующие позиции с учетом результата методики 

Сбербанка и дополнительной рекомендацией. Кредитование организаций       

ПАО «КАМАЗ» и ООО Вектор не вызывает сомнений в предоставлении кредита. 

В то время как по методике Сбербанка и с учетом вероятности банкротства 

кредитование организации ПАО «КАМАЗ», требовало взвешенного подхода и 

даже в отказе кредита. Но после проанализированных дополнительных данных, 

организация может рассчитывать на получение кредита. Также организация   

ООО ВЕКТОР по оценке кредитоспособности юридического лица по методике 

Сбербанка, с учетом вероятности банкротства и дополнительной информации. 

Банк спокойно может предоставить кредит и быть уверенным, что кредит будет 

вовремя погашен.  

Таким образом, чтобы минимизировать риски неуплаты кредита предложена 

рекомендация по улучшению оценки кредитоспособности заемщика, но не 

забывая о том что не мало важную роль в оценке кредитоспособности, является 

информация из бюро кредитных историй.  
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Актуальность исследуемой темы обусловлена тем, что в настоящее время 

существует достаточно большое количество методик оценки кредитоспособности 

потенциальных заемщиков, но методика Сбербанка по нашему мнению не 

полноценна, потому что на кредитоспособность заемщика влияет большое 

количество факторов и для полной оценке включить новую дополнительную 

бальную систему для более точного определения кредитоспособности 

юридического лица. 

Были поставлены такие задачи как: рассмотрение теоретических основ оценки 

кредитоспособности юридического лица в банка, рассмотреть оценку 

кредитоспособности заемщика в ПАО «Сбербанк», разработать рекомендацию и 

обосновать изменение методики оценки кредитоспособности юридических лиц в 

ПАО «Сбербанк». 

Сегодня ПАО «Сбербанк» – лидер в основных сегментах финансового рынка. 

Сбербанк является крупнейшим банком Российской Федерации и Центральной и 

Восточной Европы. ПАО «Сбербанк» является главным кредитором в Российской 

Федерации, а так же большинство населения предпочитают хранить свои вклады 

в нем. 

ПАО «Сбербанк» предоставляет большое количество специализированных 

кредитов для юридических лиц, как для крупных и крупнейших, так и для 

средних и малых корпоративных клиентов. Беззалоговые кредиты для малого 

бизнеса, несколько видов кредитных продуктов, где ставка от 16 до 23% годовых, 

и сумма до 5 000 000 рублей. Кредиты на пополнение оборотных средств, ставка 

от 12,97 до 17% годовых, сумма до 7 000 000 рублей. Кредиты на приобретение 

автотранспорта, оборудования и недвижимости, ставка от 14,97 до 17% годовых, 

в зависимости от вида кредита, сумма от 150 000 рублей. Также Сбербанк 

предлагает клиентам рефинансирование кредитов и лизинг. Для крупных 

клиентов: кредитование организации строительной отрасли, организации 
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розничной торговли, организаций АПК, парков, недропользователей, 

добывающих драгоценные металлы.  

Кредитные операции – основа банковского бизнеса, поскольку являются 

главной статьей доходов банка. Но эти операции связаны с риском невозврата 

кредита (кредитным риском), которому в той или иной мере подвержены банки в 

процессе кредитования клиентов. Следовательно, поэтому кредитный риск как 

один из видов банковских рисков является основным объектом внимания банков. 

Кредитная политика банка должна обязательно учитывать возможность 

кредитных рисков, избегать появление кредитных рисков и грамотно управлять 

ими, то есть сводить к минимуму возможные отрицательные последствия 

кредитных операций. 

Наиболее распространенным в практике банков мероприятием, направленным 

на уменьшение кредитного риска, является оценка кредитоспособности 

юридического лица. 

Банк должен очень отлично ориентироваться в текущих проблемах своего 

клиента, понимать, что раскрывает (скрывает) тот или иной показатель в 

финансовой отчетности, насколько перспективна та область, в которой на 

сегодняшний день работает организация. 

К настоящему времени банками различных стран опробовано значительное 

количество систем оценки кредитоспособности клиентов. Многие из них 

выдержали проверку временем. Большинство предлагаемых академической 

наукой методик оценки кредитоспособности схожи между собой по набору 

коэффициентов оценки финансового состояния клиента. Различие в том, что 

оцениваемые показатели сгруппированы в различные агрегаты и к ним 

применяются отличные весовые коэффициенты. 

В выпускной квалификационной работе рассмотрена методика оценки 

кредитоспособности юридического лица ПАО «Сбербанк», которая применяется в 

банке. 
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Основной проблемой при составлении методик оценки потенциальных 

заемщиков является:  

1. Информация, на основании которой проводится анализ заемщика, носит 

статичный характер и при первом обращении заемщика в банк определить 

тенденции улучшения или ухудшения в его деятельности практически 

невозможно. 

2. Коэффициенты, используемые для анализа, не всегда могут дать 

объективную характеристику финансового состояния организации в связи с 

инфляцией, спецификой деятельности организации в зависимости от отраслевой 

принадлежности. 

3. Предоставляемой организации информации не достаточно для проведения 

качественного финансового анализа. 

Объективная оценка качества заемщиков позволит: 

1. Снизить риск формируемого банком кредитного портфеля в целом. 

2. Регулировать уровень риска портфеля ссуд еще на стадии его 

формирования, с целью повышения его качества. 

3. Принимая на себя высокий риск, связанный с кредитованием отдельных 

заемщиков, обеспечивать высокую доходность кредитных операций, при 

сохранении риска портфеля на допустимом для банка уровне. 

4. Более эффективно управлять своими кредитными ресурсами. 

Таким образом, чтобы минимизировать риски неуплаты кредита предложена 

рекомендация по улучшению оценки кредитоспособности заемщика, но не 

забывая о том что не мало важную роль в оценке кредитоспособности, является 

информация из бюро кредитных историй.  

Поставленная цель считаться полностью достигнутой. Исследовав данную 

тему, делаем вывод о том, что оценка кредитоспособности играет важную роль в 

системе кредитования юридических лиц, поскольку позволяет банку 

минимизировать риски и сохранить финансовую устойчивость, что важно в 

современных экономических условиях.  
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

ПРИЛОЖЕНИЕ А 

Таблица А.1 – Консолидированный отчет о финансовом положении за 2014 год 

В миллиардах рублей 
 31.12.2013 31.12.2014 

Активы 

Денежные средства и их эквиваленты 1327 2308,8 

Обязательные резервы на счетах в центральных банках 251,5 365,7 

Торговые ценные бумаги 101,2 37,3 

Ценные бумаги, изменение справедливой стоимости которых отражается 

через счета прибылей и убытков 

17,5 77,7 

Средства в банках 330,5 240,8 

Кредиты и авансы клиентам 12933,7 17756,6 

Ценные бумаги, заложенные по договорам репо 1343,8 1169,3 

Инвестиционные ценные бумаги, имеющиеся в наличии для продажи 476,2 829,7 

Инвестиционные ценные бумаги, удерживаемые до погашения 202,5 117,9 

Отложенный налоговый актив 12,3 19,1 

Основные средства 477,3 496,4 

Активы группы выбытия и внеоборотные активы, удерживаемые для 

продажи 

3,1 72 

Прочие финансовые активы 406,2 1369,6 

Прочие нефинансовые активы 327,5 339,9 

ИТОГО АКТИВОВ 18210,3 25200,8 

Обязательства 

Средства банков 2111,3 3640 

Средства физических лиц 8435,8 9328,4 

Средства корпоративных клиентов 3628,4 6234,5 

Выпущенные долговые ценные бумаги 853,4 1302,6 

Прочие заемные средства 499,1 537,2 

Отложенное налоговое обязательства 23,8 45,3 

Обязательства группы выбытия 0,2 58,2 

Прочие финансовые обязательства 299,5 1213,6 

Прочие нефинансовые обязательства 52,7 51,4 

Субординированные займы 424,7 769,5 

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВ 16328,9 23180,7 

Собственные средства 

Уставный капитал 87,7 87,7 

Собственные акции, выкупленные у акционеров (7,2) (7,6) 

Эмиссионный доход 232,6 232,6 

Фонд переоценки офисной недвижимости 75,8 72,3 

Фонд переоценки инвестиционных бумаг, имеющихся в наличии для 

продажи 

1,3 (171,4) 

Фонд накопленных курсовых разниц (13,7) 83,2 

Нераспределенная прибыль 1495,2 1718,8 

Итого собственных средств, принадлежащих акционерам банка 1871,7 2015,6 

Неконтрольная доля участия 9,7 4,5 

ИТОГО СОБСТВЕННЫХ СРЕДСТВ 1881,4 2020,1 

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВ И СОБСТВЕННЫХ СРЕДСТВ 18210,3 25200,8 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Б 

Таблица Б. 1– Консолидированный отчет о финансовом положении за 2016 год 

В миллиардах рублей 
 31.12.2015 31.12.2016 

Активы 

Денежные средства и их эквиваленты 2333,6 2560,8 

Обязательные резервы на счетах в центральных банках 387,9 402 

Финансовые активы, переоцениваемые по справедливой стоимости через 

счета прибылей и убытков 

866,8 605,5 

Средства в банках 750,6 965,4 

Кредиты и авансы клиентам 18727,8 17361,3 

Ценные бумаги, заложенные по договорам репо 222 113,9 

Инвестиционные ценные бумаги, имеющиеся в наличии для продажи 1874,3 1658,9 

Инвестиционные ценные бумаги, удерживаемые до погашения 477,7 545,8 

Отложенный налоговый актив 17,3 13,9 

Основные средства 499,2 482,9 

Активы группы выбытия и внеоборотные активы, удерживаемые для 

продажи 

212,7 5,8 

Прочие финансовые активы 671 314,5 

Прочие нефинансовые активы 298,8 337,8 

ИТОГО АКТИВОВ 27334,7 25368,5 

Обязательства 

Средства банков 1045,9 561,9 

Средства физических лиц 12043,7 12449,6 

Средства корпоративных клиентов 7754,6 6235,2 

Выпущенные долговые ценные бумаги 1378,5 1161 

Прочие заемные средства 398 261,4 

Финансовые обязательства, переоцениваемые по справедливой стоимости 

через счета прибылей и убытков, за исключением выпущенных долговых 

ценных бумаг 

426,6 212,9 

Отложенное налоговое обязательства 132 55,1 

Обязательства группы выбытия 185,9 0,8 

Прочие финансовые обязательства 397,6 312,6 

Прочие нефинансовые обязательства 66,8 77,3 

Субординированные займы 806,5 739,9 

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВ 24959,7 22546,9 

Собственные средства 

Уставный капитал 87,7 87,7 

Собственные акции, выкупленные у акционеров (6,7) (7,9) 

Эмиссионный доход 232,6 232,6 

Фонд переоценки офисной недвижимости 69,3 66,9 

Фонд переоценки инвестиционных бумаг, имеющихся в наличии для 

продажи 

(45,7) 24 

Фонд накопленных курсовых разниц 101,1 (19,8) 

Изменение в учете обязательств по пенсионным планам с установленными 

выплатами 

(0,7) (1,1) 

Нераспределенная прибыль 1935,2 2435,7 

Итого собственных средств, принадлежащих акционерам банка 2372,8 2818,1 

Неконтрольная доля участия 2,2 3,5 

ИТОГО СОБСТВЕННЫХ СРЕДСТВ 2375 2821,6 

ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВ И СОБСТВЕННЫХ СРЕДСТВ 27334,7 25368,5 
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ПРИЛОЖЕНИЕ В 

Таблица В. 1 – Консолидированный отчет о прибылях и убытках за 2014 год 

В миллиардах рублей 
    31.12.2013   31.12.2014 

Процентные доходы 1478,6 1837,9 

Процентные расходы (587,8) (785,1) 

Расходы, непосредственно связанные со страхованием вкладов  (28,6) (33,1) 

Чистые процентные доходы 862,2 1019,7 

Чистый расход от создания резерва под обесценение долговых финансовых 

активов 

(134,9) (361,4) 

Чистые процентные доходы после резерва под обесценение долговых 

финансовых активов 

727,3 658,3 

Комиссионные доходы 253,7 329,5 

Комиссионные расходы (32,4) (47,2) 

Расходы за вычетом доходов по операциям с торговыми ценными бумагами (3,2) (7,1) 

Расходы за вычетом доходов по операциям с ценными бумагами, изменение 

справедливой стоимости которых отражается через счета прибылей и 

убытков 

(1,1) (8,4) 

Доходы за вычетом расходов по операциям с инвестиционными ценными 

бумагами, имеющимися в наличии для продажи 

11,7 6,2 

Обесценение инвестиционных ценных бумаг, имеющихся в наличии для 

продажи  

(5,2) (0,8) 

Доходы за вычетом расходов по операциям с иностранной валютой, 

валютными производными инструментами и от переоценки иностранной 

валюты 

2,7 8,1 

(Расходы за вычетом доходов)/ доходы за вычетом расходов по операциям с 

драгоценными металлами, производными финансовыми инструментами с 

драгоценными металлами и от переоценки счетов в драгоценных металлах 

1,2 (18,8) 

Доходы за вычетом расходов по операциям с прочими производными 

инструментами 

8,2 27 

Обесценение основных средств - (0,3) 

Обесценение деловой репутации (8,7) (1,2) 

Чистое создание прочих резервов (4,5) (18,4) 

Выручка, полученная от небанковских видов деятельности 30,2 27,5 

Себестоимость продаж и прочие расходы по небанковским видам 

деятельности 

(29,4) (31,2) 

Чистые доходы от страховой деятельности и деятельности пенсионного 

фонда  

0,5 7,6 

Прочие операционные доходы 8,9 8,5 

Операционные доходы 959,9 939,3 

Операционные расходы (504,2) (565,1) 

Прибыль до налогообложения 455,7 374,2 

Расход по налогу на прибыль (93,7) (83,9) 

Прибыль за год 362 290,3 

Прибыль, приходящаяся на: 

– акционеров банка 

– неконтрольную долю участия 

 

363,8 

      

     (1,8) 

 

292,2 

 

(1,9) 

Базовая и разводненная прибыль на обыкновенную акцию, приходящаяся на 

акционеров банка 

16,78 13,45 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Г 

Таблица Г. 1 – Консолидированный отчет о прибылях и убытках за 2016 год 

В миллиардах рублей 
 31.12.2015 31.12.2016 

Процентные доходы 2279,6 2399 

Процентные расходы (1253,2) (986,9) 

Расходы, непосредственно связанные со страхованием вкладов  (38,4) (49,3) 

Чистые процентные доходы 988 1362,8 

Чистый расход от создания резерва под обесценение долговых финансовых 

активов 

(475,2) (342,4) 

Чистые процентные доходы после резерва под обесценение долговых 

финансовых активов 

512,8 1020,4 

Комиссионные доходы 384,1 436,3 

Комиссионные расходы (65,1) (87,2) 

Доходы за вычетом расходов по операциям с торговыми ценными бумагами 5,8 7,4 

Доходы за вычетом расходов по операциям с ценными бумагами, 

отнесенными в категорию переоцениваемых по справедливой стоимости 

через счета прибылей и убытков 

12,5 6 

Доходы за вычетом расходов по операциям с инвестиционными ценными 

бумагами, имеющимися в наличии для продажи 

4,8 11,1 

Обесценение инвестиционных ценных бумаг, имеющихся в наличии для 

продажи  

(0,1) (0,5) 

(Расходы за вычетом доходов)/доходы за вычетом расходов по операциям с 

иностранной валютой, валютными производными инструментами и от 

переоценки иностранной валюты 

83,1 (53,4) 

(Доходы за вычетом расходов)/Расходы за вычетом доходов  по операциям с 

драгоценными металлами, производными финансовыми инструментами с 

драгоценными металлами и от переоценки счетов в драгоценных металлах 

(1) 6,5 

Доходы за вычетом расходов по операциям с прочими производными 

инструментами 

8,4 0,7 

Отрицательная переоценка офисной недвижимости - (25) 

Обесценение основных средств и нематериальных активов (2,8) (0,3) 

Обесценение деловой репутации (6) (0,3) 

Расходы от первоначального признания финансовых инструментов и 

реструктуризации кредитов 

(6,2) (0,1) 

Чистое создание прочих резервов (6,3) (19,4) 

Выручка, полученная от небанковских видов деятельности 24,4 30,8 

Себестоимость продаж и прочие расходы по небанковским видам 

деятельности 

(25,4) (27,1) 

Нетто-премия от страховой деятельности и деятельности пенсионного фонда 223,3 192,8 

Прочие чистые операционные доходы 22,4 34,2 

Операционные доходы 954,6 1355,1 

Операционные расходы (623,4) (677,6) 

Прибыль до налогообложения 331,2 677,5 

Расход по налогу на прибыль (108,3) (135,6) 

Прибыль за год 222,9 541,9 

Прибыль, приходящаяся на: 

– акционеров банка 

– неконтрольную долю участия 

 

223,3 

 

(0,4) 

 

540,5 

 

1,4 

Базовая и разводненная прибыль на обыкновенную акцию, приходящаяся на 

акционеров банка 

10,36 25 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Д 

Таблица Д. 1 – Бухгалтерский баланс организации ПАО «КАМАЗ» за 2015–2016 гг. 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код 31.12.2015 31.12.2016 

АКТИВ 

1. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

 

 

Нематериальные активы 1110 211025 92267 

Результаты исследований и разработок 1120 489837 922633 

Нематериальные поисковые активы 1130 - - 

Материальные поисковые активы 1140 - - 

Основные средства 1150 21552281 21950161 

Доходные вложения в материальные ценности 1160 1665228 1626716 

Финансовые вложения 1170 23366902 26133046 

Отложенные налоговые активы 1180 3704644 4324168 

Прочие внеоборотные активы 1190 5365235 5729298 

Итого по разделу 1 1100 56355152 60778289 

2. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ  

Запасы 1210 17763160 21295122 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 1220 666138 601539 

Дебиторская задолженность (более чем через 12 месяцев) 1230.1 1866280 1288080 

Дебиторская задолженность (в течении 12 месяцев) 1230.2 18994275 26167031 

Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов) 1240 4205462 4534160 

Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 13977746 20407353 

Прочие оборотные активы 1260 7881 5604 

Итого по разделу 2 1200 57480942 74298889 

Баланс 1600 113836094 135077178 

ПАССИВ 

3. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

 

 

Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады 

товарищей) 

1310 35361478 35361478 

Собственные акции, выкупленные у акционеров 1320 - - 

Переоценка внеоборотных активов 1340 4665127 4635080 

Добавочный капитал (без переоценки) 1350 184418 184418 

Резервный капитал 1360 673933 673933 

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1370 (172147) 1065830 

Итого по разделу 3    1300 ((40712809) 41920739 

4. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА  

Заемные средства 1410 28089432 37123544 

Отложенные налоговые обязательства 1420 2700285 3632745 

Оценочные обязательства 1430 154679 375003 

Прочие обязательства 1450 5083 452774 

Итого по разделу 4 1400 30949479 41584066 

5. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА  

Заемные средства 1510 10396200 12373382 

Кредиторская задолженность 1520 30281150 36558908 

Доходы будущих периодов 1530 838186 1483008 

Оценочные обязательства 1540 658270 1157075 

Прочие обязательства 1550 - - 

Итого по разделу 5 1500 42173806 51572373 

Баланс 1700 113836094 135077178 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Е 

Таблица Е. 1 – Отчет о финансовых результатах организации ПАО «КАМАЗ» за 

2015–2016 гг. 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код 31.12.2015 31.12.2016 

Выручка 2110 86659379 119768391 

Себестоимость продаж 2120 (92430914) (126824867) 

Доход от полученных субсидий 2121 - 17001376 

Валовая прибыль (убыток) 2100 4014775 10927750 

Коммерческие расходы 2210 (3290227) (4100349) 

Управленческие расходы 2220 (5286596) (5551457) 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 (4182837) 1663884 

Доходы от участия в других организациях 2310 284137 652885 

Проценты к получению 2320 1124308 2346179 

Проценты к уплате 2330 (2390824) (4203652) 

Прочие доходы 2340 19099134 9064995 

Прочие расходы 2350 (18018965) (8004875) 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 (4085047) 1519416 

Текущий налог на прибыль 2410 - - 

в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы) 2421 (58258) 47130 

Изменение отложенных налоговых обязательств 2430 (282764) (1026214) 

Изменение отложенных налоговых активов 2450 1158032 675201 

Прочее 2460 (94710) 34758 

Чистая прибыль (убыток) 2400 (3304489) 1203161 

Результат от переоценки внеоборотных активов, не включаемый в 

чистую прибыль (убыток) периода 

2510 - - 

Результат от прочих операций, не включаемый в чистую прибыль 

(убыток) периода 

2520 2299893 30047 

Совокупный финансовый результат периода 2500 (1004596) 1233208 

Базовая прибыль (убыток) на акцию 2900 (0,00467) 0,00170 

Разводненная прибыль (убыток) на акцию 2910 - - 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Ж 

Таблица Ж. 1 – Бухгалтерский баланс организации ООО ВЕКТОР за 2015–2016 гг. 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код 31.12.2015 31.12.2016 

АКТИВ 

1. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

 

 

Нематериальные активы 1110 - - 

Результаты исследований и разработок 1120 - - 

Нематериальные поисковые активы 1130 - - 

Материальные поисковые активы 1140 - - 

Основные средства 1150 9696 9568 

Доходные вложения в материальные ценности 1160 - - 

Финансовые вложения 1170 - - 

Отложенные налоговые активы 1180 - - 

Прочие внеоборотные активы 1190 - - 

Итого по разделу 1 1100 9696 9568 

2. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ  

Запасы 1210 418952 543288 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям 1220 - - 

Дебиторская задолженность  1230 758326 727898 

Финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов) 1240 - - 

Денежные средства и денежные эквиваленты 1250 26430 105140 

Прочие оборотные активы 1260 21205 21613 

Итого по разделу 2 1200 1224913 1397939 

Баланс 1600 1234609 1407507 

ПАССИВ 

3. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

 

 

Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, вклады 

товарищей) 

1310 1000000 1000000 

Собственные акции, выкупленные у акционеров 1320 - - 

Добавочный капитал (без переоценки) 1350 - - 

Резервный капитал 1360 - - 

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1370 37540 47995 

Итого по разделу 3    1300 38540 48995 

4. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА  

Заемные средства 1410 - - 

Отложенные налоговые обязательства 1420 - - 

Оценочные обязательства 1430 - - 

Прочие обязательства 1450 - - 

Итого по разделу 4 1400 - - 

5. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА  

Заемные средства 1510 250090 262838 

Кредиторская задолженность 1520 945979 1095674 

Доходы будущих периодов 1530 - - 

Прочие обязательства 1550 - - 

Итого по разделу 5 1500 1196069 1358512 

Баланс 1700 1234609 1407507 
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ПРИЛОЖЕНИЕ И 

Таблица И. 1 – Отчет о финансовых результатах организации ООО ВЕКТОР за 

2015–2016 гг. 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код 31.12.2015 31.12.2016 

Выручка 2110 7485885 6996618 

Себестоимость продаж 2120 7141750 6665431 

Доход от полученных субсидий 2121 - - 

Валовая прибыль (убыток) 2100 344135 331187 

Коммерческие расходы 2210 331541 317024 

Управленческие расходы 2220 - - 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 12594 14163 

Доходы от участия в других организациях 2310 - - 

Проценты к получению 2320 727 471 

Проценты к уплате 2330 22727 41894 

Прочие доходы 2340 689540 585638 

Прочие расходы 2350 666695 532286 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 13439 26092 

Текущий налог на прибыль 2410 2863 6327 

в т.ч. постоянные налоговые обязательства (активы) 2421 175 1109 

Изменение отложенных налоговых обязательств 2430 - - 

Изменение отложенных налоговых активов 2450 - - 

Чистая прибыль (убыток) 2400 10576 19765 

 


