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АННОТАЦИЯ 

 

 Дубовец Ю.О. Перспективы развития 

кредитования малого бизнеса в 

современных рыночных условиях на 

примере АО «СМП Банк». – Челябинск: 

ЮУрГУ, ЭУ – 445, 2018. – 90 с., 9 ил., 

19 табл., список – 24 наим. 

 

 

Выпускная квалификационная работа выполнена с целью разработки 

мероприятий по кредитованию банка  АО «СМП Банк». 

В работе рассмотрены теоретические основы кредитования субъектов малого 

бизнеса, проведен экономический анализ банка, а также разработаны 

рекомендации по совершенствованию системы кредитования. В работе были 

выявлены проблемы кредитования и представлены пути их решения. 
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ANNOTATION 

 

 

 

Dubovets Y.O. Rybakova A.D.  

Prospects of development of small 

business crediting in modern market 

conditions on the example of JSC SMP 

Bank. – Chelyabinsk: SUSU, EU – 

455, 90 pages, 9 drawings, 19 tables, 

bibliography – 24 names. 

 

 

The final qualification work was carried out with the purpose of developing 

measures for lending to the bank of JSC SMP Bank. 

 The paper examines the theoretical basis for lending to small businesses, 

conducted an economic analysis of the bank, and developed recommendations for 

improving the credit system. The work was identified the problems of lending and 

presented the ways to solve them. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы исследования определена ролью малых предприятий в 

масштабах экономики страны в целом и значением их как потребителя 

банковских услуг.  

Малое предпринимательство не только существенная составляющая и 

массовая субъектная база цивилизованного рыночного хозяйства, неотъемлемый 

элемент присущего ему конкурентного механизма, но и максимально гибкая, 

эффективная и прозрачная в силу своих размеров форма хозяйствования. 

Предпринимательский уклад мобилизует финансовые и производственные 

ресурсы населения. Все это предполагает, что малый бизнес должен представлять 

немалый интерес как предмет приложения кредитных ресурсов, а также 

потребитель различных розничных услуг коммерческого банка. 

Среди основных проблем, препятствующих развитию малого бизнеса, 

особенно остро выделяется проблема финансирования. Проблема является 

актуальной на протяжении всего жизненного цикла компании. 

Малый бизнес повышает качество жизни, поскольку идеально подходит для 

создания предприятий в сфере услуг: парикмахерских, прачечных, ремонтно-

строительных организаций, предприятий общественного питания, предприятий 

культурно-просветительной сферы и т.д. Более двух третей объема бытовых услуг 

по России оказывается физическими лицами, занимающимися 

предпринимательской деятельностью без образования юридического лица. В 

связи с этим, особую актуальность приобретает  кредитование субъектов малого 

бизнеса. 

Цель исследования – выявить основные проблемы кредитования и разработать 

рекомендации по развитию кредитования субъектов малого бизнеса в АО «СМП 

БАНК». 

Задачи исследования: 
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1) проанализировать основные характеристики, сущность кредитования 

субъектов малого бизнеса, а также исследовать нормативно-правовое 

регулирование субъектов малого бизнеса в РФ; 

2) проанализировать финансовое состояние и процесс кредитования субъектов 

малого бизнеса в АО «СМП Банк»; 

3) разработать рекомендации по развитию кредитования субъектов малого 

бизнеса в АО «СМП Банк»; 

Предмет исследования – кредитование малого бизнеса.  

Объект исследования – АО «СМП банк». 

Степень разработанности проблемы. Исследованию проблем и аспектов 

кредитования малого бизнеса коммерческими банками посвящены 

многочисленные отечественные и зарубежные работы, в том числе по вопросу 

определения понятий «предпринимательство», «малое предпринимательство», 

«субъекты малого и среднего предпринимательства» и «малый бизнес».  

Теоретической основой выпускной квалификационной работы являются 

действующие нормативно-правовые акты, учебники и учебные пособия по 

экономическим дисциплинам различных авторов, публикации в периодической 

печати в области кредитования бизнеса. 

При написании выпускной квалификационной работы были использованы 

методы системного анализа, группировки, агрегирования и сравнения, а также 

табличные методы представления данных. 
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1  ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ КРЕДИТОВАНИЯ СУБЪЕКТОВ МАЛОГО 

БИЗНЕСА  

1.1 Основные характеристики, сущность кредитования субъектов малого 

бизнеса 

 

Развитие активных банковских операций необходимо для достижения 

высокой маржинальной доходности банковской деятельности и роста 

проникновения в различные клиентские сегменты по комплексу банковских 

продуктов. Ожесточенная борьба за кредитование крупных организаций среди 

коммерческих банков привела к тому, что малый и микробизнес остаются 

непроработанными со стороны охвата банковских услуг, в том числе и 

операциями кредитования. Наряду с банками в этом сегменте начали активно 

действовать микрофинансовые организации и фонды поддержки малого бизнеса в 

регионах. Увеличивающийся спрос со стороны малых организаций на кредитные 

продукты в настоящее время не может быть полностью удовлетворен 

банковскими организациями. В настоящее время активно развиваются кредитные 

кооперативы, членство в которых дает возможность получать кредитную 

поддержку для развития малого бизнеса. Следствием этого является то, что 

банковские организации теряют потенциальных клиентов. 

В связи с тем, что российская практика развития малого бизнеса не имеет 

значительной накопленной истории взаимоотношений банков и нефинансовых 

организаций, отечественные коммерческие банки вынуждены решать проблемы 

формирования собственных кредитных портфелей по сегменту малого бизнеса, 

создавать модели работы в российских условиях и контролировать уровень 

просроченной задолженности. Учитывая высокую доходность кредитования 

малого бизнеса, банки заинтересованы в развитии этого направления и 

производят активную экспансию в сектор малого предпринимательства. Исходя 

из сложившихся тенденций на рынке кредитов малому бизнесу, очевидна 
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потребность в дополнительной теоретической и методической базе, включающей 

как особенности функционирования отечественных малых предприятий, так и 

специфику предлагаемых для них кредитных решений. 

Несмотря на кажущуюся типичность подхода к организациям малого бизнеса 

и часто ошибочно проводимой аналогии с розничным кредитованием, 

актуальными становятся вопросы выработки консолидированного подхода к 

работе с кредитами для малого бизнеса в части оценки отраслевых рисков 

заемщиков и необходимости корректировки процесса мониторинга деятельности 

заемщика как на этапе рассмотрения кредитной заявки, так и при последующей 

работе с клиентом. Несмотря на изобилие разработок, посвященных вопросам 

кредитования, большинство из них не соответствуют современному состоянию и 

развитию кредитных отношений субъектов малого бизнеса и коммерческих 

банков, тем самым рассматриваемый вопрос приобретает особую актуальность в 

краткосрочной и среднесрочной перспективе. 

Несмотря на кризисные тенденции наблюдается значительное усиление роли и 

значимости малого предпринимательства в экономике и социальной сфере 

регионов России, что во многом обусловлено процессами реформирования 

экономико-правовой системы государства и отнесения развития малого 

предпринимательства к приоритетным задачам государства. Одна из ключевых 

проблем экономического развития регионов на современном этапе заключается в 

недостаточном количестве малых предприятий и низких показателях их 

производства. Становление малого предпринимательства тормозится 

многочисленными проблемами, среди которых не последнее место занимают 

проблемы финансирования и кредитования. От решения их зависит не только 

судьба малого бизнеса, но оздоровление экономики страны в целом. 

Развитие малого предпринимательства в Челябинской области, как и в любом 

другом регионе, является важным фактором, обеспечивающим экономический 

рост и занятость населения, насыщение рынка разнообразными товарами и 

услугами.  
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Успешное развитие малого предпринимательства в регионе в значительной 

степени зависит от обеспеченности предпринимателей финансовыми ресурсами 

как долгосрочного, так и краткосрочного характера. Недостаток финансирования 

это типичная серьезная проблема, с которой сталкиваются российские 

предприятия и предприниматели, что особенно ощущается в регионах. 

Реализация потенциала малого предпринимательства в решении экономических и 

социальных проблем тем более невозможна без его адекватной 

финансово-кредитной поддержки. И на сегодня в России проблема финансового 

обеспечения развития малого предпринимательства стоит особенно остро. 

В докризисных условиях восходящий тренд развития экономики обуславливал 

развитие кредитования субъектов малого предпринимательства. Мировой 

финансово-экономический кризис оказал влияние как на хозяйствующие 

субъекты, так и на финансовые институты. В этих условиях возросла роль 

государственной поддержки малого предпринимательства. Многие регионы 

проводят корректировку региональной политики, пытаясь преодолеть 

деструктивные тенденции. 

Таким образом, важность малых предприятий для экономики и вместе с тем 

их недостаточное развитие в РФ, кризисные явления в экономической системе 

актуализируют исследование современного состояния кредитования субъектов 

малого предпринимательства, а также возможностей доступа региональных 

резидентов к инструментам федеральной поддержки.   

В условиях, когда банковская система не позволяет в полном объеме 

удовлетворить уже действующих или готовящихся открыть собственный бизнес 

предпринимателей, на первый план выходит потребность совершенствования 

действующего порядка кредитования и разработки иного механизма банковского 

кредитования малых предприятий.  

Малый бизнес – это предпринимательская деятельность, осуществляемая 

субъектами рыночной экономики при определенных установленных законами, 
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государственными органами или другими представительными организациями 

критериях, конституционирующих сущность этого понятия. 

Как показывает мировая практика, основным критериальным показателем, на 

основе которого предприятия различных организационно правовых форм 

относятся к субъектам малого предпринимательства, является в первую очередь 

средняя численность работников, занятых за отчетный период на предприятии. В 

ряде научных работ под малым бизнесом понимается деятельность, 

осуществляемая небольшой группой лиц, или предприятие, управляемое одним 

собственником.  

Рассмотрим критерии малого бизнеса (рис 1). 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 1 – Критерии малого бизнеса 

 

 

Первый критерий состав учредителей юридических лиц. Доля государства, 

иностранных учредителей или общественных организаций в уставном капитале 

субъектов малого или среднего предпринимательства не может превышать 25%. 

Исключение составляют инвестиционные фонды. Не более 25% акций (долей) 

может принадлежать иным юридическим лицам, не являющимся малыми 

предприятиями.  

Второй критерий средняя численность работников. В категорию малых 

попадают компании со штатом от 16 до 100 человек. Организации с количеством 

сотрудников не более 15 человек признаются микропредприятиями, которые 

Критерии малого бизнеса 

состав учредителей 

юридических лиц 

средняя численность 

работников 

выручка от 

реализации 
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также относятся к категории малых. Фирмы с числом работающих от 101 до 250 

человек причисляются к группе средних. 

Средняя численность работников за календарный год определяется с учетом 

всех сотрудников, в том числе работающих по гражданско-правовым договорам 

или по совместительству с учетом реально отработанного времени, работников 

представительств, филиалов и других обособленных подразделений. 

Третий критерий выручка от реализации товаров, работ, услуг и (или) 

балансовая стоимость активов за предшествующий календарный год. Выручка 

определяется в порядке, установленном НК РФ, без учета НДС. Балансовая 

стоимость активов (остаточная стоимость основных средств и нематериальных 

активов) исчисляется в соответствии с законодательством о бухгалтерском учете. 

Предельные значения этих величин будет устанавливать Правительство РФ 

раз в пять лет на основании данных сплошных статистических наблюдений за 

субъектами малого и среднего предпринимательства. Органы статистики вправе 

будут проводить выборочное наблюдение путем ежемесячных или 

ежеквартальных (для микропредприятий - ежегодных) исследований. 

 

 

 

  

 

 

 

Рисунок 2 – Функции малого бизнеса 

 

 

Субъектами малого бизнеса в России могут быть организации, которым 

предоставлено право заниматься предпринимательской деятельностью.   

Под субъектами малого бизнеса стали пониматься коммерческие организации, 

в уставном капитале которых доля участия РФ, субъектов РФ, общественных и 

религиозных организаций, благотворительных и иных фондов не превышает 25%, 

Функции малого бизнеса 

Экономическая 
Посредническая 

Распределительная 
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доля, принадлежащая одному или нескольким юридическим лицам, не 

являющимся субъектами малого бизнеса, не превышает 25% и в которых средняя 

численность работников за отчетный период на превышает предельных уровней: 

 –  в промышленности – 100 человек; 

 –  в строительстве – 100 человек; 

 –  на транспорте – 100 человек; 

 –  в сельском хозяйстве – 60 человек; 

 –  в научно технической сфере – 60 человек; 

 –  в оптовой торговле – 50 человек; 

 –  в розничной торговле и бытовом обслуживании населения – 30 человек; 

 –  в остальных отраслях и при осуществлении других видов деятельности – 50 

человек. 

Малый бизнес повышает качество нашей жизни, поскольку идеально 

подходит для создания предприятий в сфере услуг: парикмахерских, прачечных, 

ремонтно-строительных организаций, предприятий общественного питания, 

предприятий культурно-просветительной сферы и т.д. Более двух третей объема 

бытовых услуг по России оказывается физическими лицами, занимающимися 

предпринимательской деятельностью без образования юридического лица.   

Есть еще один принципиальный момент: малый бизнес расширяет налоговую 

базу. Малый бизнес является надежным источником бюджетных поступлений. 

Доля просроченной задолженности малых предприятий местным и федеральным 

бюджетам ниже, чем у крупных предприятий, соответственно в 2,3 и 2,8 раза. 

Малые предприятия-лидеры практически ее не имеют. Лидеры из числа крупных, 

напротив, имеют просроченную задолженность по всем позициям, в том числе и 

поставщикам. 

Малое предпринимательство создает условия для формирования среднего 

класса как одного из путей преодоления социального неравенства в обществе. 

Мелкие предприниматели отличаются наибольшей приверженностью принципам 

демократии, политической стабильности и экономической свободы. Они 
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проявляют наибольшую активность и даже агрессивность при возникновении 

угрозы в отношении собственности. Потому что для них она зачастую 

единственное средство существования и важнейший способ 

самовыражения.Средний . С..    класс либо сам формирует свои политические движения, 

либо становится объектом борьбы различных политических сил за голоса 

избирателей.   

Из-за особой гибкости и оперативности реагирования на изменения малый и 

средний бизнес особенно подходит для процессов внедрения новых технологий, 

разработки новой продукции. Все это имеет существенное значение для развития 

экономического потенциала области. Не секрет, что Россия в целом и 

Челябинская область в частности, имея значительный накопленный 

интеллектуальный потенциал, в настоящее время его безвозвратно теряют. 

Остановить этот процесс очень сложно. Для этого нужно поддерживать и 

развивать малые инновационные предприятия. У нас в области есть 

положительные примеры таких фирм, которые взяли на вооружение какую-то 

новую идею, развили на ее основе бизнес. 

Малый бизнес  –  достойный партнер крупного бизнеса. Он сглаживает 

социальное напряжение в обществе, принимая излишние трудовые ресурсы. В 

мире такое партнерство выливается в конкретные формы. Так, например, на 

заводе Рено имеется специальное подразделение, которое из числа работников 

предпенсионного возраста готовит предпринимателей. Затем им дается кредит на 

создание своего дела. Часто создаваемый бизнес связан с производством для 

завода, но это не является обязательным требованием. Лондонское агентство 

развития предпринимательства полностью существует на средства крупных 

предприятий, которые платят ему за то, что оно помогает создавать рабочие места 

для сокращаемых работников.   

Однако недостаточно еще используется малое предпринимательство в 

процессах интеграции и партнерства с крупным производством через механизмы 

подрядного кооперирования, совместного производства и выполнения 
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государственных заказов. Объектами подрядного кооперирования могут быть 

разнообразные виды деятельности - от получения полуфабрикатов до 

окончательной сборки. В развитых странах наиболее распространенной формой 

сотрудничества крупного и малого бизнеса является субконтрактинг.   

В России субконтрактная система находится в стадии формирования. Пока 

немногие крупные предприятия используют этот механизм реструктуризации. 

Сейчас разрабатывается областная программа кооперации предприятий. Важно 

предусмотреть в ней потенциал малых предприятий. 

К сожалению, в настоящее время незначительно участие малых предприятий в 

поставках для государственных нужд. Для этого у них нет ни сильной 

материально-технической базы, ни должного уровня технологий. Их собственные 

финансовые ресурсы ограничены. Им не под силу принять риск несвоевременной 

оплаты выполненных контрактов, что при слабой дисциплине госзаказчиков 

случается часто. Федеральные законы предусматривают размещение 15% 

государственного заказа на малых предприятиях. Это положение не 

продублировано до сих пор в местных документах.   

При создании гибких организационных структур предприятий малый бизнес 

может быть или непосредственно связан с основным производством, или 

выполнять обеспечивающие функции во взаимодействии с крупными 

производствами (инновационная деятельность, маркетинг, инжиниринг, 

консалтинг, снабженческо-сбытовые, транспортные, складские и др.).   

Большое значение для развития и процветания малого бизнеса имеет политика 

государства. Последнее же в зависимости от тех задач, которые стоят перед 

экономикой, оказывает поддержку то крупному, то малому бизнесу. Например, в 

послевоенный период в европейских странах, пострадавших от второй мировой 

войны, государство выступало на стороне крупного бизнеса, поддерживало 

ускоренный процесс концентрации производства, способствовало превращению 

крупных национальных корпораций в транснациональные, добиваясь повышения 

конкурентоспособности национальных товаров на мировых рынках. Сейчас 
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государство почти во всех странах поддерживает малый бизнес, особенно 

инновационный, преследуя те же цели, связанные с конкурентоспособностью 

своих товаров. Успешное развитие малого и среднего бизнеса в странах с 

развитой экономикой обусловлено тем, что крупное производство не 

противопоставляется мелкому, а проводится принцип кооперирования крупных и 

мелких предприятий, причем крупные объединения не подавляют малый бизнес, 

взаимодополняя друг друга, особенно в сфере специализации отдельных 

производств и в инновационных разработках. 

Крупное производство в большей степени ориентируется на массовый, 

относительно однородный спрос. Малые предприятия успешно функционируют 

на небольших рыночных сегментах, придавая хозяйству гибкость, мобильность, 

способность к быстрым структурным и техническим сдвигам.   

Фундаментальные изменения во вкусах потребителей, технологиях, 

управленческих методах, финансовых рынках дают малому бизнесу 

преимущество над крупными организациями. Их не бюрократические структуры, 

вместе с концентрацией права принятия решения в руках владельца, позволяют 

малым предприятиям извлекать выгоду из возможностей, которые появляются от 

изменений в окружающей среде.   

Общественное поведение представителей малого предпринимательства 

основано на прямой зависимости от местных и национальных интересов и с силу 

этого понуждает их в повседневной жизни к упрочению связей со своими 

постоянными и потенциальными клиентами из различных социальных групп. 

К числу недостатков малого предпринимательства следует отнести 

сравнительно низкую доходность, высокую интенсивность труда, сложности с 

внедрением новых технологий, ограниченность собственных ресурсов и 

повышенный риск в конкурентной борьбе, что приводит к постоянному 

обновлению в секторе малого предпринимательства вследствие массовых 

банкротств. 
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Со стороны кредитных организаций при разработке программ кредитования и 

микрокредитования предприятий малого бизнеса и микропредприятий 

целесообразно учитывать следующие специфические принципы. 

1. Принцип инвестиционной безопасности кредитования. Кредитная 

организация должна строить свои отношения с заемщиком (малым предприятием) 

на основе не долевого участия в прибыли, а рентабельности инвестирования 

средств, финансируемых данным институтом на условиях полного и 

своевременного возврата предоставленных денежных средств и процентов по 

кредиту. 

2. Принцип клиентоориентированности при реализации кредитных продуктов 

и оказании услуг. Кредитные организации при работе с малым бизнесом должны 

стремиться разрабатывать и реализовывать те банковские продукты и услуги, 

которые способны максимально удовлетворять кредитные потребности и 

особенности функционирования малых предприятий. 

3. Принцип использования индивидуальных схем кредитования. Кредитной 

организации во взаимоотношениях с малым бизнесом необходимо 

придерживаться индивидуальных схем кредитования, соответствующих 

специфике (региональной, отраслевой, производственно-финансовой) бизнеса 

заемщика и обеспечивающих его кредитоспособность и платежеспособность. 

С учетом сформулированных специфических принципов кредитования малого 

предпринимательства дадим следующую трактовку исследуемого нами понятия: 

система кредитования субъектов малого предпринимательства является частью 

кредитной системы и представляет собой триединство блоков (фундаментального, 

экономикотехнологического и организационного) и содержат такие элементы 

(принципы, субъекты, объекты, участники, методы и инструменты кредитования, 

планирования и контроля, а также кредитную инфраструктуру), которые 

способны наиболее полно удовлетворять потребности малых предприятий во 

внешних заимствованиях. 
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Отраслевая структура малых предприятий также достаточно устойчива и на 

протяжении ряда лет сохраняется неизменной: большинство субъектов малого 

предпринимательства функционирует в торговле и общественном питании, 

строительстве, промышленности. В вышеназванных отраслях сосредоточено 

порядка 80 % от общего количества малых предприятий. При этом отраслевая 

структура предприятий в субъектах Российской Федерации слабо отличается от 

общероссийской. 

Одним из наиболее четких индикаторов состояния малого бизнеса в 

отечественной и зарубежной практике является индекс предпринимательской 

уверенности, отражающий обобщенное состояние предпринимательского климата 

в том или ином секторе экономики. Данный индекс представляет собой 

качественный показатель, основанный на ответах руководителей о прогнозе 

выпуска продукции, остатках и спросе и позволяющий описать экономическую 

деятельность малых предприятий по следующим видами деятельности: «добыча 

полезных ископаемых», «обрабатывающие производства», «производство и 

распределение электроэнергии, газа и воды». 

 

1.2 Нормативно-правовое регулирование субъектов малого бизнеса в РФ 

 

Нормативно-правовое регулирование кредитования субъектов малого бизнеса 

в РФ в банках осуществляется: Конституцией РФ, ФЗ «О банках и банковской 

деятельности», ФЗ «О Центральном Банке РФ», Гражданским Кодексом РФ, 

Положением ЦБ «О порядке предоставления (размещения) кредитными 

организациями денежных средств и их возврата (погашения)», Положением ЦБ 

«О порядке начисления процентов по операциям связанным с привлечением и 

размещением денежных средств банками, и отражением указанных операций по 

счетам бухгалтерского учета» и другие нормативно-правовые акты. 
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Конституция РФ гарантирует единство экономического пространства, а также 

свободное перемещение товаров, услуг, финансовых средств, свободу 

экономической деятельности (ст.8 Конституции РФ). Также ст.71п.ж 

регламентирует установление правовых основ единого рынка и кредитное 

регулирование. 

Гражданский кодекс РФ представляет понятие заем как общее понятие для 

сделок по поводу передаче денег в собственность под проценты на определенный 

срок (ст. 807 – 818 ГК РФ). Термины, связанные с кредитом, а именно понятие 

кредит, товарный кредит, коммерческий кредит – как разновидности займа. ГК 

РФ предоставляет гарантии кредиторам юридического лица и удовлетворения их 

требований (ст.60 и ст.64 ГК РФ). Глава 25 ГК РФ представляет ответственность 

за нарушение и неисполнение денежного обязательства (ст.395 ГК РФ), вину 

кредитора (ст. 404 ГК РФ), просрочку должника (ст.405 ГК РФ), просрочку 

кредитора (ст.406 ГК РФ). Гражданский Кодекс РФ определяет следующие 

формы обеспечения кредита   –  залог, поручительство и банковская гарантия (ст. 

329 ГК РФ). 

Федеральный Закон «О Банках и банковской деятельности» регламентирует 

правовые аспекты кредитования субъектов малого бизнеса в главе 5 

«Межбанковские отношения и обслуживание клиентов». Установление 

процентных ставок по кредитам, а также комиссионные по операциям 

устанавливаются самостоятельно кредитной организацией по соглашению с 

клиентом, если иное не предусмотрено законом (ст.25 ФЗ «О банках и банковской 

деятельности»). Возвратность кредитов отражена в ст.33 ФЗ «О банках и 

банковской деятельности», кредиты, которые предоставляет банк, могут быть 

обеспечены недвижимым и движимым имуществом, а также государственными и 

ценными бумагами, банковскими гарантиями. Нарушение кредитополучаетелем 

обязательств по договору банк вправе применить взыскание задолженности 

досрочно, а также начисленных по нему процентов. 
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Федеральный Закон «О центральном Банке Российской Федерации» 

устанавливает максимальный размер риска на одного заемщика или группу 

связанных заемщиков, который определяется в зависимости от размера 

собственных средств и не может превышать 25% от размера собственных средств 

(ст. 64 ФЗ «О Центральном Банке РФ»). 

Максимальный размер риска определяется с учетом всей суммы кредитов 

кредитной организации, выданной одному заемщику или группе лиц, а также 

сумме гарантий и поручительств. Максимальный размер крупных крединых 

рисков – выраженное в процентах отношение совокупной величины крупных 

кредитных рисков и размера собственных средст (ст. 65 ФЗ «О центральном 

Банке РФ»). Крупным кредитным риском является сумма кредитов, гарантий и 

поручительств в пользу одного клиента, превышающая 5 процентов собственных 

средств (капитала) кредитной организации (банковской группы). Максимальный 

размер крупных кредитных рисков не может превышать 800 процентов размера 

собственных средств (капитала) кредитной организации (банковской группы). 

Центральный Банк России говорит о том, что малое и среднее 

предпринимательство реагирует на изменения и улучшения в экономике быстрее, 

чем крупные компании. Данное мнение следует из информационно-

аналитического обзора Банка России «Условия проведения денежно-кредитной 

политики. Кредитование малого бизнеса за 2017г. выросло на 8%, в то время как в 

крупных компаниях всего лишь на 1%. Значимым фактором роста явилось 

смягчение ценовых условий кредитования, а также государственные программы 

поддержки. В регуляторе сказано, что в перспективе следует ожидать умеренного 

роста кредитных портфелей. 

Законы и другие нормативно правовые акты субъектов РФ в иерархии 

нормативного правового регулирования развития малого предпринимательства в 

России занимают следующую ступень. Помимо указанных выше, существуют 

нормативные правовые акты для органов местного самоуправления. Внутренняя 

структура поддержки субъектов малого предпринимательства включает в себя 
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центры и агентства по развитию предпринимательства, фонды содействия 

кредитованию, государственные и муниципальные фонды поддержки 

предпринимательства, инновационные центры, торгово-промышленные палаты, 

консультационные и иные организации. К примеру, в инфраструктуре малого 

предпринимательства есть следующие организации: Российская ассоциация 

развития малого предпринимательства, Российское агентство поддержки малого и 

среднего бизнеса, Российская ассоциация маркетинга, фонды поддержки малого 

предпринимательства, и ряд других организаций. Сектор малого 

предпринимательства может способствовать обеспечению в определенной 

степени экономической и политической стабильности в обществе. В странах, где 

малые и средние фирмы развиваются десятилетиями, эта сфера экономики 

устойчиво создает до 50 - 60% внутреннего валового продукта. По данным 

экспертов Организации Объединенных Наций, в мире малым бизнесом занято 

более 50% трудоспособного населения. Мониторинг административных барьеров 

развития малого предпринимательства в России показал уменьшение реальных 

административных издержек предприятий в областях лицензирования и проверок. 

Издержки предприятий, связанные с сертификацией и регистрацией, существенно 

не изменились. Новые законы о проверках и лицензировании создали небольшой 

положительный эффект, но уровень административной нагрузки на малые фирмы 

остается высоким и в этих областях.  

Большим препятствием для развития малого предпринимательства является 

тот факт, что законодательные акты не являются актами прямого действия, а для 

их реализации органами исполнительной власти разрабатывается множество 

подзаконных актов (инструкций, приказов, писем, указаний), которые 

систематически изменяются, уточняются, дополняются, поэтому гражданам, 

решившим заняться предпринимательской деятельностью, трудно в них 

разобраться и на практике руководствоваться ими.  

В России поддержка частной инициативы пока еще не стала одним из 

основных принципов государственной политики и ориентиром для властей на 
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местах. В системе целевых установок государственного регулирования экономики 

задача поддержки малого бизнеса вступает в противоречие с задачей достижения 

оптимальных макроэкономических показателей, фискальными механизмами 

наполнения бюджета, затратными методами решения социальных проблем. 

Малый бизнес постоянно находится в поступательном движении и 

совершенствуется вслед за развитием экономики, в то время как законодатели 

просто в силу технических моментов не успевают за развитием сферы малого и 

среднего предпринимательства. Обобщая вышесказанное, можно констатировать 

существование в России системного кризиса в нормативно-правовом 

регулировании субъектов малого предпринимательства в России, их поддержке и 

современном функционировании. Юридический институт малого 

предпринимательства разработан недостаточно. Необходимы тщательная 

проработка законодательства, создание единых унифицированных актов в сфере 

регулирования предпринимательских отношений. Назрела необходимость 

систематизировать нормативно-правовые акты, регулирующие малое 

предпринимательство, - провести кодификацию, предполагающую коренной 

пересмотр и унификацию действующего нормативного материала в определенной 

области регулирования общественных отношений и создание нового единого 

нормативного акта. 

Основными целями государственной политики в области развития малого и 

среднего предпринимательства в являются: 

1) развитие субъектов малого и среднего предпринимательства в целях 

формирования конкурентной среды в экономике; 

2) обеспечение благоприятных условий для развития субъектов малого и 

среднего предпринимательства; 

3) обеспечение конкурентоспособности субъектов малого и среднего 

предпринимательства; 
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4) оказание содействия субъектам малого и среднего предпринимательства в 

продвижении производимых ими товаров (работ, услуг), результатов 

интеллектуальной деятельности на рынок и рынки иностранных государств; 

5) увеличение количества субъектов малого и среднего предпринимательства; 

6) обеспечение занятости населения и развитие самозанятости; 

7) увеличение доли производимых субъектами малого и среднего 

предпринимательства товаров (работ, услуг) в объеме валового внутреннего 

продукта; 

8) увеличение доли уплаченных субъектами малого и среднего 

предпринимательства налогов в налоговых доходах федерального бюджета, 

бюджетов субъектов и местных бюджетов. 

Поддержка малого бизнеса не может быть ничем иным как поддержкой 

процесса его саморазвития. Таким образом, эффективная политика в отношении 

малого предпринимательства осуществляется только на основе учета целей и 

интересов государства и бизнеса. 

У каждого региона есть своя схема поддержки малого предпринимательства, 

но есть и общие принципы для всей страны: предоставление субъектам малого 

предпринимательства комплекса услуг по всем аспектам предпринимательской 

деятельности, прежде всего имущественной и финансовой поддержки. Речь идет о 

таких механизмах, как субсидирование процентной ставки по банковским 

кредитам, привлечение малых предприятий к исполнению городского или 

областного заказа, обеспечение нежилыми помещениями, развитие 

информационного предпринимательства.   

Деятельность субъектов малого предпринимательства во многом зависит от 

действий федеральных органов законодательной и исполнительной власти, от 

состояния экономики страны в целом, от сложившихся макроэкономических 

условий. Эти факторы, безусловно, существенным образом влияют на состояние 

малого предпринимательства в стране.   
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В целях реализации государственной политики в области развития малого 

предпринимательства в федеральными законами и иными нормативными 

правовыми актами могут предусматриваться следующие меры: 

1) специальные налоговые режимы, упрощенные правила ведения налогового 

учета, упрощенные формы налоговых деклараций по отдельным налогам и сборам 

для малых предприятий; 

2) упрощенная система ведения бухгалтерской отчетности для малых 

предприятий, осуществляющих отдельные виды деятельности; 

3) упрощенный порядок составления субъектами малого и среднего 

предпринимательства статистической отчетности; 

4) льготный порядок расчетов за приватизированное субъектами малого и 

среднего предпринимательства государственное и муниципальное имущество; 

5) особенности участия субъектов малого предпринимательства в качестве 

поставщиков (исполнителей, подрядчиков) в целях размещения заказов на 

поставки товаров, выполнение работ, оказание услуг для государственных и 

муниципальных нужд; 

6) меры по обеспечению прав и законных интересов субъектов малого и 

среднего предпринимательства при осуществлении государственного контроля 

(надзора); 

7) меры по обеспечению финансовой поддержки субъектов малого и среднего 

предпринимательства; 

8) меры по развитию инфраструктуры поддержки субъектов малого и среднего 

предпринимательства; 

9) иные направленные на обеспечение реализации целей и принципов 

настоящего Федерального закона меры. 

Поддержка субъектов малого предпринимательства и организаций, 

образующих инфраструктуру поддержки субъектов малого предпринимательства, 

включает в себя:  

1) финансовую; 
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2) имущественную;  

3) информационную;  

4) консультационную поддержку таких субъектов и организаций,   

5) поддержку в области подготовки, переподготовки и повышения 

квалификации их работников,   

6) поддержку в области инноваций и промышленного производства, 

ремесленничества,  

7) поддержку субъектов малого и среднего предпринимательства, 

осуществляющих внешнеэкономическую деятельность,  

8) поддержку субъектов малого и среднего предпринимательства, 

осуществляющих сельскохозяйственную деятельность. 

 

 

 

 

  

  

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 3 – Формы государственного регулирования малого бизнеса 
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Оказание финансовой поддержки субъектам малого и среднего 

предпринимательства и организациям, образующим инфраструктуру поддержки 

субъектов малого и среднего предпринимательства, может осуществляться в 

соответствии с законодательством за счет средств, средств местных бюджетов 

путем предоставления субсидий, бюджетных инвестиций, государственных и 

муниципальных гарантий по обязательствам субъектов малого и среднего 

предпринимательства и организаций, образующих инфраструктуру поддержки 

субъектов малого и среднего предпринимательства. Средства федерального 

бюджета на государственную поддержку субъектов малого и среднего 

предпринимательства (в том числе на ведение реестра субъектов малого и 

среднего предпринимательства - получателей поддержки), предусмотренные 

федеральным законом о федеральном бюджете, предоставляются бюджетам 

субъектов в виде субсидий в порядке, установленном Правительством . 

Программа поддержки и развития малого предпринимательства в 

муниципальных образованиях может быть реализована только при наличии 

соответствующей организационной структуры. 

Таким образом, государственная политика в области развития малого и 

среднего предпринимательства является частью государственной социально-

экономической политики и представляет собой совокупность правовых, 

политических, экономических, социальных, информационных, 

консультационных, образовательных, организационных и иных мер, 

осуществляемых органами государственной власти, органами государственной 

власти субъектов , органами местного самоуправления.   
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1.3  Сравнительный анализ кредитования субъектов в РФ и других развитых 

странах 

 

В условиях дестабилизации экономики России после введения экономических 

санкций существенно обострилась проблема повышения эффективности 

государственных механизмов и инструментов поддержки.  

Приведем статистику состояния малого и среднего предпринимательства в 

развитых странах с наибольшей долей малого бизнеса в ВВП и данные по 

финансовой поддержке малого бизнеса (табл. 1). 

Таблица 1 – Государственная политика поддержки МСБ в части повышения 

доступности финансирования 

Меры государственной поддержки 

малого бизнеса 

 Государство 

Увеличение объемов поддержки в виде 

гарантий по кредитам МСБ 

Канада, Чили, Дания, Финляндия, Венгрия, 

Италия, Корея, Нидерланды, Словакия, Словения, 

Испания, Швейцария, Таиланд, США, 

Великобритания 

Предоставление особых условий по 

гарантиям для стартап-бизнеса 

Канада, Дания, Нидерланды 

Увеличение государственных гарантий 

по экспортным операциям 

Канада, Дания, Финляндия, Нидерланды, Новая 

Зеландия, Швеция, Швейцария, Испания, 

Великобритания 

 

Увеличение доли прямого 

финансирования 

Канада, Чили, Венгрия, Корея, Сербия, Словения, 

Испания 

Субсидирование процентных ставок Венгрия, Португалия, Россия, Испания, Турция,  

Великобритания 

Налоговые льготы, отсрочка платежей Франция, Ирландия, Италия, Новая Зеландия, 

Испания, Великобритания, Россия 

Объединение банков, 

специализирующихся на кредитовании 

МСБ, в том числе кредитующих МСБ с 

отрицательной процентной ставкой 

Ирландия, Дания 

Фондирование Центральным банком 

кредитных организаций 

Великобритания 
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К сожалению, РФ существенно отстает от развитых экономик мира (табл. 2). 

Так, доля сектора малого и среднего предпринимательства (МСП) в ВВП в России 

составляет около 21 %, тогда как в развитых странах данный показатель 

составляет более 50-60 %. Аналогичная ситуация наблюдается с долей занятого 

населения, приходящейся на сектор МСП: в России малый и средний бизнес 

обеспечивает около 27 % постоянных рабочих мест, в развитых странах - 50-80 %. 

Несмотря на сопоставимый уровень численности субъектов МСП в расчете на 

численность населения, занятость в России в большей степени обеспечивается 

крупными предприятиями с численностью работников от 250 чел., тогда как на 

небольших предприятиях численность работников составляет менее 50 чел. 

Наиболее популярная мера государственной поддержки малого и среднего 

предпринимательства практически во всех странах предоставление 

государственных гарантий по кредитам МСБ. Все страны, указанные в таблице 1 

(за исключением Ирландии и Новой Зеландии), имеют свои государственные 

гарантийные программы. В качестве иных мер поддержки сектора МСБ в 

приведенных странах используются целевые кредиты (например, на развитие 

инноваций) с льготными условиями (Россия, Швейцария и т. д.), 

микрофинансирование, гарантии по экспортным операциям, налоговые льготы. 

Развитию предпринимательства в Канаде способствует упрощенная 

разрешительная система, а также низкая стоимость электроэнергии, одна из 

самых низких в мире на сегодняшний день. В стране созданы самые 

благоприятные условия для привлечения инвестиций [5, с. 11]: 

 –  доступность рискового капитала (venture capital) (показатель на душу 

населения в Канаде более чем в два раза превышает данный показатель в 

США); 

 –  развитие наукоемких технологий; 

 –  разветвленная институциональная экспортная поддержка; 

 –  большое количество различных государственных (федеральных и 

провинциальных) программ поддержки и развития предпринимательства. 
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Некоторые товары и услуги облагаются налогом формально, то есть по 

нулевой ставке: молоко, хлеб и овощи; домашний скот фермерских хозяйств; 

медицинские препараты, связанные с бесплатным или льготным обслуживанием. 

Так, например, в Канаде выделяемая ссуда на 10 лет не превышает 250 тыс. долл. 

США под 23 % годовых. В других случаях, частично компенсируя любые потери 

по займам, федеральное правительство облегчает малому бизнесу получение ссуд. 

Таблица 2  – Доля МСП в экономиках развитых стран и данные по его 

финансовой поддержке в 2017 г. 

В процентах 

Показатель 

С
Ш

А
 

К
ан

ад
а
 

Я
п

о
н

и
я
 

Г
ер

м
ан

и
я
 

Ф
р

ан
ц

и
я
 

И
та

л
и

я
 

В
ел

и
к
о

б
р
и

та
н

и
я
 

Р
о

сс
и

я
 

Доля МСБ в 

ВВП страны 
54 43 51,6 57 49,8 55 52 21 

Доля общей 

занятости 
54 47 69,5 69,3 56,6 71 56 27 

Доля МСБ в 

количестве 

предприятий 

97,6 99,8 99,2 99,3 97,6 99,2 99,1 42,5 

Объемы финансовой поддержки малого бизнеса (млрд. долл. США) 

инфраструктура 0,8 0,45 1,64 1,8 1,5 5,05 1,37 0,059* 

Кредиты 21,6 22,8 39,9 61,9 9,2 15,2 6,3 - 

гарантии 1,67 3,36 н/д н/д 4,7 н/д 6,3 - 

По  данным  2017  г.  на  создание  инфраструктуры  выделено  1,8  млрд  руб. 

(официальный  курс  доллара США на 31 декабря 2017 г. составил 57,60 руб. за 1 

долл. США). 
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В Италии новый «Сабатини закон» дал возможность малому бизнесу получать 

выгоду от льготных кредитов. Для получения данного продукта компания должна 

выполнять некоторые требования: она должна быть МСП (численность не более 

250 человек) и иметь годовой оборот не превышающий 50 млн. евро. Компания 

может получить льготный кредит от банка, утвержденным Министерством 

экономики. Кредитная помощь со стороны государства может варьироваться от € 

20.000 до € 2 млн, с погашением плана до 5 лет; в частности, предприятие может 

также потребовать более одного кредита, при условии, чтоб в целом, сумма 

запрашиваемых средств не превышает 2 млн. евро. Кредит должен быть 

возвращен государству с ежегодной ставкой в размере 2,75 %. 

В Корее государственные средства для поддержки малого бизнеса 

расходуются по трем направлениям: предоставление льготных кредитов (срок до 

8 лет и процентная ставка на 2,5-3 % ниже банковской), разработка и внедрение 

новых технологий, пополнение оборотных средств. Вопросы регулирования 

малого бизнеса разрешают 15 организаций, большая часть из них - 

правительственные. Кроме того, учреждены два банка и два фонда, 

ориентированных на малый бизнес. Следует отметить, что стимулированием 

экспорта продукции малых предприятий занимаются крупные внешнеторговые 

структуры. Они осуществляют мониторинг рынка, информируют 

предпринимателей, помогают выйти на мировой рынок, инициируют 

мероприятия по снижению налогов, таможенных тарифов и ставок льготных 

кредитов. 

Сингапур - государство, которое занимает первое место в рейтинге Doing 

Business по привлекательности ведения бизнеса в мире. В Сингапуре при 

получении кредита сроком до 4 лет действует ставка 5 % годовых, а при 

получении долгосрочного кредита - 6,5 %. Специальное льготное кредитование 

предусмотрено для микрофирм, численность персонала которых не превышает 10 

чел. 
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Таким образом, анализ международной практики государственной поддержки 

малого и среднего бизнеса в развитых странах позволяет детерминировать 

следующие тенденции. 

1. Правительства большинства стран мира рассматривают содействие 

развитию МСБ как основу государственной экономической политики, ежегодно 

инициируя многочисленные государственные программы стоимостью в десятки 

миллиардов долларов.  

2. Ключевыми инструментами поддержки выступают финансовая и 

инфраструктурная, консалтинговая, информационная поддержка, содействие 

экспорту. 

3. Приоритетными целями программ поддержки МСБ являются создание 

новых предприятий, поддержка инноваций и использование новых технологий, 

повышение конкурентоспособности продукции, особенно на мировых рынках, 

создание новых рабочих мест, развитие отдельных регионов и отраслей. 

4. Законодательство во многих странах направлено на снижение 

административных барьеров, правовое регулирование осуществляется 

преимущественно через нормы прямого действия, установленные в законах, а не 

подзаконных актах, проводится активная антимонопольная политика, 

принимаются меры по ограничению недобросовестной конкуренции по 

отношению к малым предприятиям. 

5. В странах культивируется принцип кооперирования крупных, малых и 

средних предприятий, причем последние взаимно дополняют друг друга, 

особенно в сфере специализации отдельных производств и в инновационных 

разработках. 

6. В большинстве анализируемых стран поддержка МСП направлена в первую 

очередь не на прямое субсидирование или обеспечение финансовыми ресурсами, 

а на создание благоприятных условий для оптимального функционирования 

субъектов МСП, а также облегчение доступа МСП к заемным ресурсам (прежде 

всего посредством реализации гарантийных программ). В качестве 
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специфических мер поддержки сектора МСБ используются целевые кредиты 

(например, на развитие инноваций) с льготными условиями. 

7. В странах с наиболее развитым сегментом МСБ (к примеру, в Швейцарии) 

регулятивные практики сводятся к минимуму. При этом налоговая политика в 

отношении малых и средних предприятий отличается особой лояльностью. 

Большая часть государственных программ финансирования МСП в России 

находится на стадии разработки или становления, в связи с чем возникла угроза 

со стороны международных и иностранных финансовых учреждений, которые 

оказывают значительное влияние на экономику за счет увеличения финансовых 

услуг, оказываемых сектору МСП]. 

Для дальнейшего развития отечественной государственной модели поддержки 

и стимулирования МСБ особую актуальность приобретают: 

 –  совершенствование законодательства в области форм финансовой 

поддержки и интеллектуальной собственности и в сфере венчурного 

финансирования и бизнес-ангелов; 

 –  систематические усилия по налаживанию и укреплению взаимного 

сотрудничества и кооперации между властью, наукой, образованием и 

бизнесом, особенно на уровне субъектов РФ]; 

 –  регулярное изучение и внедрение передового международного опыта, 

преимущественно в области информационных, инжиниринговых, 1Т-, био-  и 

нанотехнологий, что позволит формировать комплексные программы 

коммерциализации инновационных продуктов (услуг) и трансфера 

технологий на базе развития наукоградов и технопарков. 

 –  создание государственных программ и схем страхования рисков 

кредитования инновационных МСП, в которых объем страховых премий 

будет совместно распределяться между правительством и малым 

инновационным предприятием, что особенно актуально в условиях 

современного кризиса и санкций со стороны ряда стран. 
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В целом успешная практика зарубежных стран по организации программ и 

процессов государственно-частной инфраструктурной, финансовой, 

информационно-консультационной поддержки и ускоренной коммерциализации 

новых разработок малых и средних предприятий настойчиво свидетельствует о 

необходимости формализации и внедрения в Российской Федерации системного

государственного подхода во всех процессах, касающихся стимулирования 

деятельности малых и средних предприятий. 

 

1.4 Основные направления совершенствования государственной политики 

поддержки и развития малого предпринимательства в РФ 

 

Основные направления совершенствования государственной политики 

представлены представлены на рисунке 4. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 4 – Основные направления совершенствования государственной 

политики поддержки и развития малого предпринимательства 
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Основные направления совершенствования государственной политики 

поддержки и развития малого предпринимательства. 

1. Оптимизация нормативно-правовых основ регулирования малого 

предпринимательства со стороны государства. В целях дебюрократизации 

внешней среды функционирования малого бизнеса необходимо провести ревизию 

действующего законодательства для ликвидации избыточных функций органов 

власти по осуществлению контроля (надзора) за деятельностью предприятий 

малого бизнеса и оптимизировать нормативные правовые основы 

администрирования малого предпринимательства со стороны государства.   

2. Совершенствование системы налогообложения малого 

предпринимательства Снижение налогового бремени, упрощение процедур 

налогообложения и представления отчетности, создание благоприятных условий 

для легализации (введения в правовое поле) и развития малого 

предпринимательства являются необходимыми условиями улучшения налогового 

климата у субъектов малого предпринимательства.   

3. Развитие системы финансово-кредитной поддержки малого 

предпринимательства. В целях расширения возможностей доступа малых 

предприятий (в том числе начинающих) к источникам финансовых средств, 

необходимых для их развития, необходимо организовать выполнение комплекса 

мер по следующим основным направлениям:   

 –  содействие созданию кредитных кооперативов, обществ взаимного 

кредитования, других небанковских кредитных институтов, 

предоставляющих на возвратной основе средства под инвестиционные 

проекты субъектам малого предпринимательства;   

 –  разработка действенного механизма государственных гарантий, 

обеспечивающих разделение рисков между государством, кредитными 

организациями и малыми предприятиями; апробация такого механизма 

субъектах Российской Федерации с последующим анализом эффективности и 
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выработкой предложений по внедрению на всей территории Российской 

Федерации;   

 –  субсидирование процентной ставки по кредитам и займам, выдаваемым 

определенным категориям субъектов малого предпринимательства 

коммерческими организациями;   

 –  внедрение в сфере малого предпринимательства типовых схем финансовой 

аренды (лизинга);   

 –  содействие в привлечении внебюджетных финансовых ресурсов в малый 

бизнес;   

 –  развитие венчурного финансирования инновационных проектов малого 

предпринимательства;   

 –  развитие системы формирования кредитных историй предприятий (в том 

числе малого бизнеса) специализированными организациями (кредитными 

бюро) в целях упрощения доступа малых предприятий к кредитам 

коммерческих банков.   

4. Совершенствование информационной поддержки. В качестве основных 

направлений развития системы информационного обеспечения малого 

предпринимательства необходимо:   

 –   обеспечить проведение на регулярной основе экономических переписей 

субъектов малого предпринимательства с периодичностью один раз в три-

пять лет (включая малые предприятия и предпринимателей без образования 

юридического лица);   

 –  включить информационное обеспечение предпринимательства в программы 

поддержки предпринимательства, как одно из приоритетных направлений 

поддержки российского бизнеса;   

 –  обеспечить формирование положительного образа предпринимателя, 

информационную поддержку через средства массовой информации и 

пропаганду малого предпринимательства, как одного из важнейших 

факторов развития экономики и стабилизации российского общества;   
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 –  обеспечить информационную и консультационную поддержку 

предпринимателям через федеральные и региональные фонды поддержки 

предпринимательства. 

5. Укрепление и развитие системы подготовки кадров для малого 

предпринимательства. В качестве важнейших направлений дальнейшего развития 

и совершенствования системы подготовки кадров для малого 

предпринимательства необходимо:   

 –  выделение подготовки кадров в одно из приоритетных направлений 

программ поддержки малого предпринимательства всех уровней 

(федерального, регионального, муниципального);   

 –  разработка и обеспечение финансирования из государственного бюджета 

мер, направленных на создание системы дополнительного образования по 

переподготовке и повышению квалификации специалистов по основам 

предпринимательства для сферы малого бизнеса, в том числе преподавателей, 

консультантов, работников государственных и негосударственных структур, 

обеспечивающих реализацию государственной политики в сфере поддержки 

предпринимательства;   

 –  разработка и утверждение образовательного и профессионального 

стандарта по специальности предприниматель-менеджер и руководитель 

малого предприятия; 

 –  обеспечение взаимодействия государственных и негосударственных 

структур, координация российских и международных программ в сфере 

подготовки кадров для малого предпринимательства;   

 –  осуществление финансовой и организационной поддержки разработки 

учебно-методической литературы, методического и информационного 

обеспечения подготовки предпринимателей и консультационного 

сопровождения их деятельности;   

 –  реализация мер по обеспечению доступности для широких слоев населения 

образования по основам предпринимательской деятельности.   
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6. Совершенствование деятельности органов государственной поддержки 

малого предпринимательства. Одним из главных направлений государственной 

политики в отношении малого предпринимательства должно стать уменьшение 

любых форм государственного вмешательства в сферу малого бизнеса. 

Государство должно устанавливать лишь общие правила деятельности малого 

предпринимательства через федеральное и региональное законодательство, 

регулирующее общеправовые, общеэкономические, имущественные, земельные и 

иные вопросы, касающиеся малого предпринимательства.   

В настоящее время государственная поддержка малого предпринимательства 

осуществляется органами государственной власти (Министерство Российской 

Федерации по антимонопольной политике и поддержке предпринимательства, 

органы власти в субъектах Российской Федерации), государственными фондами 

поддержки малого предпринимательства на федеральном, региональном и 

муниципальном уровнях.   

Необходимо ориентировать органы государственной поддержки малого 

предпринимательства на более тесное взаимодействие с негосударственными 

фондами, агентствами, иными структурами поддержки малого бизнеса, а также с 

федеральными и региональными общественными организациями 

предпринимателей. 

Гармонизация государственной и негосударственной инфраструктуры 

поддержки малого предпринимательства предполагает как совместное участие в 

разработке и реализации программ поддержки и развития малого 

предпринимательства, так и разделение финансовых, инвестиционных и иных 

рисков между кредитующими организациями, государством и самими 

предпринимателями.   

Основным институтом, непосредственно участвующим от имени государства 

в оказании поддержки субъектам малого предпринимательства, должен стать 

Федеральный фонд поддержки малого предпринимательства (ФФПМП).   
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Федеральный фонд поддержки малого предпринимательства должен быть 

структурой, способной реализовать и финансировать федеральные, региональные, 

муниципальные и отраслевые программы развития и поддержки малого 

предпринимательства, выступать гарантом по инвестиционным кредитам, 

участвовать в развитии инфраструктуры поддержки малого бизнеса, 

взаимодействовать с общественными и профессиональными организациями 

предпринимателей, содействовать в привлечении отечественных и иностранных 

инвестиций для реализации приоритетных направлений деятельности малого 

предпринимательства. 

Основные существующие или возможные проблемы у субъектов малого 

предпринимательства носят финансовый характер: 

 –  отсутствие оборотных средств; 

 –  отсутствие доступа к банковским кредитным услугам как для решения 

проблемы с оборотными средствами, так и для реализации начатых или 

намеченных инвестиционных проектов; 

 –  отсутствие свободного доступа к займам государственных и 

муниципальных фондов поддержки малого предпринимательства в связи с 

малыми размерами их финансовых активов и ограниченным бюджетным 

финансированием этих фондов; 

 –  снижение спроса на продукцию  -  при неизменном уровне издержек 

ухудшение показателей оборачиваемости капитала, уменьшение нормы 

прибыли и рентабельности бизнеса; 

 –  риск неплатежей от контрагентов - отказ от работы с некоторыми 

контрагентами, снижение прибыли, повышение рисков "затоваривания". 

Для предотвращения негативного влияния кризисных явлений на деятельность 

субъектов малого предпринимательства должны быть приняты меры, 

направленные на создание финансовой базы малого бизнеса и снижение 

издержек. 
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Прежде всего необходимо увеличить финансовую поддержку малого 

предпринимательства. Так, можно повысить объемы кредитования малого 

предпринимательства по программам государственных банков (например, 

Внешэкономбанка), а также провести специальный конкурс по размещению 

средств государственного бюджета в негосударственных банках (кредитование 

частных банков), при этом данные ресурсы негосударственные банки должны 

будут потратить на расширение кредитования малых предприятий. 

Еще одной мерой в области финансовой поддержки может стать увеличение 

финансирования программ поддержки малого предпринимательства, 

осуществляемого по результатам конкурса по отбору субъектов Российской 

Федерации, бюджетам которых в 2008 г. предоставляются субсидии для 

финансирования мероприятий, выполняемых в рамках оказания государственной 

поддержки малого предпринимательства субъектами Российской Федерации. При 

этом дополнительные средства, выделяемые из государственного бюджета, 

можно пропорционально разделить между субъектами Российской Федерации - 

победителями данного конкурса, а основное внимание уделить увеличению 

объемов прямой финансовой поддержки малых предприятий и организаций, 

образующих финансовую инфраструктуру поддержки малых предприятий, в том 

числе субсидированию их расходов, выделению грантов начинающим 

предпринимателям, созданию и развитию микрофинансовых организаций, 

гарантийных фондов, фондов инвестиций. 

Другой действенной мерой в области финансовой поддержки выступает 

создание новых и расширение действующих гарантийных фондов (фондов 

поручительств) ‒ специальных некоммерческих фондов, предоставляющих 

поручительства и залоги за субъектов малого предпринимательства, у которых 

недостаточно собственного имущества для полноценного обеспечения 

обязательств по банковским кредитам. Формирование и использование 

гарантийных фондов направлены на упрощение доступа субъектов малого 

предпринимательства к кредитным услугам наиболее надежных кредитных 
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организаций, предъявляющих высокие требования к финансовой прозрачности 

заемщиков и экономической надежности финансируемых проектов. 

Второй группой мер являются меры в области имущественной поддержки. В 

условиях вынужденного сокращения издержек арендные ставки и цена 

недвижимости будут оставаться значительным фактором, влияющим на 

себестоимость продукции и услуг малых предприятий. Соответственно мерой, 

направленной на облегчение доступа к имуществу, а также на сокращение 

издержек малых предприятий, может стать снижение ставок по аренде нежилых 

помещений и земельных участков, находящихся в федеральной, региональной и 

муниципальной собственности. 

Отдельной группой мер выступают специальные меры, направленные на 

стимулирование спроса на товары и услуги малых предприятий и замещение 

импорта. Здесь нужно обратить внимание на недопустимость снижения объемов 

федеральных, региональных, муниципальных заказов, предназначенных для 

малых предприятий. В соответствии с законодательством о размещении 

государственных и муниципальных заказов государственный заказчик обязан 

размещать 10-20% государственного заказа исключительно на торгах, 

проводимых для субъектов малого предпринимательства по отдельной 

номенклатуре товаров, работ, услуг, утвержденной постановлением 

Правительства Российской Федерации. При этом стоимость заказа, который 

размещается на таких торгах, не должна превышать 3 млн руб. на работы и 

товары и 2 млн руб. на услуги. В целях привлечения малых предприятий к 

выполнению государственного заказа можно увеличить верхнюю границу, 

установленную для размера начальной (максимальной) цены заказов. Это 

позволит малым предприятиям, работающим по государственным контрактам, 

получить доступ к дополнительным средствам, которые они могли бы 

использовать на поддержание и расширение своей деятельности, а также 

повысить интерес к участию в государственных закупках у малых предприятий ‒ 

потенциальных участников заказа. Кроме того, с целью расширения доступа 
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малых предприятий к государственному заказу можно создавать специальные 

электронные площадки, которые объединяли бы заказы, предназначенные для 

малых предприятий и размещаемые различными государственными заказчиками, 

а также служили бы средством широкого информирования субъектов малого 

предпринимательства о размещении заказов на поставки товаров, выполнение 

работ, оказание услуг для государственных нужд, в которых участниками 

размещения заказа являются такие субъекты. 

Определенное воздействие на стимулирование спроса на товары и услуги 

малых предприятий могут также оказать меры по регулированию импорта 

ввозимых товаров, в частности квотирование, а также введение дополнительных 

таможенных пошлин на товары, связанные с потреблением (прежде всего 

продукты питания). 

В условиях кризиса необходимо уделять внимание и осуществлению 

специальных информационных мероприятий и акций (включая проведение 

специальных семинаров, конференций, брифингов, размещение информации на 

сайтах федеральных и региональных органов государственной власти, 

посвященных вопросам малого предпринимательства), направленных на 

разъяснение информации: 

‒ об особенностях кризиса; 

‒ о влиянии кризиса на деятельность малых предприятий; 

‒ о специфике управления в условиях кризиса; 

‒ о дополнительных возможностях доступа малых предприятий к финансовым 

и имущественным ресурсам. 

Меры, направленные на развитие малого предпринимательства в условиях 

экономического кризиса, можно подразделить на три группы: 

‒ налоговое регулирование; 

‒ сокращение административных барьеров; 

‒ кадровая поддержка малых предприятий. 
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Меры в области налогового регулирования могут предполагать 

предоставление "налоговых каникул" для вновь образованных предприятий и 

производств, созданных в результате осуществления инвестиций в форме 

капитальных вложений (например, временное освобождение от налогов на 

прибыль, имущество, земельного налога предприятий, работающих по общей 

системе налогообложения, и временное освобождение от уплаты единого налога 

предприятий, работающих по специальным режимам налогообложения). 

В целях высвобождения у малых предприятий дополнительных средств 

целесообразно сократить общую налоговую нагрузку на малые предприятия за 

счет снижения отдельных налогов (ЕСН в первую очередь). В целом снижение 

налогов для малых предприятий послужит стимулом к росту и увеличению 

производства, а также будет способствовать сокращению теневого сектора. 

Кроме того, необходимо продолжить работу по устранению 

административных барьеров, препятствующих деятельности малых предприятий. 

Следует ускорить принятие пакета законопроектов, направленных на сокращение 

давления на бизнес за счет упорядочения государственного и муниципального 

контроля, замены лицензирования страхованием гражданской ответственности, 

ограничения внепроцессуальных прав милиции и обеспечения возможности 

замены обязательной сертификации декларированием соответствия. Прежде всего 

требуются дальнейшее упорядочение принципов и регламентация порядка 

проведения проверок малых предприятий, сокращение количества контрольных и 

надзорных мероприятий, проводимых в отношении малого бизнеса. Реальные 

изменения должны произойти не только в идеологии, но и в 

правоприменительной практике. В целях упорядочения налоговых поверок общий 

порядок проведения контроля можно распространить и на налоговый контроль. 

Что касается замены обязательной сертификации декларированием, то 

принятие соответствующего закона необходимо дополнить практическими 

шагами по оптимизации данной формы оценки соответствия. В приоритетном 

порядке нужно подготовить предложения по существенному сокращению перечня 
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сертифицируемых видов продукции и уточнению единого перечня продукции, 

подлежащей обязательной сертификации, и единого перечня продукции, 

подлежащей декларированию соответствия. При этом следует придерживаться 

целевой установки на сокращение доли видов продукции, подлежащей 

обязательной сертификации, до 50% в 2009-2010 гг., и установить четкий график 

по дальнейшему сокращению сферы обязательной сертификации с закреплением 

конкретных показателей результативности его реализации. Сокращение издержек 

на сертификацию, которые являются серьезным барьером для малого бизнеса, 

приведет к увеличению свободных средств предприятий, часть из которых может 

быть направлена на инвестиции. 

Необходимо также упростить доступ малых компаний к электросетям и 

установить низкие фиксированные цены для подключения к энергомощностям 

малых предприятий. 

Учитывая высвобождение большого количества работников, уволенных со 

средних и крупных предприятий, можно предпринять определенные меры по их 

привлечению на малые предприятия и тем самым повысить производительность 

труда в сегменте малого бизнеса. Определенную роль здесь может сыграть 

активизация работы государственных и муниципальных служб занятости с 

конкретными малыми предприятиями по трудоустройству на них новых 

работников. 

Эффективность функционирования предприятий в условиях рынка во многом 

зависит от выбранной стратегии их развития. Однако определение стратегических 

перспектив субъектами малого бизнеса в большей степени носит интуитивный 

характер с ориентацией на текущую рыночную конъюнктуру, а не на собственные 

долгосрочные экономические интересы. При этом планирование затрагивает в 

основном производственную сферу и осуществляется эпизодически по мере 

необходимости ликвидации возникающих внутренних и внешних проблем. 

Анализ и разработка финансовых планов предпринимателями, как правило, не 

практикуется из-за их сложности и трудоемкости. 
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Вместе с тем стратегическое финансовое планирование позволяет 

оптимизировать финансовые результаты деятельности предприятия, повысить его 

ликвидность и финансовую устойчивость, эффективно управлять денежными 

потоками, капиталом и инвестициями. 

Особенности формирования и реализации финансовой стратегии малых 

предприятий связаны с организационно-правовыми и экономическими отличиями 

данной формы бизнеса, а также с положительными и негативными аспектами их 

функционирования. Законодательное ограничение численности работников 

малых субъектов хозяйствования оказывает существенное влияние на их 

производственную, ассортиментную, маркетинговую, ценовую, инвестиционную, 

налоговую и дивидендную политики. 

С одной стороны, небольшие объемы производства позволяют 

оптимизировать управление бизнесом, сократив расходы на менеджмент, гибко 

реагировать на динамику рыночной конъюнктуры. Не следует также забывать о 

государственной поддержке малого бизнеса. 

В то же время малое предпринимательство сталкивается с технологическими, 

финансово-кредитными, кадровыми проблемами, с жесткой конкурентной 

борьбой со стороны субъектов среднего и крупного бизнеса. При низкой 

ликвидности и доходности оно имеет относительно высокую степень риска. 

Зачастую цель функционирования малого предприятия напрямую зависит от 

целей его собственников, в которых личностно-мотивационные аспекты 

(самостоятельность, престижность, институт наследования и др.) могут 

преобладать над финансовыми (рост капитализации бизнеса). 

При планировании ассортиментной политики малый бизнес, как правило, 

ориентируется преимущественно на узкую специализацию. Несмотря на 

невысокую степень риска, это позволяет найти собственную рыночную нишу 

среди средних и крупных производителей, используя адресно-доверительные 

отношения с потребителями, а в случае кризисной ситуации с меньшими 

издержками диверсифицировать бизнес. 
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Выводы по разделу 

Таким образом, исследованы основные направления совершенствования 

государственной политики поддержки и развития малого предпринимательства. 

Важной проблемой развития субъектов малого бизнеса является управление их 

снабженческой политикой, ориентированной на оптимальный выбор 

поставщиков, договорных условий по расчетам за поставленные ресурсы, методов 

организации работы с запасами оборотных средств и дебиторской 

задолженностью. От ее решения зависит ликвидность и платежеспособность 

предприятий, а также доступ предпринимателей на рынок капиталов.



48 

 

2 АНАЛИЗ КРЕДИТОВАНИЯ СУБЪЕКТОВ МАЛОГО БИЗНЕСА В АО 

«СМП БАНК»   

2.1  Экономическая характеристика АО «СМП Банк» 

 

АО «СМП Банк» является довольно крупной кредитно-денежной 

организацией Москвы. Банк специализируется на выдаче кредитов и 

обслуживании счетов юридических лиц. Также активно привлекает вклады  

населения, предоставляя полный спектр банковских услуг. В соответствии с 

постановлением ЦБ РФ проводит санации различных кредитных учреждений. 

АО «СМП Банк» – российский банк. Входит в 30 крупнейших банков России. 

Банк имеет порядка 100 офисов в более чем 40 городах России. Полное 

наименование – Акционерное общество Банк «Северный морской путь». 

Головной офис находится в Москве [2].  

Чистая прибыль Группы СМП Банка за 9 месяцев 2017 г. по МСФО составила 

более 1,6 млрд руб. 

Ключевые показатели за 2017 г.: 

Прибыль за период -1,6 млрд руб.; 

Активы  - 517,0 млрд руб.; 

Счета и депозиты клиентов (корпоративный и розничный блоки) - 342,5 млрд 

руб.; Совокупный кредитный портфель - 325,5 млрд руб.; 

Собственный капитал - 30,9 млрд руб. 

В течение 2017 г. Группа СМП Банка активно наращивала кредитный 

портфель, который вырос на 49,6 млрд рублей с начала года или 18%, что 

существенно выше среднего показателя по банковскому сектору за данный 

период. Соотношение кредитного портфеля к средствам клиентов продолжает 

оставаться на стабильно высоком значении и составляет 95% (на начало периода 

92,93%). 

Данные по основным финансовым результатам представлены в таблице ниже. 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%91%D0%B0%D0%BD%D0%BA
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A0%D0%BE%D1%81%D1%81%D0%B8%D1%8F
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9C%D0%BE%D1%81%D0%BA%D0%B2%D0%B0
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%A1%D0%9C%D0%9F_%D0%B1%D0%B0%D0%BD%D0%BA#cite_note-tvrain23032014-2
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Таблица 3 – Основные финансовые результаты АО «СМП Банк» 

Баланс 2016 2017 изменение, в 

процентах 

Активы 493 850 734 517 034 103 4,7 

Обязательства 464 246 659 485 867 548 4,7 

Акционерный капитал 29 316 408 30 903 137 5,4 

Текущие счета и депозиты клиентов 296 928 148 342 546 128 15,4 

Совокупный кредитный портфель 275 925 712 325 500 896 18,0 

Совокупный кредитный портфель 

корпоративным клиентам (без учета 

субъектов бюджетной сферы) 

229 159 202 282 576 951 23,3 

Кредиты, выданные крупным предприятиям 198 854 322 243 746 452 22,6 

Кредиты, выданные малым и средним 

предприятиям 

18 645 546 21 453 890 16 

Кредиты, выданные государственному 

сектору 

23 143 208 17 068 804 -26,2 

Кредиты, выданные розничным клиентам 23 623 302 25 855 141 9,4 

Основные финансовые коэффициенты, %    

Доля кредитов с просрочкой более 90 дней 

(NPL) в кредитном портфеле 

4,41% 3,90% -11,6 

Отношение суммы резерва к совокупному 

объему кредитов 

10,81% 9,35% -13,5 

Отношение кредитного портфеля к 

средствам клиентов 

92,93% 95,02% 2,3 
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При этом рост кредитования произошел по всем сегментам: увеличение 

кредитования МСБ и крупных заемщиков на 53,4 млрд. рублей (23,3%), а также за 

счет розницы – на 2,2 млрд. рублей (9,4%). Вместе с тем, задолженность 

субъектов РФ и муниципальных образований РФ за отчетный период снизилась 

на 6 млрд. рублей (-26,2%) в связи с досрочным погашением ряда кредитов. 

При росте кредитного портфеля произошло снижение доли кредитов с 

просрочкой более 90 дней (NPL) с 4,41% до 3,90% и общего % резервирования с 

10,81% до 9,35%. Снижение уровня резервов свидетельствует о росте качества 

кредитного портфеля. 

Соотношение кредитного портфеля к средствам клиентов продолжает 

оставаться на стабильно высоком значении и составляет 95% (на начало периода 

92,93%). 

Средства клиентов увеличились по сравнению с началом 2017 года на 45,6 

млрд. рублей (15,4%), в основном, за счет привлечения срочных депозитов. 

Средства клиентов дочернего банка, находящегося на санации – ПАО 

МОСОБЛБАНК – выросли на 20 млрд. рублей за счет срочных депозитов 

физических лиц, что говорит о росте социального доверия к ПАО МОСОБЛБАНК 

и к Группе СМП Банк. Восстановление доверия вкладчиков является одной из 

основных целей проведения санации, и необходимым условием для независимой 

самостоятельной работы ПАО МОСОБЛБАНК. 

Собственный капитал Группы СМП Банка вырос на 5,4% и составил 30,9 млрд 

рублей. Рост собственного капитала связан с текущей прибылью за 2017 год. 

Таблица 5  –  Финансовые показатели АО «СМП Банк» за 2017 год 

Финансовые показатели  тыс.руб. 

Чистая прибыль 1 567 856 

Операционная прибыль 1 534 357 

Чистый процентный доход 4 828 438 

 

Прибыль за 2017 г. составила 1,6 млрд. руб. Следует отметить, что в этом 

периоде, по сравнению с аналогичным периодом прошлого 2016 года, 
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отсутствовало влияние эффекта пересчета средств ГК «АСВ» в размере 5,6 млрд. 

рублей. 

Изменение прибыли от операций с ценными бумагами, оцениваемыми по 

справедливой стоимости с 17,2 млрд. рублей до 3,1 млрд. рублей, связано с 

внешними факторами – нормализацией доходностей инструментов долгового 

финансирования и соответствующем снижением волатильности на долговом 

финансовым рынке в 2017 году по сравнению с 2016 годом. 

Уменьшение уровня чистого процентного дохода связано с неоднократным 

снижением ключевой ставки в течение 9 месяцев 2017 года, что привело к 

сужению маржи по банковским операциям. Следует отметить, что снижение 

стоимости фондирования идет более медленными темпами, чем снижение 

доходности по активным операциям. 

Введение новой линейки комиссионных продуктов и услуг с начала 2017 года 

явилось фактором роста комиссионного дохода на 0,2 млрд. рублей (23,7%) по 

сравнению с аналогичным периодом прошлого года. 

В рассматриваемом банке была создана система управления рисками, главной 

целью которой является – снижение потерь от реализации присущих банковскому 

сектору экономики рисков, а также обеспечение сохранности активов и капитала 

на основе минимизации подверженности рискам и повышения капитализации 

Банка. Данная система распределяет полномочия между органами управления и 

структурными подразделениями Банка. Данную систему возглавляет Совет 

Директоров СМП Банка, его координацию осуществляют комитеты. Вопросы 

управления кредитным риском определяются  действующей кредитной политикой 

и внутрибанковскими процедурами. Вопросы формирования резервов на 

возможные потери по активам, несущим кредитный риск, определяются 

соответствующими внутрибанковскими нормативными документами.  В СМП 

Банке выстроена система управления рыночными рисками, которая распределяет 

полномочия по управлению ими между органами управления и структурными 

подразделениями Банка. Система оценки и управления рыночным риском по 
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операциям с ценными бумагами и валютным операциям в СМП Банке строится на 

анализе возможных и непредвиденных потерь в соответствии с требованиями 

Банка России и рекомендациями Базельского комитета по банковскому надзору. 

Управление рыночным риском осуществляется на постоянной основе. В целях 

обеспечения условий для эффективного выявления рыночного риска, а также его 

составляющих (процентный, фондовый и валютный риски) в Банке ведётся 

ежедневный расчёт показателя рыночного риска. Управление операционным 

риском и контроль над ним осуществляются в соответствии с принятой в СМП 

Банке Политикой управления операционными рисками.  Мониторинг 

операционного риска проводится в целях предупреждения возможности 

повышения его уровня, а также проверки соответствия системы операционного 

риск-менеджмента внутренним регулирующим положениям и целям Банка. 

Мониторинг этого вида риска позволяет отслеживать динамику уровня рисков по 

определённым направлениям деятельности и факторам риска. С этой целью Банк 

использует систему ключевых индикаторов уровня операционного риска – 

показатели, которые теоретически и эмпирически связаны с уровнем 

операционного риска, принимаемым Банком. Снижение операционного риска 

предполагает осуществление комплекса мер, направленных на снижение 

вероятности наступления событий или обстоятельств, приводящих к 

операционным убыткам, или на уменьшение (ограничение) размера 

потенциальных операционных убытков. Основным методом снижения 

операционного риска является разработка организационной структуры, 

внутренних правил и процедур совершения банковских операций и других сделок 

таким образом, чтобы исключить (минимизировать) возможность возникновения 

факторов операционного риска. При этом особое внимание уделяется 

соблюдению принципа разделения полномочий, порядку утверждения 

(согласования) и подотчётности по проводимым банковским операциям и другим 

сделкам, дублированию основных автоматизированных систем. Также Банком 

активно используется такой метод, как страхование риска. Управление риском 
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ликвидности и контроль над ним осуществляются посредством ежедневного 

соблюдения обязательных нормативов, согласно требованиям Инструкции Банка 

России № 110-И. Расчёт обязательных нормативов ликвидности проводится 

ежедневно за прошедший операционный день до его закрытия по данным АБС 

«Диасофт» и аналитическим данным, предоставляемым подразделениями Банка 

на отчётные даты. Информация о нормативах ликвидности и тенденциях их 

изменения ежемесячно передается в Комитет по управлению активами и 

пассивами. Расчёт активов и пассивов по срокам востребования и погашения 

проводится в соответствии с Указанием Банка России №2332-У на отчётные даты 

по форме 0409125 «Сведения об активах и пассивах по срокам востребования и 

погашения». Данный расчёт проводится с целью выявления тенденции изменения 

коэффициента избытка/ дефицита ликвидности и исполнения ограничений, 

утверждённых КУАП. Указанные отчётные формы являются управленческими 

видами отчётов и служат для целей принятия решений по управлению 

ликвидностью. 

Акционерное общество Банк «Северный морской путь» 

является крупнейшим российским банком и среди них занимает 25 место по 

активам-нетто. На отчетную дату (01 Мая 2018 г.) величина активов-нетто банка 

СЕВЕРНЫЙ МОРСКОЙ ПУТЬ составила 407.32 млрд.руб. За год активы 

увеличились на 29,01%. Прирост активов-нетто положительно повлиял на 

показатель рентабельности активов ROI (данные на ближайшую квартальную 

дату 01 Апреля 2018 г.): за год рентабельность активов-нетто 

выросла с 0.56% до 1.64%. 

По оказываемым услугам банк вкладывает средства в основном в кредиты. 

Банк является клиринговым, т.е. широко использующий в работе межбанковские 

расчеты (привлекает средства кредитных организаций и размещает эти средства в 

других кредитных организациях). 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6450&Date=2017-04-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6450&Date=2018-04-01
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Банк СЕВЕРНЫЙ МОРСКОЙ ПУТЬ имеет право работать с 

негосударственными пенсионными фондами, осуществляющими обязательное 

пенсионное страхование, и может привлекать пенсионные накопления и 

накопления для жилищного обеспечения военнослужащих; имеет право 

открывать счета и вклады по закону 213-ФЗ от 21 июля 2014 г., т.е. организациям, 

имеющими стратегическое значение для оборонно-промышленного комплекса и 

безопасности РФ; в кредитную организацию назначены уполномоченные 

представители Банка России. 

Ликвидными активами банка являются те средства банка, которые можно 

достаточно быстро превратить в денежные средства, чтобы возвратить их 

клиентам-вкладчикам. Для оценки ликвидности, рассмотрим период примерно в 

30 дней, в течение которых банк будет в состоянии (или не в состоянии) 

выполнить часть взятых на себя финансовых обязательств (т.к. все обязательства 

вернуть в течение 30 дней не может ни один банк). Эта "часть" называется 

"предполагаемым оттоком средств". Ликвидность можно считать важной 

составляющей понятия надежности банка. 

 

Таблица 6 – Структура высоколиквидных активов  

Наименование показателя 01.05.2017 г. 01.05.2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

средств в кассе 6 435 235 6.15 7 407 365 4.34 

средств на счетах в Банке России 9 258 685 8.85 8 981 136 5.26 

корсчетов НОСТРО в банках (чистых) 507 492 0.48 832 711 0.49 

межбанковских кредитов, размещенных 

на срок до 30 дней 

87 082 479 83.21 142 423 149 83.48 

высоколиквидных ценных бумаг РФ 1 328 790 1.27 10 949 645 6.42 

высоколиквидных ценных бумаг банков 

и государств 

43 328 0.04 21 051 0.01 

высоколиквидных активов с учетом 

дисконтов и корректировок (на основе 

Указания №3269-У от 31.05.2014) 

104 649 510 100.00 170 611 899 100.00 

 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4385&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4385&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4523&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4523&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4541&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4541&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6674&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6674&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6607&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6607&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6608&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6608&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6611&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6611&Date=2018-05-01
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Из таблицы ликвидных активов мы видим, что незначительно изменились 

суммы средств в кассе, средств на счетах в Банке России, сильно увеличились 

суммы корсчетов НОСТРО в банках (чистых), межбанковских кредитов, 

размещенных на срок до 30 дней, высоколиквидных ценных бумаг РФ, сильно 

уменьшились суммы высоколиквидных ценных бумаг банков и государств, при 

этом объем высоколиквидных активов с учетом дисконтов и корректировок (на 

основе Указания №3269-У от 31.05.2014) вырос за год с 104.65до 170.61 млрд.руб. 

 

Таблица 7 – Структура текущих обязательств  

Наименование показателя 
01.05.2017 01.05.2018 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

вкладов физ.лиц со сроком свыше года 121 393 411 50.9 123 406 984 37.89 

остальных вкладов физ.лиц (в т.ч. ИП) 

(сроком до 1 года) 
30 388 791 12.75 16 846 879 5.17 

депозитов и прочих средств юр.лиц (сроком 

до 1 года) 
35 380 554 14.84 83 048 158 25.50 

 в т.ч. текущих средств юр.лиц (без ИП) 25 230 726 10.58 42 229 405 12.97 

корсчетов ЛОРО банков 138 298 0.06 46 724 0.01 

межбанковских кредитов, полученных на 

срок до 30 дней 
47 813 289 20.05 94 375 870 28.98 

собственных ценных бумаг 1 219 839 0.51 5 263 952 1.62 

обязательств по уплате процентов, просрочка, 

кредиторская и прочая задолженность 
2 078 336 0.87 2 698 285 0.83 

ожидаемый отток денежных средств 74 510 533 31.25 143 459 131 44.05 

текущих обязательств 238 412 518 100.00 325 686 852 100.00 

 

За рассматриваемый период с ресурсной базой произошло то, что 

незначительно изменились суммы вкладов физ.лиц со сроком свыше года, 

увеличились суммы обязательств по уплате процентов, просрочка, кредиторская и 

прочая задолженность, сильно увеличились суммы депозитов и прочих средств 

юр.лиц (сроком до 1 года),  в т.ч. текущих средств юр.лиц (без ИП), 

межбанковских кредитов, полученных на срок до 30 дней, собственных ценных 

бумаг, сильно уменьшились суммы остальных вкладов физ.лиц (в т.ч. ИП) 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6611&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6611&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6612&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6612&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6613&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6613&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6615&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6615&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6675&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6675&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4983&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4983&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6676&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6676&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6677&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6677&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6678&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6678&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6617&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6617&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6679&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6679&Date=2018-05-01
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(сроком до 1 года), корсчетов ЛОРО банков, при этом ожидаемый отток 

денежных средств увеличился за год с 74.51 до 143.46млрд.руб. 

На рассматриваемый момент соотношение высоколиквидных активов 

(средств, которые легко доступны для банка в течение ближайшего месяца) и 

предполагаемого оттока текущих обязательств дает нам значение 118.93%, что 

говорит хорошем запасе прочности для преодоления возможного оттока средств 

клиентов банка. 

В корреляции с этим важны для рассмотрения нормативы мгновенной (Н2) и 

текущей (Н3) ликвидности , минимальные значения которых установлены в 15% и 

50% соответственно. Тут мы видим, что нормативы Н2 и Н3 сейчас 

на достаточном уровне. 

 

Таблица 8 – Динамика изменения показателей ликвидности в течение 2018 года  

Наименование 

показателя 
01.06 01.07 01.08 01.09 01.10 01.11 01.12 01.01 01.02 01.03 01.04 01.05 

Норматив мгновенной 

ликвидности Н2 

(мин.15%) 

95.6 46.8 80.3 76.0 58.2 81.1 64.4 79.7 52.5 78.5 70.2 101.1 

Норматив текущей 

ликвидности Н3 

(мин.50%) 

166.2 162.3 199.2 158.7 133.5 195.7 74.1 109.1 136.9 127.3 158.9 121.6 

Экспертная надежность 

банка 
138.7 119.6 124.8 117.4 101.0 100.7 114.1 127.7 115.0 117.2 108.9 118.9 

 

По медианному методу (отброс резких пиков): сумма норматива мгновенной 

ликвидности Н2 в течение года имеет тенденцию к незначительному падению, 

однако за последнее полугодие имеет тенденцию к увеличению, сумма норматива 

текущей ликвидности Н3 в течение года имеет тенденцию к уменьшению, однако 

за последнее полугодие имеет тенденцию к увеличению, а экспертная надежность 

банка в течение года имеет тенденцию к незначительному падению, однако за 

последнее полугодие имеет тенденцию практически не меняться. 

Рассмотрим структуру и динамику баланса АО «СМП Банк». 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6617&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6617&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6618&Date=2018-05-01
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Объем активов, приносящих доход банка составляет 90.60% в общем объеме 

активов, а объем процентных обязательств составляет 90.12% в общем объеме 

пассивов. Объем доходных активов примерно соответствует среднему показателю 

по крупнейшим российским банкам (87%). 

 

Таблица 9 – Структура доходных активов на текущий момент и год назад 

В тысячах рублей 

Наименование показателя 
01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

Межбанковские кредиты 130 828 920 45.80 187 540 432 50.82 

Кредиты юр.лицам 80 622 895 28.22 100 470 158 27.23 

Кредиты физ.лицам 12 304 050 4.31 19 700 838 5.34 

Векселя 0 0.00 0 0.00 

Вложения в операции лизинга и 

приобретенные прав требования 
3 994 283 1.40 1 140 178 0.31 

Вложения в ценные бумаги 38 080 980 13.33 48 414 887 13.12 

Прочие доходные ссуды 17 811 937 6.23 9 594 150 2.60 

Доходные активы 285 680 786 100.00 369 034 584 100.00 

 

Видим, что незначительно изменились суммы Векселя, увеличились суммы 

Межбанковские кредиты, Кредиты юр.лицам, Вложения в ценные бумаги, сильно 

увеличились суммы Кредиты физ.лицам, сильно уменьшились суммы Вложения в 

операции лизинга и приобретенные прав требования, а общая сумма доходных 

активов увеличилась на 29.2% c 285.68 до 369.03 млрд.руб. 

 

Таблица 10 – Аналитика по степени обеспеченности выданных кредитов, а также 

их структуре 

В тысячах рублей 

Наименование показателя 
01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

Ценные бумаги, принятые в обеспечение по 

выданным кредитам 
17 700 228 7.21 21 193 343 6.66 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6572&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6680&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4556&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4556&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4578&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4578&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4589&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4589&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4600&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4600&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4648&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4648&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4651&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4651&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6681&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6681&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6473&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6473&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6473&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6473&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3431&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3431&Date=2018-05-01
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Окончание таблицы 10 

Наименование показателя 
01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

Имущество, принятое в обеспечение 72 146 016 29.38 107 982 817 33.91 

Драгоценные металлы, принятые в 

обеспечение 
0 0.00 0 0.00 

Полученные гарантии и поручительства 196 459 751 80.00 246 793 848 77.50 

Сумма кредитного портфеля 245 562 085 100.00 318 445 756 100.00 

в т.ч. кредиты юр.лицам 67 739 194 27.59 85 214 401 26.76 

в т.ч. кредиты физ. лицам 12 304 050 5.01 19 700 838 6.19 

в т.ч. кредиты банкам 130 828 920 53.28 187 540 432 58.89 

 

Анализ таблицы позволяет предположить, что банк делает упор 

на диверсифицированное кредитование, формой обеспечения которого 

являются гарантии и поручительства. Общий уровень обеспеченности кредитов 

невысок, но достаточен при условии хорошего качества обеспечения. 

Видим, что незначительно изменились суммы Вклады физ. лиц, сильно 

увеличились суммы Средства банков (МБК и корсчетов), Средства юр. лиц, а 

общая сумма процентных обязательств увеличилась на 

30.5% c 281.30 до 367.08 млрд.руб. ,исходя из таблицы №12, представленной 

ниже. 

 

Таблица 11 – Краткая структура процентных обязательств  

Процентные обязательства 
01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

Средства банков (МБК и корсчетов) 48 287 312 17.17 94 549 839 25.76 

Средства юр. лиц 40 942 060 14.55 75 366 927 20.53 

 -  в т.ч. текущих средств юр. лиц 25 230 726 8.97 42 991 416 11.71 

Вклады физ. лиц 151 782 202 53.96 139 491 852       38.00 

Прочие процентные обязательств 40 291 881 14.32 57 668 423 15.71 

 -  в т.ч. кредиты от Банка России 0 0.00 0 0.00 

 
281 303 455 100.00 367 077 041 100.00 

 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3433&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3433&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3515&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3515&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3444&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=3444&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5119&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5119&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5122&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5122&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5124&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5124&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5126&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5126&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6474&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6474&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5018&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5018&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5020&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5020&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5021&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5021&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5036&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5036&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6682&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6682&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5000&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5000&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6474&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6474&Date=2018-05-01
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Рассмотрим прибыльность АО «СМП Банк». 

Прибыльность источников собственных средств (рассчитываемая по 

балансовым данным) увеличилась за год с 2.54% до 8.59%. При этом 

рентабельность капитала ROE (рассчитываемая по формам 102 и 134) 

увеличилась за год с 6.40% до 15.26% (здесь и ниже приведены данные в 

процентах годовых на ближайшую квартальную дату). 

Чистая процентная маржа увеличилась за год с 1.14% до 2.09%. Доходность 

ссудных операций уменьшилась за год с 10.37%до 9.30%. Стоимость 

привлеченных средств уменьшилась за год с 8.09% до 5.76%. Стоимость 

привлеченных средств банков уменьшилась за год с 8.14% до 5.71%. Стоимость 

средств населения (физ.лиц) уменьшилась за год с 8.56% до 5.40% 

 

Таблица 12 – Структура собственных средств 

В тысячах рублей 

Наименование показателя 
01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

тыс.руб в процентах тыс.руб в процентах 

Уставный капитал 12 422 661 48.83 12 422 661 40.48 

Добавочный капитал 1 055 691 4.15 1 165 820 3.80 

Нераспределенная прибыль прошлых лет 

(непокрытые убытки прошлых лет) 
9 797 794 38.51 12 827 765 41.80 

Неиспользованная прибыль (убыток) за 

отчетный период 
645 613 2.54 2 636 505 8.59 

Резервный фонд 1 519 949 5.97 1 634 949 5.33 

Источники собственных средств 25 441 708 100.00 30 687 700 100.00 

 

За год источники собственных средств увеличились на 20.6%. А вот за 

прошедший месяц (Апрель 2018 г.) источники собственных средств увеличились 

на 4.5%. Большую долю в увеличении источников собственных средств занимает 

нераспределенная прибыль прошлых лет (непокрытые убытки прошлых лет), а 

также неиспользованная прибыль за отчетный период. Остальные статьи 

остаются примерно на том же уровне. 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6622&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6622&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6479&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6479&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6486&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6486&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6503&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6503&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6516&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6516&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6514&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6514&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6524&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6524&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4765&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4765&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4771&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4771&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4775&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4775&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4960&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4960&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4961&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4961&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4764&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=4764&Date=2018-05-01
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Таблица 13 – Краткая структура капитала на основе формы 123: 

В тысячах рублей 

Наименование показателя 01 Мая 2017 г. 01 Мая 2018 г. 

Основной капитал 25 736 916 73.17 29 029 674 71.61 

   -  в т.ч. уставный капитал 9 787 241 27.82 9 787 241 24.14 

Дополнительный капитал 9 439 173 26.83 11 511 484 28.39 

   -  в т.ч. субординированный кредит 5 209 698 14.81 5 135 020 12.67 

Капитал (по ф.123) 35 176 089 100.00 40 541 158 100.00 

 

Размер капитала банка, рассчитываемый по формам 123 или 134, на отчетную 

дату составил 40.54 млрд.руб. 

Другие важные показатели рассмотрим подробнее в течение всего года в 

таблице, представленной ниже. 

 

Таблица 14 – Нормативы Центрального Банка 

В процентах 

Наименование показателя 1Июн 1Июл 1Авг 1Сен 1Окт 1Ноя 1Дек 1Янв 1Фев 1Мар 1Апр 1Май 

Норматив достаточности 

капитала Н1.0 (мин.8%) 
13.6 13.1 12.5 12.9 11.7 12.1 11.9 12.9 13.4 13.3 12.0 12.7 

Норматив достаточности 

базового капитала Н1.1 

(мин.5%) 

8.1 7.8 7.4 7.5 6.7 6.9 6.7 7.2 7.4 7.4 7.5 7.6 

Норматив достаточности 

основного капитала Н1.2 

(мин.6%) 

10.0 9.7 9.2 9.4 8.3 8.6 8.3 9.0 9.3 9.2 9.0 9.2 

Капитал (по ф.123 и 134) 34.9 35.5 35.8 35.9 36.7 36.8 37.2 37.7 37.9 37.9 39.1 40.5 

Источники собственных 

средств (по ф.101) 
25.6 25.7 26.0 26.2 27.0 27.0 27.4 28.3 28.4 28.3 29.4 30.7 

 

По медианному методу (отброс резких пиков): сумма норматива 

достаточности капитала Н1 в течение года и последнего полугодия имеет 

тенденцию практически не меняться, а сумма капитала в течение года имеет 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5965&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5965&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5825&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5825&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6047&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6047&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6009&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6009&Date=2018-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5823&Date=2017-05-01
http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=5823&Date=2018-05-01
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тенденцию к увеличению, однако за последнее полугодие имеет тенденцию к 

незначительному росту. Другие факторы определения надежности банка 

 

Таблица 15 – Показатели кредитного риска и их изменения в течение прошедшего 

2017 г.: 

В процентах 

Наименование 

показателя 
1Июн 1Июл 1Авг 1Сен 1Окт 1Ноя 1Дек 1Янв 1Фев 1Мар 1Апр 1Май 

Доля просроченных ссуд 1.5 1.4 1.4 1.4 1.3 1.3 1.2 1.3 1.4 1.4 1.4 1.3 

Доля резервирования на 

потери по ссудам 
2.6 2.7 2.6 2.7 2.6 2.5 2.5 2.4 2.5 2.6 2.4 2.2 

Сумма норматива 

размера крупных 

кредитных рисков Н7 

(макс.800%) 

245.2 243.0 248.4 245.9 266.5 251.2 268.4 260.9 239.8 238.9 262.9 228.4 

 

Доля просроченных ссуд в течение года имеет тенденцию к незначительному 

падению, однако за последнее полугодие имеет тенденцию к увеличению. Доля 

резервирования на потери по ссудам в течение года имеет тенденцию к 

уменьшению, однако за последнее полугодие имеет тенденцию к 

незначительному падению. Сумма норматива размера крупных кредитных рисков 

Н7 (макс.800%) в течение года имеет тенденцию практически не меняться, однако 

за последнее полугодие имеет тенденцию к уменьшению. 

Уровень просроченных ссуд на последнюю дату ниже среднего показателя по 

российским банкам (около 4-5%). 

Уровень резервирования по ссудам на последнюю дату ниже среднего 

показателя по российским банкам (около 13-14%). 

Рассмотрим косвенные факторы, указывающщие на возможные проблемы в 

АО «СМП Банк» и его надежность в таблице, представленной ниже. Рассмотрим 

и рассчитаем важный показатель ФОР. 
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Таблица 16 – Косвенные факторы, указывающие на возможные проблемы  

                        и надежность за последние 12 месяцев 

В процентах 

Наименование 

показателя 
1Июн 1Июл 1Авг 1Сен 1Окт 1Ноя 1Дек 1Янв 1Фев 1Мар 1Апр 1Май 

Смена владельцев 

банка за месяц 

(%) 

 -   -   -   -   -   -   -   -   -   -   -   -  

Изменение 

уставного 

капитала за месяц 

 -   -   -   -   -   -   -   -   -   -   -   -  

Рост ФОР (фонда 

обяз.резервирован

ия по вкладам) за 

месяц (%) 

-0.3 1.7 0.2 2.9 0.3 -1.0 1.8 0.8 6.5 -6.2 -4.1 3.4 

Изменение суммы 

вкладов физ. лиц 

за месяц (для 

банков с долей 

вкладов физ.лиц 

более 20%) 

-0.4 2.1 2.7 -0.3 -1.1 -0.9 9.3 -15.1 -5.4 -3.2 1.8 4.0 

Изменение 

оборотов по кассе 

за месяц (для 

банков с 

оборотами более 

500 млн.руб.) (%) 

-16.1 -6.4 13.2 -11.6 -3.5 7.4 1.7 132.7 -41.3 -25.5 1.0 17.2 

Изменение 

оборотов по 

расчетным счетам 

юр. лиц за месяц 

(для банков с 

оборотами более 

суммы активов) 

 -   -   -   -  -40.3  -   -   -  -37.0  -   -  -10.2 

Отток средств юр. 

лиц за месяц 
14.2 1.0 13.8 -14.2 6.4 2.3 9.8 16.5 -5.6 -1.7 3.5 20.7 

 

У банка  АО «СМП Банк» за год не было значительного увеличения ФОР. 

На текущий момент условный коэффициент усреднения ФОР, равный значению 

0.41, означает, что кредитная организация с высокой вероятностью усредняет 

ФОР и относится к 1-й, 2-й или 3-й группе надежности. 

http://analizbankov.ru/bank.php?BankRegn=3368&BankMenu=check&PokId=6700&Date=2018-05-01
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По вкладам: в конце 2017 года сильно упали вклады физических лиц, т.е. 

вклады физ.лиц нестабильны. 

По кассе: в конце 2017 года наблюдался значительный рост оборотов по 

кассе, такой резкий всплеск мог быть связан как с объективными причинами 

(например, кризисные явления в экономике в целом), так и с возможными 

манипуляциями с кассой и проведением сомнительных операций.  

Рейтинг банка по объему вкладов населения 

За последний год вклады населения в банк изменились следующим образом 

(данные на 1-е число месяца): 

 

Рисунок 5 – Вклады населения в банк 

Исходя из диаграммы, представленной выше, можно сделать вывод о том, что 

значительных изменений не произошло. 

Рассмотрим диаграмму, касающуюся вкладов населения, на рисунке, 

представленном ниже. 
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Рисунок 6 – Вклады населения в «СМП Банк» по срокам 

Исходя из диаграммы, представленной выше, следует сделать вывод о том, 

что население предпочитает открывать вклады свыше 3 лет. Это является важным 

показателем для банка, так как население выражает свое доверие ему. 

Соблюдение нормативов ЦБ РФ 

Центральный банк РФ установил для банков нормативные показатели 

финансовой устойчивости (способности рассчитываться по своим 

обязательствам), несоблюдение которых ставит под угрозу существование банка. 

Для АО «СМП Банк» данные показатели имеют следующие значения: 

 

Таблица 17 – Нормативные показатели финансовой устойчивости Центральный 

банк РФ 

В процентах 
Показатель 

финансовой 

устойчивости 

Значение 

на 01.05.2018 
Среднее значение по 

всем банкам на 

01.05.2018 

Допустимое 

значение, 

установленное ЦБ РФ 
Норматив 

мгновенной 

ликвидности банка 

(Н2) 

101% 260% ≥ 15 % 

Норматив текущей 

ликвидности банка 

(Н3) 

121% 245% ≥ 50 % 

Норматив 

долгосрочной 

ликвидности банка 

(Н4) 

37% 36% ≤ 120 % 
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Окончание таблицы 17 

Показатель 

финансовой 

устойчивости 

Значение 

на 01.05.2018 
Среднее значение по 

всем банкам 

на01.05.2018 

Допустимое значение, 

установленное ЦБ РФ 

Норматив 

достаточности 

собственных средств 

(Н1.0) 

12,7 %  34% ≥ 8 % 

Норматив 

достаточности 

базового капитала 

банка (Н1.1) 

7,6% 25% ≥ 4,5 % 

Норматив 

достаточности 

основного капитала 

банка (Н1.2) 

9,2% 26% ≥ 6 % 

 

Исходя из таблицы, представленной выше, следует сделать вывод о том, что 

все нормативы находятся в пределах нормы. 

 

2.2  Анализ кредитования субъектов малого бизнеса в АО «СМП Банк» 

 

АО «СМП Банк» активно работает в развитии кредитования субъектов малого 

бизнеса. «Кредитование предприятий малого и среднего бизнеса является одним 

из приоритетных направлений деятельности Банка. Сотрудничество с МСП 

Банком позволит нам предоставить предприятиям ресурсы на финансирование 

компаний, реализующих проекты по повышению эффективности производства, 

развивающих новые перспективные направления деятельности, на 

привлекательных условиях», –прокомментировал президент-председатель 

правления СМП Банка Александр Левковский. 

СМП Банк и МСП Банк (группа ВЭБ) заключили договор о предоставлении 

кредита в целях реализации программы финансовой поддержки малого и среднего 

предпринимательства по программе «МСП-Неторговый сектор» на сумму 124 

млн рублей. Рассмотрим виды кредитных продуктов, предсталенных АО «СМП 

Банк» для малого предпринимательства. 
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Таблица 18 – Виды кредитных продуктов для малого предпринимательства 
В
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о
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Г
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5
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л
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О
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1
1
%

 

О
т 

3
х
 д

о
 2

4
х
 м
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я
ц

ев
 

Кредит, кредитная 

линия с лимитом 

задолженности 

(ВКЛ), кредитная 

линия с лимитом 

выдачи (НКЛ) для 

юридических лиц и 

индивидуальных 

предпринимателей. 

П
о
п

о
л
н

ен
и

е 
о
б

о
р
о
тн

ы
х
 с

р
ед

ст
в
 

товары в обороте, 

сырье, запасы; 

оборудование; 

автотранспорт; 

коммерческая 

недвижимость; 

земельные 

участки; 

жилая 

недвижимость; 

поручительство 

Гарантийного 

Фонда развития 

МСБ; 

 

ежемесячно, 

равными 

долями (при 

единовремен

ном Кредите, 

НКЛ); 

снижение 

лимита в 

последние 

месяцы 

кредитовани

я, равными 

долями (при 

ВКЛ); 

ндивидуальн

ый график (с 

ежемесячны

м 

погашением 

основного 

долга, кроме 

кредитов в 

форме ВКЛ); 
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Продолжение таблицы 18. 
В
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кредит, деньги на 

инвестиции (НКЛ) для 

юридических лиц и 

индивидуальных 

предпринимателей 

и
н

в
ес

ти
ц

и
и

 

приобретаемое 

имущество: 

коммерческая 

недвижимость, 

земельные 

участки; жилая 

недвижимость; 

оборудование; 

автотранспорт; 

поручительство 

Гарантийного 

Фонда развития 

МСБ; 

гарантия 

Федеральной 

Корпорации по 

развитию малого 

и среднего 

предприниматель

ства. 

 

ежемесячно, 

равными 

долями или 

индивидуаль

ный график. 
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Продолжение таблицы 18. 
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кредитная линия с 

лимитом 

задолженности (ВКЛ); 

кредитная линия с 

лимитом выдачи 

(НКЛ). 
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 квартира; 

жилой дом и 

земельный 

участок; 

земельный 

участок; 

нежилое 

здание (с 

земельным 

участком)/по

мещение 

(офис, 

склад). 

 

ежемесячно, 

равными долями 

(при 

единовременном 

Кредите, НКЛ); 

снижение 

лимита в 

последние 

месяцы 

кредитования, 

равными долями 

(при ВКЛ); 

индивидуальный 

график (с 

ежемесячным 

погашением 

основного долга, 

кроме кредитов 

в форме ВКЛ); 
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Окончание таблицы 18 
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основании оборотов в 
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СМП Банк и МСП Банк (группа ВЭБ) заключили договор о предоставлении 

кредита в целях реализации программы финансовой поддержки малого и среднего 

предпринимательства по программе «МСП-Неторговый сектор» на сумму 124 

млн рублей. Кредитные средства направлены на кредитование субъектов малого и 

среднего бизнеса, работающих в производственной сфере, на следующие цели: 

приобретение, ремонт и модернизация основных средств, создание материально-

технической базы нового предприятия, расширение действующего производства, 
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развитие экспортных операций и импортозамещения, участие в исполнении 

государственного заказа. 

Малый бизнес является залогом стабильного развития экономики и решения 

социальных вопросов в развитых и развивающихся странах мира. За годы 

рыночных преобразований малое и среднее предпринимательство стало одним из 

ключевых секторов экономики, выполняя социальные и хозяйственные функции. 

Развитие этой сферы жизненно необходимо для сохранения темпов роста 

экономики России.  

«Малый и средний бизнес – один из наиболее перспективных сегментов 

российской экономики, и крайне важно, чтобы предприниматели имели доступ к 

кредитным средствам. Мы стремимся к тому, чтобы поддержать малые и средние 

компании и предоставить им финансирование на действительно доступных для 

них условиях», - отметила директор департамента малого и среднего бизнеса 

СМП Банка Юлия Изотова. 

СМП Банк снижает ставки по кредитам для малого и среднего бизнеса. 

Компании сегмента МСБ, которые впервые начинают сотрудничать с банком, 

смогут получить инвестиционные кредиты и кредиты на пополнение оборотных 

средств по ставкам 11,5-12,5% годовых.  

 

2.3 Основные проблемы кредитования малого бизнеса и разработка 

рекомендаций по кредитованию малого бизнеса  в АО «СМП Банк» 

 

Существенным при выдаче банком кредита малому бизнесу является 

непосредственно финансовое состояние предприятия. Объектами кредитования, 

как правило, являются малые предприятия, которые зарекомендовали себя на 

рынке, грамотно ведут бизнес иимеют положительную кредитную историю. 

Практически невозможно получить кредит в качестве стартового капитала для 

вновь созданного предприятия.  
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Возможность кредитования заемщика определяется степенью риска. Если 

риск для банка слишком велик и нет полных гарантий или залогового 

обеспечения, то в большинстве случаев такая ссуда не будет ему предоставлена. 

Заемщик должен продемонстрировать реальную возможность и желание платить 

по своим долгам, включая ссудный процент. 

Условия кредитования связаны также с принципами кредитования – целевым 

характером, срочностью и обеспеченностью кредита. Если клиент потенциально 

может нарушить один из них, кредитная сделка не состоится. При нарушении 

этих принципов в процессе кредитования банк, руководствуясь своими 

интересами, интересами вкладчиков, разрывает кредитные связи, отзывает 

кредит, требует его немедленного возврата.  

Современная система кредитования базируется на возможности реализации 

залогового права, наличии различных типов гарантий и поручительств третьих 

сторон. Данные формы обеспечивают надежность кредитной сделки, возможность 

возврата кредита в случае нарушения принципов кредитования. Реализация 

залогового права требует от банка всестороннего анализа дееспособности 

клиента, оценки его имущества, позволяющего банку при необходимости 

обеспечить свою безубыточную деятельность.  

Условием кредитования является планирование взаимоотношений сторон. 

Объектом планирования в банке является сумма предоставляемого кредита, 

размер его погашения, доходы и расходы по кредитным операциям. Кредитный 

процесс обязывает и заемщика так регулировать производственные и финансовые 

возможности, чтобы в полной мере предусмотреть своевременное и полное 

погашение кредита и уплату ссудного процента. 

Непосредственно кредитный процесс начинается со дня первой выдачи ссуды. 

Однако до этого момента и вслед за ним проходит целая полоса значительной 

работы, выполняемой как банком – кредитором, так и клиентом – заемщиком. 

Переговоры о кредите начинаются задолго до принятия конкретного решения. 

Предложение о выдаче кредита может исходить как от банка, так и от клиента. 
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Для развитых рыночных отношений более типичной является ситуация, когда 

банк ищет клиента. Предлагает ему свой продукт, в том числе кредиты под те или 

иные цели и условия. Изучение рынка банковских услуг, потенциальных 

клиентов, обращение к ним с предложением о сотрудничестве, визиты, 

необходимые знаки внимания  –  все это происходит, прежде чем рассматривается 

конкретное предложение о кредите. 

Основная проблема кредитования, выявленные в АО «СМП Банк»: высокий 

риск для банка выдавать кредиты вновь созданным малым предприятиям без 

оценки их хозяйственной деятельности. 

На данный момент главным инструментом оценки кредитоспособности 

заемщиков является система скоринга. Данная система является неразвитой, так 

как значительное количество неплатежеспособных клиентов может быть 

пропущено за счет ответов заемщика.  

Для решения данной проблемы в рамках исследования предлагается внедрение 

новых систем при рассмотрении заявки о выдаче кредита.  

Первая из них – революционный программыный продукт HR1-Кредит. 

Данный продукт был придуман израильской компанией Nemesysco. Главная 

задача системы – выявить заемщиков с высоким риском невозврата кредита.  

HR1-Кредит  – это полностью автоматизированная система тестирования, которая 

за 10 минут осуществит проверку потенциального заемщика, а так же оценит 

кредит Работа системы проверки заемщика HR1-Кредит основана на 

запатентованной технологии SENSE. В отличие от других технологий анализа 

голоса, SENSE-технология может анализировать разные слои в голосе, проводя 

глубокий анализ круга эмоций субъекта. SENSE-технология может определить, 

взволнован ли собеседник, смущен, напряжен, охотно ли делится информацией, 

сосредоточен. SENSE технология оценивает не содержательную сторону ответов 

тестируемого, а психоэмоциональные реакции в ходе теста, которые отражаются 

в его речи. Эти реакции измеряются и оцениваются алгоритмами, созданными на 

базе патентов компании Nemesysco. 
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Параметры оценки тестируемого 

1. Платежеспособность. Параметр включает взвешенную оценку степени 

личной готовности тестируемого прикладывать максимальные усилия для выплат 

по кредиту, готовность выплачивать кредит за счет ограничений других расходов. 

В том случае, если тестируемый не видит приоритетности выплат по кредиту по 

отношению к другим расходам, возрастет оценка риска по кредиту. Оценивается 

уровень внутренней уверенности тестируемого, в том, что он уверенно может 

выплачивать кредит. В случае если у тестируемого нет уверенности в 

возможности вернуть кредит, не продуман и не спланирован возврат кредита, и он 

надеется на авось, уровень риска возрастает. 

2. Кредитная история тестируемого за последние два года. Параметр включает 

взвешенную оценку поведения тестируемого по возврату кредитов, ссуд, долгов 

за последние два года. В том случае, если тестируемый обманывает, отвечая на 

вопросы, возрастет уровень риска. 

3. Общее напряжение во время теста. Параметр отражает уровень общего 

напряжения во время теста. Носит вспомогательный характер. 

Риск невозврата кредита банку от предпринимателей. 

Второй системой является  –  EGAR Technology, которая предлагает 

высокотехнологичное решение по автоматизации процесса принятия решений в 

области корпоративного кредитования. Внедрение системы в практическую 

деятельность обеспечит: 

– минимизацию субъективного фактора в процессе принятия кредитных 

решений. 

– снижение операционных рисков за счет комплексной автоматизации 

процесса предкредитной обработки. 

– расширение объемов и видов кредитования (в частности, за счет 

кредитования малого и среднего бизнеса). 

– количественную оценку кредитных рисков. 

Функциональная схема решения приведена на рисунке 7. 
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Аналитическое ядро системы EGAR Credit Administration поддерживает: 

– Оценку и ведение истории кредитоспособности заемщика и внутреннего 

рейтингования на основе финансовой и управленческой отчетности, а также анкет 

для индивидуальных предпринимателей. 

– Расчет вероятности дефолта заемщика 

– Определение обоснованной величины резерва средств по каждому кредиту 

 

 

Рисунок 7 – Функциональная схема решения по системе EGAR 

 

Аналитическое ядро EGAR Credit Administration использует математический 

аппарат системы интегрированного управления кредитным риском банка . 

Оценка кредитоспособности юридических лиц осуществляется на основании 

квартальных финансовых отчетов за год и дополнительной информации о деталях 

бизнеса заемщика. Оценка кредитоспособности индивидуальных 

предпринимателей может осуществляться как на основании управленческой 

отчетности, так и на основании анкеты физического лица. В общем случае, оценка 

разбивается на два этапа – вычисление финансовых показателей и базовой 

среднегодовой вероятности дефолта по ним, а затем выполнение дополнительной 

экспертной оценки с выводом поправочного коэффициента к базовой 

вероятности. 

На основании вычисляемых характеристик, зависящих от суммы 

предполагаемого кредита, залога, надежности обеспечения, длины сделки, 
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кредитной маржи и общих параметров портфеля делается вывод о 

целесообразности для банка кредитования заемщика или предоставления ему 

альтернативных условий сделки, приемлемых для кредитора. 

Привлечение клиентов  

Данную проблему можно решить, внедрив новый банковский продукт – 

кредитные каникулы.  Такие каникулы могут предлагаться кредитной 

организацией клиенту не только при наступлении форс-мажорных событий (в 

рамках реструктуризации кредита), но и в качестве удобного сервиса.   

В настоящее время в течение всего срока действия займа у клиента раз в год 

есть право получить одну отсрочку очередного платежа. Заемщик может выбрать 

либо отсрочку погашения основного долга (продолжая ежемесячно выплачивать 

проценты), либо в течение определенного времени не вносить платежи по кредиту 

вообще. Отсрочка предоставляется максимум на два платежа. При этом 

необходимо, чтобы у клиента отсутствовала просрочка по другим займам в этом 

же банке, чтобы до момента полного погашения кредита оставалось не менее трех 

ежемесячных платежей, а задолженность не была реструктуризована. 

В рамках исследования мы предлагаем внедрение банковского продукта на 

иных условиях – предоставление отсрочки по платежу по кредиты сроком до 12 

месяцев с изначально завышенной процентной ставкой.  Данная программа будет 

способствовать более эффективной работе предприятия, даст ему рывок на начале 

его деятельности. При отстуствии кредитного гнеда предприятие сможет встать 

на ноги. Для банка – это будет своего рода вложение. Однако, в случае избежания 

рисков, например, банкротства предприятия до начала платежа, данный вид 

банкосвкого продукта должен быть застрахован.  

Проблема, связанная с оценкой юридического лица.  

Решение данной проблемы может выглядеть следующим образом. Кредитный 

работник проводит мониторинг хозяйственной деятельности заемщика путем 

ежемесячных выездов к месту ее ведения. По итогам каждого выезда составляется 

краткий письменный отчет, в котором фиксируются все существенные изменения 

http://www.banki.ru/wikibank/%D0%E5%F1%F2%F0%F3%EA%F2%F3%F0%E8%E7%E0%F6%E8%FF+%EA%F0%E5%E4%E8%F2%E0/
http://www.banki.ru/products/credits/


76 

 

(или их отсутствие) в характере бизнеса Заемщика, произошедшие со дня 

последнего мониторинга (выезда). Указанный отчет подписывается кредитным 

работником и помещается в кредитное досье. 

Для целей мониторинга составление упрощенных форм баланса и отчета о 

прибылях и убытках и их анализ не является обязательным. 

В случае выявления в ходе мониторинга негативных изменений в характере 

бизнеса Заемщика, либо при получении Банком информации о негативных 

изменениях или о возможности негативных изменений в характере бизнеса 

заемщика (в т.ч. по данным подразделения безопасности Банка, сообщениям 

контрагентов Заемщика и пр.), либо при возникновении просроченной свыше 10-

ти банковских дней задолженности, кредитный работник составляет упрощенные 

формы баланса и отчета о прибылях и убытках и проводит их анализ в порядке. 

По результатам анализа кредитный работник готовит предложения по 

дальнейшей работе с данным заемщиком. 

Проверка наличия товарно-материальных ценностей и товаров в обороте 

(переработке), а также личного имущества физических лиц, не используемого в 

хозяйственной деятельности, переданных в залог по обязательствам Заемщика, 

осуществляется кредитным работником ежемесячно. 

Частота проведения проверок недвижимости, оборудования и транспортных 

средств определяется Банком, но не реже 1 раза в квартал. 

По итогам проверки наличия имущества в указанном в договоре залога месте, 

его количества и качества кредитный работник составляет соответствующий акт, 

который также подписывается заемщиком.   

Необходимость участия в проверке предметов залога работника 

подразделения безопасности определяется кредитующим подразделением 

самостоятельно. 

В случае участия в проверке работника подразделения безопасности 

указанный работник подписывает соответствующий акт проверки вместе с 

кредитным работником.   
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Работник подразделения безопасности в обязательном порядке участвует в 

проверке предметов залога по кредитам, имеющим просроченную свыше 10-ти 

банковских дней задолженность. 

Рекомендации по совершенствованию оценки кредитоспособности в АО 

«СМП банк»:   

–  проводить комплексный экономический анализ предприятия в динамике 

ряда лет, в том числе кварталов; 

–  усилить внимание на состав собственных средств предприятия; 

–  акцентировать внимание на рост (спад) чистой прибыли предприятия - 

важнейший показатель стабильности;   

–  необходимо проводить факторный анализ показателей финансового 

состояния предприятия; 

–  увеличить время оценки кредитоспособности для более расширенного и 

точного анализа, что позволит рационально принять решение о выдаче кредита; 

 –  рассматривать роль предприятия в экономике области и прогрессивность 

его технологий, интенсивность использования мощностей на максимизацию 

прибыли предприятия; 

–  выявлять реальную потребность предприятия в кредите. 

Меры по совершенствованию процедуры кредитования в АО «СМП банк». 

1. Заявление клиента на получение кредита рассматривается кредитующим 

подразделением совместно с юридическим подразделением и подразделением 

безопасности (при необходимости другими подразделениями) не более десяти 

рабочих дней после получения полного пакета документов. 

2. Копия заявления Заемщика и документы, подтверждающие его 

правоспособность и правоспособность Поручителя, Гаранта, Залогодателя 

передаются на рассмотрение юридическому подразделению. Юридическое 

подразделение должно в течение пяти рабочих дней после получения документов 

проверить полномочия руководителей Заемщика, имеющих право подписи 

финансовых документов, Поручителя, Гаранта, Залогодателя и в соответствии с 
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ними дать кредитующему подразделению письменное заключение о 

правоспособности Заемщика и при необходимости – рекомендации по 

оформлению кредитных документов.   

3. Подразделению безопасности передается на рассмотрение копия заявления 

Заемщика и копии анкет Заемщика, Поручителя, Гаранта, Залогодателя. При 

необходимости направляются документы, подтверждающие правоспособность 

Заемщика, контракты по сделке, копии паспортов руководителей, имеющих право 

подписи финансовых документов, и, по возможности, учредителей Заемщика. 

Подразделение безопасности в течение пяти рабочих дней должно представить 

кредитующему подразделению письменное заключение о наличии либо 

отсутствии негативной информации относительно деятельности и деловой 

репутации Заемщика, Поручителя, Гаранта, Залогодателя и их руководителей. 

4. Максимизация сроков на получение кредита позволит уменьшить 

возможность кредитования малорентабельных предприятий.   

5. Кредитный работник обобщает и анализирует представленные материалы и 

готовит предварительное качественное заключение к заседанию кредитного 

комитета Банка о возможности предоставления кредита. 

При рассмотрении кредитной заявки заемщика, не ведущего стандартную 

бухгалтерскую отчетность: 

–  оценивает полноту и достоверность представленных первичных и других 

финансовых и бухгалтерских документов с обязательным выездом к месту 

ведения хозяйственной деятельности Заемщика; 

– составляет на основе финансовых и бухгалтерских документов упрощенные 

формы баланса и отчета о прибылях и убытках, а также прогноз движения 

денежных средств (для заявок в сумме свыше 500 тыс. руб.); 

–  на основе упрощенных форм баланса и отчета о прибылях и убытках делает 

оценку финансового состояния Заемщика и его кредитоспособности; 

–  оценивает достаточность и ликвидность имущественного обеспечения. 
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При рассмотрении кредитной заявки заемщика, ведущего стандартную 

бухгалтерскую отчетность: 

–  делает расширенную оценку финансового состояния Заемщика и его 

кредитоспособности; 

–  оценивает достаточность и ликвидность имущественного обеспечения. 

Кредитующее подразделение вправе самостоятельно принять решение об 

отказе в выдаче кредита если: 

– подразделением безопасности и (или) юридическим подразделением Банка 

даны отрицательные заключения о возможности предоставления кредита 

Заемщику; 

 –  при проверке выявлены факты предоставления поддельных документов или 

недостоверных сведений; 

 –  заемщик имеет отрицательную кредитную историю; 

 –  финансовое состояние Заемщика признано неудовлетворительным. 

Произвести оценку экономической эффективности рекомендаций по 

совершенствованию процедуры кредитования в АО «СМП банк» не 

представляется возможным, так как существует неопределенность эффекта 

влияния оптимизации процедуры кредитования на доходность банка. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

Малое предпринимательство как субъект кредитных и иных экономических 

отношений охарактеризовано автором как многогранное явление, проявляющее 

свою сущность во взаимодействии с различными субъектами и институтами, 

динамично меняющаяся под воздействием рыночных и иных факторов. Важным 

аспектом являются критерии отнесения предприятий к разряду малых. В России 

эти критерии закреплены законодательно, однако в научной дискуссии, равно как 

и в практике функционирования банков, отсутствует единогласие по этому 

вопросу. Отсутствие единого определения и осмысление широкого спектра 

определений позволяет автору уточнить имеющиеся понятия и сформулировать 

собственное определение рассматриваемой категории, адекватно, как 

представляется, отражающее экономическую сущность малого 

предпринимательства. По- мнению автора, малое предпринимательство  –  это 

коммерческая деятельность с повышенной рискованностью, ориентированная 

исключительно на территориально ограниченный локальный рынок товаров и/или 

услуг, занимающая на соответствующем рынке, как правило, небольшой 

удельный вес, характеризующаяся использованием факторов производства 

незначительного объема, специфическими методами и способами организации 

производства и ведения бизнеса, при которых, в частности, собственник лично 

управляет своим предприятием и обычно непосредственно участвует в его 

производственном процессе. 

Было выявлено, что основной причиной выделения малых предприятий 

является необходимость их поддержки ввиду особой роли в экономической 

системе и наличия« особенностей в их деятельности. Специфической чертой 

развития малых предприятий является повышенный риск функционирования, 

меньшая рентабельность за счет невозможности реализации эффекта масштаба, 

относительно более короткий жизненный цикл и узкая специализация. Все эти 
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факторы негативно влияют на общую кредитоспособность сегмента малого 

предпринимательства, делая его непривлекательным для коммерческих банков. 

Повышенные риски при кредитовании малого предпринимательства особенно 

неблагоприятно сказываются на его инвестиционном финансировании: если 

доступ к краткосрочным займам возможен хотя бы из неформальных источников 

ссудного капитала (средства друзей и знакомых, ростовщический кредит), то 

рынок инвестиционных кредитов для малого бизнеса практически закрыт. При 

кредитовании банками малых предприятий очень большую роль играет также 

неуверенность кредитора в том, что должник будет в состоянии выполнить свои 

обязательства в соответствии со сроками и условиями кредитного соглашения. 

Обозначенные выше факты делают актуальным выделение специфического 

определения кредитоспособности малого предприятия, отличающегося от 

стандартного.   

Кредитоспособность малого предприятия  – это его комплексная 

характеристика, представленная финансовыми и нефинансовыми показателями, 

позволяющая оценить его» способность получить деньги в банке на правах и 

обязанностях заемщика, а также возможность и готовность своевременно-и в 

полном объеме выполнить свои обязательства перед кредитором в будущем. 

Учитывая зависимость малого предпринимательства от кредитных ресурсов, 

можно сделать выводы о слабом, недостаточном развитии малых предприятий в 

российских регионах. Проведенные автором сопоставления отечественной и 

зарубежной практики позволили прийти к выводу о том, что в докризисный 

период потенциал роста количества малых предприятий был достаточно высок. 

Аналогичные выводы сделаны в отношении экономических показателей развития 

малого предпринимательства. Реализации этого потенциала препятствуют 

выявленные автором на основе опроса и анализа статистических данных 

проблемы, среди которых непрозрачность власти и бизнеса, высокие издержки и 

недостаток финансовых ресурсов. Кроме того, в современных условиях наиболее 

значимым сдерживающим фактором является воздействие мирового финансового 
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кризиса, который оказал на малое предпринимательство как прямое воздействие 

(сокращение спроса на продукцию, услуги), так и косвенное, более значимое 

воздействие, которое заключается в повышении ставок по кредитам наряду со 

снижением их доступности. 

На следующем этапе исследования были выявлены закономерности развития 

экономики региона в современных условиях под воздействием целенаправленных 

форм организации кредитных отношений с малым предпринимательством. 

Изначально были проанализированы основные показатели, отражающие развитие 

малого предпринимательства в Челябинске в период до кризиса и во время 

кризиса. Проведенный анализ позволил установить, что даже без влияния кризиса 

малое предпринимательство в,регионе развивается недостаточно интенсивно. 

Однако здесь имеется достаточно широкий потенциал для его развития. 

Достижение намеченных показателей развития малого предпринимательства 

возможно при условии активного развития рынка финансовых услуг региона, а 

также реализации ряда мероприятий.  

Оценка практики кредитования малого предпринимательства в Челябинской 

области показала, что большая часть объемов кредитования субъектов'малого 

предпринимательства приходится на банковский, сектор. Особенности 

банковского' кредитования малых предприятий в регионе состоят в концентрации 

размещенных кредитных ресурсов в административных центрах, в отраслевом 

распределении выданных кредитов. Помимо этого, систематизация-и изучение 

кредитных программ для малого предпринимательства, представленных 

крупнейшими участниками рынка финансовых услуг, позволили сделать вывод о 

высокой степени индивидуализации кредитных продуктов и адаптации их под 

требования предпринимателей.   

В то же время исследование позволило выявить и основные проблемы 

банковского кредитования малых предприятий: 

–  трудно достоверно оценить уровень кредитоспособности малого 

предприятия на основе предоставляемой официальной отчетности; 



83 

 

– необходим выезд банковского специалиста на место ведения-бизнеса и 

осмотр материальных активов; 

–  отсутствие эффективных специализированных методик оценки 

кредитоспособности малых предприятий; 

–  отсутствие у малого предприятия кредитной истории и опыта работы с 

банком; 

–  увеличение объема анализируемой информации, удлинение сроков 

рассмотрения кредитной заявки; 

–  малые предприятия нуждаются в небольших суммах, и, учитывая 

значительные расходы банка на анализ кредитной заявки, обслуживать такие 

кредиты становится для банка невыгодно; 

–  отсутствие, как правило, ликвидного обеспечения возврата кредита; 

– повышенные риски банки« стремятся компенсировать повышенной 

процентной ставкой по кредиту и коротким сроком кредитования малого 

предприятия; 

– наличие препятствий нормативно-правового характера: к банкам со стороны 

Банка России при кредитовании малых предприятий предъявляются требования 

аналогичные требованиям по иным корпоративным заемщикам, что, как правило, 

заставляет банки относить выданные кредиты в 4-ю или 5-ю категорию качества и 

формировать резервата возможные потери от 51% и выше. 

У предприятий отсутствуют объекты имущества; которые они могли бы 

передать в залог. Не отлажен механизм приобретения предпринимателями 

объектов недвижимости, земельных участков«в собственность или в аренду. До 

сих пор на многие государственные и муниципальные объекты недвижимости не 

оформлены документы на право собственности. 

Выходе исследования был выдвинут и подтвержден тезис о том, что объемы 

кредитования малого предпринимательства в Челябинской области определяют 

характер развития его институциональных и экономических характеристик, а 

также черты развития экономики республики. Для подтверждения данного тезиса 
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была сформирована модель влияния кредитования на параметры развития малого 

предпринимательства в регионе, которая позволяет констатировать, что в 

последние годы повышается вклад кредитования малого предпринимательства в 

развитие экономики республики. Успешное развитие малого 

предпринимательства в значительной-степени зависит от обеспеченности 

предпринимателей финансовыми ресурсами как долгосрочного, так и 

краткосрочного характера. Недостаток финансирования  –  типичная серьезная, 

проблема, с которой сталкиваются российские предприятия и предприниматели, 

что особенно ощущается в регионах. 

Система финансово-кредитных механизмов обеспечения свободного доступа 

субъектов малого «предпринимательства к необходимым источникам 

финансирования как в стране, так и в, на взгляд автора, еще не выстроена. Из 

привлеченных средств субъекты малого предпринимательства Челябинской 

области используют ресурсы банковской системы, но их роль в финансировании и 

кредитовании данных субъектов малого пока незначительна. Коммерческие банки 

представлены в-большей части филиалами инорегиональных банков, в основном 

московских. Данные учреждения ведут единую в рамках соответствующего банка 

кредитную политику и не разрабатывают самостоятельно специальные 

программы кредитования малых предприятий с учетом специфики региона. 

В условиях, когда банковская система не позволяет в полном объеме 

удовлетворить уже действующих или готовящихся открыть собственный бизнес 

предпринимателей, на первый план выходит потребность в государственной 

поддержке малых предприятий. В ходе исследования автором были определены 

приоритеты такой поддержки малого предпринимательства на региональном 

рынке финансовых услуг. На основе ретроспективного анализа был изучен 

комплекс принимавшихся мер и выделены этапы государственной поддержки 

малого предпринимательства. Современный этап данного процесса предполагает 

вовлечение в дело прямой и косвенной финансовой поддержки малого 
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предпринимательства банков и других кредитно-финансовых учреждений при 

посредничестве специализированных организаций. 

Для повышения объемов и эффективности кредитования малого 

предпринимательства автором был разработан механизм кредитования малого 

предпринимательства в Челябинской области с учетом стадий его жизненного 

цикла, учитывающий также воздействие кризиса. При исследовании 

действующего механизма изучены отраслевые предпочтения коммерческих 

банков при кредитовании реального сектора и сектора услуг и выявлено, что 

банковский сектор структурирует кредитный портфель непропорционально в 

зависимости от финансового состояния предприятий и видов деятельности в 

целом. 

На основе оценки проблем функционирования действующего механизма 

кредитования малого предпринимательства, предложен принципиально новый 

подход к организации взаимодействия малого предпринимательства и кредитно-

финансовых институтов, который заключается в сегментации банковских 

продуктов-кредитов малому предпринимательству по целевому назначению: 

микрокредитование, кредитование инвестиционных нужд (основного капитала) и 

кредитование текущих потребностей (оборотного капитала). За каждым 

сегментом закреплен соответствующий финансовый агент, способный 

удовлетворять специфические финансовые потребности малого предприятия на 

заданной стадии жизненного цикла: банк, лизинговая компания или 

факторинговая компания.  

Взаимодействия между финансовыми агентами и сегментами кредитного 

рынка опосредуются специализированными интермедиаторами, в числе которых 

Фонд микрокредитования, гарантийный фонд и фонд поддержки 

предпринимательства, роль которых заключается в балансировании возможностей 

малого предпринимательства и требований банков и других финансовых агентов, 

предъявляемых к уровню кредитоспособности. Воздействие балансирующих 

инструментов направлено на понижение реальных процентных ставок по 
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кредитам малому предпринимательству за счет компенсаций, субсидирование или 

льготное финансирование собственного участия предпринимателей в 

капитальных вложениях. 

При этом в условиях кризиса ключевая роль в реализации предложенного 

механизма отводится государству в лице органов региональной исполнительной 

власти, от которых должна исходить инициатива по финансированию развития 

малого предпринимательства. Поскольку изменившиеся условия существенно 

замедлили развитие рыночных способов финансовой поддержки бизнеса, акценты 

должны быть смещены в сторону государственных, нерыночных способов 

оказания поддержки, связанных с субсидированием, гарантированием или 

льготным кредитованием. 
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

Приложение А  

Бухгалтерский баланс АО «СМП Банк» за 2016-2017гг. 
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Приложение Б  

Бухгалтерский балан АО «СМП Банк» за 2015-2016гг. 
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