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АННОТАЦИЯ 

 

Саранова Т.А. Анализ финансово-

хозяйственной деятельности предприятия  

ООО «Вишневогорскполимер» и разработка 

мер по его эффективности. 

Челябинск: ЮУрГУ, ЗЭиУ-503, 73 с.,   9 ил., 

30 табл., библиограф. список – 29 наим., 3 

прил. 

 

 

В  выпускной квалификационной работе исследованы проблемы анализа 

финансово-хозяйственной деятельности предприятия. 

         Объектом  исследования выступает ООО «Вишнёвогорскполимер» 

Предметом исследования  выпускной квалификационной работы  является 

официальная финансовая отчетность предприятия.  

Целью выпускной квалификационной работы  является анализ финансово-

хозяйственной деятельности предприятия, выявление отрицательных тенденций, 

ухудшающих динамику  финансового состояния объекта исследования и  

разработка мероприятий  его  улучшению.   

Исследован состав, структура и динамика основных показателей 

финансово-хозяйственной деятельности предприятия, проанализирован  

ликвидность и платежеспособность, финансовая устойчивость, длительность 

циклов производственно-хозяйственного процесса,  показатели эффективности  

деятельности предприятия. Разработаны мероприятия по  улучшению финансово-

хозяйственной деятельности. 
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ANNOTATION 

 

 

Analysis of financial and economic 

activity of enterprises 

"Vishnevogorskpolimer" and develop 

measures of its effectiveness. 

Chelyabinsk: law of the Ural state 

University, Zeiu-503, 73 p.,  9 silt., 30 

table., bibliographer. list-29 naim., 3 ADJ 

 

 

In the final qualifying work the problems of analysis of financial and economic 

activity of the enterprise are investigated. 

The object of research is the limited liability company "Vishnevogorskpolimer». 

The subject of the study of the final qualifying work is the official financial 

statements of the enterprise. 

The purpose of the final qualifying work is to analyze the financial and economic 

activities of the enterprise, identification of negative trends that worsen the dynamics of 

the financial condition of the object of research and the development of measures to 

improve it. 

The composition, structure and dynamics of the main indicators of financial and 

economic activity of the enterprise are investigated, liquidity and solvency, financial 

stability, duration of cycles of production and economic process, indicators of efficiency 

of activity of the enterprise are analyzed. 

Measures have been developed to improve financial and economic activities. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы исследования. Анализ стал жизненной необходимостью 

цивилизованного общества с ростом материальных и духовных потребностей 

человека, увеличением численности населения и совершенствованием средств 

производства. Сознательная деятельность людей без анализа сегодня невозможна.  

Изучение развития анализа финансовой и хозяйственной деятельности связано 

с общими объективными требованиями и условиями, которые подходят для 

любой отрасли знания.  

Удовлетворение практической потребности в анализе финансовой и 

хозяйственной деятельности возникло в связи с развитием производительных сил 

и расширением масштабов производства. 

 Стали недоcтаточными в уcловиях крупных производcтвенных единиц 

примерные раcчеты и   интуитивный анализ,  которые применялись на куcтарных 

и полукуcтарных предприятиях.  Невозможно cтало управлять cложными 

экономическими процессами, принимать оптимальные решения без комплексного 

анализа финансовой и хозяйственной деятельности. 

 C развитием любой науки, как извеcтно, проиcходит дифференцирование ее 

отраслей. В результате дифференциации общественных наук экономический 

анализ развивался.  Ранее функции экономического анализа рассматривались в 

рамках существовавших в то время таких научных дисциплин, как  финансы и 

статистика, бухгалтерский учет. 

 В данных науках возникли и  первые простейшие способы аналитических 

исследований.  появилась потребность в комплексном исследовании их 

деятельности.  Для обоснования текущих и пятилетних планов экономического и 

социального развития предприятий. Данные науки не могли обеспечивать 

запросы практики.  

Появилаcь необходимость выделения анализа финансовой и хозяйственной 

деятельности в самостоятельную область знаний. В последствии роль анализа 

росла как и  цена ошибки в хозяйственной деятельности. Начались всестороннее 
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глубокое изучение и анализ  производства. Важными средствами планового 

управления экономикой предприятия стали выявление резервов повышения 

эффективности производства и экономический анализ.  

Можно охарактеризовать как основательно разработанную в теоретическом 

плане науку сегодняшнее состояние анализа. Некоторые методики, созданные в 

науке  используются в управлении производством. 

 При этом наука находится сегодня в состоянии развития. Проводятся 

исследования в области применения математических методов, ЭВМ, 

позволяющих оптимизировать  управленческие решения. Развивается процесс 

внедрения теоретических достижений науки в практику деятельности.  

Перспективы развития анализа финансовой и хозяйственной деятельности в 

теоретическом направлении тесно связаны с развитием смежных наук, в первую 

очередь математики, статистики, бухгалтерского учета и др. Кроме того, развитие 

анализа зависит и от запросов практики. В условиях командно-административной 

системы управления он не находил достаточно широкого практического 

применения, так как не было нужды в обосновании управленческих решений на 

местах, все решения исходили сверху.  

Анализ финансовой и хозяйственной деятельности постепенно занимает 

основное место в системе управления. Чему содействуют преобразования, 

происходящие в обществе. Конкуренция предприятий будет способствовать 

заинтересованности в данной науке, совершенствованию экономического 

механизма через переход к рынку.  

Объектом  исследования выступает ООО «Вишнёвогорскполимер». 

Предметом исследования  выпускной квалификационной работы  является 

финансовое состояние предприятия ООО «Вишнёвогорскполимер».  

Целью выпускной квалификационной работы  является разработка 

рекомендаций, улучшающих  финансовое состояние предприятия и повышающих 

его эффективность.   

Для достижения поставленной цели были определены следующие задачи: 
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1) рассмотреть теоретические аспекты анализа финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия; 

2) дать краткую  характеристику объекта исследования; 

3) исследовать состав, структуру и динамику основных показателей финансово- 

хозяйственной деятельности предприятия; 

4) проанализировать  ликвидность и платежеспособность, финансовую 

устойчивость, длительность циклов производственно-хозяйственного 

процесса;  

5) исследовать  показатели эффективности  деятельности предприятия; 

6) разработать мероприятия по  улучшению финансово-хозяйственной 

деятельности. 

Информационная база исследования  – выпускная квалификационная работа 

разработана на основе теории и методологии по проблеме анализа финансово-

хозяйственной деятельности,   изложенной  в трудах  отечественных и 

зарубежных экономистов: И.А. Бланка, И.Т. Балабанова, В.П. Иваницкого, В.В. 

Ковалева,  М.В. Романова, Е.С. Стоянова, Э.А. Уткина, А.Д. Шеремета, Е.И. 

Шохина и др.  

Выпускная квалификационная работа состоит из введения, двух глав, 

заключения и списка использованной литературы.  

  



 

 14 

       1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА ЭФФЕКТИВНОСТИ  

         ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ  

 

1.1  Экономическая сущность, виды и принципы анализа  

      финансово-хозяйственной деятельности предприятия 

 

Хозяйственная деятельность есть объект исследования ряда наук: макро- и 

макроэкономики, управления, организации и планирования производственно-

финансовой деятельности, статистики, бухгалтерского учета, экономического 

анализа экономической теории.  

Анализ  изучает экономические результаты хозяйствования как следствия 

экономических процессов, а не саму хозяйственную деятельность, как 

технологический процесс.   

Большинство исследователей данной проблемы считают экономические 

процессы предметом анализа финансовой и хозяйственной деятельности, которые 

происходят в результате хозяйственной деятельности. Однако, как уже 

указывалось, хозяйственная деятельность предприятия и процессы, происходящие  

в ней, являются объектом изучения многих наук. Данные определения не 

содержат того специфического, что позволяет отличить анализ финансовой и 

хозяйственной деятельности от других наук.  

Клаccификация, систематизация, моделирование, измерение причинно-

следственных связей является главным методологическим вопросом анализа 

финансовой и хозяйственной деятельности.  

Предметом анализа хозяйственной деятельности являются пpичинно-

следственные связи экономических явлений и процессов.  

Одной из таких функций является изучение хаpактера функциониpования 

экономических законов, установление закономеpностей и тенденций 

происходящих явлений и процессов в конкретных условиях предприятия.  

Основной функцией анализа финансовой и хозяйственной деятельности 

является научное обоcнование текущих и перспективных планов. Без глубокого 

экономического анализа результатов деятельности предприятия за пpошедшие 

годы и без обоснованных прогнозов на перспективу, без выявления недостатков и 



 

 15 

ошибок нельзя pазpаботать научно обоcнованный план, выбpать оптимальный 

вариант yпpавленческого решения.  

К функциям анализа относится также контроль за выполнением планов и 

управленческих решений, за рациональным использованием ресурсов.  

Некоторые экономисты умаляют или отрицают данную функцию анализа, 

приписывая ее бухгалтерскому учету и контролю. Но анализ проводится не 

только с целью констатации фактов и оценки достигнутых результатов,  а с целью 

определения ошибок и оперативного воздействия на процесс производства 

выявления недостатков. Поэтому необходимо повышать действенность и 

опеpативность анализа.  

Оcновной функцией анализа финанcовой и хозяйcтвенной деятельноcти, 

которую он выполняет в оpганизации, является поиск pезеpвов на основе 

изучения передового опыта и доcтижений науки и практики для  повышения 

эффективности производства.  

Другой функцией анализа выступает оценка результатов функционирования 

предприятия по достигнутому уровню развития экономики, выполнению 

установленных планов,  и иcпользованию имеющихся pеcуpcов.  

Одна из функций анализа финанcовой и хозяйственной деятельности – 

pазpаботка меpопpиятий по использованию выявленных pезеpвов вследствие 

хозяйcтвенной деятельноcти.  

Таким образом, анализ финансовой и хозяйственной деятельноcти, как наука, 

предcтавляет cобой cиcтему специальных знаний, cвязанных с научным 

обоcнованием планов, управленческих решений, контролем за их выполнением, 

оценкой доcтигнутых pезeльтатов, поиcком, измеpением и обоcнованием 

величины хозяйcтвенных резервов повышения меpоприятий по их пpименению, 

иccледованием тенденций хозяйcтвенного развития.  
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1.2 Сравнение отечественных и зарубежных методик в области анализа и 

оценки эффективности финансово-хозяйственной деятельности 

 

В настоящее время множество работ посвящено проблемам оценки 

эффективноcти финанcово-хозяйcтвенной деятельноcти предприятия, как 

роccийских, так и зарубежных иccледователей. Это cвязанно не только с 

необходимостью анализа текущей деятельности пpедпpиятия, но и с выявлением 

pазличного pода изменений, отcтаваний, пpобелов с целью дальнейшего 

улучшения финансовых показателей предприятия. Поэтому имеется 

необходимость в их сравнении из-за различия стандартов учета и отчетности. 

В основном в заpубежных и отечественных подходах используются 

показатели ликвидности, финансовой устойчивости, рентабельности и 

оборачиваемости. 

Ликвидность предприятия является одним из важнейших показателей, 

отражающих достаточность денежных средств не только для осуществления 

текущих затрат, связанных с производством и реализацией продукции, но и для 

осуществления платежей в бюджет, расчетов с другими кредиторами [1, с. 169].  

При исследовании методологических рекомендаций по проведению анализа 

финансово-хозяйственной деятельности организаций, методик таких российских 

ученых, как А.Д. Шеремета, Г.А. Савицкой, Э.А. Маркарьяна, Г.П. Герасименко, 

Л.В. Донцовой и Н.А. Никифорова, а также ряда зарубежных авторов У. Бивера, 

Э. Альтмана, Дж. Блиса, Ж. Конана, М. Голдера, Р. Таффлера было выявлено, что 

ликвидность подразделяется на три основных вида: абсолютная или срочная, 

быстрая или промежуточная, текущая. Способы расчета этих коэффициентов 

являются аналогичными, как для российской, так и для зарубежной практики. 

Коэффициент текущей ликвидности или коэффициент покрытия показывает 

степень покрытия краткосрочных обязательств краткосрочными активами и 

рассчитывается следующим образом: 

К1 = Краткосрочные активы / Краткосрочные обязательства 

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть денежной 

наличности предприятия сможет покрыть краткосрочные обязательства: 
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К2 = (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения) / 

Краткосрочные обязательства 

Коэффициент быстрой ликвидность необходим для отражения способности 

предприятия за счет своих оборотных активов погашать краткосрочные 

обязательства: 

К3 = (Денежные средства + Краткосрочные финансовые вложения + 

Краткосрочная дебиторская задолженность) / Краткосрочные обязательства 

Помимо трех основных коэффициентов ликвидности некоторые российские и 

зарубежные ученые выделяют и другие. Так Э.А. Маркарьян и Г.П. Герасименко 

используют коэффициент ликвидности при мобилизации средств, который 

рассчитывается, как отношение запасов к краткосрочным обязательствам. Г.А. 

Савицкая выделяет такой показатель, как чистый оборотный капитал, под 

которым понимается часть оборотного капитала, которая остается в 

распоряжении организации после исполнения краткосрочных обязательств и 

вычисляется путем вычитания из оборотных активов краткосрочных обязательств 

[2, с. 340].  

В моделях Э. Альтмана и Дж. Блисса используется коэффициент ликвидности, 

который рассчитывается как отношение чистого оборотного капитала к величине 

активов. А.В. Греченюк и О.Н. Греченюк в своей статье, посвященной 

сравнительной оценке отечественных и зарубежных подходов к анализу 

финансового состояния упоминают еще об одном показателе ликвидности, 

применяемом в западной практике. Они называют его коэффициентом 

интервальной оценки, который определяется путем деления ликвидных активов 

на однодневные расходы. Данный коэффициент показывает, какое время фирма 

может оплачивать свои текущие счета, используя только денежные средства и 

другие ликвидные активы. Аналога такого коэффициента для анализа 

ликвидности в российской практике не существует [3]. 

Однако имеющиеся для каждого показателя нормативные значения в 

российской практике имеют расхождения. Нижней границей для коэффициента 

абсолютной ликвидности является значение 0,2, коэффициент быстрой 
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ликвидности должен принимать значение от 0,7, а коэффициент текущей 

ликвидности превышать 2. Приблизительно такие же значения встречаются в 

методиках зарубежных авторов. 

Далее выявим различия в показателях финансовой устойчивости. Они 

помогают оценить состояние финансовых ресурсов организации [4, с. 81].  

Все коэффициенты финансовой устойчивости можно разделить на две группы. 

В первую группу относятся показатели, характеризующие финансовую 

независимость предприятия, а во вторую состояние основных и оборотных 

средств. 

К первой группе можно отнести коэффициент автономии или финансовой 

независимости, определяющий долю собственных средств в источниках 

финансирования, и который рассчитывается следующим образом: 

К4 = Собственный капитал / Валюта баланса 

К этой группе можно отнести и коэффициент финансовой зависимости, 

отражающий уровень обеспечения активов собственными средствами. В 

российской практике он является противоположным коэффициенту финансовой 

независимости и рассчитывается как: 

К5 = Валюта баланса / Собственный капитал 

Коэффициент финансовой устойчивости или долгосрочной финансовой 

независимости определяет, какая часть активов сформирована за счет наиболее 

надежных источников: 

К6 = Собственный капитал + Долгосрочные обязательства / Валюта баланса 

Коэффициент соотношения заемного и собственного капитала или показатель 

финансового рычага. В зарубежных методиках данный показатель называется 

финансовый леверидж: 

К7 = Заемный капитал / Собственный капитал 

Ко второй группе, характеризующей состояние основных и оборотных средств 

можно отнести коэффициент обеспеченности собственными оборотными 

средствами: 

К8 = Собственные оборотные средства / Оборотные активы 
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Коэффициент обеспеченности материальных запасов собственными 

средствами: 

К9 = Собственные оборотные средства / Материальные запасы 

Также эта группа включает коэффициент маневренности собственного 

капитала, с помощью которого можно определить долю собственного капитала, 

идущего на финансирование текущей деятельности предприятия: 

К10 = Собственные оборотные средства / Собственный капитал + 

Долгосрочные обязательства 

Для характеристики активов предприятия рассчитывается коэффициент 

имущества производственного назначения: 

К11 = Основные средства + Капитальные вложения + Материально-

производственные запасы + Незавершенное производство / Валюта баланса 

Также Н.С. Пласкова и А.В. Греченюк выделяют показатели финансовой 

устойчивости необходимые для определения способности к обслуживанию долга. 

Коэффициент отношения чистого долга к EBITDA показывает способность 

организации погасить имеющиеся обязательства за счет прибыли до вычета 

финансовых расходов, налога на прибыль и амортизации: 

К12 = Совокупные обязательства / EBITDA 

Коэффициент покрытия процентов прибылью EBIT позволяет сравнить 

прибыль до уплаты процентов и налогов с процентами по долговым 

обязательствам: 

К13 = EBIT / Проценты к уплате 

Эффективность финансово-хозяйственной деятельности экономического 

субъекта определяется конечными, обобщающими показателями его деятельности 

[5, с. 80].  

Для определения результативности функционирования предприятия и 

эффективности затраченных усилий обычно рассчитываются коэффициентами 

рентабельности, для которых существенных различий в российских и зарубежных 

методиках нет. Общими показателями рентабельности для российской и 
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зарубежной практики является коэффициент рентабельности продаж, который 

показывает долю выручки в составе прибыли организации: 

К14 = Прибыль от продаж продукции / Выручка от продажи продукции 

Также можно отнести и коэффициент рентабельности собственного капитала, 

определяющего эффективность его использования: 

К15 = Чистая прибыль / Собственный капитал 

Коэффициент рентабельности активов, демонстрирующий достаточный объем 

прибыли для используемых активов предприятия: 

К16 = Чистая прибыль / Средняя сумма активов 

Для выявления конкурентоспособности предприятия используется 

коэффициент рентабельности инвестиций: 

К17 = Чистая прибыль / (Собственный капитал + Долгосрочные обязательства) 

В российской практике анализа рентабельности можно встретить показатели 

рентабельности запасов, оборотных и внеоборотных активов, источников 

формирования активов, которые рассчитываются как отношение какого-либо вида 

прибыли к величине рассматриваемого коэффициента. 

Для рационального управления активами и капиталом организации проводится 

анализ коэффициентов оборачиваемости. Он необходим для принятия 

управленческих решений в краткосрочном финансовом мониторинге. Методика 

определения данных показателей идентична, как у российских, так и у 

зарубежных авторов. К наиболее популярным показателям можно отнести 

коэффициент оборачиваемости рабочего капитала, характеризующий 

эффективность вложений инвестиций в оборотный капитал: 

К18 = Выручка от продаж / (Оборотные активы – Краткосрочные 

обязательства) 

Коэффициент оборачиваемости основных средств или фондоотдача 

показывает, насколько рационально используются основные средства: 

К19 = Выручка от продаж / Средняя балансовая величина основных средств 

Для анализа организацией имеющихся в ее распоряжении ресурсов 

используется коэффициент оборачиваемости совокупных активов: 
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К20 = Выручка от продаж / Средняя балансовая величина совокупных активов 

Скорость реализации запасов отражает коэффициент оборачиваемости 

запасов: 

К21 = Себестоимость реализованной продукции/ Материальные запасы 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности необходим для 

подсчета скорости, с которой погашается или взыскивается дебиторская 

задолженность: 

К22 = Выручка от продаж / Средняя сумма дебиторской задолженности 

В российской учебной литературе встречаются и другие показатели 

оборачиваемости, такие как оборачиваемость нематериальных активов, 

оборотных средств, капитала и резерва, денежных средств и готовой продукции. 

Таким образом, в мире существует множество методик, но они не являются 

универсальными, так как российские и зарубежные авторы не принимают во 

внимание отраслевые особенности. Проведенный анализ показал, что единого 

подхода не существует. Различия проявляются не только в количестве 

применяемых показателей и структуре анализа, но и в рассчитываемых 

коэффициентах. Наибольшие отличия прослеживаются по показателям 

финансовой устойчивости. Отечественная методика требует приведения к единой 

системе, уменьшения количества анализируемых показателей и разработке 

нормативных значений с учетом деятельности предприятий. При этом 

необходимо определить те показатели, которые имеют наибольшую 

содержательность и значимость. Поэтому преимуществами зарубежных методик 

является их конкретность в количественном составе показателей и разъяснение их 

результатов. 

 

    1.3 Методика  анализа  и оценки эффективности финансово-хозяйственной 

деятельности 

 

В широком смысле под методом науки понимается способ изучения предмета. 

Специфические способы подхода к изучению предмета основываются на 

всеобщем диалектическом методе познания. Материалистическая диалектика 
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исходит из того, что все процессы и явления необходимо рассматривать в 

постоянном развитии, движении и  изменении. Причина одной из характерных  

особенностей метода анализа финансовой и хозяйственной деятельности – это 

необходимость постоянных сравнений.  

Важной методологической чертой анализа финансовой и хозяйственной 

деятельности является применение системы показателей, необходимой для 

системного, комплексного исследования причинно – следственных связей 

экономических процессов и явлений в хозяйственной деятельности предприятия.  

Методом анализа финансовой и хозяйственной деятельности является 

комбинированное, системное, изучение и обобщение воздействия факторов на 

итоги деятельности благодаря обработке специальными приемами системы 

показателей учета, плана и отчетности, других источников информации для 

повышения продуктивности производства.  

Методика есть совокупность способов и правил наиболее рационального 

выполнения работы.  

Методика в экономическом анализе это своего рода совокупность 

аналитических способов и правил изучения экономики предприятия, 

подчиненных достижению цели анализа. Общая методика – это система 

исследования, которая используется при рассмотрении различных объектов 

экономического анализа в разных отраслях экономики. Частные методики 

определяют общую  по поводу определенных отраслей экономики, к 

определенному типу производства  либо объекту исследования.  

Каждая методика анализа представляет методологические указания по 

исполнению аналитического исследования и содержит: 

а) формулировки и задачи целей анализа;  

б) объекты для анализа;  

в) систему показателей,  благодаря которым  будет исследоваться объект анализа;  

г) рекомендации по периодичности, последовательности проведения анализа;  

д) способы исследования объектов анализа; 

е) источники данных для  анализа;  
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ж) указания по общей организации анализа;  

з) технические средства, используемые для аналитической обработки 

информации;  

и) характеристика документов, которыми оформляются результаты; 

к) потребители результатов проведенного анализа.  

Технические приемы и способы анализа играют роль основного элемента 

методики анализа финансовой и хозяйственной деятельности .  

Данные способы называют инструментами анализа. Они применяются на 

различных этапах исследования для: подсчета нереализованных и перспективных 

резервов повышения эффективности производства; обобщения результатов 

анализа и комплексной оценки деятельности предприятий; обоснования планов 

экономического и социального развития, управленческих решений, различных 

мероприятий, первичной обработки собранной информации (проверки, 

группировки, систематизации); изучения состояния и закономерностей развития 

изучаемых объектов; определения воздействия факторов на результаты 

деятельности предприятий.  

В ходе анализа финансовой и хозяйственной деятельности применяются 

различные его способы. Среди них можно выделить традиционные способы, 

широко применяемые в других дисциплинах для обработки и  исследования 

информации.  

С целью изучения воздействия факторов на результаты хозяйствования и 

подсчета резервов в анализе применяются  следующие способы: методы решения 

экономических задач на основании интуиции, прошлого опыта, экспертных 

оценок специалистов и др. Использование различных способов зависит от того, на 

сколько глубоко был проведён анализ, объекта исследования, технических 

возможностей выполнения расчетов, цепные подстановки, абсолютные и 

относительные разницы, интегральный метод, корреляционный, компонентный, 

методы линейного, выпуклого программирования, теория игр, исследования 

операций.  
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Совершенствование инструментов научного исследования имеет большое 

значение и является основой эффективности аналитической работы.  

Финансово-экономический анализ есть составная часть комплексной проверки 

компании.  Представляет эффективный метод, позволяющий оценить финансовое 

состояние и являющийся фундаментом для проведения работ, связанных с 

формированием финансовой политики организации[14, c.77].  

Финансово-экономический анализ дает возможность решать следующие  

задачи:  

−  оценка результатов и эффективности деятельности компании, текущего 

финансового состояния; 

−  составление прогноза развития финансово-экономических показателей 

организации на ближайшую перспективу;  

−  оценка динамики финансовых показателей за определенный период времени и 

факторов, вызвавших данные изменения;  

−  оцена финансовых ограничений в реализации организационных 

преобразований;  

−  выявление и оценка возможных источников финансирования мероприятий по 

реструктуризации и определение возможного эффекта от реализации.  

Этап диагностики.  Задача финансово-экономического анализа –  проведение 

глубокой оценки ситуации для обоснования управленческих решений,  анализ 

принимает форму и особенности внутрихозяйственного управленческого анализа:  

−  использование не только стандартных, разрабатываемых государственными 

органами форм отчетности, предназначен для внутреннего использования;  

−  опирается для реализации задач большой объем информации, привлекая все 

возможные источники, используя для обработки методы математического 

моделирования, финансового анализа, планирования, статистики;  

−  использование полученных результатов финансового анализа с целью 

совершенствования финансовой политики организации;  

−  детальная оценка деятельности организации;  
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 −  не предназначен для разглашения.закрытый для внешних пользователей 

характер [23, c. 56]. 

Используемые источники информации, применяемые методы и 

рассчитываемые показатели  при проведении финансово-экономического анализа 

зависят от цели проведения анализа.  

При выполнение комплекса задач, решаемых в рамках  финансового анализа 

деятельности организации, используется информация в следующих источниках:  

–  финансовая отчетность  – есть стандартная форма предоставления финансовых 

результатов деятельности организации, дающая представление о ее финансовом  

и имущественном положении;  

–  нормативная и плановая информация, данные оперативного, статистического 

учета, внутрихозяйственной отчетности, информация производственных 

совещаний и  данные о технической подготовке.  

Анализ абсолютных показателей предусматривает:  

− оценку отчетного баланса на начало и конец периодов;  

− оценку изменений в абсолютных величинах;  

− оценку структурных характеристик − удельных весов статей баланса;  

− оценку динамики удельных весов;  

− оценку темпа прироста статей баланса(изменений в процентах к величинам на 

начало периода).  

Горизонтальный анализ отчетности имеет в своей основе исследование 

динамики развития  статей баланса и отчета о финансовых результатах с 

отчетным годом, финансовые показатели принимаются равными ста процентам. В 

индексной форме проводится  подробный анализ динамики показателей и 

определение темпов роста в статьях отчетности.  

Вертикальный или процентный анализ дает возможность понять  структуру 

итоговых сумм в финансовой отчетности. Например, сумма актива берется как 

сто процентов,  и рассчитываются удельные веса каждой статьи активов  в 

отношении  итога.  
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Также делают и с пассивами. В вертикальном анализе финансовых результатов 

за сто процентов принимают выручку от продаж. Детальные выводы можно 

сделать, составив классификацию отчетности в процентной форме за несколько 

лет, что позволяет наблюдать динамику структурных изменений [15, c. 30]. 

Главные методы анализа финансовой отчетности: горизонтальный анализ, 

вертикальный анализ, трендовый, метод финансовых коэффициентов, 

сравнительный анализ, факторный анализ. 

Горизонтальный анализ   есть сравнение каждой позиции с предшествующим 

периодом.  

Вертикальный анализ есть определение структуры конечных финансовых 

показателей и выявлением влияния позиций отчетности на итоги.  

Трендовый анализ есть  определение тренда и сравнение позиций отчетности с 

рядом предшествующих периодов. Благодаря тренду формируются возможные 

значения показателей в будущем и делают перспективный анализ.  

Главная цель анализа финансового состояния отслеживание тех или иных 

тенденций в изменении основных финансовых показателей и  выявление слабых 

мест, а  также проведение работы по улучшению данных показателей.  

В исследованиях применяют статистические методы: средних и 

относительных величин, графический, индексный,  метод сопоставления 

группировок. Главная цель анализа финансового состояния – проследить 

направление и структуру изменений финансового состояния предприятия 

благодаря оценке изменения основных финансовых показателей.  

Выводы по первому разделу 

     Таким образом, в мире существует большое количество  методик анализа 

финансово-хозяйственной деятельности предприятия, но данные методики не 

являются многофункциональными, так как отечественные и зарубежные авторы 

не принимают во внимание отраслевые особенности. Проведенный анализ 

показал, отсутствие единого подхода. Различия выражаются не только в 

количестве используемых показателей и структуре анализа, но и в 

рассчитываемых коэффициентах. Наибольшие различия прослеживаются по 
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показателям финансовой устойчивости. Отечественная методика требует 

приведения к единой системе, уменьшения количества анализируемых 

коэффициентов и разработке нормативных значений с учетом деятельности 

предприятий. При этом необходимо выделить показатели, имеющие наибольшую 

содержательность и значимость. Поэтому преимуществами зарубежных методик 

является их конкретность в количественном составе показателей и интерпретации 

их результатов. 
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2 АНАЛИЗ  ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ  

   ООО «ВИШНЁВОГОРСКПОЛИМЕР» 

         2.1 Общая характеристика предприятия и анализ  

               финансово-хозяйственных показателей деятельности предприятия 

 

ООО «Вишнёвогорскполимер».  

Юридический адрес:  Россия, 456825, Челябинская область, Каслинский район, 

п. Вишневогорск, ул. Советская, 95/2. 

Компания осуществляет цикл по производству промышленной упаковки: 

мягких контейнеров биг-бег для сыпучих грузов и полиэтиленовой 

пленки, вагонных вкладышей и пологов, полипропиленового рукава и  

полипропиленовой нити, вторичной гранулы полипропилена. Компания является 

практически единственным в евро-азиатской части России  иготовителем мягких 

контейнеров с полным производственным циклом. Производственная 

компания «Вишневогорскполимер» работает на рынке производства мягких 

контейнеров с 2006 года.  Структура управления приведена на рисунке 1. 

   

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Рисунок 1 –  Структура управления ООО    «Вишнёвогорскполимер» 

Заместитель директора по производственным вопросам подчиняется 

непосредственно директору. По согласованию с директором и на основании его 

доверенностей осуществляет руководство хозяйственной деятельностью 
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предприятия в области материально-технического обеспечения, качества 

оказываемых услуг и производимых работ, обеспечивая эффективное и целевое 

использование материальных и финансовых ресурсов, снижение их потерь, 

ускорение оборачиваемости оборотных средств.  

Начальник производственной службы подчиняется непосредственно 

директору.  

Начальник производственной службы выполняет следующие обязанности: 

− обеспечивает своевременное оформление, учет и регулирование выполнения 

заказов по кооперации и межцеховых услуг;  

− руководит работой производственных складов, обеспечивает участие отдела в 

проведении инвентаризации незавершенного производства; 

− руководит работой по оперативному регулированию с использованием средств 

вычислительной техники, коммуникаций и связи, хода производства, 

обеспечению ритмичного выпуска продукции в соответствии с планом 

производства и договорами поставок;  

− осуществляет руководство разработкой производственных программ и 

календарных графиков выпуска продукции по предприятию и его 

подразделениям, их корректировкой в течение планируемого периода, 

разработкой и внедрением нормативов для оперативно-производственного 

планирования; 

− организует оперативный контроль за ходом производства, за обеспечением 

производства технической документацией, оборудованием, инструментом, 

материалами, комплектующими изделиями, транспортом, погрузочно-

разгрузочными средствами и т.п., а также за осуществлением подготовки 

производства новых видов изделий;  

− обеспечивает ежедневный оперативный учет хода производства, выполнения 

суточных заданий выпуска готовой продукции по количеству и номенклатуре 

изделий, контроль за состоянием и комплектностью незавершенного 

производства, соблюдением установленных норм заделов на складах и рабочих 
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местах, за рациональностью использования транспортных средств и 

своевременностью выполнения погрузочно-разгрузочных работ;  

− координирует работу подразделений предприятия, принимает меры по 

обеспечению ритмичности выполнения календарных планов производства, 

предупреждению и устранению нарушений хода производственного процесса. 

Заместитель директора по производственным вопросам: 

− контролирует выполнение взаимных требований и претензий подразделений 

предприятия, анализирует результаты их деятельности за предыдущий плановый 

период с целью выявления возможностей более полной и равномерной загрузки 

мощностей, оборудования и производственных площадей, сокращения цикла 

изготовления продукции;  

− проводит работу по выявлению и освоению технических новшеств, научных 

открытий и изобретений, передового опыта, способствующих улучшению 

технологии, организации производства и росту производительности труда;  

− организует разработку мероприятий по совершенствованию оперативного 

планирования, текущего учета производства и механизации диспетчерской 

службы, внедрение современных средств вычислительной техники, 

коммуникаций и связи;  

− осуществляет методическое руководство работой производственно-

диспетчерских подразделений предприятия, руководит работниками отдела. 

Бухгалтерский учет ведется в программе 1С.  

Бухгалтерский отдел подчиняется непосредственно директору, а также  

главному бухгалтеру.  

Главный бухгалтер  в своей деятельности руководствуется Уставом и другими 

руководящими, методическими и нормативными материалами вышестоящих, 

финансовых и контрольно-ревизионных органов по вопросам организации 

бухгалтерского учета и составления отчетности, а также касающиеся 

хозяйственно-финансовой деятельности.  

Проведем анализ  хозяйственной деятельности предприятия 

Анализ балансовых стоимостных показателей 
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Цель горизонтального и вертикального анализа финансовой отчетности 

состоит в том, чтобы наглядно представить изменения, произошедшие в основных 

статьях баланса, отчета о прибыли и отчета о денежных средствах.  

При проведении финансово-экономического анализа исходного состояния 

предприятия использовались данные финансовой отчетности,  представленные в 

Приложениях А и Б. 

Горизонтальный анализ заключается в сопоставлении финансовых данных 

предприятия за два прошедших периода (года) в относительном и абсолютном 

виде с тем, чтобы сделать лаконичные выводы. Горизонтальный (временной) 

анализ – сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом.  

Цель горизонтального и вертикального анализа финансовой отчетности 

состоит в том, чтобы наглядно представить изменения, произошедшие в основных 

статьях баланса.  

Горизонтальный анализ баланса представлен в таблице 1. 

 

Таблица 1 – Горизонтальный анализ баланса                       

                                                                                                                        В рублях                    

Статья 

Сумма 
Абсолютное 

изменение 

Относительное 

изменение, % 

На 

конец 

2015 г. 

На 

конец 

2016 г. 

На 

конец 

2017 г. 

2017-

2016 гг. 

2016- 

2017 

гг. 

2017-

2016 гг. 

2016- 

2017 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ        

Основные средства 490 726 671 236 -55 48,16 -7,58 

Незавершенное строительство 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу I 490 726 671 236 -55 48,16 -7,58 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ        

Запасы 2 918 1 197 1 688 -1 721 491 -58,98 41,02 

 Сырьё и материалы 1 751 718 1 013 -1 033 295 - 41,09 

Затраты в незавершённом 

строительстве 
0 0 0 0 0 - - 

 Готовая продукция и товары для 

перепродажи 
1 167 479 675 -688 196 -58,95 40,92 

 Доходы будущих периодов 0 0 0 0 0 - - 

 Прочие запасы и затраты 0 0 0 0 0 - - 

Налог на добавленную стоимость 

по приобретенным ценностям 
640 262 370 -378 108 -59,06 41,22 
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Окончание таблицы                       

                                                                                                                                                   В рублях 

Статья 

 

 

Сумма 
Абсолютное 

изменение 

Относительное 

изменение, % 

На 

конец 

2015 

г. 

На 

конец 

2016 

г. 

На 

конец 

2017 

г. 

2017-

2016 

гг 

2016- 

2017 

гг. 

2017-

2016 

гг. 

2016- 

2017 

гг. 

Дебиторская задолженность 

(платежи по которой ожидаются в 

течение 12 месяцев после 

отчетной даты) 

231 402 201 171 -201 74,03 -50,00 

 В том числе покупатели и 

заказчики 
231 402 201 171 -201 74,03 -50,00 

Денежные средства 10 8 31 -2 23 -20,00 287,50 

Итого по разделу П 3 799 1 869 2 290 -1 930 421 -50,80 22,53 

БАЛАНС  4 289 2 595 2 961 -1 694 366 -39,50 14,10 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ        

Уставный капитал 10 10 10 0 0 0,00 0,00 

Добавочный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Резервный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Нераспределенная прибыль 138 424 531 286 107 207,25 25,24 

Итого по разделу III 148 434 541 286 107 193,24 24,65 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 
       

Итого по разделу IV 0 0 0 0 0 - - 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ 

ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 
       

Кредиторская задолженность 4 141 2 161 2 420 -1 980 259 -47,81 11,99 

Поставщики и подрядчики 2 519 12 017 1 624 -1 304 409 -51,77 33,66 

 Перед персоналом организации 707 281 227 -426 -54 -60,25 -19,22 

 Перед государственными 

внебюджетными фондами 
235 157 120 -78 -37 -33,19 -23,57 

 По налогам и сборам 410 508 426 98 -82 23,90 -16,14 

 Прочие кредиторы 270 0 23 -270 23 -100,0         - 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу V 4 141 2 161 2 420 -1 980 259 -47,81 11,99 

БАЛАНС  4 289 2 595 2 961 -1 694 366 -39,50 14,10 

 

Вывод: Горизонтальный анализ пассива баланса отобразил увеличение 

нераспределенной прибыли в динамике.  По результатам горизонтального анализ 

баланса отмечается значительное ежегодное снижение запасов за счёт готовой 

продукции и товаров для перепродажи. Дебиторская задолженность предприятия 

снижается к 2017 году, что говорит о том, что поставщики рассчитываются по 

своим долгам с предприятием. Денежные средства предприятия увеличиваются, 
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что положительно характеризует его состояние.  

Вертикальный анализ позволяет сделать вывод о структуре баланса и отчета о 

прибыли в текущем состоянии, а также проанализировать динамику этой 

структуры. Вертикальный (структурный) анализ – определение структуры 

итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции 

отчетности на результат в целом. 

Вертикальный анализ представлен в таблице 2. 

 

Таблица 2 – Вертикальный анализ баланса  

Статья 

Удельный вес, % Изменение доли 

На конец 

2015 г. 

На конец 

2016 г. 

На конец 

2017 г. 

2017-

2016гг. 

2016- 

2017 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ      

Основные средства 11,42 27,98 22,66 16,55 -5,32 

Незавершенное строительство 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Итого по разделу I 11,42 27,98 22,66 16,55 -5,32 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 0,00 0,00 0,00     

Запасы 68,03 46,13 57,01 -21,91 10,88 

      Сырьё и материалы 40,83 27,67 34,21 -13,16 6,54 

      Затраты в незавершённом строительстве 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

      Готовая продукция и товары для перепродажи 27,21 18,46 22,80 -8,75 4,34 

     Доходы будущих периодов 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

     Прочие запасы и затраты 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
14,92 10,10 12,50 -4,83 2,40 

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной 

даты) 

5,39 15,49 6,79 10,11 -8,70 

     В том числе покупатели и заказчики 5,39 15,49 6,79 10,11 -8,70 

Денежные средства 0,23 0,31 1,05 0,08 0,74 

Итого по разделу П 88,58 72,02 77,34 -16,55 5,32 

БАЛАНС (сумма строк 190+290) 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ           

Уставный капитал 0,23 0,39 0,34 0,15 -0,05 

Резервный капитал 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Нераспределенная прибыль 3,22 16,34 17,93 13,12 1,59 

Итого по разделу III 3,45 16,72 18,27 13,27 1,55 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Итого по разделу IV 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Кредиторская задолженность 96,55 83,28 81,73 -13,27 -1,55 

      Поставщики и подрядчики 58,73 46,82 54,85 -11,91 8,03 

      Перед персоналом организации 16,48 10,83 7,67 -5,66 -3,16 

      Перед государственными внебюджетными 

фондами 
5,48 6,05 4,05 0,57 -2,00 
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Окончание таблицы 

 

Статья 

Удельный вес, % Изменение доли 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 
2017-

2016гг 

2016- 

2017 гг. 

      По налогам и сборам 9,56 19,58 14,39 10,02 -5,19 

      Прочие кредиторы 6,30 0,00 0,78 -6,30 0,78 

Прочие краткосрочные пассивы 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Итого по разделу V 96,55 83,28 81,73 -13,27 -1,55 

БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

 

Выводы: горизонтальный анализ пассива баланса показал увеличение 

нераспределенной прибыли в динамике. Кредиторская задолженность снижается 

в динамике за счёт снижения задолженности перед поставщиками и 

подрядчиками и прочими кредиторами.  

Вертикальный анализ баланса показал, что ведущую роль, долю в структуре 

активов занимают запасы и затраты, доля которых ежегодно увеличивается за 

счёт роста доли готовой продукции и товаров для перепродажи. Возрастает доля 

денежных средств, что также положительно характеризует состояние 

предприятия. Доля собственного капитала в пассиве баланса с каждым годом 

увеличивается с 3,45 процентов в 2015 году до 18,27 процентов в 2017 году, что 

положительно характеризует состояние предприятия. Доля кредиторской 

задолженности снижается, что также очень благоприятно для предприятия. Итак, 

состояние предприятия улучшается с каждым годом, что подтверждают 

результаты и горизонтального и вертикального анализов баланса.  

     Анализ ликвидности и платежеспособности 

Для анализа ликвидности баланса сгруппируем активы по степени 

ликвидности и обязательства по срокам их погашения таблица 3. 

 

Таблица 3 – Группировка активов и пассивов баланса 

                 В рублях 

АКТИВ 

На 

конец 

2015г. 

На 

конец 

2016г. 

На 

конец  

2017г. 

ПАССИВ 

На 

конец 

2015г. 

На 

конец 

2016г. 

На 

конец  

2017г. 

А1. Наиболее 

ликвидные 

активы 

10 8 31 

П1. Наиболее 

срочные 

обязательства 

4 141 2 161 2 420 
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Окончание таблицы 

                                                                                                                             В рублях 
 

АКТИВ 

На 

конец 

2015г. 

На 

конец 

2016г. 

На 

конец  

2017г. 

 

ПАССИВ 

На 

конец 

2015г 

На 

конец 

2016г. 

На 

конец  

2017г. 

А2. 

Быстрореализуе

мые активы 

231 402 201 

П2. 

Краткосрочные 

пассивы 

0 0 0 

А3. Медленно 

реализуемые 

активы 

3 558 1 459 2 058 

П3. 

Долгосрочные 

пассивы 

0 0 0 

А4. Трудно 

реализуемые 

активы 

490 726 671 

П4. Постоянные 

или устойчивые 

пассивы 

148 434 

 

541 

 

Итого 4 289 2 595   2 961 Итого 4 289 2 595 2 961 

 

Сравнение показателей ликвидности баланса представлено в таблице 4. 

Таблица 4 – Сравнительная таблица показателей ликвидности баланса 

 
Условие абсолютной 

ликвидности 
На конец 2015 года На конец 2016 года На конец 2017 года 

А1≥П1 А1 < П1 А1 < П1 А1 < П1 

А2≥П2 А2 > П2 А2 > П2 А2 > П2 

А3≥П3 А3 > П3 А3 > П3 А3 > П3 

А4≤П4 А4 > П4 А4 > П4 А4 > П4 

 

Анализ таблицы 4 показал, что имеется недостаток наиболее ликвидных 

активов для покрытия срочной кредиторской задолженности поставщикам и 

подрядчикам. При этом наблюдается тенденция уменьшенияя этого недостатка. 

Также следует отметить, что трудно реализуемые активы превышают постоянные 

пассивы.  

Остальные условия абсолютной ликвидности соответствуют нормативным 

значениям. Из соотношений  (А1>П1, А2>П2, А3>П3, А4<П4) выполнение 

которых необходимо для признания баланса абсолютно ликвидным, выполняется 

только два, следовательно баланс можно признать неликвидным.     

K1 2015= 3799/4141=0,92 

K1 2016 = 1869/2161=0,86 

K12017=2290/2420=0,95 

K3 2015= 10/4141=0 
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K3 2016 =8/2161=0 

K3 2017 = 31/2420=0,01 

Полученные коэффициенты приведены в таблице 5. 

 

Таблица 5 – Коэффициенты ликвидности  

                                          В долях                               

Наименование показателя Норматив 
На конец 2015 

года 

На конец 2016 

года 

На конец 2017 

года 

К общей ликвидности 1 – 3 0,92 0,86 0,95 

К срочной ликвидности 0,7 – 1 0,06 0,19 0,10 

К абсолютной ликвидности 0,2 – 0,25 0,00 0,00 0,01 

К СОБС >0,1 -0,08 -0,14 -0,05 

 

Более наглядно изображена динамика изменения коэффициентов ликвидности 

на рисунке 2. 

 
 

Рисунок 2 – Динамика коэффициентов ликвидности 

 

Как видно из таблицы 5 и из рисунка 2, коэффициенты общей ликвидности 

предприятия приближены к нормативным значениям. Кроме того, они имеют 

свойство к увеличению, которая связана с тем, что предприятие стабильно 

снижает свои краткосрочные обязательства, при этом оно увеличивает денежные 

средства.  

На конец 

2015 г. 

На конец 

2016 г 

На конец 

2017 г.                                    
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Однако коэффициенты срочной, абсолютной ликвидности и коэффициент 

обеспеченности оборотными средствами не совпадают с  нормативным 

значениям, поэтому можно сделать вывод, что предприятие неликвидно, то есть 

не способно расплачиваться по своим долгам в краткосрочный период. 

Анализ финансовой устойчивости 

Расчет приведен в таблице 6. 

 

Таблица 6 – Анализ финансовой устойчивости предприятия 

        В рублях  

Показатели 

Значение 

На конец 

2015г. 

На конец 

2016г. 

На конец 

2017г. 

Источники собственных средств 148 434 541 

Основные средства и иные внеоборотные активы 490 726 671 

Наличие собственных оборотных средств (п.1 - п.2) -342 -292 -130 

Долгосрочные кредиты и заемные средства 0 0 0 

Наличие собственных и долгосрочных заемных источников 

формирования запасов и затрат (п.3+п.4) 
-342 -292 -130 

Краткосрочные кредиты и заемные средства 0 0 0 

Наличие собственных, долгосрочных и краткосрочных 

заемных источников формирования запасов и затрат (п.5+п6) 
-342 -292 -130 

Величина запасов и затрат 2 918 1 197 1 688 

Излишек (+) / недостаток (-) собственных оборотных средств 

(п.3-п8) 
-3 260 -1 489 -1 818 

 Излишек (+) / недостаток (-) собственных и долгосрочных 

заемных источников формирования запасов и затрат (п.5-п8) 
-3 260 -1 489 -1 818 

 Излишек (+) / недостаток (-) общей величины формирования 

запасов и затрат(п7-п8) -3 260 -1 489 -1 818 

Тип финансовой ситуации 

S (0;0;0) 

кризисно

е 

S (0;0;0) 

кризисно

е 

S (0;0;0) 

Кризисн

ое 

 

Таким образом, во всем рассматриваемом периоде  объект исследования  

находится в кризисном финансовом состоянии Е1<0, E2<0, E3<0, что влечет за 

собой нарушение платежеспособности. Привлечение дополнительных источников 

даст возможность улучшения ситуацию. 

Расчет коэффициентов на три отчетные даты приведен в таблице 7. 
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Таблица 7 – Коэффициенты финансовой устойчивости  

                    В долях 
Наименование  

Коэффициента 

Норматив на конец 2015г. на конец 2016г. на конец 2017г. 

К фин. Автономии >0,5, 0,03 0,17 0,18 

К фин. 

Зависимости не 

более 0.6-0.7 

не более 0,6-

0,7 

0,97 0,83 0,82 

Финансовый рычаг 1 27,98 4,98 4,47 

 

Как видно из таблицы 7 доля собственно капитала в 2015 году была около       

3 процента, в 2017 году увеличилась до 17 процентов, за 2016 увеличилась до 18 

процентов.  

Чем выше коэффициент финансового рычага, тем больше зависимость 

предприятия от заемных средств. Допустимый уровень определяется условиями 

работы организации, в первую очередь, скоростью оборота оборотных средств. В 

целом можно сделать вывод о том, что в период с 2015 по 2017 год предприятие 

находилось в благоприятном состоянии, ежегодно ситуация улучшалась. 

Анализ оборачиваемости 

Показатели оборачиваемости кредиторской задолженности и дебиторской 

задолженности представлены в таблице 8 и на рисунке 3. 

 

Таблица 8 – Показатели оборачиваемости  

                                          В долях 
Наименование показателя          2015г.         2016г. 2017г. 

Коэффициент оборачиваемости активов, в обор. 0,03 63,2 81,4 

Период оборачиваемости активов, в днях 13 663 5 4 

Коэффициент оборачиваемости ДЗ 85,1 109,6 139,2 

Период оборачиваемости ДЗ 4,3 3,3 2,6 

Коэффициент оборачиваемости КЗ 8,1 10,5 13,3 

Период оборачиваемости КЗ 44,8 34,8 27,4 
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Рисунок 3 – Динамика показателей оборачиваемости 

 

Как видно из таблицы 8 и рисунка 3, период оборачиваемости дебиторской 

задолженности меньше периода оборачиваемости кредиторской задолженности во 

всех рассматриваемых периодах, а это значит, что предприятие рассчитывается по 

своим обязательствам медленнее, чем дебиторы с предприятием.  

В целом период оборачиваемости капитала и дебиторской задолженности 

имеет тенденцию спада, что благоприятно для предприятия.  

Показатели оборачиваемости возрастают в динамике, а периоды 

оборачиваемости, соответственно, снижаются, что благоприятно характеризует 

деятельность предприятия. 

В ходе анализа результативности финансово-хозяйственной деятельности и 

финансового состояния предприятия возникает проблема выбора состава и 

количества показателей, оценки их практичности и сбалансированности. 

      Анализ финансового результата 

Рассчитаем показатели  рентабельности предприятия:               

К12015= 345/23678х100 =1,46 

К1 2016=606/30483x 100 =1,99 

К1 2017= 989/ 38712x100 = 2,55 

K2 2015 =345/23333x100=1,48 

2015 г. 201 г. 2017 г. 



 

 40 

K2 2016 =606/29877x100=2, 03 

K2 2017 =989/37723x100=2,62 

K3 2015 =345/4289x100=8,04 

K3 2016 =606/2595x100=23,35 

K3 2017 =989/2961x100=33,40  

K4 2015=202/148x100=136,49 

K4 2016= 410/434x100=94,47 

K4 2017=679/541x100=125,51      

Данные показатели сведены в таблицу 9. 

 

Таблица 9 – Показатели рентабельности предприятия 

               В процентах 
Наименование показателя 2015 год 2016 год 2017 год 

Рентабельности продаж 1,46 1,99 2,55 

Рентабельности производства 1,48 2,03 2,62 

Экономическая рентабельность 8,04 23,35 33,40 

Рентабельности собственного капитала 136,49 94,47 125,51 

Как видно из таблицы 13, значения показателей рентабельности собственного 

капитала имели тенденцию к снижению в 2017 году по сравнению с 2015 годом с  

136,49 до 125,51.  

В целом, для предприятия данной отрасли, значения показателей 

рентабельности достаточно высоки. 

Выводы: по результатам горизонтального анализ баланса отмечается 

значительное ежегодное снижение запасов за счёт готовой продукции и товаров 

для перепродажи. Дебиторская задолженность предприятия снижается к 2017 

году, что говорит о том, что поставщики рассчитываются по своим долгам с 

предприятием. Денежные средства предприятия увеличиваются, что 

положительно характеризует его состояние. Горизонтальный анализ пассива 

баланса показал увеличение нераспределенной прибыли в динамике. 

Кредиторская задолженность снижается в динамике за счёт снижения 

задолженности перед поставщиками и подрядчиками и прочими кредиторами.  

Вертикальный анализ баланса показал, что наибольшую долю в структуре 

активов занимают запасы и затраты, доля которых ежегодно увеличивается за 
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счёт роста доли готовой продукции и товаров для перепродажи. Возрастает доля 

денежных средств, что также положительно характеризует состояние 

предприятия. Доля собственного капитала в пассиве баланса ежегодно 

увеличивается с 3,45 процента в 2015 году до 18,27 процента в 2017 году, что 

положительно характеризует состояние предприятия. Доля кредиторской 

задолженности снижается, что также благоприятно для предприятия. Итак, 

состояние предприятия улучшается с каждым годом, что подтверждают 

результаты и горизонтального и вертикального анализов баланса. Результаты 

анализа позволяют дать следующие рекомендации:  

1) Улучшить взаимоотношение с поставщиками и потребителями с целью 

дальнейшего снижения дебиторской и кредиторской задолженности.  

2) Приложить максимум усилий для поиска выгодных источников 

краткосрочного финансирования.  

 

      2.2 Предлагаемые мероприятия по улучшению финансового состояния 

предприятия и повышению эффективности его деятельности 

    

Как показал проведённый анализ деятельности ООО «Вишнёвогорскполимер», 

необходимо уделить внимание модернизации оборудования, что позволит 

значительно расширить ассортимент услуг и снизить себестоимость товаров, 

выходу на областные рынки, созданию филиальной сети, повышению рейтинга 

компании, завоеванию лидирующих позиций, расширению клиентской базы. 

Реализация мероприятия осуществляется в соответствии со следующими этапами: 

Этап подготовительный включает подготовку бизнес-плана и принятие 

решения о реализации мероприятия. 

Этап инвестиционной деятельности, выбор подрядчика и заключение 

контракта, разработка проектной документации. Этап реализации мероприятия – 

поставка оборудования и материалов, демонтаж и монтаж оборудования, 

обучение персонала. Этап – ввод в эксплуатацию нового объекта (оборудования) 

– получение прибыли, которая позволит обеспечить окупаемость вложенных 
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инвестиций. Длительность и стоимость этапов мероприятия отражены в     

таблице 10. 

 

Таблица 10 – Этапность с учетом длительность и стоимости работ в виде 

календарного плана 
 

Планируемые мероприятия 
Дата Количество 

рабочих дней Начало Окончание 

1. Прединвестиционный этап 

Разработка технического задания на 

проектирование 
01.01.18 01.02.18 30 

Выбор поставщика оборудования 01.02.18 15.02.18 5 

Разработка проектной документации 15.02.18 01.03.18 15 

2. Инвестиционный этап 

Покупка оборудования, сборка 01.03.18 15.03.18 15 

Демонтаж старого оборудования 15.03.18 20.03.18 5 

Обучение персонала 20.03.18 20.04.18 30 

Монтаж нового оборудования 20.04.18 01.05.18 10 

Ввод в эксплуатацию 01.05.18  4 мес. 
 

Подрядчиком выбрана организация – ООО «Альянс» (г. Челябинск), которая 

осуществит весь комплекс работ по второму этапу.  

Гарантии изготовителя: срок гарантии на оборудование составляет пять лет. 

Документы: полный комплект документации по эксплуатации и гарантии на 

данное технологическое оборудование: 

 паспорт, руководство по эксплуатации на новое оборудование; 

 схемы принципиальные электрические; 

 акт сдачи-приемки оборудования; 

 товарно-транспортную накладную оригинал – два экземпляра; 

 сертификат происхождения СТ-1; 

 счет-фактуру на товар (оригинал) – два экземпляра. 

Оборудование не требует специальных навыков по монтажу данного вида 

оборудования. По желанию фирмы монтаж линии будет производиться силами 

предприятия-изготовителя в десятидневный срок и стоимостью 20 000 рублей.  

В таблице 11 приведены затраты на внедрение необходимого оборудования.  
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Таблица 11 – Затраты на внедрение оборудования, с НДС 
 

 

Наименование Стоимость, руб. 

Оборудование 4 800 000 

Демонтаж старого оборудования 30 000 

Монтаж нового оборудования 20 000 

Пуско-наладочные работы 150 000 

ИТОГО 5 000 000  

 

Совокупная стоимость реализации мероприятия – 5 000 000 рублей. 

Собственных средств для реализации мероприятия недостаточно, поэтому 

предприятие будет использовать заемные средства.  Источником заемных средств 

будут являться денежные средства, полученные в результате банковского 

кредита. Планируется взять кредит в ЗАО «Старбанк» под 16 процентов годовых 

на 5 лет с начислением процентов на остаток долга под залог запасов и 

поручительство физического лица – директора предприятия. 

  

Расчёт стоимости кредита представлен в таблице 12. 

Таблица 12 – Расчёт стоимости кредита                                                                                                                                                    

Дата 
Остаток долга, 

руб. 

Проценты по 

кредиту, руб. 

Основная сумма 

долга, руб. 

Основная 

сумма долга с 

процентами по 

кредиту, руб. 

01.01.2018 5 000 000 0 0 0 

01.02.2018 5 000 000 58 333,33 83 333 141 667 

01.03.2018 4 916 667 57 361,11 83 333 140 694 

01.04.2018 4 833 333 56 388,89 83 333 139 722 

01.05.2018 4 750 000 55 416,67 83 333 138 750 

01.06.2018 4 666 667 54 444,44 83 333 137 778 

01.07.2018 4 583 333 53 472,22 83 333 136 806 

01.08.2018 4 500 000 52 500,00 83 333 135 833 

01.09.2018 4 416 667 51 527,78 83 333 134 861 

01.10.2018 4 333 333 50 555,56 83 333 133 889 

01.11.2018 4 250 000 49 583,33 83 333 132 917 

01.12.2018 4 166 667 48 611,11 83 333 131 944 

01.01.2019 4 083 333 47 638,89 83 333 130 972 

01.02.2019 4 000 000 46 666,67 83 333 130 000 

01.03.2019 3 916 667 45 694,44 83 333 129 028 

01.04.2019 3 833 333 44 722,22 83 333 128 056 

01.05.2019 3 750 000 43 750,00 83 333 127 083 

01.06.2019 3 666 667 42 777,78 83 333 126 111 
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Продолжение таблицы 

Дата 

 

 

Остаток долга, 

руб. 

 

Проценты по 

кредиту, руб. 

 

Основная сумма 

долга, руб. 

 

Основная 

сумма долга с 

процентами по 

кредиту, руб. 

01.07.2019 3 583 333 41 805,56 83 333 125 139 

01.08.2019 3 500 000 40 833,33 83 333 124 167 

01.09.2019 3 416 667 39 861,11 83 333 123 194 

01.10.2019 3 333 333 38 888,89 83 333 122 222 

01.11.2019 3 250 000 37 916,67 83 333 121 250 

01.12.2019 3 166 667 36 944,44 83 333 120 278 

01.01.2020 3 083 333 35 972,22 83 333 119 306 

01.02.2020 3 000 000 35 000,00 83 333 118 333 

01.03.2020 2 916 667 34 027,78 83 333 117 361 

01.04.2020 2 833 333 33 055,56 83 333 116 389 

01.05.2020 2 750 000 32 083,33 83 333 115 417 

01.06.2020 2 666 667 31 111,11 83 333 114 444 

 01.07.2020 2 583 333 30 138,89 83 333 113 472 

01.08.2020 2 500 000 29 166,67 83 333 112 500 

01.09.2020 2 416 667 28 194,44 83 333 111 528 

01.10.2020 2 333 333 27 222,22 83 333 110 556 

01.11.2020 2 250 000 26 250,00 83 333 109 583 

01.12.2020 2 166 667 25 277,78 83 333 108 611 

01.01.2021 2 083 333 24 305,56 83 333 107 639 

01.02.2021 2 000 000 23 333,33 83 333 106 667 

01.03.2021 1 916 667 22 361,11 83 333 105 694 

01.04.2021 1 833 333 21 388,89 83 333 104 722 

01.05.2021 1 750 000 20 416,67 83 333 103 750 

01.06.2021 1 666 667 19 444,44 83 333 102 778 

01.07.2021 1 583 333 18 472,22 83 333 101 806 

01.08.2021 1 500 000 17 500,00 83 333 100 833 

01.09.2021 1 416 667 16 527,78 83 333 99 861 

01.10.2021 1 333 333 15 555,56 83 333 98 889 

01.11.2021 1 250 000 14 583,33 83 333 97 917 

01.12.2021 1 166 667 13 611,11 83 333 96 944 

01.01.2022 1 083 333 12 638,89 83 333 95 972 

01.02.2022 1 000 000 11 666,67 83 333 95 000 

01.03.2022 916 667 10 694,44 83 333 94 028 

01.04.2022 833 333 9 722,22 83 333 93 056 

01.05.2022 750 000 8 750,00 83 333 92 083 

01.06.2022 666 667 7 777,78 83 333 91 111 

01.07.2022 583 333 6 805,56 83 333 90 139 

01.08.2022 500 000 5 833,33 83 333 89 167 
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Окончание таблицы 

Дата 

 

 

Остаток долга, 

руб. 

 

Проценты по 

кредиту, руб. 

 

Основная сумма 

долга, руб. 

 

Основная 

сумма долга с 

процентами по 

кредиту, руб. 

01.09.2022 416 667 4 861,11 83 333 88 194 

01.10.2022 333 333 3 888,89 83 333 87 222 

01.11.2022 250 000 2 916,67 83 333 86 250 

01.12.2022 166 667 1 944,44 83 333 85 278 

01.01.2023 83 333 972,22 83 333 84 306 

    1 779 166,67 5 000 000,00 6 779 166,67 

 

Таким образом, общая сумма переплаты за пользование кредитом за пять лет 

составит 1 779 167 рублей. 

Прежде чем провести расчет себестоимости на новом оборудовании 

необходимо определить амортизационные отчисления нового оборудования. 

Нормативный срок службы оборудования – десять лет в соответствии с 

классификатором основных средств. Амортизация начисляется линейным 

способом формула: 

                                                 Нам = 100% / Тнорм, (1) 

где Нам – норма амортизации (ежегодный процент износа);  

     Тнорм – нормативный срок службы оборудования. 

Норма амортизации равна 10 процентам в год, а при стоимости оборудования 

в 5 000 000 рублей амортизационные отчисления должны составлять 500 000 

рублей в год. В таблице 13 представлен план финансовых результатов по 

мероприятию. 

 

Таблица 13 – План финансовых результатов  по мероприятию  

               В рублях 
Наименование показателя 2018 г. 

Выручка от продажи товаров 50 325 600 

Себестоимость реализации 44 735 534 

Валовая прибыль 5 590 066 

Коммерческие расходы 0 

Управленческие расходы (ОХР) 0 

Прибыль (убыток) от продаж 5 590 066 

Проценты к получению 0 

Проценты к уплате 0 
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Окончание таблицы 

                                                                                                                             В рублях 
Наименование показателя 2018 г. 

Доходы от участия в других организациях 0 

Прочие доходы  1 000 000 

Прочие расходы 745 833 

Прибыль (убыток) до налогообложения 5 844 233 

Отложенные налоговые активы 0 

Отложенные налоговые обязательства 0 

Текущий налог на прибыль  1 168 847 

Иные дополнительные платежи в бюджет 0 

Нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода 4 675 386 

Чистая прибыль (убыток) отчётного периода 4 675 386 

 

Потоки по операционной, инвестиционной и финансовой деятельности 

представлены в таблице 14. 

 

Таблица 14 – Кэш-фло  

             В рублях 

Наименование 2018г. 

Операционная деятельность 

Поступления 51 325 600 

Поступления выручки от реализации 50 325 600 

Прочие доходы 1 000 000 

Выплаты 46 014 381 

Постоянные затраты 12 859 599 

Переменные затраты 31 875 935 

Коммерческие и управленческие расходы 0 

Налог на имущество 110 000 

Налог на прибыль 1 168 847 

Инвестиционная деятельность 

Поступления 0,00 

Выплаты 0 

Капиталовложения -5 000 000 

Сальдо по инвестиционной деятельности -5 000 000 

Сальдо по операционной и инвестиционной деятельности 311 219 

Финансовая деятельность 

Поступления 5 000 000,00 

Выплаты 635 833 

Сальдо по финансовой деятельности 4 364 167 

ИТОГОВОЕ САЛЬДО 4 675 386 

 

  В таблице 14 представлен кэш-фло мероприятия. 
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                        Таким образом, итоговое сальдо положительное и составляет 4 675 386 

рублей.  

На основании полученных результатов по мероприятию можно рассчитать 

основные критерии эффективности данного инвестиционного мероприятия. Для 

расчета данных критериев необходимо определить ставку дисконта. В данном 

случае для расчета ставки дисконта можно использовать метод средневзвешенной 

стоимости капитала (WACC) формула: 

                                 WACС =  ∑iri,                                                         (2) 

где i – доля i-гo элемента в общей сумме;  

      ri – стоимость i-гo элемента капитала. 

Для данного мероприятия капитал состоит из собственных (0 процентов) и 

заемных средств (100 процентов). Чтобы рассчитать стоимость собственных 

средств необходимо использовать модель оценки доходности финансовых 

активов, представленную в формуле: 

                                     E(r) = Rf + ∙(Rm- Rf),                                                         (3) 

где Е (r) – требуемая доходность для инвестора; 

Rf – безрисковая доходность (доходность по гос. облигациям); 

Rm – среднерыночная доходность; 

 – коэффициент систематического риска, который отражает зависимость 

между колебаниями индексов и стоимости предприятия; 

(Rm – Rf) – премия за риск. 

В качестве безрисковой доходности взята доходность облигации ВТБ-5 с 

датой погашения в октябре 2018 года, которая по данным РосБизнесКонсалтинга 

на 16 марта 2018 года составляет 13,06 процентов. Коэффициент  находится на 

уровне 1,1. 

 Для расчета среднерыночной доходности в данной отрасли возьмем 

среднерыночную доходность инвестиционных фондов данной отрасли, равную 

14,22 процентов [6].  

В итоге, E(r) = 13,06 + 1,1∙(14,22-13,06) = 14,34 процента, то есть стоимость 

собственного капитала составляет 14,34 процента.  
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Таким образом, стоимость заемного капитала для мероприятия равна 16 

процентов. На основании данных расчетов WACC= 0,00∙14,34+1∙16=16 процентов 

Рассчитаем прогнозные значения потоков денежных средств при внедрении 

мероприятия по годам за 2017–2019 годы таблица 16. 

 

Таблица 16 – Исходный прогноз потоков денежных средств мероприятия      

                                                                                      

 Денежные потоки Год 0 2019 г. 2020 г. 2021 г. 

Инвестиции, руб. 5 000 000     

Выручка, руб.  50 325 600 55 358 160 60 893 976 

Переменные издержки, руб.  31 875 935 35 063 529 38 569 881 

Постоянные издержки, руб.  12 859 599 12 859 599 12 859 599 

Себестоимость, руб.  44 735 534 47 923 128 51 429 480 

Коммерческие и управленческие 

расходы, руб. 
 0 0 0 

Остаточная стоимость имущества, 

руб. 
 4 500 000 4 000 000 3 500 000 

Амортизация, руб.  500 000 500 000 500 000 

Налог на имущество, руб.  110 000 99 000 88 000 

Прочие доходы, руб.  1 000 000 0 0 

Прочие расходы, руб.  635 833 495 833 355 833 

Прибыль до уплаты налога на 

прибыль, руб. 
 5 844 233 6 840 199 9 020 662 

Налог на прибыль, руб.  1 168 847 1 368 040 1 804 132 

Чистая прибыль, руб.  4 675 386 5 472 159 7 216 530 

Поток денежных средств от основной 

деятельности, руб. 
 5 175 386 5 972 159 7 716 530 

Нетто-поток денежных средств, руб. -5 000 000 5 175 386 5 972 159 7 716 530 

 

В соответствии с учётом инфляции выручка и переменные затраты 

увеличиваются ежегодно. 

Теперь необходимо рассчитать один из главных критериев оценки 

эффективности инвестиционных проектов – чистую приведенную стоимость 

мероприятия – NPV (Net Present Value).  

Чистая приведенная стоимость мероприятия определяется как разница между 

приведенными к началу мероприятия притоками денежных средств и 

инвестициями формула: 
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где St – поток денежных средств в t-м году (приток денежных средств);  

      I0 – инвестиции (отток денежных средств в 0-м году);  

     Сt – денежный поток с учетом знака;  

      r – ставка дисконта.  

Чистый дисконтированный доход равен: 
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NPV составит 3 899 827 рублей за 2 года реализации мероприятия. 

Индекс доходности (PI) характеризует доход на единицу затрат. Этот критерий 

наиболее предпочтителен, когда надо упорядочить независимые проекты для 

создания оптимального портфеля в случае ограниченности сверху общего объема 

инвестиций. Индекс доходности есть отношение суммы дисконтированных 

притоков к сумме дисконтированных оттоков денежных средств по мероприятию; 

представлен формулой: 
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Индекс доходности отражает эффективность дисконтированных потоков к 

первоначальным инвестициям и равен: 
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Это значение индекса доходности свидетельствует о том, что 

дисконтированных притоков за два года реализации мероприятия почти в 1,8 раз 

больше, чем инвестиций.  

Внутренняя норма рентабельности (IRR) показывает такое значение ставки 

дисконтирования, при котором доходы от мероприятия равны инвестициям [3]:  

IRR = r1 + NPV1 / (NPV1 – NPV2)  (r2 – r1),                          (6) 
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где r1 – значение табулированного коэффициента дисконтирования, при 

котором NPV1 больше 0; 

      r2 – значение табулированного коэффициента дисконтирования, при 

котором NPV2 меньше 0 (при r2 = 20 процентов NPV2 = -281 527 рублей). 

%68,720,16)(0,80
)2825279982783(

3899827
0,16IRR 


  

Таким образом, IRR = 72,68 процентов. 

Согласно данному методу должны приниматься все проекты, индекс 

доходности которых превышает единицу, поэтому по данному критерию и, 

учитывая, что NPV>0 и IRR=72,68 процентов, проект стоит принимать. При 

ставке дисконтирования равной 72,68 процентов, величина доходов по проекту 

будет равна капитальным затратам.  

Простой срок окупаемости рассчитывается по формуле [4]: 

NP

I
PP 0

,                                                      (7)  

где Io – первоначальные инвестиции по мероприятию; 

    NP – чистая прибыль. 

Простой срок окупаемости составляет: 
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Это число свидетельствует о том, что по истечении этого периода 

мероприятие полностью окупится. 

Дисконтированный срок окупаемости рассчитывается по формуле [4]:  
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Дисконтированный срок окупаемости равен: 
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В таблице 17 представлены показатели эффективности предложенного 

мероприятия. 

 

Таблица 17 – Показатели эффективности 

  
Показатель Значение 

Ставка дисконтирования 16 % 

NPV 3 899 827 рубля 

PI 1,78 

IRR 72,68 % 

PP 1 год 22 дня 

DPP 1 год 45 дней 

 

Так как чистый дисконтированный поток больше нуля, индекс доходности 

больше единицы, внутренняя норма рентабельности равна 72,68 процентов, 

простой срок окупаемости составляет 1 год 22 дня, а дисконтированный срок 

окупаемости один год 45 дней, следовательно, мероприятие необходимо принять 

к реализации. 

 

2.3 Построение прогнозного баланса и оценка эффективности предлагаемых 

мероприятий 

 

Мероприятие разрабатывается, базируясь на вполне определенных 

предположениях относительно капитальных и текущих затрат, объемов 

реализации произведенной продукции, цен на товары, временных рамок 

мероприятия. Вне зависимости от качества и обоснованности этих 

предположений будущее развитие событий, связанных с реализацией 

мероприятия, всегда неоднозначно.  

Степень устойчивости мероприятия по отношению к возможным изменениям 

условий реализации может быть охарактеризована показателями границ 

безубыточности и предельных значений таких параметров мероприятия, как 

переменные издержки и постоянные затраты, сумма данных параметров 

называется валовая маржа. Найдем точку безубыточности в стоимостном 

выражении. Значение такой точки равно сумме переменных и постоянных затрат.  
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Формула расчета точки безубыточности в денежном выражении: 

                                    Тб/у = В ∙ Зпост./(В – Зпер.),                                        (9) 

где В – выручка,  

Зпост. – постоянные затраты,  

Зперем. – переменные затраты. 

В ходе математических вычислений получается минимальный объем 

производства, равный 35 073 532 рублей в год. 

Формула расчета точки безубыточности в натуральном выражении (в штуках 

продукции): 

                                        Тбн = Зпост. / (Ц – Зпер.),                                       (10) 

где В – выручка,  

Зпост. – постоянные затраты,  

Зперем. – переменные затраты. 

В ходе математических вычислений получается минимальный объем 

производства, равный 498 274,4 штук в год. 

Формула запаса финансовой прочности в денежном выражении определяется 

по формуле: 

                                   ЗПд = (B – Тб/у)/B ∙ 100%,                                      (11) 

где ЗПд – запас финансовой прочности в денежном выражении;  

 Тбд – точка безубыточности в денежном выражении; 

 В – выручка от продаж. 

ЗПд = (50 328 850 – 35 073 532) / 50 328 850 * 100% = 30,31% 

Формула запаса финансовой прочности в натуральном выражении 

определяется по формуле: 

                                   ЗПн = (Рн –Тбн )/Рн ∙ 100%,                                   (12) 

где ЗПн – запас финансовой прочности в натуральном выражении; 

 Тбд – точка безубыточности в натуральном выражении; 

 Рн – объем реализации в натуральном выражении. 

 ЗПн = (715 000 – 498 274,4)/715 000 ∙ 100 % = 30,31 % 
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Таким образом, предприятие может снизить объём производства на 30,31 

процента до достижения точки безубыточности в таблице 18. 

  

Таблица 18 – Прогнозный бухгалтерский баланс 

 

Статья 

Сумма, тыс. руб. 

На конец 

2018 г. 

На конец 

2019 г. 

На конец 

2020 г. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ       

Основные средства 5 671 5 171 4 671 

Незавершенное строительство 0 0 0 

Итого по разделу I 5 671 5 171 4 671 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ       

Запасы 2 026 2 431 2 917 

      сырьё и материалы 1 351 1 756 2 242 

      затраты в незавершённом строительстве 0 0 0 

      готовая продукция и товары для перепродажи 675 675 675 

     доходы будущих периодов 0 0 0 

     прочие запасы и затраты 0 0 0 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным 

ценностям 370 370 370 

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной 

даты) 201 201 201 

     в том числе покупатели и заказчики 201 201 201 

Денежные средства 3 732 8 803 16 178 

Итого по разделу II 6 329 11805 19 666 

БАЛАНС  12 000 16 976 24 337 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ       

Уставный капитал 10 10 10 

Добавочный капитал 0 0 0 

Резервный капитал 0 0 0 

Нераспределенная прибыль 5 206 10 678 18 395 

Итого по разделу III 5 216 10 688 18 405 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА       

Итого по разделу IV 0 0 0 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА       

Кредиты и займы 4 364 3 868 3 512 

Кредиторская задолженность 2 420 2 420 2 420 

      поставщики и подрядчики 1 624 1 624 1 624 

      перед персоналом организации 227 227 227 

      перед государственными внебюджетными 

фондами 120 120 120 

      по налогам и сборам 426 426 426 

      прочие кредиторы 23 23 23 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 

Итого по разделу V 6 784 6 288 5 932 

БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 12 000 16 976 24 337 
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Прогнозный отчет о финансовых результатах представлен в таблице 19 

 

Таблица 19– Прогнозный отчёт о финансовых результатах 

В рублях 

Денежные потоки 2018г. 2019г. 2020г. 

Доходы и расходы по обычным видам деятельности 

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, 

работ, услуг (за минусом налога на добавленную 

стоимость, акцизов и аналогичных обязательных 

платежей) 

50 325 600 55 358 160 60 893 976 

Себестоимость проданных товаров, продукции, 

работ, услуг 
44 735 534 47 923 128 51 429 480 

Валовая прибыль 5 590 066 7 435 032 9 464 496 

Коммерческие расходы 0 0 0 

Управленческие расходы 0 0 0 

Прибыль (убыток) от продаж 5 590 066 7 435 032 9 464 496 

Прочие доходы и расходы 

Прочие доходы  1 000 000  0 0 

Прочие расходы 745 833 594 833 443 833 

Прибыль (убыток) до налогообложения 5 844 233 6 840 199 9 020 662 

Отложенные налоговые обязательства 0 0 0 

Текущий налог на прибыль 1 168 847 1 368 040 1 804 132 

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 4 675 386 5 472 159 7 216 530 

 

Прогнозный горизонтальный и вертикальный анализ баланса представлены в 

таблице 20.  

  

Таблица 20 – Прогнозный горизонтальный анализ баланса с учетом проекта  

 

Статья 

Сумма, тыс. руб. 

Абсолютное 

изменение, 

тыс. руб. 

Относительное 

изменение, % 

На 

конец 

2018 г. 

На 

конец 

2019 г. 

На 

конец 

2020 г. 

2018-

2019гг. 

2019- 

2017 

гг. 

2018 -

2019гг. 

2019- 

2017 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ 

Основные средства 5 671 5 171 4 671 -500 -500 -8,82 -9,67 

Незавершенное строительство 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу I 5 671 5 171 4 671 -500 -500 -8,82 -9,67 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Запасы 2 026 2 431 2 917 405 486 19,99 19,99 

      сырьё и материалы 1 351 1 756 2 242 405 486 - 27,68 

    затраты в незавершённом 

строительстве 
0 0 0 0 0 - - 

      готовая продукция и товары 

для перепродажи 
675 675 675 0 0 0,00 0,00 

     доходы будущих периодов 0 0 0 0 0 - - 

     прочие запасы и затраты 0 0 0 0 0 - - 
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Окончание таблицы 
 

Статья 

 

 

 

Сумма, тыс. руб. 

Абсолютное 

изменение, 

тыс. руб. 

Относительное 

изменение, % 

На 

конец 

2018 г 

На 

конец 

2019 г. 

На 

конец 

2020 г. 

2018-

2019гг. 

2019- 

2017 

гг. 

2018 -

2019гг 

2019- 

2017 гг 

Налог на добавленную стоимость 

по приобретенным ценностям 
370 370 370 0 0 0,00 0,00 

Дебиторская задолженность 

(платежи по которой ожидаются в 

течение 12 месяцев) 

201 201 201 0 0 0,00 0,00 

   в том числе покупатели и 

заказчики 
201 201 201 0 0 0,00 0,00 

Денежные средства 3 732 8 803 16 178 5 071 7 375 135,88 83,78 

Итого по разделу П 6 329 11 805 19 666 5 476 7 861 86,52 66,59 

БАЛАНС (сумма строк 190+290) 12 000 16 976 24 337 4 976 7 361 41,47 43,36 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

Уставный капитал 10 10 10 0 0 0,00 0,00 

Добавочный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Резервный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Нераспределенная прибыль 5 206 10 678 18 395 5 472 7 717 105,11 72,27 

Итого по разделу III 5 216 10 688 18 405 5 472 7 717 104,91 72,20 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Итого по разделу IV 0 0 0 0 0 - - 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Краткосрочные кредиты и займы 4 364 3 868 3 512 -496 -356 -11,37 -9,20 

Кредиторская задолженность 2 420 2 420 2 420 0 0 0,00 0,00 

      поставщики и подрядчики 1 624 1 624 1 624 0 0 0,00 0,00 

      перед персоналом организации 227 227 227 0 0 0,00 0,00 

      перед государственными 

внебюджетными фондами 
120 120 120 0 0 0,00 0,00 

      по налогам и сборам 426 426 426 0 0 0,00 0,00 

      прочие кредиторы 23 23 23 0 0 0,00 0,00 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу V 6 784 6 288 5 932 -496 -356 -7,31 -5,66 

БАЛАНС  12 000 16 976 24 337 4976 7361 41,47 43,36 

 

Прогнозный вертикальный анализ представлен в таблице 21. 
 

Таблица 21 – Прогнозный вертикальный анализ баланса 

 

Статья 

Удельный вес, % 
Изменение доли, 

% 

На 

конец 

2018 г. 

На 

конец 

2019 г. 

На 

конец 

2020 г. 

2020-

2018гг. 

2020- 

2019 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ           

Основные средства 47,26 30,46 19,19 -16,80 -11,27 
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Окончание таблицы 

 

Статья 

 

 

 

Удельный вес, % 
Изменение доли, 

% 

На 

конец 

2018 г. 

На 

конец 

2019 г. 

На 

конец 

2020 г. 

2020-

2018гг. 

2020- 

2019 

гг. 

Незавершенное строительство 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ        

Запасы 16,88 14,32 11,99 -2,56 -2,33 

      сырьё и материалы 11,26 10,34 9,21 -0,91 -1,13 

      затраты в незавершённом строительстве 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

      готовая продукция и товары для 

перепродажи 
5,63 3,98 2,77 -1,65 -1,20 

     доходы будущих периодов 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

     прочие запасы и затраты 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
3,08 2,18 1,52 -0,90 -0,66 

Дебиторская задолженность (платежи по 

которой ожидаются в течение 12 месяцев) 
1,68 1,18 0,83 -0,49 -0,36 

     в том числе покупатели и заказчики 1,68 1,18 0,83 -0,49 -0,36 

Денежные средства 31,10 51,86 66,47 20,76 14,62 

Итого по разделу П 52,74 69,54 80,81 16,80 11,27 

БАЛАНС 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ        

Уставный капитал 0,08 0,06 0,04 -0,02 -0,02 

Добавочный капитал 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Резервный капитал 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Нераспределенная прибыль 43,38 62,90 75,58 19,52 12,68 

Итого по разделу III 43,47 62,96 75,63 19,49 12,67 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Итого по разделу IV 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Кредиты и займы 36,37 22,79 14,43 -13,58 -8,35 

Кредиторская задолженность 20,17 14,26 9,94 -5,91 -4,31 

      поставщики и подрядчики 13,53 9,57 6,67 -3,97 -2,89 

      перед персоналом организации 1,89 1,34 0,93 -0,55 -0,40 

      перед государственными внеб. фондами 1,00 0,71 0,49 -0,29 -0,21 

      по налогам и сборам 3,55 2,51 1,75 -1,04 -0,76 

      прочие кредиторы 0,19 0,14 0,09 -0,06 -0,04 

Прочие краткосрочные пассивы 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Итого по разделу V 56,53 37,04 24,37 -19,49 -12,67 

БАЛАНС 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

 

По результатам горизонтального анализа баланса отмечается значительное 

ежегодноеуменьшение запасов за счёт товаров для перепродажи. Вертикальный 

анализ баланса показал, что наибольшую долю в структуре активов занимают 
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запасы и затраты, доля которых ежегодно возрастает. Возрастает также и  доля 

денежных средств, что также положительно говорит о  состояние предприятия. 

Доля собственного капитала в пассиве баланса ежегодно увеличивается, что 

положительно характеризует состояние предприятия.  

Итак, состояние предприятия улучшается с каждым годом, что подтверждают 

результаты и горизонтального и вертикального анализов баланса.  

Прогнозный горизонтальный и вертикальный анализ баланса представлены в 

таблице 22.  

  

Таблица 22 – Прогнозный горизонтальный анализ баланса 

 

Статья 

Сумма, тыс. руб. 

Абсолютное 

изменение, 

тыс. руб. 

Относительное 

изменение, % 

на 

конец 

2018 г. 

на 

конец 

2019 г. 

на 

конец 

2020 г. 

2019-

2018гг. 

2020- 

2018 

гг. 

2019 -

2018гг. 

2020- 

2018 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ 

Основные средства 5671 5171 4671 -500 -500 -8,82 -9,67 

Незавершенное строительство 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу I 5671 5171 4671 -500 -500 -8,82 -9,67 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Запасы 2 026 2 431 2 917 405 486 19,99 19,99 

      сырьё и материалы 1 351 1 756 2 242 405 486 - 27,68 

      затраты в незавершённом 

строительстве 
0 0 0 0 0 - - 

      готовая продукция и товары 

для перепродажи 
675 675 675 0 0 0,00 0,00 

     доходы будущих периодов 0 0 0 0 0 - - 

     прочие запасы и затраты 0 0 0 0 0 - - 

Налог на добавленную стоимость 

по приобретенным ценностям 
370 370 370 0 0 0,00 0,00 

Дебиторская задолженность 

(платежи по которой ожидаются в 

течение 12 месяцев после отчетной 

даты) 

201 201 201 0 0 0,00 0,00 

     в том числе покупатели и 

заказчики 
201 201 201 0 0 0,00 0,00 

Денежные средства  3 732 8 803 16 178 5 071 7 375 135,88 83,78 

Итого по разделу П 6 329 11 805 19 666 5 476 7 861 86,52 66,59 

БАЛАНС (сумма строк 190+290) 12 000 16 976 24 337 4 976 7 361 41,47 43,36 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

Уставный капитал 10 10 10 0 0 0,00 0,00 

Добавочный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Резервный капитал 0 0 0 0 0 - - 

Нераспределенная прибыль 5 206 10 678 18 395 5 472 7 717 105,11 72,27 
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Окончание таблицы 
 

Статья 

 

 

 

Сумма, тыс. руб. 

Абсолютное 

изменение, 

тыс. руб. 

Относительное 

изменение, % 

на 

конец 

2018 г. 

на 

конец 

2019 г. 

на 

конец 

2020 г. 

2019-

2018гг. 

2020- 

2018 

гг. 

2019 -

2018гг. 

2020- 

2018 гг 

Итого по разделу III 5 216 10 688 18 405 5 472 7 717 104,91 72,20 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Итого по разделу IV 0 0 0 0 0 - - 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Краткосрочные кредиты и займы 4 364 3 868 3 512 -496 -356 -11,37 -9,20 

Кредиторская задолженность 2 420 2 420 2 420 0 0 0,00 0,00 

      поставщики и подрядчики 1 624 1 624 1 624 0 0 0,00 0,00 

      перед персоналом организации 227 227 227 0 0 0,00 0,00 

      перед государственными 

внебюджетными фондами 
120 120 120 0 0 0,00 0,00 

      по налогам и сборам 426 426 426 0 0 0,00 0,00 

      прочие кредиторы 23 23 23 0 0 0,00 0,00 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 0 0 - - 

Итого по разделу V 6 784 6 288 5 932 -496 -356 -7,31 -5,66 

БАЛАНС (сумма строк 

490+590+690) 
12 000 16 976 24 337 4 976 7361 41,47 43,36 

 

Прогнозный вертикальный анализ представлен в таблице 23. 
 

Таблица 23 – Прогнозный вертикальный анализ баланса 

 

Статья 

Удельный вес, % 
Изменение доли, 

% 

На 

конец 

2018 г. 

На 

конец 

2019 г. 

На 

конец 

2020 г. 

2019-

2018гг. 

2020- 

2018 гг. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ           

Основные средства 47,26 30,46 19,19 -16,80 -11,27 

Незавершенное строительство 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Итого по разделу I 47,26 30,46 19,19 -16,80 -11,27 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ        

Запасы 16,88 14,32 11,99 -2,56 -2,33 

      сырьё и материалы 11,26 10,34 9,21 -0,91 -1,13 

      затраты в незавершённом строительстве 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

      готовая продукция и товары для 

перепродажи 
5,63 3,98 2,77 -1,65 -1,20 

     доходы будущих периодов 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

     прочие запасы и затраты 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
3,08 2,18 1,52 -0,90 -0,66 

Дебиторская задолженность  1,68 1,18 0,83 -0,49 -0,36 
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Окончание таблицы 
 

Статья 

 

 

Удельный вес, % 
Изменение доли, 

% 

На 

конец 

2018 г 

На 

конец 

2019 г 

На 

конец 

2020 г. 

2019-

2018гг 

2020- 

2018 гг 

     в том числе покупатели и заказчики 1,68 1,18 0,83 -0,49 -0,36 

Денежные средства 31,10 51,86 66,47 20,76 14,62 

Итого по разделу П 52,74 69,54 80,81 16,80 11,27 

БАЛАНС 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ        

Уставный капитал 0,08 0,06 0,04 -0,02 -0,02 

Добавочный капитал 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Резервный капитал 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Нераспределенная прибыль 43,38 62,90 75,58 19,52 12,68 

Итого по разделу III 43,47 62,96 75,63 19,49 12,67 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Итого по разделу IV 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА           

Кредиты и займы 36,37 22,79 14,43 -13,58 -8,35 

Кредиторская задолженность 20,17 14,26 9,94 -5,91 -4,31 

      поставщики и подрядчики 13,53 9,57 6,67 -3,97 -2,89 

      перед персоналом организации 1,89 1,34 0,93 -0,55 -0,40 

      перед государственными внеб. фондами 1,00 0,71 0,49 -0,29 -0,21 

      по налогам и сборам 3,55 2,51 1,75 -1,04 -0,76 

      прочие кредиторы 0,19 0,14 0,09 -0,06 -0,04 

Прочие краткосрочные пассивы 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 

Итого по разделу V 56,53 37,04 24,37 -19,49 -12,67 

БАЛАНС 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 

 

По результатам прогнозного горизонтального и вертикального анализов 

представим график, рисунок 4, изменения оборотных и внеоборотных активов.  

 
Рисунок 4 – График изменения оборотных и внеоборотных активов 

 

2018г. 

2019г. 

2020г. 
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На рисунке 5 представлен график изменения собственных и заёмных средств 

ООО «Вишнёвогорскполимер» в прогнозном периоде. 

 

 
 

Рисунок 5 – График изменения собственных и заёмных средств предприятия 

                            ООО «Вишнёвогорскполимер» 

 

По результатам горизонтального анализ баланса отмечается значительное 

ежегодное снижение запасов за счёт готовой продукции и товаров для 

перепродажи. Дебиторская задолженность предприятия остаётся на том же 

уровне. Денежные средства предприятия увеличиваются, что положительно 

характеризует его состояние.  

Горизонтальный анализ пассива баланса показал рост нераспределенной 

прибыли в динамике. Кредиторская задолженность не изменяется.  

Вертикальный анализ баланса показал, что наибольшую долю в структуре 

активов занимают запасы и затраты, доля которых ежегодно возрастает. 

Возрастает также доля денежных средств, что также положительно характеризует 

состояние предприятия. Доля собственного капитала в пассиве баланса ежегодно 

увеличивается, что положительно говорит о  состояние предприятия.  

Итак, состояние предприятия улучшается с каждым годом, что подтверждают 

результаты и горизонтального и вертикального анализов баланса.  

Сопоставляя итоги групп по активам и пассивам, определим прогнозные 

2018г. 

2019г. 

2020г. 
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абсолютные величины излишних или недостающих на начало и конец отчетного 

периода платежных средств таблица 24. 

 

Таблица 24 – Группировка активов и пассивов баланса в прогнозном периоде 

 

АКТИВ 

На 

конец 

2018г. 

На 

конец 

2019г. 

На 

конец  

2020г. 

ПАССИВ 

На 

конец 

2018г. 

На 

конец 

2019г. 

На 

конец  

2020г. 

А1. Наиболее 

ликвидные 

активы 

3 732 8 803 16 178 

П1. Наиболее 

срочные 

обязательства 

2 420 2 420 2 420 

А2. 

Быстрореализуе

мые активы 

201 201 201 

П2. 

Краткосрочные 

пассивы 

4 364 3 868 3 512 

А3. Медленно 

реализуемые 

активы 

370 370 370 

П3. 

Долгосрочные 

пассивы 

0 0 0 

А4. Трудно 

реализуемые 

активы 

5 671 5171 4 671 

П4. Постоянные 

или устойчивые 

пассивы 

5 216 10 688 18 405 

 

Сравнение показателей ликвидности баланса представлено в таблице 25. 

 

Таблица 25 – Сравнительная таблица показателей ликвидности баланса 
Условие абсолютной 

ликвидности 
На конец 2018г. На конец 2019г. На конец 2020г. 

А1≥П1 А1 > П1 А1 > П1 А1 > П1 

А2≥П2 А2 < П2 А2 < П2 А2 < П2 

А3≥П3 А3 > П3 А3 > П3 А3 > П3 

А4≤П4 А4 > П4 А4 < П4 А4 < П4 

Анализ таблицы 25 показал, что имеется недостаток быстрореализуемых 

активов для покрытия срочной кредиторской задолженности поставщикам и 

подрядчикам. Трудно реализуемые активы превышают постоянные пассивы на 

конец 2018 года, к 2019 и в 2020 году ситуация улучшается. Остальные условия 

абсолютной ликвидности соответствуют нормативным значениям. Из 

соотношений (А1>П1, А2>П2, А3>П3, А4<П4) выполнение которых необходимо 

для признания баланса абсолютно ликвидным, в 2018 и 2020 годы выполняется 

три из чётырёх, в то время как в 2017 году выполнялось лишь два. 

Прогнозные коэффициенты ликвидности предприятия приведены в таблице 

26. 
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Таблица 26 – Коэффициенты ликвидности  

                                                                                                                      В долях 

Наименование показателя Норма 
На конец 

2018г. 

На конец 

2019г. 

На конец 

2020г. 

К общей ликвидности 1 - 3 0,93 1,88 3,32 

К срочной ликвидности 0,7 - 1 0,58 1,43 2,76 

К абсолютной ликвидности 0,2 – 0,25 0,55 1,40 2,73 

К СОБС более 0,1 -0,07 0,88 2,32 

 

Динамика изменения коэффициентов ликвидности представлена на рисунке 6. 

 

 
 

Рисунок 6 – Динамика коэффициентов ликвидности 

 

Как видно из таблицы 26 и из рисунка 6, коэффициенты общей ликвидности 

предприятия близки к рекомендуемым значениям. Кроме того, они имеют 

свойство к увеличению своих показателей, которая связана с тем, что 

предприятие стабильно снижает свои краткосрочные обязательства, при этом 

увеличивая денежные средства.  

Анализ финансовой устойчивости 

Трем показателям Н1, Н2, Н3 соответствуют показатели обеспеченности 

запасами и затратами этими источниками Е1, Е2, Е3. Расчет прогнозных 

показателей финансовой устойчивости приведен в таблице 27 

 

2018г. 

2019г. 

2020г. 
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Таблица 27 – Прогнозный анализ финансовой устойчивости  

                       предприятия                                                                               В рублях 

Показатели 

Значение 

На 

конец 

2018г. 

На 

конец 

2019г. 

На 

конец  

2020г. 
1. Источники собственных средств 5 216 10 688 18 405 

2. Основные средства и иные внеоборотные активы 5 671 5 171 4 671 

3. Наличие собственных оборотных средств (п.1 - п.2) -455 5517 13734 

4. Долгосрочные кредиты и заемные средства 0 0 0 

5. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников 

формирования запасов и затрат (п.3+п.4) 
-455 5 517 13 734 

6. Краткосрочные кредиты и заемные средства 4 364 3 868 3 512 

7. Наличие собственных, долгосрочных и краткосрочных 

заемных источников формирования запасов и затрат (п.5+п6) 
3 909 9 385 17 246 

8. Величина запасов и затрат 2 026 2 431 2 917 

9. Излишек (+) / недостаток (-) собственных оборотных средств 

(п.3-п8) -2 481 3 086 10 817 

10. Излишек (+) / недостаток (-) собственных и долгосрочных 

заемных источников формирования запасов и затрат (п.5-п8) 
-2 481 3 086 10 817 

11. Излишек (+) / недостаток (-) общей величины 

формирования запасов и затрат(п7-п8) 1 883 6 954 14 329 

Тип финансовой ситуации 

S (0;0;1) 

неустойч

ивое 

S (1;1;1) 

абсолют

ная 

финансо

вая 

устойчив

ость 

S (1;1;1) 

абсолют

ная 

финансо

вая 

устойчив

ость 

 

Во всех текущих периодах предприятие находилось в кризисном положении, а 

к 2019 и 2020 годы мы наблюдаем рост показателей абсолютной финансовой 

устойчивости.  

Расчет прогнозных коэффициентов анализа финансовой устойчивости показан  

в таблице 28. 

 

 

 

Таблица 28 – Коэффициенты финансовой устойчивости предприятия  

                         в прогнозном периоде                                                            В долях 
Наименование коэффициента На конец 2018г. На конец 2019г. На конец 2020г. 

Коэффициент финансовой автономии 0,43 0,63 0,76 

Коэффициент финансовой зависимости 0,57 0,37 0,24 
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Финансовый рычаг 1,30 0,59 0,32 

 

Как видно из таблицы 28 по сравнению с 18 процентов автономии на конец 

2018 года, в прогнозных периодах наблюдается значительный рост.  

В целом можно сделать вывод о том, что в период с 2018 по 2020 год 

предприятие станет более стабильным, что представлено на рисунке 7. 

 

 
Рисунок 7– Коэффициенты финансовой устойчивости в прогнозном периоде 

 

Прогнозные показатели деловой активности для ООО 

«Вишнёвогорскполимер» представлены в таблице 29 и на рисунке 8. 

 

Таблица 29 – Показатели оборачиваемости 

 
Наименование показателя 2018г. 2019г. 2020г. 

Коэффициент оборачиваемости активов, количество оборотов 0,00 2,07 2,67 

Период оборачиваемости активов, дни 41 7426 176,29 136,94 

Коэффициент оборачиваемости ДЗ, количество оборотов 117,80 151,66 192,60 

Период оборачиваемости ДЗ, дни 3,10 2,41 1,90 

Коэффициент оборачиваемости КЗ, количество оборотов 9,78 12,60 16,00 

Период оборачиваемости КЗ, дни 37,30 28,98 22,82 
 

2018г. 

2019г. 

2020г. 
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Рисунок 8 – Динамика показателей оборачиваемости 

 

Как видно из таблицы 29 и рисунка 8, период оборачиваемости дебиторской 

задолженности меньше периода оборачиваемости кредиторской задолженности во 

всех рассматриваемых периодах, а это значит, что предприятие рассчитывается по 

своим обязательствам медленнее, чем дебиторы с предприятием.  

В целом период оборачиваемости капитала и дебиторской задолженности 

имеет тенденцию спада, что благоприятно для предприятия.  

Показатели оборачиваемости возрастают в динамике, а периоды 

оборачиваемости, соответственно, снижаются, что благоприятно характеризует 

деятельность предприятия. 

Данные прогнозного анализа рентабельности предприятия сведены в таблицу 30. 

 

Таблица 30 – Показатели рентабельности предприятия 

 
Наименование показателя 2018 г. 2019 г. 2020 г. 

R продаж, % 1,46 1,99 2,55 

R производства, % 1,48 2,03 2,62 

Экономическая рентабельность, % 2,88 3,57 4,06 

Rсобственного капитала, % 3,87 3,84 3,69 

+ 

 

 

2018

г 
2019г 2020г. 
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Динамика изменения текущих показателей рентабельности продаж, 

производства, собственного капитала и активов на предприятии ООО 

«Вишнёвогорскполимер» представлена на рисунке 9. 

 
 

Рисунок 9 – Динамика показателей рентабельности 

 

Как видно из таблицы 30 и рисунка 9, значения всех видов показателей 

рентабельности, за исключением рентабельности собственного капитала ООО 

«Вишнёвогорскполимер» имеют тенденцию к росту в 2019 году по сравнению со 

значениями рентабельности в 2018 году.  В целом, для предприятия подобной 

отрасли, значения показателей рентабельности достаточно высоки. 

Выводы по второму разделу  

Внедрение нового оборудования позволит получить дополнительную 

прибыль. Предлагается приобрести оборудование в компании «Альянс»                 

(г. Челябинск). 

Совокупная стоимость реализации мероприятия будет равна  5 000 000 рублей. 

Собственных средств для реализации мероприятия недостаточно, поэтому 

предприятие будет использовать заемные средства. Источником заемных средств 

будут являться денежные средства, полученные в результате банковского 

кредита. 

2018 г. 2019 г. 2020 г. 
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Рассчитанные показатели эффективности свидетельствуют о 

целесообразности принятия мероприятия к реализации, так как чистый 

дисконтированный поток больше нуля, индекс доходности больше единицы, 

внутренняя норма рентабельности равна 72,68 процента, простой срок 

окупаемости составляет 1 год 22 дня, а дисконтированный срок окупаемости 1 год 

45 дней. 

Проведённый анализ прогнозного состояния предприятия показал, что 

дебиторская задолженность предприятия остаётся на том же уровне. Денежные 

средства предприятия увеличиваются, что положительно характеризует его 

состояние. Горизонтальный анализ пассива баланса показал увеличение 

нераспределенной прибыли в динамике. Кредиторская задолженность не 

изменяется.  

Вертикальный анализ баланса показал, что наибольшую долю в структуре 

активов занимают запасы и затраты, доля которых ежегодно увеличивается. 

Возрастает доля денежных средств, что также положительно характеризует 

состояние предприятия. Доля собственного капитала в пассиве баланса ежегодно 

увеличивается, что положительно характеризует состояние предприятия.  

Прогнозный анализ ликвидности баланса показал, что имеется недостаток 

быстрореализуемых активов для покрытия срочной кредиторской задолженности 

поставщикам и подрядчикам.  

Анализ финансовой устойчивости показал, что по сравнению с 18 процентов 

автономии на конец 2018 года, в прогнозных периодах наблюдается значительный 

рост.  

Коэффициенты общей ликвидности предприятия близки к нормативным 

значениям. Кроме того, они имеют свойство к росту их показателей, который  

связан с тем, что предприятие стабильно уменьшает свои краткосрочные 

обязательства, при этом увеличивает денежные средства.  

Значения всех видов показателей рентабельности, за исключением 

рентабельности собственного капитала ООО «Вишнёвогорскполимер» имеют 
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тенденцию к росту в 2019 году по сравнению со значениями рентабельности в 

2018 году.  

Период оборачиваемости дебиторской задолженности меньше периода 

оборачиваемости кредиторской задолженности во всех рассматриваемых 

периодах, а это значит, что предприятие рассчитывается по своим обязательствам 

медленнее, чем дебиторы с предприятием.  

В целом период оборачиваемости капитала и дебиторской задолженности 

имеет тенденцию спада, что благоприятно для предприятия.  

Показатели оборачиваемости возрастают в динамике, а периоды 

оборачиваемости, соответственно, снижаются, что благоприятно характеризует 

деятельность предприятия. 

Таким образом, практически все показатели в прогнозном состоянии 

улучшились, поэтому мероприятие стоит реализовать. 
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                                                         ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

На сегодняшний день проблемам оценки эффективности финансово-

хозяйственной деятельности предприятия посвящено не мало работ как 

отечественных, так и зарубежных авторов. Это связанно не только с 

необходимостью анализа текущей деятельности предприятия, но и в выявлении 

различных изменений, отставаний, пробелов с целью дальнейшего улучшения 

финансовых показателей. Поэтому имеется необходимость в их сравнении из-за 

различия стандартов учета и отчетности. 

В основном в зарубежных и российских подходах используются показатели 

ликвидности, финансовой устойчивости, рентабельности и оборачиваемости. 

Ликвидность предприятия является одним из важнейших показателей, 

отражающих достаточность денежных средств не только для осуществления 

текущих затрат, связанных с производством и реализацией продукции, но и для 

платежей в бюджет, расчетов с другими кредиторами. 

 По результатам горизонтального анализ баланса ООО 

«Вишнёвогорскполимер» отмечается значительное ежегодное снижение запасов 

за счёт готовой продукции и товаров для перепродажи. Дебиторская 

задолженность предприятия снижается к 2018 году, что говорит о том, что 

поставщики рассчитываются по своим долгам с предприятием. Денежные 

средства предприятия увеличиваются, что положительно характеризует его 

состояние. Горизонтальный анализ пассива баланса показал увеличение 

нераспределенной прибыли в динамике. Кредиторская задолженность снижается 

в динамике за счёт снижения задолженности перед поставщиками и 

подрядчиками и прочими кредиторами.  

Вертикальный анализ баланса показал, что наибольшую долю в структуре 

активов занимают запасы и затраты, доля которых ежегодно увеличивается за 

счёт роста доли готовой продукции и товаров для перепродажи. Возрастает доля 

денежных средств, что также положительно характеризует состояние 

предприятия. Доля собственного капитала в пассиве баланса ежегодно 
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увеличивается с 3,45 процентов в 2015 году до 18,27 процентов в 2017 году, что 

положительно характеризует состояние предприятия. Доля кредиторской 

задолженности снижается, что также благоприятно для предприятия. Итак, 

состояние предприятия улучшается с каждым годом, что подтверждают 

результаты и горизонтального и вертикального анализов баланса. Результаты 

анализа позволяют дать следующие рекомендации:  

1)  Улучшить взаимоотношение с поставщиками и потребителями с целью 

дальнейшего снижения дебиторской и кредиторской задолженности.  

2)  Приложить максимум усилий для поиска выгодных источников 

краткосрочного финансирования.  
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ПРИЛОЖЕНИЯ 

 

ПРИЛОЖЕНИЕ А 

 

Бухгалтерский баланс 

 

Таблица А.1 – Бухгалтерский баланс 

Статья 

Сумма, тыс. руб. 

на конец 

2015 г. 

на конец 

2016 г. 

на конец 

2017 г. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ    

Основные средства 490 726 671 

Незавершенное строительство 0 0 0 

Итого по разделу I 490 726 671 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ    

Запасы 2 918 1 197 1 688 

      сырьё и материалы 1 751 718 1 013 

      затраты в незавершённом строительстве 0 0 0 

      готовая продукция и товары для перепродажи 1 167 479 675 

     доходы будущих периодов 0 0 0 

     прочие запасы и затраты 0 0 0 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным 

ценностям 
640 262 370 

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной даты) 
231 402 201 

     в том числе покупатели и заказчики 231 402 201 

Денежные средства 10 8 31 

Итого по разделу П 3 799 1 869 2 290 

БАЛАНС (сумма строк 190+290) 4 289 2 595 2 961 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ    

Уставный капитал 10 10 10 

Добавочный капитал 0 0 0 

Резервный капитал 0 0 0 

Нераспределенная прибыль 138 424 531 

Итого по разделу III 148 434 541 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА    

Итого по разделу IV 0 0 0 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА    

Кредиторская задолженность 4 141 2 161 2 420 

      поставщики и подрядчики 2 519 12 017 1 624 

      перед персоналом организации 707 281 227 

      перед государственными внебюджетными фондами 235 157 120 

      по налогам и сборам 410 508 426 

      прочие кредиторы 270 0 23 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 

Итого по разделу V 4 141 2 161 2 420 

БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 4 289 2 595 2 961 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Б 

 

Отчёт о финансовых результатах 

 

Таблица Б.1 – Отчёт о финансовых результатах, тыс. руб. 

Статья 

За 

2015 год 

За 2016 

год За 2017 год 

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, 

услуг (за минусом налога на добавленную стоимость, 

акцизов и аналогичных обязательных платежей) 23 678 30 483 38 712 

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, 

услуг 23 333 29 877 37 723 

Валовая прибыль 345 606 989 

Коммерческие расходы 0 0 0 

Управленческие расходы 0 0 0 

Прибыль (убыток) от продаж 345 606 989 

Прочие доходы 0 0 0 

Прочие расходы 80 94 107 

Прибыль (убыток) до налогообложения 265 512 882 

Отложенные налоговые обязательства 0 0  0  

Текущий налог на прибыль 63 102 203 

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 202 410 679 
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ПРИЛОЖЕНИЕ В 

 

Прогнозный бухгалтерский баланс 

 

Таблица В.1 – Прогнозный бухгалтерский баланс 

Статья 

Сумма, тыс. руб. 

на конец 

2018 г. 

на конец 

2019 г. 

на конец 

2020 г. 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКГИВЫ       

Основные средства 5 671 5 171 4 671 

Незавершенное строительство 0 0 0 

Итого по разделу I 5 671 5 171 4 671 

II ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ       

Запасы 2 026 2 431 2 917 

      сырьё и материалы 1 351 1 756 2 242 

      затраты в незавершённом строительстве 0 0 0 

      готовая продукция и товары для перепродажи 675 675 675 

     доходы будущих периодов 0 0 0 

     прочие запасы и затраты 0 0 0 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным 

ценностям 370 370 370 

Дебиторская задолженность (платежи по которой 

ожидаются в течение 12 месяцев после отчетной 

даты) 201 201 201 

     в том числе покупатели и заказчики 201 201 201 

Денежные средства 3 732 8 803 16 178 

Итого по разделу П 6 329 11 805 19 666 

БАЛАНС (сумма строк 190+290) 12 000 16 976 24 337 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ       

Уставный капитал 10 10 10 

Добавочный капитал 0 0 0 

Резервный капитал 0 0 0 

Нераспределенная прибыль 5 206 10 678 18 395 

Итого по разделу III 5 216 10 688 18 405 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА       

Итого по разделу IV 0 0 0 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА       

Кредиты и займы 4 364 3 868 3 512 

Кредиторская задолженность 2 420 2 420 2 420 

      поставщики и подрядчики 1 624 1 624 1 624 

      перед персоналом организации 227 227 227 

      перед государственными внебюджетными 

фондами 120 120 120 

      по налогам и сборам 426 426 426 

      прочие кредиторы 23 23 23 

Прочие краткосрочные пассивы 0 0 0 

Итого по разделу V 6 784 6 288 5 932 

БАЛАНС (сумма строк 490+590+690) 12 000 16 976 24 337 
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ПРИЛОЖЕНИЕ Г 

 

Прогнозный отчёт о финансовых результатах 

 

Таблица Г.1 – Прогнозный отчёт о финансовых результатах, руб. 

Денежные потоки 2018г. 2019г. 2020г. 

Доходы и расходы по обычным видам деятельности 

Выручка (нетто) от продажи товаров, 

продукции, работ, услуг (за минусом налога на 

добавленную стоимость, акцизов и 

аналогичных обязательных платежей) 

50 325 600 55 358 160 60 893 976 

Себестоимость проданных товаров, продукции, 

работ, услуг 
44 735 534 47 923 128 51 429 480 

Валовая прибыль 5 590 066 7 435 032 9 464 496 

Коммерческие расходы 0 0 0 

Управленческие расходы 0 0 0 

Прибыль (убыток) от продаж 5 590 066 7 435 032 9 464 496 

Прочие доходы и расходы 

Прочие доходы  1 000 000  0 0 

Прочие расходы 745 833 594 833 443 833 

Прибыль (убыток) до налогообложения 5 844 233 6 840 199 9 020 662 

Отложенные налоговые обязательства 0 0 0 

Текущий налог на прибыль 1 168 847 1 368 040 1 804 132 

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 4 675 386 5 472 159 7 216 530 

 

 


