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Выпускная квалификационная работа выполнена с целью разработки 

мероприятий по улучшению финансового состояния ИП Файзулина В.Г 

 В работе рассмотрены теоретические аспекты анализа финансового 

состояния, проведен анализ финансового состояния, разработано предложение 

по улучшению финансового состояния, сделала прогнозная оценка 

финансового состояния ИП Файзулина В.Г. В завершение предложены 

соответствующие рекомендации совместно с расчетом экономического 

эффекта от их исполнения. 
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ANNOTATION 

Fayzulina E.Y Perfection of a financial 

condition of the enterprise IE Fayzulina 

V.G. - Chelyabinsk: SUSU, EiU-588, 97 

pages, 15 drawings, 21 tables, 

bibliography – 40 names, 3 applications 

 

 

 

 

This paper was performed for the purpose of developing measures to 

improve the financial condition of IT Fayzulina V.G. 

In work theoretical aspects of the financial state analysis are considered, the 

analysis of a financial condition is carried out, the offer on improvement of a 

financial condition is developed, the forecasted estimation of a financial condition 

of IE Fayzulina V.G is made. In conclusion, the relevant recommendations are 

proposed together with the calculation of the economic effect of their 

implementation 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы. Для того, чтобы предприятие стабильно 

функционировало в рыночных условиях, когда финансовое состояние 

подвержено влиянию внутренних и внешних факторов, финансовый менеджер 

должен постоянно изучать финансовое положение предприятия и принимать 

меры к его стабилизации. Кроме того, он должен уметь реально оценивать 

финансовое состояние не только своего предприятия, но и существующих и 

потенциальных партнеров и конкурентов. Анализ финансового состояния 

предприятия является  базой для верного  принятия управленческих решений в 

бизнесе. Для их обоснования необходимо узнавать  и прогнозировать 

потенциальные и реально существующие  проблемы, финансовые и 

производственные риски, определять воздействие принимаемых решений на 

уровень рисков и доходов субъекта хозяйствования. На сегодняшний день 

изучение и овладение методикой анализа финансового состояния менеджерами 

всех уровней  должно стать основной частью их подготовки. В связи с 

изложенным, выбранная  тема исследования актуальна и требует дальнейшего 

рассмотрения.  

Объект работы −  ИП Файзулина В.Г.  

Предмет исследования − финансовое состояние деятельности предприятия. 

Целью работы является разработка мероприятий по улучшению 

финансового состояния ИП Файзулина В.Г. 

Задачи работы: 

1) рассмотреть теоретические аспекты анализа финансового состояния; 

2) провести анализ финансового состояния ИП Файзулина В.Г.; 

3) разработать предложения по улучшению финансового состояния  

ИП Файзулина В.Г.; 

4) дать прогнозную оценку финансового состояния ИП Файзулина В.Г. 

Теоретическими аспектами исследования послужили труды российских и 

зарубежных авторов, таких как: Г.В. Савицкая, М.И. Баканов, М.Н. Крейнина 
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И.Т. Балабанов, А.Д. Шеремет.Н.Ф. Самсонов Т.Б. Бердникова, О.В. Ефимова, 

А.М. Ковалева,  В.В. Ковалев, М.Н. Крейнина, Н.А. Любшин,     Е.В. Негашев, 

Г.Б. Поляк, , Н.Ф. Самсонов, Е.С. Стоянова, Э.А Уткин, А.Д. Шеремет. 

Информационной базой исследования выступают статистические данные о 

деятельности ИП Файзулина В.Г., бухгалтерский баланс и отчет о финансовых 

результатах деятельности ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

Методы исследования: наблюдение и сбор фактов, анализ, моделирование, 

индукция и дедукция, т.д. 

Выпускная квалификационная работа выполнена на 98 страницах, состоит 

из введения, двух глав, заключения и библиографического списка. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ АНАЛИЗА ФИНАНСОВОГО 

   СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ 

1.1 Понятие и сущность финансового состояния предприятия 

 

Одним из важнейших условий успешного управления финансами 

предприятия является анализ его финансового состояния.  

Финансовое состояние предприятия представляет собой экономическую 

категорию, отражающую состояние капитала в процессе его кругооборота и 

способность субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный 

момент времени. Финансовое состояние предприятия характеризуется 

обеспеченностью финансовыми ресурсами, необходимыми для нормального 

функционирования предприятия, целесообразностью их размещения и 

эффективностью использования, финансовыми взаимоотношениями с другими 

юридическими и физическими лицами, платежеспособностью и финансовой 

устойчивостью. 

Абрютина М.С. с соавторами пишет, что финансовое состояние 

предприятия – это комплексное понятие, которое характеризуется системой 

показателей, отражающих наличие, размещение и использование финансовых 

ресурсов предприятия. Финансовое состояние является результатом 

взаимодействия всех элементов системы финансовых отношений предприятия 

и поэтому определяется всей совокупностью производственно-хозяйственных 

факторов[1]. 

По мнению Гаврилова А.Н. и Попова А.А., финансовое состояние можно 

определить как результат системы отношений, возникающих в процессе 

кругооборота средств субъекта хозяйствования, а также источников этих 

средств, характеризующий на определенную дату наличие различных активов, 

размеры обязательств, способность субъекта хозяйствования функционировать 

и развиваться в изменяющейся внешней среде, текущую и будущую 

возможность удовлетворять требования кредиторов, а также его 

инвестиционную привлекательность[2]. 
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Так, российские ученые А.Д. Шеремет, Р.С. Сайфулин, М.Н. Крейнина под 

финансовым состоянием предприятия понимают следующее: финансовое 

состояние «определяет конкурентоспособность предприятия и его потенциал в 

деловом сотрудничестве, является гарантом эффективной реализации 

экономических интересов всех участников финансовых отношений: как самого 

предприятия, так и его партнеров»[3]. 

Содержание и основная цель финансового анализа – оценка финансового 

состояния и выявление возможности повышения эффективности 

функционирования хозяйствующего субъекта с помощью рациональной 

финансовой политики. 

Основная задача анализа финансового состояния заключается в 

своевременном выявлении и устранении недостатков финансовой деятельности 

и нахождении резервов улучшения финансового состояния предприятия и его 

платежеспособности. 

В основе комплексного анализа финансового состояния лежит анализ 

финансовой отчетности организации. Анализ бухгалтерской отчетности - это 

процесс, при котором оценивается прошлое и текущее положение и результаты 

деятельности организации. Главной целью является оценка финансово-

хозяйственной деятельности организации. 

Анализ финансового состояния является одним из эффективных способов 

оценки текущего положения, который отражает мгновенное состояние 

хозяйственной ситуации и позволяет выделить наиболее сложные проблемы 

управления имеющимися ресурсами. 

Основными задачами комплексного анализа финансового состояния 

предприятия являются: 

- оценка динамики структуры и состава активов, их состояния и движения; 

- оценка динамики структуры и состава источников собственного и 

заемного капитала, их состояния и изменения; 

- оценка платежеспособности хозяйствующих субъектов и оценка 

ликвидности баланса; 
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- анализ абсолютных и относительных показателей финансовой 

устойчивости предприятия, оценка изменения ее уровня; 

- оценка эффективности использования средств и ресурсов предприятия[4]. 

- налоговыми органами для выполнения плана поступления средств в 

бюджет. Объектом финансового анализа будут финансовые результаты 

предприятия. 

Можно выделить два вида финансового анализа: внутренний и внешний. 

Внутренний анализ проводится работниками предприятия (финансовыми 

менеджерами). Результаты внутреннего анализа используются для 

планирования, контроля и прогнозирования финансового состояния. Его цель – 

установить планомерное поступление денежных средств и разместить 

собственные и заемные средства таким образом, чтобы обеспечить нормальное 

функционирование предприятия, получение максимума прибыли и исключение 

банкротства. Результаты анализа финансово – хозяйственной деятельности 

предприятия нужны внутренним пользователям в качестве исходной 

информации для принятия различного рода экономических решений. 

В системе внутреннего управленческого анализа есть возможность 

углубления анализа финансового состояния за счет привлечения данных 

управленческого производственного учета[5]. Вопросы финансового и 

производственного анализа взаимосвязаны при обосновании бизнес – планов, 

контроле их реализации, в системе маркетинга, то есть в системе управления 

производством и реализацией продукции, работ и услуг, ориентированной на 

рынок. 

Внешний анализ проводится аналитиками, являющимися посторонними 

лицами для предприятия (аудиторами, инвесторами, поставщиками 

материальных и финансовых ресурсов, контролирующими органами на основе 

публикуемой отчетности)[6]. Его цель – установить возможность выгодного 

вложения средств, чтобы обеспечить максимум прибыли и исключить риск 

потери. 
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Финансовый  ре анализ  ре необходим  ре для: 

-  ре выявления  ре изменений  ре показателей  ре финансового  ре состояния;  ре  

-  ре выявления  ре факторов,  ре влияющих  ре на  ре финансовое  ре состояние  ре предприятия;  ре  

-  ре оценки  ре количественных  ре и  ре качественных  ре изменений  ре финансового  ре 

состояния;  ре       -  ре оценки  ре финансового  ре положения  ре предприятия  ре на  ре определенную  ре 

дату;  ре  

-  ре определения  ре тенденций  ре изменения  ре финансового  ре состояния  ре предприятия.  ре  

 

В качестве источников информации используется «Бухгалтерский баланс», 

форма «Отчет о финансовых результатах», форма «Отчет о движении 

денежных средств», форма «Приложение к бухгалтерскому балансу», обороты 

по соответствующим счетам бухгалтерского учета, бухгалтерские документы. 

 

1.2 Система показателей финансового состояния предприятия  

 

Для определения финансового состояния предприятия используется 

большое количество показателей, связанных с разными направлениями его 

деятельности. Итоговыми оценочными характеристиками являются 

ликвидность и платёжеспособность, которые, хотя и отражают реальное 

положение дел на предприятии, всё же несут в себе разную смысловую 

нагрузку. Чтобы понять, в чём их различие, необходимо выявить ту сущность, 

которую они под собой подразумевают. 

Ликвидность – способность имеющихся у предприятия активов быстро 

обращаться в денежные средства, то есть, ликвидность предприятия – это 

возможность использовать его активы в качестве наличных денежных средств 

или быстро превращать их в таковые[7]. 

Большинство  ре авторов  ре в  ре зависимости  ре от  ре характеризуемого  ре объекта  ре анализа  ре 

выделяют  ре следующие  ре виды  ре ликвидности: 

-  ре активов; 

-  ре баланса; 
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-  ре предприятия. 

Ниже  ре представлено  ре более  ре подробное  ре описание  ре каждой  ре из  ре указанных  ре 

категорий. 

Активы  ре предприятия,  ре отражаемые  ре в  ре бухгалтерском  ре балансе,  ре имеют  ре разную  ре 

ликвидность  ре (по  ре убыванию): 

-  ре денежные  ре средства  ре на  ре счетах  ре и  ре в  ре кассах  ре предприятия; 

-  ре банковские  ре векселя,  ре государственные  ре ценные  ре бумаги; 

-  ре текущая  ре дебиторская  ре задолженность,  ре займы  ре выданные,  ре корпоративные  ре 

ценные  ре бумаги  ре (акции  ре предприятий,  ре котирующихся  ре на  ре бирже,  ре векселя); 

-  ре запасы  ре товаров  ре и  ре сырья  ре на  ре складах; 

-  ре машины  ре и  ре оборудование; 

-  ре здания  ре и  ре сооружения; 

-  ре незавершённое  ре строительство. 

В  ре зависимости  ре от  ре степени  ре ликвидности,  ре т.е.  ре скорости  ре превращения  ре в  ре 

денежные  ре средства,  ре активы  ре предприятия  ре разделяются  ре на  ре четыре  ре группы. 

 

В зависимости от степени ликвидности, т.е. скорости превращения в 

денежные средства, активы предприятия разделяются на четыре группы. 

Группа А1 наиболее ликвидные активы, к ней относятся все статьи 

денежных средств предприятия и краткосрочные финансовые вложения 

(ценные бумаги). Данная группа рассчитывается по формуле: 

 

А1 = ДС + КФВ,      (1) 

 

где А1 – наиболее ликвидные активы; 

  ДС – денежные средства; 

  КФВ –  финансовые вложения. 
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Группа А2 быстро реализуемые активы, к ней относятся дебиторская 

задолженность, платежи по которой ожидаются в течение 12 месяцев после 

отчетной даты. Данная группа рассчитывается по формуле: 

 

А2 = ДЗ,      (2) 

 

где А2 – быстро реализуемые активы; 

  ДЗ – дебиторская задолженность. 

 

Группа А3 медленно реализуемые активы, к ней относятся статьи раздела II 

актива баланса, включающие запасы, налог на добавленную стоимость, 

дебиторскую задолженность и прочие оборотные активы. Данная группа 

рассчитывается по формуле: 

 

А3 = З + НДС + ПОА,     (3) 

 

где А3 – медленно реализуемые активы; 

  З – запасы; 

  НДС – налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям; 

  ПОА – прочее оборотные активы. 

Группа А4 трудно реализуемые активы, к ней относятся статьи раздела I 

актива баланса – Внеоборотные активы. Данная группа рассчитывается по 

формуле: 

 

А4 = ВНА,      (4) 

 

где А4 – трудно реализуемые активы; 

  ВНА – внеоборотные активы. 

Пассивы баланса группируются по степени срочности их оплаты.  
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Группа П1 наиболее срочные обязательства, к ним относится кредиторская 

задолженность. Данная группа рассчитывается по формуле: 

 

П1 = КЗ,      (5) 

 

где П1 – наиболее срочные обязательства; 

  КЗ – кредиторская задолженность. 

 

Группа П2 краткосрочные пассивы, к ним относятся краткосрочные заемные 

средства, задолженность участникам по выплате доходов, прочие 

краткосрочные пассивы. Данная группа рассчитывается по формуле: 

 

П2 = КЗС + ПКО,      (6) 

 

где П2 – краткосрочные пассивы; 

  КЗС – краткосрочные заемные средства; 

  ЗВД – задолженность участникам по выплате доходов; 

  ПКО – прочие краткосрочные обязательства. 

 

 

Группа П3 долгосрочные пассивы, к ним относятся статьи баланса, 

относящиеся к разделам IV и V, т.е. долгосрочные кредиты и заемные средства, 

а также доходы будущих периодов, резервы предстоящих расходов и платежей. 

Данная группа рассчитывается по формуле: 

 

П3 = ДО + ДБП,      (7) 

 

где П3 – долгосрочные пассивы; 

  ДО – долгосрочные обязательства; 

  ДБП – доходы будущих периодов. 
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Группа П4 постоянные или устойчивые пассивы, к ним относятся статьи 

раздела III баланса «Капитал и резервы». Данная группа рассчитывается по 

формуле: 

 

П4 = СК,      (8) 

 

где П4 – постоянные или устойчивые пассивы; 

  СК – собственный капитал. 

 

Для определения ликвидности баланса следует сопоставить итоги 

приведенных групп по активу и пассиву.  

Баланс считается абсолютно ликвидным, если выполняется условие 

абсолютной ликвидности: А1≥П1; А2≥П2; А3≥П3; А4≤П4.  

В процессе анализа финансовой отчетности используют следующие 

основные показатели ликвидности. 

Расчет коэффициента текущей ликвидности выполняется по формуле: 

 

П2П1

А3А2А1
Ктл






 ,      (9) 

где Ктл – коэффициента текущей ликвидности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  А2– быстро реализуемые активы; 

  А3– медленно реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы 

 

Коэффициент срочной ликвидности рассчитывается по формуле: 
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П2П1

А2А1
Кcл






,      (10) 

 

где Ксл – коэффициент срочной ликвидности; 

  А1– наиболее ликвидные активы; 

  А2 – быстро реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы. 

 

Коэффициент абсолютной ликвидности рассчитывается по формуле: 

 

П2П1

А1
Кал




,      (11) 

 

где Кал – коэффициент абсолютной ликвидности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2– краткосрочные пассивы. 

 

Платёжеспособность – способность хозяйствующего субъекта к 

своевременному выполнению денежных обязательств, обусловленных законом 

или договором, за счёт имеющихся в его распоряжении денежных ресурсов[9]. 

Общий показатель платежеспособности выполняется по формуле: 

 

Кобщ.пл=
А1+(0,5∙А2)+(0,3+А3)

П1+(0,5∙П2)+(0,3+П3)
,                              (12) 

 

где Кобщ.пл – общий показатель платежеспособности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  А2 – быстро реализуемые активы; 
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  А3 – медленно реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы; 

  П3 – долгосрочные пассивы. 

 

В зависимости разных факторов выделяют различные виды 

платёжеспособности. 

В зависимости от степени способности погашения своих обязательств, 

платёжеспособность может быть полной (когда обязательства выполняются в 

полном объёме) и частичной (обязательства в полном объёме не могут быть 

погашены. 

В зависимости от стабильности исполнения обязательств предприятия 

выделяют стабильную (или устойчивую, если обязательства выполняются 

своевременно, постоянно) и неустойчивую платёжеспособность. 

В зависимости от имеющихся в распоряжении предприятия денежных 

средств или иных видов активов выделяют гарантированную (обеспеченную 

соответствующими активами) и негарантированную платёжеспособность. 

Различают платёжеспособность текущую и перспективную[10]. 

Предпосылкой текущей платежеспособности является наличие текущей 

ликвидности баланса предприятия. Условием перспективной 

платёжеспособности выступает наличие перспективной ликвидности баланса. 

Вместе с тем, платёжеспособность предприятия трактуется как его 

способность расплатиться по долгосрочным обязательствам. Данное 

определение подтверждается составом коэффициентов платежеспособности, в 

основу построения которых положено соотношение статей долгосрочных 

активов между собой и к итогу пассивов. Так как статьи долгосрочных 

пассивов представляют собственный и заёмный капитал, коэффициенты данной 

группы могут также называться «коэффициенты структуры капитала»[11].\ 
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Коэффициент общей платежеспособности. Устанавливает долю покрытия 

кредитов и займов за счет материальных нематериальных активов. Данный 

коэффициент рассчитывается по формуле: 

 

Коп=
П2+П3

А3+А4
,                                                 (13) 

 

где Коп - коэффициент общей платежеспособности; 

  П2 – краткосрочные пассивы; 

  П3 – долгосрочные пассивы; 

  А3 – медленно реализуемые активы; 

  А4 – трудно реализуемые активы. 

 

Коэффициент перспективной платежеспособности. Определяет прогноз 

платежеспособности предприятия на основе сопоставления будущих платежей 

и предстоящих поступлений. Данный коэффициент рассчитывается по 

формуле: 

 

Кпп=
П3

А3
,                                                      (14) 

 

где Кпп – коэффициент перспективной платежеспособности 

  П3 – долгосрочные пассивы; 

  А3 – медленно реализуемые активы. 

 

Коэффициент автономии характеризует независимость от заемных средств. 

Показывает долю собственных средств в общей сумме всех средств 

предприятия. Данный коэффициент рассчитывается по формуле: 

 

Кавт=
Ксоб

К
,                                                (15) 
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где Кавт – коэффициент автономии; 

   Ксоб – коэффициент собственного капитала; 

   К – коэффициент самофинансирования. 

 

Коэффициент финансового рычага характеризует использование 

предприятием заемных средств, рассчитывается по формуле: 

 

Кфр=
Кз

Ксоб
,                                                (16) 

 

где Кфр - коэффициент финансового рычага; 

   Кз – коэффициент заемного капитала; 

   Ксоб – коэффициент собственного капитала. 

Коэффициент финансирования. Показывает, в какой степени активы 

предприятия сформированы за счет собственного капитала, и насколько 

предприятие независимо от внешних источников финансирования. Данный 

коэффициент рассчитывается по формуле: 

 

Кф=
СК

ЗК
,                                                (17) 

 

где Кф – коэффициент финансирования; 

   СК – собственный капитал; 

   ЗК – заемный капиал. 

 

Взаимосвязь различных видов ликвидности и платежеспособности 

предприятия представлена на рисунке 1. 
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Рисунок 1 - Взаимосвязь различных видов ликвидности и 

 платёжеспособности предприятия 

 

Таким образом, подводя итог анализу сущности, показателей, критериев 

оценки ликвидности и платёжеспособности предприятия, следует заключить, 

что: 

Ликвидность – это способность предприятия погашать свои краткосрочные 

обязательства в течение отчётного периода[12].  

Платежеспособность – это способность предприятия погашать свои 

долгосрочные обязательства. Она характеризуется коэффициентами структуры 

капитала[13]. 

Отличие ликвидности от платежеспособности заключается в следующем: 

- платёжеспособность является более обширным показателем, который 

зависит от уровня ликвидности предприятия; 
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- ликвидность активов имеет несколько уровней, в то время как 

платёжеспособность колеблется только в определённом диапазоне; 

- ликвидность относится к активам баланса, а для анализа 

платёжеспособности оперируют в основном пассивами предприятия. 

Эти различия необходимо учитывать при разработке политики в области 

управления финансового состояния предприятия. 

С помощью метода Шеремета можно определить тип финансовой 

устойчивости предприятия за 3 года[14].  

Обобщающим показателем финансовой устойчивости является излишек или 

недостаток источников средств для формирования запасов и затрат.  

Коэффициент финансовой независимости рассчитывается по формуле: 

 

,
ВБ

СК
КФН 

      (18) 

где Кфн – коэффициент финансовой независимости; 

  СК – собственный капитал; 

  ВБ – валюта баланса. 

 

 

Коэффициент задолженности рассчитывается по формуле: 

 

,
СК

ЗК
КЗ 

      (19) 

где Кз – коэффициент задолженности; 

  ЗК – заемный капитал; 

  СК – собственный капитал. 

 

Коэффициент самофинансирования рассчитывается по формуле: 
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К=
СК

ЗК
,                                                 (20) 

 

где К – коэффициент самофинансирования; 

  СК – собственный капитал; 

  ЗК – заемный капитал. 

 

Показатели деловой активности (оборачиваемости) характеризуют 

активность производственно сбытовой деятельности предприятия, и 

анализируются с помощью ряда коэффициентов. 

Коэффициент оборачиваемости активов (Коб) рассчитывается по формуле: 

 

Коб=
В

А
,                                                (21) 

 

где Коб - коэффициент оборачиваемости активов; 

  А – среднегодовая стоимость активов (всего капитала);  

  В – выручка за анализируемый период (год). 

 

 

 

Период оборачиваемости рассчитывается по формуле: 

 

Поб=
365

Коб

,                                                (22) 

 

где Поб – период оборачиваемости; 

   Коб - коэффициент оборачиваемости активов. 

 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывается 

по формуле: 
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КобДЗ=
В

ДЗ
,                                                (23) 

 

где КобДЗ – коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности; 

   В – выручка за анализируемый период (год); 

   ДЗ – дебиторская задолженность. 

 

Период оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывается по 

формуле: 

 

обДЗ

обДЗ
К

365
П 

      (24) 

 

где ПобДЗ – период оборачиваемости дебиторской задолженности; 

   КобДЗ – коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности. 

 

 

 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности 

рассчитывается по формуле: 

 

ЗК

С/С
КобКЗ 

      (25) 

 

где КобКЗ – коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности; 

  С/С – себестоимость; 

  КЗ – кредиторская задолженость. 
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Период оборачиваемости кредиторской задолженности рассчитывается по 

формуле: 

 

 обКЗ

обКЗ
К

365
П 

     (26) 

где ПобКЗ – период оборачиваемости кредиторской задолженности; 

  КобКЗ – коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности. 

 

Значение анализа оборачиваемости состоит в том, что он позволяет увидеть 

картину финансового состояния предприятия в динамике.  

Источником данных для расчета анализа рентабельности является форма 

№2 «Отчёт о финансовых результатах». 

Рентабельность продаж рассчитывается по формуле: 

 

Rпрод.=
Пр

пр

В
∙100%,                                 (27) 

 

где Rпрод. – рентабельность продаж; 

  Прпр – прибыль только по основной деятельности (продажам); 

  В – нетто выручка от реализации. 

Рентабельность активов рассчитывается по формуле: 

 

Rактивов.=
ЧП

А
∙100%,                                 (28) 

 

где Rактивов – рентабельность активов; 

  ЧП – чистая прибыль; 

  А – средняя стоимость активов. 

 

Рентабельность собственного капитала (RСК) рассчитывается по формуле: 



27 

 

 

RСК=
ЧП

СК
∙100%,                                      (29) 

 

где RСК - Рентабельность собственного капитала; 

  ЧП – чистая прибыль; 

  СК – собственный капитал. 

 

На практике для оценки финансового состояния не обязательно 

пользоваться всем набором коэффициентов. Целесообразно определить 

ключевые из них, позволяющие принимать конкретные решения, связанные с 

уровнем финансового состояния предприятия. 

 

1.3 Отечественные и зарубежные методики анализа финансового состояния 

  предприятия 

 

Методика анализа финансового состояния в настоящее время разработана 

весьма глубоко. Существует обширная методическая база западных (Э. 

Хелферт, З. С. Блага, Л. А. Бернстайн, Ж. Ришар и др.) и российских  (В. В. 

Ковалев,               Г. В. Савицкая, А. Д. Шеремет, О. В. Ефимова и др.) ученых и 

специалистов; широкий диапазон специальных программных средств; опыт 

практических исследований. 

При проведении аналитических расчетов, используется много разных 

методов и приемов, взятых из разных экономических наук и 

систематизированных в рамках финансового анализа. К сожалению, следствием 

изобилия методов и приемов анализа становится проблема выбора, какая 

методика предпочтительнее при оценке финансового состояния в том или ином 

случае. 

Следует обратить внимание на то, что ученые-экономисты России в своих 

разработках в целом ориентированы на потребности субъектов анализа. 
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Методики анализа финансового состояния предприятия, изложенные в работах 

Н. Н. Селезневой[23] А. Д. Шеремета, . В. Ковалева[14],  Е. В. Негашева[31],         

В. В. Ковалева[14], Г. В. Савицкой[22], Н. Н. Селезневой[23] и др., 

предназначены, в первую очередь, для внутренних пользователей финансовой 

отчетности. 

Количество разработанных методик достаточно велико. Большая их часть 

схожи между собой, но существуют и методики, имеющие принципиальные 

отличия. 

Все существующие методики можно разделить на: 

- методики, основанные на системе коэффициентов; 

- методики, включающие интегральные показатели; 

- методики, содержащие системы неравенств; 

- многомерные статистические методы и элементарные экономико-

математические методы и модели. 

В методиках А. Д. Шеремета, Е. В. Негашева, Л. В. Донцовой,                                

Н. А. Никифоровой[12] и др. структурный анализ является необходимым 

элементом для ознакомления с общей картиной финансового состояния. 

Методика Шеремета А. Д. основана, прежде всего, на данных годовой 

финансовой (бухгалтерской) отчетности, т.е. предназначена для внешнего 

пользователя финансовой информации, но одновременно методика дает 

направления для углубления анализа, если у аналитика есть возможность 

использовать данные системного бухгалтерского учета. 

В.В. Ковалев выделяет фактически два вида анализа в общей системе: 

предварительный анализ (экспресс-анализ) и углубленный (внутренний) анализ 

финансового состояния. 

Методика Лысенко Д.В. удобна в применении тем, что не требуется 

внутрифирменной информации, но при этом дает достаточно широкое 

представление об устойчивости[15]. Особенностью рассматриваемой методики 

является детальная сравнительная оценка значений показателей финансовой 

устойчивости. 
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Методика Глазунова М. И. интересна тем, что коэффициент собственного 

оборотного капитала может быть рассчитан по различным формулам в 

зависимости от источников его формирования[16]. Это, в свою очередь, делает 

анализ более точным и позволяет учесть специфику финансового менеджмента 

конкретной организации. 

Методика Донцовой Л. В. и Никифоровой Н. А. строится на анализе 

динамики показателей структуры капитала[17]. Применение данной методики 

дает обобщенное представление о финансовом состоянии организации и 

позволяет оценить резервы устойчивости. Достоинством данной методики 

является простота в применении. 

Рассмотренные методики имеют определенные недостатки и достоинства. 

Необходимо отметить, что применение этих методик на практике не может 

быть однозначной. Аналитик при работе с методиками анализа сталкивается с 

такими проблемами, как отсутствие методологии оценки результатов расчетов, 

невозможность однозначной оценки уровня финансовой устойчивости. Для 

решения этих и других проблем необходимо совершенствовать имеющийся 

инструментарий анализа и вести постоянный поиск новых эффективных 

способов и приемов анализа. 

Методика финансового состояния создается на основе стандартных методов 

и приемов, которые используются при изучении хозяйственных процессов. Под 

методом финансового состояния понимается - совокупность способов 

обработки экономической информации, аналитических приемов и 

количественных методов, направленных на решение аналитических задач, а 

также это - аналитический инструментарий, который позволяет технически 

реализовать цели анализ. 

В российской практике применяются следующие методы анализа 

финансового состояния: 

1. Горизонтальный анализ, суть которого заключается в сравнении каждой 

позиции с предыдущим периодом. Результаты горизонтального анализа дают 

оценку изменений основных показателей бухгалтерской (финансовой) 
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отчетности. Данный метод применяется при изучении баланса. Недостаток 

горизонтального анализа заключается в несопоставимости данных в условиях 

инфляции. Для преодоления данного недостатка необходимо производить 

пересчет данных. 

2. Вертикальный (структурный) анализ применяется для определения 

структуры итоговых финансовых показателей. При этом можно выявить 

влияние каждого показателя отчётности на результат в целом. Чаще всего 

рассматриваемый метод используется при анализе структуры баланса путем 

расчета удельного веса отдельных статей баланса в общем итоге или в разрезе 

основных групп статей. Особенность вертикального анализа заключается в 

возможности представления структуры показателей в динамике. Это 

необходимо для контроля и прогнозирования структурных изменений в составе 

активов и пассивов баланса предприятия. 

3.  Трендовый анализ – это один из разновидностей горизонтального 

анализа, используемый для сравнения показателей более чем за три отчетных 

периода. При этом для проведения долгосрочных сравнений используются 

индексы. 

Суть трендового анализа заключается в сравнении каждой позиции 

отчетности с рядом предыдущих периодов для определения тренда. Тренд – 

основная тенденция показателя. Для расчета серии индексных чисел 

необходимо выбрать базисный год для всех показателей. В качестве базисного 

года лучше всего выбрать отчетный год, который в смысле 

предпринимательских условий является типичным. При использовании 

индексных чисел процентные изменения должны трактоваться только в 

сравнении с базисным годом. 

Этот вид анализа носит перспективный, прогнозный характер, и 

применяется для составления прогноза по отдельным показателям финансовой 

деятельности или по финансовому состоянию предприятия в целом на будущий 

период. 
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4.  Сравнительный анализ применяется финансовым аналитиком для 

сравнения отдельных показателей финансовой деятельности предприятия. 

Использование рассматриваемого метода позволит выявить сходства и 

различия однородных объектов, а также определить изменения в уровне 

отдельных экономических показателей, наблюдать тенденции и 

закономерности их развития. 

5. Факторный анализ – это метод, позволяющий изучить воздействие 

факторов на величину результативного показателя. Факторный анализ является 

прямым, если результативный показатель делится на составные части, и 

обратным, если отдельные элементы соединяются в общий результативный 

показатель. 

 

Капанадзе Г. Д. в своей работе указывает, что актуальными методами для 

анализа финансовой устойчивости предприятия являются[18]: 

- метод оценки чистых активов; 

- коэффициентный метод; 

- метод оценки обеспеченности собственными оборотными средствами на 

основе определения соотношения запасов и источников их финансирования, а 

также расчета трехкомпонентного показателя S; 

- анализ и оценка динамики структуры активов с позиции создания 

предпосылок для обеспечения финансовой устойчивости. 

Метод оценки чистых активов нашел законодательное закрепление в 

Порядке оценки стоимости чистых активов акционерного общества. Данный 

нормативный правовой акт определяет порядок оценки чистых активов и 

включает в состав активов принимаемых к расчету внеобротные и оборотные 

активы. 

Согласно порядку, чистые активы представляют собой величину, которую 

рассчитывают путем вычитания из суммы активов акционерного общества, 

принимаемых к расчету, суммы его пассивов, принимаемых к расчету. 
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Коэффициентный метод является наиболее распространенным среди 

аналитиков и представляет собой расчет совокупности показателей 

коэффициентов. По результатам расчета значений показателей можно 

определить тип финансовой устойчивости предприятия, сформировать на этой 

основе обоснованное заключение и разработать комплекс мер, направленных на 

стабилизацию значений коэффициентов. 

В рамках рассматриваемого метода выделим два направления: 

- расчет значений коэффициентов, характеризующих структуру капитала.      

К ним относятся коэффициент финансовой независимости, коэффициент 

финансового левериджа, коэффициент финансовой устойчивости, коэффициент 

обеспеченности оборотных активов собственными средствами и др.; 

 

- расчет значений коэффициентов, определяющих уровень покрытия 

обязательств. К ним относятся коэффициент покрытия процентов, коэффициент 

денежного покрытия, коэффициент полного покрытия затрат на обслуживание 

долга и др. 

В теории экономического анализа разработаны большое количество 

коэффициентов, которые характеризуют уровень финансовой устойчивости. 

Большинство показателей финансовой устойчивости отражают отношение 

различных комбинаций статей баланса (преимущественно пассивов). Изучение 

законодательной базы позволяет сделать вывод, что разные нормативные 

правовые акты перечисляют различные системы показателей для анализа 

финансовой устойчивости, что делает невозможным сопоставление результатов 

анализа. Кроме того, постоянные изменения в формах бухгалтерской 

отчетности вызывает определенные сдвиги в нормативных значениях 

отдельных показателей финансовой устойчивости. 

 Коэффициентный метод очень популярен среди российских 

хозяйствующих субъектов. Достоинствами данного метода являются открытый 

доступ к необходимой информации для анализа, простота расчета значения 

показателей. 
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Однако имеются и ряд недостатков: 

- терминологическая неопределенность, когда один и тот же коэффициент 

может называться по-разному. В ряде случаев наблюдаются различия в 

формулах расчета отдельных показателей. 

- количественная оценка значений коэффициентов, выход за пределы 

которых расценивается как вероятное снижение (или утрата) финансовой 

устойчивости. Для определения нормативных значений учитываются 

закономерности, сложившиеся, прежде всего, в мировой практике. Однако 

нужно учесть, что бухгалтерский баланс, составленный по российской системе 

бухгалтерского учета и МСФО, будут иметь разные значения практически всех 

показателей, что связано с особенностями методологии формирования 

величины активов и источников их финансирования в формате каждой из 

указанных систем. Поэтому стоимость одинаковых по названию активов будет 

различна, что неоднократно подтверждалось расчетными данными. 

Эти и другие недостатки данного метода требуют повышенного внимания 

со стороны практикующих специалистов и совершенствования нормативной 

базы порядка расчета коэффициентов финансовой устойчивости с учетом 

происходящих изменений в бухгалтерской отчетности. 

По содержанию процесса выделяют следующие методы[19]: 

- перспективный (прогнозный, предварительный) анализ, 

- оперативный анализ, 

- текущий (ретроспективный) анализ по итогам деятельности за тот или 

иной период. 

Перспективный анализ представляет собой анализ результатов финансово-

хозяйственной деятельности предприятия с целью определения их возможных 

значений в будущем. Перспективный анализ позволяет прогнозировать 

будущее, что позволяет принимать соответствующие решения задач для 

достижения желаемых результатов. В практических методиках и исследованиях 

задачи перспективного анализа конкретизируются по: объектам анализа; 

показателям деятельности; наилучшее обоснование перспективных планов. 
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Оперативный анализ проводится с целью повседневного изучения 

выполнения плановых заданий, что позволяет оперативно реагировать на 

негативные явления в финансово-хозяйственной деятельности. При 

оперативном анализе производится исследование натуральных показателей, в 

расчётах допускается относительная неточность т. к. нет завершённого 

процесса. 

Особенностью оперативного анализа является его приближённость во 

времени к моменту совершения хозяйственных операций. Для его проведения 

применяются данные первичного (бухгалтерского и статического) учёта. 

Текущий (ретроспективный) анализ основывается на бухгалтерской и 

статической отчётности. Данный метод позволяет оценить хозяйственную 

деятельность за месяц, квартал и год нарастающим итогом. Текущий анализ 

лучше применять к концу отчетного периода, так как данный метод позволяет 

объективно оценить результаты хозяйственной деятельности выявить 

имеющиеся резервы. 

Достоинством данного метода является возможность сравнения полученных 

фактических результатов с планом и данными за предшествующие 

аналитические периоды. Недостатком текущего анализа является 

невозможность использования выявленных резервов, так как относятся к 

прошлому периоду. 

Традиционно для оценки финансового состояния предприятия используются 

следующие основные приемы: 

- оценка имущества по «больным статьям» баланса (вертикальный и 

горизонтальный анализ баланса) 

- коэффициентный метод (анализ ликвидности, платежеспособности и пр.) 

Таким образом, методика анализа финансового состояния – это набор 

методов и приемов, состав которого определен в теории экономики или 

специалистом, непосредственно проводящий анализ. Методика необходима для 

проведения анализа финансовых результатов деятельности предприятия, 
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финансового состояния и эффективности финансовой и хозяйственной 

деятельности за определенный период. 

Для проведения анализа финансового состояния деятельности                            

ИП Файзулина В.Г. предлагается применить методику Шеремета А. Д., которая 

основана, прежде всего, на данных годовой финансовой (бухгалтерской) 

отчетности. 

Показатели, которые буду использоваться для оценки финансового 

состояния предприятия представлены в таблице 1. 

 

 

 

  

 

 

 Таблица 1 – Алгоритм анализа и оценки финансового состояния 

   предприятия 

 
Коэффициент Что показывает Формула расчёта Комментарий 

1 2 3 4 

Ликвидность активов 

Группировка 

активов по 

степени 

ликвидности 

Позволяет сгруппировать 

активы по скорости 

обращения в денежные 

средства  

А1 = ДС + КФВ 

А2 = КДЗ 

А3 = З + НДС + 

ДДЗ + ПобА - 

РБП 

А4 = ВНА + РБП 

 

Ликвидность баланса 

Оценка 

ликвидности 

баланса 

Отражает способность 

вовремя и в полном объёме 

погашать свои обязательства 

А1:П1, А2:П2, 

А3:П3, А4:П4 

А1 > П1 

А2 > П2 

А3 > П3 

A4 ≥ П4 

Текущая 

ликвидность 

свидетельствует о 

платёжеспособности (+) или 

неплатёжеспособности (-) 

предприятия на ближайший к 

рассматриваемому моменту 

промежуток времени 

А1+ А2: П1+П2; 

А4:П4 

А1+А2 ≥ П1+П2; 

А4 ≤ П4 

Перспективная 

ликвидность 

прогноз платёжеспособности 

на основе сравнения будущих 

поступлений и платежей 

А3: П3 

А4: П4 

А3 ≥ П3;   А4 ≤ 

П4 

Ликвидность предприятия 
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Коэффициент 

общей 

ликвидности 

Характеризует способность 

предприятия обеспечить свои 

краткосрочные обязательства 

по наиболее легко 

реализуемой части активов - 

оборотных средств 

,
КО

ОбА
КОЛ 

 

Кол = 1,5 - 2,5 

Коэффициент 

критической 

(быстрой, 

срочной) 

ликвидности 

Прогнозируемые платежные 

возможности предприятия при 

условии своевременного 

проведения расчетов с 

дебиторами 

Ккл=
А1+А2

П1+П2
 

 

Ккл ≥ 0,8-1 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

Какую часть краткосрочной 

задолженности предприятие 

может погасить в ближайшее 

время 

Кал=
А1

П1+П2
 

Отношение 

денежных 

средств и КФВ к 

текущим 

пассивам 

Кал ≥0,2-0,5 

Коэффициент 

текущей 

ликвидности 

(покрытия) 

Достаточность оборотных 

средств, которые могут быть 

использованы предприятием 

для погашения своих 

обязательств 

Кп=
А1+А2+А3

П1+П2
 

Отношение 

текущих активов 

к текущим 

пассивам 

1≤ Кп ≤2 

 

  Продолжение таблицы 1 

 
Коэффициент Что показывает Формула расчёта Комментарий 

1 2 3 4 

Общий показатель 

ликвидности 

Показывает отношение суммы 

всех ликвидных средств 

предприятия к сумме всех 

платёжных обязательств 

 

Ко=
А1+0,5∙А2+0,3∙А3

П1+0,5∙П2+0,3∙П3
 

 

 

Ко≥1 

Коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

средствами 

 Характеризует наличие 

собственных оборотных 

средств у предприятия, 

необходимых для обеспечения 

его финансовой устойчивости. 

 

Кос=
СКО

ОбА
 

 

Рекомендуемые 

значения: > 1 

Коэффициент 

маневренности 

функционального 

капитала 

Способность предприятия 

поддерживать уровень 

собственного оборотного 

капитала и пополнять 

оборотные средства за счет 

собственных источников. 

Кп=
А3

(А1+А2+А3)-(П1+П2)
 

 

0,5 

Коэффициенты платёжеспособности 

Коэффициент 

задолженности 

 

Показывает сколько 

долгосрочных обязательств 

приходится на 1 рубль, 

вложенный в активы 

предприятия 

 

Кз=
П3

А1+А2+А3+А4
 

 

Кз < 0,38 

Коэффициент 

общей 

Устанавливает долю покрытия 

кредитов и займов за счет 

 - 
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платежеспособнос

ти 

материальных 

нематериальных активов 
Коп=

П2+П3

А3+А4
 

 

Коэффициент 

перспективной 

платежеспособнос

ти 

Определяет прогноз 

платежеспособности 

предприятия на основе 

сопоставления будущих 

платежей и предстоящих 

поступлений 

 

Кпп=
П3

А3
 

 

Рост данного 

показателя в 

динамике трудно 

оценить 

однозначно 

Коэффициент 

автономии  

Характеризует независимость 

от заемных средств. 

Показывает долю собственных 

средств в общей сумме всех 

средств предприятия 

Кавт=
Ссоб

Бп
 

 

Кавт 

≥0,5 

Коэффициент 

финансового 

рычага 

характеризует использование 

предприятием заемных 

средств, которое влияет на 

величину рентабельности 

собственного капитала. 

 

Кфр=
Кз

Ксоб
 

 

 

Кфр=1 

 

 

 

  Окончание таблицы 1 

 
Коэффициент Что показывает Формула расчёта Комментарий 

1 2 3 4 

Коэффициент 

финансирования  

Показывает, в какой степени 

активы предприятия 

сформированы за счет 

собственного капитала, и 

насколько предприятие 

независимо от внешних 

источников финансирования. 

Кф=
СК

ЗК
 

 
Kф > 1. 

Коэффициенты деловой активности (оборачиваемости) 

Коэффициент 

оборачиваемости 

активов 

Показывает эффективность 

использования оборотных 

активов, рост показателя в 

динамике свидетельствует о 

повышении эффективности 

использования оборотных 

активов в целом по 

предприятию 

А

В
Коб 

 
- 

Коэффициент 

оборачиваемости 

дебиторской 

задолженности 

Показывает насколько 

эффективно компания 

организовала работу по сбору 

оплаты за свою продукцию 

ЗД

В
КобДЗ 

 
 

 

- 
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Коэффициент 

оборачиваемости 

кредиторской 

задолженности 

Показывает, сколько оборотов 

требуется компании для 

оплаты выставленных ей 

счетов поставщиков 

ЗК

С/С
КобКЗ 

 
 

 

 

 

- 

Рентабельность  

Рентабельность 

продаж 

Показывает какую часть 

выручки организации 

составляет прибыль 
Rпрод.=

Пр
пр

В
∙100% - 

Рентабельность 

активов 

Показывает способность 

организации генерировать 

прибыль без учета структуры 

его капитала (финансового 

левериджа), качество 

управления активами 

Rактивов.=
ЧП

А
∙100% - 

Рентабельность 

реализованной 

продукции 

Отражает степень 

эффективности использования 

материальных, трудовых и ден

ежных ресурсов 

- 

Rреал.прод.=
Пр

пр

С/С
∙100% 

 

Рентабельность 

собственного 

капитала 

Показатель чистой прибыли в 

сравнении с собственным 

капиталом организации 
RСК=

ЧП

СК
∙100% - 

Данный алгоритм будет заложен в основу анализа и оценки эффективности 

финансового состояния предприятия ИП Файзулина В.Г. во второй главе. 

Вывод по первой главе 

 

Финансовое состояние предприятия – и это состояние экономическая 

развиваться категория, финансовых характеризующая развиваться способность 

использования предприятия способность функционировать предприятия и – 

развиваться на – основе это формирования финансовых и функционировать 

использования состояние имущественных использования и экономическая 

финансовых и ресурсов.  

Для всех обеспечения и стабильного предприятия функционирования 

безотлагательные предприятия состояние в должен рыночных постоянно 

условиях не хозяйствования, и когда на финансовое но состояние и 

предприятия и подвержено и влиянию в множества внутренних подвержено и 

функционирования внешних финансовый факторов, безотлагательные 

финансовый подвержено менеджер обеспечения обязан потенциальные 
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постоянно управленческих изучать финансовое но положение предприятия 

предприятия своего и производственные принимать потенциальные 

безотлагательные в меры методикой к воздействие его принятия стабилизации. 

в Кроме того, и финансовый оценивать менеджер состояние должен в уметь 

множества реально и оценивать составной финансовое методикой состояние 

принимать не внешних только предприятия своего решений предприятия, 

потенциальные но производственные и финансовый существующих и 

финансового потенциальных в партнеров. и Анализ предприятия финансового и 

состояния день предприятия финансовый является научной определять базой 

финансового принятия и управленческих в решений когда в бизнесе. методикой 

Для меры их предприятия обоснования всех необходимо принимать выявлять 

методикой и к прогнозировать финансовые существующие менеджер и 

потенциальные уровней проблемы, менеджер производственные рисков и 

сегодняшний финансовые менеджер риски, к определять на воздействие меры 

принимаемых решений подвержено на состояние уровень рисков в и обязан 

доходов и субъекта постоянно хозяйствования. составной На 

профессиональной сегодняшний на день воздействие изучение состояние и и 

овладение субъекта методикой состояния анализа финансового стабильного 

состояния определять менеджерами менеджер всех к уровней должно является 

стать методикой составной влиянию частью финансового их определять 

профессиональной уровень подготовки.  
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2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ИП ФАЙЗУЛИНА В.Г. 

2.1 Организационно-экономическая характеристика деятельности 

  ИП Файзулина В.Г. 

 

В работе рассматривается торговая компания ИП Файзулина В.Г. 

Местонахождение предприятия: 455038, Челябинская обл., г. Сатка,                       

ул. Солнечная, 23. 

Основным видом деятельности является «Оптовая торговля красками, 

лаками и эмалями и прочими строительными материалами». 

Миссия ИП Файзулина В.Г. состоит в том, чтобы создавать максимальное 

удовлетворение потребностей самого широкого круга клиентов путем продажи 

качественной продукции. 

Исходя из миссии, в стратегическом планировании развития                                  

ИП Файзулина В.Г.  ставятся следующие стратегические цели: 

 увеличение доли рынка; 

 повысить качество продаж; 

 улучшить репутацию среди потенциальных и существующих клиентов; 

 расширить возможности роста предприятия; 

 уменьшить затраты по сравнению с затратами основных конкурентов. 

Управленческий процесс предприятия протекает в рамках организационной 

структуры предприятия.  

Структура управления предприятия представлена в Приложении А. 

Управление ИП Файзулина В.Г. строится по линейно-функциональному 

признаку, во главе каждого структурного подразделения стоит начальник, 

который полностью отвечает за все стороны работы подразделения. 

Плюсы: результат труда, при правильно настроенном механизме 

управления, стабильно одинакового качества. 

Минусы: отсутствие гибкости, потеря информации при движении ее 

по иерархии, большие затраты времени на принятие решений. 
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В таблице 2 представлены основные финансово-экономические показатели 

деятельности ИП Файзулина В.Г. за 2016–2017 гг. на основе отчета о 

финансовых результатах (Приложение Б). 

 

Таблица 2 – Основные финансово-экономические показатели деятельности 

 ИП Файзулина В.Г. за 2016 – 2017 гг. 

 

Наименование показателей 

Величина 

показателя 
Изменение показателя 

2016г. 2017г. Абсолютное 
Относительное, 

% 

1 2 3 4 5 

Выручка, тыс. руб. 289732 288964 -768 99,73 

Численность персонала, чел 135 146 11 108,15 

в т.ч. специалистов 71 83 12 56,85 

Среднегодовая выручка на 

1 работающего, тыс. руб 
2146,16 1979,2 -166,96 92,22 

Фонд заработной платы 

персонала, тыс. руб. 
52650 60794 8144 115,47 

Среднегодовая заработная плата 1 

работающего, тыс. руб. 
32,5 34,7 2,2 106,77 

Себестоимость, тыс. руб. 253482 257962 4480 100,52 

Валовая прибыль, тыс. руб. 36250 31002 -5248 85,52 

Прибыль до налогообложения, 

тыс. руб. 
26501 21033 -5468 79,37 

Рентабельность продаж по чистой 

прибыли, тыс. руб. 
0,022 0,011 -0,011 - 0,5 

 

Финансовый результат ИП Файзулина В.Г. определяется в сумме 

нераспределенной прибыли (чистой прибыли), которая подлежит 

распределению между участниками.  

Из-за увеличения себестоимости в 2017 году на 1301 тыс. руб. уменьшилось 

значение валовой прибыли предприятия. 

Темпы роста валовой прибыли в 2016 году 78,98%, но в 2017 году 85,52%. 

В 2016 году уменьшилась величина прибыли от продаж. Значение прибыли 

уменьшилось на 9394 тыс. руб. В 2017 году этот показатель снизился еще на 

5468тыс. руб. Чистая прибыль ИП Файзулина В.Г. в 2016 году снизилась на 

416671 тыс. руб., а в 2017 году – на 3327 тыс. руб. Темпы снижения чистой 

прибыли в 2016 году 49,63%, в 2017 году 49,39%. 
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Анализ прибыли ИП Файзулина В.Г. за 2015 – 2017 гг. проведен в таблице 3 

по данным «Отчета о финансовых результатах» представленного в                 

приложении Б. 

 

Таблица 3 – Динамика показателей прибыли ИП Файзулина В.Г.  

В тысячах рублей 

Наименование 

статьи 
2015г. 2016г. 2017г. 

Абс.изм 

2016 - 

2015гг. 

Абс.изм 

2017 -

2016гг. 

Темпы 

роста 

(%) 

2016 

/2015 

гг. 

Темпы 

роста 

(%) 

2017 

/2016 

гг. 

1 3 4 5 6 7 8 9 

Выручка 298076 289732 288964 -8344 -768 97,20 99,73 

Себестоимость  252181 253482 257962 1301 4480 100,52 101,77 

Валовая прибыль  45895 36250 31002 -9645 -5248 78,98 85,52 

Коммерческие 

расходы  
5674 5769 5973 95 204 101,67 103,54 

Управленческие 

расходы  
4326 3980 3996 -346 16 92,00 100,40 

Прибыль от продаж  35895 26501 21033 -9394 -5468 73,83 79,37 

Чистая прибыль  13245 6574 3247 -6671 -3327 49,63 49,39 

 

Динамику анализа всей прибыли за 2015-2017гг. представим на рисунке 2. 

 

 

Рисунок 2 - Динамикаᅟ ᅟприбыли ᅟᅟИП Файзулина В.Г. за 2015 – 2017 гг. 

 

Анализ финансовых результатов деятельности показал, что у                               

ИП Файзулина В.Г. высокий уровень как переменных, так и постоянных затрат. 
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Расходы на предприятии, в 2015 году 5671 тыс. руб., в 2016 году эти 

расходы увеличиваются на 95 тыс. руб., в 2017 году еще на 204 тыс. руб. и 

составляют 5973 тыс. руб. 

Управленческие расходы в 2016 году снизились на 346 тыс. руб., но 

показали рост уже в 2017 году на 0,4%. 

На рисунке 3 показана динамика выручки предприятия, его совокупных 

затрат на производство продукции и торговлю, прибыль от продаж и величину 

чистой прибыли. 

Рисунок 3 –  Динамика основных финансовых результатов ИП Файзулина В.Г. 

 

Следует отметить, что при снижении темпов роста выручки затраты 

предприятия (постоянные и переменные) показывали рост. Такое положение 

снижает величину прибыли и возможностей ИП Файзулина В.Г. к развитию. 

Поскольку чистая прибыль может быть распределена на фонд потребления и 

фонд накопления, руководителю предприятия приходится либо снижать 

объемы реинвестирования, либо сокращать социальные программы. 

Рентабельность относится к показателям эффективности деятельности и 

является одной из характеристик предприятия. В таблице 3 приведены 

показатели рентабельности  ИП Файзулина В.Г. за 2015 – 2017 годы. 
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Рпр=
стр.2200

стр.2110
∙100%                                         (30) 

 

где Рпр – рентабельность продаж; 

   стр.2200 – прибыль от продаж; 

   стр.2110 – выручка. 

 

Произведем расчет рентабельности продаж:  

Рпр(2015)=
4326

298076
∙100% = 12,04 

Рпр(2016)=
3980

289732
∙100%=9,15 

Рпр(2017)=
3996

288964
∙100%=7,32 

Расчет рентабельности чистой прибыли выполняется по формуле: 

 

Рчп=
стр.2400

стр.2110
∙100%                                         (31) 

 

где Рчп – рентабельность чистой прибыли; 

   стр.2400 – чистая прибыль; 

   стр.2110 – выручка. 

 

Произведем расчет рентабельности чистой прибыли: 

Рчп(2015)=
13245

298076
∙100%=4,44 

Рчп(2016)=
6574

289732
∙100%=2,27 

Рчп(2017)=
3247

288964
∙100%=1,12 
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Расчет рентабельности внеоборотных активов выполняется по формуле: 

 

Рва=
стр.2400

(стр.1100нг+стр.1100кг)/2
∙100%                     (32) 

 

где Рва – рентабельность внеоборотных активов; 

   стр.2400 – чистая прибыль; 

   стр.1100нг – внеоборотные активы на начало года; 

  стр.1100кг – внеоборотные активы на конец года. 

 

Произведем расчет рентабельности внеоборотных активов: 

Рва(2015)=
13245

58419
∙100%=22,67 

Рва(2016)=
6574

51039
∙100%=12,88 

Рва(2017)=
3247

42659
∙100%=7,61 

Расчет рентабельности оборотных активов выполняется по формуле: 

 

Роа=
стр.2400

(стр.1200нг+стр.1200кг)/2
∙100%                     (33) 

 

где Роа – рентабельность оборотных активов; 

   стр.2400 – чистая прибыль; 

   стр.1200нг – оборотные активы на начало года; 

  стр.1200кг – оборотные активы на конец года. 

 

Произведем расчет рентабельности оборотных активов: 

Роа(2015)=
13245

116036
∙100%=11,41 

Роа(2016)=
6574

108616
∙100%=6,05 
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Роа(2017)=
3247

96067
∙100%=3,38 

Расчет рентабельности собственного капитала выполняется по формуле: 

 

Рск=
стр.2400

(стр.1300нг+стр.1300кг)/2
∙100%                     (34) 

 

где Рск – рентабельность собственного капитала; 

   стр.2400 – чистая прибыль; 

   стр.1300нг – капитал и резервы на начало года; 

  стр.1300кг – капитал и резервы на конец года. 

 

Произведем расчет рентабельности собственного капитала: 

Рск(2015)=
13245

16445
∙100%=80,54 

Рск(2016)=
6574

13110
∙100%=50,14 

Рск(2017)=
3247

8111
∙100%=40,03 

Расчет рентабельности основных средств выполняется по формуле: 

 

Рос=
стр.2400

(стр.1150нг+стр.1150кг)/2
∙100%                     (35) 

 

где Рск – рентабельность собственного капитала; 

   стр.2400 – чистая прибыль 

   стр.1150нг – основные средства на начало года; 

  стр.1150кг – основные средства на конец года. 

 

Произведем расчет рентабельности основных средств: 

Рос(2015)=
13245

56789
∙100%=23,32 
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Рос(2016)=
6574

49222
∙100%=13,36 

Рос(2017)=
3247

40765
∙100%=7,97 

Динамика показателей рентабельности ИП Файзулина В.Г. представлена в 

таблице 4. 

 

Таблица 4 – Динамика показателей рентабельности ИП Файзулина В.Г. 

в процентах 

Наименование 2015г. 2016г. 2017г. 

Изменения 

2016-

2017гг. 

Изменения 

2017-

2016гг. 

1 2 3 4 5 6 

Рентабельность продаж 12,04 9,15 7,32 -2,89 -1,83 

Рентабельность чистой прибыли 4,44 2,27 1,12 -2,17 -1,15 

Рентабельность внеоборотных 

активов 
22,67 12,88 7,61 -9,79 -5,27 

Рентабельность оборотных активов 11,41 6,05 3,38 -5,36 -2,67 

Рентабельность собственного 

капитала 
80,54 50,14 40,03 -30,40 -10,11 

Рентабельность основных средств 23,32 13,36 7,97 -9,96 -5,39 

 

Из данных таблицы 3 следует, что у ИП Файзулина В.Г. показатели 

эффективности деятельности низкие. Обращает на себя внимание 

неэффективное использование основных средств предприятия.  

Рентабельность основных средств в 2016 году составляла 13,36% и 

снизилась до 7,97% в 2017 году. Рентабельность собственного капитала упала 

почти в два раза в 2015 году и имеет наименьшее значение в 40,03% по 

сравнению с 2017 годом, когда она составляла 80,54%. Рентабельность продаж 

невелика и по итогам 2015 года была равной 12,04%, в 2016 году 9,15%, а в 

2017 году 7,23%. Наименьшее значение показателя рентабельности чистой 

прибыли в 2017 году 1,12%, а наибольшее в 2017 году 4,44%. 

На рисунке 4 видно снижение показателей эффективности деятельности. 
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Рисунок 4 –  Динамика показателей рентабельности ИП Файзулина В.Г. 

 

Для разработки проекта мероприятий по улучшению финансового 

состояния ИП Файзулина В.Г. необходимо учесть полученные результаты.  

В процессе анализа были выявлены следующие основные моменты. 

В 2016 году происходит резкое снижение финансовых результатов 

деятельности предприятия – уменьшилась величина прибыли от продаж. К 

концу 2017 года финансовые результаты еще снизились. Рентабельность 

продаж по итогам 2015 года составляла 12,04%, в 2016 году – 9,15%, а в 2017 

году – 7,28%.  

Чистая прибыль в общей выручке ИП Файзулина В.Г. составляла: в 2015 

году 4,44%, в 2016 году 2,27%, а в 2017 году 1,12%. По сравнению с 2015 годом 

уменьшилась величина прибыли от продаж, а в 2016 году она уменьшилась еще 

на 5468 тыс. руб. Финансовый результат за анализируемый период показан в 

сумме (чистой) прибыли, которая подлежит распределению между 

участниками.  

 

2.2 Анализ финансового состояния предприятия 

 

Для анализа финансового состояния предприятия необходимо изучить 

горизонтальный и вертикальный анализ бухгалтерского баланса, который даст 
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представление об активах предприятия и источниках формирования имущества 

ИП Файзулина В.Г. (приложение В), отчет о финансовых результатах 

представлен в приложении Б.  

Анализ структуры имущества ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг 

представлен в таблице 5. 

 

Таблица 5  –  Анализ структуры имущества ИП Файзулина В.Г. 

в тысячах рублей 

Наименование статьи 2015г. 2016 г. 2017 г. 

Удельный 

вес 

2015 г, % 

Удельный 

вес 

2016 г, % 

Удельный 

вес 

2017 г, % 

1 2 3 4 5 6 7 

I.Внеоборотные активы 58419 43658 41659 33,49 30,16 31,42 

Нематериальные активы 741 655 587 0,42 0,45 0,44 

Основные средства 56789 41654 39876 32,56 28,77 30,08 

Отложенные налоговые 

активы 
654 775 537 0,38 0,54 0,40 

Прочие внеоборотные 

активы 
235 574 659 0,13 0,40 0,50 

II.  Оборотные активы 116036 101196 90938 66,51 69,84 68,58 

Запасы 42567 37895 36548 24,40 26,17 27,56 

Налог на добавленную 

стоимость по 

приобретенным 

ценностям 

4356 3986 3425 2,50 2,74 2,58 

Дебиторская 

задолженность 
54325 49875 46213 31,14 34,44 34,85 

Денежные средства 13245 8765 4321 7,59 6,03 3,26 

Прочие оборотные 

активы 
1543 675 431 0,88 0,46 0,33 

БАЛАНС 174455 144764 132597 100 100 100 

 

Из данных таблицы 5 видно, что наибольший удельный вес в структуре 

активов занимает строка баланса основные средства, удельный вес которой в 

2015 году 32,56%, в 2016 году 28,77%, в 2017 году 30,08%.  

Отрицательно сказывается на деятельности предприятия значительный 

удельный вес дебиторской задолженности, который составил в 2017 году 

34,85%. Прочие оборотные активы составили по итогу 2017 года 0,33%. 

На рисунке 5 показано соотношение в структуре имущества оборотных и 

внеоборотных активов ИП Файзулина В.Г. 
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Рисунок 5 – Соотношение в структуре имущества оборотных и   внеоборотных 

активов 

 

В 2017 году сохраняется преобладание в структуре имущества оборотных 

активов, что является нормальным для торгово-производственных 

предприятий. Анализ динамики активов приведен в таблице 6. 

 

Таблица 6  –  Анализ динамики имущества ИП Файзулина В.Г. 

В тысячах рублей 

Наименование 

статьи 
2015г. 2016 г. 

Абсолютное 

изменение, 

2016- 

2015 гг. 

Темпы 

роста, 

2016/ 

2015гг., 

% 

2017г. 

Абсолютное 

изменение 

2017- 

2015 гг. 

Темпы 

роста, 

2017/ 

2016гг., 

% 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Внеоборотные 

активы 
58419 43658 -14761 74,73 41659 -1999 95,42 

Нематериальные 

активы 
741 655 -86 88,39 587 -68 89,62 

Основные 

средства 
56789 41654 -15135 73,35 39876 -1778 95,73 

Отложенные 

налоговые 

активы 

654 775 121 118,50 537 -238 69,29 

Прочие 

внеоборотные 

активы 

235 574 339 244,26 659 85 114,81 

II.Оборотные 

активы 
116036 101196 -14840 87,21 90938 -10258 89,86 

Запасы 42567 37895 -4672 89,02 36548 -1347 96,45 

НДС 54325 49875 -4450 91,81 46213 -3662 92,66 

Дебиторская 

задолженность 

54325 49875 -4450 91,81 46213 -3662 92,66 

Денежные 13245 8765 -4480 66,18 4321 -4444 49,30 
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средства 

Окончание таблицы 6 

В тысячах рублей 

Наименование 

статьи 
2015г. 2016 г. 

Абсолютное 

изменение, 

2016- 

2015 гг. 

Темпы 

роста, 

2016/ 

2015гг., 

% 

2017г. 

Абсолютное 

изменение 

2017- 

2015 гг. 

Темпы 

роста, 

2017/ 

2016гг., 

% 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Прочие 

оборотные 

активы 

1543 675 -868 43,75 431 -244 63,85 

БАЛАНС 174455 144764 -29691 82,98 132597 -12167 91,60 

 

Исходя из данных таблицы 6 видно уменьшение большинства статей 

баланса ИП Файзулина В.Г. Самое значительное снижение в 2017 году 

показали следующие статьи: денежные средства – 49,30 %, отложенные 

налоговые активы – 69,29 %, прочие оборотные активы – 63,85 % в 2017 году.  

Рост показала только одна статья – прочие внеоборотные активы, 

показатели которой в 2017 году составили 114,81%. На рисунке 6 отражена 

динамика групп активов ИП Файзулина В.Г. 

 

 
 

Рисунок 6 – Динамика активов ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

 

Рисунок 6 отражает снижение имущества ИП Файзулина В.Г.  в каждом 

анализируемом году. 
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Проведем анализ источников финансирования деятельности предприятия.          

В таблице 7 приведена структура пассивов организации за три года. 

 

Таблица 7  –  Структура пассивов ИП Файзулина В.Г. 

в тысячах рублей 

Наименование статьи 2015г., 2016 г. 2017 г. 

Удельный 

вес 

2015 г, % 

Удельный 

вес 

2016 г, % 

Удельный 

вес 

2017 г, % 

1 2 3 4 5 6 7 

III. Капитал и резервы 16445 9774 6447 9,43 6,75 4,86 

Уставной и резервный 

капитал 
3200 3200 3200 1,83 2,21 2,41 

Нераспределенная 

прибыль (непокрытый 

убыток) 

13245 6574 3247 7,59 4,54 2,45 

IV. Долгосрочные 

обязательства 
22450 19450 18450 12,87 13,44 13,91 

Займы и кредиты 20000 19000 18000 11,46 13,12 13,57 

Отложенные налоговые 

обязательства 
2450 450 450 1,40 0,32 0,34 

V. Краткосрочные 

обязательства 
135560 115540 107700 77,70 79,81 81,22 

Заемные средства 35000 30000 24000 20,06 20,72 18,10 

Кредиторская 

задолженность 
84917 69928 74379 48,68 48,30 56,09 

Доходы будущих 

периодов 
3456 5643 2478 1,98 3,90 1,87 

Оценочные 

обязательства 
1200 1200 1200 0,69 0,83 0,90 

Прочие обязательства 10987 8769 5643 6,30 6,06 4,26 

БАЛАНС 174455 144764 132597 100,00 100,00 100,00 

 

Из данных таблицы 6 видно, что более половины в структуре имущества                

ИП Файзулина В.Г. занимают краткосрочные кредитные средства, а именно, 

краткосрочные займы и кредиторская задолженность. По финансовому итогу 

2017 года удельный вес краткосрочных заемных средств организации 

составляет 18,10%, а кредиторская задолженность 56,09%. Анализируемое 

предприятие наращивало в структуре источников финансирования удельный 

вес краткосрочных кредитных средств с 77,7% с 2015 году до 81,22% в 2017 

году. 

На рисунке 7  показано соотношение групп пассивов предприятия. 
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Рисунок 7 –  Соотношение групп пассивов предприятия  

 

На рисунке 6 видно, что удельный вес собственного капитала предприятия 

сокращается за счет увеличения удельного веса краткосрочных обязательств. 

Доля долгосрочных обязательств в структуре источников финансирования 

торгово-производственной деятельности существенно не изменяется и 

колеблется от 13,91% в 2017 году до 12,87 в 2015 году. 

В таблице 7 приведен анализ динамики пассивов предприятия в 2015 – 

2017г. 

 

Таблица 7  –  Анализ динамики пассивов ИП Файзулина В.Г. 

в тысячах рублей 

Наименование 

статьи 
2015г. 2016г. 

Абсолютное 

изменение, 

2016- 

2015гг. 

Темпы 

роста, 

2016/ 

2015гг., 

% 

2017г. 

Абсолютное 

изменение, 

2017- 

2016гг. 

Темпы 

роста, 

2017/ 

2016гг., 

% 

1 2 3 4 5 6 7 8 

III. Капитал и 

резервы 
16445 9774 -6671 59,43 6447 -3327 65,96 

Уставной и 

резервный 

капитал 

3200 3200 0 100 3200 0 100 

Нераспределенная 

прибыль 

(непокрытый 

убыток) 

13245 6574 -6671 49,63 3247 -3327 49,39 

9,43 6,75 4,86 

12,87 13,44 
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IV. Долгосрочные 

обязательства 
22450 19450 -3000 86,64 18450 -1000 94,86 

Окончание таблицы 7 

в тысячах рублей 

Наименование 

статьи 
2015г. 2016г. 

Абсолютное 

изменение, 

2016- 

2015гг. 

Темпы 

роста, 

2016/ 

2015гг., 

% 

2017г. 

Абсолютное 

изменение, 

2017- 

2016гг. 

Темпы 

роста, 

2017/ 

2016гг., 

% 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Займы и кредиты 20000 19000 -1000 95,00 18000 -1000 94,74 

Отложенные 

налоговые 

обязательства 

2450 450 0 100,00 450 -2000 18,37 

V.Краткосрочные 

обязательства 
135560 115540 -20020 85,23 107700 -7840 93,21 

Заемные средства 35000 30000 -5000 85,71 24000 -6000 80,00 

Кредиторская 

задолженность 
84917 69928 -14989 82,35 74379 4451 106,37 

Доходы будущих 

периодов 
3456 5643 2187 163,28 2478 -3165 43,91 

Оценочные 

обязательства 
1200 1200 0 100,00 1200 0 100,00 

Прочие 

обязательства 
10987 8769 -2218 79,81 5643 -3126 64,35 

БАЛАНС 174455 144764 -29691 82,98 132597 -12167 91,60 

 

Из данных таблицы 7 видно, что уставной и резервный капитал остался без 

изменений и составляет 3200 тыс. руб. краткосрочные заемные средства 

уменьшились в 2017 году на 6000 тыс. руб. 

Доходы будущих периодов у предприятия в 2017 году запланированы в 

объеме 2478 тыс. руб. В целом величины обязательств ИП Файзулина В.Г. 

менялись несущественно.  

Величина долгосрочных обязательств снизилась в течение анализируемого 

периода.  Темпы снижения составляли в 2016 году 86,64%, в 2017 – 94,86% 

приведены на рисунке 8. 

Основным выводом является выявленная зависимость предприятия от 

привлеченных средств для финансирования хозяйственной деятельности, а 

также преобладание в структуре имущества основных производственных 

фондов – зданий, сооружений и движимого имущества. Анализ относительных 
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показателей позволит выявить степень несостоятельности предприятия на 

основании его ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости.  

 

 
 

Рисунок 8 –  Динамика групп пассивов предприятия ИП Файзулина В.Г. 

 

Для проведения анализа ликвидности баланса предприятия статьи активов и 

пассивов группируют по степени ликвидности – от наиболее быстро 

превращаемых в деньги к наименее. 

Расчет группы наиболее ликвидных активов выполняется по формуле: 

 

 А1=ДС+КФВ      (36) 

 

где А1 – группа наиболее ликвидных активов; 

  ДС – денежные средства; 

  КФВ – краткосрочные финансовые вложения. 

 

Проведем группировку наиболее ликвидных активов: 

А1(2015) = 13245 тыс.руб; 

А1(2016) = 8765 тыс.руб; 

А1(2017) = 4321 тыс.руб 
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Расчет группы быстро реализуемых активов выполняется по формуле: 

 

А2 = КДЗ      (37) 

где А2 – группа быстро реализуемых активов; 

  КДЗ – краткосрочная дебиторская задолженность. 

 

Проведем группировку быстро реализуемых активов: 

А2(2015) = 54325 тыс.руб; 

А2(2016) = 49875 тыс.руб; 

А2(2017) = 46213 тыс.руб 

Расчет группы медленно реализуемых активов выполняется по формуле: 

 

А3 = З+НДС+ПОА      (38) 

 

где А3 – группа медленно реализуемых активов; 

  З – запасы; 

  НДС – налог на добавленную стоимость по приобретенным ценностям;   

  ПОА – прочее оборотные активы. 

 

Проведем группировку медленно реализуемых активов: 

А3(2015) = 42567+4356+1543=48466 тыс.руб; 

А3(2016) = 37895+3986+675=42556 тыс.руб; 

А3(2017) = 36548+3425+431=40404 тыс.руб 

Расчет группы трудно реализуемых активов выполняется по формуле: 

 

А4 = ВНА      (39) 

 

где А4 – группа трудно реализуемых активов; 

  ВНА – внеоборотные активы. 
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Проведем группировку трудно реализуемых активов: 

А4(2015) = 58419 тыс.руб; 

А4(2016) = 43568 тыс.руб; 

А4(2017) = 41659 тыс.руб 

Расчет группы наиболее срочных обязательств выполняется по формуле: 

 

П1 = КЗ      (40) 

 

где П1 – группа наиболее срочных обязательств; 

  КЗ – кредиторская задолженность. 

 

Проведем группировку наиболее срочных обязательств: 

П1(2015) = 84917 тыс.руб; 

П1(2016) = 69928 тыс.руб; 

П1(2017) = 74379 тыс.руб 

Расчет группы краткосрочных пассивов выполняется по формуле: 

 

П2 = КЗС+ПКО      (41) 

 

где П2 – группа краткосрочных пассивов; 

  КЗС – краткосрочные заемные средства; 

  ПКО – прочие краткосрочные обязательства. 

 

Проведем группировку краткосрочных пассивов: 

П2(2015) = 35000 + 10987 = 45987 тыс.руб; 

П2(2016) = 30000 + 8769  = 38769 тыс.руб; 

П2(2017) = 24000 + 5643 = 29643 тыс.руб 

Расчет группы долгосрочных пассивов выполняется по формуле: 

 

П3 = ДО + ДБП      (42) 
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где П3 – группа долгосрочных пассивов; 

  ДО – долгосрочные обязательства; 

  ДБП – доходы будущих периодов; 

 

Проведем группировку краткосрочных пассивов: 

П3(2015) = 22450 + 3456 = 25906 тыс.руб; 

П3(2016) = 19450 + 5643 = 25093 тыс.руб; 

П3(2017) = 18450 + 2478 = 20928 тыс.руб 

Расчет группы постоянных (устойчивых) пассивов выполняется по формуле: 

 

П4 = СК      (43) 

 

где П4 – группа постоянных (устойчивых) пассивов; 

  СК – собственный капитал организации. 

 

Проведем группировку постоянных (устойчивых) пассивов: 

П4(2015) = 16445 тыс.руб; 

П4(2016) = 9774 тыс.руб; 

П4(2017) = 6447 тыс.руб 

 Группы активов предприятия по степени их ликвидности и пассивов по 

степени срочности их погашения представлены в таблице 8. 

Таблица 8  –  Группы активов предприятия по степени их ликвидности и 

   пассивов по степени срочности их погашения 

в тысячах рублей 
Активы Пассивы 

Обоз. 2015 г 2016 г 2017 г Обоз. 2015 г 2016 г 2017 г 

А1 13245 8765 4321 П1 84917 69928 74379 

А2 54325 49875 46213 П2 45987 38769 29643 

А3 48466 42556 40404 П3 25906 25093 20928 
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А4 58419 43658 41659 П4 16445 9774 6447 

 

Баланс считается абсолютно ликвидным, если соблюдаются соотношения: 

А1 ≥ П1; 

А2 ≥ П2; 

А3 ≥ П3; 

А4 ≤ П4. 

Оценка ликвидности ИП Файзулина В.Г. за 2015 – 2017гг. представлена  в 

таблице 9. 

 

Таблица 9 –  Оценка ликвидности ИП Файзулина В.Г. за 2015 –  2017 гг. 

в тысячах рублей 
Показатель 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 

Перспективная ликвидность (А3-П3) 22560 17463 19476 

 

На основе сопоставления групп активов с соответствующими группами 

пассивов можно сформулировать следующие выводы о ликвидности баланса 

предприятия: 

Исходя из результатов оценки ликвидности баланса предприятия можно 

сделать вывод о том, что по состоянию на конец 2017 года предприятие может 

считаться платежеспособным, поскольку его быстрореализуемые активы 

больше краткосрочных пассивов (рисунок 9). 
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Рисунок 9 – Сопоставление абсолютно и наиболее ликвидных активов 

и соответствующих им пассивов ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017 гг. 

Показатель текущей ликвидности предприятия имеет отрицательное 

значение, что свидетельствует о его неплатежеспособности на ближайший к 

рассматриваемому моменту промежуток времени: А1+А2 ≤ П1+П2; А4 ≥ П4 на 

протяжении всего исследуемого периода: 

2015г. =67570 ≤ 130904 

2016г. =58640 ≤ 108697 

2017г. =50534 ≤ 104022 

Перспективная ликвидность предприятия достаточна: А3 ≥ П3; А4 ≥ П4 на 

протяжении всего исследуемого периода, что характеризует возможность 

повышения платежеспособности при обеспечении своевременного поступления 

денежных средств от продаж и платежей (рисунок 10). 

– баланс предприятия не ликвиден: А4 ≥ П4. 

Далее, произведем оценку общего показателя платежеспособности. 
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Рисунок 10 – Сопоставление трудно реализуемых и не ликвидных активов и 

соответствующих им пассивов ИП Файзулина В.Г., 2015-2017 гг. (в тыс. руб.) 

Общий показатель платежеспособности ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

представлен в таблице 10. 

 

Таблица 10  –  Общий показатель платежеспособности ИП Файзулина В.Г. 

     за 2015 – 2017 гг. 

 
Показатель Норматив 2015г. 2016г. 2017г. 

1 2 3 4 5 

Общий показатель платежеспособности 1 0,48 0,48 0,46 

 

Общий показатель платежеспособности выполняется по формуле: 

 

Кобщ.пл=
А1+(0,5∙А2)+(0,3+А3)

П1+(0,5∙П2)+(0,3+П3)
,                              (44) 

 

где Кобщ.пл - Общий показатель платежеспособности; 
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  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  А2 – быстро реализуемые активы; 

  А3 – медленно реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы; 

  П3 – долгосрочные пассивы. 

Таким образом, платежеспособность предприятия ИП Файзулина В.Г. 

находится на низком уровне. Причиной этого является высокие значения 

краткосрочной финансовой задолженности. 

На рисунке 11 представлена динамика общей платежеспособности 

предприятия.  

 
 

Рисунок 11 – Динамика общей платежеспособности предприятия 

 

Расчет коэффициента текущей ликвидности выполняется по формуле: 

 

П2П1

А3А2А1
Ктл






      (45) 

 

где Ктл – коэффициент текущей ликвидности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  А2 – быстро реализуемые активы; 

1 1 1 
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  А3 – медленно реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы. 

 

Произведем расчет текущей ликвидности: 

89,0
130895

116036

4597884917

484665432513245
(2015) Ктл 






 

93,0
108697

101196

3876969928

42556498758765
(2016) Ктл 






 

87,0
104022

90938

2964374379

40404462134321
(2017) Ктл 






 

 

Расчет коэффициента срочной ликвидности выполняется по формуле: 

 

П2П1

А2А1
Кcл






      (46) 

 

где Ксл – коэффициент срочной ликвидности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  А2 – быстро реализуемые активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы; 

 

Произведем расчет срочной ликвидности: 

52,0
130895

67570

4597884917

5432513245
(2015) Ксл 






 

54,0
108697

58640

3876969928

498758765
(2016) Ксл 






 

49,0
104022

50534

2964374379

462134321
(2017) Ксл 






 

Расчет коэффициента абсолютной ликвидности выполняется по формуле: 
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П2П1

А1
Кал




      (47) 

 

где Кал – коэффициент абсолютной ликвидности; 

  А1 – наиболее ликвидные активы; 

  П1 – срочные обязательства; 

  П2 – краткосрочные пассивы. 

 

Произведем расчет абсолютной ликвидности: 

1,0
130895

13245

4597884917

13245
(2015) Кал 




 

08,0
108697

8765

3876969928

8765
(2016) Кал 




 

04,0
104022

4321

2964374379

4321
(2017) Кал 




 

Анализ коэффициентов ликвидности ИП Файзулина В.Г. представлен в 

таблице 11. 

 

Таблица 11  –  Анализ коэффициентов ликвидности ИП Файзулина В.Г. 

     за 2015 – 2017 гг.  

в тысячах рублей 

Наименование показателя 2015г. 2016 г. 2017 г. Норма 

1 2 3 4 5 

Текущие обязательства 135560 115540 107700 - 

Оборотные активы 116036 101196 90938 - 

Денежные средства 13245 8765 4321 - 

Дебиторская задолженность 54325 49875 46213 - 

Коэффициент текущей ликвидности 0,89 0,93 0,87 ≥2 

Коэффициент срочной ликвидности 0,52 0,54 0,49 ≥0,1 

Коэффициент абсолютной ликвидности 0,1 0,08 0,04 0,1÷0,7 

 

Коэффициент абсолютной ликвидности показывает, какая часть 

краткосрочных обязательств может быть погашена наличными деньгами 

немедленно. Из 100% краткосрочных обязательств ИП Файзулина В.Г. может 
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погасить в 2015 г. 10%, а в 2017 г. 4%. То есть нормативное значение за 

анализируемые годы – не выполняется.  

Таким образом, в 2017 г. ИП Файзулина В.Г. не может оплатить 

краткосрочные обязательства за счет собственной наличности. 

Коэффициент срочной ликвидности характеризует, какая часть 

краткосрочных обязательств может быть погашена имеющимися оборотными 

средствами в денежной форме. ИП Файзулина В.Г. в 2015 г. может погасить 

сумму краткосрочных обязательств имеющимися оборотными средствами в 

денежной форме лишь на 52%, в 2017 г. – лишь на 49%.  

Коэффициент текущей ликвидности показывает, в какой степени текущие 

активы покрывают краткосрочные обязательства и характеризует платежные 

возможности предприятия. ИП Файзулина В.Г. способно покрыть 

краткосрочные обязательства в 2015 г. за счет текущих активов в размере 89 

коп., в 2017 г. – в размере 87 коп. Это свидетельствует о том, что ИП 

Файзулина В.Г. не располагает достаточным объемом ресурсов, формируемых 

за счет собственных источников.  

Установленный норматив (2,0) не выполняется, это создает угрозу 

финансовой нестабильности ввиду различной степени ликвидности активов и 

невозможности их срочной реализации в случае одновременного обращения 

кредиторов. 

Из таблицы 8 видно, что полученные рассчитанные значения ниже 

рекомендуемых значений. Данные таблицы свидетельствуют о 

неплатежеспособности предприятия в анализируемом периоде. Коэффициент 

текущей ликвидности близок к нормативному значению, но все же ниже этого 

значения, что показано на рисунке 12.  
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Рисунок 12 ‒ Динамика коэффициента текущей ликвидности 

 

Это говорит о недостатке средств для покрытия текущих обязательств 

предприятия.  

Коэффициенты абсолютной и срочной ликвидности ниже нормативных 

ограничений.  

Анализ коэффициентов ликвидности показал, что условия ликвидности не 

выдержаны и текущие обязательства предприятия не могут быть погашены в 

установленный срок.  

Анализ финансовой устойчивости даст возможность определить 

зависимость предприятия от привлеченных к финансированию деятельности 

средств, выявить устойчиво предприятие или нет, определить насколько 

деятельность может быть обеспечена собственными средствами.  

Проведем расчет основных показателей и сравним полученные значения с 

нормативными значениями. Затем сведем результаты в таблицу 13. 

 

стр.1300

стр.1500стр.1400
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     (48) 

 

где Кк- коэффициент капитализации; 

  стр.1400 – долгосрочные обязательства; 
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  стр.1500 -  краткосрочные обязательства; 

  стр.1300 -  капитал и резервы. 

 

Произведем расчет коэффициента капитализации: 

9,61
16445

158010

16445

13556022450
Кк(2015) 




 

81,13
9774

134990

9774

11554019450
)2016(Кк 




 

57,19
6447

126150

6447

10770018450
)2017(Кк 




 

Расчет коэффициента обеспеченности собственными оборотными 

средствами выполняется по формуле:  

 

стр.1200

стр.1100стр.1300
Косс




     (49) 

 

где Косс - коэффициент обеспеченности собственными 

  оборотными средствами; 

  стр.1300 -  капитал и резервы; 

  стр.1100 -  внеоборотные активы; 

  стр.1200 -  оборотные активы. 

 

Произведем расчет коэффициента обеспеченности собственными 

средствами: 

36,0
116036

41974

116036

58419-16445
)2015(Косс 




 

33,0
101196

33884

101196

43658-9774
)2016(Косс 




 

39,0
90938

35212

90938

41659-6447
)2017(Косс 




 

Расчет коэффициента финансовой устойчивости выполняется по формуле:  
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стр.1700

стр.1400стр.1300
Кфу




      (50) 

 

где Кфу – коэффициент финансовой устойчивости; 

  стр.1400 – долгосрочные обязательства; 

  стр.1300 -  капитал и резервы; 

  стр.1700 – валюта баланса. 

 

Произведем расчет коэффициента финансовой устойчивости: 

22,0
174455

38895

174455

2245016445
)2015(Кфу 




 

20,0
144764

29224

144764

194509774
)2016(Кфу 




 

19,0
132597

24897

132597

184506447
)2017(Кфу 




 

 

Расчет коэффициента финансовой независимости выполняется по формуле:  

 

стр.1700

стр.1300
Кфн 

     (51) 

 

где Кфн – коэффициент финансовой независимости; 

  стр.1300 -  капитал и резервы; 

  стр.1700 – валюта баланса. 

 

Произведем расчет коэффициента финансовой независимости: 

09,0
174455

16445
)2015(Кфн 

 

07,0
144764

9774
)2016(Кфн 
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05,0
132597

6447
)2017(Кфн 

 

Расчет коэффициента соотношения собственных и заемных средств 

(финансирования) выполняется по формуле:  

 

стр.1400стр.1500

стр.1300
Кф




      (52) 

 

где Кф- коэффициент финансирования; 

  стр.1400 – долгосрочные обязательства; 

  стр.1500 -  краткосрочные обязательства; 

  стр.1300 -  капитал и резервы. 

 

Произведем расчет коэффициента соотношения собственных и заемных 

средств: 

1,0
158010

16445

22450135560

16445
)2015(Кф 




 

07,0
134990

9774

19450115540

9774
)2016(Кф 




 

05,0
126150

6447

18450107700

6447
)2017(Кф 




 

 

Таблица 12  – Сравнительный анализ коэффициентов финансовой 

    устойчивости в ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

 

Наименование коэффициента 
Нормативное 

значение 
2015г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 5 

Коэффициент капитализации (плечо 

финансового рычага) 
1,5 9,61 13,81 19,57 

Коэффициент обеспеченности 

собственными оборотными средствами 
≥0,1 -0,36 -0,33 -0,39 

Коэффициент финансовой устойчивости ≥0,8-0,9 0,22 0,2 0,19 

Коэффициент финансовой независимости ≥0,5 0,09 0,07 0,05 

Коэффициент соотношения собственных и 

заемных средств(финансирования) 
≥0,6-0,8 0,1 0,07 0,05 
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Рассчитанные значения показателей финансовой устойчивости не 

соответствуют нормативным значениям. Коэффициент капитализации 

(финансовый рычаг предприятия) показывает, сколько средств предприятие 

привлекает на единицу собственного капитала для финансирования своего 

оборота. На ИП Файзулина В.Г. в 2015 г. на каждый рубль собственного 

капитала привлекает 9 руб. 61 коп., в 2016 г. – 13 руб. 81 коп., в 2017 г. – 19 

руб. 57 коп. заемных средств. За анализируемый период нормативное значение 

не выполняется, то есть финансовая зависимость предприятия увеличивается. 

Расчет и сравнительный анализ коэффициентов показал зависимость от 

привлекаемых к финансированию деятельности источников. Деятельность 

финансируется в основном за счет краткосрочных кредитных средств.  

Для изучения эффективности использования имущества предприятия 

обратимся к данным таблицы 13.  

 

 

 

 

 

Таблица 13 – Анализ эффективности использования имущества  

   ИП Файзулина В.Г. 

 

Показатели 2015г. 2016 г. 2017 г. 

Отклон. 

2017- 

2015 гг. 

Темп 

роста 

2017/ 

2015 гг., % 

1 2 3 4 5 6 

Выручка (тыс. руб.) 298076 289732 288964 -9112 96,94 

Себестоимость (тыс. руб.) 252181 253482 257962 5781 102,29 

Средняя величина 

внеоборотных активов 

(тыс.руб.) 

58419 51039 42659 -15760 73,02 

Средняя величина основных 

средств (тыс. руб.) 
56789 49222 40765 -16024 71,78 

Средняя величина 

оборотных активов (тыс. 

руб.) 

116036 108616 96067 -35774 79,49 

Средняя величина запасов 

(тыс. руб.) 
42567 40231 37222 -5345 87,44 

Средняя величина 54325 52100 48044 -6281 88,44 
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дебиторской задолженности 

(тыс. руб.) 

Оборачиваемость 

внеоборотных активов 
5,10 5,68 6,77 1,67 132,75 

Продолжительность оборота 

(дни) 
71 63 53 -18 74,65 

Оборачиваемость основных 

средств 
5,25 5,89 7,09 1,84 135,05 

Продолжительность оборота 

(дни) 
69 61 51 -18 73,91 

Оборачиваемость 

оборотных активов 
1,71 1,82 2,08 0,37 121,64 

Продолжительность оборота 

(дни) 
211 198 173 -38 81,99 

Оборачиваемость 

дебиторской задолженности 
5,47 5,56 6,01 0,54 109,87 

Период дебиторской 

задолженности (дни) 
66 65 60 -6 90,91 

Оборачиваемость запасов 7,00 7,20 7,76 0,76 110,86 

Срок хранения запасов 

(дни) 
51 50 46 -5 90,20 

 

Из данных таблицы 13 можно сделать выводы о слабо эффективном 

использовании имущества предприятия. У ИП Файзулина В.Г. оборачиваемость 

основных средств в 2015 году составляет 5,25, а в 2016 году едва превышает это 

значение.  

Внеоборотные активы в целом показывают такие же результаты 

оборачиваемости. Оборотные активы показывают гораздо худшие результаты, а 

их оборачиваемость в 2015 году 1,71 оборотов, в 2016 году 1,82 оборотов, в 

2017 году 2,08 оборота. 

Диаграмма на рисунке 13 отражает изменения оборачиваемости                          

ИП Файзулина В.Г. в 2015-2017 годы. 
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Рисунок 13 ‒  Динамика оборачиваемости активов ИП Файзулина В.Г. в 2015-

2017 годы 

 

Деловая активность предприятия снижается, как видно на рисунке 12, 

хозяйственный темп снижается, а значит и все финансово-хозяйственные 

процессы замедляются.  

Существенность ухудшения финансовой устойчивости компании можно 

оценить, воспользовавшись одной из моделей вероятности банкротства в 

среднесрочной перспективе – «модели Атмана» (или «Z – счет Альтмана»). Она 

представляет собой пятифакторную модель, в которой факторами выступают 

показатели диагностики угрозы банкротства. На основе обследования 

предприятий – банкротств Э. Альтман рассчитал коэффициент значимости 

отдельных факторов в интегральной оценке вероятности банкротства: 

 

Z=1,2·К1+1,4·К2+3,3·К3+0,6·К4+1,0·К5    (53) 

 

где Z – интегральный показатель уровня угрозы банкротства; 

  К1 – отношение оборотного капитала к сумме всех активов 

 предприятия (он показывает степень ликвидности активов); 

  К2 – отношение нераспределенной прибыли, резервов и 

 фондов к сумме всех активов; 

  К3 – отношение результата от реализации к сумме всех активов; 

5,1 5,68 
6,77 

5,25 
5,89 

7,09 
1,71 

1,82 
2,08 

5,47 5,56 
6,01 

7 
7,2 

7,76 

0

5

10

15

20

25

30

35

2015г 2016г 2017г 

П
р
о
ц

ен
ты

 

Период 

Оборачиваемость запасов 

Оборачиваемость дебиторской 

задолженности 

Оборачиваемость оборотных 

активов 

Оборачиваемость основных средств 

Оборачиваемость внеоборотных 

активов 



73 

 

  К4 – отношение суммы собственного капитала к заемному; 

  К5 – отношение объема продажи продукции к стоимости активов. 

 

 Таблица 14 – Оценочная шкала для модели Альтмана 

 
Значение показателя «Z» Вероятность банкротства 

До 1,80 Очень высокая 

1,81 – 2,70 Высокая 

2,71 – 2,99 Возможная 

3,00 и выше Очень низкая 

 

Произведем расчет оценочных значений коэффициентов модели Альтмана: 

 

К1=
(стр.1200-стр.1500)

стр.1600
                                     (54) 

 

где К1 – первый оценочный коэффициент модели Альтмана; 

   стр.1200 – оборотные активы; 

   стр.1500 – краткосрочные обязательства; 

   (стр.1200-стр.1500) – оборотный капитал; 

  стр.1600 - активы. 

 

К1 2015 =116036/174455=0,665 

К1 2016 =101196/144764=0,699 

К1 2017 =90938/132597=0,685 

 

К2=
стр.2400

стр.1600
                                            (55) 

 

где К2 – второй оценочный коэффициент модели Альтмана; 

   стр.2400 – чистая прибыль; 

   стр.1600 – активы. 
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К2 2015 =13245/174455=0,075 

К2 2016 =6574/144764=0,045 

К2 2017 =3247/132597=0,024 

К3=
стр.2300

стр.1600
                                            (56) 

 

где К3 – третий оценочный коэффициент модели Альтмана; 

   стр.2300 – прибыль до налогообложения (операционная прибыль); 

   стр.1600 – активы. 

 

К3 2015 =12120/174455=0,069 

К3 2016 =11114/144764=0,076 

К3 2017 =6884/132597=0,051 

 

К3=
стр.1300

(стр.1400+стр.1500)
                                (57) 

 

где К4 – четвертый оценочный коэффициент модели Альтмана; 

   стр.1300 – капитал и резервы (собственный капитал); 

   стр.1400 – долгосрочные обязательства; 

  стр.1500 – краткосрочные обязательства; 

  (стр.1400+стр.1500) – заемный капитал. 

 

 

К4 2015 =(22450+135560)/16445=9,60 

К4 2016 =(19450+115540) /9774=13,81 

К4 2017 = (18450+107700) /6447=19,56 

 

К2=
стр.2110

стр.1600
                                            (58) 
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где К5 – пятый оценочный коэффициент модели Альтмана; 

   стр.2110 – выручка; 

   стр.1600 – активы. 

 

К5 2015 =298076/174455=1,708 

К5 2016 =289732/144764=2,001 

К5 2017 =288964/132597=2,179 

Далее определим значение Z – интегрального показателя уровня угрозы 

банкротства по формуле 53. 

Z 2015=1,2·0,665+1,4·0,075+3,3·0,069+0,6·9,60+1,0·1,708= 8,6 

Z 2016=1,2·0,699+1,4·0,045+3,3·0,076+0,6·13,81+1,0·2,001= 11,5 

Z 2017=1,2·0,685+1,4·0,024+3,3·0,051+0,6·19,56+1,0·2,179= 14,9 

В таблице 15 представлены оценочные значения коэффициентов модели 

Альтмана. 

 

Таблица 15 – Оценка показателей модели Альтмана для ИП Файзулина В.Г. 

 
Коэффициент в модели Значимость 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

К1 1,2 0,665 0,699 0,685 

К2 1,4 0,075 0,045 0,024 

К3 3,3 0,069 0,076 0,051 

К4 0,6 9,60 13,81 19,56 

К5 1,0 1,708 2,001 2,179 

Z 0,0 8,6 11,5 14,9 

 

На рисунке 14 представлена графическая интерпретация полученных 

результатов оценки модели Альтмана для ИП Файзулина В.Г. 
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Рисунок 14 ‒  Оценка вероятности угрозы банкротства ИП Файзулина В.Г. 

(модель Э. Альтмана) 

 

Из проведенной оценки видно, что величина Z – индекса Альтмана 

соответствует критерию «больше значения 3», составляющему зону 

маловероятного банкротства. 

По итогам проведенного анализа была выявленная существенная 

экономическая проблема ИП Файзулина В.Г., связанная с сокращением 

рентабельности хозяйственно-коммерческой деятельности предприятия. 

Сокращение рентабельности в ИП Файзулина В.Г. отмечается по всем 

исследованным направлениям на протяжении трехлетнего периода: 

сокращается рентабельность капитала, рентабельность активов, оборотных 

средств, производственной деятельности, продаж, рентабельность по чистой 

прибыли. 

Выявленная проблема обусловлена недостаточными объемами 

поступающей выручки от продаж, значительными затратами на осуществление 

производственного процесса, ростом управленческих и коммерческих 

расходов. Динамика указанных показателей приводит к сокращению объемов 

прибыли, получаемой по результатам осуществления хозяйственно-

коммерческой деятельности ИП Файзулина В.Г., все это отрицательно 

сказывается на финансовой устойчивости предприятия. 
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2.3 Предложения по улучшению финансового состояния ИП Файзулина В.Г. 

 

В качестве рекомендаций предложено найти надежного поставщика, 

который бы имел оптимальное сочетание цена-качество и на прямую не зависел 

от изменяющегося курса валют.  ИП Файзулина В.Г. нужно сделать выбор 

поставщиков поставляющих сырье по более низким ценам и предоставляющим 

отсрочки по оплате. Либо осуществлять закупку сырья и материалов 

непосредственно с предприятия-изготовителя с сокращением числа 

посредников. Выбор поставщиков, осуществлять по критерию включения 

стоимости доставки в стоимость сырья и материалов, а так же разрабатывать 

предварительные сметы для четкого расчета необходимого объема сырья и 

материалов. 

Так же, рассмотреть возможность снижения административно-

управленческих расходов путем оптимизации численности работников, не 

задействованных напрямую в производственном процессе. 

Меры по снижению коммерческих расходов могут быть реализованы в 

рамках развития современных технологий продаж, характеризующихся 

меньшей себестоимостью в сравнении с традиционными технологиями по 

причине достаточно низкой трудоемкости организации процесса продаж. К 

примеру, интернет-реклама менее затратная в сравнении с более традиционной 

ТВ-рекламой и рекламой в СМИ, а обезличенные продажи по электронным 

каналам коммуникаций требуют участия меньшего количества персонала, 

нежели традиционные.  

Меры по снижению коммерческих расходов обусловлены их составом. В 

состав управленческих могут быть включены следующие расходы: 

- административно-управленческие расходы; 

- на содержание общехозяйственного персонала, не связанного с 

производственным процессом; 
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- амортизационные отчисления и расходы на ремонт основных средств 

управленческого и общехозяйственного назначения; 

- арендная плата за помещения общехозяйственного назначения; 

- расходы по оплате информационных, аудиторских, консультационных и 

т.п. услуг; 

- налоги, уплачиваемые в целом по организации (налог на имущество, 

транспортный налог, земельный налог и т.п.); 

В таблице 16 представлены данные, позволяющие оценить состав элементов 

себестоимости продукции ИП Файзулина В.Г. 

 

 Таблица 16 – Себестоимость ИП Файзулина В.Г. 

 

Элемент затрат, 

включенных в 

себестоимость 

продукции 

Значение, тыс. руб. 
Абс. динамика, 

тыс. руб. 
Темп роста, ед. 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 
2016 -

2015гг. 

2017-

2016гг. 

2016/ 

2015 

гг. 

2017/ 

2016 

гг. 

Сырье, материалы 100 834 106 403 117 832 5 569 11 429 1,06 1,11 

Заработная плата 27 642 30 398 30 955 2 756 557 1,10 1,02 

Содержание и 

эксплуатация 

оборудования 

63 045 63 988 64 329 943 341 1,01 1,01 

Административно-

хозяйственные 

расходы 

23 784 26 748 28 676 2 964 1 928 1,12 1,07 

Прочие затраты 36 876 25 945 16 170 -10 931 -9 775 0,70 0,62 

Итого затрат, 

включенных в 

себестоимость 

252 181 253 482 257 962 1 301 4 480 1,01 1,02 

 

Как видно из таблицы 16, динамика затрат, включенных в себестоимость 

продукции ИП Файзулина В.Г. характеризуется ускоряющимся ростом.                    

В исследуемом периоде общий рост себестоимости составил 5 781 тыс. рублей 

или 2% за период 2015-2017 гг. При этом рост себестоимости за период                      

2015-2016 гг. составил 1 301 тыс. рублей или 1%, а в период 2016-2017 гг. –                 

4 480 тыс. рублей или 2%. 

Наибольшей динамикой в составе себестоимости в исследуемом периоде 

отличались следующие статьи затрат: 
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- административно-хозяйственные расходы (в основном представлены 

расходами, связанными с содержанием административно-хозяйственного 

аппарата). За трехлетний исследуемый период их сумма выросла на                          

4 892 тыс.рублей или на 21%. Наибольшим ростом данный элемент затрат 

характеризовался в период 2015-2016 гг. – рост на 2 964 тыс. рубля или на 12%. 

За период 2016-2017 гг. увеличение данной статьи затрат составило                             

1 928 тыс.рублей или 7%; 

- затраты на сырье и материалы. За трехлетний исследуемый период их 

сумма выросла на 16 998 тыс. рублей или на 17%. Отмечается повышательная 

динамика темпов их роста. В период 2015-2016 гг. рост затрат на сырье и 

материалы составил 5 569 тыс. рублей или 6%. За период 2016-2017 гг. 

увеличение данной статьи затрат составило 11 429 тыс. рублей или 11%; 

- затраты на заработную плату рабочим, задействованным в 

производственном процессе. За трехлетний исследуемый период их сумма 

выросла на 3 313 тыс. рублей или на 12%. Наибольшим ростом данный элемент 

затрат характеризовался в период 2015-2016 гг. – рост на 2 756 тыс. рублей или 

на 10%. За период 2016-2017 гг. увеличение данной статьи затрат составило                 

557 тыс. рублей или 2%. 

Динамика затрат на содержание и эксплуатацию оборудования в 

исследуемом периоде невелика и характеризуется равномерным 1%-ым 

ежегодным ростом. Динамика прочих затрат характеризуется отрицательными 

значениями. Общее сокращение по данной статье затрат в исследуемом 

периоде составило 20 706 тыс. рублей или 56%. Подводя итог проведенному 

анализу динамики элементов себестоимости производимой продукции                                           

ИП Файзулина В.Г., можно сделать вывод, что ключевыми резервами 

повышения прибыли выступает необходимость сокращения таких статей затрат 

предприятия, как: затраты на сырье и материалы. Рассмотрим возможности 

сокращения затрат на сырье и материалы в целях выявления резервов 

повышения прибыли. В таблице 17 представлены данные по составу и 

динамике потребляемого сырья и материалов ИП Файзулина В.Г. 
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Таблица 17 – Состав и динамика потребляемого сырья и материалов 

   ИП Файзулина В.Г. 

 

Вид сырья 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

Абс. динамика, 

тыс. руб. 

Темп роста, 

ед. 

Структ. 

в 2017г., 

% 2016 -

2015 

гг. 

2017-

2016 

гг. 

2016/ 

2015 

гг. 

2017/ 

2016 

гг. 

Краска 62 416 67 268 70 744 4 852 3 476 1,08 1,05 60,0 

Лак 15 884 16 308 20 656 423 4 348 1,03 1,27 17,5 

Эмаль 8 230 8 351 10 161 120 1 810 1,01 1,22 8,6 

Грунтовка 5 772 6 086 6 875 315 789 1,05 1,13 5,8 

Шпатлевка 6 756 6 753 7 107 -3 353 1,00 1,05 6,0 

Антисептик 1 775 1 638 2 289 -137 652 0,92 1,40 1,9 

ИТОГО: 100 834 106 403 117 832 5 569 11 429 1,06 1,11 60,0 

 

Как видно из данных таблицы 17, наибольший объем потребляемого сырья 

приходится на краску (60,0% стоимости общего объема потребления 

материальных ресурсов). Оценка динамики затрат на краску показывает, что 

она достаточно высокая – на уровне 8% в 2015-2016 гг. и 5% в 2016-2017 гг. 

17,5% потребляемого сырья и материалов относятся на приобретение лаков. 

Рост стоимости их потребления отличается высокой динамикой в период 2016-

2017 гг. – 27%. 

Остальные виды сырья и материалов занимают меньшую долю в общей 

стоимости потребления и также характеризуются положительной динамикой 

роста. 

Рассмотрим возможности сокращения затрат на сырье и материалы                   

ИП Файзулина В.Г. посредством реализации меры по смене поставщика краски. 

В настоящее время ИП Файзулина В.Г. закупает краску у единственного 

поставщика –  ООО «Краска 66» г. Курган. 

Ежегодный объем закупок у данного поставщика краски составляет                 

185 800 кг. Цена краски составляет в среднем 258,44 руб./ кг. Затраты на 

доставку транспортной компании оцениваются в сумме 151,548 тыс. рублей в 
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год.                    При этом итоговая цена потребления (ЦП1) данного вида сырья 

оценивается: 

ЦП1 = 258,44·185 800,0 + 151 548,0 = 48 169 700 рублей. 

Компания ООО «Минимакс», г. Челябинске. При том же объеме закупки, 

согласно прайсам поставщика, сокращает затраты в цене за 1 кг краски и 

транспортные расходы, а так же предоставляет отсрочку на отплату. 

Итоговая цена потребления в данном варианте составляет: 

ЦП2 = 245·185 800,0 = 45 521 000 рублей. 

В таблице 18 представлены альтернативы выбора поставщика. 

 

Таблица 18 – Альтернативы выбора поставщика сырья «краска» 

 

Поставщик 
Цена, 

руб./м 

Объем 

закупки, м 

Затраты на 

доставку, 

тыс. руб. 

Итого цена 

потребления, 

тыс. руб. 

ООО «Краска 66», г.Курган 258,44 185 800 151,548 48 169,70 

ООО «Минимакс», г.Челябинск 245 185 800 0 45 521,00 

 

Как видно из данных таблицы 18, ИП Файзулина В.Г. целесообразно 

произвести смену поставщика краски на ООО «Минимакс», поскольку 

конечные затраты на потребление данного вида сырья будут ниже для 

предприятия. Экономия средств при этом составит: 

Э = 48 169,70 – 45 521,00 =  тыс. рублей в год. 

 

2.4 Прогнозная оценка финансового состояния ИП Файзулина В.Г. 

 

Произведем расчет эффективности предложенной меры путем определения 

изменения уровня себестоимости и прибыли в условиях смены поставщика 

основного вида потребляемого сырья для ИП Файзулина В.Г. Данные расчетов 

представлены в таблицах 19. 

 

Таблица 19 – Оценка изменения себестоимости в результате смены 

   поставщика краски ИП Файзулина В.Г. 

 
Состав себестоимости 2017 г. прогноз Абс. динамика, Темп роста, 
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тыс. руб. ед. 

1 2 3 4 5 

Сырье, материалы 117832 115183,3 -2648,7 0,98 

Заработная плата 30955 30955 0,0 1,00 

 

Окончание таблицы 19 

 

Состав себестоимости 2017 г. прогноз 
Абс. динамика, 

тыс. руб. 

Темп роста, 

ед. 

1 2 3 4 5 

Содержание и эксплуатация 

оборудования 
64329 64329 0,0 1,00 

Административно-хозяйственные 

расходы 
28676 28676 0,0 1,00 

Прочие затраты 16170 16170 0,0 1,00 

Итого затрат, включенных в 

себестоимость 
257962 255313,3 -2648,7 0,99 

 

Как видно из данных, представленных в таблице 19, реализация меры по 

смене поставщика приведет к сокращению расходов сырья и материалов на 2% 

в сравнении с уровнем 2017 г., себестоимости продукции на 1% или на 2 648,7 

тыс. рублей. 

На основе расчетных данных об изменении себестоимости продукции и 

услуг ИП Файзулина В.Г. вследствие реализации разработанной меры, 

составим прогнозный отчет о финансовых результатах предприятия. Данные 

представлены в таблице 20. 

 

Таблица 20 – Прогноз отчета о финансовых результатах ИП Файзулина В.Г. 

 

Показатель 2017 прогноз 

Абсолютная 

динамика, 

тыс. руб. 

Темпы 

роста, % 

1 2 3 4 5 

Выручка (за минусом НДС, акцизов) 288 964 288 964 0,0 100,0 

Себестоимость продаж 257 962 255 313,7 -2 648,7 98,98 

ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) 31 002 33 650,7 2 648,7 108,54 

Коммерческие расходы 5 973 5 973 0,0 100,0 

Управленческие расходы 3 996 3 996 0,0 100,0 

ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ОТ ПРОДАЖ 21 033 23 681,7 2 648,7 112,59 

Проценты к уплате 10 920 10 920 0,0 100,0 

Прочие доходы 1 121 1 121 0,0 100,0 

Прочие расходы 4 350 4 350 0,0 100,0 
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ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ДО 

НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 
6 884 9532,7 2 648,7 138,48 

Текущий налог на прибыль 1 187 1 187 0,0 100,0 

в т. ч. постоянные налоговые 

обязательства (активы) 
537 537 0,0 100,0 

 

Окончание таблицы 20 

 

Показатель 2017 прогноз 

Абсолютная 

динамика, 

тыс. руб. 

Темпы 

роста, % 

1 2 3 4 5 

Изменение отложенных налоговых 

обязательств 
2 450 2 450 0,0 100,0 

ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) 3 247 5895,7 2 648,7 181,58 

 

Таким образом, как видно из данных таблицы 20, сокращение 

себестоимости на сумму 2 648,7 тыс. рублей за счет смены поставщика 

приведет к росту объемов валовой прибыли на 108,54 %. 

 Проведенные мероприятия будут способствовать увеличению всех видов 

прибыли от продаж (в условиях неизменных коммерческих и управленческих 

расходов) на 112,59 %, к росту объемов прибыли до налогообложения                              

(в условиях неизменных прочих доходов и расходов, а также процентов к 

уплате) на 138,48%, к росту объемов чистой прибыли (в условиях неизменных 

налоговых обязательств) на 181,58% выше, чем было в 2017 году 

Изменение результатов финансовой деятельности предприятия (прибыль) по 

сравнению с  2017 г. наглядно представлено на рисунке 15. 
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Рисунок 15 – Изменение результатов финансовой деятельности предприятия 

 (прибыль) в прогнозном периоде по сравнению с 2017 г. 

 

 

Также в результате реализации мер повысится эффективность деятельности 

предприятия, что будет проявляться в положительной динамике показателей 

рентабельности. Результаты перерасчета показателей рентабельности 

представлены в таблице 21. 

 

Таблица 21 – Динамика показателей рентабельности ИП Файзулина В.Г. 

в процентах 

Наименование статьи 2017г., % Прогноз, % Изменения 

1 2 3 4 

Рентабельность продаж 7,32 8,2 0,88 

Рентабельность чистой прибыли 1,12 2,04 0,92 

Рентабельность внеоборотных активов 7,61 14,15 6,54 

Рентабельность оборотных активов 3,38 6,48 3,1 

Рентабельность собственного капитала 40,03 91,45 51,42 

Рентабельность основных средств 7,97 14,79 6,82 

 

Расчет показателей рентабельности предприятия позволил сделать вывод о 

повышении всех показателей рентабельности, что является положительной 

тенденцией и свидетельствует о повышении эффективности деятельности 

предприятия в связи с проведением рекомендуемых мероприятий.  

Рост рентабельности продаж составит 0,88%, рост рентабельности продаж 

по чистой прибыли – 0,92%, это является положительной тенденцией и 

произойдет с связи с проведением мероприятий, направленных на увеличение 

выручки от продаж и снижением ее себестоимости.  

Рентабельность активов должна вырасти на 6,54 %, что свидетельствует об 

увеличении получения прибыли с каждого рубля, вложенного в активы 

предприятия.  

Рентабельность оборотных активов так же покажет свой рост и составит в 

прогнозном периоде – 6,48%, что на 3,1 % выше, чем в 2017 г. Это 
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свидетельствует об увеличении получения прибыли с каждого рубля, 

вложенного в оборотные активы предприятия.  

Рентабельность собственного капитала вырастет на 51,42 %, что 

свидетельствует об увеличении эффективности использования собственного 

капитала по отношению к прибыли предприятия.  

Проведенный анализ показал эффективность предложенных мероприятий 

по улучшению финансовых результатов предприятия. Таким образом, 

предложенная мера целесообразна к реализации в ИП Файзулина В.Г. 

 

Вывод по второй главе 

 

В ходе исследования финансового состояния ИП Файзулина В.Г. была 

выявлена тенденция к снижению финансовых показателей. Эффективность 

деятельности, рассчитанная по показателям рентабельности, снизилась. 

Наибольший удельный вес в структуре активов занимают основные средства, 

однако показатели эффективности говорят о неэффективности их 

использования.  

По итогам проведенного анализа была выявленная существенная 

экономическая проблема ИП Файзулина В.Г., связанная с сокращением 

рентабельности хозяйственно-коммерческой деятельности предприятия. 

Сокращение рентабельности в ИП Файзулина В.Г. отмечается по всем 

исследованным направлениям на протяжении трехлетнего периода: 

сокращается рентабельность капитала, рентабельность активов, оборотных 

средств, производственной деятельности, продаж, рентабельность по чистой 

прибыли. 

Выявленная проблема обусловлена недостаточными объемами 

поступающей выручки от продаж, значительными затратами на осуществление 

производственного процесса, ростом управленческих и коммерческих 

расходов. Динамика указанных показателей приводит к сокращению объемов 
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прибыли, получаемой по результатам осуществления хозяйственно-

коммерческой деятельности ИП Файзулина В.Г. 

В качестве рекомендаций было предложено найти надежного поставщика, 

который бы имел оптимальное сочетание цена-качество и на прямую не зависел 

от изменяющегося курса валют.  Так же, рассмотреть возможность снижения 

административно-управленческих расходов путем оптимизации численности 

работников, не задействованных напрямую в производственном процессе. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Финансовое состояние предприятия - совокупность экономических  и 

финансовых показателей, характеризующих способность предприятия к 

устойчивому развитию, в том числе к выполнению им финансовых 

обязательств. 

Финансовое состояние предприятия - уровень сбалансированности 

отдельных структурных элементов активов и капитала предприятия, а также 

уровень эффективности их использования. Оптимизация финансового 

состояния предприятия является одним из основных условий успешного его 

развития в предстоящей перспективе. В то же время кризисное финансовое 

состояние предприятия создает серьезную угрозу его банкротства. 

В работе рассматривается торговая компания ИП Файзулина В.Г. Основным 

видом деятельности является «Оптовая торговля красками, лаками и эмалями и 

прочими строительными материалами». 

В ходе исследования была выявлена тенденция к снижению финансовых 

показателей. Эффективность деятельности, рассчитанная по показателям 

рентабельности, снизилась. Наибольший удельный вес в структуре активов 

занимают основные средства, однако показатели эффективности говорят о 

неэффективности их использования. Оборачиваемость основных средств в 2015 

году составила 5,25, а в 2016 году едва превысила это значение. Их 

рентабельность в 2016 году составила 13,36%, а в 2017 году снизилась до 

7,97%. В 2017 году в структуре имущества преобладали оборотные активы, что 

является нормальным для торгово-производственного предприятия. Темпы 

роста выручки ИП Файзулина В.Г. в 2016 году составили  97,20 %, в 2016 году 

99,73%. Переменные и постоянные затраты имеют высокий уровень, что 

сказывается на финансовых результатах. В 2017 году уровень себестоимости 

принимает наибольшее значение.  

Чистая прибыль в общей выручке ИП Файзулина В.Г. составляла: в 2015 

году 4,44%, в 2016 году 2,27%, а в 2017 году 1,12%. По сравнению с 2015 годом 
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уменьшилась величина прибыли от продаж, а в 2017 году она уменьшилась еще 

на 5468 тыс. руб. Финансовый результат за анализируемый период показан в 

сумме (чистой) прибыли, которая подлежит распределению между 

участниками.  

По итогам проведенного анализа была выявленная существенная 

экономическая проблема ИП Файзулина В.Г., связанная с сокращением 

рентабельности хозяйственно-коммерческой деятельности предприятия. 

Сокращение рентабельности в ИП Файзулина В.Г. отмечается по всем 

исследованным направлениям на протяжении трехлетнего периода: 

сокращается рентабельность капитала, рентабельность активов, оборотных 

средств, производственной деятельности, продаж, рентабельность по чистой 

прибыли. 

Выявленная проблема обусловлена недостаточными объемами 

поступающей выручки от продаж, значительными затратами на осуществление 

производственного процесса, ростом управленческих и коммерческих 

расходов. Динамика указанных показателей приводит к сокращению объемов 

прибыли, получаемой по результатам осуществления хозяйственно-

коммерческой деятельности ИП Файзулина В.Г. 

В качестве рекомендаций было предложено найти надежного поставщика, 

который бы имел оптимальное сочетание цена-качество и на прямую не зависел 

от изменяющегося курса валют.  Так же, рассмотреть возможность снижения 

административно-управленческих расходов путем оптимизации численности 

работников, не задействованных напрямую в производственном процессе. 

Рассмотрев возможности сокращения затрат на сырье и материалы                             

ИП Файзулина В.Г.  посредством реализации меры по смене поставщика 

краски. Видно, что произошло сокращение себестоимости на сумму 2 648,7 

тыс. рублей это привело к росту объемов валовой прибыли на 108,54 %, к росту 

объемов прибыли от продаж (в условиях неизменных коммерческих и 

управленческих расходов) на 112,59 %,  к росту объемов прибыли до 

налогообложения (в условиях неизменных прочих доходов и расходов, а также 
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процентов к уплате) на 138,48%, к росту объемов чистой прибыли (в условиях 

неизменных налоговых обязательств) на 181,58%. 

Также в результате реализации мер повысится эффективность деятельности 

предприятия, что будет проявляться в положительной динамике показателей 

рентабельности. Расчет показателей рентабельности предприятия позволил 

сделать вывод о повышении всех показателей рентабельности, что является 

положительной тенденцией и свидетельствует о повышении эффективности 

деятельности предприятия в связи с проведением рекомендуемых мероприятий.  

Проведенный анализ показывает эффективность предложенных 

мероприятий по улучшению финансовых результатов предприятия. Таким 

образом, предложенная мера целесообразна к реализации в ИП Файзулина В.Г. 



90 

 

БИБЛИОГРАФИЧЕСКИЙ СПИСОК 

 

1 Гражданский кодекс Российской Федерации (Часть первая) от 30 нояб-ря 

1994 г. № 51-ФЗ (с изм. от 29.07.2017 г.) [Электронный ресурс] // Справочно-

правовая система «Гарант»: http://base.garant.ru/10164072. 

2 Федеральный закон от 26 октября 2002 г. N 127-ФЗ «О несостоятельности 

(банкротстве)» (с изменениями от 22 августа, 29, 31 декабря 2004 г., 24 октября 

2005 г., 18 июля, 18 декабря 2006 г., 5 февраля, 26 апреля, 19 июля, 2 октября, 1 

декабря 2007 г., 23 июля, 3, 30 декабря 2008 г., 28 апреля, 19 июля, 17, 27 

декабря 2010 г.) 

3 Абрютина М.С., Грачев А.В. Анализ финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия: учебно-практич. пособие. - М., 2014.-251с. 

4 Анализ финансовой отчетности: учебное пособие / Под ред. О.В. 

Ефимовой, М.В. Мельника. – 2-е изд., испр. И доп. – М.: Омега-Л, 2015. – 408 с. 

5 Балабанов, И.Т. Основы финансового менеджмента / И.Т. Балабанов.  М.: 

Финансы и статистика, 2015. 

6 Бердникова, Т.Б. Анализ и диагностика финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия: учебное пособие / Т.Б. Бердникова. – М.: ИНФРА-

М, 2016. – 324 с. 

7 Большаков, С.В. Основы управления финансами: учеб. пособие /                  

С.В. Большаков. – М.: ИД ФБК-Пресс, 2015. – 368 с.  

8  Борисов, А.С. Перспективы развития легкой промышленности и обувной 

отрасли: состояние производства обуви, импорт, экспорт / А.С. Борисов // 

Кожевенно-обувная промышленность. – 2015. – №4. – с. 3-7.   

9 Бочаров, В.А.Финансовый анализ / В.А. Бочаров.  СПб.: Питер, 2015. 

10 Вакуленко, Т.Г. Анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности для 

принятия управленческих решений / Т.Г. Вакуленко, Л.Ф. Фомина. – СПб.: Изд. 

дом «Герда», 2016. – 288 с. 

11 Гаврилова, А.Н. Финансовый менеджмент: учебное пособие /                     

А.Н. Гаврилова, Е.Ф. Сысоева, А.И. Барабанов. – М.:КНОРУС, 2016. 

http://base.garant.ru/10164072


91 

 

12 Евланова, Н.А. Комплексное управление текущими затратами как основа 

регулярного менеджмента: учебное пособие / Н.А. Евланова, ОВ. Овчинникова. 

– Челябинск, Издательство Татьяны Лурье, 2016. 

13 Зуб, А.Т.  Стратегический менеджмент: Теория и практика: Учебное 

пособие для вузов. – 2-е изд., испр. и доп. – М.: Аспект Пресс, 2015. – 415 с. 

14 Зубкова, О.В. Рычажное управление прибылью предприятия: учебно-

практическое пособие / О.В. Зубкова, И.В. Грицюк, О.А. Кельм; 

Урал.соц.экон.ин-т Акад.тркда и соц.отношений. – Челябинск, 2016. 

15 Ковалев В.В. Введение в финансовый менеджмент. – М.: Финансы и 

статистика, 2017. 

16 Ковалев, В.В. Финансовый анализ: управление капиталом, выбор 

инвестиций, анализ отчетности. – М.: Финансы и статистика, 2010. – 386 с. 

17 Колчина, Н.В. Финансы предприятий / Н.В. Колчина, Г.Б. Поляк,              

Л.П. Павлова и др. // Под ред. Проф. Н.В.Колчиной.  2-ое изд., перераб. и доп. 

– М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2015. 

18 Любушин, Н.П. Анализ финансово-экономической деятельности 

предприятия: учеб. пособие для вузов / Н.П. Любушин, В.Б. Лещева,                     

В.Г. Дьякова // Под ред. проф. Н.П. Любушина.  М.: ЮНИТА-ДАНА, 2016. 

19 Макарьева, В.И. Анализ финансово-хозяйственной деятельности 

организации / В.И. Макарьева, Л.В. Андреева. – М.: Финансы и статистика, 

2016. – 264 с. 

20 Оценка и диагностика финансового состояния предприятия  методика и 

критерии принятия управленческих решений: учебно-наглядное пособие в 

помощь дипломнику / Сост. Овчинникова О.В., Стокоз Е.В., Черевко                   

А.С., Черепанов А.В.; УрСЭИ АТиСО.- Челябинск, 2014. – 80 с. 

21 Павлов, В. Шаг и мат / В. Павлов // Коммерсант Деньги. – 2014. – №3. – с. 

63-68. 

22 Половинкин, С.А. Управление финансами предприятия: учебно-

практическое пособие / С.А. Половинкин. - М.: ИД ФБК-ПРЕСС, 2014.  



92 

 

23 Реализация управленческих решений в финансовом менеджменте 

предприятия: индивидуальное учебное задание по курсу «Финансовый 

менеджмент» / Сост. Овчинникова О.В.; УрСЭИ АТиСО.- Челябинск, 2015. 

24 Савицкая, Г.В. Анализ хозяйственной деятельности / Г.В. Савицкая. – 

Минск.: Новое знание, 2014. – 656 с. 

25 Самсонов, Н.Ф. Финансы / Н.Ф. Самсонов, Н.П. Баранникова,                           

А.А. Володин. – М.: ЮНИТИ, 2014. 

26 Селезнёва, Н.Н. Финансовый анализ: учеб. пособие / Н.Н. Селезнева,               

А.Ф. Иванова. - М.: ЮНИТИ-ДАНА, 2016. - 499с. 

27 Стоянова, Е.С. Финансовый менеджмент: теория и практика /                              

Е.С. Стоянова.  М.: Перспектива, 2015. 

28 Ткачук, М.И. Основы финансового менеджмента: учебное пособие /                

М.И. ткачук, Е.Ф. Киреева. – Минск, Экоперспектива, 2015. 

29 Финансовая политика предприятия: учебно-практическое пособие /                 

О.В. Овчинникова, Е.В. Башлыков, Т.А. Петренко, В.А. Коровина; Урал. соц.-

экон. ин-т АТ и СО. – Челябинск, 2015.  

30 Финансовый поток предприятия: индивидуальное учебное задание по 

курсу «Финансовый менеджмент» / Сост. Овчинникова О.В.; УрСЭИ АТиСО.-

Челябинск, 2016. 

31 Финансовые результаты и экономическая эффективность предприятия: 

индивидуальное учебное задание по курсу «Экономика предприятия 

(организации)» / Сост. Черевко А.С.; УрСЭИ. – 2016. 

32 Финансы предприятий: учебник для вузов / Под ред. проф. Н.В. 

Колчиной. – М.: Финансы, ЮНИТИ-ДАНА, 2015.  

33 Финансовый менеджмент: теория и практика: учебник / Под ред.                     

Е.С. Стояновой – М.: Перспектива, 2016. 

34 Фомин, П.А. Оценка эффективности использования финансов 

предприятий в условиях рыночной экономики / П.А. Фомин, В.В. Хохлов. – М., 

2014 г. 



93 

 

35 Хромцова, Л.С. Оценка финансового состояния предприятия: критерии и 

методика: Учебно-методические указания / Л.С. Хромцова, О.В. Овчинникова; 

УрСЭИ АТиСО. – Челябинск, 2016. – 92 с. 

36 Хеддервик, К. Финансово-экономический анализ деятельности 

предприятий / К. Хеддервик // Пер. с англ. / МОТ. – М.: Финансы и статистика, 

2015.  362 с. 

37 Черевко, А.С. Эффективность работы предприятия: монография. /                    

А.С. Черевко, С.Е. Евдошенко. – Челябинск, 2016. – 144 с. 

38 Чернов, В.А. Экономический анализ / В.А. Чернов. – М.: ЮНИТИ – 

ДАНА, 2014. 

39 Чечевицына, Л.Н. Экономический анализ: учебное пособие /                                  

Л.Н. Чечевицына. – Ростов н/Д: изд-во «Феникс», 2015. 

40 Шеремет, А. Д. Методика финансового анализа / А.Д. Шеремет,                           

Е.В. Негашев.  - М.: ИНФРА-М, 2015.-258 с. 

41 Шуляк, П.Н. Финансы предприятия / П.Н. Шуляк. – М.: Издательский 

дом «Дашков и Ко», 2015. 



94 

 

Приложение А 

 

Организационная структура ИП Файзулина В.Г. 
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Начальник 

отдела  

снабжения  

Начальник 

отдела продаж 

 

Коммерческий 

директор 

Юридический 

отдел 

Отдел 

кадров 

Финансовая 

служба 

Бухгалтерия 

Отдел 

сырьевого 

обеспечения 

Менеджеры 

Продавцы 

Отдел 

маркетинга 
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Приложение Б 

 

Отчет о финансовых результатах ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

 

Показатель строка 2015 2016 2017 

1 2 3 4 5 

Выручка (за минусом НДС, акцизов) 2110 298076 289732 288964 

Себестоимость продаж 2120 252181 253482 257962 

ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) 2100 45895 36250 31002 

Коммерческие расходы 2210 5674 5769 5973 

Управленческие расходы 2220 4326 3980 3996 

ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ОТ ПРОДАЖ 2200 35895 26501 21033 

Доходы от участия в других организациях 2310    

Проценты к получению 2320    

Проценты к уплате 2330 

15075,

9 11310 10920 

Прочие доходы 2340 - 1421 1121 

Прочие расходы 2350 - 5498 4350 

ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) ДО 

НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ 2300 12120 11114 6884 

Текущий налог на прибыль 2410 2503 2090 1187 

в т. ч. постоянные налоговые обязательства 

(активы) 2421 

- 

775 537 

Изменение отложенных налоговых обязательств 2430 - 2450 2450 

Изменение отложенных налоговых активов 2450    

Прочее 2460    

ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ (УБЫТОК) 2400 13245 6574 3247 
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Приложение В 

 

Бухгалтерский баланс ИП Файзулина В.Г. за 2015-2017гг. 

Показатель Строка 2015 2016 2017 

1 2 3 4 5 

I.  ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ     

Нематериальные активы 1110 741 655 587 

Результаты исследований и разработок 1120    

Нематериальные поисковые активы 1130    

Материальные поисковые активы 1140    

Основные средства 1150 56789 41654 39876 

Доходные вложения в материальные ценности 1160    

Финансовые вложения 1170    

Отложенные налоговые активы 1180 654 775 537 

Прочие внеоборотные активы 1190 235 574 659 

Итого по разделу I 1100 58419 43658 41659 

II.  ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ     

Запасы 1210 42567 37895 36548 

Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 
1220 

4356 3986 3425 

Дебиторская задолженность 1230 54325 49875 46213 

Финансовые вложения 1240    

Денежные средства 1250 13245 8765 4321 

Прочие оборотные активы 1260 1543 675 431 

Итого по разделу II 1200 116036 101196 90938 

БАЛАНС 1600 174455 144764 132597 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ     

Уставный капитал (складочный капитал, уставный 

фонд, вклады) 
1310 

3200 3200 3200 

Собственные акции, выкупленные у акционеров 1320    

Добавочный капитал 1330    

Переоценка внеоборотных активов 1340    

Добавочный капитал (без переоценки) 1350    

Резервный капитал 1360    

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 1370 13245 6574 3247 

Итого по разделу III 1300 16445 9774 6447 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА     

Заемные средства 1410 20000 19000 18000 

Отложенные налоговые обязательства 1420 2450 450 450 

Резервы под условные обязательства 1430    

Прочие обязательства 1450    

Итого по разделу IV 1400 22450 19450 18450 
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Окончание приложения В 

 

     

1 2 5 4 3 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА    

Заемные средства 1510 35000 30000 24000 

Кредиторская задолженность 1520 84917 69928 74379 

Доходы будущих периодов 1530 3456 5643 2478 

Резервы предстоящих расходов 1540 1200 1200 1200 

Прочие обязательства 1550 10987 8769 5643 

Итого  по разделу V 1500 135560 115540 107700 

БАЛАНС 1700 174455 144764 132597 

 


