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В статье рассматриваются различные подходы оценки стои-

мости нематериальных активов в финансовой отчетности пред-

приятия. Анализ изложенных подходов оценки дает возможность 

сформировать систему показателей, обосновывающих необходи-

мость увеличения удельного веса объектов нематериальных ак-

тивов в составе фондов предприятия. Статья раскрывает сущ-

ность понятия нематериальных активов и содержит сравнитель-

ный анализ наиболее применяемых подходов при оценке объек-

тов нематериальных активов. 
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На современном этапе экономического развития, основополагающим 

фактором сохранения и приумножения конкурентоспособности предпри-

ятия и увеличения ее стоимостной оценки являются нематериальные акти-

вы. Однако в современной системе бухгалтерского учета нет однозначного 

подхода к оценке стоимости нематериальных активов. 

Нематериальными активами предприятия признаются объекты, не 

имеющие физических свойств, но включаемые в активы предприятия и 

обычно требующие амортизации в течение срока их использования [1]. 

Чтобы объект был принят к учету в качестве нематериального актива 

необходимо единовременное выполнение следующих условий: объект спо-

собен приносить экономические выгоды в будущем, организация имеет 

право на получение экономических выгод, которые данный объект спосо-

бен приносить в будущем, возможность выделения или отделения (иден-

тификации) объекта от других активов, объект предназначен для использо-

вания в течение длительного времени, организацией не предполагается 

продажа объекта в течение 12 месяцев или обычного операционного цикла, 

фактическая (первоначальная) стоимость объекта может быть достоверно 

определена, отсутствие у объекта материально-вещественной формы [6].  

К объектам нематериальных активов например относят: деловую репу-

тацию, возникшую в связи с приобретением предприятия как имуществен-

ного комплекса (в целом или его части), программы для ЭВМ и базы дан-

ных, полезные модели, товарные знаки и знаки обслуживания, секреты 

производства и т.д. [2, 9]. 
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Особенностью нематериальных активов является их низкая ликвид-

ность и высокая ожидаемая доходность [7].  

Поэтому при анализе нематериальных активов предприятия возникает 

вопрос: как правильно и наиболее точно оценить стоимость нематериаль-

ных активов, причем наибольшие затруднения вызывает оценка тех объек-

тов НМА, которые созданы самой организацией, а не получены путем куп-

ли-продажи. 

В мировой и российской практике финансового анализа выделяют 3 

наиболее распространенных подхода: сравнительный (рыночный), затрат-

ный и доходный [8]. Рассмотрим подробнее каждый из них. 

В основе сравнительного подхода оценки лежит принцип установления 

стоимости нематериального актива, основывающийся на информации о 

продаже или покупке аналогичного актива на рынке. Данный подход бази-

руется на предположении, что рынок адекватно оценивает стоимость од-

нородных нематериальных активов [3]. Главным достоинством данного 

подхода является незначительная погрешность оценки при условии нали-

чия достаточно большой группы аналогов. Однако, говоря именно об 

оценке нематериальных активов, в большинстве случаев его использование 

затруднено вследствие уникальности и единственности многих объектов 

нематериальных активов.  

К сравнительному подходу оценки стоимости объектов нематериаль-

ных активов относят следующие методы: 

 метод сравнительных аналогов. Оцениваемый объект и объект-

аналог имеют некоторые отличия в значениях основных производствен-

ных параметров. Данный метод основан на сравнении стоимости оцени-

ваемого актива с ценой состоявшейся сделки по продаже аналогичного ак-

тива [10]. 

 метод избыточной доходности и метод экономии платежей по роял-

ти. Являются методами, стоящими на стыке двух подходов: сравнительно-

го и доходного. Однако их предпочтительнее использовать именно в до-

ходном подходе [4]. 

Затратный подход при оценке стоимости нематериальных активов рас-

сматривает стоимость нематериальных активов с точки зрения понесенных 

затрат, т.е. основан на нахождении стоимости замещения или воспроиз-

водства активов. Данный подход полезен в оценке уникальных или редко 

продающихся на рынке объектов нематериальных активов. Достоинством 

затратного подхода является относительная простота получения исходной 

информации о затратах, которые обычно подтверждаются документально. 

Однако нет определенной градации затрат, которые необходимо относить 

на стоимость будущего объекта нематериальных активов. Также данный 

подход не учитывает инфляционные изменения стоимости затрат в течение 

периода создания нематериального актива.  
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В рамках затратного подхода выделяют 4 метода: 

 метод определения начальных затрат основан на определении всех 

фактических затрат, связанных с созданием, транспортировкой, амортиза-

цией, приобретением и введением в производство объекта нематериальных 

активов. Стоимость объекта оценки определяется как сумма всех выявлен-

ных затрат на создание данного актива; 

 метод стоимости замещения предполагает определение объема за-

трат, необходимых для создания аналогичного объекта нематериальных 

активов; 

 метод восстановительной стоимости предполагает определение объ-

ема затрат, необходимых для создания полностью тождественного объекта 

в условиях настоящего времени; 

 метод оценки выигрыша в себестоимости показывает на сколько со-

кращаются затраты предприятия и растет уровень стоимости предприятия 

за счет использования объекта нематериального актива.  

Доходный подход позволяет оценить возможные экономические выго-

ды, которые могут принести объекты нематериальных активов. В зарубеж-

ной практике такие выгоды принято называть справедливой стоимостью 

[9]. В данном случае стоимость нематериального актива напрямую зависит 

от его способности приносить доход правообладателю. Для использования 

данного метода необходимо достаточно точно определить уровень эконо-

мических выгод, которые он будет приносить.  

Доходный подход включает в себя следующие методы: 

 метод дисконтированных денежных потоков. Данный метод приме-

няется, когда предполагается, что будущие денежные потоки будут суще-

ственно отличаться от текущих благодаря использованию объектов нема-

териальных активов. Также, обязательным условием применения данного 

метода является тот факт, что разницу денежных потоков можно обосно-

вать на основе каких-либо данных. Это наиболее универсальный метод оп-

ределения будущего дохода от введения в производство какого-либо объ-

екта нематериальных активов; 

 метод капитализации доходов. Капитализация – это процесс, в ре-

зультате которого прибыль компании увеличивает уставный капитал. Дан-

ный метод заключается в «установлении текущей стоимости изменчивого 

потока прогнозируемого экономического дохода за дискретный промежу-

ток времени» [7]. Стоимость объекта нематериальных активов устанавли-

вается путем расчета текущей стоимости прогнозируемого экономического 

дохода за определенный период с использованием выбранной ставки дис-

контирования. 

При оценке НМА используется «Метод освобождения от роялти». Дан-

ный метод используется для оценки стоимости патентов и лицензий. За 

основу расчета берутся предполагаемые платежи-роялти. Роялти – это ли-



Наука ЮУрГУ: материалы 68-й научной конференции 

Секции экономики, управления и права 

350 

цензионное вознаграждение в виде процентных отчислений, которые уста-

навливаются в форме фиксированных ставок. Применение метода основа-

но на предположении, что ставку роялти определить проще, чем стоимость 

оцениваемого актива на данный момент. 

Одним из факторов, позволяющих фирме занять лидирующее положе-

ние на рынке, является воспроизводство нематериальных активов за счет 

финансирования разработок новейших технологий производства. Вводя 

объект НМА в свою деятельность, предприятие выпускает продукцию но-

вого вида по более высокой стоимости. Данная стоимость включает в себя 

часть расходов, понесенных предприятием в процессе приобретения объ-

екта нематериального актива.  

Важной характеристикой, обосновывающей затраты предприятия на 

разработку, внедрение и использование объектов нематериальных активов 

в своей деятельности, является интеллектуалоемкость производства 

Формула, отражающая интеллектуалоемкость производства [5]: 

,      (1) 

где Bij – интеллектуалоемкость; CНМА – стоимость нематериальных акти-

вов; V – объем выпуска продукции. 

Однако для рационального использования объектов нематериальных 

активов важно учитывать значение такого показателя как фондоотдача не-

материальных активов: 

,      (2) 

где ФНМА – интеллектуалоотдача объекта нематериальных активов. 

Числовое значение интеллектуалоемкости производства имеет свой ог-

раниченный уровень волатильности в конкретном секторе рынка. Исполь-

зуя уровень волатильности интеллектуалоемкости в качестве перемен-

ной в законе Парето, то можно рассчитать точку максимума функции ин-

вестиций, выше которой данные финансовые вложения не принесут значи-

тельной выгоды. Имея рассчитанные данные по необходимому уровню  

инвестиций, менеджеры компании будут способны сформулировать ра-

циональную стратегию развития предприятия. Однако данная страте-

гия может меняться из-за неполного использования НМА в условиях кон-

куренции, когда от предприятия требуется мгновенное реагирование на 

любое изменение вкусов потребителя или производства фирм той же от-

расли. 

Показатели интеллектуалоемкости и интеллектуалоотдачи производст-

ва могут составить основу доходного подхода. Они являются теми данны-

ми, на основе которых можно доказать разницу денежных потоков, свя-
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занных с объектами нематериальных активов, тем самым определяя вели-

чину инвестиций в объекты нематериальных активов, необходимых для 

поддержания потенциала предприятия.  

Таким образом, предлагаемый метод оценки оптимален для определе-

ния величины инвестиций в нематериальные активы. Применение показа-

телей интеллектуалоотдачи и интеллектуалоемкости позволяет сформули-

ровать более адекватную стратегию развития предприятия и более адек-

ватно планировать величину инвестиций в нематериальные активы при 

реализации стратегии развития предприятия. 
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