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Актуальность выпускной квалификационной работы обусловлена тем, что в 

настоящее время экономические отношения США и ЕС находятся в процессе 

активного развития, имеющего огромное значение для этих и других акторов 

мировой политики. 

Объектом выпускной квалификационной работы являются отношения 

Европейского Союза и Соединённых Штатов Америки. Выпускная 

квалификационная работа выполнена с целью проанализировать сотрудничество 

США и ЕС в рамках трансатлантической зоны свободной торговли и её 

альтернатив. 

Исходя из задач, поставленных для достижения данной цели, в выпускной 

квалификационной работе рассмотрены предпосылки формирования отношений 

США и ЕС, изучены основные механизмы взаимодействия ЕС и США, 

исследованы интеграционные процессы ЕС и США, проанализировано их 

торгово-экономическое сотрудничество, а также основные предпосылки и 

способы влияния евроинтеграции и сотрудничества в Северной Атлантике на 

экономическое развитие двух акторов в условиях нестабильности внешних 

рынков, а также оценены последствия влияния интеграционного взаимодействия 

ЕС и США. 

Результаты работы могут быть использованы для прогнозирования будущего 

развития отношений ЕС и США и определения принципов и условий, которые 

будут влиять на дальнейшие взаимоотношения двух сторон.
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ВВЕДЕНИЕ 

Актуальность работы. 

Эта тема актуальна, так как отношения между США и Европой представляют 

собой самое сильное, всеобъемлющее и стратегически наиболее важное 

партнерство в мире, особенно в том случае, если экономика доминирует в 

мировой торговле и обеспечивает львиную долю экономического развития. ЕС и 

США представляют 40% мировой торговли, и они удерживают вместе 80% 

мировых рынков капитала. В целом ЕС и США договариваются о некоторых 

общих целях в отношении стратегий мира, стабильности и экономического 

развития в мире. 

Трансатлантическое партнерство в 90-х годах состоит из сложной сети 

институтов, в которых Соединенные Штаты и Европа сотрудничают в сферах 

политики, безопасности, экономики и культуры. Эти учреждения 

продемонстрировали большую динамику в 1990-х годах, чем, возможно, в любое 

время с момента их создания. Реагируя на изменившиеся реалии безопасности, 

Организация Североатлантического договора (НАТО) была расширена, чтобы 

охватить государства Центральной и Восточной Европы через Совет 

североатлантического сотрудничества (ССАС) в декабре 1991 года и программу 

«Партнерство ради мира» (ПРМ) в январе 1994 года. Основными 

трансатлантическими партнерами являются также основные участники 

экономических организаций ООН, Международного валютного фонда (МВФ), 

группы Всемирного банка (МБРР), и были доминирующими факторами, 

стоящими за преобразованием Генерального соглашения по тарифам и торговле 

(ГАТТ) во Всемирную торговую организацию (ВТО) в январе 1994 года.  

Участники также проводят консультации через промышленно развитые 

государства Группы семи (G7) и Организацию экономического развития. 

Сотрудничество и развитие (ОЭСР). К ним была добавлена Декларация об 

отношениях США и ЕС от 23 ноября 1990 года, в которой была заложена основа 

для регулярных и интенсивных консультаций.  
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В последнее время прозвучали призывы к дальнейшей институционализации 

«Атлантического сообщества» и предложения по всеобъемлющему соглашению о 

прямых иностранных инвестициях и трансатлантической зоне свободной 

торговли. Эти действующие лица также проводят консультации через «семерку» 

(G7) промышленно развитых государств и Организацию экономического 

сотрудничества и развития (ОЭСР).  

В частности об этом говорит Роберт Каган,  

американский журналист и политолог, историк. Он утверждает, что «по основным 

стратегическим и международным вопросам американцы с Марса, а европейцы с 

Венеры: они мало согласны и все меньше понимают друг друга 1». Когда речь 

заходит об установлении национальных приоритетов, определении угроз и 

разработке внешней и оборонной политики, Каган утверждает, что 

« Соединенные Штаты и Европа безвозвратно расстались2». 

Сегодня Соединенные Штаты часто обращаются к ЕС за поддержкой по 

общим проблемам безопасности во всем мире, и в вопросах разработки 

оборонной политики ЕС как способа наращивания потенциала НАТО, учитывая, 

что 22 европейские страны являются членами, как НАТО, так и ЕС.  

Соединенные Штаты и ЕС также развивают взаимовыгодную торговлю и 

инвестиционные отношения. В течение ряда лет некоторые официальные лица и 

аналитики из США выражали опасения, что потенциально более сильный и более 

сплоченный ЕС может соперничать с властью и престижем США; такие взгляды, 

однако, никогда существенно не определяли широкую политику США в 

отношении ЕС. 

Политики США обеспокоены текущими проблемами, с которыми 

сталкивается ЕС, и их стратегическими и экономические последствия не только 

для самого ЕС, но и для способности ЕС быть сильными эффективным партнером 

США в ближайшие годы.  

                                                           
1KAGAN Robert, “On Paradise and Power: America and Europe in the New World” Order ”, New York, Alfred A. 

Knopf, 2003, p. fifty. 
2Там же 

https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%96%D1%83%D1%80%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D0%B8%D1%81%D1%82
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%9F%D0%BE%D0%BB%D0%B8%D1%82%D0%BE%D0%BB%D0%BE%D0%B3
https://ru.wikipedia.org/wiki/%D0%98%D1%81%D1%82%D0%BE%D1%80%D0%B8%D0%BE%D0%B3%D1%80%D0%B0%D1%84
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Взаимоотношения Евросоюза и США начали постепенно ухудшаться после 

избрания Трампа. Президент США полагает военный альянс НАТО 

неактуальным, невзирая на то, что именно он обеспечивал Европе покой и 

процветание после Второй Мировой войны. В настоящее время Дональд Трамп 

высказывается о том, что необходимо остановить финансирование 

Атлантического блока, так как по его словам лишь 5 стран из22 расходуют на 

оборону столько, сколько нужно, так же он считает, что США вносит на защиту 

Европы больше средств, что несправедливо по отношению к Соединённым 

Штатам. Остается не закрытым вопрос: сумеет ли новый президент распустить 

НАТО? Обеспечение безопасности в Европе не представляется допустимым без 

участия альянса, который остается ключевым координатором и гарантом как 

европейской, так и трансатлантической безопасности, масштабы которой выходят 

далеко за пределы Европы.  

Будучи кандидатом в президенты, Трамп полагал, что Евросоюз больше не 

жизнеспособен. Трамп поставил под сомнения трансатлантический альянс, 

подобным способом, он поставил под сомнение модель защиты Европы.  

В настоящее время все обеспокоены будущим, так как позиция Вашингтона 

может меняться, к примеру, Евросоюзу необходимо подготовиться к 

потенциальному переходу США на позиции протекционизма. Не исключена и 

торговая война между ЕС и США. 

Об этом говорит практика международных отношений, так в частности в 

аналитических отчётах Еврокомиссии отмечается, что европейская экономика 

работает хорошо, несмотря на ряд проблем. Экономическая экспансия 

продолжилась и в 2017 году, тем самым завершив четыре года умеренного, 

непрерывного роста ВВП. 

Озабоченность, связанная с повышением неопределенности уступает место 

улучшению экономических настроений, хотя это еще предстоит отразить в 

жестких экономических показателях. Последние данные показывают, что 

экономический рост продолжается устойчивыми темпами, поддерживаемый 

макроэкономической политикой, надежным ростом количества рабочих мест, 
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сильной уверенностью субъектов экономической деятельности в экономике, 

постепенным улучшением мировой торговли и относительно низким обменным 

курсом евро. 

В Декларации Венского саммита ЕС – США 2006 года отмечается: «Мы 

удвоим наши усилия, чтобы способствовать экономическому росту и новым 

идеям, и уменьшить барьеры в трансатлантической торговле и инвестициях путём 

реализации всех направлений Трансатлантической экономической инициативы». 

Со времени принятия Трансатлантической декларации 1990 года между ЕС и 

США проводятся регулярные консультации. К ним относятся ежегодные 

саммиты. Последний саммит ЕС- США состоялся в Брюсселе 26 марта 2014 года 

(участники: президент Обама, президент Европейского совета Ван Ромпей и 

президент Европейской комиссии Баррозу, верховный представитель Эштон, 

советник по национальной безопасности Райс, торговый представитель США 

Фроман и комиссар де Гухт). Кроме того, существует множество 

трансатлантических форматов диалога, особенно по экономическим и торговым 

вопросам, в сферах общей внешней политики и политики безопасности (CFSP), 

юстиции и внутренних дел, а также по таким глобальным вызовам, как борьба с 

терроризмом, политика развития, энергетика и кибербезопасность. 

ЕС и США являются, наиболее, тесно связаны экономическими регионами 

мира. Хотя на их долю приходится чуть более 10 процентов населения мира, они 

производят 46 процентов мирового национального продукта, 50 процентов 

мирового экономического производства, около одной трети мировой торговли и 

одну треть всех регистраций патентов. На их долю приходится 60 процентов 

прямых инвестиций по всему миру. 

В 2015 году трансатлантическая торговля товарами составила 619,6 млрд. 

долларов США. Взаимные инвестиции даже больше способствуют развитию 

наших экономических связей, чем торговля. В конце 2014 года в государствах-

 членах ЕС инвестиции в США составили около 1985 миллиардов долларов США, 

а прямые инвестиции США в ЕС составили 1810 миллиардов долларов США. 
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Чтобы еще больше использовать потенциал двух основных экономических 

блоков, было проведено 15 раундов переговоров по Трансатлантическому 

торговому и инвестиционному партнерству (ТТИП) в период с июля 2013 года по 

октябрь 2016 года. Соглашение предназначено для обеспечения большего роста и 

занятости по обе стороны Атлантики и будет включать торговлю, инвестиции, 

технические стандарты и нормы. Эти переговоры могут привести к созданию 

новой трансатлантической экономической зоны для примерно 800 миллионов 

человек. 

Переговоры пока приостановлены. 17 января 2017 года был опубликован 

совместный отчет Европейской комиссии и торгового представителя США. В нем 

описывается состояние переговоров и говорится, что переговоры могут быть 

завершены при наличии достаточной политической воли. В настоящее время 

неясно, когда переговоры могут быть возобновлены при администрации Трампа. 

Объект исследования: международные отношения в экономической сфере. 

Предмет исследования: проблемы и перспективы сотрудничества США и ЕС 

в экономической сфере. 

Цель работы: изучить современное состояние, проблемы и перспективы 

сотрудничества США и ЕС в экономической сфере. 

Задачи исследования: 

1. рассмотреть создание трансатлантической зоны свободной торговли, 

2. изучить экономические преимущества, 

3. проследить процесс расширения ЕС и его влияния на экономическое 

взаимодействие с США в начале XXI века, 

4. осветить торговое и инвестиционное сотрудничество США и ЕС,  

5. изучить промышленное и технологическое сотрудничество. 

Методы исследования: Общенаучные - анализ и синтез, системный подход; 

частно-научные - историко-сравнительный, статистический. 
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ГЛАВА 1. ЕВРОПЕЙСКИЙ СОЮЗ И США НА МИРОВОЙ АРЕНЕ  

1.1 История создания Европейского союза и основные механизмы 

взаимодействия с США 

 

В идейно-политических и организационно-правовых планах отношения США 

и ЕС были формализованы лишь в 1990 г. после подписания Трансатлантической 

декларации. Стороны договорились о проведении регулярных политических 

консультаций и встреч на высшем уровне. 

Со времени принятия «Трансатлантической декларации 1990 года 3 » 

между ЕС и США проводятся регулярные консультации. К ним относятся 

ежегодные саммиты. «Последний саммит ЕС- США состоялся в Брюсселе 26 

марта 2014 года (участники: президент Обама, президент Европейского совета 

Ван Ромпей и президент Европейской комиссии Баррозу, верховный 

представитель Эштон, советник по национальной безопасности Райс, торговый 

представитель США Фроман и комиссар де Гухт)» 4 . Кроме того, существует 

множество трансатлантических форматов диалога, особенно по экономическим и 

торговым вопросам, в сферах общей внешней политики и политики безопасности 

(CFSP), юстиции и внутренних дел, а также по таким глобальным вызовам, как 

борьба с терроризмом, политика развития, энергетика и кибербезопасность.  

Кроме того, партнёры выразили намерение развивать сотрудничество в 

области экономики, образования, науки и культуры, а также объединить усилия в 

борьбе с транснациональными вызовами – терроризмом, распространением 

наркотиков, международной организованной преступностью, загрязнением 

окружающей среды, распространением ядерного, химического и 

бактериологического оружия и ракетных технологий.  

                                                           
3 Договор о Европейском союзе (Маастрихт, 7 февраля 1992г.). // Единый европейский акт. 

ДоговороЕвропейскомсоюзе. – М.: Право, 1994. 
4 The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. Frankfurt am Main: European 

Central Bank, 2014. October. Pp. 49-68.  
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«Декларацией предусматривались следующие форматы политических 

консультаций»5:  

– саммиты президента Европейского совета, председателя Европейской 

комиссии и президента США (не реже 2-х раз в год поочерёдно в США и Европе);  

– консультации министров иностранных дел стран – членов ЕС и госсекретаря 

США (периодически по обе стороны Атлантики);  

– специальные (ad hoc) консультации министра иностранных дел страны, 

председательствующей в ЕС, или «тройки» с госсекретарём США;  

– периодические консультации руководителей генеральных директоратов 

Еврокомиссии и представителей правительства США на уровне членов кабинета.  

«В качестве общих политических и экономических целей партнёрства в 

Трансатлантической декларации 1990 г. были заявлены»6:  

– поддержание демократии, обеспечение верховенства закона, уважения прав 

человека и индивидуальных свобод, социального прогресса и процветания по 

всему миру;  

– сохранение мира и обеспечение международной безопасности в рамках 

кооперации с другими государствами, в том числе через участие в 

урегулировании конфликтов, укреплении роли ООН и других международных 

организаций;  

– проведение политики, направленной на укрепление мировой экономики 

через обеспечение её устойчивого роста на базе низкой инфляции и высокого 

уровня занятости;  

– продвижение рыночных принципов развития мировой экономики, борьба с 

протекционизмом и укрепление многосторонней системы международной 

торговли на базе повышения её открытости;  

– помощь развивающимся странам в их усилиях, направленных на проведение 

политических и экономических реформ;  

                                                           
5 Бирюков, М.М. Европейскийсоюз, Евроконституцияимеждународноеправо / М.М. Бирюков. - М.: 

Научнаякнига, 2015. –С. 99 
6Документы Европейского союза: Договоры, утверждающие Европейские сообщества / ред. Ю.А. Борко. - М.: 

Право, 2017. –С. 36 
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– поддержка государств Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ), выбравших 

путь политических и экономических реформ, в том числе их участия в 

многосторонних финансовых и торговых организациях. 

«Фактически главной целью Трансатлантической декларации стала 

консолидация усилий США и Западной Европы по закреплению первых итогов 

развала Организации Варшавского договора, смены политических режимов в 

ЦВЕ и дестабилизации внутриполитической обстановки в СССР»7. 

Новым рубежом в развитии институциональных основ отношений США и ЕС 

стал Мадридский саммит 1995 г., после которого была одобрена Новая 

трансатлантическая повестка дня8. 

Были намечены области сотрудничества со сроками достижения конкретных 

результатов. На двустороннем уровне планировалось снизить барьеры в торговле 

и заключить соглашения о взаимном признании по различным товарам и услугам, 

расширить сотрудничество в области государственных закупок и 

интеллектуальной собственности. Примечательно, что в документе отсутствует 

упоминание о Новом трансатлантическом рыночном пространстве. В 2000-х гг. 

ЕС и США неоднократно пытались возобновить сотрудничество в области 

регулирования, однако эти попытки не имели успеха из-за существования 

экономических противоречий между странами.  

Трансатлантический экономический совет (ТЭС), созданный на основе 

совместных рамок для развития трансатлантического экономического 

сотрудничества, является основным пленарным форумом для экономического 

диалога между Соединенными Штатами и Европейским союзом. ТЭС работает 

для облегчения соглашения по широкому кругу экономически важных вопросов, 

решаемых с помощью своего текущего рабочего плана. Встреча не реже одного 

раза в год, сопредседатели ТИК - заместитель Национального специального 

советника Белого дома по международным экономическим вопросам и вице-

                                                           
7Дубровин Д. ЕС, НАТО и Россия. Кризис или непонимание? // Эхо планеты, 2008. - № 1. - С. 10 
8  Joint EU – US Action Plan – 1995. 15 p. Режим доступа: 

http://eeas.europa.eu/us/docs/joint_eu_us_action_plan_95_en.pdf (дата обращения: 05.02.2020)  

 

https://2009-2017.state.gov/p/eur/rt/eu/tec/c33533.htm
http://eeas.europa.eu/us/docs/joint_eu_us_action_plan_95_en.pdf
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президент Европейской комиссии по торговле - содействуют диалогу и 

соглашению для дальнейшей интеграции трансатлантических экономик. По всему 

спектру взаимосвязанных вопросов, ТЭС стремится устранить торговые барьеры, 

внедрить лучшие практики, гармонизировать стандарты и обеспечить доступ к 

рынкам. 

После саммита США-ЕС 2007 года «Декларация об усилении 

трансатлантической экономической интеграции и роста заложила основу для 

основанного на росте плана сотрудничества. С тех пор, ТЭС опирался на 

историческую и продолжающуюся трансатлантическую экономическую 

интеграцию, чтобы определить новые области сотрудничества9». 

Европейский Союз и Соединенные Штаты являются основным источником и 

местом назначения друг друга для инвестиций, общий объем инвестиций которых 

составляет более 2,1 трлн. евро. Таким образом, трансатлантический подход к 

инвестиционной политике считается ключевым элементом бизнеса, особенно с 

учетом протекционистского направления в некоторых странах с развивающейся 

экономикой.   

В этом отношении приветствуется создание Группы высокого уровня по 

инвестициям. Тем не менее, еще предстоит проделать значительную работу, 

чтобы «Европейский Союз и Соединенные Штаты определили принципы 

ответственной и прозрачной инвестиционной политики и процедур. ТЭС должен 

создать прочную нормативно-правовую базу для внутренних и внешних 

инвестиций, которая может применяться на глобальном уровне, следовательно, 

также в отношении стран с развивающейся экономикой»10.   

С изменениями, внесенными Лиссабонским договором, прямые иностранные 

инвестиции стали теперь частью общей коммерческой политики (ст. 206 Договора 

о функционировании Европейского Союза) и впервые предоставляют ЕС 

правовую основу для переговоров об инвестиционных соглашениях. В сентябре 

                                                           
9Фурман Е. «Идея интеграции в ЕС и СНГ: социальная база и альтернативы» / Е. Фурман // Современная 

Европа. - 2007. - №2 - с. 72 
10  Горбунова Наталья Евгеньевна. Европейский Союз как политическая интеграционная модель: теория и 

практика: дис. канд. пол. наук. Московскийгосударственныйобластнойуниверситет, 2005. 
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2011 года Совет ЕС утвердил мандаты для переговоров по разделам о защите 

инвестиций в соглашениях о свободной торговле с Канадой, Индией и 

Сингапуром. Таким образом, теперь существует правовая основа, чтобы 

проложить путь к инвестиционному соглашению между ЕС и США. 

30 апреля 2007 года президент Европейской комиссии Жозе Мануэль Баррозу, 

канцлер Германии Ангела Меркель и тогдашний президент США Джордж Буш 

подписали «Рамки для продвижения трансатлантической экономической 

интеграции между Соединенными Штатами Америки и Европейским союзом11». 

Ключевой элемент в рамках этой программы было принятие рабочей программы 

сотрудничества в целом ряде секторов: юстиции и внутренних дел, энергетики и 

энергетической безопасности, окружающей среды, науки и техники, образования 

и профессиональной подготовки. Но краеугольным камнем этих рамок было 

создание политической платформы для продвижения этих усилий по 

сотрудничеству и стимулирования трансатлантической экономики: TEC.   

TEC объединяет членов Европейской комиссии и Кабинета министров США, 

которые несут политическую ответственность за различные области политики, 

которые охватываются Рамочной основой и обсуждались на встречах. Кроме того, 

«ТИК созывает Группу советников, состоящую из сопредседателей трех 

существующих трансатлантических диалогов: Диалога трансатлантических 

законодателей, Диалога трансатлантического потребителя и Диалога 

трансатлантического бизнеса. Группе советников поручено обратиться к более 

широкому сообществу заинтересованных сторон и высказать свое мнение12».   

С 2005 года Европейская комиссия и правительство США также проводят 

регулярные встречи Форум Высокого Уровня по Сотрудничеству в Области 

Нормативного Регулирования HLRCF для содействия обмену передовым опытом 

регулирования в различных секторах промышленности13. 

                                                           
11 Давыдов А.Ю. США и страны ЕС: торговля и инвестиции // Современная Европа, 2008. - № 1. - С. 32 
12Тамже - С. 33 
13COMMUNICATION FROM THE COMMISSION TO THE EUROPEAN PARLIAMENT AND THE COUNCIL 

Enlargement Strategy and Main Challenges 2012-2013 [Электронныйресурс]. –режимдоступа: 

https://ec.europa.eu/neighbourhood-

enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf (датаобращения 05.02.2020) 

https://ec.europa.eu/neighbourhood-enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf
https://ec.europa.eu/neighbourhood-enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf
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С 2009 года существует также Энергетический совет ЕС-США, посвященный 

углублению трансатлантического диалога по стратегическим энергетическим 

вопросам, таким как безопасность поставок или политика, направленная на 

переход к низкоуглеродистым источникам энергии при одновременном 

укреплении постоянного научного сотрудничества в области энергетических 

технологий. Этот Совет был создан «Европейскими комиссарами Андрисом 

Пиебалгсом (Энергетика), Бенитой Ферреро-Вальднер (Внешние связи) и Янезом 

Поточником (Исследования), вместе с Министром энергетики США Стивеном Чу 

и Заместителем государственного секретаря США Джеймсом Стейнбергом 4 

ноября. 2009 в Вашингтоне14».  

Таким образом, на протяжении 2008–2012 гг. были сделаны существенные 

шаги на пути усиления интеграции. Окончилась «банановая война15» — самый 

продолжительный тарифный спор США и ЕС в рамках ВТО. Завершилась 

«стальная война 16 » — Евросоюз снял ограничения на ввоз отдельных видов 

электротехнической стали для американской «AK Steel Corp17». Был заключен ряд 

соглашений в сфере защиты права интеллектуальной собственности. «Подписано 

соглашение об общих принципах зарубежного инвестирования, целью которого 

является гармонизация инвестиционных режимов США и ЕС, и постепенного 

снятия барьеров на пути двустороннего экономического сотрудничества и 

торговли18». 

 

1.2 Формирование трансатлантической зоны свободной торговли  

                                                           
14Пашковская И.Г. Европейский Союз: формирование внешней энергетической политики / И.Г. Пашковская; 

Научно-координационный совет по международным исследованиям МГИМО(У)МИД России. Центр евро-

атлантической безопасности. М. : МГИМО – Университет, 2008. - С. 73. 
15 Спор относительно торговли бананами на рынке ЕС [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.rgwto.com/wto.asp?doc_id=1797&id=3669 (дата обращения 05.02.2020) 
16Давыдов А.Ю. США и страны ЕС: торговля и инвестиции // Современная Европа, 2008. - № 1. - С. 30, 38. 
17Пашковская И.Г. Европейский Союз: формирование внешней энергетической политики / И.Г. Пашковская; 

Научно-координационный совет по международным исследованиям МГИМО(У)МИД России. Центр евро-

атлантической безопасности. М. : МГИМО – Университет, 2008. - С. 73. 
18Тамже 

http://www.rgwto.com/wto.asp?doc_id=1797&id=3669
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Трансатлантическое соглашение о свободной торговле (TAFTA) 

между  США  и ЕС направлено  на «защиту 19 » инвестиций и устранение 

«ненужных регуляторных барьеров20». 

Отправной точкой создания TAFTA можно считать 1994 г., когда по 

инициативе немецкого бизнес сообщества правительство ФРГ подняло этот 

вопрос на саммите США – ЕС21. Однако в силу сложности и масштабности такого 

проекта его согласование потребовало немало времени. «Основным критиком 

TAFTA стала Франция, исторически со скепсисом относящаяся к усилению роли 

США в Европе, как в сфере культуры, так и в области экономики. Германия, 

напротив, была основным лоббистом проекта Зоны свободной торговли, 

добившись включения этого вопроса в новую трансатлантическую повестку в 

1995 г., затем канцлер А. Меркель предложила считать TAFTA заменой 

стагнирующему Дохийскому раунду ВТО, поскольку вместе со своими 

торговыми партнерами эта зона будет покрывать до 60% мировой торговли. 

Также Берлин поднял вопрос подписания трансатлантического торгового 

соглашения во время своего председательствования в ЕС в 2007 г.22» По иронии 

судьбы, когда президент Б. Обама, выступая с обращением к нации, особо 

отметил хорошие перспективы создания TAFTA и подписания всеобъемлющего 

соглашения к концу 2014 г., скандал с прослушиванием немецкого канцлера 

американскими разведслужбами отложил это событие на неопределённый срок. 

Отношения между Палатой представителей США и Европейским парламентом 

можно проследить до 1972 года, когда группа членов палаты во главе с 

представителем Сэмом Гиббонсом из Комитета по путям и средствам Палаты 

                                                           
19US-EUTransatlanticFreeTradeAgreement (TAFTA). Destructive social and environmental impacts Режимдоступа: 

https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-environmental-

consequences/5375692 (датаобращения: 05.02.2020)  
20Там же 
21 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19  (дата обращения 05.02.2020) 
22COMMUNICATION FROM THE COMMISSION TO THE EUROPEAN PARLIAMENT AND THE COUNCIL 

Enlargement Strategy and Main Challenges 2013-2014 [Электронныйресурс]. –режимдоступа: 

https://ec.europa.eu/neighbourhood-

enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf (датаобращения 05.02.2020) 

 

https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-environmental-consequences/5375692
https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-environmental-consequences/5375692
https://ec.europa.eu/neighbourhood-enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf
https://ec.europa.eu/neighbourhood-enlargement/sites/near/files/pdf/key_documents/2013/package/strategy_paper_2013_en.pdf
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представителей отправилась в Брюссель с явной целью встречи и обмен 

мнениями с парламентом. Первые визиты конгресса в Брюссель были 

организованы членами комитета Палаты представителей по путям и средствам, 

которые интересовались такими вопросами, как сельскохозяйственные субсидии, 

сталь, тарифы, антидемпинговые инициативы и общие области, связанные с 

торговлей23. Эти первоначальные парламентские контакты, в которых участвовала 

только Палата представителей, стали называться Межпарламентской группой 

Европейского сообщества США. Вскоре после того, как начались эти ранние 

обмены, члены палаты и члены Европарламента начали встречаться два раза в 

год, один раз в Соединенных Штатах и один раз в Европе. 15 января 1999 года на 

50-м межпарламентском совещании в Страсбурге Европейский парламент и 

Палата представителей США официально оформили свое институциональное 

сотрудничество в рамках системы «Трансатлантический диалог законодателей» 

(TLD) 24 . Эти межпарламентские отношения, действительно, являются самыми 

длительными и интенсивными в истории Европейского парламента. 

Встречи TLD разделены на рабочие сессии по темам, представляющим общий 

интерес, таким как международные отношения, экономические отношения, 

торговля, кибербезопасность и энергетика. После каждой встречи TLD принимает 

совместное заявление с изложением позиций, согласованных обеими 

делегациями. 

В более широком смысле, ДВУ также подразумевает контакты между 

дополнительными комитетами в Палате представителей США и Европейском 

парламенте. Таким образом, деятельность в области ДВУ расширилась и 

включает видеоконференции, специальные рабочие группы по вопросам, 

представляющим взаимный интерес, а также играет роль посредника для прямых 

межкомитетских обменов между законодательными комитетами Европейского 

парламента и Конгресса США. 

                                                           
23 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19 (дата обращения 05.02.2020) 
24 Там же 
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Кроме того, Европейский парламент учредил Руководящий комитет по ДВУ, в 

который входят председатели всех комитетов с трансатлантическими 

измерениями. 

Основой зоны свободной торговли должен был стать именно процесс 

устранения пошлин и тарифов во взаимной торговле. В целом выше среднего 

тарифы остаются в сельскохозяйственном секторе и ниже среднего – в секторе 

промышленных товаров. Хотя тарифы и пошлины сейчас не являются самым 

серьёзным препятствием в трансатлантических отношениях и остаются в 

пределах 5–7%25, их окончательное устранение важно по целому ряду причин. 

Трансатлантические торговые отношения характеризуются очень большой долей 

внутрисекторальной торговли, когда одна и та же компания продаёт свои 

идентичные товары и услуги по обе стороны Атлантики26. В такой ситуации даже 

самые незначительные пошлины и тарифы дают серьёзное демпинговое 

преимущество местным конкурентам. Другим фактором является серьёзное 

переплетение цепочки поставщиков большинства трансграничных корпораций. К 

примеру, немецкие автомобильные гиганты часть компонентов для производства 

покупают в США и при ввозе их на территорию ЕС вынуждены платить пошлины 

и закладывать эти издержки в стоимость товара, продаваемого на территории ЕС, 

другими словами, Германия создаёт налог для собственных граждан. 

Растет обеспокоенность тем, что переговоры могут привести к  открытию 

шлюзов для ГМО и сланцевого газа (фрекинга) в  Европе, угрозе цифровых и 

трудовых прав и предоставлению корпорациям возможности юридически 

оспаривать широкий спектр нормативных актов, которые им не нравятся. 

Одним из ключевых аспектов переговоров является то, что и ЕС, и США 

должны признать свои соответствующие правила и положения, которые на 

практике могут привести к снижению регулирования до наименьшего общего 

                                                           
25 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19 (дата обращения 05.02.2020) 
26Тамже 
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знаменателя. Для ЕС это может означать принятие стандартов США во многих 

областях, включая продовольствие и сельское хозяйство, которые ниже, чем в ЕС. 

Даже руководители финансового комитета Сената США в  письме  торговому 

представителю США Рону Кирку ясно дали понять, что любое соглашение 

должно уменьшить ограничения ЕС на генетически модифицированные 

сельскохозяйственные культуры, хлорированных цыплят и говядину, 

обработанную гормонами. 

Продовольственная лоббистская группа Food&DrinkEurope, представляющая 

крупнейшие продовольственные компании (Unilever, Kraft, Nestlé и т. д.), 

поддержала переговоры, одним из основных требований которых является 

содействие низкому уровню присутствия неутвержденных ГМУ-культур. 

Переговоры TAFTA покрыты тайной и закрыты для надлежащего 

общественного контроля. Они составляют чуть больше, чем грязные соглашения 

о закулисных переговорах, стремясь создать впечатление, что они каким-то 

образом демократичны, и фактически являются частью продолжающегося 

корпоративного захвата демократии и дальнейшей реструктуризации экономики в 

пользу интересов элиты27. 

Однако, несмотря на заявления Европейской комиссии об отсутствии 

секретности, записи о встречах Европейской комиссии с лоббистами бизнеса, 

выпущенные для Обсерватории корпоративной Европы (CEO) в соответствии с 

законом ЕС о свободе информации, подвергались жесткой цензуре. Документы 

показали, что ЕК предложила представить списки пожеланий для «регуляторных 

барьеров», которые они хотели бы устранить в ходе переговоров. У 

общественности нет возможности узнать, как ЕС включил это в свою 

переговорную позицию, поскольку все ссылки были удалены. Документы ясно 

показывают, что устранение различий в правилах ЕС и США является ключевым 

вопросом в переговорах: иными словами, стремление к основанию в 

установлении минимально возможных барьеров. 

                                                           
27 TheGlobalCompetitivenessReport 2015–2016. Competitiveness Rankings. Режимдоступа: 

http://reports.weforum.org/global-competitiveness-report-2015-2016/competitiveness-rankings/   (датаобращения: 

05.02.2020) 

http://reports.weforum.org/global-competitiveness-report-2015-2016/competitiveness-rankings/
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13 февраля 2013 года ЕС и США объявили, что они начнут переговоры о 

трансатлантическом соглашении, о свободной торговле. Это Трансатлантическое 

торгово-инвестиционное партнерство будет составлять около трети мировой 

торговли и станет крупнейшим в мире соглашением о свободной торговле. Когда 

новый госсекретарь США Джон Керри и канцлер Германии Ангела Меркель 

встретились в Берлине, стало ясно, что политики по обе стороны Атлантики 

ожидают, что это соглашение даст их томным экономикам импульс, который им 

срочно необходим. Хотя эта надежда может быть понятна, значение 

трансатлантического соглашения о свободной торговле выйдет далеко за пределы 

американо-европейской экономической зоны. 

Толчок к трансатлантическому соглашению о свободной торговле является 

еще одним свидетельством кризиса на многосторонних переговорах во 

Всемирной торговой организации (ВТО). Американо-европейские переговоры 

показывают, что они вступили в новую фазу торгового регионализма, которая 

угрожает подорвать ВТО гораздо сильнее, чем раньше. Большинство соглашений 

о свободной торговле, заключенных США и ЕС в прошлом, были заключены с 

экономически менее важными странами.  

В конце концов, трансатлантическое соглашение о свободной торговле, скорее 

всего, означает не что иное, как переписывание правил мировой экономики. 

Последний раз это происходило во время Уругвайского раунда, который 

завершился в 1994 году созданием ВТО и расширением сборника правил 

торговли, включив в него услуги, интеллектуальную собственность и связанные с 

торговлей инвестиционные меры в дополнение к традиционному устранению 

торговых барьеров. Это расширение и углубление повестки дня было слишком 

сложным для многих развивающихся стран и подвергалось критике за то, что оно 

было слишком односторонним, главным образом потому, что для практического 

осуществления повестки дня потребовались скудные административные и 

финансовые ресурсы. 

Трансатлантическое соглашение о свободной торговле может иметь еще более 

серьезные последствия для развивающихся стран, чем Уругвайский раунд. 
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Повестка дня переговоров устанавливает новые стандарты с точки зрения, как 

широты затрагиваемых тем, так и глубины обязательств. Помимо расширения 

доступа на рынки товаров, услуг и инвестиций, переговоры будут касаться, в 

частности, сближения промышленных и других стандартов и национальных 

систем регулирования. 

Утративший силу документ ЕС от 2013 года показывает, что Комиссия 

предлагает Совету по сотрудничеству в области регулирования между ЕС и США, 

постоянную структуру, которая будет создана в рамках соглашения 

TAFTA28. Существующее и будущее регулирование ЕС будет затем проходить 

серию расследований, диалогов и переговоров в этом Совете. Это отодвинет 

решения о регулировании в технократическую сферу, от демократического 

контроля. Кроме того, для предлагаемого регулирования будут проводиться 

обязательные оценки воздействия, которые будут проверяться на предмет их 

потенциального воздействия на торговлю. Это было бы идеально для лобби 

крупного бизнеса: создать надежный тормоз для любого нового прогрессивного 

регулирования на самом первом этапе принятия решений. 

Как будто все это не плохо, есть также весьма спорный торгово-инвесторское 

обеспечение урегулирования споров в TAFTA. Это позволило бы американским 

компаниям, инвестирующим в Европу, обойти европейские суды и обратиться к 

правительствам ЕС в международных трибуналах всякий раз, когда они 

обнаруживают, что законы в области общественного здравоохранения, охраны 

окружающей среды или социальной защиты мешают их прибыли. Компании ЕС, 

инвестирующие за рубежом, будут иметь такую же привилегию в США. 

Это представляет собой хартию для систематического разрушения и 

демонтажа законодательства, которое существует для защиты с трудом 

завоеванных прав рабочих и простых людей. 

Во всем мире крупный бизнес уже использовал такие положения об 

урегулировании споров между инвесторами и государством в торговых и 

                                                           
28 Смирнов, А.А. Обеспечение информационной безопасности в условиях виртуализации общества. Опыт 

Европейского Союза / А.А. Смирнов. - М.: Юнити-Дана, 2015. –С. 78 
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инвестиционных соглашениях для получения крупных сумм 

компенсации29 . Трибуналы, состоящие из специальных групп из трех человек, 

нанятых из небольшого клуба частных юристов, изобилующих конфликтами 

интересов, предоставили миллиарды евро компаниям, любезно предоставленным 

налогоплательщиками. 

Компании ЕС и США использовали эти судебные процессы, чтобы 

уничтожить любую конкуренцию или угрозы своей прибыли, например, 

оспаривая политику в области зеленой энергии и лекарств, законодательство о 

борьбе с курением, запреты на вредные химические вещества, экологические 

ограничения на добычу полезных ископаемых, политики медицинского 

страхования и меры по улучшению экономического положения меньшинств. 

Если правительства и парламенты не будут действовать, чтобы защитить 

интересы общества, влиятельные корпорации приобретут карт-бланш, чтобы 

обуздать демократию и обуздать политику, разработанную для общественного 

блага30. 

Несмотря на такие серьезные опасения, участники кампании из Сиэтла в 

Брюссель подвергли критике недавно проведенную консультацию Европейской 

комиссии по правам инвесторов в торговой сделке между ЕС и США как 

фиктивную консультацию, направленную на продажу своей проиндустриальной 

повестки дня, а не честная попытка провести столь необходимые открытые 

дебаты по этому вопросу. 

Роос ван Ос из Центра исследований многонациональных корпораций 

(СОМО), член сети Сиэтл-Брюссель, сказал: 

«Те, кто отвергает недемократическую и опасную систему урегулирования 

споров между инвестором и государством, не будут иметь возможности на этой 

консультации выразить свое несогласие, потому что предвзятые вопросы 

                                                           
29 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19 (дата обращения 05.02.2020) 
30Шохин, А.Н. Взаимодействие бизнеса и власти в Европейском Союзе / А.Н. Шохин. - М.: Государственный 

университет - Высшая школа экономики (ГУ ВШЭ), 2014. –С. 47 
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Комиссии не дают возможности для этого. Комиссия должна быть готова к 

реальным дебатам, а не к трусливой рекламной кампании своей корпоративной 

повестки дня31». 

На встречах с Комиссией члены ее консультативной группы гражданского 

общества по торговой сделке между ЕС и США подчеркивали необходимость 

того, чтобы консультации были понятными для неспециалистов и чтобы были 

сбалансированные вопросы. Но консультационная анкета Комиссии содержит 

только вопросы о повестке дня для незначительных реформ, чтобы спасти 

спорную систему урегулирования споров между инвестором и государством, в 40-

страничном юридическом тексте, который будет трудно понять представителям 

общественности. 

Марк Мэйс из бельгийской организации развития, а также член сети Сиэтл-

Брюссель: 

 «Так называемая программа реформ Комиссии не предпринимает никаких 

действий для устранения основных недостатков системы урегулирования споров 

между инвестором и государством. Поэтому иностранные компании будут по-

прежнему обладать большими правами, чем отечественные фирмы и граждане. А 

международные трибуналы, состоящие из трех коммерческих юристов, будут и 

впредь принимать решение о том, какая политика является правильной или 

неправильной, независимо от внутреннего законодательства, судов и 

демократии32». 

Анализ утечек инвестиционных текстов из торговых переговоров между ЕС и 

Канадой показывает, что подход ЕС к защите инвестиций мало что дает для 

защиты права на регулирование (фактически он иногда делает прямо 

противоположное), и он создаст арбитражную систему, которая значительно 

уступает к внутренним правовым системам в ЕС и Северной Америке. 

                                                           
31  US-EU Transatlantic Free Trade Agreement (TAFTA). Destructive social and environmental impacts 

Режимдоступа: https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-

environmental-consequences/5375692 (датаобращения: 05.02.2020) 
32Тамже 

https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-environmental-consequences/5375692
https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-environmental-consequences/5375692
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Пиа Эберхардт (Pia Eberhardt), участник кампании по торговле, другой член 

сети Сиэтл-Брюссель, сказала: «Арбитражная система инвестор-государство не 

может быть приручена. Жадные на прибыль юридические фирмы и их 

корпоративные клиенты всегда найдут способ атаковать страны за действия, 

которые угрожают их прибыли. Корпоративные супер-права должны быть 

отменены - и люди в Европе не должны упускать эту важнейшую возможность 

сказать Комиссии сделать это33». 

Чтобы усилить общественный контроль и демократические дебаты о спорных 

правах инвесторов в торговых соглашениях ЕС, члены Сиэтл-брюссельской сети 

создали веб-сайт для публикации просочившихся переговорных текстов и 

критического анализа этих текстов. 

Сеть также приглашает организации гражданского общества и представителей 

общественности участвовать в текущих онлайн-акциях против опасных 

корпоративных прав в торговых сделках ЕС. 

В 2013 президент США Барак Обама объявил о начале нового торгового 

соглашения между Соединенными Штатами и Европейским союзом. Это 

трансатлантическое соглашение о свободной торговле (TAFTA) - или то, что 

правительственные лидеры рекламируют как Трансатлантическое торгово-

инвестиционное партнерство (TTIP) - может содержать положения об авторском 

праве, которые представляют серьезную угрозу для цифровых прав34.  

Когда президент Обама сделал свое заявление, он сказал, что это новое 

региональное соглашение будет необходимо, «потому что свободная и 

справедливая торговля через Атлантику поддерживает миллионы хорошо 

оплачиваемых рабочих мест в Америке 35 ». Но если прошлое должно быть 

ориентиром, нужно только взглянуть на то, как Транстихоокеанское партнерство 

(ТТП), Соглашение о борьбе с контрафактной продукцией (ACTA) и другие 

                                                           
33  US-EU Transatlantic Free Trade Agreement (TAFTA). Destructive social and environmental impacts 

Режимдоступа: https://www.globalresearch.ca/the-us-eu-trans-atlantic-free-trade-agreement-tafta-devastating-social-and-
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двусторонние и региональные торговые соглашения исключают гражданские 

права, общественные группы от переговоров, чтобы понять скептицизм по поводу 

того, что эта новая трансатлантическая торговая сделка будет составлена в 

«свободной и честной» манере, которая бы защищала широкие интересы 

пользователей Интернета. 

Economic Freedom Fighters (EFF) присоединяется к 44 организациям США и 

ЕС, призывая к законной прозрачности в предстоящих переговорах по TAFTA, и, 

кроме того, исключает любые положения, касающиеся патентов, авторских прав, 

товарных знаков, защиты данных или других форм так называемой 

«интеллектуальной собственности36».  

 

1.3. Экономические преимущества 

 

Соединенные Штаты и Европейский Союз являются крупнейшими мировыми 

торговыми державами. Продолжение протекционистской торговой политики 

может привести к значительному экономическому ущербу мировой экономике и 

смелому снижению темпов экономического роста для многих развивающихся 

стран. Хотя связь между торговой политикой и экономикой остается спорным 

вопросом научных дискуссий, цель этой статьи - показать, почему устранение 

тарифных и нетарифных барьеров в торговле между США и ЕС будет 

стимулировать экономический рост и приведет к значительному повышению 

уровня жизни по обе стороны Атлантики. 

Соединенные Штаты и Европейский Союз являются крупнейшими торговыми 

площадками в мировой экономике. В 2008 году 21,7 процента американского 

экспорта было облегчено в Европейском союзе, в то время как импорт из ЕС 

представлял 17,7 процента от общего импорта США. Помимо ЕС, крупнейшими 

торговыми партнерами по доле импорта США являются Китай (16,7 процента), 

Канада (16 процентов), Мексика (10 процентов) и Япония (6,7 процента).  
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В 2008 году объем мировой торговли товарами в США составил 2,3 триллиона 

долларов, а общий объем торговли в ЕС составил 2,7 триллиона евро. После 

Китая Соединенные Штаты являются вторым важным импортным партнером ЕС. 

Почти 186 миллиардов евро импорта (12 процентов) в ЕС были проданы с 

Соединенными Штатами 37 . Относительно большой объем торговли США с 

Мексикой и Канадой является следствием Североамериканской зоны свободной 

торговли (NAFTA). Зона свободной торговли между США, Канадой и Мексикой 

ликвидировала многочисленные тарифные и нетарифные барьеры, что привело к 

значительному созданию торговли.  

Согласно Бюджетному управлению Конгресса США, беспристрастное мнение 

Конгресса США, в 2000 году NAFTA увеличило экспорт США в Мексику на 10,4 

процента, а затем в 2001 году увеличилось на 10,3 процента. В долгосрочной 

перспективе, используя подход общего равновесия, TAFTA может повысить 

экспорт в Мексику до 27,1 процента. Влияние NAFTA на ВВП США было более 

умеренным. В 2001 году NAFTA увеличило ВВП США на 0,5–3,6 млрд. Долларов 

США или на 0,006–0,041 процента38.  

Исследование, проведенное в 2008 году Институтом Петерсона, показало, что 

благодаря глобализации экономика США ежегодно обогащается на 1 триллион 

долларов. По данным Всемирной торговой организации, каждый год система 

дискреционных сельскохозяйственных субсидий и импортных квот ЕС является 

существенным препятствием для мировой торговли. Еще в 1996 году 

Соединенные Штаты подали жалобу и обратились с просьбой об урегулировании 

споров во Всемирной торговой организации относительно правил ЕС в 

отношении условий продовольственной безопасности зерна и квот на импорт как 

значительных барьеров для торговли. Несмотря на многосторонние усилия по 

либерализации торговли, США и ЕС сохраняют постоянные и дискреционные 

барьеры в торговле. В 2008 году, когда экономический и финансовый кризис 

охватил весь мир, импорт ЕС в США упал на 3,4 процента. Характер снижения 

                                                           
37 The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. Frankfurt am Main: European 

Central Bank, 2014. October. Pp. 49-68.  
38Тамже 
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торговли следовал вместе со снижением мирового спроса, что побудило 

политиков во многих странах принять искажающие меры по защите торговли.   

Экономические выгоды от торговли между ЕС и США существенны. 

Установление тарифных и нетарифных барьеров в торговле может привести к 

значительному снижению мировой торговли и экономического благосостояния. 

Еще в 2002 году Соединенные Штаты запланировали тарифы на 

импортируемую сталь в диапазоне от 8 до 30 процентов, чтобы оставаться в силе 

до 2005 года, и таким образом изолировали американскую сталелитейную 

промышленность от международной конкуренции. Согласно эмпирическим 

оценкам двух выдающихся экономистов, квоты тарифных ставок в США привели 

к значительному снижению экономического благосостояния во всем мире. В 2004 

году введение тарифов на импортную сталь снизило экономическое 

благосостояние в 15 странах ЕС на 60 миллионов долларов39. В период с 2002 по 

2004 год снижение экономического благосостояния в ЕС-15 из-за тарифов на 

сталь в США оценивается в 170 миллионов долларов. В период с 2002 по 2005 год 

тарифы на сталь в США снизили мировое экономическое благосостояние на 305 

миллионов долларов. Общее влияние тарифов на сталь в США на отечественную 

сталелитейную промышленность было отрицательным. В 2003 году Джозеф 

Франсуа и Лора М. Боугман оценили экономические последствия. Авторы 

обнаружили, что в 2002 году около 200 000 американских рабочих потеряли 

работу из-за более высоких цен на сталь. Общая стоимость потери рабочих мест 

составила 4 млрд. долл. США в виде потери заработной платы в период с февраля 

по ноябрь 2002 года40.  Кроме того, ни одно государство не получило чистого 

дохода от тарифов на сталь, а 30 американских сталелитейных компаний были 

вынуждены обанкротиться. 

Несмотря на то, что Европейский союз подписал многочисленные 

двусторонние и региональные соглашения о свободной торговле, общая 

сельскохозяйственная политика (САР) является, пожалуй, самым значительным и 
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вредным барьером для мировой торговли. CAP была создана в конце 1950-х и 

начале 1960-х годов для предоставления прямых ценовых субсидий и поддержки 

производства для европейских владельцев ферм. В 2006 году расходы CAP 

составили 49,8 млрд. евро, что составляет 48 процентов бюджета ЕС. Прямые 

выплаты и субсидии владельцам фермерских хозяйств привели к значительному 

вмешательству государства в сельскохозяйственный сектор. Чтобы защитить 

сельскохозяйственный сектор, политики ЕС ввели импортные пошлины, 

импортные квоты, интервенционные цены, прямые субсидии и производственные 

квоты. На сегодняшний день ценовое вмешательство CAP охватывает 31 группу 

продуктов, начиная от фруктов, овощей, риса, картофеля, зерновых и оливок до 

мяса, семян, вина, меда и т. д.  

Общий охват товаров во внешней торговле ЕС больше и шире, чем весь режим 

CAP 41 . Введение высоких тарифных ставок на импорт из других стран не 

позволило многим развивающимся и наименее развитым странам экспортировать 

свою продукцию на рынки ЕС. Помимо препятствования торговле с 

развивающимися странами, CAP несет дополнительные негативные последствия 

для нагрузки на здоровье в странах ЕС.  

Учитывая итоги ежегодных встреч на высшем уровне, проведенных до 

настоящего времени, установление более тесных экономических связей можно 

рассматривать как ключевой элемент отношений ЕС-США. Интенсивный 

трансатлантический диалог по экономическим вопросам является результатом 

углубленной интеграции стран-членов ЕС в области единого рынка. Сегодня ЕС и 

США образуют самое большое и мощное в мире направление экономического 

сотрудничества. Интенсификация и либерализация торговли и инвестиций 

остаются важной целью ЕС. Для достижения этой цели 30 апреля 2007 года на 

саммите ЕС-США в Вашингтоне был создан Трансатлантический экономический 

совет (ТИК). В центре внимания ТИК такие вопросы, как устранение торговых 
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барьеров, стимулирование инвестиций, координация финансовых рынков и 

обеспечение уважения прав интеллектуальной собственности. Состоявшийся 28 

ноября 2011 года, недавний саммит ЕС-США указал на то, что экономический 

рост и создание рабочих мест являются ключевыми направлениями 

трансатлантического сотрудничества в ближайшие годы. Для достижения этих 

целей была создана Рабочая группа высокого уровня по рабочим местам и росту. 

ЕС считает Вашингтон своим партнером в решении глобальных проблем. ЕС 

определяет «политическую повестку дня» трансатлантического сотрудничества в 

очень широком смысле. Основными элементами этой повестки дня являются: 

И ЕС, и Вашингтон активно участвуют в продвижении политических и 

экономических реформ на Ближнем Востоке, в Восточной Европе, на Западных 

Балканах, в Африке и Латинской Америке42. 

Многие страны ЕС принимают активное участие в миссии ИСАФ НАТО. 

Другие области, в которых обе стороны сотрудничают в борьбе с терроризмом, 

включают борьбу с финансированием терроризма и предотвращение отмывания 

денег. 

Сотрудничество ЕС-США в этой области охватывает миссию ЕВЛЕКС в 

Косово и миссии ЕврАзЭС и ЕВРОЛ в ДРК в Демократической Республике 

Конго. В мае 2011 года США и ЕС подписали Рамочное соглашение об участии 

Соединенных Штатов Америки в операциях ЕС по урегулированию кризисов43. 

Обе стороны регулярно проводят переговоры о диверсификации источников 

энергии и обеспечении безопасного доступа и транспортировки энергоресурсов. В 

ноябре 2009 года саммит ЕС-США учредил Энергетический совет ЕС-США44. 

Новому элементу институционального сотрудничества между ЕС и США Совету 

                                                           
42 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 
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было поручено активизировать энергетический диалог и активизировать 

сотрудничество в области новых технологий в области охраны окружающей 

среды. Энергетический совет занимается диверсификацией источников энергии 

(например, за счет более широкого использования сжиженного природного газа, 

солнечной энергии, энергии ветра, биотоплива и ядерной энергии). Кроме того, 

Совет содействует сотрудничеству в области энергетической политики, как на 

двусторонней основе (ЕС-США), так и с третьими странами. Последнее заседание 

Энергетического совета состоялось на полях саммита ЕС-США в ноябре 2011 

года. 

ЕС и США являются наиболее тесно связанными экономическими регионами 

мира. Хотя на их долю приходится чуть более «10 процентов населения мира, они 

производят 46 процентов мирового национального продукта, 50 процентов 

мирового экономического производства, около одной трети мировой торговли и 

одну треть всех регистраций патентов. На их долю приходится 60 процентов 

прямых инвестиций по всему миру45». 

В 2015 году трансатлантическая торговля товарами составила «619,6 млрд. 

долларов США. Взаимные инвестиции даже больше способствуют развитию 

наших экономических связей, чем торговля. В конце 2014 года в государствах-

 членах ЕС инвестиции в США составили около 1985 миллиардов долларов США, 

а прямые инвестиции США в ЕС составили 1810 миллиардов долларов США»46. 

Чтобы еще больше использовать потенциал двух основных экономических 

блоков, было проведено 15 раундов переговоров по Трансатлантическому 

торговому и инвестиционному партнерству (ТТИП) в период с июля 2013 года по 

октябрь 2016 года. Соглашение предназначено для обеспечения большего роста и 

занятости по обе стороны Атлантики и будет включать торговлю, инвестиции, 

технические стандарты и нормы. Эти переговоры могут привести к созданию 

новой трансатлантической экономической зоны для примерно 800 миллионов 

человек. 

                                                           
45Тамже 
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Переговоры пока приостановлены. 17 января 2017 года был опубликован 

совместный отчет Европейской комиссии и торгового представителя США. В нем 

описывается состояние переговоров и говорится, что переговоры могут быть 

завершены при наличии достаточной политической воли. В настоящее время 

неясно, когда переговоры могут быть возобновлены при администрации Трампа. 

Торговля товарами и услугами США с ЕС в 2018 году составила почти 1,3 

триллиона долларов. Экспорт составил 575 миллиардов долларов; Импорт 

составил 684 миллиарда долларов. США. Дефицит торговли товарами и услугами 

с ЕС в 2018 году составил 109 миллиардов долларов47. 

В течение 2018 года Соединенные Штаты имели общий объем торговли 

товарами (двумя способами) со странами Европейского Союза в размере 807 

миллиардов долларов США. Экспорт товаров составил 319 миллиардов долларов 

США; импорт товаров составил 488 млрд. долларов. Дефицит торговли товарами 

США со странами Евросоюза в 2018 году составил 169 миллиардов долларов. 

Торговля услугами с ЕС (экспорт и импорт) составила в 2018 году примерно 

452 миллиарда долларов. Экспорт услуг составил 256 миллиардов 

долларов; Импорт услуг составил 196 миллиардов долларов. Профицит торговли 

услугами США с ЕС в 2018 году составил 60 миллиардов долларов48. 

По данным Министерства торговли США, экспорт товаров и услуг из США в 

ЕС обеспечил около 2,6 млн. рабочих мест в 2015 году (по последним данным) 

(1,2 млн. поддерживается за счет экспорта товаров и 1,4 млн. - за услуги)49. 

Экспорт. 

 Страны ЕС вместе заняли бы 1-е место в качестве экспортного рынка для 

Соединенных Штатов в 2018 году. 

 «Экспорт товаров из США в ЕС в 2018 году составил 318,6 млрд. долларов, 

что на 12,5% (35,4 млрд. долларов) с 2017 года и на 17,0% в 2008 году. Экспорт 

США в ЕС составляет 19,1% от общего экспорта США в 2018 году»50. 

                                                           
47The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. Frankfurt am Main: European 

Central Bank, 2014. October. Pp. 49-68. 
48Тамже. Pp. 59-68. 
49Тамже 
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 «Топ-5 экспортных рынков США в странах ЕС на 2018 год составили: 

Великобритания (66,2 млрд. долларов), Германия (57,7 млрд. долларов), 

Нидерланды (49,4 млрд. долларов), Франция (36,3 млрд. долларов) и Бельгия (31,4 

млрд. долларов)»51. 

 В 2018 году основными категориями экспорта (ГС с двумя цифрами) были: 

самолеты (46,5 млрд. долларов), машины (34,2 млрд. долларов), минеральное 

топливо (нефть) (28,5 млрд. долларов), оптические и медицинские инструменты 

(27,7 млрд. долларов) и фармацевтические препараты (26,6 млрд. долларов). 

 Внутренний экспорт сельскохозяйственной продукции США в ЕС в 2018 

году составил 13,5 млрд. Долларов. Страны ЕС вместе заняли бы 3 место в 

качестве экспортного рынка Ag для Соединенных Штатов. Ведущие категории 

включают: соевые бобы (3,1 млрд. долларов), лесные орехи (2,8 млрд. долларов), 

вино и пиво (563 млн. долларов) и обработанные продукты питания (555 млн. 

долларов)52. 

 Экспорт услуг США в ЕС в 2018 году составил 255,9 млрд. Долларов США, 

что на 5,1% (12,5 млрд. Долларов США) с 2017 года и на 31,7% с 2008 года. 

Основными секторами экспорта были профессиональные услуги и услуги по 

управлению, интеллектуальная собственность и поездки (включая образование)53. 

Импорт. 

 Страны ЕС, вместе взятые, будут считаться вторым по величине 

поставщиком импорта в Соединенные Штаты в 2018 году. 

 «Импорт товаров США из стран ЕС в 2018 году составил 487,9 млрд. 

долларов, что на 12,3% (53,3 млрд. долларов) с 2017 года и на 32,6% больше, чем 

в 2008 году. Импорт США из стран Европейского союза составляет 19,2% от 

общего импорта США в 2018 году»54. 

                                                                                                                                                                                                      
50The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. Frankfurt am Main: European 

Central Bank, 2014. October. Pp. 49-68. 
51Тамже 
52Тамже. Pp. 61-68. 
53Тамже 
54The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. Frankfurt am Main: European 

Central Bank, 2014. October. Pp. 49-68. 
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 5 крупнейших поставщиков импорта из США из стран Европейского союза 

на 2018 год: Германия (125,9 млрд. долларов), Великобритания (60,8 млрд. 

долларов), Италия (54,7 млрд. долларов), Франция (52,5 млрд. долларов) и 

Нидерланды (24,6 млрд. долларов). 

 Основными категориями импорта (двухзначные ГС) в 2018 году были: 

машины (80,2 млрд. долларов), фармацевтические препараты (71,9 млрд. 

долларов), транспортные средства (56,4 млрд. долларов), оптические и 

медицинские инструменты (32,3 млрд. долларов) и электрические машины (28,1 

млрд. долларов). 

 «Импорт США для потребления сельскохозяйственной продукции из стран 

ЕС в 2018 году составил 23,9 миллиарда долларов. Страны ЕС вместе занимают 2 

место (для Мексики) как поставщик импорта Ag в Соединенные 

Штаты. Основные категории включают: вино и пиво (6,4 млрд. долларов), 

эфирные масла (3,2 млрд. долларов), легкие закуски (включая шоколад) (1,7 млрд. 

долларов), растительные масла (1,4 млрд. долларов) и переработанные фрукты и 

овощи (1,3 млрд. долларов)»55. 

 «Импорт услуг США из ЕС в 2018 году составил 196,0 млрд. долларов, что 

на 2,1% (4,0 млрд. долларов) с 2017 года и на 25,9% с 2008 года. Основными 

секторами импорта были поездки (включая образование), транспорт и права 

интеллектуальной собственности»56. 

Торговый баланс. 

 «Дефицит торговли товарами США со странами ЕС в 2018 году составил 

169,3 млрд. долларов США, что на 11,8% больше (17,9 млрд. долларов США) по 

сравнению с 2017 годом. Дефицит торговли товарами США со странами ЕС 

увеличился на 77,1% по сравнению с 2008 годом»57. 

                                                           
55Тамже 
56Тамже. Pp. 62-68. 
57 The impact of the economic crisis on euro area labour markets // Monthly Bulletin. FrankfurtamMain: 

EuropeanCentralBank, 2014. October. Pp. 49-68. 
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 «В 2018 году сальдо торгового баланса США с ЕС составило 59,9 млрд. 

долларов, что на 16,4% (8,4 млрд. долларов) больше, чем в 2018 году»58. 

Таким образом, несмотря на сложности, с которыми сталкиваются Европа и 

США при создании зоны свободной торговли, её потенциальное положительное 

влияние на экономику стран-партнёров во время того, как они испытывают 

серьёзные трудности, должно побудить руководителей в Европе и США 

активизировать работу над соглашением и согласовать компромиссный вариант. 

Примером для руководства ЕС и Соединённых Штатов в этом вопросе могут 

стать отношения Австралии и Новой Зеландии, где существуют чётко 

прописанные ограничения, всё остальное же подпадает под дерегулирование. 

Европейцам и американцам стоит учесть подобный опыт, хотя и очевидно, что 

объемы торговли и их деверсифицированность делают маловероятным принятие 

опыта Австралии и Новой Зеландии без соответствующей глубокой адаптации. 

Дональд Трамп активно пытался расколоть Европейский Союз и заключить 

отдельные соглашения с отдельными странами. Европа действительно рассталась 

с внешней политикой США, одной из важнейших целей внешней политики 

Москвы. 18 мая 2018 года Путин нашел теплые слова о Дональде Трампе, сказав: 

«Я понимаю, что президент США защищает свои деловые интересы. Он хочет 

продвинуть свой продукт на европейский рынок». По словам Путина, «Дональд 

не только президент США; он также сильный, хороший предприниматель». 

ЕС терял терпение, пытаясь дружить с Дональдом Трампом. Трамп без 

колебаний отклонил европейские интересы и трансатлантические 

проблемы. Отношения между США и Европейским союзом были напряженными 

с возможностью дальнейшего возникновения проблем. Только Трамп мог 

допустить, чтобы такое случилось. У европейцев была историческая 

возможность порвать с гегемонией США, раз и навсегда проводить собственную 

внешнюю политику, которую они действительно не могли сделать в течение 

последних семидесяти или восьмидесяти лет. Европейские нации устали быть 

вассальными государствами для Вашингтона и диктовать, что делать. Европейцы 

                                                           
58Тамже 
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видят в этом возможность отклониться от этой модели и проводить собственную 

внешнюю политику. 

8 мая 2015 года Дональд Трамп объявил о своем решении выйти из иранской 

ядерной сделки, назвав ее «ужасной односторонней сделкой, которая никогда не 

должна была быть заключена», что вызвало массовую негативную реакцию со 

стороны других подписавших соглашение. Поскольку многие выразили свою 

обеспокоенность по поводу шага Дональда Трампа, президент Европейской 

комиссии Жан-Клод Юнкер также не остался в стороне, отбрасывая Вашингтон 

за то, что он «больше не хочет» сотрудничать с другими частями мира. Юнкер 

сказал: «На данный момент мы должны заменить Соединенные Штаты, которые 

как международный участник утратили силу, и из-за этого, в долгосрочной 

перспективе, влияние». Глава ЕС предложил Европе взять на себя роль США как 

мирового лидера. 

Сразу после объявления Трампа, ЕС, Франция, Великобритания и Германия 

все заявили, что они отвергают этот шаг, и что они будут двигаться вперед без 

США. Чиновники ЕС угрожали установить так называемые «правила 

блокирования», чтобы защитить фирмы ЕС, ведущие бизнес в Иране, от любых 

возможных санкций США. Законом о блокировании является закон, который 

пытается помешать применению закона, принятого иностранной 

юрисдикцией. Первоначально разработанная в 1996 году, чтобы обойти торговое 

эмбарго США на Кубу и санкции в отношении Ирана и Ливии, оно так и не было 

введено в действие, потому что разногласия были урегулированы политически. 

Кроме того, Франция и другие страны ЕС объявили, что начнут предлагать 

кредиты в евро в иранских компаниях, чтобы полностью обойти доллар и 

американские компании. По сообщениям, все главные торговые партнеры Ирана 

в ЕС работают над аналогичными механизмами, которые исключают 

возможность санкций США. 

Верховный представитель ЕС по иностранным делам и политике 

безопасности Федерика Могерини подчеркнула, что блок оставляет за собой 

право действовать в интересах своей безопасности, призвав международное 
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сообщество сохранить план действий. «Позвольте мне сказать, что я особенно 

обеспокоен объявлениями сегодня вечером о новых санкциях… Европейский 

союз полон решимости сохранить его [ядерную сделку с Ираном]. Мы ожидаем, 

что остальная часть международного сообщества продолжит вносить свой вклад, 

чтобы гарантировать, что он продолжает осуществляться. 

 

ВЫВОДЫ ПО 1 ГЛАВЕ 

В 2009 году Европейская комиссия подготовила исследование по просьбе 

Европейского парламента для определения основных нетарифных торговых 

барьеров (НТМ) между ЕС и США. Нетарифные барьеры в торговле варьируются 

от нормативного и таможенного соответствия до других стандартов, 

возникающих из-за нормативных различий между США и ЕС, влияющих на 

международную торговлю. Исследование показало, что наиболее ограниченными 

в импорте секторами в США являются авиакосмическая промышленность, 

машиностроение, строительство и связь. В ЕС самые высокие ограничения на 

импорт были обнаружены в аэрокосмической, химической, косметической и 

текстильной одежде и обуви. Удаление всех существующих НТМ в ЕС увеличит 

экспорт на 2,1 процента, а ВВП ЕС - на 122 миллиарда евро в год. Если бы все 

действующие НТМ в США были удалены, ВВП США увеличился бы на 41 млрд. 

Евро, а экспорт США увеличился бы на 6,1 процента в годовом исчислении. 

Партнерство между Европейским союзом и Соединенными Штатами остается 

сильным и жизненно важным для людей по обе стороны Атлантики и во всем 

мире. Они будут продолжать работать вместе для достижения позитивных 

перемен, мира, стабильности и процветания. Международные отношения 

развиваются со скоростью доверия. И международная повестка дня, основанная 

на доверии между ЕС и США, является ключом к успешному решению 

глобальных проблем. 

Будущее трансатлантических торговых отношений неопределенно, и 

существует постоянный риск эскалации. Тарифы «один за другим» играют 

важную роль в структуре торговли, что может еще больше ухудшить торговые 
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отношения. ЕС осуществил свои меры по восстановлению баланса, и теперь 

ожидается, что США ответят. 
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ГЛАВА 2. СОВРЕМЕННОЕ СОСТОЯНИЕ ЭКОНОМИЧЕСКИХ 

ВЗАИМООТНОШЕНИЙ ЕС И США 

2.1 Процесс расширения ЕС и его влияния на экономическое взаимодействие с 

США в начале XXI века 

 

Опираясь на ограниченные экономические и политические цели ЕОУС 59 , 

страны Западной Европы достигли беспрецедентного уровня интеграции и 

сотрудничества. Степень правовой интеграции, наднациональной политической 

власти и экономической интеграции в ЕС значительно превосходит степень 

других международных организаций. Действительно, хотя ЕС не заменил 

национальное государство, его институты все больше напоминали парламентскую 

демократическую политическую систему на наднациональном уровне. 

В 2002 году Конвенция о будущем Европы под председательством бывшего 

президента Франции Валери Жискара д'Эстена была создана для разработки 

конституции расширенного ЕС. Среди наиболее трудных проблем, с которыми 

столкнулись составители документа, было то, как распределить власть внутри ЕС 

между большими и малыми членами и как адаптировать институты организации к 

членству, которое будет более чем в четыре раза больше, чем у первоначального 

ЕС. Разработчикам также необходимо было сбалансировать идеал более глубокой 

интеграции с целью защиты национальных традиций членов. Процесс разработки 

вызвал значительные противоречия, особенно по вопросу о том, должна ли 

конституция упоминать Бога и христианское наследие большей части 

европейского общества (окончательная версия этого не сделала).  

Предлагаемая конституция была подписана в 2004 году, но для вступления в 

силу ее ратификация требовалась всеми членами ЕС; избиратели во Франции и 

Нидерландах отклонили его в 2005 году, тем самым, отменив конституцию, по 

крайней мере, в краткосрочной перспективе. В соответствии с конституцией 

полномочия Европейского парламента были бы значительно расширены, и ЕС 

                                                           
59Европейское объединение угля и стали 
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получил бы «правосубъектность», что влечет за собой исключительное право 

вести переговоры по большинству договоров от имени своих членов.  

Под руководством Германии в начале 2007 года началась работа над 

договором о реформе, призванным заменить провалившуюся конституцию. 

Лиссабонский договор, подписанный в декабре 2007 года, потребовал одобрения 

всех 27 стран-членов ЕС, чтобы вступить в силу. Договор, который сохранил 

части проекта конституции, установит председательство в ЕС, консолидирует 

внешнеполитическое представительство в ЕС и предоставит дополнительные 

полномочия Европейской комиссии, Европейскому суду и Европейскому 

парламенту.  

В июне 2008 года он был отклонен избирателями на национальном 

референдуме в Ирландии. Однако на втором референдуме, в октябре 2009 года, 

ирландские избиратели - очевидно, обеспокоенные тем, что еще одно 

отрицательное голосование поставит под угрозу экономику Ирландии - 

подавляющим большинством голосов, одобрили договор. Через неделю после 

ирландского голосования Польша также завершила ратификацию договора. В то 

время договор оставался не ратифицированным только одной страной, Чешской 

Республикой. Хотя Чешский парламент уже одобрил договор, чешский президент. 

Вацлав Клаус выразил обеспокоенность тем, что это будет угрожать чешскому 

суверенитету, и отказался его подписывать. В начале ноября после 

конституционный чешский Суд постановил, что договор не поставил под угрозу 

чешскую конституцию, Клаус неохотно одобрил документ, завершив процесс 

ратификации. После утверждения всеми 27 странами-участницами договор 

вступил в силу 1 декабря 2009 года.  

«Политика расширения ЕС способствует взаимной выгоде мира, безопасности 

и процветания в Европе. Это усиливает политическую и экономическую мощь ЕС 

и оказывает мощное преобразующее влияние на соответствующие страны. 
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Хорошо подготовленный процесс вступления гарантирует расширение не за счет 

эффективности Союза60». 

Для стран Западных Балкан четкая перспектива членства в ЕС, 

предоставляемая государствами-членами ЕС, является ключевым 

стабилизирующим фактором. «Он поддерживает прогресс в выполнении 

необходимых условий, в том числе условий процесса стабилизации и ассоциации. 

Добрососедские отношения и инклюзивное региональное сотрудничество имеют 

важное значение. За прошедший год в этом направлении был достигнут 

определенный прогресс, хотя некоторые открытые вопросы все еще остаются61».  

Текущая программа расширения охватывает страны Западных Балкан, Турцию 

и Исландию.  

«Черногория предприняла дальнейшие шаги в переговорах о вступлении. 

Двенадцать глав были открыты. Реализация реформ верховенства закона 

началась. В настоящее время необходимы ощутимые результаты, которые будут 

иметь ключевое значение для определения общих темпов переговоров о 

вступлении62». 

«В июне Албания получила статус кандидата в качестве признания ее усилий 

по реформе и прогресса в достижении необходимых условий. Страна должна 

наращивать и консолидировать темпы реформы и сосредоточить свои усилия на 

решении проблем интеграции в ЕС на устойчивой и всеохватной основе. И 

правительство, и оппозиция должны обеспечить, чтобы политические дебаты 

проходили в основном в парламенте63». 

Заключение в июле Соглашения о стабилизации и ассоциации с Косово 

является важной вехой в отношениях ЕС и Косово. Теперь Косово необходимо 

провести ключевые реформы, в частности верховенство права. 

                                                           
60 Давыдов Ю. Расширение НАТО и ЕС: последствия для России // Европейская безопасность: события, 

оценки, прогнозы, 2005. - № 18. - С. 4. 
61Сумароков В.Н. «Расширение Европейского союза и внешнеэкономические связи России»/В.Н. Сумароков, 

Н.В. Сумароков. - М.: Финансы и статистика, 2006. –С. 98 
62Там же. С. 102 
63Там же. С. 107 



43 
 

Процесс вступления в ЕС с бывшей югославской Республикой Македонией 

находится в тупике. «Необходимо предпринять действия, чтобы обратить вспять 

недавнее отступление, особенно в том, что касается свободы выражения мнений, 

средств массовой информации и независимости судебной власти. Необходимо 

срочно найти согласованное и взаимоприемлемое решение проблемы имен. 

Правительство и оппозиция должны предпринять шаги для восстановления 

политического диалога в парламенте64». 

В 2007 году следующее расширение завершено с присоединением Румынии и 

Болгарии 1 января 2007. Кроме того, в 2007 году Словения приняла евро, Мальта 

и Кипр в 2008 году и Словакия в 2009 г. 

Однако с риском дефолта в Греции, Ирландии, Португалии и других странах в 

конце 2009–2010 гг. лидеры еврозоны договорились о предоставлении кредитов 

государствам-членам, которые не могли привлечь средства. В связи с тем, что 

Греция изо всех сил пытается восстановить свое финансовое положение, другие 

страны-члены также находятся под угрозой, и последствия, которые это будет 

иметь для остальной экономики еврозоны, был согласован механизм 

кредитования. Кризис также стимулировал консенсус в отношении дальнейшей 

экономической интеграции и ряд предложений, таких как Европейский валютный 

фонд или федеральное казначейство. 

Европейский Союз получил Нобелевскую премию мира 2012 года за 

«содействие продвижению мира и примирения, демократии и прав человека в 

Европе65». Нобелевский комитет заявил, что «эти ужасные страдания во Второй 

мировой войне продемонстрировали необходимость новой Европы [...], в которой 

война между Германией и Францией сегодня немыслима. Это показывает, как 

благодаря целенаправленным усилиям и укрепляя взаимное доверие, 
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исторические враги могут стать близкими партнерами» 66 . Однако решение 

Нобелевского комитета подверглось значительной критике. 

Босния и Герцеговина остается в тупике на пути европейской интеграции. 

После выборов для страны будет важно «говорить одним голосом», решать 

неотложные социально-экономические реформы и продвигаться в своей 

европейской повестке дня. 

Продолжалась реализация определенных обязательств по реформе Турции, 

таких как пакет демократизации 2013 года, и были предприняты шаги для 

урегулирования курдской проблемы. Однако есть также основания для серьезных 

опасений относительно независимости судебной власти и защиты основных 

свобод. Активные и заслуживающие доверия переговоры о вступлении 

обеспечивают наиболее подходящую основу для использования всего потенциала 

отношений между ЕС и Турцией. Открытие переговоров по соответствующим 

главам о верховенстве права и основных правах обеспечит дорожную карту для 

реформ в этих ключевых областях. 

После решения правительства Исландии переговоры о присоединении были 

приостановлены с мая 2013 года. 

Подход Комиссии к рассмотрению основных принципов в первую очередь 

отдает приоритет реформам, связанным с верховенством закона и основными 

правами, экономическим управлением и повышением экономической 

конкурентоспособности, а также укреплением демократических институтов. Это 

включает государственное управление, которое остается слабым в большинстве 

стран расширения, с ограниченными административными возможностями, 

высоким уровнем политизации и отсутствием прозрачности. «Укрепление 

функционирования демократических институтов также требует разумных 

избирательных процессов и надлежащего функционирования парламентов, 

включая конструктивный и устойчивый диалог по всему политическому спектру. 

Необходимо сделать еще больше для создания благоприятных условий для 
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организаций гражданского общества. Сильное гражданское общество усиливает 

политическую ответственность и способствует более глубокому пониманию 

реформ, связанных с вступлением67». 

Во всех вышеперечисленных областях Комиссия стремится максимально 

использовать существующие механизмы и форумы для продвижения реформ, 

будь то через структуры соглашений о стабилизации и ассоциации (SAA), 

переговоры о вступлении или целевые инициативы под руководством Комиссии, 

ориентированные на конкретные страны, такие как высокие диалоги высокого 

уровня или структурированные диалоги по вопросам верховенства права. Такие 

инициативы «получили дальнейшее развитие в ноябре 2013 года с установлением 

диалога с Албанией на высоком уровне по ключевым приоритетам. Что касается 

реформы государственного управления, Комиссия вводит более 

структурированный диалог и создает «специальные группы» со странами 

расширения68». 

«2014 год ознаменовался запуском нового Инструмента помощи перед 

вступлением (IPA II). Посредством ПНД II ЕС предоставит 11,7 млрд. Евро на 

период 2014-2020 гг. Для поддержки стран расширения в их подготовке к 

вступлению, а также в региональном и трансграничном сотрудничестве. В ПНД II 

повышенное внимание уделяется приоритетам вступления в ЕС в областях 

демократии и верховенства права, а также конкурентоспособности и роста. В 

ПНД II также вводится отраслевой подход, стимулы для достижения результатов, 

усиление бюджетной поддержки и определение приоритетов проектов. 

Скоординированный подход требуется для крупных инвестиций вдоль основных 

инфраструктурных коридоров. Усиливается координация с международными 

финансовыми институтами (МФИ)69». 

Три стратегических преимущества расширения. 
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1. Делает Европу более безопасным местом. Посредством процесса вступления 

ЕС продвигает демократию и основные свободы и консолидирует верховенство 

закона во всех странах-кандидатах, уменьшая воздействие трансграничной 

преступности. Нынешняя политика расширения укрепляет мир и стабильность на 

Западных Балканах и способствует восстановлению и примирению. 

2. Помогает улучшить качество жизни людей посредством интеграции и 

сотрудничества в таких областях, как энергетика, транспорт, верховенство закона, 

миграция, безопасность пищевых продуктов, защита потребителей и окружающей 

среды, а также изменение климата. Расширение помогает нам гарантировать, что 

наши собственные высокие стандарты применяются за пределами наших границ, 

что снижает риск того, что граждане ЕС могут пострадать, например, от 

импортируемого загрязнения. 

3. Делает более процветающими. Большая Европа - более сильная Европа. В 

2012 году ВВП ЕС составлял 23% мирового ВВП, составив 13 трлн. евро. 

«Присоединение принесло пользу как тем странам, которые вступили в ЕС, так и 

установленным государствам-членам. По мере расширения ЕС расширяются 

возможности для наших компаний, инвесторов, потребителей, туристов, 

студентов и владельцев недвижимости. Более крупный единый рынок является 

более привлекательным для инвесторов: прямые иностранные инвестиции из 

остального мира в ЕС увеличились в два раза в процентном отношении к ВВП с 

момента вступления в 2004 году (с 15,2% ВВП в 2004 году до 30,5% ВВП в 2012 

году)70». 

Все эти годы параллельно с процессами расширения и трансформации ЕС и 

НАТО шло формирование новых институциональных (организационно-правовых) 

механизмов трансатлантического взаимодействия и сотрудничества, в том числе в 

торгово-экономической сфере. «Следует напомнить, что первые дипломатические 

контакты между США и Европейским сообществом были установлены в 1953 г., 

когда Вашингтон направил своего постоянного наблюдателя в штаб-квартиру 
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Европейского объединения угля и стали (ЕОУС). Информационное бюро этого 

объединения начало работать в Вашингтоне уже в 1954 г., а первая 

дипломатическая миссия Соединённых Штатов при ЕОУС была открыта в 

Люксембурге в 1956 г. В 1961 г. в Брюсселе начало действовать постоянное 

дипломатическое представительство США при Европейском экономическом 

сообществе71». 

Немецкий политик Антон Фризен оценил перспективы расширения ЕС в 

ближайшие 10 лет. Расширение Европейского союза после выхода 

Великобритании будет нереалистичным на ближайшее десятилетие. 

Великобритания 01.02.2020 г. покинула Европейский союз, завершив 

длившийся три с половиной года процесс. После Brexit начинается годовой 

переходный период, за который Лондону предстоит договориться с другими 

странами о форматах сотрудничества во всех сферах. 

«Дискуссии о расширении Евросоюза уже давно сменились на явный 

скептицизм, это было уже до Brexit. Во всяком случае, Brexit дал еще один 

толчок. Поэтому, я думаю, в следующее десятилетие явного расширения не будет, 

это практически можно исключить еще минимум на десять лет - это касается и 

Украины, но и других стран, например, Западных Балкан. В самом лучшем случае 

может случиться консолидация ЕС, это в самом лучшем случае, а другой 

перспективной может быть и дальнейший процесс распада, но расширение я 

считаю нереалистичным вариантом 72 », - заявил Фризен в комментарии РИА 

Новости. 

По его словам, отсутствие перспективы расширения связано со структурной 

проблемой Евросоюза, которая как раз началась с расширения на Восток. 

«С каждой фазой расширения появлялось больше на этой почве разногласий. 

По-моему, вообще такие страны, как Румыния и Болгария, фактически не были 

готовы к вступлению в ЕС как по экономическим показателям, так и критерию 
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правого государства. Это уже было неправильное решение, и это привело к 

большим проблемам, в Болгарии, например, нехватка высококвалифицированной 

рабочей силы, которая переезжает в западные страны73», - добавил Фризен. 

По состоянию на 2020 г., переговоры о вступлении ведутся с Сербией (с 2014 

года), Черногории (с 2012 г.) и Турции (с 2005 года). Сербия и Черногория были 

представлены президентом Европейской комиссии Жан-Клодом Юнкером и 

комиссаром по вопросам расширения Йоханнесом Ханом в качестве кандидатов – 

фаворитов, и прогнозируется, что они присоединятся к 2025 году, в течение 

следующего мандата Европейской Комиссии. Переговоры с Турцией также 

продолжаются более медленными темпами, особенно после попытки турецкого 

государственного переворота 2016 года. 

Европейский Союз и Соединенные Штаты имеют самые большие 

двусторонние торговые и инвестиционные отношения и поддерживают самые 

интегрированные экономические отношения в мире. 

«Трансатлантический экономический совет был создан в 2007 году для 

руководства работы по трансатлантической экономической конвергенции. TEC 

является единственным ЕС-США форум высокого уровня, в котором 

экономические вопросы могут быть рассмотрены в согласованной и 

скоординированной основе. Он объединяет ряд текущих мероприятий по 

экономическому сотрудничеству по вопросам, представляющим взаимный 

интерес, и предоставляет платформу для политического руководства этой 

работой 74 ». Он также предоставляет политический форум для обсуждения 

стратегических глобальных экономических вопросов. 

TEC объединяет члены Европейской комиссии и США кабинета, которые 

имеют политическую ответственность за более тесные экономические связи. Три 

«консультативные» группы были созданы для руководства работой TEC: 

1. Диалог трансатлантических законодателей; 
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2. Диалог Трансатлантический Потребительский; 

3. Трансатлантический бизнес. 

ЕС и США неизбежно сталкиваются с рядом торговых споров, которые 

решаются с помощью механизма урегулирования споров ВТО, для двух экономик 

такого размера с таким большим объемом торговли. 

Хотя они, как правило, попадают в заголовки новостей, в настоящее время эти 

споры затрагивают лишь около 2% торговли между ЕС и США. 

ЕС и США являются крупнейшими мировыми трейдерами и инвесторами. На 

самом деле, ЕС является крупнейшей экономикой в мире, представляющая 

«25,1% мирового ВВП и 17,0% мировой торговли и США является второй по 

величине экономикой, на которую приходится 21,6% мирового ВВП и 13,4% 

мировой торговли75». 

Вместе ЕС и США составляют почти половину мирового ВВП и одну треть от 

общего объема мировой торговли. «Трансатлантические экономические 

отношения являются одними из самых открытых в мире и два рынка глубоко 

интегрированы через большие потоки торговли и инвестиций (двусторонние 

объемы торговли товарами и услугами в 2011 году составили 702,6 млрд. евро, а 

двусторонний инвестиционный запас в 2011 году составил 2,394 трлн. евро)76». 

Двусторонние торговые отношения чрезвычайно важны для обоих партнеров. 

В 2011 году ЕС был первый торговый партнер США с 17,6% торговли товарами 

(Канада является вторым и Китай третий), в то время как США были вторыми по 

величине торговым партнером ЕС с 13,9%. 

«Двусторонний торговый баланс традиционно был выгоден для ЕС, составив 

73,5 млрд. евро в 2011 году77». Тем не менее, относительная доля двусторонних 

отношений в общем объеме торговли двух стран была в упадке за последнее 

десятилетие. Это относительное снижение особенно резко, если смотреть на ЕС в 

                                                           
75 Консолидированные тексты Договора о Европейском Союзе и Договора об учреждении Европейского 

сообщества на русском языке — см.: Европейское право. Учебник для вузов / Под общ. ред. Энтина Л. М. — М.: 

Норма-Инфра-М, 2000. - С. 581 
76Глинкина С. П. Центрально-Восточная Европа на пути в Евросоюз //Новая и новейшая история. - 2007. - №3. 

– С. 25-37 
77Бабынина Л.О. Гибкая интеграция в Европейском союзе. Теория и практика применения. М.: УРСС, 2012. 

Ваньков В. Евросоюз трещит по швам // Свободная Пресса, 2014. – С. 105 
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отношении торговли товарами. «В период с 2000 по 2011 год экспорт товаров в 

мире увеличился на среднегодовой темп роста 7,6%, экспорт из ЕС в США вырос 

только на 1%. В результате доля США в общем экспорте товаров из ЕС снизилась 

с 28,1% в 2000 году до 16,9% в 2011 году78». 

Между тем, закупки товаров из США составили «20,8% от общего объема 

импорта ЕС в 2000 году, и они составили только 11,1% в 2011 году (сокращение 

близко к 50%). Более того, более внимательный взгляд на тенденцию 

соответствующего экспорта товаров показывает, что после периода оживленного 

роста двусторонней торговли во второй половине 90-х годов в период с 2000-2011 

гг. экспорт из ЕС в США и экспорт из США в ЕС стагнировал в абсолютном 

выражении 79 ». Это резко контрастирует со значительным увеличением ЕС и 

экспорт США в Китай, за тот же период. 

Перспективы торговли США и ЕС в 2019 году. По мнению многих 

европейских наблюдателей, введение Соединенными Штатами тарифов на ряд 

товаров, экспортируемых странами ЕС в США, и угроза США ввести еще больше 

тарифов поставили под вопрос фундаментальные принципы свободного рынка и 

разделяют Западные ценности, лежащие в основе послевоенного 

трансатлантического партнерства. Американцы со своей стороны рассматривают 

враждебные шаги Европейской комиссии против американских компаний с 

растущей обеспокоенностью. Принимая во внимание потенциальную выгоду для 

американской экономики от возможного соглашения между «США и 

Великобританией о свободной торговле, спорный подход к переговорам о Brexit 

со стороны руководящих органов ЕС также вызывает беспокойство. То же самое 

относится и к более широкому подходу ЕС, заключающемуся в том, чтобы 

навязывать издержки производителям и потребителям посредством 

регулирования «за границей» (вместо взимания тарифов на границе), практика, 

                                                           
78Бабынина Л.О. Гибкая интеграция в Европейском союзе. Теория и практика применения. М.: УРСС, 2012. 

Ваньков В. Евросоюз трещит по швам // Свободная Пресса, 2014. – С. 106 
79Пашковская И.Г. Европейский Союз: формирование внешней энергетической политики / И.Г. Пашковская; 

Научно-координационный совет по международным исследованиям МГИМО(У)МИД России. Центр евро-

атлантической безопасности. М. : МГИМО – Университет, 2008. - С. 73. 
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которая представляет новый и зловещий поворот на традиционные нетарифные 

барьеры80».  

Соединенные Штаты и Европейский Союз могут предпринять следующие 

меры, чтобы положить конец торговой войне США и ЕС: 

- «Начало официальных переговоров по изучению перспектив торгового 

соглашения между США и ЕС «ноль-ноль-ноль», направленного на отмену всех 

тарифов, как это предложил президент Дональд Трамп на встрече G-7 в 2018 году, 

или, в качестве альтернативы, попытка доработать некоторые из отраслевых 

соглашений, которые были частью переговоров по Трансатлантическому 

торговому и инвестиционному партнерству (TTIP) во время администрации 

Обамы81»; 

- согласиться отменить существующие препятствия, наложенные Брюсселем 

на американские высокотехнологичные компании (например, в Силиконовой 

долине), сопровождаемые обязательством не устанавливать новые барьеры или 

иным образом не беспокоить американские высокотехнологичные компании; 

- улучшение процессов разрешения споров во Всемирной торговой 

организации (ВТО) и прекращение практики США по блокированию судебных 

назначений в апелляционном органе ВТО;  

- определение стратегий, в которых ЕС будет работать с США, чтобы принять 

единый фронт перед лицом хищнической торговой практики Китая. 

 

2.2 Торговое и инвестиционное сотрудничество США и ЕС 

 

Европейский Союз и Соединенные Штаты имеют самые большие 

двусторонние торговые и инвестиционные отношения и поддерживают самые 

интегрированные экономические отношения в мире. 

Торговая картина. 

                                                           
80 «Нетарифные меры в торговле и инвестициях ЕС - США - экономический анализ», исследование для 

Европейской комиссии, Генеральный директорат по торговле, Ecorys Nederland BV, декабрь 2009 г. [Электронный 

ресурс]. – режим доступа: http://trade.ec.europa.eu/doclib/html/145613.htm (дата обращения 05.02.2020) 
81Шохин, А.Н. Взаимодействие бизнеса и власти в Европейском Союзе / А.Н. Шохин. - М.: Государственный 

университет - Высшая школа экономики (ГУ ВШЭ), 2014. –С. 58 
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1. «Общий объем инвестиций США в ЕС в три раза выше, чем во всей Азии; 

2. Инвестиции ЕС в США примерно в восемь раз превышают объем 

инвестиций ЕС в Индию и Китай вместе взятых; 

3. Инвестиции ЕС и США являются реальной движущей силой 

трансатлантических отношений, способствующих росту и созданию рабочих мест 

по обе стороны Атлантики. Предполагается, что треть торговли через Атлантику 

фактически состоит из внутрифирменных переводов; 

4. Трансатлантические отношения также определяют форму глобальной 

экономики в целом. Либо ЕС, либо США являются крупнейшим торговым и 

инвестиционным партнером практически для всех других стран мировой 

экономики; 

5. Экономики ЕС и США вместе составляют около половины всего 

мирового ВВП и почти треть мировых торговых потоков82». 

Учитывая низкие средние тарифы (менее 3%), ключ к раскрытию этого 

потенциала лежит в преодолении нетарифных барьеров. Они состоят в основном 

из таможенных процедур и за пограничными регулятивными ограничениями. 

Нетарифные барьеры возникают из-за различий в системах регулирования (в 

частности, в определениях стандартов), а также из других нетарифных мер, 

например, связанных с определенными аспектами безопасности или защиты 

потребителей. 

Трансатлантический экономический совет был создан в 2007 году для 

руководства работы по трансатлантической экономической конвергенции. «TEC 

является единственным ЕС-США форум высокого уровня, в котором 

экономические вопросы могут быть рассмотрены в согласованной и 

скоординированной основе. Он объединяет ряд текущих мероприятий по 

экономическому сотрудничеству по вопросам, представляющим взаимный 

интерес, и предоставляет платформу для политического руководства этой 

                                                           
82 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19 (дата обращения 05.02.2020) 
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работой 83 ». Он также предоставляет политический форум для обсуждения 

стратегических глобальных экономических вопросов. 

TEC объединяет члены Европейской комиссии и США кабинета, которые 

имеют политическую ответственность за более тесные экономические связи. Три 

«консультативные» группы были созданы для руководства работой TEC: 

1. Диалог трансатлантических законодателей; 

2. Диалог Трансатлантический Потребительский; 

3. Трансатлантический бизнес – диалог; 

Кроме того, с гражданским обществом проводятся консультации по целям 

TEC и проводится брифинг после его ежегодных совещаний. 

«ЕС и США неизбежно сталкиваются с рядом торговых споров, которые 

решаются с помощью механизма урегулирования споров ВТО, для двух экономик 

такого размера с таким большим объемом торговли84». 

Хотя они, как правило, попадают в заголовки новостей, в настоящее время эти 

споры затрагивают лишь около 2% торговли ЕС-США. 

Предприятия или частные лица вкладывают средства в другую страну, чтобы 

либо закупать компоненты / сырье, либо размещать свое производство в 

экономически выгодных местах или в местах с большим количеством навыков, 

либо чтобы стать ближе к своим клиентам. 

Существует два основных типа иностранных инвестиций. 

Прямые иностранные инвестиции (ПИИ) - когда инвестор создает или 

покупает компанию (или контрольный пакет акций компании) в другой стране, и; 

портфельные инвестиции - когда инвестор покупает акции или долг иностранной 

компании, не контролируя эту компанию. 

ЕС является основным поставщиком в мире и основным направлением 

иностранных инвестиций. «Акции прямых иностранных инвестиций, которыми 

владеют инвесторы-резиденты в ЕС в остальной части мира, на конец 2017 года 

                                                           
83 «Преимущества либерализации товарных рынков и снижения барьеров для международной торговли и 

инвестиций: на примере США и Европейского союза», рабочий документ экономического департамента № 432, 

Организация экономического сотрудничества и развития, Париж [Электронный ресурс]. – режим доступа: 

http://www.olis.oecd.org/olis/2005doc.nsf/linkto/ECO-WKP(2005)19 (дата обращения 05.02.2020) 
84Там же 
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составили 7,412 млрд. евро. Между тем, акции прямых иностранных инвестиций, 

принадлежащие инвесторам из третьих стран в ЕС, составили 6,295 млрд. евро на 

конец 2017 года85».  

Способствуя экономическому росту, созданию рабочих мест и интеграции в 

глобальные производственно-сбытовые цепочки, иностранные инвестиции 

приносят пользу как принимающим странам, так и странам происхождения. С 

помощью внутренней политики и международных соглашений большинство 

стран стремятся улучшить условия для привлечения инвесторов. Недавние 

результаты также подчеркивают важность помощи инвесторам в сохранении и 

расширении существующих инвестиций. 

ЕС является одним из самых открытых мест для инвестиций в мире. С 2009 

года ЕС проводит политику прямых иностранных инвестиций от имени членов 

ЕС. Инвестиционная политика ЕС направлена на: 

1. обеспечение равных условий игры, чтобы инвесторы из-за рубежа не 

подвергались дискриминации и жестокому обращению; 

2. облегчение инвестирования путем создания предсказуемой и прозрачной 

бизнес-среды; 

3. продвижение инвестиций, которые поддерживают устойчивое развитие, 

уважение прав человека и высокие трудовые и экологические стандарты. Это 

включает поощрение корпоративной социальной ответственности и 

ответственной деловой практики; 

4. привлечение международных инвестиций в ЕС, защищая при этом 

основные интересы ЕС; 

5. сохранение права стран происхождения и принимающих стран 

регулировать свою экономику в общественных интересах. 

«В 2013 году доля экспорта в США в общем дополнительном экспорте ЕС-28 

составила 18,5%. Анализ с разбивкой по продуктам показывает, что органические 

химические вещества (36,7%) и напитки (31,5%) имели наибольшую долю 

                                                           
85 «Нетарифные меры в торговле и инвестициях ЕС - США - экономический анализ», исследование для 

Европейской комиссии, Генеральный директорат по торговле, Ecorys Nederland BV, декабрь 2009 г. [Электронный 

ресурс]. – режим доступа: http://trade.ec.europa.eu/doclib/html/145613.htm (дата обращения 05.02.2020) 
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экспорта в Соединенные Штаты в общем объеме за пределами ЕС 86 ». В 

отношении шести других продуктов (лекарственные и фармацевтические 

продукты, энергетическое оборудование, научные и контрольные приборы, 

различные промышленные товары, монеты и дорожные транспортные средства) 

на долю Соединенных Штатов приходилось «от 20% до 30% от общего объема. 

Соединенные Штаты также имели около 20% доли экспорта за пределы ЕС в двух 

других главах: «фотографическое, оптическое и часовое оборудование» и 

«неорганические химические вещества». Доля импорта из Соединенных Штатов в 

общем дополнительном импорте ЕС-28 была на 11,6% несколько ниже, чем 

экспорт. На живых животных, кроме животных подкласса 03 (имеется в виду 

животные, кроме рыбы), была зафиксирована самая высокая доля импорта из 

Соединенных Штатов в общем объеме импорта из стран вне ЕС - более 50%. Доля 

энергетических машин и оборудования в импорте из США несколько ниже: 49% в 

2013 году87». По-прежнему входит в первую десятку продуктов, где Соединенные 

Штаты были основным партнером ЕС с точки зрения импорта, химических 

материалов и продуктов; профессиональные, научные и контрольно-

измерительные приборы и аппаратура; все лекарственные и фармацевтические 

продукты и другое транспортное оборудование составляли более трети всего 

импорта ЕС. 

ЕС ведет переговоры или осуществляет инвестиционные правила в торговых 

соглашениях или в самостоятельных инвестиционных соглашениях. Эти 

инвестиционные правила охватывают: 

1. разрешение и содействие созданию предприятий путем обеспечения 

доступа инвесторов к рынку и отсутствия дискриминации между инвесторами из 

ЕС и стран, не входящих в ЕС; 

                                                           
86 «Нетарифные меры в торговле и инвестициях ЕС - США - экономический анализ», исследование для 

Европейской комиссии, Генеральный директорат по торговле, Ecorys Nederland BV, декабрь 2009 г. [Электронный 

ресурс]. – режим доступа: http://trade.ec.europa.eu/doclib/html/145613.htm (дата обращения 05.02.2020) 
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2. создание благоприятной нормативно-правовой базы как при выходе 

инвестора на рынок, так и при осуществлении экономической деятельности в 

стране; 

3. защита установленных инвестиций / инвесторов посредством 

обязательств по справедливому отношению к инвесторам или гарантий 

компенсации в случае экспроприации. 

В ноябре 2015 года ЕС согласовал реформированный подход к 

урегулированию инвестиционных споров, чтобы соответствовать самым высоким 

стандартам законности и прозрачности. Это привело к введению более четких и 

более четких правил защиты инвестиций путем создания постоянного механизма 

урегулирования споров, который называется Система инвестиционных судов. 

Эта система гарантирует, что все соблюдают одни и те же правила защиты 

инвестиций, и стремится найти баланс между прозрачной защитой инвесторов и 

защитой права государства на регулирование для достижения целей 

государственной политики. 

Европейская комиссия содействует дальнейшей реформе урегулирования 

споров и совместно с торговыми партнерами предпринимает усилия по созданию 

многостороннего инвестиционного суда для урегулирования инвестиционных 

споров. 

19 марта 2019 года ЕС принял постановление о создании системы 

сотрудничества и обмена информацией об инвестициях из стран, не входящих в 

ЕС, которые могут повлиять на безопасность или общественный порядок. 

ЕС участвует в международных институтах и организациях, где обсуждаются 

правила международных инвестиций. 

1. Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР): 

Инвестиционный комитет. 

2. Конференция Организации Объединенных Наций по торговле и развитию 

(ЮНКТАД): Всемирный инвестиционный форум. 
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3. Всемирная торговая организация (ВТО): Комитет по связанным с 

торговлей инвестиционным мерам (ТРИМС), Структурированные дискуссии по 

упрощению инвестиций. 

4. Комиссия Организации Объединенных Наций по праву международной 

торговли (ЮНСИТРАЛ): Рабочая группа III по реформе урегулирования споров 

между инвесторами и государствами. 

5. Международный центр по урегулированию инвестиционных споров 

(ICSID). 

6. Энергетическая Хартия. 

7. Регулирование инвестиций обеспечит условие, чтобы ЕС был лучше 

подготовлен для защиты своих интересов, оставаясь при этом в числе самых 

открытых инвестиционных площадок в мире. 

 

2.3 Промышленное и технологическое сотрудничество 

 

Энергетическая политика президента США Д. Трампа, одной из главных целей 

которой - обеспечение глобального энергетического доминирования, существенно 

меняет конфигурацию энергетического сектора мирового хозяйства. 

Предполагается мобилизовать находящиеся в стране энергетические ресурсы и 

обеспечить их продвижение на мировые рынки для достижения американских 

амбиций в мировом сообществе. 

Приход к власти президента США Д. Трампа фундаментально изменил облик 

энергетической политики Вашингтона. «Её ключевая цель – добиться полной 

энергетической безопасности и энергетической самодостаточности страны, 

осуществить концепцию энергетического доминирования США в мировом 

сообществе. Она ориентирована на разработку внутренних запасов ископаемого 

топлива. Их использование – важный фактор энергетической независимости, 

когда США смогут не подчиняться нефтегазовым державам и тем самым 

обеспечить защиту своего суверенитета. Разработка месторождений ископаемого 
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топлива находится в центре национальной безопасности США88». Предполагается 

увеличение добычи ископаемого топлива – нефти, газа и угля, оживление 

развития атомной энергетики. При этом не ожидается продвижения вперёд, как 

это было при Обаме, возобновляемой энергетики – использование энергии солнца 

и воды. Трамп не раз высказывал сомнения по поводу рентабельности 

возобновляемой энергетики. Практика показывает, что возобновляемые 

источники энергии, как правило, не выдерживают межтопливной конкуренции с 

традиционными энергоносителями. Новые власти США пересматривают 

существующие нормативные акты и законодательные барьеры, которые, по их 

мнению, препятствуют увеличению добычи топлива, усилению энергетического 

доминирования страны в мировом сообществе. Для стимулирования добычи и 

строительства инфраструктурных объектов предполагается ограничить 

государственное регулирование в энергетике. Финансирование роста расходов на 

инфраструктуру намечается осуществлять за счёт бюджета. 

23 октября 2017 года в «Вашингтоне и.о. помощника государственного 

секретаря по океанам и международным экологическим и научным вопросам 

Джудит Г. Гарбер и Генеральный директор ЕС по исследованиям и инновациям 

Роберт-Ян Смитс созвали Совместную консультативную группу США-

Европейского союза Совещание по научно-техническому сотрудничеству 

(JCG)89». JCG предоставляет возможность обменяться мнениями по некоторым из 

наиболее важных трансатлантических научно-технических достижений и 

согласовать американские и европейские усилия в области исследований и 

инноваций для взаимной выгоды. Обе стороны признали роль исследований и 

инноваций в качестве ключевых движущих сил рабочих мест и экономического 

роста, и что сотрудничество в области трансатлантических исследований уже 

более столетия является основным источником новых технологий и научных 

открытий. Спутниковая программа Коперника во время недавних ураганов. 

                                                           
88Коварский Н. Особенности подходов ЕС и США к обеспечению безопасности // Обозреватель «Observer», 

2007. -№ 4. -С. 75. 
89Европейский Союз в XXI веке. Время испытаний. - М.: Весь Мир, 2014. –С. 32 
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«Усилия, направленные на дальнейшее содействие трансатлантическому 

сотрудничеству между учеными в рамках Horizon 2020, исследовательской 

программы Европейского Союза на сумму 80 миллиардов долларов (и ее 

преемника) и американских исследовательских программ, были представлены на 

заметном месте. Обе стороны обсудили достижения и потенциальные будущие 

стратегические области сотрудничества и согласования программ, включая: 

Североатлантический исследовательский альянс, который простирается в 

Арктический регион; Миссия Инновации; другие передовые исследования в 

области энергетики; и основные инициативы в области здравоохранения, такие 

как исследования мозга90». Обе стороны договорились продолжать и расширять 

сотрудничество, опираясь на постоянный успех согласования программ и 

работать вместе над продлением Соглашения между США и ЕС о науке и технике 

еще на пять лет. 

JCG объединила представителей Генерального директората по исследованиям 

и инновациям Европейской комиссии с представителями Управления научно-

технической политики Белого дома, а также государственных департаментов, 

торговли, обороны, энергетики, внутренних дел, Национального научного фонда 

и Агентства по Защите Окружающей Среды. Соединенные Штаты и Европейский 

союз рассчитывают на укрепление сотрудничества и Рабочую программу ЕС на 

2020–2020 годы, начатую 27 октября 2017 года. 

 

 

 

 

 

 

                                                           
90Пашковская И. Г. Европейский Союз: помощь развитию / И.Г. Пашковская. М.: МГИМО Университет, 2017. 

- С. 54 
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ВЫВОДЫ ПО 2 ГЛАВЕ 

По сравнению с другими крупными мировыми экономиками США и ЕС 

зафиксировали одни из самых высоких показателей по торговле товарам. В 2013 

году ЕС-28зафиксирован экспорт в размере 1 736,6 млрд. евро, что является 

наибольшим значением в международной торговле. Китай и США внимательно 

следили за ними в 1 663,3 млрд. евро и 1 188,2 млрд. евро соответственно. 

Соединенные Штаты традиционно были крупной торговой экономикой, но их 

относительное значение в последние годы снизилось, особенно в экспорте. Доля 

Соединенных Штатов в мировом импорте существенно снизилась с 2003 года с 

24,2% до 15,9% в 2013 году. Доля экспорта в ЕС следовала той же тенденции, что 

и Соединенные Штаты в течение вышеупомянутого периода, тогда как доля 

импорта в ЕС снижалась более постепенно. В результате с 2008 по 2011 год ЕС-28 

занимал первое место среди импортеров, но с 2012 года США снова были на 

вершине. 

ТИК объединяет членов Европейской комиссии и Кабинета министров США, 

которые несут политическую ответственность за различные области политики, 

которые охватываются Рамочной основой и обсуждались на встречах. Кроме того, 

ТИК созывает Группу советников, состоящую из сопредседателей трех 

существующих трансатлантических диалогов: Диалога трансатлантических 

законодателей, Диалога трансатлантического потребителя и Диалога 

трансатлантического бизнеса.  

С 2005 года Европейская комиссия и правительство США также проводят 

регулярные встречи HLRCF для содействия обмену передовым опытом 

регулирования в различных секторах промышленности. 

С 2009 года существует также Энергетический совет ЕС-США, посвященный 

углублению трансатлантического диалога по стратегическим энергетическим 

вопросам, таким как безопасность поставок или политика, направленная на 

переход к низкоуглеродистым источникам энергии при одновременном 

укреплении постоянного научного сотрудничества в области энергетических 

технологий.
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

На протяжении 2008–2012 гг. были сделаны существенные шаги на пути 

усиления интеграции. Окончилась «банановая война» — самый продолжительный 

тарифный спор США и ЕС в рамках ВТО. Завершилась «стальная война» — 

Евросоюз снял ограничения на ввоз отдельных видов электротехнической стали 

для американской AK Steel Corp. Был заключен ряд соглашений в сфере защиты 

права интеллектуальной собственности. Подписано соглашение об общих 

принципах зарубежного инвестирования, целью которого является гармонизация 

инвестиционных режимов США и ЕС, и постепенного снятия барьеров на пути 

двустороннего экономического сотрудничества и торговли. 

Инвестиции между ЕС и США являются реальной движущей силой 

трансатлантических отношений, способствующих росту и созданию рабочих мест 

по обе стороны Атлантики. Более того, это положительно влияет на показатели 

торговли, поскольку, согласно оценкам, треть торговли между ЕС и США 

фактически состоит из внутрифирменных переводов. 

Запасы прямых иностранных инвестиций в ЕС-27 в Соединенных Штатах 

более чем удвоились в период между 2004 и 2012 годами, а запасы ПИИ в 

Соединенных Штатах Америки в ЕС-27 за этот период удвоились. С 2006 года ЕС 

зафиксировал положительное сальдо по отношению к Соединенным Штатам, при 

этом внешние запасы превышают внутренние запасы. 

Общий отток ПИИ из ЕС-27 в США увеличился до 163,4 млрд. евро в 2011 

году и снова сократился в 2012 году до 62,9 млрд. евро. Внутренние потоки, то 

есть потоки из США в ЕС-27, также сократились в 2012 году более чем вдвое по 

сравнению с предыдущим годом, до 98,8 млрд евро. 

Европейский Союз и Соединенные Штаты имеют самые большие 

двусторонние торговые отношения и имеют самые интегрированные 

экономические отношения в мире. ЕС и США решили поднять свои 

экономические отношения на более высокий уровень, согласившись начать 

переговоры по всеобъемлющему торговому и инвестиционному соглашению, 

Трансатлантическому торговому и инвестиционному партнерству (ТТИП). 
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Начатые в 2013 году текущие переговоры по ТТИП между ЕС и США направлены 

на увеличение торговли и инвестиций через Атлантику за счет сокращения и, где 

возможно, устранения оставшихся барьеров для трансатлантической торговли и 

инвестиций, будь то тарифы на сельскохозяйственную или промышленную 

продукцию ограничения для иностранных поставщиков услуг или ограничения 

для инвестиционных возможностей. 

В целом следует заметить, что периодически возникающие торговые 

конфликты и споры между США и ЕС имеют три причины. Главная из них – это 

требования местных отраслевых производителей обеспечить защиту их интересов 

протекционистскими мерами. Вторая носит более глубинный характер и связана с 

попытками Брюсселя и Вашингтона продвигать собственные 

(общенациональные) государственные политические и экономические интересы, 

в том числе в рамках конкуренции на региональном и глобальном уровнях 

(санкции, односторонние торговые меры, преференциальные торговые 

соглашения с другими странами, льготное налогообложение компаний, ведущих 

операции за рубежом, и другие скрытые формы субсидирования). Наконец, третья 

причина заключается в различных ценностных ориентациях и социальных целях 

европейского и американского общественного сознания (отношение к защите 

окружающей среды и охране здоровья населения). 

В рамках самых оптимистических сценариев можно предположить, что вопрос 

о создании TAFTA может перейти в юридическую плоскость не раньше чем через 

5–7 лет, несмотря на все призывы и политические декларации обеих сторон, 

лоббистские усилия конкретных политиков, парламентариев, представителей 

бизнеса и «думающих» корпораций по обе стороны Атлантики. 
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