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АННОТАЦИЯ 

 
 

Граб Н.А. Анализ и оценка финансовой 
устойчивости предприятия (на примере ООО 
«Интеллект Дриллинг Сервисиз»). – 
Челябинск: ЮУрГУ, 2020, ДО–551, 69 с., 
14 ил., 26 табл., библиогр. список – 50 наим., 
8 л. плакатов ф. А4. 
 
 

Объектом исследования выступает ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз». 
Предметом исследования данной работы выступают социально-экономические 
отношения, возникающие в процессе управления финансовой устойчивостью 
предприятия. 

Целью данной выпускной квалификационной работы выступает оценка 
финансово-хозяйственной деятельности ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз», а 
также разработка проекта, направленного на повышение финансовой устойчивости 
предприятия.  

В работе раскрыты понятие, сущность и виды финансовой устойчивости 
предприятия, охарактеризована методика анализа и оценки финансовой 
устойчивости предприятия. Проведен анализ и оценка ликвидности и 
платежеспособности предприятия, проанализированы абсолютные и 
относительные показатели финансовой устойчивости предприятия. Разработаны 
рекомендации по решению выявленных проблем финансовой устойчивости и 
произведен расчет экономической эффективности предложенных мероприятий. 

Результаты выпускной квалификационной работы имеют практическую 
значимость и могут быть применены ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» с 
целью повышения финансовой устойчивости. 
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ВВЕДЕНИЕ 
 
Актуальность темы исследования очевидна, поскольку современные условия 

для развития экономики требуют повышения эффективности деятельности 
промышленных предприятий, разработки новых технологий, поиска резервов для 
снижения затрат и увеличения прибыли. Основой выживаемости и 
конкурентоспособности предприятия в условиях современного рынка является его 
стабильная финансово-хозяйственная деятельность. В связи с этим становится 
актуальна проблема обеспечения финансовой устойчивости предприятия. 

Объектом исследования выступает ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз». 
Предметом исследования данной работы выступают социально-экономические 
отношения, возникающие в процессе управления финансовой устойчивостью 
предприятия. 

Целью выпускной квалификационной работы выступает оценка финансово-
хозяйственной деятельности ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз», а также 
разработка рекомендаций, направленных на повышение финансовой устойчивости 
предприятия.  

Для достижения поставленной цели необходимо решение задач: 
– раскрыть понятие, сущность и виды финансовой устойчивости предприятия; 
– охарактеризовать методику анализа и оценки финансовой устойчивости 
предприятия; 
– рассмотреть основные показатели, используемые для оценки финансовой 
устойчивости предприятия; 
– провести анализ и оценку ликвидности и платежеспособности предприятия; 
– проанализировать абсолютные и относительные показатели финансовой 
устойчивости предприятия; 
– разработать рекомендации по решению выявленных проблем финансовой 
устойчивости. 

Результаты выпускной квалификационной работы имеют практическую 
значимость и могут быть применены ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» с 
целью повышения финансовой устойчивости. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ И МЕТОДОЛОГИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ ФИНАНСОВОЙ 
УСТОЙЧИВОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ  

 
1.1 Понятие, сущность и виды финансовой устойчивости предприятия 
 
Анализ финансовой устойчивости – это процесс изучения финансовой ситуации 

и основных результатов финансово-хозяйственной деятельности организации с 
целью выявления резервов для повышения ее рыночной стоимости и обеспечения 
дальнейшего эффективного развития. На основании результатов анализа 
финансовой устойчивости принимаются управленческие решения и 
разрабатывается стратегия дальнейшего развития организации. 

Финансовая устойчивость – это условие, при котором финансовая система 
предприятия, то есть ключевые финансовые рынки и система финансовых 
учреждений, устойчива к экономическим шокам и может свободно выполнять свои 
основные функции: финансовое посредничество, управление рисками и 
организация платежей [6, с. 49]. 

Одной из основных задач управления финансовой устойчивостью предприятия 
является изучение показателей, отражающих его платежеспособность, 
ликвидность и финансовую устойчивость. 

При исследовании финансовой устойчивости выделяется отдельное понятие: 
«платежеспособность», которое нельзя отождествить с предыдущим. 
Платежеспособность является неотъемлемым компонентом финансовой 
устойчивости. Стабильность финансовых условий организации определяет 
взаимосвязь между стоимостью собственных и заемных источников средств и 
стоимостью самих акций [17, с. 56].  

Обеспечение запасов и затрат источниками средств, а также эффективное 
использование финансовых ресурсов является важной характеристикой 
финансовой стабильности, в то время как платежеспособность выступает внешним 
показателем. В свою очередь показатель обеспеченностью резервами и затраты 
лежат в основе некоторой степени платежеспособности, которая рассчитывается на 
конкретную дату. Следовательно, кредитоспособность может быть формой 
проявления финансовой устойчивости. 

Финансовая устойчивость осуществляется способностью предприятия работать 
и развиваться, поддерживать баланс своих активов и пассивов в меняющейся 
внутренней и внешней среде, обеспечивающее платежеспособность и 
инвестиционную привлекательность предприятия в границах допустимого риска 
[4, с. 39]. 
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Рисунок 1.1 – Классификация видов финансовой устойчивости 

организации [16, с. 31] 
Рассмотрим подробнее классификацию видов финансовой устойчивости. 
1. По времени. Краткосрочная финансовая устойчивость проявляется в 

относительно короткие сроки. Среднесрочная – достигнута в определенный 
момент под влиянием реальных условий и факторов при заданном уровне 
использования существующего производственного потенциала. Долгосрочная 
финансовая устойчивость проявляется в течение достаточно длительного периода, 
не зависящего от изменения экономического цикла и управления. 

2. По структуре. Формальная финансовая устойчивость создается и 
искусственно стимулируется внешним государством. Реальная предполагает 
экономическую эффективность в конкурентной среде и с учетом возможностей 
расширения производства. 

3. По характеру. Абсолютная – эффективно осуществляется в текущем периоде 
и перспективы при отсутствии отклонений от пути развития компании. Это 
состояние равновесия, которое сохраняется, несмотря на влияние внешних и 
внутренних факторов. Нормативная – в начале периода или в финансовом плане на 
год. 

4. По методам управления. Консервативная является результатом реализации 
консервативной политики компаниями (менее рискованной, более осторожной), в 
то время как прогрессивность, в свою очередь, является результатом более 
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продвинутой политики, которая проявляется стремлением к конкуренции, 
завоеванием новых рынков. 

5. С позиции постоянства. Переменная – это отсутствие постоянной 
стабильности в течение длительного периода времени. Постоянная – стабильная 
финансовая ситуация в течение длительного периода. Общий и стабильный рост 
всех показателей финансовой устойчивости [21, с. 40]. 

6. Если определять финансовую устойчивость с точки зрения динамики, можно 
обозначить внешнюю и внутреннюю составляющие. Внешние факторы включают 
экономическое регулирование, экспортно-импортную политику, природные 
факторы, действующее законодательство и другие компоненты. Кроме того, их 
можно разделить по способу воздействия на две основные группы: прямые и 
косвенные воздействия. В первую группу входят поставщики, потребители, 
трудовые, финансовые, материальные и другие ресурсы, государственные и 
административные органы, местная администрация, конкуренты и средства 
массовой информации. Ко второй группе относятся состояние экономики, 
социально-политические, демографические, историко-культурные, нормативные, 
природные и другие факторы [18, с. 104]. 

Факторы окружающей среды определяются условиями, в которых работает 
организация. Основные препятствия для устойчивости обычно закрываются в ходе 
их работы и содержат внутренние несоответствия и противоречия с точки зрения 
целей, способов их достижения, ресурсов и управления ими. 

7. По функциональному содержанию. Стратегическая устойчивость – 
способность создавать, развивать и поддерживать конкурентные преимущества на 
рынке в контексте ускорения научно-технического прогресса. Экономическая 
устойчивость связана с преобладающей ролью экономических факторов в 
достижении функциональной стабильности организации и изначально не с 
экстенсивным ростом, а с повышением эффективности за счет интенсификации и 
более широкого использования интеллектуального потенциала (научных 
разработок, информационных систем и т. д.).  

8. Регулирование. Открытые и закрытые подразумевают наличие или 
отсутствие способности регулировать и трансформировать показатели 
эффективности компании в условиях изменения внешних условий. 

9. Также можно взглянуть на финансовую стабильность с точки зрения 
полезности. Активная направлена на улучшение финансовых результатов 
деятельности и долгосрочное развитие. Пассивная – направлена на решение более 
общих и относительно быстро выполняемых задач и не вызывает серьезных 
вмешательств в развитие производства [15, с. 73]. 

10. По природе. Унаследованная – возникает из-за определенного запаса 
финансовой устойчивости, накопленного за эти годы и защищающего организацию 
от внезапных изменений внешних, неблагоприятных и дестабилизирующих 
факторов. Приобретенная – достигается за счет соответствующей внутренней 
системы управления, отражает эффективность производственной организации, в 
которой наблюдается стабильное превышение доходов над расходами, и 
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способствует непрерывному процессу производства и продаж, расширению и 
обновлению. 

11. Амплитуда развития. Циклическая устойчивость, которая регулярно 
повторяется через определенные промежутки времени под воздействием внешних 
и внутренних воздействий. Трансляционная финансовая стабильность описывается 
способностью оставаться в стабильном (равновесном) состоянии и воспринимать 
существенные эффекты без существенного изменения его структуры, то есть 
практически без выхода за пределы состояния равновесия [42, с. 58]. 

12. В месте происхождения. Локальная – наблюдается в компаниях в 
определенном регионе по всему миру – на национальном уровне. 

13. Планирование покрытия. Запланировано – выполнено в соответствии с 
планом (включено в финансовый план). Незапланированный – достигнут вопреки 
прогнозируемым ожиданиям. 

14. По признакам. Индивидуальная финансовая устойчивость – с конкретными 
характеристиками и условиями конкретного региона либо отрасли. Универсальная 
имеет общие характеристики для всех регионов либо отраслей. Мало что зависит 
от особенностей региона [19]. 

15. В форме. Восстановительная финансовая стабильность проявляется в 
способности вернуться к своему первоначальному состоянию после того, как 
покидает ее под воздействием внешнего фактора. Низкий – связан с недостаточным 
запасом прочности и высоким риском частичного сохранения стабильного 
состояния в будущем. 

Таким образом, финансовая устойчивость является неотъемлемой 
составляющей устойчивости, наличия средств, благодаря которым организации 
имеют возможность поддерживать деятельность, включая обслуживание кредитов 
и производство. Это во многом определяет финансовое состояние организации. 

Сущность финансовой устойчивости определяется, в том числе, эффективным 
формированием, распределением, использованием финансовых ресурсов, а формы 
его проявления могут быть различными. 
 

1.2 Методика анализа и оценки финансовой устойчивости 
предприятия 

 
Целью анализа финансовой устойчивости является поддержание стабильного 

состояния финансовых ресурсов. Их распределение и использование, которые 
обеспечат бесперебойную работу организации, способствуют постоянной 
платежеспособности в допустимых пределах предпринимательского риска, 
основанного на росте прибыли и капитала в свете долгосрочного развития. 

Одной из важнейших задач при анализе финансово-экономического положения 
компании является изучение показателей, характеризующих финансовую 
устойчивость компании. Финансовая устойчивость определяется степенью, в 
которой резервы и затраты обеспечиваются из собственных и заемных источников 
образования, соотношением собственного капитала и заемных средств, и 
характеризуется системой абсолютных и относительных показателей. 
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Методы определения платежеспособности и финансовой устойчивости 
включают расчетные коэффициенты, которые определяются на основании баланса. 
Данные коэффициенты соотносятся с нормативными значениями, что и является 
окончательным шагом при оценке. Помимо этого, предпринимаются попытки 
оценить уровень коэффициентов в баллах, затем суммировать эти баллы, тем 
самым находя оценку данной компании при сравнении с другими компаниями [25, 
с. 94]. 

Для измерения платёжеспособности определяются:  
– коэффициент ликвидности;  
– промежуточный коэффициент покрытия;  
– общий коэффициент покрытия (коэффициент текущей ликвидности) [23, с. 48]. 

Все эти коэффициенты определенной группы статей текущих активов на одну 
и ту же сумму – сумму статей обязательств, которые выражают краткосрочный 
долг компании на момент. 

Коэффициент ликвидности это отношение суммы денежных средств и 
краткосрочных фин. вложений к величине краткосрочной задолженности [9, с. 56]. 

Промежуточный коэффициент покрытия это отношение суммы ликвидных 
активов и дебиторской задолженности к величине краткосрочной 
задолженности [41, с.108]. 

Общий коэффициент покрытия это отношение суммы оборотных активов к 
величине краткосрочной задолженности [50, с. 67]. 

Финансовое состояния предприятия определяется: 
Коэффициент текущей ликвидности (КТЛк) это отношение суммы всех 

оборотных активов к краткосрочной задолженности 
КТЛк = Аоб  / Пкср >= 2, 

где Аоб – оборотные активы (из бухгалтерского баланса строка 290, итог раздела II 
«Оборотные активы»);  

Пкср – краткосрочная задолженность (из бухгалтерского баланса сумма строк: 
610+620+670). 

Коэффициент обеспеченности собственными средствами (КОС) с 
нормативным значением не менее 0,1, который также относится к возможным 
измерителям финансовой устойчивости и известен под названием «коэффициент 
обеспеченности оборотных активов собственными источниками» [26, с. 91].  

Этот коэффициент исчисляется по формуле 
КОС = ПС/Об  / Аоб >= 0,1. 

Числитель формулы рассчитывается следующим образом 
ПС/Об = Ксоб – АВ/Об. 

где ПС/Об  – собственный оборотный капитал;  
 Ксоб – капитал собственный (из бухгалтерского баланса итог раздела IV 

«Капитал и резервы», строка 490);  
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 АВ/Об – внеоборотные активы (из бухгалтерского баланса итог раздела I 
«Внеоборотные активы», строка 190). 

Согласно существующей методологии, финансовое состояние предприятия 
признается удовлетворительным только в том случае, если в стандарте 
учитываются оба отношения. Выход за пределы нормы хотя бы одного 
коэффициента считается достаточной причиной, чтобы считать компанию 
неплатежеспособной и финансово нестабильной. 

Показатели активности характеризуют результаты и эффективность текущей 
основной деятельности компании, данный анализ можно провести как качественно, 
так и с помощью количественных критериев [2, с. 94]. В первом случае 
неформальными критериями являются: объем услуг и товарные рынки, наличие 
прогрессивных форм управления и репутации компании, условия труда и отдыха 
сотрудников, вплоть до наличия автостоянки и удобных подъездных путей. 

Основными показателями являются рентабельность активов и показатели 
оборачиваемости. Эти показатели имеют большое значение для оценки 
финансового положения предприятия, поскольку скорость оборота денежных 
средств, т. е. Скорость, с которой они переводятся в денежную форму, оказывает 
непосредственное влияние на платежеспособность.  

Кроме того, увеличение коэффициента ротации фондов отражается в 
увеличении производственного потенциала компании, что в целом влияет на 
эффективность всего производства. Деловая активность предприятия проявляется 
прежде всего в скорости оборота его средств [29, с. 62]. Оборачиваемость всех 
активов отражает скорость оборота всех активов компании. Коэффициент 
оборачиваемости дебиторской задолженности показывает расширение или 
уменьшение коммерческого займа, предоставленного компанией. Снижение 
продаж указывает на увеличение кредита. 

Наиболее распространенные коэффициенты рассчитываются по степеням 
объекта исследования по следующим формулам. 

Оборачиваемость совокупного капитала. 
Коэффициент оборачиваемости совокупного капитала (Коск) это скорость 

оборота всего капитала предприятия 
Коск = стр. 2110 № 2 / 0,5 (стр. 1600 нг + стр. 1600 кг) ф. № 1, 

где нг – данные на начало отчетного года;  
 кг – данные на конец отчетного периода. 
Оборачиваемость текущих активов (оборачиваемость оборотных активов). 
Коэффициент оборачиваемости оборотных активов это скорость оборота всех 

мобильных средств предприятия 
Коа = стр. 2110 № 2 / 0,5  (стр. 1200 нг + стр.1200кг) ф. № 1. 

Оборачиваемость собственного капитала.  
Коэффициент оборачиваемости собственного капитала это скорость оборота 

собственного капитала 
Коск = стр. 2110 № 2 / 0,5  (стр. 1300нг + стр. 1300кг) ф. № 1. 
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Оборачиваемость материальных запасов (запасов и затрат).  
Коэффициент оборачиваемости запасов и затрат это число оборотов запасов 

предприятия за анализируемый период 
Комз = стр. 2110 № 2 / 0,5 • ((стр. 1210 + стр. 1220)нг + (стр. 1210 + 

стр. 1220)кг) ф. № 1,  
где нг – данные на начало отчетного года;  

кг – данные на конец отчетного периода. 
Средний срок оборота материальных оборотных средств (в днях):  

Помз = 365/Комз. 
Оборачиваемость дебиторской задолженности. 
Коэффициент (Кодз) это скорость оборота дебиторской задолженности 

Кодз = стр. 2110 № 2 / 0,5 • (стр. 1230нг + стр. 1230кг) ф. № 1. 
где нг – данные на начало отчетного года;  

кг – данные на конец отчетного периода. 
Период оборота дебиторской задолженности (оборачиваемость дебиторской 

задолженности в днях) это средний срок погашения дебиторской задолженности и 
рассчитывается как 

Пдз = 365 / Кодз. 
Оборачиваемость кредиторской задолженности.  
Это показатель скорости, с которой предприятие выплачивает свои долги 

поставщикам и подрядчикам. Коэффициент оборачиваемости кредиторской 
задолженности показывает, как часто (обычно за год) компания выплачивает 
среднюю сумму своей кредиторской задолженности, другими словами, 
коэффициент показывает увеличение или уменьшение предоставленного 
коммерческого кредита 

Кокз = стр. 2110 №2 / 0,5 • (стр. 1520нг + стр. 1520кг) ф. № 1, 
где нг – данные на начало отчетного года;  

кг – данные на конец отчетного периода. 
Период оборота кредиторской задолженности (оборачиваемость кредиторской 

задолженности в днях). Данный показатель отражает средний срок возврата долгов 
предприятия (за исключением обязательств перед банками и по прочим займам) 

Пкз = 365 / Кокз. 
Оборачиваемость денежных средств.  
Коэффициент оборачиваемости денежных средств (Кодс) указывает на 

характер использования денежных средств на предприятии 
Кодс = стр. 2110 № 2 / 0,5 • (стр. 1250нг + стр. 1250кг) ф. № 1, 

где нг – данные на начало отчетного года;  
кг – данные на конец отчетного периода. 
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Фондоотдача основных средств. 
Фондоотдача это эффективность использования ОС 

Фо = стр. 2110 № 2 / 0,5 • (стр. 1130нг + стр.1130кг) ф. № 1, 
где нг – данные на начало отчетного года;  

кг – данные на конец отчетного периода. 
Производственный цикл равен продолжительности оборота в запасе 

Цп = Помз. 
Продолжительность операционного цикла это общее время, в течение которого 

финансовые ресурсы находятся в материальных средствах и дебиторской 
задолженности 

Цо = Пдз + Помз. 
Продолжительность финансового цикла (Цф) это время, в течение которого 

финансовые ресурсы отвлечены из оборота.  
Цф = Цо – Пкз. 

Таким образом, по итогам сформулированных теоретических положений 
представляется важным отметить, что анализ финансовой устойчивости и 
платежеспособности организации приобретает особую актуальность в условиях 
финансового кризиса, поскольку основной предпосылкой обеспечения 
устойчивости организации является обеспечение достаточности его финансовых 
ресурсов, необходимых для поддержания конкурентоспособного производства, 
своевременного исполнения обязательств перед сотрудниками, кредиторами, 
налоговыми органами и т. д.  
 

1.3 Основные показатели, используемые для оценки финансовой 
устойчивости предприятия 

 
Основным показателем, который влияет на финансовую устойчивость, 

выступает доля заемных средств. Как правило, если заемные средства составляют 
более 50 % средств, это не является хорошим признаком финансовой стабильности; 
для различных секторов нормальная доля заемных средств может варьироваться: 
для коммерческих компаний с высоким оборотом она значительно выше. 

В дополнение к вышеупомянутым показателям финансовая устойчивость 
компании отражает ликвидность ее активов по сравнению с обязательствами по 
срокам погашения [31, с. 76]. 

Финансовая устойчивость может рассматриваться как один из важнейших 
показателей стабильности организации. Можно говорить о финансовой 
стабильности, когда доходы организации превышают расходы. Если организация 
способна свободно распоряжаться своими деньгами, эффективно использовать их, 
если у нее есть установленный механизм постоянного производства и продажи 
услуг или товаров, мы можем считать такую организацию финансово устойчивой. 
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Необходимо оценивать финансовое положение организации как в 
долгосрочной, так и в краткосрочной перспективе. В краткосрочной перспективе 
основными характеристиками для оценки будут мобильность организации и ее 
платежеспособность. В долгосрочной перспективе финансовая устойчивость 
организации важнее. 

Финансовая устойчивость оценивается с использованием абсолютных и 
относительных показателей [49, с. 81]. 

Абсолютные показатели – состояние финансовых запасов и источники, из 
которых они поступают. 

Работа с относительными показателями финансовой устойчивости является 
аналитическим методом. Это также включает анализ расходов, бюджета и баланса. 

Основными показателями, которые обеспечивают материал для анализа в 
данном случае, являются: коэффициенты финансового рычага, финансовая 
независимость. Сюда входит коэффициент обеспеченности собственными 
ресурсами и коэффициент их маневренности, коэффициент мобильности 
недвижимости и коэффициент покрытия инвестиций. Немаловажными 
показателями выступают коэффициент обеспеченности и коэффициент для 
краткосрочной задолженности. 

Общим абсолютным показателем финансовой устойчивости является избыток 
источников резервов и затрат, полученных в виде разницы между стоимостью 
запасов и затратами. Это относится к обеспечению резервов и затрат такими 
источниками, как оборотный капитал, долгосрочные краткосрочные займы, займы, 
обязательства, подлежащие выплате только частично поставщикам, понесенные 
банком при предоставлении займов [9, с. 78]. 

Для характеристики источников формирования запасов и затрат используются 
несколько показателей, отражающих различные степени охвата разных типов 
источников. 

1. Наличие оборотных средств. Это значение может быть определено как 
разница между реальным капиталом и внеоборотными активами (всего по 
разделу 1 бухгалтерского баланса) и долгосрочной дебиторской задолженностью 
(стр. 230 бухгалтерского баланса). 

2. Наличие собственных и долгосрочных заемных источников резервов и затрат 
рассчитывается как сумма собственных оборотных активов (SOS), долгосрочных 
кредитов и займов (раздел 4 бухгалтерского баланса – стр. 590), целевое 
финансирование и поступления (с. 450 баланса). 

3. Показатель общей стоимости основных источников формирования резервов 
и затрат рассчитывается как сумма собственных и долгосрочных заемных 
источников финансирования резервов и краткосрочных заемных средств (стр. 610 
бухгалтерского баланса) [34, с. 81]. 

Стабильность финансового состояния в рыночных условиях вместе с 
абсолютными значениями характеризуется системой финансовых показателей. 
Они рассчитываются как соотношение абсолютных показателей актива и пассива 
баланса. Анализ финансовых показателей состоит из сравнения их значений с 
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базовыми значениями, изучения их динамики за период, охватываемый отчетом, и 
за несколько лет. 

В зависимости от обеспеченности запасов и затрат источниками его 
формирования выделяют финансовую устойчивость. 

1. Абсолютная стабильность финансового состояния характеризуется тем, что 
резервы и затраты объекта меньше суммы его оборотного капитала и банковских 
кредитов на товарно-материальные запасы. Это представляет собой тип крайней 
финансовой устойчивости. 

2. Нормальная, при которой платежеспособность субъекта гарантирована. 
Товарно-материальные запасы и затраты равны сумме собственного оборотного 
капитала и банковских ссуд на товарно-материальные запасы. 

3. Нестабильное финансовое состояние (пред кризисное), когда запасы и 
затраты равны сумме оборотных средств, банковских ссуд на товарно-
материальные запасы и источников временно свободных средств (резервного 
фонда, фонда социального сектора и т. д.). В этом случае финансовая устойчивость 
является приемлемой, если выполняются следующие условия: 
– товарно-материальные запасы плюс готовая продукция, равные или 
превышающие сумму краткосрочных займов; 
– незавершенное производство плюс расходы будущих периодов, меньшие или 
равные сумме оборотных средств [21, с. 58]. 

4. Кризисное финансовое состояние (на грани банкротства), когда платежный 
баланс обеспечивается краткосрочными выплатами по заработной плате, 
банковским кредитам, поставщикам, бюджету и т. п. В этой ситуации наличные 
средства, краткосрочные ценные бумаги и дебиторская задолженность даже не 
покрывает ее кредиторскую задолженность и просроченные кредиты. 

Помимо указанных признаков, финансовое состояние кризисное 
характеризуется наличием нестабильной финансовой ситуации, регулярными 
неплатежами (просроченные кредиты банков, просроченная задолженность перед 
поставщиками, наличие задолженности перед бюджетом). 

Абсолютная и нормальная финансовая устойчивость характеризуется высоким 
уровнем рентабельности и отсутствием платежной дисциплины. 

В двух последних случаях (нестабильная и кризисная финансовая ситуация) 
стабильность можно восстановить путем оптимизации структуры обязательств, а 
также путем разумного снижения уровня запасов и затрат [12, с. 84]. 
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Выводы по разделу 1 
 
Финансовая устойчивость – это условие, при котором финансовая система 

предприятия, то есть ключевые финансовые рынки и система финансовых 
учреждений, устойчива к экономическим шокам и может свободно выполнять свои 
основные функции: финансовое посредничество, управление рисками и 
организация платежей. 

Анализ финансовой устойчивости – это процесс изучения финансовой ситуации 
и основных результатов финансово-хозяйственной деятельности организации с 
целью выявления резервов для повышения ее рыночной стоимости и обеспечения 
дальнейшего эффективного развития. На основании результатов анализа 
финансовой устойчивости принимаются управленческие решения и 
разрабатывается стратегия дальнейшего развития организации. 

Финансовая устойчивость оценивается с использованием абсолютных и 
относительных показателей. 

Абсолютные показатели – состояние финансовых запасов и источники, из 
которых они поступают.  

Относительные – дают аналитикам основу для исследований. Работа с 
относительными показателями финансовой устойчивости является аналитическим 
методом. Это также включает анализ расходов, бюджета и баланса. 

Основными показателями, которые обеспечивают материал для анализа в 
данном случае, являются: коэффициенты финансового рычага, финансовая 
независимость. Сюда входит коэффициент обеспеченности собственными 
ресурсами и коэффициент их маневренности, коэффициент мобильности 
недвижимости и коэффициент покрытия инвестиций. Важными показателями 
также считаются коэффициент обеспеченности и коэффициент для краткосрочной 
задолженности. 

Таким образом, анализ финансовой устойчивости и платежеспособности 
организации приобретает особую актуальность в условиях финансового кризиса, 
поскольку основной предпосылкой обеспечения устойчивости организации 
является обеспечение достаточности его финансовых ресурсов. 
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2 АНАЛИЗ И ОЦЕНКА ФИНАНСОВОЙ УСТОЙЧИВОСТИ 
ООО «ИНТЕЛЛЕКТ ДРИЛЛИНГ СЕРВИСИЗ» 

 
2.1 Анализ и оценка ликвидности и платежеспособности предприятия 

 
Группа компаний Ай Ди Эс (IDS Group) – ведущая российская нефтесервисная 

группа, оснащенная современным оборудованием и оказывающая комплексные 
услуги компаниям нефтедобывающего сектора. 

ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» – сервисная компания, деятельность 
которой заключается в строительстве и реконструкции нефтяных и газовых 
скважин, а также в научно-технических разработках, связанных с этой сферой 
деятельности. 

В настоящее время компания переживают период быстрого роста. В самом 
начале существования компании в производство были вовлечены только три 
мобильные буровые платформы (МБУ). На сегодняшний день Компания смогла 
увеличить производственные мощности до более чем тридцати МБУ 
отечественного и зарубежного производства, каждая из которых занята оказанием 
услуг по ЗБС на подведомственных Заказчикам участках проведения буровых 
работ. 

Генеральный директор – Дулгеру Артур Аурелович. 
Анализ финансово-хозяйственной деятельности предприятия выступает одним 

из важнейших средств дальнейших перспектив производства за счет использования 
выявленных резервов. Согласно проведенного анализа могут быть выявлены 
причины отклонения от плановых показателей, недостатки в планировании, 
резервы для совершенствования деятельности предприятия. Посредством анализа 
намечаются исходные показатели для разработки перспективного плана на какой-
либо расчетный период. 

Таким образом, анализ и планирование, органично сочетающиеся друг с 
другом, создают целостный инструмент, целью которого является выбор наиболее 
эффективных путей развития производства. В то же время анализ является 
эффективным способом внедрения систем учета и экономии затрат на 
предприятиях.  

На основании данных бухгалтерского баланса ООО «Интеллект Дриллинг 
Сервисиз», мы проанализируем и оценим динамику состава и структуры активов и 
пассивов организации. Состояние имущества и источники финансирования 
активов организации на 2017, 2018 и 2019 годы приведены в таблице 2.1. 
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Таблица 2.1 – Данные об имущественном положении и источниках финансирования активов организации на 
2017–2019 г. 

 
Статьи баланса 

Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 
(снижения), % 

Удельный вес актива в общей 
величине активов, % 

на 2017 год на 2018 год на 2019 год Изменение (+,-) 2018  
 /  

2017 

2019 
 /  

2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-2017 2019-2018 2018-
2017 

2019-
2018 

ВНЕОБОРОТНЫЕ 
АКТИВЫ всего, в 
том числе: 

49 653 214 61 162 959 131 300 
904 

11 509 745 81 647 690 123,18 264,44 72,60 83,81 95,21 11,21 11,40 

1.1. 
Нематериальные 
активы 

30 25 20 -5 -5 83,33 80 0 0 0 0 0 

1.2. Результаты 
исследований и 
разработок 

3450 2638 1894 -812 -744 76,46 71,8 0,01 0,01 0 0 0 

1.3. Основные 
средства 

41 225 775 48 717 074 60 286 617 7 491 299 11 569 543 118,17 123,75 60,28 66,76 43,71 6,48 -23,1 

1.4. Доходные 
вложения в 
материальные 
ценности 

670 713 633 200 594 878 -37 513 -38 322 94,41 93,95 0,98 0,87 0,43 -0,11 -0,44 

1.5. Долгосрочные 
финансовые 
вложения 

4 439 508 8 383 408 62 169 810 3 943 900 53 786 402 188,84 741,58 6,49 11,49 45,08 5 33,59 

1.6. Отложенные 
налоговые активы 

311 570 142 889 4 647 937 -168 681 4 505 048 45,86 3252,83 0,46 0,2 3,37 -0,26 3,17 

7. Прочие 
внеоборотные 
активы 

3 002 168 3 283 725 3 599 748 281 557 316 023 109,38 109,62 4,39 4,5 2,61 0,11 -1,89 

 
 



20  

Продолжение таблицы 2.1 
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Структура активов и пассивов, % 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 год Изменение (+,-) 2018 
 /  

2017 

2019 
 /  

2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение (+,-) 

2018-2017 2019-2018 2018-
2017 

2019-
2018 

2. 
ОБОРОТНЫЕ 
АКТИВЫ 
всего, в том 
числе: 

18 740 084 11 814 852 6 607 798 -6 925 232 - 5 207 054 63,05 55,93 27,4 16,19 4,79 -11,1 -11,4 

2.1. Запасы 4 021 313 1 170 101 1 169 803 -2 851 212 -298 29,1 99,97 5,88 1,6 0,85 -4,28 -0,75 

2.2. НДС по 
приобретенны
м ценностям 

60 5755 - 5695 -5755 9591,67 0 0 0,01 0 0,01 -0,01 

2.3. 
Дебиторская 
задолженность 

14 684 702 10 511 780 5 090 209 - 4 172 922 - 5 421 571 71,58 48,42 21,4
7 

14,4 3,69 -7,07 -10,7 

2.4. 
Финансовые 
вложения 

3950 - 336 361 -3950 336 361 0 - 0,01 0 0,24 -0,01 0,24 

2.5. Денежные 
средства и 
эквиваленты 

4515 4965 2337 450 -2628 109,97 47,07 0,01 0,01 0 0 -0,01 

2.6. Прочие 
оборотные 
активы 

25 544 122 251 9088 96 707 -113 163 478,59 7,43 0,04 0,17 0,01 0,13 -0,16 

ИТОГО 
АКТИВОВ 

68 393 298 72 977 811 137 908 702 4 584 513 64 930 891 106,7 188,97 100 100 100 - - 
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Продолжение таблицы 2.1  
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Структура активов и пассивов, % 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 год Изменение (+,-) 2018 
 /  

2017 

2019 
 /  

2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-2017 2019-2018 2018-
2017 

2019-
2018 

1. КАПИТАЛ 
И РЕЗЕРВЫ 
всего, в том 
числе: 

59 776 048 
 

61 878 955 76 483 070 2 102 907 14 604 115 103,52 123,6 87,4 84,79 55,46 -2,61 -29,3 

1.1. Уставной 
капитал 

49 787 583 49 787 583 75 264 688 0 25 477 105 100 151,17 72,8 68,22 54,58 -4,57 -13,6 

1.2. 
Добавочный 
капитал (без 
переоценки) 

2 918 681 2 918 681 9 166 662 0 6 247 981 100 314,07 4,27 4 6,65 -0,27 2,65 

1.3. Резервный 
капитал 

169 333 331 688 436 650 162 355 104 962 195,88 131,64 0,25 0,45 0,32 0,21 -0,13 

1.4. 
Нераспределен
ная прибыль 
(непокрытый 
убыток) 

6 900 451 8 841 003 - 8 384 930 1 940 552 - 17 225 933 128,12 -94,84 10,09 12,11 -6,08 2,03 -18,19 

2.ОБЯЗАТЕЛЬ
СТВА 

8 617 250 11 098 856 61 425 632 2 481 606 50 326 776 128,8 553,44 12,6 15,21 44,5 2,61 29,33 

2.1. 
Долгосрочные 
обязательства 

1 348 838 8 127 374 1 891 411 6 778 536 - 6 235 963 602,55 23,27 1,97 11,14 1,37 9,16 -9,77 

2.1.1. Заемные 
средства 

- 6 720 835 - 6 720 835 - 6 720 835 0 0 0 9,21 0 9,21 -9,21 
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Окончание таблицы 2.1  
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Структура активов и пассивов, % 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 год Изменение (+,-) 2018 

 /  

2017 

2019 

 /  

2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на  
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-
2017 

2019-2018 2018-
2017 

2019-
2018 

2.1.2. 
Отложенные 
налоговые 
обязательства 

1 348 838 1 387 960 1 872 869 39 122 484 909 102,9 134,94 1,97 1,9 1,36 -0,07 -0,54 

2.1.3 Оценочные 
обязательства 

- 18 579 18 542 18 579 -37 0 99,8 0 0,03 0,01 0,03 -0,02 

2.2.2. 
Кредиторская 
задолженность 

3 572 415 2 747 922 58 616 157 - 824 493 55 868 235 76,92 2133,11 5,22 3,77 42,5 -1,46 38,73 

2.2.3.Оценочные 
обязательства 

219 110 223 560 309 585 4450 86 025 102,03 138,48 0,32 0,31 0,22 -0,01 -0,09 

ИТОГО 
ПАССИВОВ 

68 393 298 72 977 811 137 908 702 4 584 513 64 930 891 106,7 189,97 100 100 100 - - 
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Таким образом, на основании таблицы 2.1 можно сделать следующий вывод: 
общая стоимость имущества предприятия возросла на 6,7 % и составила в 
2018 году 72 977 811 руб. Положительная динамика наблюдалась в первой и второй 
частях баланса. В то же время оборотные активы сократились более быстрыми 
темпами, отрицательный прирост составил 6 925 232 руб., или 36,95 %. Наиболее 
значительное увеличение связано с НДС по приобретенным ценностям, увеличение 
которого составило 5695 тыс. рублей. Также значительно увеличилась доля прочих 
оборотных активов, прирост которых составил 378,59 %, так как предприятие 
выкупило часть ценных бумаг у собственников акций в целях перепродажи, либо 
же появились лишне оплаченные суммы, в отношении которых не принято 
решение о возврате из бюджета.  

Анализ данных показал, что рост на 88,97 % произошел по статье «Общая 
стоимость имущества предприятия», в 2019 году он составил 137 908 702 руб. В то 
же время произошло резкое увеличение долгосрочных финансовых вложений и 
отложенных налоговых активов. Добавочный капитал быстро увеличивался, рост 
которого составил 6 247 981 руб. или 214,07 %, что указывает на эмиссионный 
доход, полученный от размещения акций сверх их номинальной стоимости. 
Годовой резервный капитал демонстрирует положительную динамику, что 
указывает на увеличение чистой прибыли. 

Динамика состава и структуры активов и пассивов организации за 2017–2019 г. 
отражена в таблицах 2.2–2.6. 
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Таблица 2.2 – Данные динамики состава и структуры внеоборотных активов организации на 2017–2019 г. 
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Удельный вес актива в общей 

величине активов, % 
на 2017 

год 
на 2018 

год 
на 2019 год Изменение (+,-) 2018 

 /  
2017 

2019 
 /  

2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-
2017 

2019-2018 2018-
2017 

2019-
2018 

1. 
Нематериальные 
активы 

30 25 20 -5 -5 83,33 80 0 0 0 0 0 

2. Результаты 
исследований и 
разработок 

3450 2638 1894 -812 -744 76,46 71,8 0,01 0,01 0 0 0 

3. Основные 
средства 

41 225 775 48 717 074 60 286 617 7 491 299 11 569 543 118,17 123,75 67,4 98,11 45,91 30,71 -52,2 

4. Доходные 
вложения в 
материальные 
ценности 

670 713 633 200 594 878 - 37 513 - 38 322 94,41 93,95 1,1 1,28 0,45 0,18 -0,82 

5. Долгосрочные 
финансовые 
вложения 

4 439 508 8 383 408 62 169 810 3 943 900 53 786 402 188,84 741,58 7,26 16,88 47,35 9,63 30,47 

6. Отложенные 
налоговые 
активы 

311 570 142 889 4 647 937 - 168 681 4 505 048 45,86 3252,83 0,51 0,29 3,54 -0,22 3,25 

7. Прочие 
внеоборотные 
активы 

3 002 168 3 283 725 3 599 748 281 557 316 023 109,38 109,62 4,91 6,61 2,74 1,7 -3,87 

ВНЕОБОРОТ-
НЫЕ АКТИВЫ - 
всего 

61 162 959 49 653 214 131 300 904 11 509 745 81 647 690 123,18 264,44 100 100 100 - - 
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Таким образом, за 2019 год доля ВА увеличилась на 264,44 %, что говорит об 
увеличении имущества. Повысились показатели ОС, которые позволяют 
увеличить выпуска продукции (услуг). Вложение средств во ВА создают 
основной капитал организации. Темп роста основных средств по состоянию на 
2019 год составил 123,7 %.   

Из данных, приведенных в таблице 2.3, видно, что за анализируемый период 
произошло существенное снижение ОА предприятия на 44,07 %, соответственно 
структура активов резко ухудшилась. Одновременно нужно отметить снижение 
ДС в 52,93 %. Дебиторская задолженность снизилась на 51,58 %, что является 
положительным моментом. Данные обстоятельства говорят о 
платежеспособности дебиторов. 
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Таблица 2.3 – Данные динамики состава и структуры оборотных активов организации на 2017–2019 г. 
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Структура активов и пассивов, % 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 
год 

Изменение (+,-) 2018/ 
2017 

2019/ 
2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение (+,-) 
2018-2017 2019-2018 2018-

2017 
2019-
2018 

2. 
ОБОРОТНЫЕ 
АКТИВЫ 
всего, в том 
числе: 

18 740 084 11 814 
852 

6 607 798 -6 925 232 -5 207 054 63,05 55,93 100 100 100 - - 

2.1. Запасы 4 021 313 1 170 101 1 169 803 -2 851 212 -298 29,1 99,97 21,46 9,9 17,7 11,55 7,8 
2.2. НДС по 
приобретенны
м ценностям 

60 5755 - 5695 -5755 9591,67 0 0 0,05 0 0,05 -0,05 

2.3. 
Дебиторская 
задолженность 

14 684 702 10 511 
780 

5 090 209 -4 172 922 -5 421 571 71,58 48,42 78,36 88,97 77,03 10,61 11,94 

2.4. 
Финансовые 
вложения 

3950 - 336 361 -3950 336 361 0 - 0,02 0 5,09 -0,02 5,09 

2.5. Денежные 
средства и 
эквиваленты 

4515 4965 2337 450 -2628 109,97 47,07 0,02 0,04 0,04 0,02 -0,01 

2.6. Прочие 
оборотные 
активы 

25 544 122 251 9088 96 707 -113 163 478,59 7,43 0,04 1,03 0,14 0,9 -0,9 
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Таблица 2.4 – Данные динамики состава и структуры капитала и резервов организации на 2017–2019 г. 
Статьи 
баланса 

Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 
(снижения), % 

Структура активов и пассивов, % 

на 2017 год на 2018 год на 2019 
год 

Изменение (+,-) 2018/2
017 

2019/2
018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-
2017 

2019-2018 2018-
2017 

2019
-

2018 
1. КАПИТАЛ 
И РЕЗЕРВЫ 
всего, в том 
числе: 

59 776 048 61 878 955 76 483 070 2 102 907 14 604 115 103,52 123,6 100 100 100 - - 

1.1. Уставной 
капитал 

49 787 583 49 787 583 75 264 688 0 25 477 105 100 151,17 83,29 80,46 98,41 -2,83 17,95 

1.2. 
Добавочный 
капитал (без 
переоценки) 

2 918 681 2 918 681 9 166 662 0 6 247 981 100 314,07 4,88 0 11,99 -4,88 7,27 

1.3. 
Резервный 
капитал 

169 333 331 688 436 650 162 355 104 962 195,88 131,64 0,28 0,54 0,57 0,25  

1.4. 
Нераспределе
нная прибыль 
(непокрытый 
убыток) 

6 900 451 8 841 003 - 8 384 930 1 940 552 -17 225 933 128,12 -94,84 0 14,29 -11 14,29 -25,3 

 
Анализируя данные, представленные в таблице 2.4 можно констатировать увеличение собственного капитала на 23,60 

% или на 14 604 115 руб., что позволяет снизить финансовую зависимость организации от внешних кредиторов. 
Уменьшение нераспределенной прибыли на 5,16 % или на –17 225 933 руб. говорит об неэффективности не только 
деятельности организации, но и дивидендной политики собственников предприятия.  
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Таблица 2.5 – Данные динамики состава и структуры долгосрочных обязательств организации на 2017–2019 г. 
Статьи баланса Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 

(снижения), % 
Структура активов и пассивов, % 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 
год 

Изменение (+,-) 2018/ 
2017 

2019/ 
2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+,-) 

2018-2017 2019-2018 2018-
2017 

2019
-

2018 
1. Заемные 
средства 

- 6 720 835 - 6 720 835 - 6 720 835 0 0 0 0 0 82,69 0 

2. Отложенные 
налоговые 
обязательства 

1 348 838 1 387 960 1 872 869 39 122 484 909 102,9 134,94 100 17,08 0 -100 -17,1 

3 Оценочные 
обязательства 

- 18 579 18 542 18 579 -37 0 99,8 0 0 0,98 0,23 0,98 

2.1. 
ДОЛГОСРОЧНЫЕ 
ОБЯЗАТЕЛЬСТВ
А 

1 348 838 8 127 374 1 891 411 6 778 536 - 6 235 963 602,55 23,27 100 100 100 - - 

 
Долгосрочные обязательства по данным таблицы 2.5 резко снизились на 72,73%, что показывает снижение 

финансовой зависимости от внешних кредиторов. 
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Таблица 2.6 – Данные динамики состава и структуры краткосрочных 
обязательств организации на 2017–2019 г. 

 

Статьи 
баланса 

Остатки по балансу, тыс. руб. Темп роста 
(снижения), % 

Удельный вес актива в 
общей величине 

 активов, %  
на 

2017 год 
на 

2018 год 
на 2019 год Изменение (+, -) 2018/ 

2017 
2019/ 
2018 

на 
2017 
год 

на 
2018 
год 

на 
2019 
год 

Изменение 
(+, -) 

2018-2017 2019-2018      2018-
2017 

2019-
2018 

     
1. 
Заемные 
средства 

3 476 887 - 608 479 -3 476 887 608 479 0 - 0 0 0 0 0 

2. 
Кредитор
ская за-
долженно
сть 

3 572 415 2 747 922 58 616 157 - 824 493 55 868 235 76,92 2133,11 49,15 0 0 49,15 -92,48 

3. 
Оценочн
ые обя-
зательств
а 

219 110 223 560 309 585 4450 86 025 102,03 138,48 0 7,52 0,52 7,52 0,52 

КРАТКО
СРОЧНЫ
Е 

7 268 412 2 971 482 59 534 221 -4 296 930 56 562 739 40,88 2003,52 100 100 100 - - 

ОБЯЗА
ТЕЛЬС
ТВА 

 
Из данных, приведенных в таблице 2.6, видно, что краткосрочные 

обязательства резкими темпами увеличились на 1903,52 % или на 56 562 739 руб. 
Кредиторская задолженность также увеличилась в несколько раз, а это означает, 
что компания имеет большие долги перед поставщиками и подрядчиками за 
предоставленное сырье, материалы, товары и услуги. 
 

2.2 Анализ и оценка абсолютных и относительных показателей 
финансовой устойчивости предприятия 

 
Получение наиболее общего представления о качественных изменениях в 

структуре актива, а также и динамике этих изменений, возможно при проведении 
горизонтального и вертикального анализа. 

По данным баланса за 2017, 2018 и 2019 годы в таблице 2.7 рассчитаем 
показатели финансовой устойчивости. 

 



30  

Таблица 2.7 – Динамика показателей финансовой устойчивости 
организации на 2018–2020 г. 

Показатель на На На Изменение (+, -) 
2018-2017 2019-2018 

31.12.2017 31.12.2018 31.12.2019 
1.Коэффициент автономии 0,87 0,85 0,55 -0,3 -0,02 

Соб. капитал / Активы 
2.Коэффициент 
зависимости 

финансовой 0,12 0,15 0,44 0,29 0,03 

Обязательства / Активы 
3.Коэффициент Соотношеня 0,14 0,18 0,8 0,62 0,04 
заемного капитала и соб- 
ственного (леверидж) 

Заем. капитал / Соб. Капитал 
4.Коэффициент обеспеченно- 0,54 0,06 -8,3 -8,26 -0,48 
сти собственными оборотны- 
ми средствами  
(Соб. Капитал – ВОА) / ОА 
5.Коэффициент
маневренности 

 0,17 0,01 -0,72 -0,71 -0,16 

Соб. оборот.средства/ Соб. 
Капитал  

 
Расчеты 2017 год: 

59 776 048 / 68 393 298 = 0,87; 
(1 348 838 + 7 268 412 – 219110) / 68 393 298= 0,12; 
(7 268 412 + 1 348 838) / 59 776 048 = 0,14; 
(59 776 048 – 49 653 214) / 18 740 084 = 0,54; 
(59 776 048 – 49 653 214) / 59 776 048 = 0,17. 

 
Расчеты 2018 год: 

61 878 955 / 72 977 811 = 0,85; 
(8 127 374 + 2 971 482 – 223 560) / 72 977 811 = 0,15; 
(2 971 482 + 8 127 374) / 61 878 955 = 0,18; 
(61 878 955 – 61 162 969) / 11 814 852 = 0,06; 
(61 878 955 – 61 162 969) / 61 878 955 = 0,01. 
 

Расчеты 2019 год: 
76 483 070 / 137 908 702 = 0,55; 
(1 891 411 + 59 534 221 – 309 585) / 137 908 702 = 0,44; 
(59 534 221 + 1 891 411) / 76 483 070 = 0,80; 
(76 483 070 – 131 300 904) / 6 607 798 = –8,30; 
(76 483 070 – 131 300 904) / 76 483 070 = –0,72. 
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Рисунок 2.1 – Динамика показателей финансовой устойчивости организации 

на 2018–2020 г. (в %) 
На основании данных таблицы 2.7 и рисунка 2.1 можно сделать вывод, что в 

столбце «Коэффициент автономии» наблюдается тенденция к снижению из года в 
год – доля капитала в балансе уменьшается. Однако доля собственного капитала на 
конец 2019 года довольно высока и увеличилась на 23,60 % или 14 604 115 руб. В 
результате финансовую устойчивость можно считать довольно высокой. Также 
можно отметить, что коэффициент финансовой зависимости превышает 0,5, а на 
конец года он равен 55 %, что означает, что организация независима от внешних 
источников, т. е. заемных средств. 

В отношении финансовой зависимости также отмечается положительная 
тенденция – за три года она увеличилась на 32 %, а в конце 2019 года она составила 
44 %. Причина в том, что темпы роста заемного капитала превышают темпы роста 
активов организации. 

Коэффициент левериджа меньше 1 и составляет 0,80, из этих данных можно 
предположить, что предприятие финансирует свои активы за счет собственных 
средств. Однако по сравнению с запланированным периодом 2017 и 2018 годов к 
отчетному 2019 году, коэффициент финансового рычага существенно вырос и 
увеличение составило 66 % за три года, что указывает на то, что ООО «Интеллект 
Дриллинг Сервисиз» преумножил финансирование своих активов также за счет 
внешних средств. 

Отрицательное значение коэффициента обеспеченности указывает на 
недостаток оборотного капитала компании, что означает, что весь объем 
оборотного капитала формируется из заемных источников. ООО «Интеллект 
Дриллинг Сервисиз» увеличил данный коэффициент в 2019 году, из чего можно 
сделать вывод о том, что в организации ухудшилось финансовое положение по 
сравнению с 2018 и 2017 годами. 

Коэффициент маневренности собственных средств показывает отрицательную 
статистику с 2017 год по 2019 год. Отрицательное значение этих показателей 
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говорит о том, что в компании зафиксированы низкая устойчивость в сочетании с 
тем, что средства вкладывались в медленно реализуемые активы, а оборотный 
капитал складывался за счет внешних источников финансирования. 

По данным годового бухгалтерского баланса ООО «Интеллект Дриллинг 
Сервисиз» рассчитаем показатели ликвидности. Данные расчетов за 2017, 2018 и 
2019 г. отражены в таблице 2.8. 

Таблица 2.8 – Динамика показателей ликвидности оборотных активов 
организации на 2017–2019 г. 

Показатель На 
31.12.2017 

На 
31.12.2018 

На 
31.12.2019 

Изменение (+, -) 

2018-2017 2019-2018 

1. Коэффициент абсолютной 0,0006 0,0017 0,00004 0,0011 -0,0016 
Ликвидности 
2. Коэффициент быстрой 2,02 3,54 0,09 1,52 -3,45 
(промежуточной) ликвидности 

3. Коэффициент текущей (об- 2,58 3,98 0,11 1,40 -3,87 
щей) ликвидности 

4. Чистые оборотные активы 11 471 672 8 843 370 -52 926 423 -2 628 302 -61 769 793 

 
Расчеты за 2017 г.: 

4515 / 7 268 412 = 0,0006; 
(4515 + 3950 + 14 684 702) / 7 268 412 = 2,02; 
18 740 084 / 7 268 412 = 2,58; 
18 740 084 – 7 268 412 = 11 471 672. 

 
Расчеты за 2018 г.: 

4965 / 2 971 482 = 0,0017; 
(4965 + 10 511 780) / 2 971 482 = 3,54; 
11 814 852 / 2 971 482 = 3,98; 
11 814 852 – 2 971 482 = 8 843 370. 

 
Расчеты за 2019 г.: 

2337 / 59 534 221 = 0,00004; 
(2337 + 336 361 + 5 090 209) / 59 534 221 = 0,09; 
6 607 798 / 59 534 221 = 0,11; 
6 607 798 – 59 534 221= – 52 926 423. 
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Рисунок 2.2 – Динамика показателей ликвидности оборотных активов 

организации на 2017–2019 г. (в %) 
Расчеты, приведенные в таблице 2.8 и данные диаграммы (рисунок 2.2), 

показывают, что показатель абсолютной ликвидности за последние три года ниже 
оценочного. На начало 2018 года 0,17 % краткосрочных обязательств были в 
основном покрыты ликвидностью, а на конец года – только 0,004 %. За 
рассматриваемый период этот коэффициент в значительной степени уменьшился, 
в основном за счет дефицита и уменьшения количества денежных средств.  

Коэффициент промежуточной ликвидности превышает норму и в 2017 году, и 
в 2018 году. Данный факт свидетельствует о том, что организация была способна 
погасить свои обязательства за счет продажи быстро реализуемых А. Однако в 2019 
году этот показатель снизился до 9 %, что говорит о ненадежной  
платежеспособности ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз». 

Из данных таблицы видно, что показатель общей ликвидности равен 0,11 при 
нормальном значении 2, что может означать не способность компании погашать 
текущие (краткосрочные) обязательства за счет только оборотных активов. 
Организация находится в финансовой нестабильности и платит по своим счетам в 
замедленном темпе. 

Результат значения чистых оборотных активов в отчетном периоде равен 
52 926 423 руб., что говорит о том, что уставный капитал в 75 264 688 руб. не 
покрывается, в следствие этого в ходе своей деятельности предприятие растратило 
первоначально внесенные собственником средства. 
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Таблица 2.9 – Степень покрытия по соответствующим группам активов и пассивов баланса на 2017–2019 г. 
 в тыс. руб. 

На 2017г. На 2018г. На 2019г. Пассив На 2017г. На 2018г. На 2019г. Абсолютное отклонение, (А-П) Степень покрытия, 

   (Аi/Пi) %  

2017г. 2018г. 2019 г. 2017 г. 2018 г. 2019 г. 
6975 4965 338 698 П1 3 572 415 2 747 922 58 616 157 - 3 565 440 -2742957 -58277459 0,2 0,18 0,58 

3 493 107 9 136 608 4 019 929 П2 3 695 997 223 560 918 064 - 202 890 8 913 048 3 101 865 94,51 4086,87 437,87 
  

4 021 373 1 175 856 1 169 803 П3 1 348 838 8 127 374 1 891 411 2 672 535 -695 151 -721 608 298,14 14,47 61,85 

49 695 133 61 187 987 131 313 391 П4 59 776 048 61 878 955 76 483 070 -10 080 915 -690 968 54 830 321 83,14 98,88 171,69 

 
В бухгалтерском балансе данной компании Условие А1 ≥ П1; А3 ≥ П3; А4 ≤ П4; не выполняются, что наглядно 

представлено в таблице 2.9. Данные результаты  свидетельствует о том, что в организации не достаточно ликвидных 
активов для покрытия наиболее срочных обязательств.  

Но если учесть условие А2 ≥ П2 , то может сказать о том, что быстрореализуемые активы превышают краткосрочные 
пассивы и ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» в состоянии находиться платежеспособным в ближайшее время с учетом 
своевременных расчетов с кредиторами будут получены средства от продажи продукции в кредит. Чтобы определить 
снижение или повышение платежеспособности организации, анализируем общую ситуацию в таблице 2.10. 
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Таблица 2.10 – Динамика и структура групп ликвидных активов организации на 2017–2019 г., в тыс. руб. 
 

Показа-
тель 

на 2017 
год 

на 2018 
год 

на 2019 год Абсолютное отклонение 
(+, -) 

Прирост, % Структура ликвидных активов организации 
в % 

2018-  2019-  2018/ 2019/ 
2017  2018  2017 2018 

Группы ликвидных активов на 
2017 

на 
2018 

на 
2019 

Изменение 
(+, -) 

год год год 2018- 2019- 
2017 2018 

А1 6975 4965 338 698 2010 333 733 28,82 6721,71 0,01 0,01 0,25 -0,01 0,24 
А2 3 493 107 9 136 608 4 019 929 -5 643 501 -5 116 679  -161,56 56 6,11 12,78 2,94 6,67 -9,84 

 
А3 4 021 373 1 175 856 1 169 803 2 845 517 -6053 70,76 0,51 7,03 1,64 0,85 -5,38 -0,79 
А4 49 695 133 61 187 987 131 313 391 -11 492 854  70 125 404  -23,13 114,61 86,85 85,57 95,96 -1,28 10,39 

  
Итого  57 216 588 71 505 416 136 841 821 -14 288 828  65 336 405  -85,11 6779,8 100 100 100 - - 

активов:   
 

По результатам, представленным в таблице 2.10 и на рисунке 2.3, можно сделать вывод, что наибольшие доли 
группы А4 занимают группа А4, занимающая наибольшие продажи: 85,57 % в начале и 95,96 % в конце года, что характерно 
для большинства предприятий. Увеличение суммы активов на 65 336 405 руб. Положительным фактором является 
деятельность предприятия, а также большой рост группы высоколиквидных активов А1 на 3 337 333 руб. повышает уровень 
ликвидности, как следствие его платежеспособности. Для оценки динамики изменения обязательств за 2017, 2018 и 2019 г. 
представим данные в таблице 2.11. 
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Рисунок 2.3 – Структура групп ликвидных активов организации на 2017–2019 г. (в тыс. руб.)
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Таблица 2.11 – Динамика и структура обязательств в организации по срокам погашения на 2017–2019 г., в тыс. руб. 
 

    Абсолютное Прирост, % 
 

Показатель На 2017 На 2018 На 2019 отклонение (+, -) Структура ликвидных активов 
организации в 

 год Год год    %   
2018- 2019- 2018/ 2019/ 

    2017 2018 2017 2018      
Обязательства организации по срокам погашения 

На 
2017 
год 

На 
2018 
год 

На 
2019 
год 

Изменение (+, -) 

2018-
2017 

2019-
2018 

П1 3 572 415 2 747 922 58 616 157 -824 493 55 868 235 23,08 2033,11 5,22 3,77 42,5 -1,46 38,74  
П2 3 695 997 223 560 918 064 -3 472 437 694 504 93,95 310,66 5,4 0,3

1 
0,67 -5,1 0,36 

П3 1 348 838 8 127 374 1 891 411 6 778 536  502,6 76,73 1,97 11,14 1,37 9,16 -9,77 -6 235 963 

П4 59 776 048 61 878 955 76 483 070 2 102 907 14 604 115 3,52 23,6 87,4 84,79 55,46 -2,61 -29,33    

Итого 68 393 298 72 977 811 137 908 702 4 584 513 64 930 891 389 2290,64 100 100 100 - - 

пассивов     

 
Данные таблицы 2.11 показывают, что значительная часть обязательств принадлежит Группе П4, их доля составила 

84,79 % в 2018 году и 55,46 % в 2019 году, и это является положительным фактором для организации. Срочные 
обязательства значительно увеличились на 38,74 %, что означает, что офис увеличил затраты на производство и продажу 
продукции. Согласно отчету о финансовых результатах, мы анализируем состав, структуру и динамику доходов и 
расходов отрасли за 2018 и 2019 годы. Расчеты приведены в таблице 2.12. 
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Таблица 2.12 – Анализ состава, структуры и динамики доходов и расходов 
организации за 2018–2019 г. 

Показатель Состав, структура и динамика доходов и расходов 
на 2018 год на 2019 год Изменение (+, -) 
тыс. руб. % тыс. руб. % тыс. руб. % 

1. Доходы организации -  29 586 864 100,00 17 786 230 100,00  0,00 всего, в том числе -11 800 634 
1.1. Выручка (нетто) от  21 070 095 71,21 12 556 686 70,60 -8 513 409 -0,62 
продажи товаров, 
продукции, работ, услуг 
1.2. Проценты к 
получению 

360 493 1,22 44 493 0,25 -316 000 -0,97 

1.3. Доходы от участия в  0 0,00 5829 0,03 5829,00 0,03 других организациях 
1.5. Прочие доходы 8 064 588 27,26 493 641 2,78 -7 570 947 -24,48 
1.6. Прочее 45 096 0,15 259 436 1,46 214 340 1,31 
1.7. Изменение 
отложенных 46 592 0,16 0 0,00 -46 592 -0,16 
налоговых обязательств 
1.8. Изменение 
отложенных 0 0,00 4 426 145 24,89 4 426 145 24,89 
налоговых активов 
2. Расходы организации 
– всего, 

-27 487 622 100,00 -34 907 201 100,00 7 419 579 0,00 
2.1. Себестоимость 
проданных -18 432 142 67,06 -11 201 510 32,09 -7 230 632 -34,97 

товаров, продукции, 
работ, услуг  

2.2. Коммерческие 
расходы 

-4989 0,02 -847 0,00 -4142 -0,02 

2.3. Управленческие 
расходы 

-1 093 974 3,98 -1 204 994 3,45 111 020 -0,53 

2.4. Проценты к уплате -57 025 0,21 -954 486 2,73 897 461 2,53 
2.5. Прочие расходы -7 415 437 26,98 -21 060 454 60,33 13 645 017 33,36 
2.6. Текущий налог на 
при- -166 605 0,61 0 0,00 -166 605 -0,61 
Быль 
2.7. Изменение 
отложенных 0 0,00 -484 910 1,39 484 910 1,39 
налоговых обязательств 
2.8. Изменение 
отложенных -317 450 1,15 0 0,00 -317 450 -1,15 
налоговых активов 

3. Чистая прибыль 2 099 242 - -17 120 971 -  - -19 220 213 
4. Коэффициент 
соотношения -1,08 - -0,51 - - - 
доходов и расходов 

 
По данным Отчета о финансовых результатах (прибылях и убытках) 

проанализируем структуру и динамику финансовых результатов филиала за 2018 и 
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2019 г.. Расчеты представлены в таблице 2.13. 
Таблица 2.13 – Состав, структура и динамика показателей прибыли за  
                           2018–2019 г. 

Показатель Состав, структура и динамика доходов и расходов 
на 2018 год на 2019 год Изменение (+, -) 
тыс.руб. % тыс.руб. % тыс.руб. % 

Общая величина доходов 8 767 794 100,00 -36 848 102 100,00 -45 615 896 0,00 
Валовая прибыль 2 637 953 30,09 1 355 176 -3,68 -1 282 777 -33,76 
Прибыль (убыток) от 
продаж 

1 538 990 17,55 149 335 -0,41 -1 389 655 -17,96 

Прибыль (убыток) до  2 491 609 28,42 -21 321 642 57,62 -23 723 251 29,20 налогообложения 
Чистая прибыль (убыток)  2 099 242 23,94 -17 120 971 46,46 -19 220 213 22,52 отчетного периода 

 

 
Рисунок 2.4 – Состав, структура и динамика показателей прибыли за 2018–

2019 г. (в тыс. руб.) 
Анализ состава финансовых результатов в табл. 2.12 и 2.13 показали, что в 

результате сокращения в отчетном периоде на 11 800 634 руб. Достигнутый 
объем продаж привел к снижению прибыли от продаж на 1 389 655 руб. 
Административные расходы были превышены на 111 020 рублей в 2019 году и 
это также привело к снижению продаж. 

В связи с тем, что организация оказалась убыточной в текущем периоде, она 
не может капитализировать чистую прибыль и выплачивать дивиденды 
акционерам. Таким образом, можно сказать, что в настоящее время отрасль не 
имеет источников увеличения собственного капитала и не является 
конкурентоспособной. 

Это может указывать на низкий спрос на товары и услуги компании, который 
мы наблюдаем, так как прирост продаж снизился на 90,29 % и составляет всего 

-25000000 -20000000 -15000000 -10000000 -5000000 0 5000000

2018

2019

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода Прибыль (убыток) до налогообложения

Прибыль (убыток) от продаж Валовая прибыль



40  

149 335 рублей. Компания должна улучшить свою дивидендную политику и 
стратегию управления активами. 

По данным Отчета о финансовых результатах (прибылях и убытках) 
произведем маржинальный анализ за 2018 и 2019 г. Расчеты представлены в 
таблице 2.14. 

Таблица 2.14 – Маржинальный анализ рентабельности организации за 
2018-2019 г. 

Показатель за 2018 год за 2019 год 

1. Выручка от продаж 21 070 095 12 556 686 
2. Себестоимость проданных товаров, продукции,  18 432 142 11 201 510 работ, услуг 
3. Коммерческие расходы 4989 847 
4. Управленческие расходы 1 093 974 1 204 994 
Итого условно-постоянных расходов 1 098 963 1 205 841 
5. Прибыль от продаж 1 538 990 149 335 

Маржинальный анализ 
Маржинальный доход 2 637 953,00 1 355 176,00 

Доля маржинального дохода в выручке от продаж 0,13 0,11 
Точка безубыточности (критический объем продаж) 8 777 735,92 11 172 989,19 
Операционный рычаг 1,71 9,07 

Запас финансовой 
прочности 

а) в абсолютном выражении 12 292 359,08 1 383 696,81 
б) в относительном выражении 58,34 11,02 

Рассчитаем более распространенные коэффициенты оборачиваемости 
(деловой активности) по данным финансовой отчетности объекта исследования, 
используя формулы, обозначенные в пункте 1.2, и представим расчеты в таблице 
для наглядного сравнения: 
 
2017 год 
Коск = 2 107 009/0,5(12 798 450+18 740 114) = 1,32. 
Коа = 2 107 009/0,5(12 790 580+18 740 084) = 5,47. 
Коск = 2 107 009/0,5(57 630 024+59 776 048) = 4,94. 
Комз = 2 107 009/0,5 •(3 978 260+4 021 373) = 3,37. 
Помз = 365/3,37 = 108,3. 
Кодз =2 107 009/0,5•(13 943 205+14 684 702) = 1,20. 
Пдз = 365 / 1,20 = 304,16. 
Кокз =2 107 009/0,5•(2 890 054+3 572 415) = 2,72. 
Пкз = 365 / 2,72 = 134,1. 
Кодс = 2 107 009/0,5•(3890+4515) = 35 418 821. 
Фо =2 107 009/0,5•(2890+3450) = 26 716 874. 
Цп = 108,3. 
Цо = 304,16 + 108,3 = 412,46. 
Цф = 412,46 – 134,1 = 278,36. 
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2018 год 
Коск = 2 637 953/0,5(18 942 544+1 181 477) = 1,06. 
Коа =2 637 953/0,5•(18 940 520+11 814 852) = 1,62. 
Коск = 2 637 953/0,5•(60 884 023+61 878 955) = 6,47. 
Комз = 2 637 953/0,5•(1 089 743+1 175 856) = 1,19. 
Помз = 365/1,19 = 306,7. 
Кодз = 2 637 953/0,5•(11 639 053+10 511 780) = 1,16. 
Пдз = 365 / 1,16 = 314,65. 
Кокз =2 637 953/0,5•(2 890 033+2 747 922) = 2,97. 
Пкз = 365 / 2,97 = 122,89. 
Кодс =2 637 953/0,5•(4618+4965) = 50 559 007. 
Фо =2 637 953/0,5•(3260+2638) = 31 117 293. 
Цп = 306,7. 
Цо = 122,89 + 306,7 = 429,59. 
Цф = 429,59 – 122,89 = 306,7. 
 
2019 год 
Коск =1 355 176/0,5(11 086 240+6 607 818) = 4,79. 
Коа =1 355 176/0,5(11 086 070+6 607 798) = 4,56. 
Коск = 1 355 176/0,5(74 263 920+76 483 070) = 4,08. 
Комз = 1 355 176/0,5(1 098 163+1 169 803) = 6,14. 
Помз = 365/6,14 = 59,44. 
Кодз =1 355 176/0,5•(9 673 015+5 090 209) = 4,01. 
Пдз = 365 / 4,01 = 91,02. 
Кокз = 1 355 176/0,5•(4 920 786+5 861 615) = 2,92. 
Пкз = 365 / 2,92 = 125. 
Кодс =1 355 176/0,5•(3690+2337) = 16 335 291. 
Фо = 1 355 176/0,5•(2040+1894) = 10 662 524. 
Цп = 59,44. 
Цо = 91,02 + 59,44 = 150,46. 
Цф = 150,46-125 = 25,46. 
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Рисунок 2.5 – Динамика коэффициентов оборачиваемости (деловой активности) 

по данным финансовой отчетности (в %) 
По данным бухгалтерского баланса и Отчета о финансовых результатах 

(прибылях и убытках) рассчитаем показатели рентабельности ООО «Интеллект 
Дриллинг Сервисиз» за 2018 и 2019 г. Расчеты представлены в таблице 2.15. 

Таблица 2.15 – Динамика показателей рентабельности за 2018 и 2019 г. 
 

Показатель На 
31.12.2018 

На 
31.12.20

19 

Измене
ние 

(+, -) 
1. Рентабельность собственного капитала 3 % -25 % -28 
2. Рентабельность внеоборотных активов 2 % -18 % -20 
3. Рентабельность оборотных активов 23 % -186 % -209 
4. Рентабельность активов 2 % -16 % -18 
5. Рентабельность основной деятельности производства 8 % -1 % 7 
6. Рентабельность продаж (по чистой прибыли) 10 % -136 % -146 
7. Рентабельность прибыли (прибыли от продаж) 7 % 1 % -6 
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Рисунок 2.6 – Динамика показателей рентабельности за 2018 и 2019 г. (в %) 

Анализ таблицы 2.15 и рисунка 2.6 показал, что в отчетном году показатели 
прибыльности отрицательны практически по всем позициям. И следствием этого 
является превышение темпов роста себестоимости продукции по сравнению с 
темпами выручки от продаж, что отражает неэффективное использование 
производственных и финансовых ресурсов организации. 

Каждая коммерческая организация несет определенные расходы в рамках своей 
деятельности. Этот список включает, например, содержание помещений, счета за 
коммунальные услуги, заработную плату сотрудников и т. д. 

В административных целях учета затрат организован по статьям затрат, а 
перечень статей затрат определяется организацией самостоятельно. 

Проведем анализ по элементам затрат ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» за 
2017–2019 г. Расчеты приведены в таблице 2.16. 

 
Таблица 2.16 – Динамика изменений в затратах по обычным видам 

деятельности за 2017–2019гг. 
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Наиме
новани

е 
показа
теля 

на 2017 г. на 2018г. на 2019г. 
Абсолютное 

Отклонение (+,-) 
тыс. руб. 

Относительно
е отклонение, 

% 

тыс. руб. 
Уд. 
вес, 
% 

тыс. руб. 
Уд. 
вес, 
% 

тыс. руб. 
Уд. 
вес, 
% 

2018/ 
2017 гг. 

2019/ 
2018 гг. 

2018/ 
2017 гг. 

2019
/ 

2018 
гг. 

Матер
иальн
ые 
затрат
ы 

7 756 460 46,51 4 186 787 34,55 5 876 543 41,53 -3 569 673 1 689 756 -11,96 6,98 
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Продолжение таблицы 2.16 

 
Таким образом, общее количество затрат изменялось за анализируемый период. 

Основную часть расходов составляют материальные затраты – их доля в 2017 году 
составила 46,51 %, в 2018 году – 34,55 %, а в 2019 году – 41,53 %. Доля материальных 
затрат в анализируемом периоде снизилась на 4,57 % по сравнению с 2017 годом и 
увеличилась на 6,98 % по сравнению с 2018 годом. 

Доля расходов на оплату сократилась на 2,86 % по сравнению с 2018 годом и 
увеличилась на 2,12 % по сравнению с 2017 годом. Доля амортизационных затрат 
увеличилась на 3,4 % по сравнению с 2017 годом и снизилась на 4,73 % по 
сравнению с 2018 годом. Доля на социальные выплаты уменьшилась на 0,17 % в 
сравнении с 2018 годом и увеличилась в сравнении с 2917 годов на 0,86 %. 

Из данных, представленных выше, можно заметить тенденцию к снижению 
затрат практически по всем видам затрат по сравнению с 2018 годом, за 
исключением прочих затрат (рост на 0,78 %), что является положительным 
моментом в динамике изменения затрат на обычные виды деятельности. 

Таким образом, ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» за 2019 год значительно 
снизил уровень эффективности своей деятельности. Это дает основание сделать 
вывод о том, что финансовое состояние компании значительно ухудшилось. В 
связи в этим, необходимо пересмотреть стратегическую программу развития этой 
компании. 

Анализ, проведенный в рамках отчета о прохождении преддипломной практики 
показал, что ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» значительно снизил уровень 

Наиме
новани

е 
показа
теля 

на 2017 г. на 2018г. на 2019г. 
Абсолютное 

Отклонение (+,-) 
тыс. руб. 

Относитель
ное 

отклонение
, % 

тыс. руб. Уд. 
вес, % тыс. руб. Уд. 

вес, % тыс. руб. Уд. 
вес, % 

2018/ 
2017 гг. 

2019/ 
2018 гг. 

2018
/ 

2017 
гг. 

2019
/ 

2018 
гг. 

Затрат
ы на 
оплату 
труда 

1 247 863 7,48 1 510 474 12,46 1 356 890 9,60 262 611 -153 584 4,98 -2,86 

Соц. 
выплат
ы 

259 361 1,58 316 426 2,61 344 814 2,44 57 065 28 388 1,03 -0,17 

Аморт
изация 

3 104 275 18,61 3 240 558 26,74 3 115 550 22,01 136 283 -125 008 8,13 -4,73 

 
Прочи
е 
затрат
ы 

4 306 919 25,82 2 863 688 23,64 3 456 234 24,42 -1 443 231 592 546 -2,18 0,78 

Итого 
затрат 

16 674 878  
 

100 12 117 933 100 14 150 031 100 -4 556 945 2 032 098 0 0 
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эффективности своей деятельности и соответственно финансовое состояние 
компании значительно ухудшилось. В связи в этим, предлагается разработка и 
внедрение нового оборудования, что значительно повысит финансовую 
устойчивость предприятия. 

 
Выводы по разделу 2 

 
ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» – сервисная компания, деятельность 

которой заключается в строительстве и реконструкции нефтяных и газовых 
скважин, а также в научно-технических разработках, связанных с этой сферой 
деятельности. 

В рамках данного раздела работы проведен анализ финансовой устойчивости 
предприятия. 

Общая стоимость имущества предприятия возросла на 6,7 %. Положительная 
динамика наблюдалась в первой и второй частях баланса. В то же время оборотные 
активы сократились на 36,95 %. Наиболее значительное увеличение связано с НДС 
по приобретенным ценностям, увеличение которого составило 5695 тыс. рублей. 
Также значительно увеличилась доля прочих оборотных активов, прирост которых 
составил 378,59 %, так как предприятие выкупило часть ценных бумаг у 
собственников акций в целях перепродажи. Произошло увеличение собственного 
капитала на 23,60 %, что позволяет снизить финансовую зависимость организации 
от внешних кредиторов. 

В ходе анализа был выявлен ряд проблем в финансовой деятельности 
предприятия. 

1. За анализируемый период произошло существенное снижение оборотных 
активов предприятия на 44,07 %, из чего можно сделать вывод о том, что структура 
активов резко ухудшилась.  

2. Падение нераспределенной прибыли на 5,16 % свидетельствует не только о 
неэффективности организации, но и о дивидендной политике владельцев компании. 

3. Отрицательное значение коэффициента безопасности с собственным 
оборотным капиталом указывает на недостаток оборотного капитала компании, что 
означает создание всего объема оборотного капитала из заемных источников. ООО 
«Интеллект Дриллинг Сервисиз» увеличил данный коэффициент в 2019 году, из 
чего можно сделать вывод о том, что в организации ухудшилось финансовое 
положение по сравнению с 2018 и 2017 годами. 

4. Предприятие не имеет источников увеличения собственного капитала и не 
является конкурентоспособной. Это может указывать на низкий спрос на услуги 
компании, прирост продаж снизился на 90,29 % и составляет всего 149 335 рублей. 

5. Анализ динамики показателей рентабельности показал, что в 2019 году 
показатели прибыльности отрицательны практически по всем позициям. 

6. Коэффициент маневренности собственных средств показывает 
отрицательную статистику с 2017 год по 2019 год. Отрицательное значение этих 
показателей говорит о том, что в компании зафиксированы низкая финансовая 
устойчивость в сочетании с тем, что средства вкладывались в медленно 
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реализуемые активы, а оборотный капитал складывался за счет внешних 
источников финансирования. 

Таким образом, ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» за 2019 год значительно 
снизил уровень эффективности своей деятельности. Это дает основание сделать 
вывод о том, что финансовое состояние компании значительно ухудшилось. В 
связи в этим, необходимо пересмотреть стратегическую программу развития этой 
компании. Решение вышеуказанных проблем будет достигнуто разработкой 
рекомендаций по повышению финансовой устойчивости предприятия в рамках 3 
главы выпускной квалификационной работы.  
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3 РАЗРАБОТКА РЕКОМЕНДАЦИЙ ПО ПОВЫШЕНИЮ ФИНАНСОВОЙ 
УСТОЙЧИВОСТИ ООО «ИНТЕЛЛЕКТ ДРИЛЛИНГ СЕРВИСИЗ» 

 
3.1 Разработка рекомендаций по решению выявленных проблем 

финансовой устойчивости 
 

Анализ, проведенный в рамках выпускной квалификационной работы показал, 
что ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» значительно снизил уровень 
эффективности своей деятельности и соответственно финансовое состояние 
компании значительно ухудшилось. В связи в этим, предлагается разработка и 
внедрение нового оборудования, что значительно повысит финансовую 
устойчивость предприятия. 

Разработка технологии и внедрение нового продукта в производство в общем 
случае предусматривает: разработку технических заданий, разработку технической 
документации, изготовление опытных образцов, производство и 
квалификационные испытания. 

В организации производства нового продукта в ООО «Интеллект Дриллинг 
Сервисиз»: разработка технологии производства, хранение и отгрузки является 
основополагающим этапом. Все последующие этапы осуществимы только при 
наличии технологии производства и разработанной на ее основе проектной 
документации. 

Целью внедрения данного проекта является долгосрочный экономический 
эффект повышающий финансовую устойчивость предприятия.  

 

 
Рисунок 3.1 – Атмосферный блок установки АВТ нефтепереработки. 

 Технология первичной переработки нефти основана на разделении нефти 
методом ректификации на узкие нефтяные фракции и определяется направлениями 
использования фракций, выделяемых на установках АВТ. Использование АВТ 
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позволит предприятию существенно снизить содержание легких фракций в 
отбираемых дистиллятных продуктах и за счет этого повысить их качество. 

Внедрение АВТ на предприятии позволит производить максимальное 
количество различных типов качественных нефтепродуктов при 
минимальных затратах. Учитывая анализ, проведенный в рамках второй главы 
ВКР, внедрение данного проекта позволит существенно улучшить финансовую 
устойчивость предприятия. 

Для внедрения оборудования в производство необходимы капитальные 
вложения, которые представлены в таблице 3.1. 

Таблица 3.1 – Капитальные вложения в реализацию инвестиционного проекта 
Наименование Сумма, тыс. Удельный 

вес в % к руб. 
1. Оборудование итогу 
1.1.Установка АВТ нефтепеработки 25 000,00 71,43 
 
1.2 Система противоаварийной защиты 5000,00 14,29 
1.3. Строительно-монтажные и пуско-наладочные работы 5000,00 14,29 
Итого 35 000,00 100,00 
Всего 35 000,00 100,00 
 

 
Рисунок 3.2 – Капитальные вложения инвестиционного проекта (тыс. руб.) 
Данные, представленные в таблице и на рисунке 3.2, показывают, что общий 

объем инвестиций составляет 35 000 000 рублей, из которых 71,43 % – 
25 000 000 рублей на изготовление установки АВТ. Стоимость системы 
предаварийной защиты составляет 5000 тыс. руб. требуется для строительства и 
ввода в эксплуатацию. Помимо разовых затрат, реализация этого инвестиционного 
проекта увеличивает эксплуатационные расходы, которые показаны в таблице 3.2. 

Таблица 3.2 – Текущие издержки 
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Наименование Всего текущих затрат, тыс. руб.(в год) 

1.Материальные затраты 12 500,00 
1.1 Сырье и материалы (нефтяные 
ресурсы) 

7000,00 

1.2 Энергетические ресурсы 4000,00 
1.3 Транспортные расходы 1500,00 
2. Затраты на оплату труда 1200,00 
3. Социальные выплаты 362,40 
4. Амортизация ОФ 7000,00 
5. Прочие затраты 2000,00 
Текущие издержки без амортизации 16 062,40 
Итого затрат: 23 062,40 

 

 
Рисунок 3.3 – Текущие издержки (тыс. руб.) 

Эти текущие издержки состоят из следующих показателей. 
1. Энергетические ресурсы в сумме 4000 тыс. руб. в год рассчитаны на основе 

потребления электричества для юр. лиц приобретаемого оборудования. 
2. Транспортные расходы составят 1500 тыс. руб. в год, затраты на оплату труда 

2-ух новых рабочих составят 1200 тыс. руб. (по 50 тыс. руб. в месяц на каждого 
нового работника), затраты на социальные выплаты составят 362,40 тыс. руб. в год. 

3. К прочим затратам относятся: затраты на переподготовку кадров рабочих, 
налоги относимые на себестоимость продукции. 

4. В таблице 3.3 представлены суммы амортизационных отчислений по 
инвестиционному мероприятию. Годовые амортизационные отчисления 
рассчитываются линейным способом.  

Таблица 3.3 – Амортизационные отчисления 
Наименование Сумма (тыс.руб) 
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Стоимость основных фондов, тыс.руб. 35 000,00 

Амортизация 7000,00 

 
Экономический эффект достигается за счет прироста выручки вследствие 

диверсификации производства и составляет 32 000,00 тыс. руб. в год. 
 

3.2 Расчет экономической эффективности предложенных мероприятий 
 

Эффективность инвестиционного проекта характеризуется системой 
показателей, отражающих соотношение затрат и результатов инвестиционного 
проекта. 

При определении эффективности инвестиционного проекта предстоящие 
затраты и результаты оцениваются в течение периода планирования, который 
измеряется количеством этапов расчета. Шаг расчета для планирования может 
быть: месяц, квартал, полугодие или год. 

Для сравнения показателей для разных этапов планового периода при оценке 
эффективности инвестиционного проекта они используются для увеличения их 
стоимости на начальном этапе (дисконтирование). 

Технически, приведение к начальной стадии затрат, результатов и эффектов, 
которые имеют место на t–м этапе расчета реализации проекта, осуществляется путем 
умножения их на коэффициент дисконтирования αt, который определяется по 
формуле 

 αt = 1 / (1+Е)t,  
где t – номер шага расчёта (t = 0, 1,.... Т); 

Т – период планирования; 
Е – норма дисконтирования, равная приемлемой для инвестора норме 

доходности на капитал. 
Ряд общепринятых показателей используется для сравнения вариантов 

инвестиционного проекта, а также различных инвестиционных проектов. К ним 
относятся: приведенная стоимость (NPV), индекс доходности (ID), внутренний 
доход (ВНД), период окупаемости. 

ЧДД – это сумма текущих эффектов (разницы между результатами и затратами) 
за весь период планирования, приведенная к первому шагу. Стоимость капитала 
рассчитывается по следующей формуле 

 ЧДД = Σ(Rt-3t) • αt – K ,  
где Rt – результаты, достигаемые на t–ом шаге расчёта; 
      3t – затраты, осуществляемые на t–ом шаге расчёта, при условии, что в них 

входят капиталовложения; 
αt – коэффициент дисконтирования; 
К – сумма дисконтированных капиталовложений. 
Сумма дисконтированных капиталовложений вычисляется по формуле 
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К = ΣKt • αt  , 
где Kt – капиталовложения на t–ом шаге;  
      αt – коэффициент дисконтирования. 

Если ЧДД положительный, проект эффективен; если отрицательный – это 
неэффективно. Чем больше ЧДД, тем эффективнее проект. 

Индекс рентабельности – это соотношение между уменьшенным эффектом и 
уменьшенными инвестициями. 

Индекс рентабельности рассчитывается по формуле 
 ИД = 1/К • Σ(Rt–3t) • αt ,  

где  К – сумма дисконтированных капиталовложений; 
       Rt – результаты, достигаемые на t-ом шаге расчёта; 
       3t – затраты, осуществляемые на t-ом шаге расчёта; 
       at – коэффициент дисконтирования. 

Если ИД больше единицы, проект эффективен; если ИД меньше 
единицы, он неэффективен. 

Внутренняя норма прибыли – это ставка дисконтирования (EVN), при 
которой величина данных эффектов равна уменьшенным инвестициям, то 
есть EVN определяется из уравнения 

 Σ (Rt – 3t) / (1 + Eвн)t = Σ Kt / (1 + Eвн)t,    
где Rt – результаты, достигаемые на t-ом шаге расчёта;  

3t – затраты, осуществляемые на t-ом шаге расчёта, при условии, что в них 
входят капиталовложения; 

Kt – капиталовложения на t-ом шаге; 
Евн – норма дисконта. 
Найденное значение Evn (VID) сравнивается с доходностью инвестированного 

капитала, требуемой инвестором. В случае, если ВНД равен или превышает доход на 
капитал, требуемый инвестором, инвестиции в этот инвестиционный проект 
оправданы и может быть рассмотрен вопрос о его принятии. В противном случае 
инвестиции в этот проект нецелесообразны. 

Период окупаемости – это минимальный интервал времени (от начала проекта), с 
которого стоимость капитала больше не является отрицательной и остается. 

Существует три вида деятельности при реализации проекта: инвестиции, 
операции и финансы. 

Приток и отток денежных средств происходят в рамках каждого вида 
деятельности. 

Баланс денежных потоков – это разница между притоком и оттоком денежных 
средств от всех трех видов деятельности. 

Избыток денежных средств на t-м шаге определяет избыток денежных средств 
на t-м шаге. Отрицательный – определяет недостающие средства на шаге t. 

Необходимым критерием осуществимости инвестиционного проекта является 
положительное сальдо накопленных денежных потоков в каждом временном 
интервале, в котором они вызывают затраты и приносят доход. 
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Отрицательное значение накопленного остатка денежных потоков указывает на 
необходимость привлечения дополнительного капитала или заемных средств и 
отражает эти средства в расчетах эффективности. 

Финансирование инвестиционного проекта предполагается осуществить за счет 
собственных средств ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз». 

Следующие допущения составляют основу для расчетов для оценки 
экономической эффективности проекта: 
– продолжительность планового периода составляет 8 лет (8 шагов); 
– один год был принят как этап планирования; 
– предполагается ставка дисконта 15 % в год; 
– цены, тарифы и тарифы не меняются в течение всего планового периода. 

Продолжительность периода определяется исходя из среднего срока службы 
технологических машин и устройств. 

Ставка дисконтирования вытекает из условий: 
– ключевая ставка ЦБ РФ составляет 5,5 % (по состоянию на 29.04.2020 г.); 
– риск потери прибыли составляет 9,5 %. 

Сделанные предположения характеризуют оценку эффективности проекта как 
предварительную и требуют дальнейшего уточнения. 
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Таблица 3.5 – Поток денежных средств от инвестиционной деятельности 
в тыс. руб. 

Наименование Шаг (год) планирования 
Итого за 
период 

0 1 2 3 4 5 6 7  2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 
1. Расходы на приобретение  

35 000,00 

               

  35 000,00 

активов, всего 
в том числе: 
 

35 000,00 

за счет собственных 
средств 
 

  
 

за счет заемных средств. 0,00 0,00 
2. Поток реальных средств 
 

 
-35 000,00  -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00  -35 000,00 

    
-35 000,00 2.1. По шагам     

2.2. Нарастающим итогом -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00  
3. Поток дисконтированных 
средств 
 

35 000,00 
-35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 -35 000,00 

3.1. По шагам 
 
3.2. Нарастающим итогом -35 000,00 
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Таблица 3.6 – Поток денежных средств от операционной деятельности 
в тыс. руб. 

Наименование 
Шаг (год) планирования 

Итого за 
период 

0 1 2 3 4 5 6 7  
2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 

1. Экономический эффект  32 000,00 32 000,00 32 000,00 32 000,00 32 000,00 32 000,00 32 000,00 32 000,00 256 000,00 
2. Текущие издержки 16 062,40 16 062,40 16 062,40 16 062,40 16 062,40 16 062,40 16 062,40 16 062,40 128 499,20 
3. Амортизация основных 
средств 7000,00 7000,00 7000,00 7000,00 7000,00 7000,00 7000,00 7000,00 56 000,00 
4. Валовый доход 8937,60 8937,60 8937,60 8937,60 8937,60 8937,60 8937,60 8937,60 71 500,80 
5. Налог на прибыль (20%) 1787,52 1787,52 1787,52 1787,52 1787,52 1787,52 1787,52 1787,52 14 300,16 
6. Чистая прибыль 7150,08 7150,08 7150,08 7150,08 7150,08 7150,08 7150,08 7150,08 57 200,64 
7. Поток реальных средств                   
7.1. По шагам 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 113 200,64 
7.2. Нарастающим итогом 14 150,08 28 300,16 42 450,24 56 600,32 70 750,40 84 900,48 99 050,56 113 200,64   
8. Поток дисконтированных 
средств                   
8.1. По шагам 14 150,08 12 304,42 10 699,49 9303,91 8090,35 7035,09 6117,47 5319,54 73 020,35 
8.2. Нарастающим итогом 14 150,08 26 454,50 37 153,99 46 457,90 54 546,25 61 583,32 67 700,81 73020,35   
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Таблица 3.7 – Поток денежных средств от инвестиционной и операционной деятельности 
в тыс. руб. 

Наименование 

Шаг (год) планирования 
Итого за 
период 

0 1 2 3 4 5 6 7 
        

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 
1. Поток реальных средств 
(ЧРД)                   
1.1. По шагам -20 849,92 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 78 200,64 
1.2. Нарастающим итогом. -20 849,92 -6699,84 7450,24 21 600,32 35 750,40 49 900,48 64 050,56 78 200,64   
2. Поток дисконтированных 
средств                   
(ЧДД)                   
2.1. По шагам -20 849,92 12 304,42 10 699,49 9303,91 8090,35 7035,09 6117,47 5319,54 38 020,35 
2.2. Нарастающим итогом. -20 849,92 -8545,50 2153,99 11 457,90 19 548,25 26 583,34 32 700,81 38 010,35   

 
Таблица 3.8 – Поток денежных средств от финансовой деятельности 

в тыс. руб. 

Наименование 

Шаг (год) планирования 
Итого за 
период 

0 1 2 3 4 5 6 7 
        

2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 
1. Собственный капитал. 35 000,00               35 000,00 
2. Поток реальных средств                   
2.1. По шагам 35 000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 35 000,00 
2.2. Нарастающим итогом. 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00   
3. Поток дисконтированных 
средств                   
3.1. По шагам 35 000,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 0,00 35 000,00 
3.2. Нарастающим итогом. 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00 35 000,00   
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Таблица 3.9 – Сальдо по денежным потокам 
в тыс. руб. 

Наименование 
Шаг (год) планирования Итого за 

период 0 1 2 3 4 5 6 7 
2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 

1. Поток реальных средств                    
1.1. По шагам 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 113 200,64 
1.2. Нарастающим итогом (СРД). 14 150,08 28 300,16 42 450,24 56 600,32 70 750,40 84 900,48 99 050,56 113 200,64   

 
Таблица 3.10 – Расчет значений чистого дисконтированного дохода в зависимости от ставки дисконтирования 

в тыс. руб. 

Наименование 
Шаг (год) планирования 

Итого за период 0 1 2 3 4 5 6 7 
2020 2021 2022 2023 2024 2025 2026 2027 

0 -20 849,92 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 78 200,64 
0,1 -20 849,92 12 863,71 11 694,28 10 631,16 9664,70 8786,09 7987,35 7261,23 48 038,60 
0,2 -20 849,92 11 791,73 9826,44 8188,70 6823,92 5686,60 4738,83 3949,03 30 155,34 
0,3 -20 849,92 10 884,68 8372,83 6440,64 4954,34 3811,03 2931,56 2255,05 18 800,19 
0,4 -20 849,92 10 107,20 7219,43 5156,73 3683,38 2630,99 1879,28 1342,34 11 169,43 
0,5 -20 849,92 9433,39 6288,92 4192,62 2795,08 1863,39 1242,26 828,17 5793,90 
0,6 -20 849,92 8843,80 5527,38 3454,61 2159,13 1349,46 843,41 527,13 1854,99 
0,7 -20 849,92 8323,58 4896,22 2880,13 1694,19 996,58 586,23 344,84 -1128,15 
0,8 -20 849,92 7861,16 4367,31 2426,28 1347,93 748,85 416,03 231,13 -3451,23 
0,9 -20 849,92 7447,41 3919,69 2062,99 1085,79 571,47 300,77 158,30 -5303,50 
1 -20 849,92 7075,04 3537,52 1768,76 884,38 442,19 221,10 110,55 -6810,39 

0,7790 -20 849,92 7953,95 4471,02 2513,22 1412,72 794,11 446,38 250,92 -3007,60 
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Рисунок 3.2 – Определение внутренней нормы доходности (ВНД) 

Положительная чистая приведенная стоимость и индекс доходности выше 
единицы позволяют нам охарактеризовать проект как эффективный. 

Внутренняя норма доходности и период возврата подходит для акционеров. 
Положительное сальдо денежного потока указывает на осуществимость проекта с 
выбранной схемой финансирования. Показатели коммерческой эффективности 
проекта представлены в таблице 3.11 и графически представлены на рисунке 3.3. 

Проведем расчет срока окупаемости инвестиционного проекта: 
Для расчета срока окупаемости была использована следующая методика 

СО = 𝑡𝑡| −  ЧДД|

ЧДД−ЧДД|,  

где t| – номер шага на котором получено последнее отрицательное значение ЧДД; 
      ЧДД| – последнее отрицательное значение ЧДД из таблицы 3.7; 
      ЧДД – первое положительное значение ЧДД из таблицы 3.7. 

Таким образом, расчет срока окупаемости будет выглядеть следующим образом 

СО = 1 −  (−8545,50)
12 304,42−(−8545,50)

=  1,4 года. 

Полученное значение СО позволяет сделать вывод о том, что срок 
окупаемости данного проекта составляет 1 год и 4 месяца. 

64% 
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Таблица 3.11 – Показатели коммерческой эффективности проекта 
в тыс. руб. 

Показатель 0 1 2 3 4 5 6 7 

Поток реальных средств от инвестиционной 
деятельности -35 000,00        

Поток дисконтированных средств от 
инвестиционной деятельности -35 000,00        

Поток реальных средств от операционной 
деятельности 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 14 150,08 

Поток дисконтированных средств от 
операционной деятельности 14 150,08 12 412,35 10 888,03 9550,90 8377,98 7349,11 6446,59 5654,90 

Чистый реальный доход (ЧРД) -20 849,92 -6699,84 7450,24 21 600,32 35 750,40 49 900,48 64 050,56 78 200,64 

Чистый дисконтированный доход (ЧДД) -20 849,92 -8437,57 2450,46 12 001,36 20 379,34 27 728,45 34 175,04 39 829,94 

Сальдо денежных потоков (СДП) 14 150,08 28 300,16 42 450,24 56 600,32 70 750,40 84 900,48 99 050,56 113 200,64 
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Рисунок 3.3 – Показатели коммерческой эффективности проекта 

Положительная чистая приведенная стоимость и индекс прибыльности, 
превышающий единицу, позволяют нам охарактеризовать проект как 
эффективный. 

Внутренняя норма доходности и срок погашения соответствуют компании. 
Положительное сальдо денежного потока указывает на осуществимость 

проекта с выбранной схемой финансирования. 
Предварительный характер оценки коммерческой эффективности проекта 

и необходимость более точных расчетов должны быть подчеркнуты с учетом 
реальной экономической ситуации в стране. 

Поэтому можно сказать, что реализация данного мероприятия позволит 
значительно улучшить показатели качества продукции. 

В настоящее время каждый инвестиционный проект так или иначе связан 
с определенными рисками, в первую очередь связанными с политикой 
государства и финансовых учреждений, а также с условиями окружающей 
среды, при которых необходимо проводить анализ чувствительности к риску 
с момента запуска производственной линии в компании. 

Анализ и оценка риска могут включать в себя множество подходов к 
идентификации, оценке, контролю и управлению рисками. Другими словами, 
анализ и оценка рисков должны быть связаны с пониманием того, что может 
произойти и что последует. 

Целью анализа рисков является предоставление партнерам информации, 
необходимой для принятия решения о целесообразности участия в проекте. 

Как правило, при оценке инвестиционного проекта используются два типа 
анализа: качественный, который идентифицирует типы риска, и 
количественный анализ, который численно определяет размер отдельных 
рисков и риск в его все вместе. 

При рассмотрении возможности реализации конкретного 
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инвестиционного проекта все его участники хотят устранить или 
минимизировать вероятность негативного исхода и финансовых и 
материальных потерь. 

В ходе определения степени чувствительности проекта к риску строится 
соответствующая диаграмма, которую называют «диаграммой паука» или  
«диаграммой чувствительности к риску». Для построения диаграммы 
«Чувствительности к риску» вычисляем вариации значений ЧДД при 
изменении  данных параметров. 

Таблица 3.12 – Значение ЧДД при варьируемых показателях 
  -15 % -10 % -5 % 0 5 % 10 % 15% 

Экономи
ческий 
эффект 14 604,07     73 020,35     131 436,63 

Текущие 
издержки   

115 
372,16   73 020,35   30 668,55   

Налоги      73 750,56 73 020,35 72 290,15     

 
На рисунке 3.4 представлена диаграмма «Паук» для вариации факторов 
предлагаемого мероприятия. 

 
Рисунок 3.4 – Диаграмма «Паук» 

Рассчитав изменение ЧДД при вариации факторов по диаграмме «Паук», 
можно сказать, что данный проект имеет положительный результат, поскольку 
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график находится в положительной области, что свидетельствует об 
экономической целесообразности этого мероприятия. 

 
3.3 Прогноз финансовой устойчивости ООО «Интеллект Дриллинг 

Сервисиз» 
 
Проанализируем прогноз финансовой устойчивости на основании 

операционного анализа. Ключевыми элементами операционного анализа 
являются: 
– операционный рычаг; 
– порог рентабельности; 
– запас финансовой прочности предприятия. 

Операционный анализ – это неотъемлемая часть управленческого учета. В 
отличии от внешнего финансового анализа результаты операционного 
анализа, как правило, составляют коммерческую тайну организации. 

1. Операционный рычаг. 
Действие операционного рычага проявляется в том, что любое изменение 

выручки от реализации продукции всегда порождает более сильное изменение 
прибыли. 

В практических расчетах для определения силы воздействия 
операционного рычага используют отношение валовой маржи (результата от 
реализации после возмещения переменных затрат) к прибыли. 

Желательно, чтобы валовой маржи хватало не только на покрытие Зпост., 
но и на формирование прибыли. 

2. Порог рентабельности. 
Порог рентабельности – это такая выручка, при которой предприятие уже 

не имеет убытков, но еще не имеет и прибыли. 
Порог рентабельности можно определить графическим способом: 

– базируется на равенстве ВМ и Зпост при достижении порога рентабельности; 
– базируется на равенстве ВР и суммарных затрат при достижении порога 
рентабельности. 

3. Запас финансовой прочности предприятия – это разность между 
фактически достигнутой ВР продукции и ПР. 

Если ВР продукции опускается ниже ПР, финансовое положение 
предприятия ухудшается – образуется дефицит ликвидных средств. 

Запас финансовой прочности может быть рассчитан в абсолютных 
показателях (натуральных, стоимостных), а также в виде коэффициента к 
выручке или процента. 

По мировым критериям оценки, солидным ЗФП признается запас на 
уровне 10 %. 

Произведем расчёты по данному инвестиционному предложению. 
1. Материальные затраты 12 500 тыс. руб. 

5 % – постоянные 625 тыс. руб. 
95 % – переменные 11 875 тыс. руб. 
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2. Затраты на оплату труда 1200 тыс. руб. 
80 % – переменные 960 тыс. руб. 
20 % – постоянные 240 тыс. руб. 

3. Социальные выплаты 360 тыс. руб. 
80 % – постоянные 288 тыс. руб. 
20 % – переменные 72 тыс. руб. 

4. Амортизация 4200 тыс. руб. – постоянные.  
5. Прочие 2000 тыс. руб. 

80 % – постоянные 1600 тыс. руб. 
20 % – переменные 400 тыс. руб. 
ЭЭ= 32 000 тыс. руб. 
Зпер.= 13 307 тыс. руб. 
Зпост.= 6953 тыс. руб. 
Прибыль – 11 740 тыс. руб. 
СВОР= ВМ/П. 
ВМ= 32 000 – 13 307=18 693 тыс. руб. 
СВОР= 18 693/11740= 1,6. 

 
Таким образом, 1,6 % – низкий уровень предпринимательского риска, это 

говорит о том, что данный проект может быть внедрен на предприятие. 
Порог рентабельности= 6953• 32 000/ 18 693=11 903 тыс. руб. 
Таким образом, реализовав продукции на 11 903 тыс. руб., мы покроем все 

затраты, но прибыль в этой точке будет = 0. 
Запас финансовой прочности = ВР – ПР = 32 000 – 11 903 =  

=20 097 тыс. руб. 
20 097/32 000 • 100 %= 63 %. 

Таким образом, данный проект обладает колоссальным запасом 
финансовой прочности и это говорит о том, что предприятие выдержит 
снижение выручки до 63 % без серьезных угроз для своего финансового 
состояния. 
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Рисунок 3.5 – Показатели операционного анализа 

Порядок построения графика. 
1. Прямая Зпост. представляет собой горизонталь на уровне 

9754,92 тыс. руб.  
2. Прямая ВМ продукции строится с помощью точки А. Выручка от 

реализации продукции в размере 32 000 тыс. руб. соответствует значению ВМ 
18 693 тыс. руб. 

3. На пересечение прямых ВМ и Зпост. откладывается перпендикуляр, 
который соответствует порогу рентабельности в размере 11 903 тыс. руб.  
Именно при таком объеме продаж предприятие покрывает все суммарные 
затраты, но прибыль в этой точке = 0. Каждая последующая реализованная 
единица продукции будет приносить предприятию прибыль. 

Левый нижний треугольник соответствует зоне убытков предприятия, до 
достижения порога рентабельности. Правый верхний – зона прибыли. 
 

Выводы по разделу 3 
 
Анализ, проведенный в рамках этого раздела показал, что 

ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» значительно снизил уровень 
эффективности своей деятельности и соответственно финансовое состояние 
компании значительно ухудшилось. В связи в этим, предлагается разработка и 
внедрение нового оборудования, что значительно повысит финансовую 
устойчивость предприятия. 
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Разработка технологии и внедрение нового продукта в производство в 
общем случае предусматривает: разработку технических заданий, разработку 
технической документации, изготовление опытных образцов, производство и 
квалификационные испытания. 

В рамках третьего раздела выпускной квалификационной работы 
произведена оценка экономической эффективности проекта. 

Положительная чистая приведенная стоимость и индекс доходности выше 
единицы позволяют нам охарактеризовать проект как эффективный. Срок 
окупаемости данного проекта составляет 1 год и 4 месяца. Внутренняя норма 
доходности и срок погашения соответствуют компании. Положительное 
сальдо денежного потока указывает на осуществимость проекта с выбранной 
схемой финансирования.  

Предварительный характер оценки коммерческой эффективности проекта 
и необходимость более точных расчетов должны быть подчеркнуты с учетом 
реальной экономической ситуации в стране.  

Рассчитав изменение ЧДД при вариации факторов по диаграмме «Паук», 
можно сказать, что данный проект имеет положительный результат, поскольку 
график находится в положительной области, что свидетельствует об 
экономической целесообразности этого мероприятия. 

Поэтому можно сказать, что реализация данного мероприятия позволит 
значительно улучшить финансовую устойчивость предприятия. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 
 

Анализ финансовой устойчивости является процессом исследования 
финансового положения и основных результатов финансово-хозяйственной 
деятельности организации для того, чтобы выявить резервы повышения его 
рыночной стоимости и обеспечить дальнейшее эффективное развитие. По 
результатам анализа финансовой устойчивости производится принятие 
управленческих решений, выработка стратегии дальнейшего развития 
организации.  

Финансовая устойчивость – это состояние, в котором финансовая система 
предприятия, то есть ключевые финансовые рынки и финансовая 
институциональная система, устойчива к экономическим шокам и способна 
беспрепятственно выполнять свои основные функции: посредничество 
финансовых средств, управление рисками и организацию платежей. 

Одной из главных задач управления финансовой устойчивостью компании 
является изучение показателей, которые отражают его платежеспособность, 
ликвидность и финансовую устойчивость. 

Объектом исследования в выпускной квалификационной работе выступает 
ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз». Это сервисное предприятие, 
предметом деятельности которого является строительство и реконструкция 
нефтяных и газовых скважин, а также связанные с этой сферой деятельности 
научно-технические разработки. 

В настоящее время компания Интеллект Дриллинг Сервисиз переживает 
эпоху стремительного роста, как в экстенсивном, так и в интенсивном плане. 
Так, начиная с момента основания, когда в производстве были заняты только 
три мобильные буровые установки (МБУ), компания сумела нарастить 
производственные мощности до более тридцати МБУ отечественного и 
импортного производства, каждая из которых занята оказанием услуг по ЗБС 
на подведомственных Заказчикам участках проведения буровых работ. 

Анализ, проведенный в рамках выпускной квалификационной работы 
показал, что ООО «Интеллект Дриллинг Сервисиз» значительно снизил 
уровень эффективности своей деятельности и соответственно финансовое 
состояние компании значительно ухудшилось. В связи в этим, предлагается 
разработка и внедрение нового оборудования, что значительно повысит 
финансовую устойчивость предприятия. 

Основными расходами этого проекта являются: стоимость приобретения 
установки, а также ее содержание и обслуживание, затраты на сырье, 
энергоресурсы, транспортные расходы, трудозатраты. 

В течение планового периода (7 лет) инвестиционный проект потребует 
35 000 тысяч рублей капиталовложений и принесет 57 200,64 тысяч рублей 
чистой прибыли к концу планового периода. 

Реальная чистая прибыль по проекту составит 78 200,64 тыс. руб., Чистая 
приведенная стоимость – 38 020,35 тыс. руб. 

Внутренняя норма прибыли на инвестиции составляет 64 % в год. 
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Срок окупаемости проекта – около 2 лет. 
Положительная чистая приведенная стоимость и индекс прибыльности, 

превышающий единицу, позволяют нам охарактеризовать проект как 
эффективный. 

Расчет показателей экономической эффективности свидетельствует об 
эффективности проекта и целесообразности его реализации. 

Анализ чувствительности показал, что данный проект имеет 
положительный результат, поскольку программа находится в положительной 
области, что свидетельствует об экономической целесообразности 
мероприятия. 
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