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Объектом дипломного проекта является общество с ограниченной 

ответственностью «РЕМТЕХПРИБОР». 

Цель дипломного проекта – анализ ликвидности и платежеспособности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР». 

В работе выявлена сущность ликвидности и платежеспособности предприятия, 

рассмотрена методика анализа ликвидности и платежеспособности предприятия, 

проведен анализ ликвидности и платежеспособности ООО «РЕМТЕХПРИБОР», 

проведен анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности ООО 

«РЕМТЕХПРИБОР», разработаны рекомендации по повышению ликвидности и 

платежеспособности ООО «РЕМТЕХПРИБОР». 

Результаты дипломного проекта имеют практическую значимость и могут 

применяться ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в процессе управления ликвидностью и 

платежеспособностью. 
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ВВЕДЕНИЕ 

Актуальность темы. На сегодняшний день ликвидность и платежеспособность 

являются важнейшими и наиболее значимыми показателями, характеризующими 

финансово-хозяйственную деятельность предприятия в условиях современной 

рыночной экономики. 

Хорошая ликвидность и платежеспособность организации дают ей 

преимущество перед другими предприятиями в получении кредитов, привлечении 

инвестиций, в подборе наиболее квалифицированных кадров, а также в выборе 

поставщиков. 

Если предприятие способно вовремя производить платежи и финансировать 

свою деятельность, то можно сказать, что оно обладает хорошим финансовым 

состоянием, которое, в свою очередь, зависит от результатов деятельности 

компании. 

Успешное выполнение всех поставленных целей и планов предприятия 

оказывает положительное влияние на платежеспособность и ликвидность его 

баланса и наоборот. 

Таким образом, данные показатели, несомненно, являются основой финансовой 

устойчивости организации, которая делает его защищенным от негативных 

воздействий извне и снижает возможный риск банкротства. 

Для успешного ведения бизнеса необходимо уметь планировать, ставить перед 

собой определенные цели, проводить контроль деятельности и анализ результатов, 

находить причины расхождений с показателями плана и принимать решения, 

которые могут устранить данные отклонения. 

Именно такой подход используют успешно развивающиеся предприятия и 

организации. Без оперативного управления финансовыми ресурсами предприятия, 

в частности ликвидностью и платежеспособностью, данный подход не может быть 

реализован. 

В современных условиях деятельность каждого предприятия находится под 

значительным вниманием широкого круга лиц, являющихся участниками 

рыночных отношений и заинтересованных в результатах деятельности 

предприятия. 

Данные лица оценивают финансовое положение предприятия на основании 

имеющейся отчетной информации с помощью финансового анализа. 

Благодаря ему можно объективно оценить его платежеспособность, 

эффективность и доходность деятельности, перспективы развития, и в последствии 

по его результатам принять обоснованные решения. 

Уровень ликвидности предприятия зависит от его деятельности, активов, 

обязательств и т. д. В данном случае прослеживается прямая зависимость: чем 

выше вероятность исполнения предприятием своих обязательств по платежам, тем 

более высок уровень ликвидности. 

Платежеспособность предприятия позволяет ему выполнять свои денежные 

обязательства и характеризует его финансовое состояние в целом. От последнего, 

в свою очередь, и зависит успех деятельности предприятия. 
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Актуальность данной работы заключается в том, что на сегодняшний день 

предприятие является важным звеном современной экономики. Анализ и изучение 

показателей ликвидности и платежеспособности очень необходимы компаниям, 

поскольку зачастую они оказываются экономически не развитыми, не 

платежеспособными, работают и вкладывают свои денежные средства 

неэффективно. 

В настоящее время данная проблема актуальна и важна. 

Стоит обратить внимание на то, что в настоящее время повышается интерес к 

теме платежеспособности и ликвидности предприятий, поскольку именно эти два 

показателя являются основой успешного ведения бизнеса. 

Степень разработанности проблемы. Понятие и сущность ликвидности и 

платежеспособности, методики их анализа освещены в научных работах многих 

отечественных    и     зарубежных     ученых-экономистов:     М.С. Абрютиной, 

A.Н. Азрилияна, А.И. Архипова, А.К. Шишкина, Э. Хелферта, 

Юджина Ф. Бригхэма, Д. Стоуна, К. Хитчинга, Р. Холта и других. 

Объектом исследования является общество с ограниченной ответственностью 

«РЕМТЕХПРИБОР». 

Предметом исследования является ликвидность и платежеспособность 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР», а также экономические отношения, связанные с 

наличием, состоянием и движением текущих активов и текущих обязательств 

данного предприятия. 

Цель       исследования       –        проведение        анализа        ликвидности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» и определение путей ее укрепления. 

Поставленная цель обуславливает решение следующих задач: 

– изучить понятие и сущность ликвидности и платежеспособности предприятия; 

– рассмотреть информационную базу, цели и задачи анализа ликвидности и 

платежеспособности; 

– изучить методику анализа ликвидности и платежеспособности предприятия; 

– дать организационно-экономическую характеристику ООО «РЕМТЕХПРИБОР»; 

– провести анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности; 

– предложить мероприятия по повышению ликвидности предприятия; 

– оценить результативность предложенных мероприятий. 

Методологической основой являются: системный подход, метод 

классификации, описательный метод и другие общенаучные методы и 

инструменты. 

Информационную базу исследования в работе составляют труды в области 

финансового менеджмента и анализа финансово-хозяйственной деятельности 

компании (предприятия). 
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Научная новизна выпускной квалификационной работы заключается в 

теоретико-методическом обобщении и практической разработке наиболее важных 

вопросов ликвидности и платежеспособности предприятия в рыночных условиях 

хозяйствования. 

Практическая значимость исследования заключается в использовании 

содержащихся методических подходов, рекомендаций и практических 

предложений по укреплению ликвидности предприятия. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ АНАЛИЗА ЛИКВИДНОСТИ И 

ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ 

1.1 Понятие и сущность ликвидности и платежеспособности предприятия 

Финансовое состояние организации, наряду с другими определяющими 

факторами, преимущественно оценивается степенью ее платежеспособности. 

Платежеспособность в теории и практике финансового анализа подразделяется на 

текущую и долгосрочную. Последняя подразумевает способность организации в 

дальнейшем рассчитываться по своим обязательствам. 

Понятие «ликвидность» (от лат. Liquidus – жидкий, текучий) подразумевает 

простоту продажи, реализации, конвертирования материальных ценностей в 

финансовые [2, с. 8]. 

Экономическая суть ликвидности описывается разными авторами по-своему. 

Любушин Н.П., видит ее в способности предприятия за короткий промежуток 

времени исполнять свои финансовые обязательства, а также, при возникновении 

такой потребности, в реализации активов [33, с. 79]. 

По мнению Л.Ф. Бердникова, ликвидность подразумевает наличие в обороте у 

предприятия такого количества средств, которое, при необходимости, позволит 

погасить краткосрочные обязательства, даже если с неполным соблюдением 

временных условий контракта [5, с. 108]. 

С точки зрения Графова Г.К. данное понятие заключается в возможности в 

короткие сроки конвертировать активы предприятия в деньги [15, с. 46]. 

Несмотря на частое рассмотрение данных о ликвидности и платежеспособности 

как тождественных, между ними существует значительная разница. 

С.У. Гапаева видит ликвидность актива в его возможности быть 

конвертированным в деньги [10, с. 279]. 

Ликвидность баланса соответствует уровню покрытия обязательств 

предприятия за счет активов, при том, что время конвертирования последних в 

денежные средства, укладывается в оговоренный временной промежуток. 

В то время как платежеспособность организации подразумевает наличие у нее 

такого количества денежных средств, а также их эквивалентов, которое позволило 

бы немедленно погасить кредиторские задолженности. 

Для разрешения вопроса об уровне погашения имеющихся долгов при помощи 

текущих активов, а также для дополнительного внедрения краткосрочных 

обязательств с сохранением уровня ликвидности, следует проводить ее оценку. 

Рациональное планирование поступления и применения ликвидных ресурсов, 

позволяющее своевременно и полностью осуществлять выплаты по условиям 

контракта, предоставляет для предприятия возможность регулировать 

ликвидность, а также поддерживать ее во времени. 

По мнению О.В. Гонова, ликвидность играет значительную роль в продуктовом 

ведении производственного процесса, поскольку она отражает возможность 

исполнения предприятием возложенных на него обязательств. При низком уровне 

ликвидности активов расходы на финансирование организации могут существенно 

возрастать [13, с. 45]. 
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Как правило, для погашения как планируемых, так и незапланированных 

расходов, организация сохраняет в запасе определенные ликвидные средства 

(наличные, легкореализуемые ценные бумаги). Сверхобъемное накопление данных 

средств для компании является нерациональным, потому как норма прибыли на 

них, а также общая стоимость издержек по их обслуживанию (к примеру, издержки 

по управлению портфелем легкореализуемых ценных бумаг) чаще всего низкая [32, 

с. 7]. 

С целью выведения излишков вышеперечисленных ликвидных средств, 

возможно их применение для погашения кредитов, либо для выплаты в качестве 

дивидендов. 

Следовательно, наблюдаются общие основания для объяснения сути 

ликвидности: степень ликвидности зависит от скорости возможного превращения 

активов в денежные средства [29, с. 77]. 

Как правило, активы (ценности) относят к неликвидным, низко ликвидным и 

высоколиквидным. Актив считается тем более ликвидным, чем быстрее и проще за 

него можно получить его полную стоимость. 

Ликвидность товара определяется быстротой его реализации по номинальной 

цене. К примеру, активы компании, описываемые в бухгалтерском балансе, 

обладают неоднородной ликвидностью (по убыванию): 

 денежные ресурсы на счетах и в кассах предприятия; 

 банковские векселя, государственные ценные бумаги; 

 текущая дебиторская задолженность, займы выданные, корпоративные ценные 

бумаги (акции предприятий, котирующихся на бирже, векселя); 

 запасы товаров и сырья на складах; 

 машины и оборудование; 

 здания и сооружения; 

 незавершённое строительство [25, с. 108]. 

В том числе, понятие «ликвидность» применимо к фирмам (предприятиям), 

ценным бумагам, рынку, банку и др. Определение данного понятия по отношению 

к каждому из этих моментов отражается в последующих разделах. 

Понятие платежеспособность более обширное, чем ликвидность. 

Платежеспособность относится к способности отрасли полностью выполнять 

свои платежные обязательства в качестве средства активов, способности к 

конвертации. На уровень платежеспособности той или иной компании оказывают 

воздействие внешние и внутренние факторы (рисунок 1.1). 



9  

 

 

Рисунок 1.1 – Факторы, оказывающие воздействие на уровень 

платежеспособности предприятия 

Текущей платежеспособностью, как правило, называют способность 

предприятия исполнять краткосрочные обязательства [35, с. 48]. 

Иными словами, если при помощи оборотных активов предприятие способно 

исполнять установленные краткосрочные обязательства, его можно назвать 

платежеспособным [45, с. 18]. 

Платежеспособность может быть использована для оценки перспектив 

будущего финансового положения компании, которое сможет дать возможность 

понять способна ли организация выполнять свои краткосрочные обязательства 

перед другой стороной в полном объеме и в кротчайший срок. 

Финансовый анализ – это анализ данных бухгалтерской отчетности 

организации. Основным условием финансовой устойчивости предприятия является 

надежность организации, которая определяет ситуацию, в которой заемщик 

получает средства из доходов клиентов и бизнес-клиентов продукта, а также из 

бюджета поставщиков и других бизнес-кредиторов. Принято решение, что 

компания должна своевременно производить все необходимые платежи. Именно 

поэтому все совместные усилия компании начинают анализировать 

платежеспособность. 
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«Платежеспособность – это эффективность управления финансовыми 

ресурсами в отчетном периоде предприятия». Согласно финансовой отчетности 

исследования», цель состоит в том, чтобы оценить качество корпоративного 

управления, выявление и решение проблем развития бизнеса. 

Основные средства формулирования отдельных показателей и планирования 

общих финансовых результатов деятельности предприятия. 

Чаще всего основные средства для выполнения текущих обязательств 

предприятия в учет не принимаются. 

Исключение составляют приобретения вышеупомянутых для дальнейшей 

перепродажи. Это связано с тем, что основные средства наделены особыми 

функциями в производственном процессе, а также составляют определенные 

трудности в срочной реализации [31, с. 13]. 

Однако, если это легковой транспорт, либо предметы, обладающие сильной 

привлекательностью для потребителя, трудности со срочной продажей могут не 

возникнуть. 

Ликвидность оборотых активов предприятия прямым образом определяет его 

текущую платежеспособность (наличие возможности превращения оборотных 

активов в денежный ресурс с целью снижения обязательств). Анализом 

ликвидности принято называть качественную оценку и оценку состава оборотных 

активов. 

Рисунок 1.2 отражает зависимость платежеспособности, ликвидности 

организации и ликвидности баланса [44, с. 15]. 

Для описания данной взаимосвязи уместно провести аналогию с трехэтажным 

домом, в котором каждый этаж равнозначен, при том, что без первого этажа 

строение второго невозможно, так же, как и третьего без второго. Если развалится 

первый этаж – упадут и возведённые выше. 

То есть, фундаментальной (основополагающей) составляющей 

платежеспособности и ликвидности организации служит ликвидность баланса. 

Иначе говоря, ликвидность можно рассматривать в качестве средства сохранения 

платежеспособности. При этом, стоит отметить, что сохранять ликвидность 

организации тем легче, чем выше уровень ее имиджа и чем стабильней ее 

платежеспособность [30, с. 78].  

Платежеспособность организации 

 

 
 

 

Ликвидность организации 

Ликвидность баланса 

 

Имидж организации и его инвестиционная 
привлекательность 

Качество управления 
активами 

Рисунок 1.2 – Взаимосвязь между показателями ликвидности и 

платежеспособности организации 
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Ликвидностью определенного актива называют его способность 

конвертироваться в денежные средства. Степень ликвидности оценивается сроком 

реализации данного превращения. Ликвидность определенного актива считается 

тем выше, чем меньший временной период для этого требуется. 

Состояние неплатежеспособности представляет собой затруднительное 

финансовое положение, являющееся результатом перехода от временных 

финансовых трудностей к постоянным. 

В соответствии с российским механизмом банкротства, стабильная 

неспособность организации погашать кредиты представляет собой условие для 

признания ее несостоятельной. 

Политика руководства оборотным капиталом, направленная на сведение 

финансовых обязательств к минимуму, играет непосредственную роль для 

повышения платежеспособности организации. 

Ликвидность и платежеспособность обладают схожими чертами, однако 

понятие ликвидности представляет собой более широкое понятие. Уровень 

ликвидности баланса определяет платежеспособность. Стоит обратить в внимание 

и на то, что ликвидность отражает не только нынешнее положение расчетов, но и 

его положение в дальнейшем. 

Таким образом, следует различать следующие виды ликвидности: 

 ликвидность активов; 

 ликвидность баланса; 

 ликвидность предприятия в зависимости от характеризуемого анализа 

(рисунок 1.3). 
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Рисунок 1.3 – Ликвидность активов, баланса и предприятия 

Организация может считаться ликвидной в соответствии с данными отчетной 

даты, однако дальнейшие показатели могут свидетельствовать об обратном [34, 

с. 71]. 

Так или иначе отдельные внешние и внутренние факторы также имеют место в 

формировании ликвидности организации. 

В частности, экономическая обстановка государства может оказать негативное 

влияние на сферу платежей [11, с. 95]. 

Имеет место влияние политической ситуации, включая законодательство, а 

также степень развития, применения и доступности инноваций. Негативное 

воздействие данных областей возможно нивелировать комплексом мероприятий, 

направленных на рост своего капитала, снижение сверхнормативных резервов, 

реализацию доли постоянных активов, получение финансирования в долгосрочной 

перспективе, а также улучшение качества мероприятий по взысканию дебиторской 

задолженности. 

Различают платежеспособность текущую и ожидаемую. Текущая определяется 

на дату составления баланса. Платежеспособное предприятие не имеет просрочек  

по платежам. Ожидаемая платежеспособность рассчитывается на конкретную 

предстоящую дату сопоставлением платёжных средств и первоочередных 

обязательств. 
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На платежеспособность влияют различные факторы: экономические, 

политическая обстановка, состояние финансового рынка и банковской системы в 

стране, обеспеченность собственным капиталом и т. д. 

Таким образом, понятия ликвидности и платежеспособности очень близки друг 

другу и являются взаимозависимыми. Ликвидность баланса определяет 

платежеспособность предприятия. Вместе с тем ликвидность характеризует и 

текущее состояние предприятия, так и его перспективу, так как компания может 

быть платежеспособной на отчетную дату, но иметь неблагоприятные возможности 

в будущем, и соответственно наоборот. 

Также понятие платежеспособности отождествляют с понятием финансовой 

устойчивости. Если предприятие вовремя способно финансировать свою 

деятельность, производить платежи, обеспечивать свою платежеспособность в 

неблагоприятных ситуациях, то это говорит о его устойчивом финансовом 

состоянии, и, соответственно, наоборот. 

На сегодня у авторов нет единого мнения на определение понятия финансовой 

устойчивости предприятия. 

Автор научной статьи «Актуальность коэффициентного метода оценки 

финансовой устойчивости» Петрова Е.Ю. считает, что: «Финансовая устойчивость 

– это такое состояние финансовых ресурсов, при котором доходы предприятия 

стабильно превышают его расходы, оно гарантированно обеспеченно 

собственными средствами, на предприятии постоянно расширяется 

производственный процесс». 

Милютина Л.А. под финансовой устойчивость подразумевает «способность 

предприятия своевременно расплачиваться по своим обязательствам для 

обеспечения непрерывного процесса производства, оставаясь при этом 

платежеспособным и кредитоспособным, иметь возможность активного 

инвестирования в ликвидные активы, создания финансовых резервов, обеспечивая 

тем самым свое стабильное развитие». 

По мнению автора учебника «Финансовый менеджмент» Турманидзе Т.У.: 

«Финансовая устойчивость компании – способность наращения достигнутого 

уровня ее деловой активности и эффективности бизнеса, гарантирующая 

постоянную платежеспособность и повышающая инвестиционную 

привлекательность». 

Из вышесказанного можно заключить, что в современных условиях финансовая 

устойчивость является основой стабильного положения предприятия. 

Оценка ликвидности, платежеспособности и финансовой устойчивости 

предприятия является основным элементом анализа финансового состояния, 

который необходим для контроля, позволяющего оценить риск нарушения 

предприятием обязательств по расчетам. 

Своевременное, целесообразное и обоснованное принятие управленческих 

решений повышает эффективность хозяйствования. Последнее достигается в 

процессе анализа финансового состояния предприятия. 

Финансовое состояние – способность предприятия своевременно 

финансировать свою деятельность. Его отличительными особенностями являются 
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финансовые ресурсы, которые необходимы для естественного и нормального 

функционирования предприятия, эффективность их использования и 

целесообразность размещения, а также взаимоотношения между с другими 

субъектами хозяйствования (физическими и юридическими лицами), 

платежеспособность и финансовая устойчивость. 

Финансовое состояние может быть устойчивым, неустойчивым и кризисным. 

Способность предприятия своевременно производить платежи и свободно 

финансировать свою деятельность свидетельствует о его хорошем финансовом  

состоянии. 

Анализ ликвидности и платежеспособности показывает, по каким 

направлениям предприятию необходимо вести работу по улучшению данных 

показателей, а также дает возможность выявить важные стороны и самые слабые 

позиции в проведенном анализе. 

Соответственно, результаты анализа помогают ответить на вопрос, каковы же 

важнейшие способы улучшения состояния предприятия. Но главным является 

необходимость своевременно находить и устранять недостатки в финансовой 

деятельности, выявлять резервы улучшения его платежеспособности. Для этого 

необходимо решать следующие задачи (рисунок 1.4). 

 

 

Рисунок 1.4 – Задачи анализ ликвидности и платежеспособности 

Таким образом, можно заключить, что понятие ликвидности, 

платежеспособности и финансовой устойчивости тесно взаимосвязаны друг с 

другом, одно зависит от другого. 

1) дать оценку выполнения плана по поступлению 
финансовых ресурсов и их использованию с 
позиции улучшения платежеспособности 
предприятия на основе изучения взаимосвязи между 
разными показателями производственной, 
коммерческой и финансовой деятельности 
предприятия 

2) спрогнозировать всевозможные финансовые 
результаты, рентабельности на основе реальных 
условий хозяйственной деятельности и наличия 
собственных и заемных ресурсов 

 
3) подготовить определенные мероприятия, 
направленные на более эффективное использование 
финансовых ресурсов. 
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1.2 Информационная база, цели и задачи анализа ликвидности и 

платежеспособности 

Базовыми ресурсами для изучения ликвидности являются бухгалтерский 

баланс с его приложениями, а также оперативная и статистическая отчётность. 

Также стоит принимать во внимание данные о балансе организации, отчёт об 

убытках и прибылях. 

Бухгалтерский баланс отражает финансовое и имущественное состояние 

организации по данным, представленным на отчетное число. При помощи 

бухгалтерской отчётности можно сложить четкую картину, детально 

описывающую все аспекты производственных работ, хозяйственных явления и 

результаты деятельности [18, с. 45]. 

Совершенствование и оптимизация результатов за счет внедрения более 

рациональных мероприятий является следствием заблаговременного и 

всеобъемлющего анализа первичных данных, данных сводных учётных регистров, 

а также данных отчетов. 

Процедура анализа ликвидности баланса позволяет дать оценку 

кредитоспособности организации, то есть предугадать ее способность погашать 

обязательства в дальнейшем. 

Получение содержательных данных, предоставляющих наиболее правдивую, 

непредвзятую оценку финансового положения организации, изменений в 

структуре активов и пассивов, в расчётах с дебиторами и кредиторами – ключевая 

цель анализа ликвидности баланса [46, с. 37]. 

Оценка ликвидности ставит перед собой следующие задачи. 

1. Независимая и заблаговременная оценка финансового состояния 

организации, определение и устранение его слабых сторон, а также расследование  

причин их возникновения. 

2. Формирование определённых инструкций, которые позволят 

стабилизировать финансовое состояние предприятия, распределить финансовые 

резервы для более рационального применения. 

3. Поиск дополнительный путей и источников для стабилизации и улучшения 

финансового положения предприятия, его ликвидности. 

4. Внесение предположений относительно будущих финансовых итогов, а 

также конструирование моделей финансового состояния предприятия при 

различных вариациях применения доступных средств [50, с. 15]. 

Во время оценки ликвидности формируется перечень вопросов, ответы на 

которые необходимо найти при исследовании. Одни из первостепенных вопросов: 

каков качественный состав активов и пассивов на данный момент, учётная 

политика оценки статей активов и её соответствие скорости оборота текущих 

пассивов, источники денежных средств на предприятии и пути их использования, 

способность предприятия обеспечить устойчивое превалирование первых над 

вторыми. 
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Одинаковой важностью обладает информация и которая описывает 

ликвидность предприятия в данный момент, и возможные его состояния в будущем 

[2, с. 15]. 

При оценке ликвидности следует использовать следующие информационные 

ресурсы: данные первичного, аналитического, синтетического учёта, 

бухгалтерская отчётность. 

Бухгалтерский баланс – главная информация, которая подвергается анализу при 

оценке ликвидности предприятия. Данный документ представлен в виде таблицы, 

состоящей из двух граф. Первая – левая графа – содержит имеющиеся 

хозяйственный средства или активы. В правую графу вносятся пассивы – 

источники поступления данных средств [37, с. 64]. 

Расположение средств в графе активов не случайно. Они должны быть указаны 

в порядке увеличения ликвидности. То есть, первыми указываются основные 

средства как имеющие самую низкую скорость роста оборота. Далее следуют 

материальные запасы предприятия. Наконец, наиболее ликвидными являются 

денежные средства, которые вносятся в последнюю очередь. Можно говорить о 

том, что в верхней части таблицы содержатся внеоборотные средства, которые 

затем плавно переходят в оборотные, указываемы во второй части балансового 

актива. 

Формирование имущества любого предприятия может осуществляться двумя 

способами. Первым источником являются собственные средства компания, доля 

которых может колебаться в зависимости от фирмы. Вторая категория средств – 

заемные, используемые при недостатке собственных средств для обеспечения 

функционирования компании. 

Сведения о собственных средствах и способах их получения вносятся в раздел 

III пассива бухгалтерского баланса [12, с. 11]. 

Разделы IV и V содержат данные о заемных средствах, которыми располагает 

фирма. Среди источников могут быть [47, с. 15]: 

 банковские кредиты на непродолжительный период, включая ссуды со сроком 

погашения до 12 месяцев; 

 займы (ссуды) у прочих кредиторов, срок выдачи которых составляет до 

12 месяцев; 

 банковские кредиты и займы у прочих юридических лиц со сроками погашения 

свыше года; 

 долги компании перед сотрудниками, вызванные задержками в погашении 

заработной платы; 

 долги компании перед поставщиками и подрядчиками, образованные в 

результате несоответствия времени получения товарно-материальных ценностей 

или потребления услуг и его оплаты по факту; 

 долги, вызванные задержками выплат в бюджетные фонды из-за 

несвоевременности их внесения и несоответствия их дате начисления; 

 долги перед органами страхования и обеспечения, связанные с указанными 

выше причинами; 
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 долги фирмы перед прочими контрагентами [49, с. 415]. 

Построение баланса позволяет получить ясное отражение структуры, объёма, и 

состояния ресурсов организации, а также предоставляет данные о наличии 

собственных и дополнительных средств. 

В результате построения баланса можно судить о финансовых результатах 

организации и их применении. 

Специалисты в области экономики обращают внимание на то, что содержание 

информационной базы не соответствует в полной мере не только целям и задачам 

финансового анализа, но и требованиям, которые диктуют международные 

стандарты. 

Из-за расхождений между международными и отечественными стандартами 

законодательной базы, бухгалтерского учёта, отчётности возникает необходимость 

в оптимизации содержания информационной базы, и это является ведущей 

проблемой [14, с. 38]. 

Над решением этой проблемы работает министерство финансов. Стремление к 

достижению международных стандартов вынуждает проводить коррекцию 

разнообразных форм отчётности. 

Эти меры позволяют вывести аналитические показатели на более качественный 

уровень. 

Вместе с тем многократные правки, которым подвергается налоговая и 

бухгалтерская отчётность, нередко приводят к искажению содержания многих 

данных, что в последующем приводит к невозможности сопоставить ряд 

показателей в динамике. 

Однако это не единственная проблема информационной базы. Другим 

показателем наличия сложностей в области информационно базы становится 

оценка значений с учетом уровня инфляции. 

Это связано во многом с проблемой несоблюдения достоверности как 

ключевого принципа бухгалтерского учета российскими специалистами. По 

сравнению с международными требованиями недостаточно проработаны методики 

оценки указанного фактора при составлении отчетности. В частности, 

гиперинфляция, отмеченная в стране, требует корректировки бухгалтерской 

отчетности за период 3 лет. 

В настоящий момент инфляция в стране оценивается как 12-15%. Данные 

предоставляются Правительством РФ и свидетельствую о средних показателях и 

отсутствии гиперинфляции. 

Следовательно, отечественные компании проводят бухгалтерские расчеты в 

соответствии с текущей оценкой. Следует отметить, что объективно существует 

потребность в разработке унифицированной государственной методики оценки 

статей баланса по рыночной стоимости. 

Такая ситуация приводит к значительному снижению качества отчётности по 

нескольким причинам: 

1) невозможно беспристрастно и объективно оценить ликвидность 

предприятия; 
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2) исчезает возможность спрогнозировать развитие бизнеса в дальнейшем, в 

свою очередь это не даёт возможности внедрять оптимальные организационные 

решения [48, с. 200]. 

Исходя из вышесказанного, возникает потребность в проведении мероприятий, 

которые смогут гарантировать достоверность и качество информационной базы 

при анализе ликвидности предприятия. 

С учетом вышесказанного можно заключить, что при проведении анализа и 

оценки ликвидности предприятия существует один достоверный источник – 

бухгалтерский баланс (форма № 1) [41, с. 45]. 

Актив бухгалтерского формируется в порядке возрастающей ликвидности 

средств, иными словами, непосредственного зависит от скорости превращения 

данных активов в ходе хозяйственного оборота в денежный ресурс, в то время как 

группировка статей пассива основана на степени срочности исполнения 

обязательств. 

1.3 Методика анализа ликвидности и платежеспособности предприятия 

Для анализа ликвидности используют определённые абсолютные и 

относительные показатели. При проведении качественной оценки ликвидности 

организации проводят оценку ликвидности баланса. 

Оценка ликвидности предприятия формирует перечень задач, представленных 

на рисунке 1.5 [1, с. 8]. 
 
 

Рисунок 1.5 – Задачи оценки ликвидности предприятия 

- на базисе совокупности показателей провести оценку платежеспособности и 

ликвидности предприятия; 

на базисе совокупности показателей провести оценку 
платежеспособности и ликвидности предприятия; 

оценка обеспеченности предприятия средствами, 
необходимыми для покрытия обязательств компании, сроки 
по которым истекают в установленные периоды; 

определить сумму ликвидных средств, и проверить, достаточно 
ли их для выполнения срочных обязательств 
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- оценка обеспеченности предприятия средствами, необходимыми для покрытия 

обязательств компании, сроки по которым истекают в установленные периоды; 

- определить сумму ликвидных средств, и проверить, достаточно ли их для 

выполнения срочных обязательств [1, с. 8]. 

Все краткосрочные пассивы условно можно рассортировать по обязательствам, 

отличных по уровню срочности. При проведении предварительного анализа 

инструментом оценки ликвидности служит соотношение конкретных компонентов 

активов и пассивов между собой. С этой целью обязательства организации 

сортируются по уровню их срочности, а активы по уровню ликвидности [36, с. 215]. 

Обязательства компании, которые необходимо оплатить в нынешнем месяце, 

относятся с категории срочных. 

Срочные обязательства оцениваются в соотношении с наиболее ликвидными 

активами. К активам, которые обладают наибольшей ликвидностью, относятся 

монетарные средства. Это деньги и ценные бумаги, которые можно легко и быстро 

реализовать. 

Дебиторская задолженность предприятий с устойчивым финансовым 

положением, запасы товарно-материальных ценностей – активы, которые 

характеризуются меньшей ликвидностью. Они должны уравновешиваться той 

частью срочных обязательств, которые остаются необеспеченными. 

Показатель ликвидности характеризует возможность компании переводить 

активы в наличные и безналичные денежные средства, т. е. средства, которые 

обладают наибольшей ликвидностью. Процесс перевода активов в ликвидные 

средства может протекать по-разному: он возможен, как и без потери балансовой 

стоимости активов, так и с потерей. 

Ликвидность – это наиважнейшая характеристика финансового состояния 

предприятия [16, с. 25]. 

Это способность предприятия выполнять свои обязательства, возможность 

обмена денег на активы и обратно в течение некоторого количества времени 

относится к числу показателей банкротства. 

Ликвидность баланса понимается как объемы и сроки окупаемости активов 

предприятия. Высокий показатель ликвидности означает, что обязательства 

компании были полностью покрыты в установленный период возврата денежных 

средств. 

Оценка ликвидности баланса проводится посредством установления степени 

покрытия взятых компанией обязательств имеющимися в распоряжении активами 

в строго установленные сроки. 

Для проведения процедуры оценки ликвидности баланса используются 

специальные методики. Они заключаются в сравнении средств по активу, которые 

сгруппированы от наиболее ликвидных к менее ликвидным, с обязательствами по 

пассиву, которые распределены по срокам их погашения, от более срочных к менее 

срочным. 

Все активы и пассивы делятся на группы, которые формируются благодаря 

следующим характеристикам: степень убывания ликвидности (актив) и степень 

срочности оплаты (пассив) [17, с. 222]. 
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Исходя из этого активы делятся на группы по степени ликвидности. 

Баланс показывает активы регулируемой организации, низкую ликвидность и 

делится на следующие группы: 

- для достижения наиболее активного (A1); 

- высокая активная ликвидность. Это включает в себя краткосрочные денежные и 

финансовые инвестиции организации; 

- высоколиквидные активы (А2). Эта группа включает дебиторскую задолженность 

и прочие оборотные активы; 

- (A3) – продажа помещений в фондах: приобретение ценностей, инвентарных 

запасов и НДС; 

- внеоборотные активы организации считаются реализуемыми активами (А4). В 

этом случае балансовые обязательства формируются в зависимости от срока 

погашения долга и делятся на следующие группы, представленные   на 

рисунке 1.6 [3, с. 15]. 
 

Рисунок 1.6 – Степени срочности погашения обязательств 

Традиционно самыми ликвидными принято считать первые три группы – А1, 

А2, А3. Данные категории активов могут претерпевать изменения в течение 

текущего хозяйственного периода. Они принадлежат к текущим активам 

предприятия. 

При проведении анализа и формирования выводов необходимо помнить о том, 

что подобная систематизация активов довольно относительна [19, с. 33]. 

Наиболее срочные обязательства 
(П1) – пассивы, имеющие высокую 

срочность погашения, а именно 
кредиторская задолженность 

Краткосрочные пассивы (П2) – 
краткосрочные заемные средства 

предприятия 

Долгосрочные пассивы (П3) – 
долгосрочные обязательства 

Постоянные пассивы (П4) – 
собственный капитал предприятия 
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Это связано с тем, что не всегда активы реально соответствуют характеристике 

той группы, в которой они находятся. Так же следует понимать, что ценность 

конкретных активов может варьироваться в зависимости от времени или 

обстановки, а значит и их ликвидность является лабильной величиной. 

При формировании групп пассивов, внимание, главным образом, 

акцентируется на степени срочности их возврата: 

1) П1 (максимально краткосрочные обязательства) – задолженность, которую 

нужно погасить в кратчайшие сроки (краткосрочная кредиторская задолженность). 

По мнению Шеремета А.Д. советует относить к этой группе сумму ссуд, не 

оплаченных вовремя; 

2) П2 (краткосрочные пассивы) – заёмные средства, которые необходимо 

погасить в течение 12 месяцев; 

3) П3 (долгосрочные пассивы) – кредиты, заёмные средства, срок погашения 

которых составляет более 12 месяцев; 

4) П4 (постоянные пассивы) – стабильные и устойчивые пассивы, раздел 

пассивов «Капитал и резервы». Так же к этой категории относятся статьи раздела 

«Краткосрочные обязательства», не вошедшие в группу П3. Внешние 

обязательства формируются из краткосрочных и долгосрочных обязательств [4, 

с. 37]. 

Организация является ликвидной, когда нынешние активы полностью 

покрывают и превышают краткосрочные обязательства. Ликвидность – 

непостоянный показатель, который может уменьшаться и увеличиваться. Это 

объясняется неоднородностью состава текущих активов, которые содержат разные 

оборотные средства: легко реализуемые и труднореализуемые для погашения 

внешней задолженности. Для того, чтобы оценить степень ликвидности 

предприятия, нужно анализировать ликвидность баланса. Абсолютно ликвидный 

тот баланс, где соблюдены условия: 

1) А1 > П1; 

2) А2 > П2; 

3) АЗ>ПЗ; 

4) А4<П4 [7, с. 324]. 

Выполнение первого условия говорит о платежеспособности предприятия на 

момент составления баланса. У предприятия имеется достаточное количество 

абсолютно и наиболее ликвидных активов для того, чтобы покрыть наиболее 

срочные обязательства. 

Выполнение второго неравенства свидетельствует о том, что 

быстрореализуемые активы предприятия превышают краткосрочные пассивы, и, 

следовательно, предприятие может быть платежеспособным в ближайшем 

будущем. 

Если третье условие выполнимо, то предприятие имеет возможность погасить 

долгосрочные займы с помощью медленно реализуемых активов. 

При выполнение первых трех условий автоматически выполняется и четвертое, 

а это значит, что предприятие обладает высокой степенью платежеспособности и 
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имеет возможность погасить различные виды обязательств соответствующими 

активами. 

На основании сопоставления групп активов соответствующими им группами 

пассивов делается вывод о ликвидности баланса предприятия. 

Ликвидность баланса можно назвать абсолютной в том случае, если 

соблюдаются первые три неравенства. Выполнение четвёртого неравенство 

говорит о том, что предприятие обладает хотя бы минимальной финансовой 

устойчивостью, оно подтверждает, что предприятия имеет собственные оборотные 

средства. 

Последнее неравенство носит в больше степени уравновешивающий характер 

и обладает глубоким экономическим смыслом. Если же любое из равнений имеет 

иной знак, чем в предложенном «золотом» стандарте, то ликвидность баланса уже 

не является абсолютной [20, с. 47]. 

Соотношение таких групп, как А1 – П1 и А2 – П2 даёт возможность понять о 

ликвидности предприятия на данный момент. Это так же позволяет судить о 

платежеспособности (неплатёжеспособности) в обозримом будущем. Если же 

сравнивать А3 – П3, то можно оценить перспективную ликвидность и сделать 

выводу относительно долгосрочной платежеспособности [6, с. 225]. 

Для обобщения оценки ликвидности учреждение использует следующие 

коэффициенты относительной ликвидности. 

1. Уровень абсолютной ликвидности является строгим стандартом 

корпоративной ликвидности и показывает, сколько денежных средств и 

краткосрочных ценных бумаг может быть оплачено организацией в 

краткосрочной перспективе. 

2. «Текущий индикатор показывает быструю часть кредита, если все деньги 

могут быть возвращены с помощью партнера организацией, бизнесом и услугами» 

для продажи товаров. 

3. С точки зрения коэффициента текущей ликвидности очевидно, что 

платежная функция организации заключается не только в своевременном расчете 

с должником и в проданном им продукте, но и, при необходимости, в продаже 

других видов активов. 

В таблице 1.1 отражены ключевые показатели ликвидности предприятия, 

характеризующие степень его платежеспособности и устойчивости на рынке. 
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Таблица 1.1 –  Особенности расчета относительных коэффициентов при 

определении ликвидности фирмы 

Коэффициент Значение Уравнение Пояснение 

 
 

Абсолютной 

ликвидности 

Доля задолженности 

предприятия на 

непродолжительные 

сроки, которая может 

быть погашена  в 

кратчайшие сроки 

Кал = А1 / (П1+П2) 

Отношение 

денежных средств и 

КФВ к текущим 

пассивам 

 

 
Кал ≥0,2–0,5 

 
Текущей 

ликвидности (или 

покрытия) 

Количество 

оборотных  средств 

компании, которые 

способны покрыть 

имеющиеся 

обязательства 

Ктл = (А1+А2+А3)/ 

(П1+П2) 

Отношение 

текущих активов к 

текущим пассивам 

 

 
1≤ Кп ≤2 

 

 

 

 
Критической 

(быстрой, срочной) 

ликвидности 

 
 

Показатели 

платежеспособности 

компании в случае 

своевременного 

погашения 

имеющихся 

дебиторских 

задолженностей 

Ккл = 

(А1+А2)/(П1+П2) 

Отношение 

денежных средств к 

краткосрочным 

финансовым 

вложениям (КФВ) 

плюс  суммы 

мобильных средств 

в расчетах с 

дебиторами к 

текущим пассивам. 

 

 

 

 

 
Ккл ≥ 0,8–1 

Источник: Бородина, Е.И. Анализ ликвидности и платежеспособности сельскохозяйственного 

предприятия: учебник / Е.И. Бородина. – М.: ИНФРА–М, 2008. – С 156. 

 

Для показателей ликвидности установлены рекомендуемые нормативные 

значения. Данные показатели оцениваются при помощи сравнения: полученные 

коэффициенты сопоставляются с рекомендуемыми значениями и их динамикой. 

У показателей ликвидности существуют установленные границы их измерения. 

Это даёт возможность оценивать платёжеспособность предприятия, а также 

регулировать её при необходимости. 

Для этого необходимо сопоставить фактические значения, полученные при 

расчёте, с рекомендуемыми значениями. Стоит учитывать, что показатели 

ликвидности, наряду с плюсами, имеют и рядом недостатков: 

– невозможно составить чёткую картинку работы предприятия за весь отчётный 

год при оценке платежеспособности лишь в начале и конце отчётного периода; 

– один лишь расчёт показателей ликвидности на начало и конец отчётного периода 

не даёт возможности узнать о путях, которыми достигаются полученные 

фактических значения. 
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– представленные в таблице 1.1 формулы для расчёта и рекомендуемые границы 

показателей не всегда наглядны и доказательны; 

– под влиянием учётной политики (по методу отгрузки или по методу оплаты) 

параметры показателей могут изменяться; 

– показатели не соотносятся с добавленной стоимостью – крайне важным 

показателем для предприятия [8, с. 515]. 

Оценка платежеспособности и ликвидности может проводиться не только с 

помощью приведённых выше показателей и моделей. 

Для данной цели могут быть применены и иные методы. Выбор того, каким 

образом оценивать и анализировать работу какого-либо предприятия, должен 

происходить с учётом особенностей его производства. 

Тип финансовой политики и фаза финансового цикла так же будут влиять на 

рекомендуемые значения. Приведённый интервал значений учитывает, как 

агрессивный тип финансовой политики, так и консервативный. Вместе с тем он не 

противоречит рекомендациям различных официальных методик. 

Значение коэффициента текущей ликвидности зависит и определяется тем, есть 

ли у предприятия долгосрочные источники ресурсов. 

Для того, чтобы значение данного коэффициента возрастало, можно применять 

следующие меры: не допускать роста внеоборотных активов, долгосрочной 

дебиторской задолженности, вместе с тем увеличивать собственный капитал 

предприятия [21, с. 78]. 

При определении уровня коэффициента текущей ликвидности не берётся в 

расчёт то, что в структуре оборотных активов присутствуют активы разной степени 

ликвидности. Это является существенным изъяном данного показателя. 

Бывают ситуации, когда из-за большого размера операций предприятию не 

хватает средств для поддержания текущего уровня работы. 

Подобное чрезмерное расширение наблюдается если предприятие 

стремительно увеличивает свою производительность, однако на предыдущих 

этапах развития наблюдался недостаток спонсирования. 

У чрезмерного расширения есть отличительные черты. Возникает нехватка 

денежных средств в обыденной деятельности, Подобное состояние может привести 

к банкротству компании. 

Универсальный выход из такой ситуации – это долгосрочные займы. Денежные 

средства и их эквиваленты являются наиболее ликвидной частью активов и 

относятся к средствам оборотного капитала. Денежные средства компании имеют 

довольно сложную структуру. В их состав входят как наличные деньги в кассе 

компании, так и банковские вклады, и средства, находящиеся на счетах всех видов 

(расчётных, текущих, специальных, валютных и депозитных). 

Анализ денежных средств производится с учетом их основных характеристик, 

к которым относятся следующие: 

 денежные потоки и их направления; 

 прогнозы на перспективу; 

 период обращения денежных средств; 
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 минимальный объем; 

 бюджеты денежных ресурсов и пр. [22, с. 18]. 

Проведение анализа денежных средств необходимо для достижения 

следующих целей: 

 осуществления контроля за реализацией денежных средств по заданным 

направлениям; 

 соблюдение и обеспечение сохранности финансовых средств в кассе; 

 внедрение эффективных методов управления потоками денежных средств и 

контроль за их функционированием; 

 контроль исполнения сроков расчетов с банками и бюджетными фондами, а 

также корректности выполнения данных процедур; 

 определение способностей мероприятия в области погашения обязательств в 

требуемый временной период; 

 соблюдение корректности форм расчетов с покупателями и поставщиками; 

 оценка ликвидности компании в абсолютном отношении; 

 предотвращение возникновения задолженностей перед кредиторами и 

дебиторами посредством проведения сверки расчетов. 

Основным ресурсом для выполнения аналитических процедур, указанных 

выше, служат баланс (ф. № 1) и отчет о движении денежных средств (ф. № 4) [26, 

с. 77]. 

Отчет о движении денежных средств должен содержать сведения о 

поступлениях денежных средств, а также происходящих с ними нетто-изменениях. 

Также данная фора предполагает внесение данных о финансовой деятельности 

компании, проведенных инвестиционных операциях и исчерпывании ресурсов 

денежных средства в ходе осуществления экономической деятельности. При этом 

форма позволяет анализировать взаимосвязь между остатками денежных средств 

компании и временным отрезком. 

Сведения о переменах финансового положения компании отражаются в отчете 

о движении денежных средств. Указанный документ формируется с 

использованием методов потока финансовых ресурсов. 

При выполнении анализа денежных потоков предприятия важно определить 

максимальную численность процедур, которые требуется выполнить для их 

оценки. 

Проведение анализа возможно при помощи двух методов расчета [27, с. 78]. 

Непосредственный метод позволяет учитывать доходы и расходы компании, а 

также фактические размеры выручки компании. В данном методе расчетов 

отражаются такие показатели деятельности фирмы, как выручка от продажи работ, 

товара и услуг, выданные авансы, погашение обязательств перед поставщиками, 

возврат выданных краткосрочных ссуд, займов и пр. [38, с. 21]. 

Второй метод предполагает расчеты на основе учета прибыли предприятия. Он 

получил название опосредованного и базируется на управлении процессами 

движения денежных потоков. 

При использовании прямого метода расчета (или непосредственного) важно 
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учитывать имеющиеся взаимосвязи между операциями по каждому счету и 

результатами хозяйственной деятельности компании за установленный срок. 

Далее рассмотрим классификацию процедур по основанию вида деятельности 

фирмы: 

 в зависимости от основной деятельности выделяются процедуры оплаты труда 

сотрудников, расчетов с бюджетными фондами, проценты по кредитам, 

полученные краткосрочные займы (кредиты), авансы, выручка от реализации 

продукции, расчеты с поставщиками; 

 по инвестиционной деятельности выделяются реализация основных средств 

или их приобретение [23, с. 46]. 

Основными источниками данных для оценки денежных потоков становятся 

Бухгалтерский баланс и Отчет о движении денежных средств. 

Различия в применении двух методов расчета – прямого и косвенного – связаны 

с различными целями, которые они преследуют. 

На основании прямого метода определяется уровень платежеспособности 

компании. Кроме того, у предприятия появляется возможность осуществления 

функции контроля за реализации денежных активов. Также данный метод 

позволяет построить прогнозы относительно ликвидности денежных ресурсов 

компании. 

Косвенный метод применяется для установления отношений между денежными 

потоками и прибыль. Расчёт подобным способом ведётся с помощью показателя 

чистой прибыли, который корректируется в тех статьях, которые не касаются 

движения денег по соответствующим счетам. 

С целью ликвидации противоречий в образовании чистого финансового 

результата, а также чистого денежного потока, вносят изменения чистой прибыли 

или убытка, принимая во внимание данные аспекты: 

– перемены в резервах, дебиторской задолженности, краткосрочных финансовых 

вкладов, краткосрочных обязательствах, не считая займы и кредиты на протяжении 

периода; 

– не денежные статьи: амортизация внеоборотных активов; курсовые разницы; 

прибыль (убыток) прошлых лет, обнаруженная в отчетном периоде и т. д.; 

– аспекты, описанные в инвестиционной и финансовой деятельности [9, с. 115]. 

В соответствии со сказанным выше, можно заключить, что процедура 

внутреннего анализа ликвидности организации выполняется с целью обеспечение 

своевременного поступления денежных ресурсов, а также соблюдения баланса 

между собственными и заемными средствами, при том что внешний анализ 

проводится для определения рациональности вкладов различных средств в данное 

предприятие. 

Задачи анализа заключаются в поиске дополнительных резервных средств, а 

также в ликвидации слабых аспектов финансово-хозяйственной деятельности [24, 

с. 77]. 

Расчет аналитических коэффициентов абсолютной, промежуточной и текущей 

ликвидности позволяют осуществить подробную характеристику степени 

ликвидности организации. 
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Но следует учитывать, что область применения и аналитические возможности 

этих коэффициентов обладают существенной спецификой. 

Ключевым преимуществом коэффициентов является наглядность и простота 

расчета, при том, что эти же нюансы могут служить недостатком, поскольку при 

сведении всего аналитического процесса к конкретному коэффициенту, 

полученные выводы могут оказаться поверхностными и необъемными [28, с. 66]. 

По этой причине внутренний анализ данных аналитического бухгалтерского 

учета позволит коренным образом увеличить точность оценки ликвидности. 

Однако не стоит забывать, что в процессе анализа трудоспособности расчет 

показателей ликвидности необходимо расценивать исключительно в качестве 

начального звена. 

Анализируя всё вышесказанное, можно сделать вывод о том, что анализ 

ликвидности и платежеспособности помогает эффективно управлять 

предприятием, своевременно предупреждать возникновение или вовремя 

прекращать кризисные ситуации. И ликвидность, и платежеспособность тесно 

взаимосвязаны друг с другом. 

Для оценки ликвидности и платежеспособности предприятия используются 

определенные показатели, на основе которых можно сделать вывод о примерном 

финансовом состоянии предприятия, о его финансовой устойчивости. 

Также финансовая устойчивость оценивается с помощью определенных 

методов. Но для более точной оценки ликвидности, платежеспособности, 

финансовой устойчивости и финансового состояния предприятия необходимо 

использовать все вышеперечисленные методы и коэффициенты, и тогда, можно 

будет с уверенностью сказать, в какой ситуации находится анализируемое 

предприятие. 

Выводы по разделу 1 

Понятие «ликвидность» (от лат. Liquidus – жидкий, текучий) подразумевает 

простоту продажи, реализации, конвертирования материальных ценностей в 

финансовые. 

Рациональное планирование поступления и применения ликвидных ресурсов, 

позволяющее своевременно и полностью осуществлять выплаты по условиям 

контракта, предоставляет для предприятия возможность регулировать 

ликвидность, а также поддерживать ее во времени. 

Базовыми ресурсами для изучения ликвидности являются бухгалтерский 

баланс с его приложениями, а также оперативная и статистическая отчётность. 

Также стоит принимать во внимание данные о балансе организации, отчёт об 

убытках и прибылях. 

Для анализа ликвидности используют определённые абсолютные и 

относительные показатели. 

Расчет аналитических коэффициентов абсолютной, промежуточной и текущей 

ликвидности позволяют осуществить подробную характеристику степени 

ликвидности организации. 
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Но следует учитывать, что область применения и аналитические возможности 

этих коэффициентов обладают существенной спецификой. 

Ключевым преимуществом коэффициентов является наглядность и простота 

расчета, при том, что эти же нюансы могут служить недостатком, поскольку при 

сведении всего аналитического процесса к конкретному коэффициенту, 

полученные выводы могут оказаться поверхностными и необъемными. 

По этой причине внутренний анализ данных аналитического бухгалтерского 

учета позволит коренным образом увеличить точность оценки ликвидности. 
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2 АНАЛИЗ ЛИКВИДНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

2.1 Экономическая характеристика предприятия 

Открытое акционерное общество «РЕМТЕХПРИБОР» – это компания, которая 

занимается предоставлением услуг по ремонту, калибровке, сдаче в поверку 

приборов всех типов в Челябинске. Кроме того, организация занимается продажей 

измерительного оборудования. 

Основные виды деятельности согласно Устава общества представлены на 

рисунке 2.1. 

 

 

 
Рисунок 2.1 – Основные виды деятельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Организационная структура ООО «РЕМТЕХПРИБОР» – линейно- 

функциональная, то есть, основана на реализации основных функций предприятия 

и дает возможность получения быстрой реакции в ответ на указания руководителей 

(рисунок 2.2). 

 
Деятельность в области технического 
регулирования, стандартизации, метрологии, 
аккредитации, каталогизации продукции 

 
Ремонт электронного и оптического 
оборудования 

 
Деятельность вспомогательная прочая, 
связанная с перевозками 
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Рисунок 2.2 – Организационная структура ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Рассмотрев организационную структуру ООО «РЕМТЕХПРИБОР» можно 

заключить, что работа всех отделов предприятия тесно взаимосвязана и образует 

полный цикл работ от ремонта до производства измерительных приборов. 

Анализ экономических показателей ООО «РЕМТЕХПРИБОР» проведем по 

данным отчетов о финансовых результатах за 2018–2020 гг. (приложение А) в 

таблице 2.1. 

Таблица 2.1 – Анализ экономических показателей ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2018–2020 гг. 

 
Показатели 

Период 
Абсолютные 
изменения 

2018 год 2019 год 2020 год 
2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

1. Выручка, тыс. руб. 930 1111 1427 181 316 

2. Активы, тыс. руб. 233 256 649 23 393 

Основной 
производственный цех 

Технический директор Технический отдел 

Инженер по охране труда и 
технике безопасности 

 
Транспортно-хозяйственный 

участок 

Генеральный 
директор Коммерческий директор 

Отдел материально- 
технического снабжения и 

сбыта 

Главный бухгалтер Бухгалтерия 

Отдел социального 
планирования и развития 
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Окончание таблицы 2.1 

 
Показатели 

Период 
Абсолютные 
изменения 

2018 год 2019 год 2020 год 
2019/ 
2018 

2020/ 
2019 

3. Себестоимость 
продаж, тыс. руб. 

857 978 1285 121 307 

4. Запасы, тыс. руб. 128 148 483 20 335 

5. Дебиторская 

задолженность, тыс. 

руб. 

0 0 73 0 73 

6. Кредиторская 

задолженность, тыс. 

руб. 

147 70 369 -77 299 

Коэффициент 

оборачиваемости 

активов (стр. 1/стр.2) 

3,99 4,34 2,20 0,35 -2,14 

Коэффициент 

оборачиваемости 

запасов (стр. 3/стр.4) 

6,70 6,61 2,66 -0,09 -3,95 

Коэффициент 

оборачиваемости 

дебиторской 

задолженности (стр. 

1/стр.5) 

 

- 

 

- 

 

19,55 

 

- 

 

19,55 

Коэффициент 

оборачиваемости 

кредиторской 

задолженности (стр. 

1/стр.6) 

 

6,33 

 

15,87 

 

3,87 

 

9,54 

 

-12,00 

Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

По данным таблицы 2.1, коэффициент оборачиваемости активов в 2019 году 

вырос на 0,35 тыс. руб. по сравнению с 2018 годом, а в 2020 году сократился на 2,14 

тыс. руб. по сравнению с 2019 годом. Сокращение показателя в отчетном периоде 

свидетельствует о снижении эффективности использования средств предприятия. 

Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности в 2020 году 

составил 19,55 тыс. руб. До 2020 года у предприятия не было дебиторской 

задолженности. То есть, в отчетном периоде произошло увеличение сроков 

погашения покупательской задолженности. 

Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности в 2019 году 

вырос на 9,54 тыс. руб. по сравнению с 2018 годом, а в 2020 году сократился на 

12,00 тыс. руб. по сравнению с 2019 годом, что свидетельствует о сокращении 
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уровня платежеспособности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по отношению к 

поставщикам. 

Коэффициент оборачиваемости запасов предприятия также имеет тенденцию к 

снижению. Так, в 2020 году показатель снизился на 3,95 тыс. руб. по сравнению с 

2019 годом и составил 2,66 тыс. руб. Снижение оборачиваемости запасов 

свидетельствует о неэффективности их использования и, как следствие, 

сокращения объемов прибыли предприятия. 

Динамика показателей деловой активности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

представлена на рисунке 2.3. 

 

Рисунок 2.3 – Динамика показателей деловой активности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Таким образом, согласно представленной на рисунке 2.3 динамике показателей 

деловой активности ООО «РЕМТЕХПРИБОР», оборачиваемость имущества 

предприятия сокращается, что отрицательно отражается на эффективности ее 

деятельности. 

На следующем этапе исследования целесообразно рассчитать показатели 

рентабельности деятельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг., которые 
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характеризуют относительную доходность компании и являются обязательным 

элементом при анализе финансового состояния. 

Анализ показателей рентабельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР»» за 

2018-2020 гг. проведем в таблице 2.2. 

Таблица 2.2 – Анализ показателей рентабельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2018–2020 гг. 

 
Значение 

показателя 

 
 

2018 г. 

 
 

2019 г. 

 
 

2020г. 

Отклонения 

Абсолютное, 
тыс. руб. 

Относительное, % 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2019/ 

2018 

2020/ 

2019 

2020/ 

2018 

1. Выручка, тыс. 
руб. 

930 1111 1427 181 316 19,46 28,44 53,44 

2. Себестоимость 
продаж, тыс. руб. 

857 978 1285 121 307 14,12 31,39 49,94 

3. Валовая 
прибыль, тыс. руб. 

142 133 73 -9 -60 -6,34 -45,11 -48,59 

4. Прибыль 

(убыток) до 

налогообложения, 

тыс. руб. 

 
130 

 
124 

 
65 

 
-6 

 
-59 

 
-4,62 

 
-47,58 

 
-50,00 

5. Чистая прибыль 

(убыток) , тыс. 
руб. 

 

114 

 

100,2 

 

52 

 

-14 

 

-48 

 

-12,11 

 

-48,10 

 

-54,39 

Рентабельность 

продаж (стр. 

4/стр.1)*100, % 

 

13,98 

 

11,16 

 

4,56 

 

-2,82 

 

-6,61 

 

- 

 

- 

 

- 

Рентабельность 

продукции (работ, 

услуг) 

(стр.4/стр.2)*100, 

% 

 
 

15,17 

 
 

12,68 

 
 

5,06 

 
 

-2,49 

 
 

-7,62 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

Валовая 

рентабельность 

(стр. 3/стр.1)*100, 

% 

 
15,27 

 
11,97 

 
5,12 

 
-3,30 

 
-6,86 

 
- 

 
- 

 
- 

Чистая 

рентабельность 

(стр. 

5/стр.1)*100% 

 
12,26 

 
9,02 

 
3,64 

 
-3,24 

 
-5,37 

 
- 

 
- 

 
- 

Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 
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В 2020 году показатели рентабельности предприятия значительно снизились. 

Наглядно показатели рентабельности за исследуемый период представлены на 

рисунке 2.4. 
 

Рисунок 2.4 – Показатели рентабельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2019-2020 гг., % 

Анализируя показатели рентабельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2019-2020 

гг. можно сделать следующие выводы. 

В 2019 году рентабельность продаж снизилась на 2,82 % по сравнению с 

2018 годом и приняла значение 11,16%, то есть, предприятие почти не получало 

прибыль. В 2020 году рентабельность продаж составила 4,56 % – показатель 

является низким. 

Низкие показатели рентабельности продаж ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

свидетельствуют о том, что темпы роста затрат предприятия опережают темпы 

роста выручки. 

Показатель рентабельности продукции в 2019 году снизился на 2,49 % по 

сравнению с 2018 годом и принял значение 12,68 %. В 2020 году показатель 
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продаж 
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рентабельность 
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сократился до 5,06 %. То есть, каждый рубль полной себестоимости отдает 

компании 5,06 % прибыли. 

Коэффициент валовой рентабельности компании в 2019 году снизился на 

3,30 % по сравнению с 2018 годом и принял значение 11,97 %, а в 2020 году 

показатель сократился до 5,12%. 

Снижение показателей рентабельности в 2019 году ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

по данным проведенного анализа, является причиной нестабильного финансового 

состояния за счет снижения чистой прибыли. 

Дальнейшее снижение показателей рентабельности может привести к 

снижению уровня инвестиционной привлекательности предприятия и росту 

финансовой зависимости. 

2.2 Анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности 

Анализ    абсолютных    и     относительных     показателей     ликвидности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» проведем по алгоритму, представленному   на 

рисунке 2.5. 
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Рисунок 2.5 – Алгоритм анализа абсолютных и относительных показателей 

ликвидности и платежеспособности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Горизонтальный      анализ       показателей       бухгалтерского       баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» был проведен по данным отчетности предприятия за 

2018–2020 гг. в таблице 2.3 (приложение Б). 
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Таблица 2.3 – Горизонтальный анализ бухгалтерского баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг. 

 

Показатели 

Период, тыс. руб. Изменение, % 

2018 
год 

2019 
год 

2020 
год 

2019/20 
18 

2020/20 
19 

2020/2 
018 

1.Внеоборотные 
активы 

3 17 1 466,67 -94,12 -66,67 

1.1 Основные 
средства 

2 16 0 700,00 -100,00 
- 

100,00 

2. Оборотные 
активы 

230 239 648 3,91 171,13 181,74 

2.1 Запасы 128 148 483 15,63 226,35 277,34 

2.2 Дебиторская 

задолженность 
0 0 73 - - - 

2.3 Денежные 
средства 

102 91 92 -10,78 1,10 -9,80 

Итого Актив: 233 256 649 9,87 153,52 178,54 

3. Капитал и 
резервы 

86 186 280 116,28 50,54 225,58 

3.1 Уставный 
капитал 

10 10 10 0,00 0,00 0,00 

3.2 

Нераспределенная 

прибыль 

 

76 

 

176 

 

270 

 

131,58 

 

53,41 

 

255,26 

5. Краткосрочные 
обязательства 

147 70 369 -52,38 427,14 151,02 

5.1 Кредиторская 
задолженность 

147 70 369 -52,38 427,14 151,02 

Итого Пассив: 233 256 649 9,87 153,52 178,54 
    Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Согласно полученным данным в таблице 2.3 в отчетном 2020 году стоимость 

активов предприятия увеличилась на 178,54 % по сравнению с 2018 годом и на 

153,52% по сравнению с 2019 годом. Данное увеличение обусловлено ростом 

стоимости оборотных активов предприятия. Динамика показателей активов 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» представлена на рисунке 2.6. 
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Рисунок 2.6 – Динамика показателей активов ООО «РЕМТЕХПРИБОР», 

тыс. руб. 

С 2020 года у предприятия появилась дебиторская задолженность в размере 

73 тыс. руб., то есть объемов реализации продукции на условиях отсрочки платежа. 

Появление дебиторской задолженности отрицательно влияет на финансовые 

затраты, предприятию приходится привлекать дополнительные средства для 

финансирования своих расходов. 

Следует отметить снижение суммы денежных средств в 2020 году по 

сравнению с 2018 годом (на 9,80 %), что свидетельствует об оттоке данной статьи 

активов предприятия. 

Пассив баланса также увеличился в отчетном году. Увеличение произошло в 

основном за счет роста нераспределенной прибыли (в 2,5 раза в 2020 году по 

сравнению с 2018 годом) и краткосрочных обязательств (в 1,5 раза в 2020 году по 

сравнению с 2018 годом) (рисунок 2.7). 
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Рисунок 2.7 – Динамика показателей пассивов ООО «РЕМТЕХПРИБОР», 

тыс. руб. 

За исследуемый период увеличились также показатели нераспределенной 

прибыли организации, что свидетельствует об эффективности менеджмента 

компании. 

Долгосрочных обязательств у предприятия за исследуемый период не было. 

Краткосрочные обязательства в 2020 году увеличились на 151,02% по 

сравнению с 2018 годом. 

Таким образом, горизонтальный анализ баланса показал рост суммы активов и 

пассивов баланса, что свидетельствует об увеличении экономического потенциала  

ООО «РЕМТЕХПРИБОР». 

Вертикальный       анализ        показателей        бухгалтерского        баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» представлен в таблице 2.4. 
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Таблица 2.4 – Вертикальный анализ бухгалтерского баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг. 

 

Показатели 

Уд. вес, % Изменение, тыс. руб. 

2018 
год 

2019 
год 

2020 
год 

2019/2018 2020/2019 2020/2018 

1.Внеоборотные 
активы 

0,86 6,25 0,00 5,39 -6,25 -0,86 

1.1 Основные 
средства 

0,86 6,25 0,00 5,39 -6,25 -0,86 

2. Оборотные 
активы 

98,71 93,36 99,85 -5,35 6,49 1,13 

2.1 Запасы 54,94 57,81 74,42 2,88 16,61 19,49 

2.2 Дебиторская 

задолженность 
0,00 0,00 11,25 0,00 11,25 11,25 

2.3 Денежные 
средства 

43,78 35,55 14,18 -8,23 -21,37 -29,60 

Итого Актив: 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 0,00 

3. Капитал и 
резервы 

36,91 72,66 43,14 35,75 -29,51 6,23 

3.1 Уставный 
капитал 

4,29 3,91 1,54 -0,39 -2,37 -2,75 

3.2 

Нераспределенная 

прибыль 

 

32,62 

 

68,75 

 

41,60 

 

36,13 

 

-27,15 

 

8,98 

5. Краткосрочные 

обязательства 
63,09 27,34 56,86 -35,75 29,51 -6,23 

5.1 Кредиторская 
задолженность 

63,09 27,34 56,86 -35,75 29,51 -6,23 

Итого Пассив: 100,00 100,00 100,00 0,00 0,00 0,00 
Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Согласно данным таблицы 2.4 структура внеоборотных активов баланса 

состоит только из основных средств, доля которых сократилась с 0,86 % в 2018 году 

до нуля в 2020 году. 

В   целом   доля   внеоборотных   активов   в   структуре   общих    активов 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» сократилась в 2020 году на 0,86 % по сравнению с 

2018 годом. Исходя из этого можно сделать вывод, что предприятию не характерно 

фондоемкое производство, о чем свидетельствует также сокращение доли 

основных фондов. 

В структуре оборотных активов наибольшую долю занимают запасы, что 

свидетельствует о «замораживании» части средств предприятия в виде товара на 

складах. Причем, наблюдается рост доли запасов с 54,94 % в 2018 году до 74,42 % 

в 2020 году (рисунок 2.8). 
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Рисунок 2.8 – Структура активов ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в 2018–2020 гг. 

В структуре собственного капитала наибольшую долю занимает 

нераспределенная прибыль: 32,62 % в 2018 году и 41,60 % в 2020 году. 

Доля остальных статей баланса в структуре собственного капитала – 

незначительна. 

Доля краткосрочных обязательств в 2020 году сократилась на 6,23 % по 

сравнению с 2018 годом (рисунок 2.9). 

 

Рисунок 2.9 – Структура пассивов ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в 2018–2020 гг. 

На следующем этапе исследования, проведем анализ абсолютных показателей 
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баланса по степени ликвидности, то есть, по скорости превращения в денежные 

средства (таблица 2.5 и 2.6). 

Таблица 2.5 – Группировка активов баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по 

степени ликвидности 

 

Показатели 

Сумма, тыс. руб. Уд. вес, % 

2018 год 2019 год 2020 год 
2018 
год 

2019 
год 

2020 
год 

Наиболее 

ликвидные активы, 
А1 

 

102 

 

91 

 

92 

 

43,78 

 

35,55 

 

14,18 

Быстро 

реализуемые 

активы, А2 

 

0 

 

0 

 

73 

 

0,00 

 

0,00 

 

11,25 

Медленно 

реализуемые 

активы, А3 

 

128 

 

148 

 

483 

 

54,94 

 

57,81 

 

74,42 

Труднореализуемые 
активы, А4 

3 17 1 1,29 6,64 0,15 

Баланс 233 256 649 100,00 100,00 100,00 
Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Из данных таблицы 2.5 видно, что в общей сумме оборотных средств 

предприятия, наибольшую долю занимают медленно реализуемые активы, доля 

которых увеличилась с 54,94 % в 2018 году до 74,42 % в 2020 году (рисунок 2.10). 

Наименьшую долю в общей сумме оборотных средств предприятия занимают 

труднореализуемые активы, всего 0,15 % в отчетном 2020 году. 
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Рисунок 2.10 – Динамика активов баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по 

степени ликвидности 

Согласно рисунку 2.10, наблюдается динамика роста активов предприятия с 233 

тыс. руб. в 2018 году до 649 тыс. руб. в 2020 году. Рост актива баланса обусловлен 

ростом медленно реализуемых активов. 

Группировка пассивов баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по срочности 

погашения обязательств, представлена в таблице 2.6. 

Таблица 2.6 – Группировка пассивов баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по 

срочности погашения обязательств 

Показатели 
Сумма, тыс. руб. Уд. вес, % 

2018 год 2019 год 2020 год 2018 год 2019 год 2020 год 

Наиболее срочные 
обязательства, П1 

147 70 369 63,09 27,34 56,86 

Краткосрочные 
пассивы, П2 

0 0 0 0,00 0,00 0,00 

Долгосрочные пассивы, 
П3 

0 0 0 0,00 0,00 0,00 

Собственный капитал 
предприятия, П4 

86 186 280 36,91 72,66 43,14 

Баланс 233 256 649 100,00 100,00 100,00 

Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 
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По данным таблицы 2.6 и рисунка 2.11 видно, что в исследуемой организации 

отсутствуют долгосрочные и краткосрочные пассивы. Из этого можно 

предположить, что ООО «РЕМТЕХПРИБОР» является гибким и быстро доходным. 

Однако, следует иметь ввиду, что организация не вкладывает деньги в 

долгосрочное развитие, что является отрицательным моментом. 

Наибольшую долю в структуре пассивов ООО «РЕМТЕХПРИБОР» на 

протяжение всего исследуемого периода занимал собственный капитал 

организации, доля которого в 2020 году составила 43,14 %. 

 

Рисунок 2.11 – Динамика пассивов баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» по 

степени ликвидности 

Сгруппировав актив и пассив баланса по степени ликвидности, перейдем 

непосредственно к анализу ликвидности баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР», 

сопоставив показатели групп активов с соответствующими показателями групп 

пассивов (таблица 2.7). 

Таблица 2.7 – Анализ ликвидности баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

в тыс. руб. 

Актив Пассив 
 

Условие 

Недостаток/излишек 

средств 

2018 2019 2020 2018 2019 2020 2018 2019 2020 

102 91 92 147 70 369 > -45 21 -277 

0 0 73 0 0 0 > 0 0 73 

128 148 483 0 0 0 > 128 148 483 

3 17 1 86 186 280 < -83 -169 -279 
Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Сопоставив группы активов с соответствующими группами пассивов в таблице 

2.6 можно сделать следующие выводы: 

– условие А1>П1 выполнялось лишь в 2019 году, соответственно организация в 

данном периоде являлась платежеспособной. Данное неравенство не соблюдалось 
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70 
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0 0 0 0 
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лишь в 2018 и 2020 годах, то есть у ООО «РЕМТЕХПРИБОР» не имеется 

достаточный объем наиболее ликвидных активов для покрытия наиболее срочных 

обязательств; 

– в 2020 году соблюдается неравенство А2>П2, то есть быстро реализуемые активы 

превышают сумму краткосрочных пассивов предприятия. 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» может быть платежеспособной в будущем при условии 

своевременных расчетов с кредиторами и получения средств от продажи 

продукции в кредит; 

– соблюдение неравенства А3>П3 говорит о том, что в будущем организация может 

быть платежеспособной при условии своевременных поступлений платежей от 

продаж. В ООО «РЕМТЕХПРИБОР» данное неравенство на протяжение 2018–2020 

гг. соблюдалось; 

– на протяжение всего исследуемого периода соблюдается неравенство А4<П4, то 

есть, предприятие за три года соблюдало минимальные условия финансовой 

устойчивости (наличие собственных оборотных средств). 

Таким образом, проведя анализ абсолютных показателей ликвидности баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» можно заключить, несмотря на то, что предприятие 

может в полном объеме и в сжатые сроки расплатиться по своим обязательства, 

наблюдается снижение суммы ликвидных активов, что в будущем может стать 

причиной ряда проблем. 

На следующем этапе исследования проведем анализ относительных 

показателей ликвидности баланса ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг. 

(таблица 2.8). 

Таблица 2.8 – Анализ относительных показателей ликвидности баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг. 

 
Показатели 

Период Изменение 

2018 
год 

2019 
год 

2020 
год 

2019/2018 2020/2019 2020/2018 

1. Оборотные активы, 
тыс. руб. 

230 239 648 9,00 409,00 418,00 

2. Дебиторская 
задолженность, тыс. руб. 

0 0 73 0,00 73,00 73,00 

3. Денежные средства, 
тыс. руб. 

102 91 92 -11,00 1,00 -10,00 

4. Финансовые 
вложения, тыс. руб. 

0 0 0 0,00 0,00 0,00 

5. Краткосрочные 

обязательства, тыс. руб. 
147 70 369 -77,00 299,00 222,00 

6. Кредиторская 
задолженность, тыс. руб. 

147 70 369 -77,00 299,00 222,00 

7. Заемные средства, 
тыс. руб. 

147 70 369 -77,00 299,00 222,00 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности (стр. 3+стр. 

4)/ стр. 5 

 
0,69 

 
1,30 

 
0,25 

 
0,61 

 
-1,05 

 
-0,44 
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Окончание таблицы 2.8 
 

Показатели 

Период Изменение 

2018 
год 

2019 
год 

2020 
год 

2019/2018 2020/2019 2020/2018 

Коэффициент текущей 
ликвидности стр. 1/стр.5 

1,56 3,41 1,76 1,85 -1,66 0,19 

Коэффициент быстрой 

ликвидности (стр. 2 

+стр. 3+стр. 4)/ (стр. 6 + 

стр. 7) 

 
0,35 

 
0,65 

 
0,22 

 
0,30 

 
-0,43 

 
-0,12 

Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Значения коэффициента абсолютной ликвидности соответствуют допустимому 

значению лишь в отчетном 2020 году (0,2<0,6). 

Коэффициент текущей ликвидности находится в 2018 и 2020 году ниже 

нормативных значений (норма – более 2). То есть, предприятие не способно 

рассчитаться по своим обязательствам и рационально использует свои средства. 

Коэффициент быстрой ликвидности находится ниже нормативных значений 

(норма – более 1,00), то есть денежные средства и предстоящие поступления от 

текущей деятельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» не перекрывают текущие 

обязательства (рисунок 2.12). 

 

Рисунок 2.12 – Динамика коэффициентов ликвидности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018–2020 гг. 
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Таким образом, по результатам проведенного анализа абсолютных и 

относительных показателей ликвидности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» можно сделать 

вывод о том, что предприятие является не платежеспособным. 

Соответственно, следует реализовать ряд мероприятий, которые позволят 

повысить ликвидность предприятия. 

Выводы по разделу 2 

Проведенный     анализ     показал,     что     оборачиваемость     имущества 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» увеличивается, что положительно отражается на 

эффективности ее деятельности. 

Анализ абсолютных показателей ликвидности баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» показал, что, несмотря на возможность предприятия в 

полном объеме и в сжатые сроки расплатиться по своим обязательства, 

наблюдается снижение суммы ликвидных активов, что в будущем может стать 

причиной ряда проблем. 

Анализ    абсолютных    и     относительных     показателей     ликвидности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» показал, что предприятие является не 

платежеспособным. 

Соответственно, следует реализовать ряд мероприятий, которые позволят 

повысить ликвидность предприятия. 
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3 ПУТИ СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ И РЕКОМЕНДАЦИИ ПО 

ПОВЫШЕНИЮ   ЛИКВИДНОСТИ    И    ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

3.1 Предлагаемые мероприятия по повышению ликвидности и 

платежеспособности предприятия 

В современных условиях экономической нестабильности управление 

финансовыми результатами занимает важную позицию в процессе 

функционирования организации. При управлении финансовыми результатами, 

чтобы обеспечить нормальное функционирование фирмы, необходимо 

своевременно устранять ошибки и недостатки в процессе развития предприятия, а 

также находить резервы для обеспечения финансовой устойчивости и улучшения 

финансового состояния в целом [39, с. 17]. 

Очевидно, что в результате ведения финансово-хозяйственной деятельности, у 

предприятия возникает огромное количество расчетных обязательств перед своими 

кредиторами, налоговыми службами и другими контрагентами. Осуществляя 

предоставление услуг по ремонту, калибровке, сдаче в поверку приборов всех 

типов, ООО  «РЕМТЕХПРИБОР», зачастую не получает деньги в оплату 

немедленно, а кредитует покупателей. Дебиторская задолженность предприятия 

обусловлена условиями договора,  а также  принятой системой  расчетов. 

Предприятие не только предоставляет выгодные условия кредитования своим 

клиентам, но и само пользуется выгодными кредитными условиями (таблица 3.1). 

Таблица 3.1 – Сравнение сроков предоставления дебиторской и погашения 

кредиторской задолженностей ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2019-20120 гг. 

в днях 

 
Год 

Продолжительность 

оборота дебиторской 

задолженности 

Условие 

продолжительность 

оборота кредиторской 

задолженности 

2018 2,3 < 4,7 

2019 2,5 < 3,7 

2020 2,8 < 4,12 
Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Таким образом, условия предоставления кредиторской задолженности для ООО 

«РЕМТЕХПРИБОР» гораздо удобнее, чем условия предоставления дебиторской 

задолженности предприятия своим клиентам. В 2020 году сроки выплаты кредитов 

в 1,32 раза превысили сроки получения дебиторской задолженности (рисунок 3.1). 
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Рисунок 3.1 – Динамика сроков предоставления дебиторской и погашения 

кредиторской задолженностей ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2019-20120 гг., в днях 

Рассмотрим изменения в продолжительности оборота задолженностей с 

помощью факторного анализа. 

В 2020 году произошел значительный рост размера дебиторской задолженности 

предприятия, а также рост выручки от реализации. За год продолжительность 

оборота задолженности осталась на прежнем уровне. В данной ситуации, мы 

видим, что прирост объема выручки за 2020 год превысил прирост объема 

дебиторской задолженности. Это свидетельствует о дальнейшей эффективности 

использования средств предприятия. 

Значительное увеличение срока возвращения дебиторской и кредиторской 

задолженности в результате роста самой задолженности кредиторской 

задолженности в результате роста самой задолженности автоматически приводит к 

сокращению выручки предприятия. Такая ситуация показывает недостаточно 

эффективное управление средствами предприятия. Но в нашем случае об этом 

сказать нельзя. Показатель кредиторской задолженности помогает оценить 

эффективность использования собственных оборотных активов. 

В 2020 году на фоне роста выручки от реализации ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

продолжало наращивать кредиторскую задолженность. Таким образом, за 

последнее время компания снизила срок пользования кредиторской 

задолженностью, причем темпы роста выручки выше темпов роста кредиторской 

задолженности, это говорит о достаточно эффективном использовании 

кредиторской задолженностью. Рассчитаем излишнее привлечение и экономию 

средств ООО «РЕМТЕХПРИБОР» (таблица3.2). 
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2018 2019 2020 

Продолжительность оборота дебиторской задолженности 
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Таблица 3.2   –   Расчет   излишнего   привлечения   и   экономии   средств 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в 2019-2020 гг. в качестве 

дебиторской и кредиторской задолженностей 

в руб. 

Показатель 2019 год 2020 год Отклонение 

Дебиторская задолженность 

Фактическая 
величина 

0 73 73 

Задолженность 

при уровне 

оборачиваемости 

предыдущего года 

 
0 

 
60,8 

 
60,8 

Излишнее 

привлечение 

средств 

 

0 

 

12,2 

 

12,2 

Кредиторская задолженность 

Фактическая 
величина 

70 369 299 

Задолженность 

при уровне 

оборачиваемости 

предыдущего года 

 
58,31 

 
307,37 

 
249,06 

Экономия средств 11,69 61,63 49,94 
Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Таким образом, при неизменной оборачиваемости предыдущего года были 

найдены излишние суммы дебиторской задолженности, а также экономия средств 

от более рационального использования кредиторской задолженности в 2019 и 2020 

годах (рисунок 3.2). 
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Рисунок 3.2 – Динамика излишнего привлечения и экономии средств 
ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в 2019-2020 гг. в качестве дебиторской и кредиторской 

задолженностей, руб. 

«В западной учетно-аналитической практике анализ движения денежных 

средств основывается на исчислении финансовой, инвестиционной и текущей 

деятельности. Именно такие направления денежных потоков используются в 

настоящее время на практике». 

Среди видов деятельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в течение всего 

рассмотренного периода преобладает текущая деятельность, от которой немного 

отстают деятельности такие как инвестиционная и финансовая. Глупо отрицать тот 

факт, что это является плюсом для компании, потому что при формировании 

прибыли, ответственность которой лежит именно на основной деятельности, то 

есть текущая, является главным источником ее формирования. 

Денежные средства и их эквиваленты считаются наиболее ликвидными 

активами, которые в первую очередь могут быть использованы для погашения 

срочных обязательств предприятия. 

По результатам расчётов коэффициентов ликвидности, проведенных во второй 

главе, было выявлено, что ООО «РЕМТЕХПРИБОР» – ориентированно на 

долгосрочные перспективы. 

За последние годы наблюдается снижение большинства финансовых 

показателей компании, поэтому политику в области всех финансово-хозяйственной 

деятельности необходимо совершенствовать. 
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Формирование оборотных активов происходит в основном за счет собственных 

средств предприятия, общая оборачиваемость капитала и деловая активность 

компании растут. Значения коэффициентов ликвидности говорят о том, что 

вероятность неисполнения предприятием его наиболее срочных обязательств 

минимальна,      а      в      случае      продажи      всех      оборотных      активов 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» сможет рассчитаться по своим обязательствам. 

Указанные обстоятельства принуждают предприятия к более четкой 

организации управления и планирования дебиторской и кредиторской 

задолженности, а также ведению постоянного контроля над исполнением 

обязательств. 

Эффективным инструментом управления кредиторской и дебиторской 

задолженностью, как один из вариантов, может оказаться расчетно-платежный 

баланс, целью которого является запись остаточных денежных средств на начало и 

конец периода, который будет содержать в себе входящие и исходящие потоки от 

операций по кредиторской и дебиторской задолженностям [43, с. 18]. 

Не меньшую роль в управлении ДЗ и КЗ играют профессиональные 

компетенции кадров, их степень мотивации и нацеленность на результат. Все это в 

совокупности: вместе с финансовыми инструментами управления создает 

работоспособную «машину», деятельность которой будет рационально выстроена 

и готова противостоять любым как внутренним, так и внешним изменениям [40, 

с. 15]. 

Для      того,       чтобы       реализовать       предложенные       мероприятия 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» необходимо внести дополнения в действующую 

программу учета 1 С. В частности, предлагается разработать и внедрить форму 

таблицы для мониторинга дебиторской задолженности (таблица 3.3). 

Таблица 3.3 – Форма контроля дебиторской задолженности 

Период 
задолженности 

Наименование партнера Задолженность (руб.) 

От 0 до 9 дней   

От 90 до 180 дней   

От 180 до 365 дней   

Более 365 дней   

Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

Реализовав предложенные мероприятия, ООО «РЕМТЕХПРИБОР» сможет 

улучшить ситуацию по контролю за дебиторской и кредиторской задолженностью 

при расчете с покупателями и заказчиками. 

В настоящее время многие организации хотят достичь господствующего 

положения на рынке, закрепиться там, стать независимыми и быть уверенными в 

завтрашнем дне. Разумеется, при реализации таких целей предприятие должно 

иметь хорошее финансовое благополучие, в котором важную роль играет 

платежеспособность, то есть обладание возможностью в конкретный период 

погасить свои финансовые обязательства. 
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Когда речь заходит о нестабильной рыночной экономике, то всем управленцам 

необходимо знать и понимать, что могут образоваться сбои в работе организации. 

Естественно, различные сбои и нарушения влекут за собой риски банкротства и 

финансовой неустойчивости, поэтому при грамотном управлении финансами и 

понятии образования оптимальной структуры капитала риски возможно обойти. 

При поиске резервов улучшения показателя платежеспособности необходимо 

своевременное выявление и устранение недостатков финансовой деятельности. 

Так как у ООО «РЕМТЕХПРИБОР» на конец отчетного периода коэффициент 

оборачиваемости собственных оборотных средств и коэффициент абсолютной 

ликвидности соответствуют нормативным значением, то для того, чтобы проверить 

устойчивое финансовое положение на 2020 год, необходимо рассчитать 

коэффициент утраты платежеспособности (КУП). Если КУП будет меньше 1, то 

существует реальная угроза потери платежеспособности, если КУП будет больше 

1, то в ближайшие 12 месяцев предприятие не утратит свою платежеспособность. 

Расчет проведем по формуле [42, с. 15] 
 

 

КУП = 

6 
КТЛ НП + (КТЛ КП−КТЛ НП) 
  Т  

2 

 

(3.1) 

 

где КТЛ НП – коэффициент текущей ликвидности на начало периода; 

КТЛ КП – коэффициент текущей ликвидности на конец периода; 

Т – период (в месяцах); 

6 – количество месяцев, для которых рассчитывается коэффициент; 

2 – норматив коэффициента текущей ликвидности. 

КУП = (3,41 + 6/12 * (1,76 – 3,41)) / 2 = 0,9 

Полученный результат немного меньше нормативного значения, что может 

свидетельствовать о потери платежеспособности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» в 

ближайшее 6 месяцев. Необходимо разработать рекомендации по увеличению 

платежеспособности предприятия и принятия комплекса необходимых мер. 

1. Снижение производственных затрат, внедрение прогрессивных нормативов 

и энергосберегающих технологий позволят увеличить прибыль, что положительно 

скажется на платежеспособности. 

2. При сокращении производственного цикла до минимальных значений можно 

увеличить оборачиваемость средств путем привлечения долгосрочных источников 

финансирования, которые гарантируют регулярное поступление денежных 

средств. 

3. Увеличить рост группы наиболее ликвидных активов предприятия, за счет 

чего увеличится коэффициент платежеспособности. 

4. Разработать новую политику эффективного использования оборотных 

средств. Например, создать резервы по сомнительным долгам, проводить 

тщательный отбор потенциальных покупателей и создать резерв по долгам 

сомнительного происхождения. 

5. Часть кредиторской задолженности можно перенести в долгосрочные 

обязательства. 
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В связи с предложенными мероприятиями ООО «РЕМТЕХПРИБОР» увеличит 

долгосрочные обязательства, что гарантирует повышение финансовой 

устойчивости и сократит кредиторскую задолженности, что придет к повышению 

платежеспособности. 

Волатильность финансового рынка, нестабильность курса национальной 

валюты, скрытые инфляционные процессы и негативное влияние санкционных 

ограничений являются факторами внешней среды, которые отрицательно 

сказываются на финансово-хозяйственной деятельности даже таких крупных 

предприятий, как исследуемое нами в выпускной квалификационной работе, 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР». Несмотря на устойчивое финансовое положение и 

сильные позиции в отрасли ООО «РЕМТЕХПРИБОР» подвержено воздействию 

перечисленных выше факторов внешней среды, что, несомненно, оказывает 

влияние на финансовые результаты. 

В связи с неустойчивой рыночной экономикой на данных момент, любая 

организация может потерять свою финансовую устойчивость и оказаться в 

кризисном положении, если не отреагировать в нужный момент. Разумеется, 

огромное влияние на такое положение оказывает внешняя среда, возможно 

организация была просто не подготовлена к таким резким изменениям. Но чтобы 

окрепнуть и опять добиться финансовой устойчивости, кредитоспособности и 

господствующего положения на рынке, существует метод финансового 

оздоровления. Механизм управления ООО «РЕМТЕХПРИБОР» осуществляется на 

достаточно высоком профессиональном уровне. Однако в деятельности любой 

организации есть место улучшениям. 

Проведенный анализ показал, что ООО «РЕМТЕХПРИБОР» имеет устойчивое 

финансовое положение. Однако существует ряд проблем: рост кредиторской, рост 

себестоимости продукции и запасов предприятия. Исходя из этого, основными 

способами повышения эффективности финансово-хозяйственной деятельности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» являются: 

– сокращение запасов предприятия; 

– снижение краткосрочных обязательств. 

3.2 Расчет экономической эффективности от предложенных мероприятий 

Произведем расчет влияния уменьшения величины краткосрочных 

обязательств 369 тыс. руб., (на 150 тыс. руб.) на финансовую устойчивость 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР». Расчеты представим в таблице 3.1. 

Таблица 3.4 – Влияние изменения величины краткосрочных обязательств на 

платежеспособность ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Показатель 2020 год Прогноз Динамика 

Коэффициент 
автономии 

0,61 0,73 0,12 

Финансовый 
леверидж 

0,65 0,56 -0,9 
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Окончание таблицы 3.4 

Показатель 2020 год Прогноз Динамика 

Коэффициент 
покрытия 
инвестиций 

0,77 0,81 0,04 

Коэффициент 

концентрации 
заемного капитала 

 

0,39 
 

0,36 
 

-0,03 

Коэффициент 

общей текущей 
ликвидности 

 

1,76 
 

2,396 
 

0,636 

Коэффициент 

срочной 
ликвидности 

 

1,67 
 

2,18 
 

0,51 

Коэффициент 

абсолютной 
ликвидности 

 

0,25 
 

0,42 
 
 

 

0,17 

   Источник: рассчитано по данным бухгалтерской отчетности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

 

То, что мы наблюдаем в таблице, говорит нам о позитивной динамике 

коэффициента общей текущей ликвидности, коэффициента срочной ликвидности 

и, конечно же, коэффициента абсолютной ликвидности (рисунок 3.3). 
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Рисунок 3.3 – Влияние изменения величины краткосрочных обязательств на 

платежеспособность ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

Так как ООО «РЕМТЕХПРИБОР» имела части непогашенной кредиторской 

задолженности, то принятые меры способствовали этому погашению, а о 

своевременном проведении расчетов с дебиторами говорит нам положительная 

динамика промежуточного коэффициента. 

Также наглядно заметно, что коэффициент текущей ликвидности начал 

возрастать и находится в диапазоне близком к нормативному значению, что 

говорит о платежных возможностях ООО «РЕМТЕХПРИБОР». 

Целесообразным будет дальнейшее проведения целого комплекса 

мероприятий, благодаря которым наша организация выйдет на новый уровень 

доходов и увеличит рост притоков по текущей деятельности. 

Для успешной работы ООО «РЕМТЕХПРИБОР» необходимо. 

1. Проводить регулярные мероприятия по усовершенствованию использования 

норм расходов, как на основные, так и вспомогательные материалы. 

2. Совершенствование энергозатрат и переход к более инновационным 

способам потребления. 

3. Добиться минимизации общехозяйственных расходов. 

2.396 

2.18 

1.76 
1.67 

0.61 
0.73 

0.65 
0.770.81 

0.56 
0.390.36 0.42 

0.25 

2020 год Прогноз 
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4. Наиболее максимально снизить убытки, касающиеся социальной сферы и 

ЖКХ, путем снижения тех непроизводственных расходов, где в качестве источника 

выступает прибыль. 

5. В качестве расчета с поставщиками максимально использовать денежные 

средства, а также, не менее важным является снижение дебиторской и 

кредиторской задолженности. 

6. Введение регулярного (ежемесячного) мониторинга и контроля постоянных 

издержек, благодаря введению нормирования отдельных видов затрат. 

ООО  «РЕМТЕХПРИБОР» строго необходимо внедрить бесперебойное 

сырьевое обеспечение. Разумеется, это улучшенная и строго соблюдаемая схема 

работы с  крупными поставщиками и  производителями основного сырья и 

материалов, а также организовать оптимальные сырьевые запасы на предприятии. 

Дипломная работа, скорее всего, была осложнена тем, что до недавнего времени 

в рассматриваемой организации многие расчеты за поставленные сырье 

осуществлялись бартерным методом, то есть, не применяя денежных средств, а где 

способом платежа являлась продукция. 

Естественно, заводам изготовителям также необходимы средства для 

обеспечения эффективной работы собственной хозяйственной деятельности, 

поэтому в производственный процесс вклиниваются посреднические организации, 

которые без каких-либо обоснований завышают стоимость своих услуг. 

Когда будет реализована программа бесперебойного сырьевого обеспечения, то 

это позволит увеличить объемы производства продукции, сократит долю 

постоянных издержек и бартерные операции станут не актуальными, что приведет 

к снижению себестоимости продукции. 

Шагая в ногу с современным развитием экономики, то управленческий учет 

зарекомендовал себя как один из лучших. Поэтому, при улучшении финансового 

положения и более точного определения эффективности различных звеньев, изучая 

рычаги воздействия на каждый из них в своей текущей деятельности, предприятию 

дополнительно к бухгалтерскому учету следует перейти на управленческий учет. 

Рассмотренные методы, которые были использованы в качестве инструмента 

по повышению финансовой устойчивости ООО «РЕМТЕХПРИБОР», дали нам 

понять, как реально может измениться ситуация на рынке, при условии, что 

организация возьмет долгосрочный кредит на 150 тыс. руб. 

Говоря о перспективе развития, то в прогнозе может показаться положительная 

динамика коэффициента СК и краткосрочных обязательств, что касаемо 

коэффициентов ликвидности, то они остаются на высоком уровне для этой отрасли, 

и серьезных изменений опасаться не стоит. 

Принятие данных мер способствует погашению части краткосрочной 

кредиторской задолженности, а положительная динамика промежуточного 

коэффициента отражает возможность своевременного, без задержек проведения 

расчетов с дебиторами. 

Выводы по разделу 3 

В качестве основных направлений укрепления ликвидности предприятия 
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выделены. 

1. Снижение производственных затрат, внедрение прогрессивных нормативов 

и энергосберегающих технологий позволят увеличить прибыль, что положительно 

скажется на платежеспособности. 

2. При сокращении производственного цикла до минимальных значений можно 

увеличить оборачиваемость средств путем привлечения долгосрочных источников 

финансирования, которые гарантируют регулярное поступление денежных 

средств. 

3. Увеличить рост группы наиболее ликвидных активов предприятия, за счет 

чего увеличится коэффициент платежеспособности. 

4. Разработать новую политику эффективного использования оборотных 

средств. Например, создать резервы по сомнительным долгам, проводить 

тщательный отбор потенциальных покупателей и создать резерв по долгам 

сомнительного происхождения. 

5. Часть кредиторской задолженности можно перенести в долгосрочные 

обязательства. 

Полученные результаты расчетов эффективности предложенных мероприятий 

свидетельствуют о целесообразности реализации разработанных мероприятий. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

В ходе исследования были решены следующие задачи. 

1. Изучено понятие и сущность ликвидности и платежеспособности 

предприятия. 

2. Рассмотрена информационная база, цели и задачи анализа ликвидности и 

платежеспособности. 

3. Изучена методика анализа ликвидности и платежеспособности предприятия. 

4. Дана организационно–экономическая характеристика 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР». 

5. Проведен анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности. 

6. Предложены мероприятия по повышению ликвидности предприятия. 

7. Проведена оценка результативности предложенных мероприятий. 

По результатам проведенного исследования можно сделать следующие 

выводы. 

1. Понятие «ликвидность» (от лат. Liquidus – жидкий, текучий) подразумевает 

простоту продажи, реализации, конвертирования материальных ценностей в 

финансовые. 

Рациональное планирование поступления и применения ликвидных ресурсов, 

позволяющее своевременно и полностью осуществлять выплаты по условиям 

контракта, предоставляет для предприятия возможность регулировать 

ликвидность, а также поддерживать ее во времени. 

Базовыми ресурсами для изучения ликвидности являются бухгалтерский 

баланс с его приложениями, а также оперативная и статистическая отчётность. 

Также стоит принимать во внимание данные о балансе организации, отчёт об 

убытках и прибылях. 

Для анализа ликвидности используют определённые абсолютные и 

относительные показатели. Ликвидностью определенного актива называют его 

способность конвертироваться в денежные средства. Степень ликвидности 

оценивается сроком реализации данного превращения. Ликвидность 

определенного актива считается тем выше, чем меньший временной период для 

этого требуется. 

Состояние неплатежеспособности представляет собой затруднительное 

финансовое положение, являющееся результатом перехода от временных 

финансовых трудностей к постоянным. 

Расчет аналитических коэффициентов абсолютной, промежуточной и текущей 

ликвидности позволяют осуществить подробную характеристику степени 

ликвидности организации. 

Но следует учитывать, что область применения и аналитические возможности 

этих коэффициентов обладают существенной спецификой. 

Ключевым преимуществом коэффициентов является наглядность и простота 

расчета, при том, что эти же нюансы могут служить недостатком, поскольку при 

сведении всего аналитического процесса к конкретному коэффициенту, 

полученные выводы могут оказаться поверхностными и необъемными. 
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По этой причине внутренний анализ данных аналитического бухгалтерского 

учета позволит коренным образом увеличить точность оценки ликвидности. 

Анализ ликвидности и платежеспособности помогает эффективно управлять 

предприятием, своевременно предупреждать возникновение или вовремя 

прекращать кризисные ситуации. И ликвидность, и платежеспособность тесно 

взаимосвязаны друг с другом. 

Для оценки ликвидности и платежеспособности предприятия используются 

определенные показатели, на основе которых можно сделать вывод о примерном 

финансовом состоянии предприятия, о его финансовой устойчивости. 

Также финансовая устойчивость оценивается с помощью определенных 

методов. 

Но для более точной оценки ликвидности, платежеспособности, финансовой 

устойчивости и финансового состояния предприятия необходимо использовать все 

вышеперечисленные методы и коэффициенты, и тогда, можно будет с 

уверенностью сказать, в какой ситуации находится анализируемое предприятие 

2. Открытое акционерное общество «РЕМТЕХПРИБОР» – это компания, 

которая занимается предоставлением услуг по ремонту, калибровке, сдаче в 

поверку приборов всех типов в Челябинске. Кроме того, организация занимается 

продажей измерительного оборудования. 

Организационная структура ООО «РЕМТЕХПРИБОР» – линейно- 

функциональная, то есть, основана на реализации основных функций предприятия 

и дает возможность получения быстрой реакции в ответ на указания руководителей 

Проведенный анализ показал показателей исследуемой организации, что 

оборачиваемость имущества ООО«РЕМТЕХПРИБОР» увеличивается, что 

положительно отражается на эффективности ее деятельности. 

Согласно полученным показателям деловой активности 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР», оборачиваемость имущества предприятия сокращается, 

что отрицательно отражается на эффективности ее деятельности. 

Анализируя показатели рентабельности ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2019-2020 

гг. можно сделать следующие выводы. 

В 2019 году рентабельность продаж снизилась на 2,82 % по сравнению с 

2018 годом и приняла значение 11,16 %, то есть, предприятие почти не получало 

прибыль. В 2020 году рентабельность продаж составила 4,56 % – показатель 

является низким. 

Низкие показатели рентабельности продаж ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

свидетельствуют о том, что темпы роста затрат предприятия опережают темпы 

роста выручки. 

Показатель рентабельности продукции в 2019 году снизился на 2,49 % по 

сравнению с 2018 годом и принял значение 12,68 %. В 2020 году показатель 

сократился до 5,06 %. То есть, каждый рубль полной себестоимости отдает 

компании 5,06 % прибыли. 

Коэффициент валовой рентабельности компании в 2019 году снизился на 

3,30 % по сравнению с 2018 годом и принял значение 11,97 %, а в 2020 году 

показатель сократился до 5,12 %. 
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Снижение показателей рентабельности в 2019 году ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

по данным проведенного анализа, является причиной нестабильного финансового 

состояния за счет снижения чистой прибыли. 

Дальнейшее снижение показателей рентабельности может привести к 

снижению уровня инвестиционной привлекательности предприятия и росту 

финансовой зависимости. 

В структуре собственного капитала наибольшую долю занимает 

нераспределенная прибыль: 32,62 % в 2018 году и 41,60 % в 2020 году. 

Доля остальных статей баланса в структуре собственного капитала – 

незначительна. 

Доля краткосрочных обязательств в 2020 году сократилась на 6,23 % по 

сравнению с 2018 годом 

Анализ показал, что наблюдается динамика роста активов предприятия с 

233 тыс. руб. в 2018 году до 649 тыс. руб. в 2020 году. Рост актива баланса 

обусловлен ростом медленно реализуемых активов. 

что в исследуемой организации отсутствуют долгосрочные и краткосрочные 

пассивы. Из этого можно предположить, что ООО «РЕМТЕХПРИБОР» является 

гибким и быстро доходным. Однако, следует иметь ввиду, что организация не 

вкладывает деньги в долгосрочное развитие, что является отрицательным 

моментом. 

Наибольшую долю в структуре пассивов ООО «РЕМТЕХПРИБОР» на 

протяжение всего исследуемого периода занимал собственный капитал 

организации, доля которого в 2020 году составила 43,14 %. 

Анализ абсолютных показателей ликвидности баланса 

ООО «РЕМТЕХПРИБОР» показал, что, несмотря на возможность предприятия в 

полном объеме и в сжатые сроки расплатиться по своим обязательства, 

наблюдается снижение суммы ликвидных активов, что в будущем может стать 

причиной ряда проблем. Соответственно, следует реализовать ряд мероприятий, 

которые позволят повысить ликвидность предприятия. 

3. В современных условиях экономической нестабильности управление 

финансовыми результатами занимает важную позицию в процессе 

функционирования организации. При управлении финансовыми результатами, 

чтобы обеспечить нормальное функционирование фирмы, необходимо 

своевременно устранять ошибки и недостатки в процессе развития предприятия, а 

также находить резервы для обеспечения финансовой устойчивости и улучшения 

финансового состояния в целом. 

Очевидно, что в результате ведения финансово-хозяйственной деятельности, у 

предприятия возникает огромное количество расчетных обязательств перед своими 

кредиторами, налоговыми службами и другими контрагентами. 

Осуществляя предоставление услуг по ремонту, калибровке, сдаче в поверку 

приборов всех типов, ООО «РЕМТЕХПРИБОР», зачастую не получает деньги в 

оплату немедленно, а кредитует покупателей. Дебиторская задолженность 

предприятия обусловлена условиями договора, а также принятой системой 

расчетов. 
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Предприятие не только предоставляет выгодные условия кредитования своим 

клиентам, но и само пользуется выгодными кредитными условиями. 

В 2020 году произошел значительный рост размера дебиторской задолженности 

предприятия, а также рост выручки от реализации. За год продолжительность 

оборота задолженности осталась на прежнем уровне. В данной ситуации, мы 

видим, что прирост объема выручки за 2020 год превысил прирост объема 

дебиторской задолженности. Это свидетельствует о дальнейшей эффективности 

использования средств предприятия. 

Значительное увеличение срока возвращения дебиторской и кредиторской 

задолженности в результате роста самой задолженности кредиторской 

задолженности в результате роста самой задолженности автоматически приводит к 

сокращению выручки предприятия. Такая ситуация показывает недостаточно 

эффективное управление средствами предприятия. Но в нашем случае об этом 

сказать нельзя. Показатель кредиторской задолженности помогает оценить 

эффективность использования собственных оборотных активов. 

В 2020 году на фоне роста выручки от реализации ООО «РЕМТЕХПРИБОР» 

продолжало наращивать кредиторскую задолженность. Таким образом, за 

последнее время компания снизила срок пользования кредиторской 

задолженностью, причем темпы роста выручки выше темпов роста кредиторской 

задолженности, это говорит о достаточно эффективном использовании 

кредиторской задолженностью. 

В качестве основных направлений укрепления ликвидности предприятия 

выделены. 

1. Снижение производственных затрат, внедрение прогрессивных нормативов 

и энергосберегающих технологий позволят увеличить прибыль, что положительно 

скажется на платежеспособности. 

2. При сокращении производственного цикла до минимальных значений можно 

увеличить оборачиваемость средств путем привлечения долгосрочных источников 

финансирования, которые гарантируют регулярное поступление денежных 

средств. 

3. Увеличить рост группы наиболее ликвидных активов предприятия, за счет 

чего увеличится коэффициент платежеспособности. 

4. Разработать новую политику эффективного использования оборотных 

средств. Например, создать резервы по сомнительным долгам, проводить 

тщательный отбор потенциальных покупателей и создать резерв по долгам 

сомнительного происхождения. 

5. Часть кредиторской задолженности можно перенести в долгосрочные 

обязательства. 

Полученные результаты расчетов эффективности предложенных мероприятий 

свидетельствуют о целесообразности реализации разработанных мероприятий. 
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ПРИЛОЖЕНИЕ А 

Отчеты о финансовых результатах ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2018-2020 гг. 

Таблица А.1 – Отчеты о финансовых результатах ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 

2018-2020 гг. 
 

2018 2019 2020 

АКТИВ 

I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Нематериальные активы 1 1 1 

Результаты исследований и разработок 0 0 0 

Нематериальные поисковые активы 0 0 0 

Материальные поисковые активы 0 0 0 

Основные средства 2 16 0 

Доходные вложения в материальные ценности 0 0 0 

Финансовые вложения 0 0 0 

Отложенные налоговые активы 0 0 0 

Прочие внеоборотные активы 0 0 0 

Итого по разделу I 3 17 1 

II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ 

Запасы 128 148 483 

Налог на добавленную стоимость по приобретенным 

ценностям 

0 0 0 

Дебиторская задолженность 0 0 73 

Финансовые вложения (за исключением денежных 

эквивалентов) 

0 0 0 

Денежные средства и денежные эквиваленты 102 91 92 

Прочие оборотные активы 0 0 0 

Итого по разделу II 230 239 648 

БАЛАНС 233 256 649 

https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
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Окончание таблицы А.1 
 

2018 2019 2020 

ПАССИВ 

III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ 

Уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд, 

вклады товарищей) 

 

10 
 

10 
 

10 

Собственные акции, выкупленные у акционеров 0 0 0 

Переоценка внеоборотных активов 0 0 0 

Добавочный капитал (без переоценки) 0 0 0 

Резервный капитал 0 0 0 

Нераспределенная прибыль (непокрытый убыток) 76 176 270 

Итого по разделу III 86 186 280 

IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Заемные средства 0 0 0 

Отложенные налоговые обязательства 0 0 0 

Оценочные обязательства 0 0 0 

Прочие обязательства 0 0 0 

Итого по разделу IV 0 0 0 

V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

Заемные средства 0 0 0 

Кредиторская задолженность 147 70 369 

Доходы будущих периодов 0 0 0 

Оценочные обязательства 0 0 0 

Прочие обязательства 0 0 0 

Итого по разделу V 147 70 369 

БАЛАНС 233 256 649 

https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
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ПРИЛОЖЕНИЕ Б 

Бухгалтерский баланс ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018-2020 гг. 

Таблица Б.1 – Бухгалтерский баланс ООО «РЕМТЕХПРИБОР» за 2018-2020 гг. 

Показатель 2020 2019 2018 

Выручка 930 1111 1427 

Себестоимость продаж 857 978 1 285 

Валовая прибыль (убыток) 73 133 142 

Коммерческие расходы 
   

Управленческие расходы 
   

Прибыль (убыток) от продаж 73 133 142 

Доходы от участия в других организациях 
   

Проценты к получению 
   

Проценты к уплате 
   

Прочие доходы 
   

Прочие расходы 8 9 12 

Прибыль (убыток) до налогообложения 65 124 130 

Текущий налог на прибыль 13 24,8 26 

Постоянные налоговые обязательства (активы) 
   

Изменение отложенных налоговых обязательств 
   

Изменение отложенных налоговых активов 
   

Прочее 
 

1 10 

Чистая прибыль (убыток) 52 100,2 114 

 

https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
https://zachestnyibiznes.ru/company/ul/1130280029505_0278199678_OOO-KDL-UFA-TEST/balance
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