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ВВЕДЕНИЕ 

Актуальностью темы. Исследования является то, что главной составляющей 

частью экономики в рыночных условиях являются предприятия как основные хо-

зяйствующие субъекты. К ним относятся различные предприятия, компании и ор-

ганизации, которым для реализации хозяйственной деятельности является полу-

чение товарной продукции, доходов и накоплений, необходимы значительные ви-

ды ресурсов. Для получения стабильного дохода и устойчивой платежеспособно-

сти предприятию необходимо обязательно иметь значительный запас финансо-

вых, материальных и трудовых ресурсов. При этом основополагающим моментом 

является то, что у хозяйствующего объекта всегда должен находиться значитель-

ный запас денежных средств, которые, в свою очередь, также свидетельствует о 

высокой конкурентной способности данного предприятия и устойчивости его в 

современных рыночных условиях. 

Финансовые ресурсы всегда являются базовой основой финансовой системой 

любого предприятия, их роль неоценима, поскольку все важнейшие денежные от-

ношения в сфере производства начинаются с финансов. Без финансов предпри-

ятию не возможно создание  товаров и услуг, в свою очередь, не возможно созда-

ние национального богатства и национального дохода.  

Необходимо отметить, что анализ представленной литературы по данной теме, 

выявил существование определенного количества способов анализа финансовых 

ресурсов в финансовой деятельности предприятия. Основная цель данных мето-

дик заключается в оперативной оценке финансовых итогов работы предприятия, 

так как данная информация нужна для принятия решения о стабилизации финан-

совых ресурсов данного предприятия. Иногда возникает некоторые проблемы, за-

ключающиеся в едином подходе к общим вопросам при анализе финансового со-

стояния, ввиду чего до настоящего времени тема формирования и вопрос эффек-

тивного использования ресурсов остается актуальным и дискуссионным. 

Предмет исследования – экономические отношения, возникающие в процессе 

формирования и проведения финансовой деятельности предприятия. 
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Объект исследования – производственное предприятие ООО «МетСервис» 

Цель выпускной квалификационной работы – анализ  финансовой деятельно-

сти в ООО «МетСервис» и разработка мероприятий по совершенствованию. 

Для достижения поставленной цели были определены следующие задачи: 

‒ проанализировать цели, задачи и структурные элементы финансов в финан-

совой деятельности   предприятия; 

‒ рассмотреть систему управления финансами и основные показатели эффек-

тивности использования финансов  предприятия; 

‒ рассмотреть основные проблемы эффективного использования финансов в 

управлении финансовыми ресурсами предприятия;  

‒ дать организационно-экономическую характеристику деятельности ООО 

«МетСервис»; 

‒ проанализировать и оценить эффективность формирования и использования 

финансов на предприятии; 

‒ разработать мероприятия по совершенствованию финансовой деятельности в 

ООО «МетСервис». 

Исследования проводились за период с 2014 по 2015 года. Информационными 

источниками для анализа является годовая бухгалтерская отчетность, а именно: 

Бухгалтерский баланс, Отчет о прибылях и убытках за 2014 - 2015 гг., Отчеты о 

движении денежных средств. Использовались такие источники литературы как: 

Колчина Н.В. «Финансовый менеджмент», Пястолов С.М. «Анализ финансово-

хозяйственной деятельности предприятия» и другие. Сайты: Бизнес - справочник: 

http://www.gde24.ru, официальный сайт журнала «Финансовые исследования»: 

http://www.finis.rsue.ru, центр юриспруденции и бухгалтерского учета: 

http://www.jbcentr.ru, экономико-правовая библиотека: http://www.vuzib.net.   

При подготовке к выпускной квалификационной работе и при анализе финан-

сового состояния ООО «МетСервис» были проанализированы определенные ме-

тоды анализа финансовых ресурсов: 

Методы анализа научно-методической литературы: 

http://www.gde24.ru/
http://www.finis.rsue.ru/
http://www.jbcentr.ru/
http://www.vuzib.net/
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‒ обобщение литературы;  

‒ сравнительный анализ литературы. 

Инструментарий финансового анализа: 

‒ горизонтальный (временной) анализ; 

‒ вертикальный (структурный) анализ; 

‒ анализ относительных показателей (коэффициентов); 

‒ сравнительный (пространственный) анализ. 

Выпускная квалификационная работа состоит из введения, трех глав, заклю-

чения и списка использованных источников и литературы, приложений. 

Основное содержание работы изложено на 97 страницах. Работа содержит 21 

таблицу, 11 рисунков, 66 источников литературы и нормативных актов и 4 при-

ложения. 
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1 ОСНОВЫ ФОРМИРОВАНИЯ, РАЗВИТИЯ И СОВЕРШЕНСТВОВАНИЯ 

ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ 

1.1 Сущность, задачи и структурные элементы финансовой деятельности на 

предприятии 

Предприятие ‒ это самостоятельный хозяйствующий субъект, созданный для 

ведения хозяйственной деятельности, которая осуществляется в целях извлечения 

прибыли и удовлетворения общественных потребностей. 

Предприятие на различных этапах своей деятельности ставит перед собой оп-

ределенные цели и задачи. Формулировка этих задач зависит от текущего состоя-

ния предприятия, его положения на рынке, взаимодействия с другими субъектами 

хозяйствования, а также внутренних механизмов, обусловливающих то или иное 

функционирование предприятия. Для исследования всех вышеперечисленных 

факторов применяется комплексный анализ хозяйственной деятельности, отве-

чающий всем современным требованиям. Заключительный и основной этап ана-

лиза ‒ анализ финансового состояния предприятия, в процессе которого выявля-

ется обеспеченность предприятия финансовыми ресурсами, необходимыми для 

нормального течения производственной деятельности, целенаправленность их 

размещения и использования, четко определяются финансовые взаимоотношения 

с другими субъектами хозяйствования, платежеспособность самого предприятия и 

его рыночная устойчивость [12]. 

Хозяйственная деятельность предприятия неразрывно связана с его финансо-

вой деятельностью. Предприятие самостоятельно финансирует все направления 

своих расходов в соответствии с производственными планами, распоряжается 

имеющимися финансовыми ресурсами, вкладывая их в производство продукции в 

целях получении прибыли. 

К видам хозяйственной деятельности относятся: 
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‒ операционная деятельность, в рамках которой важно оценить возможность 

предприятия генерировать денежные средства на поддержание хозяйственного 

процесса; 

‒ инвестиционная деятельность ‒ процесс направления денежных средств на 

инвестиции. Показывает, насколько будущие производственные мощности смогут 

поддержать сложившийся уровень операционной деятельности и обеспечить за-

данные уровни рентабельности и ликвидности; 

‒ финансовая деятельность ‒ сведения о денежных потоках финансового ха-

рактера. Представляет интерес с точки зрения будущих претензий собственников 

и кредиторов предприятия на денежные потоки, генерируемые им. 

Финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности на-

правлена на обеспечение планомерного поступления и расходования денежных 

ресурсов, выполнение расчетной дисциплины, достижение рациональных про-

порций собственного и заемного капитала и наиболее эффективного его исполь-

зования. 

Финансовая деятельность ‒ это формирование собственных средств предпри-

ятия, его доходов, привлечение заемных источников финансирования экономиче-

ской деятельности, распределение доходов, образующихся в результате этой дея-

тельности, их использование на цели развития предприятия [3]. 

Развитие экономической деятельности требует соответствующего финансово-

го обеспечения, т.е. первоначального капитала, который образуется из вкладов 

учредителей предприятии и принимает форму уставного капитала. Это важней-

ший источник формирования имущества любого предприятия. Конкретные спо-

собы образования уставного капитала зависят от выбора организационно-

правовой формы. 

При создании предприятия уставный капитал направляется на приобретение 

основных фондов и формирование оборотных средств в размерах, необходимых 

для ведения нормального производственно-хозяйственной деятельности, вклады-
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вается в приобретение лицензий, патентов, ноу-хау, использование которых явля-

ется важным доходообразующим фактором. 

Финансовая деятельность предприятия, работающего в условиях рынка, вы-

глядит следующим образом. Первоначальный капитал инвестируется в производ-

ство, в процессе которого создается стоимость, выражаемая ценой реализованной 

продукции. После реализации продукции она принимает денежную форму - фор-

му выручки от реализации произведенных товаров (выполненных работ, оказан-

ных услуг), которая на расчетный счет предприятия. 

Выручка ‒ это еще не доход, но источник возмещения затраченных на произ-

водство продукции средств и формирования денежных фондов и финансовых ре-

зервов предприятия. В результате использования выручки из нее выделяются ка-

чественно разные составные части созданной стоимости. 

Прежде всего, это связано с формирование амортизационного фонда, который 

образуется в виде амортизационных отчислений после того, как износ основных 

производственных фондов и нематериальных активов примет денежную форму. 

Обязательным условием образования амортизационного фонда является поступ-

ление выручки. 

Поскольку материальную основу создаваемого товара составляют сырье, ма-

териалы, их стоимость наряду с другими материальными затратами, износом ос-

новных производственных фондов, заработной платы работников составляет за-

траты предприятия по производству продукции, принимающие форму себестои-

мости. До поступления выручки эти затраты финансируются за счет оборотных 

средств предприятия, которые не расходуются, а авансируются в производство. 

После поступления выручки от реализации продукции оборотные средства вос-

станавливаются, а понесенным предприятием затраты на производство возмеща-

ются. 

Обособление затрат в виде себестоимости дает возможность сопоставить по-

лученную от реализации продукции выручку и произведенные затраты. 
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Смысл инвестирования средств в производство продукции состоит в получе-

нии чистого дохода, и если выручка превышает себестоимость, то предприятие 

получает его в виде прибыли. 

Прибыль и амортизационные отчисления являются результатом кругооборота 

средств, вложенных в производство, и относятся к собственным финансовым ре-

сурсам предприятия, которыми она распоряжается самостоятельно. Оптимальное 

использование амортизационных отчислений и прибыли по целевому назначению 

позволяет возобновить производство продукции на расширенной основе. 

Назначение амортизационных отчислений ‒ обеспечивать воспроизводство 

основных производственных фондов и нематериальных активов. В отличие от 

амортизационных отчислений прибыль не остается полностью в распоряжении 

предприятия, ее значительная часть в виде налогов поступает в бюджет, что опре-

деляет еще одну сферу финансовых отношений, которые возникают между пред-

приятием и государством по поводу распределения созданного чистого дохода. 

Прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия ‒ это многоцелевой ис-

точник финансирования, но основные направления ее использования можно оп-

ределить как накопление и потребление. Пропорции распределения прибыли на 

накопление, и потребление определяют перспективы развития предприятия. 

Амортизационные отчисления и прибыль, направленная на накопление, со-

ставляют денежные ресурсы предприятия, используемые на ее производственное 

и научно-техническое развитие, формирование финансовых активов ‒ приобрете-

ние ценных бумаг, вклады в уставный капитал других предприятий и т.д. 

Часть прибыли используется на потребление, в результате чего возникают фи-

нансовые отношения между предприятием и лицами, как занятыми, так и не заня-

тыми в предприятии. 

В современных условиях хозяйствования распределение и использование 

амортизационных отчислений и прибыли в предприятии не всегда сопровождает-

ся созданием обособленных денежных фондов. Амортизационный фонд как тако-

вой не формируется, а решение вопроса о распределении прибыли в фонды спе-
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циального назначения оставлено в компетенции предприятия, но это не меняет 

сущности распределительных процессов, отражающих использование финансо-

вых ресурсов предприятия. 

Поскольку финансовая деятельность предприятия является частью экономиче-

ской деятельности, то ее основные принципы заключаются в следующем: 

‒ рациональное использование финансовых средств; 

‒ заинтересованность в итогах финансово-хозяйственной деятельности; 

‒ ответственность за результаты финансово-хозяйственной деятельности; 

‒ контроль за финансовой деятельностью предприятия. 

Главная цель финансовой деятельности - решить где, когда и как использовать 

финансовые ресурсы для эффективного развития производства и получения мак-

симальной прибыли. 

Основная задача анализа - своевременное выявление и устранение недостатков 

в финансовой деятельности, нахождение резервов улучшения финансового со-

стояния предприятия, его платежеспособности. 

Характер хозяйственной деятельности и объем производства определяют ве-

личину денежного оборота, количество платежных документов, связанных с рас-

четами с другими предприятиями поставщиками и покупателями (заказчиками), с 

коммерческими банками, другими кредиторами, бюджетом. 

Основными источниками информации для анализа финансового состояния яв-

ляются: 

‒ форма №1 «Бухгалтерский баланс»; 

‒ форма №2 «Отчет о прибылях и убытках», в котором обобщены конечные 

финансовые результаты работы предприятия за анализируемый период. В отчете 

раскрывается процесс формирования и использования прибыли (убытков) за от-

четный период; 

‒ форма №3 «Отчет об изменении капитала», который содержит отчет о дви-

жении источников собственных средств предприятия; 
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‒ форма №4 «Отчет о движении денежных средств», в котором отражается 

движение денежных средств по направлениям их использования: текущая дея-

тельность, инвестиционная деятельность, финансовая деятельность; 

‒ форма №5 «Приложение к бухгалтерскому балансу», которое состоит из се-

ми разделов, содержащих аналитическую информацию по основным статьям бух-

галтерского баланса: основные средства и нематериальные активы; незавершен-

ные вложения во внеоборотные активы; доходные вложения в активы; финансо-

вые вложения; дебиторская задолженность; кредиторская задолженность; полу-

ченные кредиты и займы; 

‒ форма №6 «Отчет о целевом использовании полученных средств», который 

отражает источники средств и их целевое использование. 

Необходимость контроля за финансово - хозяйственной деятельностью пред-

приятия объективно вытекает из сущности финансов как денежных отношений. 

Финансово-хозяйственная деятельность предприятий связана с формировани-

ем и расходованием денежных средств, а следовательно, затрагивает интересы го-

сударства, работников предприятия, акционеров и всех возможных контрагентов 

предприятия. 

1.2 Система управления финансами и основные направления анализа 

финансового состояния предприятия 

Система управления финансами ‒ это комплекс мер, инструментов, финансо-

вых институтов, обеспечивающих стабильное и эффективное функционирование 

финансовой системы в целом и ее отдельных звеньев, способствующих развитию 

социально-экономических процессов в обществе.  

Система управления финансами, являясь сложным образованием, состоит из 

таких относительно самостоятельных, но тесно взаимодействующих блоков, как 

финансовое планирование, прогнозирование, программирование, финансовое ре-

гулирование, финансовый контроль, комплекс правового обеспечения финансо-

вой деятельности, система методов анализа финансовых ресурсов.  
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Финансовый анализ является важным составным элементом в управлении фи-

нансами предприятия. Одним из важнейших условий успешного управления 

предприятием - анализ и системное изучение финансового состояния предприятия 

и факторов, на него влияющих, прогнозирование уровня доходности капитала 

предприятия. 

Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность зависят 

от результатов его производственной, коммерческой и финансовой деятельности. 

Если поставленные задачи в перечисленных видах деятельности успешно реали-

зовываются, это положительно влияет на финансовое результаты финансово-

хозяйственной деятельности предприятия. 

Анализ финансового состояния предприятия преследует несколько целей: 

‒ выявление изменений показателей финансового состояния; 

‒ определение факторов, влияющих на финансовое состояние предприятия; 

‒ оценка количественных и качественных изменений финансового состояния; 

‒ оценка финансового положения на определенную дату; 

‒ определение тенденций изменения финансового состояния [25].  

Основная цель анализа финансового состояния - получение наибольшего чис-

ла ключевых, т.е. наиболее информативных, показателей, дающих объективную и 

точную картину финансового состояния предприятия, его прибылей и убытков, 

изменений в структуре активов и пассивов, в расчетах с дебиторами и кредитора-

ми. При этом аналитика, как правило, интересует не только текущее финансовое 

состояние предприятия, но и его проект на ближайшую  перспективу, т.е. ожи-

даемые параметры финансового состояния.  

Основная задача анализа финансового состояния заключается в своевремен-

ном выявлении и устранении недостатков финансовой деятельности и нахожде-

нии резервов улучшения финансового состояния предприятия и его платежеспо-

собности. 

В настоящее время анализ финансового состояния предприятия достаточно 

хорошо систематизирован, а его процедуры имеют унифицированный характер и 
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проводятся, по сути, по единой методике практически во всех странах мира. Об-

щая идея этого унифицированного подхода к анализу заключается в том, что уме-

ние работать с бухгалтерской отчетностью предполагает, по крайней мере знание 

и понимание: места, занимаемого бухгалтерской отчетностью в системе инфор-

мационного обеспечения управления деятельностью предприятия; нормативных 

документов, регулирующих ее составление и представление; состава и содержа-

ния отчетности; методики ее чтения и анализа. 

В международной и отечественной учетно-аналитических практиках алгорит-

мы расчета показателей проработаны достаточно детально; известны десятки ана-

литических коэффициентов, некоторые из них регулярно публикуются в инфор-

мационно-справочных файлах специализированных аналитических агентств. В 

подавляющем большинстве случаев приводимые ниже формулы расчета легко ал-

горитмизируются с помощью отчетных форм. 

Имущественное положение 

Анализ финансовых результатов  деятельности предприятия включает в каче-

стве обязательных элементов, во-первых, оценку изменений по каждому показа-

телю за анализируемый период («горизонтальный анализ» показателей); во-

вторых, оценку структуры показателей прибыли и изменений их структуры («вер-

тикальный анализ» показателей); в-третьих, изучение хотя бы в самом общем ви-

де динамики изменения показателей за ряд отчетных периодов («трендовый ана-

лиз» показателей); в-четвертых, выявление факторов и причин изменения показа-

телей прибыли и их количественную оценку. 

Финансовая оценка имущественного потенциала предприятия представлена в 

активе баланса. Показатели этого блока позволяют получить представление о 

«размерах» предприятия, величине средств, находящихся под его контролем, и 

структуре активов.  

Доля основных средств в валюте баланса рассчитывается отнесением итога 

первого раздела баланса к его валюте. Основные средства представляют собой 

ядро материально-технической базы предприятия, основной материальный фак-
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тор, обусловливающий возможности генерирования прибыли. Этим объясняется 

значимость аналитической оценки данного актива. Значение показателя сущест-

венно варьирует по отраслям; так, в машиностроении доля основных средств в ак-

тивах существенно выше по сравнению, например, с торговлей или сферой фи-

нансовых услуг в таблице 1.  

Для оценки имущественного положения предприятия используют следующие 

показатели: 

1) Сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятия. 

Этот показатель дает обобщенную стоимостную оценку активов, числящихся на 

балансе предприятия. Это учетная оценка, не совпадающая с суммарной рыноч-

ной оценкой активов предприятия. Рост этого показателя свидетельствует о нара-

щивании имущественного потенциала предприятия.  

2)  Доля основных средств в активах. Показатель представляет собой обоб-

щающий итог структурного анализа и характеризует степень капитализации акти-

вов в основные средства.  

3) Доля активной части основных средств. Согласно нормативным документам 

под активной частью основных средств понимают машины, оборудование и 

транспортные средства. Рост этого показателя в динамике обычно расценивается 

как благоприятная тенденция.  

4) Коэффициент износа основных средств. Показатель характеризует долю 

стоимости основных средств, списанную на затраты в предыдущих периодах. 

Обычно используется в анализе как характеристика состояния основных средств. 

Дополнением этого показателя до 100 % (или единицы) является коэффициент 

годности.  

5) Коэффициент износа активной части основных средств: характеризует из-

ношенность основных средств непосредственно участвующих в производствен-

ном процессе.  

6) Коэффициент обновления: показывает, какую часть от имеющихся на конец 

отчетного периода основных средств составляют новые средства.  
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7) Коэффициент выбытия: показывает, какая часть основных средств, с кото-

рыми предприятие начало деятельность в отчетном периоде, выбыла из-за ветхо-

сти и по другим причинам.  

Таблица 1 –  Оценка имущественного положения 

Наименование показателя  Формула расчета  Источник данных  

Оценка имущественного положения 

 Сумма хозяйственных средств, нахо-

дящихся в распоряжении организации  

ВБ 300 - 252 - 244  

Доля основных средств в активах  ОС  

ВБ 

______120______  

300 - с.252 - с.244  

Доля активной части основных 

средств  

Активн. часть ОС  

ОС 

ф.5 363 (г.6) + 364 (г.6)  

ф.5 371(г.6)  

 Коэффициент износа основных 

средств  

Износ ОС  

ОС
п
 

ф.5 394(г.4)  

ф.5 371(г.6)  

 Коэффициент износа активной части 

основных средств  

Износ активн. части 

ОС  

Активн. часть ОС
п
 

_____ф.5 396(г.4)_____  

ф.5 363(г.6) + 364(г.6)  

Коэффициент обновления  ____ОС
п
 поступи-

ло____  

ОС
п
 на конец перио-

да 

ф.5 371(г.4)  

ф.5 371(г.6)  

 Коэффициент выбытия  ______ОС
п
 выбы-

ло_____  

ОС
п
 на начало пе-

риода 

ф.5 371(г.5)  

ф.5 371(г.3)  

 

Ликвидность и платежеспособность 

Финансовое состояние предприятия с позиции краткосрочной перспективы 

оценивается показателями ликвидности и платежеспособности, в наиболее общем 

виде характеризующими, может ли оно своевременно и в полном объеме произве-

сти расчеты по краткосрочным обязательствам. Прежде всего заметим, что лик-

видность и платежеспособность - это различные, хотя и взаимосвязанные, харак-

теристики. 

Под ликвидностью какого-либо актива понимают способность его трансфор-

мироваться в денежные средства в ходе предусмотренного производственно-

технологического процесса, а степень ликвидности определяется продолжитель-

ностью временного периода, в течение которого эта трансформация может быть 

осуществлена. Чем короче период, тем выше ликвидность данного вида активов.  
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Говоря о ликвидности предприятия, имеют в виду наличие у него оборотных 

средств в размере, достаточном для погашения краткосрочных обязательств. 

Иными словами, ликвидность означает формальное превышение оборотных акти-

вов над краткосрочными обязательствами. 

Платежеспособность означает наличие у предприятия денежных средств и их 

эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской задолженности, тре-

бующей немедленного погашения. Таким образом, основными признаками пла-

тежеспособности являются:  

1) Наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете. 

2) Отсутствие просроченной кредиторской задолженности. 

Являясь абсолютным, показатель, характеризующий величину собственных 

оборотных средств, не приспособлен для пространственно-временных сопостав-

лений, поэтому в анализе более, активно применяются относительные показатели 

- коэффициенты ликвидности. Принято выделять три группы оборотных активов, 

различающиеся с позиции их участия в погашении расчетов: производственные 

запасы, дебиторская задолженность и денежные средства и их эквиваленты.  

Приведенное подразделение оборотных активов на три группы позволяет по-

строить три основных аналитических коэффициента, которые можно использо-

вать для обобщенной оценки ликвидности и платежеспособности предприятия. 

Коэффициент текущей ликвидности Клт дает общую оценку ликвидности 

предприятия, показывая, сколько рублей оборотных средств (текущих активов) 

приходится на один рубль текущей краткосрочной задолженности (текущих обя-

зательств): 

 Клт = ТА / КП,                                                   (1) 

где ТА ‒ текущие активы;  

КП ‒ краткосрочные пассивы. 

Значение показателя может значительно изменяться по отраслям и видам дея-

тельности. В зарубежной учетно-аналитической практике приводится нижнее 
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критическое значение показателя – 2, однако это лишь ориентировочное значение, 

указывающее на порядок показателя, но не на его точное нормативное значение. 

Коэффициент быстрой ликвидности Клб аналогичен коэффициенту текущей 

ликвидности; однако исчисляется по более узкому кругу оборотных активов, ко-

гда в расчете не учитывается наименее ликвидная их часть ‒ производственные 

запасы: 

Клб = (ДС + ДБ) / КП,                                               (2) 

где ДС ‒ денежные средства;  

ДБ – расчеты с дебиторами. 

В работах некоторых западных аналитиков приводится ориентировочное ниж-

нее значение показателя – 1, однако эта оценка носит также условный характер. 

Коэффициент абсолютной ликвидности (платежеспособности) Кла является 

наиболее жестким критерием ликвидности предприятия. Он показывает, какая 

часть краткосрочных заемных обязательств может быть при необходимости по-

гашена немедленно за счет имеющихся денежных средств: 

 Кла = ДС / КП,                                                     (3) 

где ДС ‒ денежные средства; 

КП ‒ краткосрочные пассивы. 

Опыт работы с отечественной отчетностью показывает, что его значение, как 

правило, варьирует в пределах от 0,05 до 0,1. 

Рассмотренные три показателя являются основными для оценки ликвидности 

и платежеспособности. Тем не менее известны и другие показатели, имеющие оп-

ределенный интерес для аналитика. Оценку ликвидности и платежеспособности 

нужно проводить осмысленно; например, если величина собственных оборотных 

средств отрицательна, то финансовое положение предприятия в краткосрочной 

перспективе рассматривается как неблагоприятное, при этом расчет коэффициен-

тов ликвидности уже не имеет смысла [16, с.347]. 

При определении платежеспособности желательно рассмотреть финансовую 

независимость и финансовую устойчивость организации. 
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Коэффициент финансовой устойчивости (КФУ) рассчитывается по формуле: 

СК

ЗС
КФУ 

,
                                                    (4) 

где ЗС – заёмные средства;  

СК – собственный капитал; 

Этот коэффициент отражает отношение всех обязательств организации, зай-

мов, кредиторской задолженности к собственному капиталу и показывает, сколь-

ко заемных средств привлекла организация на 1 руб. вложенных собственных 

средств. Нормативный показатель меньше 0,7.  

Коэффициент финансовой независимости (КФН) свидетельствует об удельном 

весе собственного капитала в балансе капитала. Нормативное значение коэффи-

циента больше 0,5.  Вычисляется по формуле: 

ВБ

СК
КФН 

,
                                                 (5) 

где СК – собственный капитал; 

ВБ – валюта баланса. 

Оценка платежеспособности организации осуществляют путем соизмерения 

наличия и поступления средств с платежами первой необходимости. Различают 

текущую и перспективную (ожидаемую) платежеспособность.  

Текущая платежеспособность определяется на дату составления баланса. Ор-

ганизация считается платежеспособной, если у нее нет просроченной задолжен-

ности поставщикам, по банковским ссудам и другим расчетам. 

Перспективная (ожидаемая) платежеспособность определяется на конкретную 

предстоящую дату путем сравнения суммы его платежных средств со срочными 

(первоочередными) обязательствами организации на эту дату. 

Чтобы определить текущую платежеспособность, необходимо ликвидные 

средства первой группы сравнить с платежными обязательствами первой группы. 

Идеальный вариант, если коэффициент будет составлять единицу или немного 

больше. По данным баланса этот показатель можно рассчитать только один раз в 
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месяц или квартал. Организации же производят расчеты с кредиторами каждый 

день. 

Для оценки перспективной платежеспособности рассчитывают показатели аб-

солютной, быстрой (срочной)  и текущей ликвидности, описанные выше.  

Финансовая устойчивость 

Финансовая устойчивость предприятия в основном характеризует состояние 

его взаимоотношений с кредиторами. Дело в том, что краткосрочными обязатель-

ствами (в том числе и кредитами и займами) можно оперативно управлять: если 

прогноз финансового состояния неблагоприятен, то в целях экономии финансо-

вых расходов можно отказаться от кредитов и постараться «выкрутиться», опира-

ясь, лишь на собственный капитал Что касается долгосрочных заемных средств, 

то обычно это решение стратегического характера; его последствия будут сказы-

ваться на финансовых результатах в течение длительного периода, а необосно-

ванное и чрезмерное пользование заемным капиталом может привести к банкрот-

ству. 

Количественно финансовая устойчивость оценивается двояко: во-первых, с 

позиции структуры источников средств, во-вторых, с позиции расходов, связан-

ных с обслуживанием внешних источников. Соответственно выделяют две груп-

пы показателей, называемые условно коэффициентами капитализации и коэффи-

циентами покрытия. Показатели первой группы рассчитываются в основном по 

данным пассива баланса (доля собственного капитала в общей сумме источников, 

доля заемного капитала в общей сумме долгосрочных пассивов, под которыми 

понимается собственный и заемный капитал, уровень финансового левериджа и 

др.). Во вторую группу входят показатели, рассчитываемые соотнесением прибы-

ли до вычета процентов и налогов с величиной постоянных финансовых расходов, 

т. е. расходов, нести которые предприятие обязано независимо от того, имеет оно 

прибыль или нет. 
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Коэффициент концентрации собственного капитала Ккс характеризует долю 

собственности владельцев предприятия в общей сумме средств, авансированных в 

его деятельность: 

 Ккс = СК / ВБ,                                                     (6) 

где СК – собственный капитал;  

ВБ – валюта баланса. 

Чем выше значение этого коэффициента, тем более финансово устойчиво, ста-

бильно и независимо от внешних кредиторов предприятие. Дополнением к этому 

показателю является коэффициент концентрации заемного капитала Ккп рассчи-

тываемый отношением величины привлеченных средств к общей сумме источни-

ков: 

 Ккп = ЗК / ВБ,                     (7) 

где ЗК – заемный капитал; 

ВБ – валюта баланса. 

Очевидно, что сумма значений коэффициентов = 1 (или 100%).  

К показателям, характеризующим структуру долгосрочных источников фи-

нансирования, относятся два взаимодополняющих показателя: коэффициент со-

отношения собственного и заемного капитала Кс (уровень финансового леверид-

жа) и коэффициент маневренности собственных средств Км: 

 Кс = ЗК / СК, (8) 

 Км = СОС / СК,  (9) 

где СОС – собственные оборотные средства. 

Коэффициент финансовой зависимости Кфз – обратный к коэффициенту кон-

центрации собственного капитала. Рост этого показателя в динамике означает 

увеличение доли заемных средств в финансировании коммерческой организации: 

 

 Кфз = ВБ / СК, (10) 

где ВБ – валюта баланса; 

СК – собственный капитал. 
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Коэффициент структуры заемного капитала Ксп позволяет установить долю 

долгосрочных пассивов в общей сумме заемных средств: 

 Ксп = ДП / ЗК, (11) 

где  ДП – долгосрочные пассивы; 

ЗК – заемный капитал. 

Этот показатель может значительно колебаться в зависимости от состояния 

кредиторской задолженности, порядка кредитования текущей производственной 

деятельности и т.п. 

Коэффициент обеспеченности оборотных средств собственными оборотными 

средствами исчисляют по формуле: 

 Коб = СОС / ТА, (12) 

где ТА - величина оборотных средств; 

СОС – собственные оборотные средства. 

Минимальное значение этого показателя ‒ 0,1. При показателе ниже этого зна-

чения структура баланса признается неудовлетворительной, а предприятие ‒ не-

платежеспособным. Более высокая величина показателя (до 0,5) свидетельствует 

о хорошем финансовом состоянии предприятия, о его возможности проводить не-

зависимую финансовую политику [20, с.451].  

Деловая активность 

В широком смысле деловая активность означает весь спектр усилий, направ-

ленных на продвижение фирмы на рынках продукции, труда, капитала. В контек-

сте управления финансово-хозяйственной деятельностью предприятия этот тер-

мин понимается в более узком смысле ‒ как его текущая производственная и 

коммерческая деятельность. 

Количественная оценка и анализ деловой активности могут быть сделаны по 

следующим трем направлениям: 

‒ оценка степени выполнения плана (установленного вышестоящей организа-

цией или самостоятельно) по основным показателям и анализ отклонений; 

‒ оценка и обеспечение приемлемых темпов наращивания объемов финансо-
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во-хозяйственной деятельности; 

‒ оценка уровня эффективности использования материальных, трудовых и 

финансовых ресурсов коммерческой организации. 

Именно последнее направление является ключевым, а суть его состоит в том, 

чтобы обеспечить рациональную структуру оборотных средств. Логика текущего 

управления финансами подчинена требованию эффективного использования обо-

ротных средств ‒ по возможности каждый рубль должен «работать» и не быть 

чрезмерно долго «омертвленным» в активах. Контроль за этим осуществляется 

путем расчета показателей оборачиваемости. 

Поскольку трансформация средств в ходе текущей деятельности осуществля-

ется по схеме: ... деньги => производственные запасы => средства в расчетах (де-

биторы) => деньги .... то «омертвление» денежных средств относится прежде все-

го к запасам и дебиторам[18,с.354] 

Оборачиваемость (в оборотах). Важнейшие индикаторы финансово-

хозяйственной деятельности ‒ выручка от продаж и прибыль ‒ находятся в пря-

мой зависимости от показателей оборачиваемости. Взаимосвязь здесь очевидна ‒ 

предприятие, имеющее относительно небольшой запас оборотных средств, но бо-

лее эффективно их использующее, может добиться тех же результатов, что и 

предприятие с большим объемом оборотных активов, но нерациональной их 

структурой и завышенной по сравнению с текущими потребностями величиной. 

Кроме того, оборотные активы, находящиеся на разных стадиях кругооборота, как 

правило, взаимосвязаны: ускорение оборачиваемости на отдельной стадии чаще 

всего сопровождается мерами по ускорению оборачиваемости и на других стади-

ях. 

Эффективность вложения средств в производственные запасы может характе-

ризоваться показателями оборачиваемости, измеряемыми в оборотах или в днях. 

Оборачиваемость в оборотах: его рост в динамике рассматривается как поло-

жительная тенденция и характеризуется как ускорение оборачиваемости средств в 

запасах. Оборачиваемость рассчитывается по данным баланса и отчета о прибы-
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лях и убытках. Экономическая интерпретация индикатора такова: он показывает, 

сколько раз в течение отчетного периода обернулись денежные средства, вложен-

ные в запасы. Основной фактор ускорения оборачиваемости в системе управления 

оборотными средствами ‒ обоснованное относительное снижение запасов: чем 

меньшим запасом удается поддерживать ритмичность производственно-

технологического процесса, тем выше эффективность и рентабельность. 

Оборачиваемость (в днях): это иное представление оборачиваемости ‒ не в 

оборотах, а в днях. Показатель характеризует, сколько в среднем дней денежные 

средства были «омертвлены» в производственных запасах. Чем меньше продол-

жительность этого периода, тем лучше, т.е. снижение показателя в динамике рас-

сматривается как положительная тенденция. 

Показатели оборачиваемости в оборотах и днях связаны очевидной взаимосвя-

зью ‒ их произведение равно продолжительности анализируемого (отчетного) пе-

риода. 

Наиболее распространенными являются следующие показатели: 

Оборачиваемость запасов - показатель, характеризующий скорость потребле-

ния или реализации сырья или запасов. 

 (13) 

, 

 где, ВР ‒ выручка от реализации; 

ЗЗ ‒ средняя стоимость запасов и затрат. 

Оборачиваемость кредиторской задолженности - показатель, связывающий 

сумму денег, которую организация должна вернуть кредиторам (в основном, по-

ставщикам) к определенному сроку, и текущую величину закупок либо приобре-

тенных у кредиторов товаров/услуг. Как правило, данный показатель бывает вы-

ражен в календарных днях, характеризующих средний срок оплаты за товары 

и/или услуги, приобретенные в кредит.  

  (14) 

, 
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где КЗ ‒ средняя кредиторская задолженность;  

СР ‒ себестоимость реализации, либо выручка от реализации.  

Анализ кредиторской в свою очередь необходимо дополнить анализом деби-

торской задолженности, который проводится по аналогичной схеме. 

Если же оборачиваемость дебиторской задолженности выше (то есть коэффи-

циент ‒ меньше) оборачиваемости кредиторской, то это является положительны-

ми фактором.  

Продолжительность операционного цикла. Операционный цикл равен времени 

между закупкой сырья и материалов или товаров и получением выручки от реали-

зации продукции.  

 ОЦпрод = Обср/расч (в_днях) + Обзапасов (в_днях), (15) 

При снижении операционного цикла при прочих равных условиях снижается 

время между закупкой сырья и получением выручки, вследствие чего растет рен-

табельность. Соответственно снижение данного показателя в днях благоприятно 

характеризует деятельность организации  

Продолжительность финансового цикла. Финансовый цикл ‒ начинается с мо-

мента оплаты поставщикам материалов (погашение кредиторской задолженно-

сти), заканчивается в момент получения денег от покупателей за отгруженную 

продукцию (погашение дебиторской задолженности).  

 (16) 

 

где ОЦпрод ‒ продолжительность операционного цикла (в днях);  

Об кз ‒ оборачиваемость кредиторской задолженности (в днях).  

Прибыль и рентабельность 

Результативность деятельности предприятия в финансовом смысле характери-

зуется показателями прибыли и рентабельности. Эти показатели как бы подводят 

итог деятельности предприятия за отчетный период; они зависят от многих фак-

торов: объем проданной продукции, затратоемкость, организация производства и 

др. В числе ключевых факторов — уровень и структура затрат (издержек произ-
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водства и обращения), поэтому в рамках внутрифирменного управления финан-

сами в этом блоке может выполняться оценка целесообразности затрат, их дина-

мика, структурные изменения, а основные показатели— уровень издержек произ-

водства (обращения) и абсолютная и относительная экономия (перерасходы) из-

держек. 

Можно выделить различные показатели прибыли, представляющие особый 

интерес для тех или иных категорий пользователей. Поскольку данные показатели 

являются наиболее распространенными обобщенными характеристиками успеш-

ности деятельности компании, необходима четкая и однозначная их идентифика-

ция, позволяющая делать обоснованные оценочные суждения.  

Показатели рентабельности ‒ это выражаемые в процентах относительные по-

казатели, в которых прибыль сопоставляется с некоторой базой, характеризующей 

предприятие с одной из двух сторон ‒ ресурсы или совокупный доход в виде вы-

ручки, полученной от контрагентов в ходе текущей деятельности.  

Рентабельность продаж является одним из важнейших показателей эффектив-

ности деятельности компании. Он рассчитывается как:  

 ,                                                (17) 

где ВР ‒ выручка от реализации продукции; 

ЧП ‒ чистая прибыль предприятия. 

Этот коэффициент показывает, какую сумму чистой прибыли получает пред-

приятие с каждого рубля проданной продукции. Иными словами, сколько средств 

остается у предприятия после покрытия себестоимости продукции, выплаты про-

центов по кредитам и уплаты налогов. Показатель рентабельности продаж харак-

теризует важнейший аспект деятельности компании - реализацию основной про-

дукции, а также позволяет оценить долю себестоимости в продажах. Различают 

следующие показатели рентабельности продаж в таблице 2. 
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Таблица 2 – Показатели рентабельности продаж 

Способ определения рентабель-

ности 

Формула 

Рентабельность продаж по при-

были от продажи (K1) 

K1 = P1/N, 

где P1 - прибыль от продаж; N - выручка от продаж в от-

пускных ценах-нетто. 

Рентабельность продаж по бух-

галтерской (до налогообложения) 

прибыли (K2) 

K2 = P2/N, 

где P2 - бухгалтерская прибыль. Автор предлагает соот-

носить ее величину с той же выручкой от продаж нетто. 

Рентабельность продаж по чистой 

прибыли (K3) 

K3 = P3/N, 

где P3- «чистая (нераспределенная) прибыль». Здесь все 

та же выручка от продаж соотносится уже с чистой при-

былью, которую автор называет «нераспределенной». 

 

В 1919 году была предложена схема факторного анализа, разработанная спе-

циалистами фирмы Дюпон (The DuPont System of Analysis). К этому времени дос-

таточно широкое распространение получили показатели рентабельности продаж и 

оборачиваемости активов. Однако эти показатели использовались сами по себе, 

без увязки с факторами производства. В модели фирмы Дюпон впервые несколько 

показателей были увязаны вместе и приведены в виде треугольной структуры, в 

вершине которой находится коэффициент рентабельности совокупного капитала 

ROA как основной показатель, характеризующий отдачу, получаемую от средств, 

вложенных в деятельность фирмы, а в основании два факторных показателя – 

рентабельность продаж NPM и ресурсоотдача TAT. 

 или , (18) 

где Рn ‒ чистая прибыль; 

A ‒ сумма активов организации; 

S ‒ (объем производства) выручка от реализации. 

В дальнейшем эта модель была развернута в модифицированную факторную 

модель, представленную в виде древовидной структуры, в вершине которой нахо-

дится показатель рентабельности собственного капитала (ROE), а в основании – 

признаки, характеризующие факторы производственной и финансовой деятельно-

сти предприятия.  

Математическое представление модифицированной модели Дюпон имеет вид: 
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 , (19) 

где Pск – рентабельность собственного капитала; 

ЧП ‒ чистая прибыль; 

А ‒ сумма активов организации; 

ВР ‒ (объем производства) выручка от реализации. 

СК ‒ собственный капитал организации. 

Из представленной модели видно, что рентабельность собственного капитала 

зависит от трех факторов: рентабельности продаж, оборачиваемости активов и 

структуры авансированного капитала. Значимость выделенных факторов объяс-

няется тем, что они в определенном смысле обобщают все стороны финансово-

хозяйственной деятельности предприятия, его статику и динамику, в частности 

бухгалтерскую отчетность: первый фактор обобщает форму №2 «Отчет о прибы-

лях и убытках», второй – актив баланса, третий – пассив баланса. 

Таким образом, анализ финансовой деятельности и финансового состояния, 

позволяет руководству предприятия «видеть» его слабые места и своевременно 

принимать решения направленные на совершенствования финансовой деятельно-

сти предприятия. 

1.3 Проблемы и основные направления совершенствования финансовой 

деятельности   

Современное состояние экономики, выражающееся в экономической неста-

бильности, инфляции, монопольном положении отдельных товаропроизводите-

лей, приводит к тому, что рост прибыли происходит в основном за счет роста цен 

на товары, т.е. за счет инфляционного накопления прибыли. Отсутствует связь 

между объемом производства и величиной прибыли. Не действуют в полной мере 

присущие прибыли функции, что свидетельствуют о расстройстве экономики, не-

полноценности действующего механизма хозяйствования. Максимальное получе-
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ние прибыли за счет интенсивных факторов, финансовое оздоровление экономи-

ки, дальнейшему развитию предпринимательства и рыночных отношений. 

Прибыль является источником финансирования разных по экономическому 

содержанию потребностей. При ее распределении пересекаются интересы как в 

обществе в целом в лице государства, так и предпринимательские интересы хо-

зяйствующих субъектов и их контрагентов, интересы отдельных работников. 

Финансовые результаты деятельности предприятия характеризуются суммой 

полученной прибыли и уровнем рентабельности. Прибыль предприятия получают 

главным образом от реализации продукции, а также от других видов деятельности 

(сдача в аренду основных фондов, коммерческая деятельность на финансовых и 

валютных биржах и т.д.). 

Показатели финансовых результатов (прибыли, рентабельности) характеризу-

ют абсолютную эффективность хозяйствования предприятия по всем направлени-

ям его деятельности: производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и 

инвестиционной. Они составляют основу экономического развития предприятия и 

укрепления его финансовых отношений со всеми участниками коммерческого де-

ла. 

Рост прибыли создает финансовую базу для самофинансирования, расширен-

ного воспроизводства, решения проблем социального и материального поощрения 

персонала. Прибыль является также важнейшим источником формирования дохо-

дов бюджета ( республиканского, местного) и погашения долговых обязательств 

организации перед банками, другими кредиторами и инвесторами. Таким обра-

зом, показатели прибыли являются важнейшими в системе оценки результативно-

сти и деловых качеств предприятия, степени его надежности и финансового бла-

гополучия, как партнера. 

Прибыль ‒ это часть чистого дохода, который непосредственно получают 

субъекты хозяйствования после реализации продукции. Только после продажи 

продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количественно она пред-

ставляет собой разность между чистой выручкой (после уплаты налога на добав-
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ленную стоимость, акцизного налога и других отчислений из выручки в бюджет-

ные и внебюджетные фонды) и полной себестоимостью реализованной продук-

ции. Значит, чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем 

больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финан-

совые результаты деятельности следует изучать в тесной связи с использованием 

и реализацией продукции. 

Объем реализации и величина прибыли, уровень рентабельности зависят от 

производственной, снабженческой, маркетинговой и финансовой деятельности 

предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйство-

вания. 

Основными задачами анализа финансовых результатов деятельности являют-

ся: 

‒ систематический контроль за выполнением планов реализации продукции и 

получением прибыли; 

‒ определение влияния как объективных, так субъективных факторов на фи-

нансовые результаты; 

‒ выявление резервов увеличения суммы прибыли и рентабельности; 

‒ оценка работы предприятия по использованию возможностей увеличения 

прибыли и рентабельности; 

‒ разработка мероприятий по использованию выявленных резервов. 

В процессе анализа хозяйственной деятельности используются следующие по-

казатели прибыли: бухгалтерская прибыль, прибыль от реализации продукции, 

работ и услуг, прибыль от прочей реализации, финансовые результаты от внереа-

лизационных операций, налогооблагаемая прибыль, чистая прибыль. 

Бухгалтерская прибыль включает в себя финансовые результаты от реализа-

ции продукции, работ и услуг, от прочей реализации, доходы и расходы от вне-

реализационных операций. 

Налогооблагаемая прибыль ‒ это разность между бухгалтерской прибылью и 

суммой прибыли, облагаемой налогом на доход (по ценным бумагам и от долево-
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го участия в совместных предприятиях), а также суммы льгот по налогу на при-

быль в соответствии с налоговым законодательством, которое периодически из-

меняется. 

Чистая прибыль ‒ это та прибыль, которая остается в распоряжении предпри-

ятия после уплаты всех налогов, экономических санкций и отчислений в благо-

творительные фонды [8, c.275]. 

Величина бухгалтерской, налогооблагаемой и чистой прибыли зависит от мно-

гочисленных факторов. Кроме того, следует иметь в виду, что размер прибыли во 

многом зависит и от учетной политики, применяемой на анализируемом предпри-

ятии. Закон о бухгалтерском учете и другие нормативные документы предостав-

ляют право субъектам хозяйствования самостоятельно выбирать некоторые мето-

ды учета, способные существенно повлиять на формирование финансовых ре-

зультатов. 

Действующие нормативные акты допускают следующие методы регулирова-

ния прибыли субъектом хозяйствования: 

1) Изменение стоимостных границ отнесения имущества к основным средст-

вам или к малоценным и быстроизнашивающимся предметам, что влечет за собой 

изменение суммы текущих затрат и прибыли в связи с различными способами на-

числения износа по основным средствам и по МБП. 

2) Изменение метода начисления износа по малоценным и быстроизнашиваю-

щимся предметам. 

3) Использование метода ускоренной амортизации по активной части основ-

ных средств также приводит к увеличению себестоимости продукции и уменьше-

нию суммы прибыли, а, следовательно, и налогов на прибыль. 

4) Применение различных методов оценки нематериальных активов и спосо-

бов начисления амортизации по ним. 

5) Выбор метода оценки потребленных производственных запасов (FIFO, 

LIFO). 
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6) Изменение порядка списания затрат по ремонту основных средств на себе-

стоимость продукции (по фактическим затратам или равномерными частями за 

счет созданного ремонтного фонда). 

7) Изменение сроков погашения расходов будущих периодов, сокращение ко-

торых ведет к росту себестоимости продукции отчетного периода. 

8) Изменение метода определения прибыли от реализации продукции (по мо-

менту отгрузки продукции или моменту ее оплаты). 

Таким образом, учетная политика, формируемая руководством предприятия, 

открывает большой простор для выбора методологических приемов, способных 

радикально изменить всю картину финансовых результатов и финансового со-

стояния предприятия. 

Прибыль как важнейшая категория рыночных отношений выполняет ряд важ-

нейших функций. 

Во-первых, прибыль является критерием и показателем эффективности дея-

тельности предприятия. Иными словами, сам факт прибыльности уже свидетель-

ствует об эффективной деятельности предприятия. Однако предприятию нужна не 

вообще какая-нибудь прибыль, а конкретная ее величина для удовлетворения по-

требностей всех заинтересованных лиц: собственников предприятия, его работни-

ков и кредиторов. Величина прибыли зависит от многих факторов, некоторые из 

них зависят от усилий предприятия, другие не зависят. Одна из целей данной ди-

пломной работы ‒ рассмотреть и проанализировать эти факторы. 

Во-вторых, прибыль, выступая конечным финансово-экономическим резуль-

татом предприятия, играет ключевую роль в рыночном хозяйстве. За ней закреп-

ляется статус цели, что предопределяет экономическое поведение хозяйствующе-

го субъекта, благополучие которого зависит как от величины прибыли, так и при-

нятого в национальной экономике алгоритма ее распределения, включая налого-

обложение. 
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В-третьих, прибыль является источником формирования доходов бюджетов 

различных уровней, поступая в бюджеты в виде налогов и различных экономиче-

ских санкций. 

В рыночной экономике основной целью предпринимательской деятельности 

является получение прибыли, увеличение материальной заинтересованности уча-

стников бизнеса в результатах финансово-хозяйственной деятельности. Максими-

зация прибыли в этой связи является первостепенной задачей финансовых ме-

неджеров. На величину прибыли в производственной деятельности оказывают 

влияние факторы субъективного характера и объективные, не зависящие от дея-

тельности хозяйствующего субъекта. 

Субъективные факторы: организационно-технический уровень управления 

предпринимательской деятельностью, конкурентоспособность выпускаемой про-

дукции, уровень производительности труда, затраты на производство и реализа-

цию продукции, уровень цен на готовую продукцию. 

Объективные факторы: уровень цен на потребляемые материальные и энерге-

тические ресурсы, нормы амортизационных отчислений, конъюнктура рынка. 

Результат кругооборота авансированного в производство продукции (работ, 

услуг) капитала ‒ возмещение затраченных денежных средств и формирование 

собственных источников финансирования простого и расширенного воспроизвод-

ства: амортизационных отчислений и прибыли. 

Распределение оставшейся части прибыли является прерогативой хозяйст-

вующего субъекта, регламентируется внутренними документами предприятия и 

фиксируется в его учетной политике. При распределение прибыли исходят из 

следующих принципов: 

‒ первоочередное выполнение обязательств перед бюджетом; 

‒ прибыль, остающаяся в распоряжение хозяйствующего субъекта; 

‒ распределяется на накопление и потребление. 

Механизм воздействия финансов на эффективность ведения хозяйства зависит 

от характера распределительных отношений конкретных форм и методов их орга-
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низации, их соответствие уровню производительных сил и производственных от-

ношений. Ориентиром для установления соотношения между накоплением и по-

треблением должно быть состояние производственных фондов и конкурентоспо-

собность выпускаемой продукции. В процессе распределения чистой прибыли 

предприятие в праве самостоятельно определить способ определения прибыли. 

Распределение чистой прибыли может быть осуществлено посредством образова-

ния специальных фондов: фонды накопления, потребления и резервных фондов 

либо непосредственно ее распределением ее по отдельным направлениям. В пер-

вом случае предприятие должно составить сметы расходования фондов потребле-

ния и накопления в виде дополнения к финансовому плану. Во втором случае 

распределение прибыли отражается непосредственно в финансовом плане. 

Фонд накопления используется на научные исследовательские работы, про-

ектные конструкторские и технологические работы, разработку и освоение новых 

видов продукции, связанных с техническим перевооружением и реконструкцией 

действующего производства, проведение природоохранных мероприятий. Сюда 

же относятся расходы по погашению долгосрочных ссуд и уплате процентов по 

ним, оплате процентов по краткосрочным ссудам сверх сумм, относимых на себе-

стоимость продукции, финансирования прироста оборотных средств, взносов в 

качестве вкладов учредителей в создание уставного капитала других организаций, 

перечисление вышестоящим организациям, в состав которых входит хозяйст-

вующий субъект и другие. 

Фонд потребления используется на социальное развитие и социальные нужды. 

За счет него финансируются: 

1) Расходы по эксплуатации объектов социально бытового назначения нахо-

дящиеся на балансе хозяйствующего субъекта. 

2) Строительство объектов не производственного назначения. 

3) Проведение оздоровительно массовых мероприятий. 
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4) Осуществляются выплата премий за выполнение особо важных производст-

венных заданий оказание материальной помощи, выплаты надбавок к пенсии, 

компенсация работникам удорожания питания в столовых и буфетах и т.п. 

Резервный фонд ‒ финансовая устойчивость предприятия обеспечивает ре-

зервный капитал. В рыночной экономике отчисления в резервный капитал вносят 

очередной характер. Его величина характеризует готовность предприятия к стра-

хованию риска, связанного с предпринимательской деятельностью. 

Таким образом, прибыль предприятия ‒ основной источник финансирования 

прироста оборотных средств, обновления и расширения производства, социально-

го развития предприятия, а также важнейший источник формирования доходной 

части бюджетов разных уровней. 

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предпри-

ятия в целом, доходность различных направлении деятельности (производствен-

ной, предпринимательской инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. Они более 

полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйствования, пото-

му что их величина показывает соотношение эффекта с наличными или использо-

ванными ресурсами. Их используют для оценки деятельности предприятия и как 

инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании. 

Рентабельность в отличие от прибыли предприятия, показывающей эффект 

предпринимательской деятельности, характеризует эффективность этой деятель-

ности. Рентабельность ‒ относительный характер, отражающий степень доходно-

сти предприятия. В рыночной экономике существует система показательной рен-

табельности [38, c.312]. 
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2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО «МетСервис» 

2.1 Характеристика финансово – хозяйственной деятельности предприятия 

Полное фирменное название предприятия: общество с ограниченной ответст-

венностью «МетСервис» (приложение А). 

Место нахождения: 456209, РФ, Челябинская область, г. Златоуст, проспект 

Мира, дом 22. 

Дата государственной регистрации: 17.10.2014 г., ОГРН 1147404002041. 

Уставной капитал составляет 1 750 000 рублей. 

Основным видом деятельности общества является производство и продажа де-

талей для нефтяной и нефтеперерабатывающей промышленности. 

 Единоличный исполнительный орган предприятия: Генеральный директор Ра-

ковский Эдуард Константинович. 

Штатная численность на 01.01.2016 года составляет 96 человек, что соответст-

вует выбранной на предприятии организационной структуре (Приложение Б). 

ООО «МетСервис» (в дальнейшем ООО «МетСервис») является юридическим 

лицом и действует на основе Устава, имеет собственное имущество, самостоя-

тельный баланс и расчетный счет. Имущество и денежные средства, закреплен-

ные за Обществом, учитываются на отдельном балансе организации. Для органи-

зации и ведения своей деятельности ООО «МетСервис» открывает счета в банках 

на территории РФ в установленном законодательством Российской Федерации 

порядке. Общество имеет круглую печать, содержащую его полное фирменное 

наименование на русском языке и указание на место нахождения Общества. Об-

щество имеет штампы и бланки со своим фирменным наименованием, собствен-

ную эмблему и другие средства индивидуализации. 

Как юридическое лицо, предприятие самостоятельно осуществляет оператив-

ный, бухгалтерский и статистический учет и отчетность в установленном дейст-

вующим законодательством Российской Федерации порядке. Предприятие явля-
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ется коммерческой организацией, основной целью деятельности которого являет-

ся извлечение прибыли. 

Основными задачами для достижения заданной цели являются: 

‒ организация стабильной деятельности предприятия; 

‒ эффективное использование имеющихся ресурсов предприятия. 

Финансовое состояние предприятия характеризуется системой показателей, 

отражающих наличие, размещение, использование финансовых ресурсов пред-

приятия и всю производственно-хозяйственную деятельность предприятия.  

Анализ финансового состояния предприятия включает в себя анализ бухгал-

терских балансов и отчетов о финансовых результатах работы оцениваемого 

предприятия за прошедшие периоды для выявления тенденций в его деятельности 

и определения основных финансовых показателей. 

Цель анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия - оценка 

прошлой деятельности и положения предприятия на данный момент, а также 

оценка будущего потенциала предприятия. 

Для анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия был пред-

ставлен баланс ООО «МетСервис» за 2014-2015 года (приложение В). 

Актив баланса представленный в таблице 3 содержит сведения о размещении 

капитала, имеющегося в распоряжении предприятия, то есть о вложении его в 

конкретное имущество и материальные ценности, об остатках свободной денеж-

ной наличности и т.п.  

Таблица 3 – Вертикальный и горизонтальный анализ актива баланса и  

                     динамика   его   показателей ( в тыс. руб.) 
 

Актив 2014 год 2015 год Изменения 

 

сумма 

Уд. 

вес 

 

сумма 

Уд. 

вес 

абс. изм. , 

в тыс. руб 

темп рос-

та, % 

АКТИВ 

 Внеоборотные активы 

Основные средства 2 633 007 35,50 3 021 350 36,84 388 343 114,7 

Незавершенное строи-

тельство 

1 169 113 15,76 1 315 266 16,04 146 153 112,5 

Доходные вложения в 

материальные ценности 

                -  - 5 675 0,07 5 675 0 
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Окончание таблицы 3 

Актив 2014 год 2015 год Изменения 

 

сумма 

Уд. 

вес 

 

сумма 

Уд. 

вес 

абс. изм. , 

в тыс. руб 

темп рос-

та, % 

Долгосрочные финансо-

вые вложения 

1 677 657 22,62 1 799 261 21,94 121 604 107,2 

Отложенные налоговые 

активы 

1 540 0,02 19 215 0,23 17 675 1 247,7 

Прочие внеоборотные 

активы 

21 0,0003                 -  - -21 0 

Итого по разделу I 5 481 338 69,9 6 160 767 75,12 679 429 112,4 

Оборотные активы 

Запасы 522 695 7,05 1 533 558 18,70 1 010 863 293,4 

Налог на добавленную 

стоимость по приобре-

тенным ценностям 

19 947 0,27 17 983 0,22 -1 964 -9,8 

Дебиторская задолжен-

ность  

752 300 10,14 315 225               3,84 -437 075 -41,9 

Финансовые  вложения 

(за исключением денеж-

ных эквивалентов) 

607 000 8,19 22 800 0,28 -584 200 -96,2 

Денежные средства 32 176 0,43 151 041 1,84 118 865 469,4 

Итого по разделу II 1 934 118 26,08 2 040 607 24,88 106 489 105,5 

Баланс 7 415 456 100 8 201 374 100 785 918 110,6 

 

Анализ активов баланса показал, что по состоянию на 31 декабря 2015 г. ба-

лансовая стоимость имущества ООО «МетСервис» составила 8 201 374 тыс. руб., 

что на 785 918 тыс. руб. больше соответствующего показателя на начало отчетно-

го года, темп прироста имущества предприятия составил 10,6 %.  

На конец анализируемого периода структура активов представлена следую-

щим образом: доля текущих (оборотных) активов в валюте баланса составляет 

24,88 %, доля внеоборотных активов 75,12 %. 

Так как доля внеоборотных активов более 40 %, можно сказать, что структура 

активов «тяжелая»  она сговорит о значительных накладных расходах у предпри-

ятия и высокой чувствительности к изменению выручки. Имущество  на конец 

периода ООО «МетСервис» не мобильное.  

Рост величины активов ООО «МетСервис» на рисунке 1, прежде всего, связан 

с ростом внеоборотных активов, сумма которых на 01.12.2015 года достигла 

6 160 767 тыс.руб., что на 12,40 % больше соответствующего показателя на 
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01.12.2014 г. Основную долю в структуре внеоборотных активов занимают ос-

новные средства (36,84 %),  финансовые вложения (21,94 %) и незавершенное 

строительство (16,04 %). Также незначительную их часть составляют отложенные 

налоговые активы (0,23 %) и доходные вложения в материальные ценности (0,07 

%). 

 

Рисунок 1 – Динамика активов баланса ООО «МетСервис», % 

Увеличение финансовых вложений на 121 604 тыс. руб. показало отвлечение 

предприятием средств из основной производственной деятельности.  

Рост величины внеоборотных активов, прежде всего, связан с увеличением 

стоимости основных средств на 388 343 тыс.руб. за счет ввода в эксплуатацию 

объектов строительства и приобретения транспортных средств, незавершенного 

строительства на 146 153 тыс.руб., финансовых вложений на 121 604 тыс.руб. и 

отложенных налоговых активов на 17 675 тыс.руб. 

Изменение величины оборотных активов в течение 2015 года незначительно. 

Величина оборотных активов на конец 2015 года достигла 2 040 607 тыс.руб., что 

на 5,51 % больше уровня начала года. В валюте баланса оборотные активы со-

ставляют 24,88 %, против 26,08 % на начало отчетного периода, уменьшение со-

ставило 1,2 %. В целом, увеличение доли оборотных активов в структуре активов 

предприятия   говорит  о расширении деятельности  ООО «МетСервис». 
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Структура текущих активов представлена на 75,15 % запасами, на 15,45 % де-

биторской задолженностью, на 7,40 % денежными средствами, на 1,12 % финан-

совыми вложениями и на 0,88 % налогом на добавленную стоимость по приобре-

тенным ценностям.  

За анализируемы период на предприятии 4 раза  выросла доля денежных 

средств, это   свидетельствует о благополучном состоянии расчетов предприятия 

с покупателями и другими дебиторами.  

Такая динамика, несомненно, положительным образом влияет на показатели 

ликвидности и характеризует растущую способность организации погашать те-

кущие краткосрочные обязательства за счет денежных средств, краткосрочных 

финансовых вложений и активов, обладающих промежуточной степенью ликвид-

ности. 

Для проведения общей оценки динамики финансового состояния и структуры 

баланса необходимо воспользоваться группировкой статей пассива баланса. Све-

дения, которые приводятся в пассиве баланса, позволяют определить, какие изме-

нения произошли в структуре собственного и заемного капитала, сколько привле-

чено в оборот предприятия долгосрочных и краткосрочных средств, то есть пас-

сив показывает, откуда взялись средства, направленные на формирование имуще-

ства предприятия. Результаты группировки представлены в таблице 4.  

Таблица 4 – Вертикальный и горизонтальный анализ пассива баланса 

                     и динамика его показателей (в тыс. руб.) 
 

Актив 2014 год 2015 год Изменения 

 

сумма 

Уд. 

вес 

 

сумма 

Уд. 

вес 

относ. 

изм. 

тыс.руб. 

темп рос-

та, % 

ПАССИВ 

Капитал и резервы 

Уставный капитал 1 750 000 23,59 1 750 000 21,34                0  0,0  

Резервный капитал 5 856 0,08 10 539 0,13 4 683 179,9 

Нераспределенная при-

быль (непокрытый убы-

ток) 

220 974 2,98 232 423 2,83 11 449 105,2 

Итого по разделу III 1 976 830 26,66 1 992 962 24,30 16 132 100,8 

Долгосрочные обязательства 
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Окончание таблицы 4 

Актив 2014 год 2015 год Изменения 

 

сумма 

Уд. 

вес 

 

сумма 

Уд. 

вес 

относ. 

изм. 

тыс.руб. 

темп рос-

та, % 

Заемные средства 3 234 147 43,61 4 918 072 59,97 1 683 925 152,1 

Отложенные налоговые 

обязательства 

72 540 0,98 98 882 1,21 26 342 136,3 

Прочие обязательства 392 364 5,29                 -  - -392 364 0,0 

Итого по разделу IV 3 699 051 49,88 5 016 954 61,17 1 317 903 135,6 

Краткосрочные обязательства 

Заемные средства 1 433 886 19,34                 -  - -1 433 886 0,0 

Кредиторская задолжен-

ность 

305 619 4,12 1 190 660 14,52 885 041 389,6 

Доходы будущих перио-

дов 

70 0,001 798 0,01 728 1 140 

Итого по разделу V 1 739 575 23,46 1 191 458 14,53 -548 117 -31,5 

Баланс 7 415 456 100 8 201 374 100 785 918 110,6 

 

Анализ пассива баланса показал, что основным источником формирования 

имущества ООО «МетСервис» в анализируемом периоде являются заемные и 

привлеченные средства, что обусловлено наращиванием объемов производства и 

реализации продукции на рисунке 2. 

Доля собственных средств в общей сумме источников предприятия на отчет-

ную дату составила 1 992 962 тыс. руб. или 24,30 %. Рост величины собственных 

средств в течение анализируемого периода составил 0,8 % (рис. 2). 

Доля заемных и привлеченных средств в валюте баланса на 01.01.2016 г. со-

ставила 75,70 %, в том числе долгосрочные обязательства (61,17 %) и краткосроч-

ные обязательства (14,53 %). 

Следует отметить, что долгосрочные обязательства значительно превышают 

краткосрочные обязательства предприятия. В 2015 году наблюдается рост долго-

срочных займов и кредитов на 1 683 925 тыс. рублей. Поскольку выплаты по дан-

ному виду обязательств не предусмотрены в текущем году, по своей экономиче-

ской сущности они отвечают требованиям, предъявляемым к собственным сред-

ствам. 
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Рисунок 2 – Динамика пассива баланса ООО «МетСервис», % 

Краткосрочные обязательства за период снизились на 548 117 тыс. руб., за 

счет снижения суммы займов и кредитов на 1 433 886 тыс. рублей или на 100 %, 

что обусловлено переводом краткосрочных обязательств в разряд долгосрочных в 

связи с пролонгацией кредитных договоров. 

Кроме того, на конец 2015 г. увеличилась сумма кредиторской задолженности 

на  885 041 тыс. рублей, за счет статьи поставщики и подрядчики на 386 563 тыс. 

руб. и статьи прочие кредиторы на 499 284 тыс. руб. 

Одним из существенных критериев, свидетельствующих о высокой кредито-

способности ООО «МетСервис», является отсутствие у предприятия просрочен-

ной задолженности. 

Показателем, характеризующим положительную либо отрицательную динами-

ку финансово-хозяйственной деятельности предприятия является показатель чис-

тых активов, расчет которого за 2014-2015 гг. который приведен в таблице 5. 

 

 

 

 

 

 

26.66 
24.3 

49.88 

61.17 

23.46 

14.53 

0 

10 

20 

30 

40 

50 

60 

70 

2014 2015 

капитал и резервы долгосрочные обязательства краткосрочные обязательства 



46 

 

Таблица 5 –  Показатель чистых активов ООО «МетСервис» 

Показатель Период  Изменение 

2014 2015 тыс. руб. 

(гр.5-

гр.3) 

% из-

менения 

 ((гр.5-

гр.3) / 

гр.3) 

тыс. руб. % к 

валюте 

балан-

са 

тыс. руб. % к 

валюте 

балан-

са 

Показатель Период  Изменение 

2014 2015 тыс. руб. 

(гр.5-

гр.3) 

% из-

менения 

 ((гр.5-

гр.3) / 

гр.3) 

Чистые активы 1 976 900 26,7% 1 993 760 24,3% +16 860 +0,85% 

Уставный капитал 1 750 000 23,6% 1 750 000 21,3% - - 

Превышение чистых ак-

тивов над уставным капи-

талом 

226 900 3,1% 243 760 3,0% +16 860 +7,43% 

 

Чистые активы предприятия на конец 2015 года превышают уставный капитал 

на  243 760 тыс. руб. (рис. 3). 

 

Рисунок 3 – Соотношение  чистых активов над уставным капиталом  

ООО «МетСервис», в тыс. руб. 

Такое соотношение положительно характеризует финансовое положение ООО 

«МетСервис» полностью удовлетворяя требованиям нормативных актов к вели-

чине чистых активов организации. К тому же, определив текущее состояние пока-
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зателя, необходимо отметить увеличение чистых активов на 0,85 % в течение ана-

лизируемого периода. 

Приняв во внимание одновременно и превышение чистых активов над устав-

ным капиталом и их увеличение за период, можно говорить о положительном фи-

нансовом состоянии ООО «МетСервис» по данному признаку. 

Проанализируем финансовую устойчивость предприятия.  Финансовая устой-

чивость – это стабильность финансового положения предприятия, обеспечиваемая 

достаточной долей собственного капитала в составе источников финансирования.  

Анализ финансовой устойчивости на основе абсолютных показателей состоит 

в оценке достаточности источников формирования производственных запасов 

предприятия. Ее результаты представлены в таблице 6. 

Таблица 6 – Анализ абсолютных показателей финансовой устойчивости 

                     предприятия (в тыс. руб.) 

Финансовый показатель 2014 2015 Изменение 

за год 

Капитал и резервы 1 976 830 1 992 962 16 132 

Внеоборотные активы 5 481 338 6 160 767 679 429 

Наличие собственных оборотных средств 

(СОС) 

-3 504 508 -4 167 805 -663 297 

Долгосрочные обязательства 3 699 051 5 016 954 1 317 903 

Наличие собственных оборотных и долгосроч-

ных заемных средств (СД) 

194 543 849 149 654 606 

Краткосрочные кредиты и займы 1 433 886 0 -1 433 886 

Общая величина основных источников форми-

рования запасов (ОИ) 

1 628 429 849 149 -779 208 

Запасы 522 695 1 533 558 1 010 863 

Обеспеченность запасов собственными источ-

никами 

-2 981 813 -2 634 247 -347 566 

Обеспеченность запасов собственными и дол-

госрочными заемными средствами 

-328 152 -684 409 -356 257 

Обеспеченность запасов общими источниками 1 105 734 -684 409 421 325 

 

Тип финансовой устойчивости 

СОС ≤ 0 

СД ≤ 0 

СИ ≥ 0 

 

СОС ≤ 0 

СД ≤ 0 

СИ ≤ 0 

 

СОС ≤ 0 

СД ≤ 0 

СИ ≥ 0 

 

Неуст. фи-

нансовое 

состояние 

Кризисное 

финансовое 

состояние 

Кризисное 

финансо-

вое состоя-

ние 
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По данным расчета таблицы 6 состояние ООО «МетСервис» ухудшилось, не-

достаток обеспеченности запасов источниками их формирования увеличился. На 

основании этого финансовую ситуацию можно охарактеризовать как кризисную. 

Предприятие обеспечено только общими источниками формирования запасов, и 

кредиторская задолженность используется не по назначению.  

В таблице 7 проведем  расчет   коэффициентов финансовой устойчивости. 

Таблица 7 – Анализ финансовых коэффициентов ООО  «МетСервис»   

Показатель 2014 2015 Изменение 

показателей 

Норматив 

Коэффициент автономии 0,3 0,2 -0,1 Больше 0,6 

Коэффициент финансирования 0,4 0,4 0 Больше 1 

Мультипликатор собственного капитала 0,97 1,02 0,05 Больше 2 

Коэффициент финансовой устойчивости 0,76 0,85 0,09 Больше 7 

Коэффициент капитализации 2,75 3,12 0,37 Меньше 1 

Коэффициент обеспеченности собственны-

ми  оборотными средствами 

-1,8 -2,04 0,24 Больше 0,7 

Коэффициент маневренности 0,03 0,12 0,09 Больше 0,2 

 

Результаты таблицы  показали, что: 

За анализируемый период коэффициент автономии ниже рекомендуемого зна-

чения и продолжает снижаться, что говорит о снижении собственных средств 

предприятия. 

Коэффициент финансирования показывает динамику роста заемного капитала 

предприятия, так за анализируемый период, на предприятии данный коэффициент 

остался на прежнем уровне, это значит, что предприятия наблюдается недостаток 

собственного капитала по отношению к заемному. 

Мультипликатор собственного капитала имеет тенденцию роста, но  его зна-

чение в ниже нормы, что говорит о недостатке у предприятия собственного капи-

тала. 

Коэффициент финансовой устойчивости значительно ниже нормы, что свиде-

тельствует о низкой финансовой устойчивости предприятия. 
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Коэффициенты капитализации или иначе, коэффициент  «финансового рыча-

га», значительно выше нормы. 

Коэффициент обеспеченности собственными  оборотными средствами имеет 

отрицательное значение, что говорит об отсутствии у предприятия собственных 

оборотных средств.  

Коэффициент маневренности характеризует ту часть собственных оборотных 

средств, которая находится в форме денежных средств, т.е. средств имеющих аб-

солютную ликвидность. У предприятия это значение ниже нормы. 

Приведенные данные свидетельствуют о критической финансовой устойчиво-

сти предприятия за счет того, что у предприятия нет собственных оборотных 

средств и оно полностью зависит от внешних кредиторов. 

Проведем анализ ликвидности и платежеспособности  баланса предприятия. 

Предприятие считается ликвидным, если его текущие активы превышают ее 

краткосрочные обязательства. Оно может быть ликвидным в большей или 

меньшей степени. Для оценки реальной степени ликвидности фирмы необходимо 

провести анализ ликвидности баланса. 

Баланс считается ликвидным при условии следующих соотношений групп ак-

тивов и обязательств: 

                                                   А1  >  П1 

                                                   А2  >  П2 

                                                   А3  >  П3 

                         А4  <  П4                

 

Для определения ликвидности баланса сопоставим итоги по каждой группе 

активов и пассивов. Проведем расчет значения активов и пассивов на начало и 

конец года, и оформим результаты расчета в таблице  8.       

Таблица 8 – Анализ ликвидности баланса 

Показатели Формулы расчета 2014 2015 

АКТИВ 

Наиболее ликвидные активы (А1) 

 

Стр.1240+1250 639 176 173 841 
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Окончание таблицы 8 

Показатели Формулы расчета 2014 2015 

Быстрореализуемые активы (А2) Стр.1230+1260 609 300 315 225 

Медленнореализуемые активы (А3) Стр.1210 + Стр. 1220 

+ Стр. 1170 

685 642 1 551 541 

Труднореализуемые активы (А4) Стр. 1100 - Стр. 1170 5 481 338 6 160 767 

ПАССИВ 

Наиболее срочные обязательства 

(П1) 

Стр.1520 305 619 1 190 660 

Краткосрочные пассивы (П2) Стр.1510+1550 1 433 886 0 

Долгосрочные пассивы (П3) Стр. 1400 3 699 121 5 017 752 

Постоянные пассивы (П4) Стр. 1300 + Стр. 

1530 + Стр. 1540  

1 976 830 1 992 962 

БАЛАНС Стр.1700 7 415 456 8 201 374 

Расчет Платежный излишек или недостаток 

2014 2015 

А1  >  П1 639 176 > 305 619 173 841 <1 190 660 

А2  >  П2 609 300 < 1 433 886 315 225 > 0 

А3  >  П3 685 642 < 3 699 121 1 551 541< 5 017 752 

А4  <  П4 5 481 338 > 1 976 830 6 160 767 > 1 992 962 

 

На момент составления баланса его нельзя признать полностью ликвидным, 

так как три соотношения групп из четырех  не отвечает условиям абсолютной ли-

квидности баланса: 

‒ быстрореализуемые активы меньше краткосрочных пассивов;  

‒ медленно реализуемые активы меньше долгосрочных пассивов; 

‒ труднореализуемые активы наоборот больше постоянных  пассивов. 

Эти данные говорят о том, что в ООО «МетСервис» не способно погасить те-

кущую задолженность кредиторов. Количество краткосрочных пассивов на пред-

приятии равно 0, что обусловлено отраслевой принадлежностью предприятия. В 

отдаленной перспективе предприятие не имеет возможности расплатиться по сво-

им обязательствам. О чем свидетельствует выполнение третьего неравенства. По-

следние неравенство так же, не выполняется, что говорит о недостаточности соб-

ственного капитала для покрытия труднореализуемых активов. 

В таблице 9 проведем анализ относительных показателей ликвидности ООО 

«МетСервис».  
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Таблица 9 – Анализ коэффициентов ликвидности предприятия  

   Наименование коэффициента Период  Изменение 

показателей 

Норматив 

2014 2015 

Коэффициент текущей (общей) 

ликвидности 

1,03 1,71 +0,68 >1,5 

Коэффициент быстрой (промежу-

точной) ликвидности 

0,72 0,41 -0,31 0,5-0,8 

Коэффициент абсолютной лик-

видности 

0,02 0,13 +0,11 0,05-0,1 

Соотношение дебиторской и кре-

диторской задолженности 

2,46 0,26 -2,2  

Коэффициент абсолютного по-

крытия кредиторской задолженно-

сти 

0,01 0,13 +0,12 > 0,1 

 

На основании полученных данных делаем выводы, что: 

По итогам 2015 г. коэффициент текущей (общей) ликвидности в пределах 

нормы это значит, что предприятие в состоянии покрыть текущие обязательства 

за счет имеющихся оборотных средств. По итогам рассматриваемого периода у 

ООО «МетСервис» достаточно оборотных средств для погашения краткосрочных 

обязательств.  

Это связано с увеличением оборотных активов на 106 489 тыс. руб., в т.ч.: 

‒ увеличение стоимости оборотных активов произошло по статьям - запасы на 

1 010 863 тыс. руб., денежные средства на 118 865 тыс. руб.; 

‒ снижение стоимости оборотных активов произошло по статьям - кратко-

срочные финансовые вложения на 584 200 тыс. руб., дебиторская задолженность 

на 437 075 тыс. руб., сумма НДС к возмещению на 1 964 тыс. руб; 

‒ при этом сумма краткосрочных обязательств снизилась на 548 117 тыс. руб., 

в т.ч; 

‒ увеличение суммы краткосрочных обязательств по статьям кредиторская за-

долженность на 885 041 тыс. руб. и доходы будущих периодов на 728 тыс. руб.; 

‒ уменьшение стоимости краткосрочных обязательств по статье краткосроч-

ные займы и кредиты на 1 433 886 тыс. руб. 
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Коэффициент быстрой ликвидности немного снизился к концу года и находит-

ся ниже нормы. Это говорит о том, что предприятие будет испытывать сложности 

в покрытии определенной части текущей задолженности. 

Третий из коэффициентов (коэффициент абсолютной ликвидности), находится 

выше нормы, что характеризует способность организации погасить всю или часть 

краткосрочной задолженности за счет денежных средств. 

Коэффициент соотношения дебиторской и кредиторской задолженности в го-

ворит о том, что предприятию необходимо ежеквартально следить за соотноше-

нием дебиторской и кредиторской задолженности и прилагать все усилия для 

снижения последней. 

Коэффициент абсолютного покрытия кредиторской задолженности за анали-

зируемый период вырос и находится выше нормы, это говорит о том, что пред-

приятие  имеет возможность при необходимости погасить кредиторскую задол-

женность. 

В целом, расчетные коэффициенты ликвидности характеризуют ООО «Мет-

Сервис» как предприятие, обладающее низкой степенью платежеспособности. 

Рассмотрим   деловую активность предприятия. Оценка деловой активности 

предприятия включает оценку оборачиваемости средств (активов и источников их 

формирования) и продолжительности производственно-сбытового цикла. 

Предлагаемая система показателей деловой активности (таблица 10) базирует-

ся на данных финансовой отчетности предприятия. 

Таблица 10 – Анализ деловой активности предприятия ООО  «МетСервис» 
   

Показатель 2014год 2015 год Отклонение 

от начала 

года 

Оборачиваемость активов  0,30 0,91 0,61 

Оборачиваемость оборотных активов 1,15 1,35 0,2 

Оборачиваемость запасов 3,32 1,66 -1,66 

Оборачиваемость дебиторской задолженности  2,95 8,77 5,82 

Время обращения дебиторской задолженности 

(дни) 

122,03 41,05 -80,98 

Средний возраст запасов 111,80 216,87 105,07 

Время обращения оборотных активов 313,04 266,67 -46,37 
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Окончание таблицы 10 

Показатель 2014год 2015 год Отклонение 

от начала 

года 

Оборачиваемость готовой продукции (обороты) 1 479,31 55,11 -1 424,2 

Оборачиваемость собственного капитала (обо-

роты) 

1,12 1,39 0,27 

 

Данные таблицы 10 показывают, что за анализируемый период оборачивае-

мость активов возросла на 0,61, в том числе за счет роста оборачиваемости обо-

ротных активов на 0,2. Оборачиваемость дебиторской задолженности на 5,82  вы-

росла, это подтверждает и  снижение времени обращения дебиторской задолжен-

ности на 80,98 дней. Это характеризует ускорение оборачиваемости дебиторской 

задолженности и материальных средств и, как следствие, приводит к росту обора-

чиваемости всех оборотных активов. Также на конец 2011 года наблюдается сни-

жение времени обращения оборотных активов на 46 дней. 

Это положительные факторы в работе предприятия. 

Отрицательными моментами является:  снижение оборачиваемости запасов на 

1,66 дня, так как это ведет к росту числа запасов товара на предприятии, а, следо-

вательно, снижению платежеспособности. Это подтверждает и рост среднего воз-

раста запасов на 105,07 дней; 

За анализируемый период произошло  снижение оборачиваемости готовой 

продукции  на 1 424 дней, это ведет к затовариванию продукции на складах пред-

приятия и снижению общего уровня товарооборота.  

Для  эффективного функционирования предприятия должно выполняться 2 

соотношения (таблица 11): 

 

 

 

 

 

 

 
Од/з  > Ок/з 

Сд/з  < Ск/з 
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Таблица 11 – Сравнение оборачиваемости дебиторской и кредиторской  

                        задолженностей  на ООО «МетСервис» 

Показатель Расчет  2014  2015 

Коэффициент оборачиваемости 

дебиторской задолженности 
Од/з = V / raср 

 

V = выручка 

гаср - средняя за период 

дебиторская задолжен-

ность 

3,8 5,2 

Коэффициент оборачиваемости 

кредиторской задолженности 
Ок/з = V / rрср 

 
5,5 3,7 

Срок оборота дебиторской задол-

женности, дней 
Сд/з = 365 / Од/з 

 
96 70 

Срок оборота кредиторской за-

долженности, дней 
Сд/з = 365 / Ок/з 

 
66 99 

Соблюдение соотношения:           

Од/з  > Ок/з  

Сд/з  < Ск/з  

 Не соблюда-

ется 

 Соблюдает-

ся 

 

Коэффициенты оборачиваемости показывают скорость оборота того или иного 

показателя, иначе, показываю количество оборотов в год. Сроки оборачиваемости 

всех величин-коэффициентов выросли в 2015 г., что свидетельствует о повыше-

нии эффективности работы  предприятия.  

Ускорение оборачиваемости дебиторской задолженности или сокращение сро-

ка обращения - положительная тенденция.   

Для кредиторской задолженности положительная тенденция - замедление обо-

рачиваемости, поскольку ускорение неблагоприятно сказывается на ликвидности 

предприятия. Но стоит отметить, что и сверх замедление негативно отражается на 

предприятии, т.к. означает просрочки платежей по обязательствам. Поэтому важ-

но стремиться к оптимальному значению оборачиваемости. Чем меньше оборачи-

ваемость кредиторской (больше период оборота) задолженности, тем активнее 

предприятие финансирует текущую производственную деятельность за счет непо-

средственных участников производственного процесса (за счет использования от-

срочки оплаты по счетам, нормативной отсрочки по уплате налогов и т д.). В на-

шем случае произошло увеличение – отрицательный факт. 
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Произошедшие за анализируемый период изменения оборачиваемости повлек-

ли общее снижение оборачиваемости собственного капитала, что может привести 

к снижению финансовой устойчивости предприятия. 

2.2 Оценка финансовых результатов деятельности предприятия 

Для того чтобы оценить эффективность финансовых результатов деятельности 

ООО «МетСервис» проведем их анализ.  

Финансовый результат деятельности предприятия выражается в изменении 

величины его собственного капитала за отчетный период. Способность предпри-

ятия обеспечить неуклонный рост собственного капитала может быть оценена 

системой показателей финансовых результатов. Обобщенно наиболее важные по-

казатели финансовых результатов деятельности предприятия представлены в 

форме №2 бухгалтерской отчетности. 

Показатели финансовых результатов (прибыли) характеризуют абсолютную 

эффективность хозяйствования предприятия по всем направлениям его деятель-

ности: производственной, сбытовой, снабженческой, финансовой и инвестицион-

ной. Они составляют основу экономического развития предприятия и укрепления 

его финансовых отношений со всеми участниками коммерческого дела. 

Прибыль различают бухгалтерскую (до налогообложения) и налогооблагае-

мую. Бухгалтерская прибыль (до налогообложения) – прибыль, признанная в от-

чете о прибылях и убытках до вычета расхода по налогу на прибыль. Налогообла-

гаемая прибыль – это сумма прибыли (убытка) за период, определяемая в соот-

ветствии с правилами налогового законодательства для целей расчета налога на 

прибыль к уплате в бюджет. 

Рассмотрим основные результаты деятельности ООО «МетСервис» за 2014-

2015 гг. , которые представлены в таблице 12 (приложение Г) 
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Таблица 12 – Основные результаты деятельности предприятия (в тыс. руб.) 

Наименование показателя Период . Изменение показателя 

2014  2015  тыс. руб. 

(гр.3-гр.2) 

%, 

((гр.3х 

100%) / 

гр2) 

Выручка  2 216 008 2 763 918 +547 910 +24,73% 

Себестоимость проданных това-

ров, продукции, работ, услуг 

1 739 293 2 547 446 +808 153 +46,4% 

Расходы по обычным видам дея-

тельности 

1 902 011 2 649 883 +747 872 +39,32% 

Прибыль (убыток) от продаж 313 997 114 035 -199 962 -63,68% 

Прочие доходы 1 151 003 1 361 936 +210 933 +18,33% 

Прочие расходы 1 331 883 1 451 171 +119 288 +8,96% 

Прибыль до налогообложения 133 117 24 800 -108 317 -81,37% 

Налоги и платежи в бюджет 79 372 64 602 -15 150 -19,09% 

Чистая прибыль  93 660 16 133 -77 527 -82,77% 

 

Анализ данных таблицы 12 показал, что в 2015 году на ООО «МетСервис» вы-

ручка от реализации составила 2 763 918 тыс. руб., расходы по обычным видам 

деятельности составили 2 649 883 тыс. руб. (рис.4) . 

Так, за 2015 год предприятие получило прибыль от продаж в размере 114 035 

тыс. руб., что составляет 4,13 % от выручки, при этом она снизилась на 63,68 % 

по сравнению с 2014 годам. Чистая прибыль предприятия по итогам 2015 года со-

ставила 16 133 тыс. руб., что также меньше чистой прибыли 2014 года на 77 527 

тыс. руб. или на 82,7 %. 

 

Рисунок 4 – Динамика прибыли ООО «МетСервис», в тыс. руб. 
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Это может свидетельствовать о том, что спрос на продукцию ООО «МетСер-

вис» мог снизиться за счет снижения численности потребителей продукции.  

Проведем расчет влияния фактора «Выручка от продажи» 

При проведении факторного анализа необходимо учитывать влияние инфля-

ции. Предположим, что цены на продукцию в 2015 году возросли по сравнению с 

2014 годом,  в среднем на 6 %. 

Тогда индекс цены Jц = (100+6) / 100=1,06 

Следовательно, выручка от продажи в отчетном периоде в сопоставимых це-

нах будет равна: 

В'=B1 / Jц ,                                                    (19) 

где В1 – выручка от продажи в отчетном периоде. 

Для ООО «МетСервис» выручка в сопоставимых ценах составит: 

В'= 2 763 918 / 1,06= 2 607 ,5 тыс. руб. 

Следовательно, выручка от продажи продукции в 2015 году по сравнению с 

2014 годом увеличилась за счет роста цены на 2 215 ,5 тыс. руб.: 

ΔВЦ = В1- В1/ Jц = 2 763 918  – 2 607  469,8 = + 156 448 руб. 

ΔВкол-во = В’ – В0 = 2 607 469,8 – 2 216 008 =  + 391 461,8 руб. 

где В0 ‒ выручка от продажи в базисном периоде. 

А рост количества реализуемой продукции (услуг) привел к росту выручки в 

отчетном периоде на 391 тыс. руб., общий же прирост выручки (156,4+391,5 = + 

547,9 тыс. руб.) получился за счет повышения цены на 6 %.  

Проведем расчет влияния фактора «Цена» 

Для определения степени влияния изменения цены на изменение суммы при-

были от продажи необходимо сделать следующий расчет: 

ΔПП(Ц)= ΔВЦ× /100 ,                                        (20) 

где ΔПП(Ц) ‒ изменение прибыли от продажи под влиянием фактора «цена»; 

ΔВЦ – показатель, изменение выручки под влиянием цены; 

‒ рентабельность продаж в базисном периоде. 
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   ,            (21) 

 

= 313 997 / 2 216 008 ×100 % = 14,17 % 

ΔПП(Ц) = (156 448 ×14,17) / 100 = +22 168,7 тыс.руб. 

То есть прирост цен на продукцию в 2015 году по сравнению с 2014 годом в 

среднем на 6 % привел к увеличению суммы прибыли от продажи на 22 168,7 тыс. 

руб. 

Проведем расчет влияния фактора «Количество проданной продукции (това-

ров)» 

Влияние изменения количества проданной продукции на сумму прибыли от 

продажи можно рассчитать следующим образом: 

ΔПП(К) = ([(В1- В0) –ΔВЦ]× )/100 = (ΔВК× )/100,               (22) 

 

где ΔПП(К) - изменение прибыли от продажи под влиянием фактора «количества 

проданной продукции»; 

ΔВК – показатель, изменение выручки под влиянием количества проданной 

продукции; 

ΔПП(К) = (391 461,8 ×14,17)/100 = 55 470,1 тыс.руб. 

Таким образом, в результате роста в 2015 году объема полученной выручки в 

сопоставимых ценах сумма прибыли от продажи увеличилась на 55 470,1 тыс. 

руб., потому что на выручку помимо цены влияет и количество реализуемой про-

дукции (товаров). 

Проведем расчет влияния фактора «Себестоимость проданной продукции» 

осуществляется следующим образом: 

ΔПП(С) = (В1 × (УС1- УС0))/100,                                (23) 

 

где ΔПП(С) - изменение прибыли от продажи под влиянием фактора «себестои-

мость проданной продукции»; 
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 - соответственно уровни себестоимости в отчетном и базисном пе-

риодах; 

С1 и С0 – соответственно себестоимость проданной продукции (товаров) в от-

четном и базисном периодах. 

УС1 = С1/ В1×100 % = 2 547 446 / 2 763 918 ×100%= 92,17 %, 

УС0 = С0/ В0×100 % = 1 739 293 /2 216 008 ×100%= 78,49 %, 

ΔПП(С) = (2 763 918 × (92,17 -78,49)) / 100 = 3 781,1 тыс. руб. 

Расходы – это факторы обратного влияния по отношению к прибыли, поэтому 

изменение себестоимости привело к снижению суммы прибыли от продажи на ‒ 

3 781,1 тыс. руб. 

Рассчитаем  влияния фактора «Коммерческие расходы»: 

Для расчета используется формула, аналогичная предыдущей: 

ΔПП(КР) = (В1 × (УКР1- УКР0))/100,                            (24) 

 

где ΔПП(КР) ‒ изменение прибыли от продажи под влиянием фактора «коммер-

ческие расходы»; 

 ‒ соответственно уровни коммерческих расходов в отчетном и 

базисном периодах. 

УКР1 = КР1/ В1×100 % = 102 437 / 2 763 918×100 %= 3,7 %, 

УКР0 = КР0/ В0×100 % = 50 462 / 2 216 008 ×100 %= 2,3 %, 

где  – соответственно коммерческие расходы в отчетном и базисном пе-

риодах. 

ΔПП(КР) = (2 763 918 × (3,7– 2,3))/100 = 38 694,8 тыс. руб. 

Таким образом, перерасход по коммерческим расходам в 2015 году и повыше-

ние их уровня на 1,4 % привели к уменьшению суммы прибыли от продажи на 

38 694,8 тыс. руб. 

Остальные показатели ‒ факторы от прочей деятельности не оказывают столь 

существенного влияния на прибыль, как факторы хозяйственной сферы. Таким 
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образом,  обобщим влияние факторов, воздействующих на прибыль от продажи и, 

следовательно, на прибыль отчетного периода до налогообложения (таблица 13). 

Таблица 13 –  Сводная таблица влияния факторов на выручку ООО «МетСервис» 

Показатели-факторы 

 

Сумма, тыс. руб. 

Количество проданной продукции (работ, услуг) +55 470,1 

Изменение цен на реализованную продукцию +22 168,7 

Себестоимость проданной продукции, работ, услуг - 3 781,1 

Коммерческие расходы - 38 694,8 

Совокупное влияние основных факторов на прибыль предприятия + 35 162,9 

 

Из таблицы 13 видно, что сумма факторов повлекших рост выручки предпри-

ятия в отчетном году составила 35 162,9 тыс. руб.   

На финансовые результаты большое влияние оказывает рентабельность пред-

приятия. В таблице 14 рассчитаем коэффициенты рентабельности ООО «МетСер-

вис»  за 2014-2015 гг.   

 Таблица 14 –  Анализ рентабельности предприятия 

Наименование показателя 

 

Расчет  2014 2015 Изменения 

Общая рентабельность, % 
%100

.
х

Выр

П
К Р

РК      
14,2 4,1 -10,1 

Рентабельность основной деятель-

ности (издержек) , % 

Крод = Ппр./Рас. 0,07 0,01 -0,06 

Рентабельность оборота (продаж) , 

% В

П
К Р

РП   
0,06 0,01 -0,05 

Рентабельность активов (имущест-

ва) , % 
I

Р

РВ
А

П
К   

0,02 0,004 -0,02 

Рентабельность текущих активов, 

% 

Кра = Стр.1370/Стр. 

1200 

0,11 0,11 0 

Рентабельность производственных 

фондов, % 

Крпф. = Впр. / Ос.+ 

Зап. 

0,7 0,6 -0,1 

Экономическая рентабельность, % Эрен. = Нрас.пр. 

/ВБ 

0,03 0,03 0 

 

Полученные результаты показателей рентабельности свидетельствуют о сни-

жении рентабельности предприятия (рис 5).  
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Рисунок 5 – Динамика рентабельность предприятия 

Так, коэффициент общей рентабельности составил в отчетном периоде 4,1 %, 

то есть на 1 рубль выручки от реализации приходится 4,1 копейки прибыли от 

продаж. Коэффициент рентабельности продаж ниже уровня   2014 г., в связи с бо-

лее медленным снижением средней цены недвижимости (-7 %), по сравнению со 

снижением средней продажной цены (-16 %). 

Рентабельность основной деятельности (издержек) снизилась на 0,06 % это 

значит, издержки предприятия снизились по сравнению началом анализируемого 

периода. Это свидетельствует о том, что на каждый рубль выручки от реализации 

приходится 0,6 копейки чистой прибыли. 

Рентабельность продаж   к концу года снизилась на 0,05 % году, что говорит 

снижении эффективности продукции предприятия за отчетный период. 

Показатель рентабельности имущества снизился на 0,02 % и составил 0,004 % 

т.е произошло снижение  чистой прибыли получено на 1 рубль оборотных 

средств. 

Показатели текущих активов, а также экономической рентабельности остались 

неизменными и граничат с нулевыми отметками, это значит, что предприятие  на 

пороге нерентабельного. 

Для полной оценки финансовой деятельности и финансовых результатов на 

ООО «МетСервис» проанализируем  выполнение «золотого правила экономики»: 

 (Тпр >Тр >Так >100 %)  ,                                       (25) 
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где Тп - темп изменения прибыли; 

Тв – темп изменения выручки от реализации продукции (работ, услуг); 

Так – темп изменения активов (имущества) предприятия. 

Тпр = 16 133 / 93 660 х 100 % = 17,23 

 Тр = 2 763 918 / 2 216 008 х 100 % = 124,72 

Так = 2 040 607/1 934 118 х100 % = 105,51 

 

17,23 <124,72 <105,51 >100 % ,                              (26) 

 

Таким образом, несмотря на рост выручки на ООО «МетСервис» не выполня-

ется золотое правило экономики, это свидетельствует о неэффективном использо-

вании капитала предприятия в области активов предприятия, это подтверждает и 

снижение прибыли от продаж и чистой прибыли предприятия в отчетном году. 

2.3 Основные проблемы финансовой деятельности предприятия ООО 

«МетСервис» 

Анализ финансово деятельности предприятия показал, что несмотря на ста-

бильную работу и рост выручки ООО «МетСервис», нельзя не отметить спад не-

которых финансовых показателей.  

Положительным моментом деятельности предприятия является то, что расчет-

ные коэффициенты ликвидности характеризуют ООО «МетСервис» как предпри-

ятие, обладающее высокой степенью платежеспособности. На фоне этого рента-

бельность продаж снизилась почти в три раза. То есть падает прибыль с каждого 

рубля реализации, и к концу анализируемого года предприятие являлось низко-

рентабельным.  

Проблемой является также то, что три соотношения групп из четырех  не от-

вечает условиям абсолютной ликвидности баланса. Так, быстрореализуемые ак-

тивы меньше краткосрочных пассивов. Медленно  реализуемые активы меньше 
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долгосрочных пассивов. А труднореализуемые активы наоборот больше постоян-

ных  пассивов. 

Это свидетельствует о том, что в ООО «МетСервис» не имеет возможности 

погасить текущую задолженность кредиторов. Количество краткосрочных пасси-

вов на предприятии равно нулю, что обусловлено отраслевой принадлежностью 

предприятия. В отдаленной перспективе предприятие не сможет расплатиться по 

своим обязательствам. К недостаткам можно отнести и  недостаточность собст-

венного капитала для покрытия труднореализуемых активов. 

Кризисную ситуацию подтверждают и расчетные коэффициенты финансовой 

устойчивости. Так, коэффициент автономии ниже рекомендуемого значения и 

продолжает снижаться. Коэффициент финансирования показал динамику роста 

заемного капитала предприятия, что означает, что на предприятии существует не-

достаток собственного капитала по отношению к заемному. Это подтверждает и 

рост мультипликатора собственного капитала. 

Основной проблемой влияющей на эффективность финансовой деятельности 

стало отсутствие собственного капитала и в частности собственных оборотных 

средств. 

Таким образом, рассчитанные  данные финансовой деятельности ООО «Мет-

Сервис», свидетельствуют о его критической финансовой устойчивости предпри-

ятия за счет того, что у предприятия нет собственных оборотных средств и оно 

полностью зависит от внешних кредиторов. На основании этого финансовую си-

туацию можно охарактеризовать как кризисную. Предприятие обеспечено только 

общими источниками формирования запасов, и кредиторская задолженность ис-

пользуется не по назначению. 

Можно  отметить, что ООО «МетСервис» находится в состоянии застоя 

производственной деятельности не осваиваются новые технологии и нет 

совершенствования старых производственных возможностей. 

Предприятию необходимо рассмотреть возможность продажи части основных 

средств, сдача их в аренду или, при отсутствии свободных основных производст-
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венных и непроизводственных средств, возможность вложения собственных 

средств в модернизацию производственных основных фондов, с целью увеличе-

ния эффективности их использования.  

Для целесообразности этих предложений проведем анализ предприятия на 

возможность банкротства. 

Вероятность  банкротства будет проводиться по методике Э. Альтмана. В 1968 

г. им была предложена пятифакторная модель прогнозирования.  

Z = 1,2Х1 + 1,4Х2 + 3,3Х3 + 0,6Х4 + Х5 ,                                (27) 

где, X1 ‒ оборотный капитал к сумме активов предприятия. Показатель оценивает 

сумму чистых ликвидных активов компании по отношению к совокупным акти-

вам; 

X2 ‒ не распределенная прибыль к сумме активов предприятия, отражает уро-

вень финансового рычага компании; 

X3 ‒ прибыль до налогообложения к общей стоимости активов. Показатель 

отражает эффективность операционной деятельности компании; 

X4 ‒ рыночная стоимость собственного капитала / бухгалтерская (балансовая) 

стоимость всех обязательств; 

Х5 ‒ объем продаж к общей величине активов предприятия, характеризует 

рентабельность активов предприятия. 

В результате подсчета Z-показателя для конкретного предприятия делается за-

ключение: 

Если Z < 1,81 – вероятность банкротства составляет от 80 до 100 %; 

Если 2,77 <= Z – средняя вероятность краха компании от 35 до 50 %; 

Если 2,99 < Z– вероятность банкротства не велика от 15 до 20 %; 

Если Z <= 2,99 – ситуация на предприятии стабильна, риск неплатежеспособ-

ности в течении ближайших двух лет крайне мал. 

Точность прогноза в этой модели на горизонте одного года составляет 95 %, на 

два года - до 83 %, что говорит о достоинстве данной модели. Сведем все необхо-

димые данные в таблицу 15. 
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Таблица 15 – Анализ вероятности банкротства ООО «МетСервис»  

Показатели Расчет  2014 2015 Изменение 

Отношение чистого обо-

ротного капитала к сумме 

активов (Х1) 

Стр. (1200 -1500)/ 

1200 

0,10 0,41 0,31 

Рентабельность активов 

(Х2) 

Стр. 1370/1600 0,03 0,03 0 

Уровень доходности акти-

вов (Х3) 

Стр. 2300(ф.№2) / 

1600 

0,02 0,003 -0,017 

Коэффициент соотноше-

ния собственного и заем-

ного капитала (Х4) 

Стр. 1300/(1400+1500) 0,36 0,32 -0,04 

Оборачиваемость активов 

(Х5) 

 (Стр. 1100 +1200)/ 

1370 

3,75 4,12 0,37 

Интегральный показатель уровня угрозы банкрот-

ства 

4,03 4,33 0,303 

Степень вероятности банкротства Низкая  Низкая   

 

 На основании полученных данных, найдем интегральный показатель Z: 

Z 2014= 0,717X1  +  0,847X2  + 3,107 X3 + 0,42 X4  + 0,995X5 = 0,07 + 0,025 + 

0,06 + 0,15 + 3,73 = 4,03 

Z 2015 = 0,717X1  +  0,847X2  + 3,107 X3 + 0,42 X4  + 0,995X5  = 0,07 + 0,025 + 

0,009 + 0,13+ 4,09 = 4,33 

 Таким образом, можно сделать вывод, о том, что, несмотря на низкую финан-

совую устойчивость, вероятности банкротства на предприятии нет.  А, следова-

тельно, можно говорить только о не эффективном финансовом ведении. Руково-

дству предприятия ООО «МетСервис» необходимо существенно изменить суще-

ствующие финансовые активы и всю финансовую систему действующую на 

предприятии на анализируемый период.  
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3 СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ ФИНАНСОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ 

3.1 Направления совершенствования финансовой деятельности предприятия 

 Финансовая деятельность как составная часть хозяйственной деятельности 

предприятия направлена на обеспечение планомерного поступления и использо-

вания финансовых ресурсов, соблюдения расчетной дисциплины, достижения ра-

циональных соотношений собственных и заемных средств и наиболее эффектив-

ного их использования. Анализ финансовой деятельности ООО «МетСервис» по-

казал, что на предприятии существуют определенные проблемы финансирования. 

У предприятия наблюдается недостаток собственного капитала. Хозяйственная 

деятельность осуществляется преимущественно за счет долгосрочных и кратко-

срочных заемных средств. Все это ведет предприятию к снижению финансовой 

устойчивости и росту неплатежеспособности. ООО «МетСервис» необходимо 

прочно принимать меры по стабилизации финансовой деятельности и в частно-

сти, финансовых потоков. 

Причинами кризисного финансового состояния, как показал анализ, является: 

1) Неэффективное управление руководства предприятия, а также неорганизо-

ванное управление производством на предприятии. Это влечет за собой не свое-

временное выполнение работ, а также выполнение работ низкого качества. Вслед-

ствие чего на предприятии увеличиваются расходы на выплату штрафов и неусто-

ек по заключенным договорам, что влечет за собой сокращение прибыли и про-

слеживается в отчете о прибыли и убытках. 

2) Неиспользование резервов повышения эффективности производства. 

Основные фонды предприятия имеют большой процент износа, что в свою 

очередь снижает производительность труда и увеличивает затраты на текущий и 

капитальный ремонт техники. Увеличение запасов строительных материалов ве-

дёт к затариванию и как следствие к увеличению периода оборачиваемости и за-

мораживанию денежных средств. Эти факторы говорят о неэффективном ме-

неджменте. 
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3) Снижение платежеспособности покупателей и заказчиков приводят к росту 

дебиторской задолженности на предприятии, увеличению сроков ее оборачивае-

мости и негативно отражаются на финансовом состоянии предприятия. 

4) Неэффективная структура текущих затрат приводящая к недостаточной ли-

квидности баланса, что указывает на нехватку активов высокой ликвидности, не-

обходимых для погашения финансовых обязательств. На рисунке 6 представлено 

дерево целей ООО «МетСервис». 

  

 

 

 

 

 

Рисунок 6 – Дерево целей ООО «МетСервис» 

  Стратегической целью и основной линией развития ООО «МетСервис» 

должно стать, на наш взгляд, достижение финансовой устойчивости. То есть на 

данном этапе развития предприятия приоритетным аспектом должен стать финан-

совый, так как достаточность реального собственного капитала, обеспеченность 

собственными оборотными средствами и безубыточность обеспечивают и могут 

обеспечить возможность решения всех других вопросов в жизнедеятельности сис-

темы, в том числе решение социальных задач, внедрение эффективного маркетин-

га, развитие инвестиций. 

С учетом выявленных недостатков ООО «МетСервис»  можно  выделить на-

правления, которые позволили бы еще улучшить его финансовое положение. 

На ООО «МетСервис»  основной удельный вес в источниках формирования 

активов занимает заёмный капитал. Так на протяжении рассматриваемого перио-

да его удельный вес в общей структуре источников формирования занимал более 

75 %. Значение удельного веса собственного капитала, напротив, очень мало. По-

этому необходимо увеличение стоимости собственного капитала. Добиться этого 
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можно путем продажи неиспользуемых внеоборотных активов предприятия, сни-

жением кредиторской задолженности, а также повышением сумм денежных 

средств и дебиторской задолженности в оборотных активах, при этом чистую 

прибыль отчетного периода на настоящем этапе развития предприятия использо-

вать на инвестирование в производственный процесс. Также необходимо увели-

чение резервного капитала для привлечения внимания инвесторов. 

Величину заемного капитала в свою очередь необходимо снизить и миними-

зировать, при этом оптимизировать его структуру. Этого можно добиться путем 

своевременного, планомерного погашения предыдущих задолженностей по нало-

гам и сборам и отказа от привлечения новых земных источников.   

Также необходимо обратить внимание на то, что внеоборотные активы зани-

мают менее значительное место в стоимости имущества, что является негативной 

тенденцией. Таким образом, необходимо обратить внимание на возобновление 

материально-технической базы, в том числе основных средств для увеличения 

рентабельности производственного процесса и оснащение его современными ви-

дами техники, повышающими производительность труда работников предприятия 

и позволяющими выявлять резервы снижения расходов. 

Структура оборотных активов также не является оптимальной. В структуре 

оборотных активов преобладают запасы. Это значит, что продукция предприятия 

производится впрок, на склад. При дано специфике деятельности предприятия, 

это не целесообразно. Предприятию следует минимизировать запасы готовой 

продукции. 

При данной структуре ООО «МетСервис» рекомендуется разработать про-

грамму мероприятий по управлению оборотными активами. 

Сумму высвобожденных оборотных средств предприятия необходимо напра-

вить на реализацию мероприятий по выходу из неустойчивого финансового по-

ложения ООО «МетСервис». 

При анализе ликвидности выявлено, что на протяжении всего рассматриваемо-

го периода баланс данного предприятия не считается абсолютно ликвидным. Не-
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выполнение первого неравенства влечет за собой снижение ликвидности по всем 

остальным показателям и ведет к снижению финансовой устойчивости, хотя 

предприятие частично обеспечено собственными оборотными средствами. 

Для повышения уровня текущей ликвидности необходимо способствовать 

росту обеспеченности запасов собственными оборотными средствами, для чего 

следует увеличивать собственный оборотный капитал и обоснованно снижать 

уровень запасов. Коэффициент покрытия можно повысить путем пополнения соб-

ственного капитала предприятия и обоснованно сдерживать рост внеоборотных 

активов. 

Анализ коэффициентов ликвидности и платежеспособности показал, что пред-

приятие на данный момент не имеет возможности своевременно и в полном объ-

еме выполнять краткосрочные обязательства за счет текущих активов. Основным 

фактором повышения уровня абсолютной ликвидности является равномерное и 

своевременное погашение дебиторской задолженности. За анализируемый период 

дебиторская задолженность выросла, это также  отрицательно сказывается на фи-

нансовом состоянии предприятия. Для ускорения инкассации дебиторской задол-

женности необходимо принять следующие меры: 

‒ отпускать товары покупателям на условиях предоплаты; 

‒ предоставить скидки покупателям за сокращение сроков погашения задол-

женности, чтобы побудить их оплатить счета до установленного срока оплаты; 

‒ ввести штрафные санкции за просрочку платежа. 

Также негативным моментом, повышающим неплатежеспособность ООО 

«МетСервис», является то, что в каждом отчетном периоде организация имеет не-

достаток денежных средств для выполнения своих текущих обязательств, кото-

рый к концу года увеличивается. Исключение составляют медленно реализуемые 

активы, которыми организация располагает в избытке. 

Для улучшения финансового положения предприятия ООО «МетСервис» и 

рационализации управления его финансовыми ресурсами предлагается провести 

следующие мероприятия: 
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1) Разработать финансовую стратегию наращивания собственных финансовых 

ресурсов за счет изменения внеоборотных активов и снижения себестоимости вы-

пускаемой продукции. 

2) Провести инвентаризацию основных средств с целью выявления технически 

непригодного оборудования. 

3) Организовать теоретическую переподготовку кадров всех экономических 

служб, включая бухгалтерских работников по управлению финансовыми ресур-

сами предприятия либо любой другой программе аналогичного содержания. 

4) С целью снижения издержек на хранение и обеспечения непрерывной дея-

тельности предприятия провести инвентаризацию производственных запасов, вы-

явить неликвидные, испорченные, дефицитные запасы, определить оптимальный 

объем производственных запасов. 

5) Ввести в практику на постоянной основе проведение экономического анали-

за деятельности предприятия. Сформировать информационно-аналитическую ба-

зу. 

6) Разработать амортизационную политику предприятия, включая самостоя-

тельное определение сроков использования основных фондов и, соответственно 

норм амортизационных отчислений, выбора методов начисления амортизации, 

выбора сроков и методов переоценки основных фондов в соответствии с бухгал-

терскими стандартами. 

 Для стабилизации финансового положения руководству предприятия реко-

мендуется: 

‒ для установления отношений с зарубежными контрагентами заводу необхо-

димо получить гарантии надежного банка, работающего на мировом рынке меж-

банковских отношений; 

‒ для укрепления позиций на внешнем рынке рекомендуется создать центр 

финансового учета с целью обеспечения четкого контроля за использованием фи-

нансовых и материальных ресурсов и мотивации работников предприятия; 
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‒ отказаться от практики планирования загрузки производственных мощно-

стей без увязки с реальным рыночным спросом, обеспеченным договорными обя-

зательствами с покупателями. Провести очистку активов предприятия от нелик-

видных активов и не вкладывать средства в производство продукции не обеспе-

ченной договорами; 

‒ установить более жесткий контроль за использованием средств, поступаю-

щих в качестве предоплаты по заказам, свести до минимума привлечение заемных 

средств в форме кредитов и займов, а также полностью отказаться от заимствова-

ния ресурсов по договорам финансовой аренды, поскольку данная схема является 

еще менее выгодной для предприятия. 

Для повышения эффективности системы материально-технического снабже-

ния рекомендуется: 

‒ провести комплексную инвентаризацию остатков товарно-материальных 

ценностей на складах предприятия с целью реализации ликвидных, но в дальней-

шем не участвующих в производственном процессе ценностей; 

‒ провести инжиниринг процесса закупок (управления снабжения) с целью 

разработки внутренних нормативных актов, регламентирующих процесс закупок 

и мотивацию работников снабжения. 

Для активизации работы сбытовой системы ООО «МетСервис» рекомендует-

ся: 

‒ активнее предлагать свои услуги на внутреннем рынке РФ и бывших стран 

СНГ путем установления деловых отношений с потенциальными покупателями 

завода; 

‒ четко организовать работу отдела сбыта с целью обеспечения контроля над 

потоками отгружаемой продукции и разработать для работников отдела систему 

мотивации, привязанную к результатам работы данного подразделения; 

‒ разработать комплекс мер по работе с потенциальными покупателями на 

стадии предшествующей заключению договоров, для снижения сумм просрочен-

ной дебиторской задолженности; 
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‒ наладить контроль за целевым использованием авансов, полученных от по-

купателей, что должно позволить предприятию отказаться от использования зай-

мов и кредитов; 

‒ провести списание тех обязательств, по которым истекли сроки исковой дав-

ности; 

‒ провести комплексную инвентаризацию остатков готовой продукции, нахо-

дящихся на складах завода с целью ее ранжирования на продукцию, годную для 

дальнейшей реализации и продукцию вообще не востребованную рынком. 

Для оптимизации организационной структуры завода и повышения степени 

контроля над финансовой деятельностью предприятия, рекомендуется: 

‒ определить структуру центров финансовой ответственности и на ее основе 

внедрить на предприятии систему бюджетирования и налогового планирования. 

Все предложенные мероприятия ориентированы на то, чтобы улучшить фи-

нансовое состояние предприятия. В процессе последовательного проведения вы-

шеизложенных мероприятий ООО «МетСервис» получит необходимые навыки, 

требуемые для дальнейшего успешного разрешения возникающих трудностей. Но 

главным преимуществом принятых мер окажется отлаженная система деятельно-

сти в организации. 

Таким образом, применение данных направления позволит предприятию по-

высить финансовую деятельность. 

3.2 Мероприятия по совершенствованию финансовой деятельности 

В таблице 16 исходя и разработанных направлений совершенствования финан-

совой деятельности для ООО «МетСервис», представлены необходимые меро-

приятия.  
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 Таблица 16 – Мероприятия для совершенствования финансовой  

                        деятельности ООО «МетСервис» 

Направления  совершен-

ствования 

Мероприятия 

Увеличение собствен-

ных средств  

1 Сокращения суммы постоянных расходов на содержание управ-

ленческого персонала, ремонт основных средств и т.д.; 

2 Снижение уровня переменных издержек за счет сокращения 

численности производственного персонала и роста производи-

тельности труда; 

1 Ускоренной амортизации машин и оборудования; 

2 Реализации неиспользуемого имущества. 

Рост финансовой устой-

чивости 

1 Изменить управление производством; 

2 Осваивать новые методы и технику управления; 

3 Тщательно планировать политику ценообразования; 

4 Изыскивать резервы по снижению затрат на производство; 

5 Активно заниматься планированием и прогнозированием управ-

ления финансов предприятия. 

Снизить себестоимость 

продукции 

1 Увеличение объема ее производства за счет более полного ис-

пользования производственной мощности предприятия (Р^VВП); 

2 Сокращение затрат на производство (РvЗ) за счет повышения 

уровня производительности труда, экономного использования сы-

рья, материалов, электроэнергии, топлива, оборудования, 

3 Сокращения непроизводительных расходов, производственного 

брака и т.д. 

Снизить товарные запа-

сы на складах 

1 Реализация неиспользованных товарных запасов; 

2 Изготовление продукции на договорных условиях и по предоп-

лате; 

3 Строгий учет запасов на складах. 

 

Предложенные мероприятия позволят организации стабилизировать свое фи-

нансовое положение за счет эффективного использования своих средств и полу-

чения дополнительной прибыли.  В качестве оптимизации финансовой деятельно-

сти и роста финансовой устойчивости предприятию следует провести мероприя-

тия, рассчитанные как на краткосрочную, так и на долгосрочную перспективу.  

Мероприятия краткосрочного и долгосрочного характера по сбалансированно-

сти дефицитного денежного потока представлены в таблице 17. 
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 Таблица 17 – Мероприятия по сбалансированности  денежных средств 
 

Мероприятия краткосрочного характера по  

сбалансированности денежных средств 

Мероприятия по ускорению привлечения 

денежных средств 

Мероприятия по замедлению выплат денежных 

средств 

Обеспечение частичной или полной пред-

оплаты за услуги 

Увеличение по согласованности с поставщика-

ми сроков предоставления предприятию товар-

ного кредита 

Сокращение сроков предоставления товар-

ного кредита покупателям 

Использование флоута (периода прохождения 

выписанных платежных документов до их опла-

ты) для замерения инкассации собственных пла-

тежных документов 
Увеличение размера ценовых скидок для 

реализации продукции за наличный расчет 

Ускорение инкассации просроченной деби-

торской задолженности 

Приобретение долгосрочных активов на услови-

ях лизинга 

Использование современных форм реинве-

стирования дебиторской задолженности 

(факторинга, форфейтинга) 

Реструктуризация полученных кредитов путем 

перевода краткосрочных в долгосрочные 

Мероприятия по увеличению положитель-

ного денежного потока 

Мероприятия по сокращению отрицательного 

денежного потока 

Продажа часта долгосрочных финансовых 

вложений 

Снижение суммы постоянных издержек пред-

приятия 

Привлечение долгосрочных кредитов Снижение суммы переменных издержек пред-

приятия 

Продажа или сдача в аренду неиспользуе-

мых видов основных средств 

 

Привлечение стратегических инвесторов  

 

Для роста денежных потоков целесообразно рассмотреть и рассчитать их 

резервы увеличения. Приток денежных средств возможен при росте объемов от 

реализации, что повлечет к росту прибыли, и снижении себестоимости. 

Источниками роста прибыли являются: 

‒ увеличение объема реализации продукции; 

‒ снижение ее себестоимости; 

‒ повышение качества товара; 

‒ реализация ее на более выгодных рынках сбыта. 
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Для определения резервов роста прибыли за счет увеличения объемов продаж  

необходимо резерв роста объема продаж умножить на фактическую прибыль в 

расчете на единицу продукции (2 763 918 / 2 418 000 = 1,14 где, 2763 918 выручка 

за 2015 год; 2 418 000 произведено шт. за год) соответствующего вида: 

P ↑ Пvpп =∑ (Р↑VPi х Пil), 
                                  (28)       

 

где Р VРП – резерв  роста объема реализации;  

ФП – фактическая прибыль, руб. 

Резерв роста объема реализации ООО «МетСервис» представлен в таблице 18.  

Таблица 18 – Исходные данные для расчетов резервов прибыли объема  

              продаж 
Показатель Значение показателя 

тыс. руб. 

Сумма выручки, на одного  сотрудника в год  28 790,8 

Дополнительная сумма выручки на следующий год  9 596,9 

Резерв  роста реализации 1: 2 3,00  

 

* Таблица составлена автором 

Рассчитаем размер прибыли ООО «МетСервис»:  

Р↑Пурп = 3,00 х 1,14 = 3,42  

Резерв роста прибыли составит  3,42  тыс. руб., как видим сумма которую 

составит прибыль достаточно мала. Из этого следует, что прибыль за счет роста 

объема продаж  предприятие не получит. 

Источниками снижения себестоимости являются прямые и косвенные затраты. 

Так же большой долей затрат в ООО «МетСервис» являются затраты 

направленные на организацию труда и управления. 

К этой группе расходов относятся следующие затраты: 

‒ расходы на оплату труда; 

‒ материальные расходы; 

‒ прочие расходы; 

‒ расходы на амортизацию; 

‒ налоги и сборы, включаемые в себестоимость. 
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Рассмотрим  на рисунке  7  затраты ООО «МетСервис». 

 

Рисунок 7 – Структура затрат на предприятии ООО «МетСервис» 

Как видно из рисунка  большой долей затрат являются материальные затраты 

что составляют 964 422 тыс. руб., так же большой долей расходов являются 

затраты на оплату труда и составляет 521 327 тыс. руб.  

Таким образом, из выше изложенного можно сделать вывод, что наиболее 

заметнее снизить затраты возможно по таким показателям, как: 

‒ материальные расходы; 

‒ расходы на оплату труда. 

Снижение себестоимости (∆С) в результате проведения организационно-

технических мероприятий можно рассчитать по формуле: 


n

iCС
1 ,                                                    (29) 

 где iC
 ‒ снижение себестоимости;  

по факторам i = 1 …n. 

В таблице 19 приведем исходные данные для расчета снижения себестоимости 

продукции ООО «МетСервис»  за 2015 год  в соответствии с мероприятиями по 

снижению затрат на 2016 год. 
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Таблица 19 – Исходные данные для расчета снижения себестоимости  

                 Наименование показателя 
Ед. 

изм. 
Величина 

Себестоимость продукции на прогнозный  2016 год 
тыс. 

руб. 
2 547 446 

Планируемый прирост производительности труда % 18,75 

Планируемый прирост заработной платы в связи с ростом 

производительности труда 
% 2,49 

Удельный вес зарплаты в объеме реализации в 2015 году % 14,00 

Удельный вес материалов в составе реализуемой продукции  % 10,80 

Планируемый процент экономии материальных затрат за счет (снижения 

закупочных цен) 
% 9,65 

Объем работ в текущих ценах за вычетом налогов и платежей из 

прибыли 

тыс. 

руб. 
1 424 303 

 

* Таблица составлена автором 

Экономия на зарплате за счет опережающего роста выработки по сравнению с 

заработной платой. Данная экономия возникает в связи с уменьшением удельного 

веса зарплаты в сметной стоимости операций. 

Экономия зарплаты в относительном выражении (в %): 

%
100

зрп

vt

зрпvt

зрп 



 






,                                (30) 

где vt
 ‒ планируемый прирост производительности труда;  

зрп
 ‒ планируемый прирост заработной платы в связи с ростом 

производительности труда;  

зрп
 ‒ процент зарплаты в объеме реализации ; 

  nзрп,
 = (18,75 – 2,49/(100 + 18,75)) х 14% = 1,86 % 

Экономия зарплаты в абсолютном выражении: 

100

зрп

зрп

ТП
С




,                                             (31) 

где ТП – себестоимость товарной продукции отчетного периода; 
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зрпС
 =1424 303 х 1,86 /100 % = 26 492,03  руб. 

Бережное хранение и более экономное расходование сырья и материалов: 

Экономия затрат в абсолютном выражении: 

100100

мзм
м ТПС

 


,                                     (32) 

где м  ‒ процент доли сырья и материалов в составе реализуемой продукции;  

мз
 ‒ планируемый процент экономии сырья и материалов (к объему затрат) 

в результате реализации вышеуказанной совокупности мероприятий; 

∆См= 1424 303 х 0,11 х 1,86 = 291 412,39  руб. 

Экономия затрат в относительном выражении (в % к реализации): 

%100



ТП

м
С

м


                                    (34) 

%45,20%1001424303/39,291412  м  

Снижение себестоимости (∆С) в результате снижения управленческих 

расходов и роста оборачиваемости капитала: 

∆С = ∑∆С = 26 492,03 + 291 412,39 =317 904,42  руб. 

Планируемый процент снижения себестоимости в результате снижения 

управленческих расходов и роста оборачиваемости капитала:  

∆С = (317 904,42 / 2 547 446) х 100 % = 12,48 % 

Резервами снижения затрат явилось снижение материальных затрат и затрат на 

оплату труда. Внедрение данных мероприятий позволит ООО «МетСервис» 

снизить себестоимость продукции на 12,48 % или на 317 904 ,42 руб. 

Анализ рентабельности показа, что в 2015 году рентабельность капитала ООО 

«МетСервис» составляла всего 4,1 %, поэтому найдем резервы роста рентабель-

ности капитала. 

Основными источниками роста уровня рентабельности капитала являются: 

‒ увеличение суммы прибыли от реализации продукции; 

‒ снижение себестоимости продукции.  
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Для подсчета резервов использована следующая формула: 

1

1

iвiв

1
1в

З

П

СVРП

ПРП
RRRР 







,                                         (34) 

где RР   ‒ резерв роста рентабельности;  

Rв ‒ возможный (прогнозируемый) уровень рентабельности; 

 R1 ‒ фактический уровень рентабельности капитала;  

П1 ‒ фактическая сумма прибыли;  

ПР   ‒ резерв роста прибыли от реализации продукции; 

VРПв – рентабельность продаж;  

Сiв ‒ возможный уровень себестоимости i-х видов продукции с учетом выяв-

ленных резервов снижения;  

Зi ‒ фактическая сумма затрат от реализованной продукции. 

%34,1108,142,12
2547446

2763918

7,222952401,0

42,30,2763918





х
RР

 

 

Уровень рентабельности капитала ООО «МетСервис» повысится за счет изме-

нения указанных источников до 11,34 %. Таким образом, расчет резервов показал, 

что экономия зарплаты составит  1,86 %. Экономия затрат соответственно 20,45 

%. Снижение себестоимости в результате проведения организационно-

технических мероприятий составит 12,48 %. 

Таким образом, за счет выявленных резервов получим приток денежных  

средств в размере 317 904 тыс. руб. 

Значительным притоком собственного капитала для предприятия станет 

продажа устаревших и неиспользуемых собственных средств. Так, на начало 2016 

года у предприятия  на балансе имеется основных средств на 3 021 350 тыс. руб.  

По данным полученным из бухгалтерии, 15 % основных средств морально 

устарело и не используется и 7 % оборудования находится в аренде у сторонних 

организаций. Поэтому имеется возможность  продажи 20 % оборудования и 

материалов по остаточной стоимости. 
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 3 021 350  х 20 % = 604 270 тыс. руб. 

Таким образом, если руководство предприятия продаст все неиспользуемые 

основные средства, то получит дополнительных денежных средств в размере 604 

270 тыс. руб. 

3.3 Экономическая эффективность разработанных мероприятий по совершен-

ствованию финансовой деятельности предприятия 

Рассмотрим, как изменится финансовая деятельность предприятия после вне-

дрения всех предложенных мероприятий. На рисунке 8 показано изменение в ак-

тиве баланса после продажи основных средств.  

 

Рисунок 8– Изменение активов баланса ООО «МетСервис», % 

На рисунках 9 и 10 показана динамика прибыли и себестоимости ООО «Мет-

Сервис» после выявленных резервов. 
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Рисунок 9 – Динамика изменения себестоимости ООО «МетСервис» после выяв-

ленных резервов, тыс. руб. 

 

Рисунок 10 – Динамика изменения прибыли ООО «МетСервис» после выявлен-

ных резервов, тыс. руб. 

Как видно из рисунков на предприятии наблюдается значительные положи-

тельные изменения. Для подтверждения положительных изменений проведем   

расчеты изменения финансово устойчивости предприятия ООО «МетСервис» по-

сле проведенных мероприятии по совершенствованию финансовой деятельности 

(таблица 20). 

Таблица 20 – Динамика изменений финансовых коэффициентов ООО 

«МетСервис» после внедрения мероприятий 

Показатель 2014 2015 Прогноз Изменения  Норматив 

Коэффициент автономии 0,3 0,2 0,5 +0,3 Больше 0,6 

Коэффициент финансирования 0,4 0,4 0,9 +0,5 Больше 1 

Мультипликатор собственного 

капитала 

0,97 1,02 1,9 -0,88 Больше 2 

Коэффициент финансовой устой-

чивости 

0,76 0,85 5,6 +4,75 Больше 7 

Коэффициент капитализации 2,75 3,12 1,8 -1,32 Меньше 1 

Коэффициент обеспеченности 

собственными  оборотными сред-

ствами 

-1,8 -2,04 0,6 +1,44 Больше 0,7 

Коэффициент маневренности 0,03 0,12 0,32 +0,2 Больше 0,2 
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Как видно из таблицы 20 показатели финансово устойчивости ООО «МетСер-

вис» стали более приближены к нормативам абсолютной финансовой устойчиво-

сти предприятия. Из этого следует, что выбранная для предприятия, стратегия 

развития финансово деятельности является правильной. В таблице 21 рассмотрим 

изменения показателя  ликвидности баланса. 

Таблица 21 – Изменения ликвидности баланса 

Показатели Формулы рас-

чета 

2014 2015 Прогноз  

АКТИВ 

Наиболее ликвидные активы 

(А1) 

Стр.1240+1250 639 176 173 841 788 111 

Быстрореализуемые активы 

(А2) 

Стр.1230+1260 609 300 315 225 315 225 

Медленнореализуемые активы 

(А3) 

Стр.1210 + 

Стр. 1220 + 

Стр. 1170 

685 642 1 551 541 1 551 541 

Труднореализуемые активы 

(А4) 

Стр. 1100 - 

Стр. 1170 

5 481 338 6 160 767 5 556 497 

ПАССИВ 

Наиболее срочные обязательст-

ва (П1) 

Стр.1520 305 619 1 190 660 750 823 

Краткосрочные пассивы (П2) Стр.1510+1550 1 433 886 0 0 

Долгосрочные пассивы (П3) Стр. 1400 3 699 121 5 017 752 5 017 752 

Постоянные пассивы (П4) Стр. 1300 + 

Стр. 1530 + 

Стр. 1540  

1 976 830 1 992 962 1 992 962 

БАЛАНС Стр.1700 7 415 456 8 201 374 8 201 374 

 

В таблице 22 указан расчёт ликвидности баланса. 

Таблица 22– Расчёт ликвидности баланса 

Расчет Платежный излишек или недостаток 

2014 2015 Прогноз  

А1  >  П1 639 176 > 305 619 173 841 <1 190 660 788 111> 750 823 

А2  >  П2 609 300 < 1 433 886 315 225 > 0 315 225 > 0 

А3  >  П3 685 642 < 3 699 121 1 551 541< 5 017 752 1 551 541< 5 017 752 

А4  <  П4 5 481 338 > 1 976 830 6 160 767 > 1 992 962 5 556 497 > 1 992 962 

 

Как видим, ликвидность баланса несколько улучшилась, так если ранее не 

совпадали три показатели ликвидности из четырех, то сейчас  не выполняются 

только два. Так наиболее ликвидные активы предприятия пришли в норму, это 
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произошло за счет привлечения денежных средств от продажи неиспользуемых 

основных средств. Также за счет роста собственных оборотных средств ООО 

«МетСервис» сможет погасить часть краткосрочно кредиторской задолженности, 

что снизит зависимость предприятия от внешних кредиторов. 

Рассмотрим, на рисунке 11 как изменится рентабельность предприятия.   

 

Рисунок 11 – Динамика рентабельность предприятия 

 Таким образом, выявление резервов роста прибыли, снижения себестоимости, 

и продажа части неиспользуемого оборудования приведет к росту эффективности 

финансовой деятельности ООО «МетСервис». На предприятия произойдет рост 

финансовой устойчивости, что положительным образом скажется на его ликвид-

ности, а рентабельность ООО «МетСервис» повысится в 4,7 раза. Из этого следу-

ет, что выявленные направления и разработанные мероприятия по совершенство-

ванию финансовой деятельности на ООО «МетСервис» являются эффективными. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

Эффективная финансовая деятельность предприятия зависит от  того как 

предприятия использует имеющиеся у него, финансовые ресурсы. Финансовыми 

ресурсами предприятия называются средства, которые немедленно могут быть 

использованы предприятием как знаки стоимости, которые характеризуют ее 

движение. К примеру, предприятие может обладать финансовыми средствами, 

представленными как деньгами (в кассе и на счетах), так и государственными 

ценными бумагами. При этом сами финансовые ресурсы организации подразде-

ляются на собственные и заемные средства. 

Собственные финансовые ресурсы и приравненные к ним средства включают: 

устойчивые пассивы организации, прибыль предприятия, амортизационные от-

числения, собственный капитал предприятия, целевые поступления от сторонних 

организаций и предприятий, паевые и иные взносы трудового коллектива и мно-

гое другое. 

К заемным денежным средствам относятся: привлекаемый в качестве допол-

нительного капитал предприятия, взятые в банке ссуды или кредиты, предостав-

ляемые предприятию со стороны на возвратной основе безвозмездная помощь. 

Проанализировав формирование и использование финансовых ресурсов в 

ООО «МетСервис», было выявлено следующее: наибольший удельный вес в 

структуре источников финансовых средств занимают заемные денежные средст-

ва, при этом основной объем заемного капитала представлен долгосрочной и 

краткосрочной кредиторской задолженностью. Это говорит о том, что финанси-

рование  оборотных средств ООО «МетСервис», осуществляется преимуществен-

но за счет расчетов с кредиторами. 

Анализ финансово деятельности предприятия показал, что несмотря на ста-

бильную работу и рост выручки ООО «МетСервис», нельзя не отметить спад не-

которых финансовых показателей.  

Положительным моментом деятельности предприятия является то, что расчет-

ные коэффициенты ликвидности характеризуют ООО «МетСервис» как предпри-
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ятие, обладающее высокой степенью платежеспособности. На фоне этого рента-

бельность продаж снизилась почти в три раза. То есть падает прибыль с каждого 

рубля реализации, и к концу анализируемого года предприятие являлось низко-

рентабельным.  

Проблемой является также то, что три соотношения групп из четырех  не от-

вечает условиям абсолютной ликвидности баланса. Так, быстрореализуемые ак-

тивы меньше краткосрочных пассивов. Медленно  реализуемые активы меньше 

долгосрочных пассивов. А труднореализуемые активы наоборот больше постоян-

ных  пассивов. 

Это свидетельствует о том, что в ООО «МетСервис» не имеет возможности 

погасить текущую задолженность кредиторов. Количество краткосрочных пасси-

вов на предприятии равно нулю, что обусловлено отраслевой принадлежностью 

предприятия. В отдаленной перспективе предприятие не сможет расплатиться по 

своим обязательствам. К недостаткам можно отнести и  недостаточность собст-

венного капитала для покрытия труднореализуемых активов. 

Кризисную ситуацию подтверждают и расчетные коэффициенты финансовой 

устойчивости. Так, коэффициент автономии ниже рекомендуемого значения и 

продолжает снижаться. Коэффициент финансирования показал динамику роста 

заемного капитала предприятия, что означает, что на предприятии существует не-

достаток собственного капитала по отношению к заемному. Это подтверждает и 

рост мультипликатора собственного капитала. 

Также негативным моментом, повышающим неплатежеспособность ООО 

«МетСервис», является то, что в каждом отчетном периоде организация имеет не-

достаток денежных средств для выполнения своих текущих обязательств, кото-

рый к концу года увеличивается. Исключение составляют медленно реализуемые 

активы, которыми организация располагает в избытке. 

Для улучшения финансового положения предприятия ООО «МетСервис» и 

рационализации управления его финансовыми ресурсами предлагается провести 

следующие мероприятия: Разработать финансовую стратегию наращивания соб-
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ственных финансовых ресурсов за счет изменения внеоборотных активов и сни-

жения себестоимости выпускаемой продукции. 

На основании внедрения разработанных мероприятий, уровень рентабельности 

капитала ООО «МетСервис» повысится за счет изменения указанных источников 

до 11,34 %, экономия зарплаты составит  1,86 %. Экономия затрат соответственно 

20,45 %. Снижение себестоимости в результате проведения организационно-

технических мероприятий составит 12,48 %. 

Таким образом, за счет выявленных резервов предприятие получит приток 

денежных  средств в размере 317 904 тыс. руб. за счет продажи части 

неиспользуемых основных средств оборотные активы ООО «МетСервис» 

увеличатся на 604 270 тыс. руб. 

Эти изменения приведут к росту: 

‒ финансовой устойчивости предприятия‒; 

‒ ликвидности предприятия; 

‒ рентабельности. 

Таким образом, разработанные мероприятия и их внедрение на ООО 

«МетСервис» позволят усовершенствовать его финансовую деятельность.  
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Приложение А 

Карточка предприятия  

Полное наименование предприятия  Обществор с ограниченной ответствен-

ности «МетСервис» 

Краткое наименование  ООО «МетСервис» 

ИНН/ КПП 7404064877\740401001 

ОГРН 1147404002041 

Свидетельство о регистрации пред-

приятия  

 

Серия,номер: 74 №006312972 

Кем выдан: Межрайонная ИФНС России№21 по 

Челябинской области 

Дата регистрации:  17.10.2014 

Юридический адрес/полный/: 456209, РФ, Челябинская обл., г. Злата-

уст, пр. Мира, 22-237 

Почтовый адрес: 456209, РФ, Челябинская обл., г. Злата-

уст, пр. Мира, 22-237 

Телефон/факс: 8(3513)66-10-80, 66-12-20 

Электронный адрес предприятия  

Банковские реквизиты:  

Расч/счет 407 028 102 906 900 015 54 

Банк : ОАО «Челябинвестбанк» 

Адрес банка: Г.Челябинск 

Кор/счет: 30101810400000000779 

БИК 047501779 

Код по ОКАТО 75412000000 

Код по ОКПО 32535576 

Код по ОКОГУ 4210014 

Код по ОКОПФ 12165 

Код по ОКФС 16 

Код по ОКВЭД 28,12 

Договор заключается в лице  

Раковского Эдуарда Константиновича 

генерального директора 

На основании устава 

Руководитель предприятия  Раковский Эдуард Константинович 



 

Приложение Б 

Организационная структура управления ООО «МетСервис» 

Генеральный директор 

предприятия 

Главный 

бухгалтер Отдел кадров 

Главный 

инженер 

Зам. директора по 

коммерции 

Зам. директора по 

кадрам 

Зам. директора  по 

производству 

Отдел техниче-

ского снабже-

ния 

Планово -

производственный 

отдел 

Начальник цеха 

№ 1 

Бухгалтерия  

Начальник цеха 

№2 

Отдел 

снабжения  

Начальник цеха 

№3 

ОТБ и новых 

технологий  

Отдел маркетин-

га 

Отдел логистики  
Финансовый 

отдел 

Юридический 

отдел 

Канцелярия  

Зам. директора по финансово-

экономической деятельности 

Отдел сбыта 



Приложение В 
Бухгалтерский баланс 

 

    Коды 

Форма № 1 по ОКУД   

  Дата   

Организация: ООО «МетСервис» по ОКПО  

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  
Вид деятельности _______________________________________ по ОКВЭД  

Организационно-правовая форма / форма собственности: открытое 

общество  с ограниченной ответственностью 

по ОКОПФ / 

ОКФС 
 

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 

Местонахождение (адрес):  ___________________________________     
  

Пояснения АКТИВ Код 

строки 

На 

31.12.2015 

г. 

На 

31.12.2014 

г. 

1 2 3 5 6 

  I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ       

  Основные средства 1130 3021350 2633007 

  в том числе:   0 0 

  основные средства организации 11301 0 0 

  приобретение земельных участков 11302 0 0 

  Доходные вложения в материальные 

ценности 

1140 5675 0 

  Финансовые вложения 1150 1799261 1677657 

  Отложенные налоговые активы 1160 19215 1540 

  Прочие внеоборотные активы 1170 0 21 

  ИТОГО по разделу I 1100 6160767 5481338 

  II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ       

  Запасы 1210 1533558 522695 

  Налог на добавленную стоимость по 

приобретенным ценностям 

1220 17983 19947 

  Дебиторская задолженность 1230 315225 752300 

 Финансовые вложения (за исключени-

ем денежных эквивалентов) 

1240 22800 607000 

  Денежные средства и денежные экви-

валенты 

1250 151041 32176 

  ИТОГО по разделу II 1200 2040607 1934118 

  БАЛАНС (актив) 1600 8201374 7415456 
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Пояснения ПАССИВ Код 

строки 

На 

31.12.2015 г. 

На 

31.12.2014 г. 

1 2 3 4 5 

  III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ       

  Уставный капитал (складочный 

капитал, уставный фонд, вклады 

товарищей) 

1310 1750000 1750000 

  Переоценка внеоборотных активов 1340 0 0 

  Добавочный капитал (без пере-

оценки) 

1350 0 0 

  Резервный капитал 1360 10539 5856 

  Нераспределенная прибыль (непо-

крытый убыток) 

1370 232423 220974 

  ИТОГО по разделу III 1300 1992962 1976830 

  IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗА-

ТЕЛЬСТВА 

    

  Заемные средства 1410 4918072 3234147 

  Отложенные налоговые обяза-

тельства 

1420 98882 72540 

  Оценочные обязательства 1430 0 0 

  Прочие обязательства 1450 0 392364 

  ИТОГО по разделу IV 1400 5016954 3699051 

  V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗА-

ТЕЛЬСТВА 

    

  Заемные средства 1510 0 1433886 

  Кредиторская задолженность 1520 1190660 305619 

  Доходы будущих периодов 1530 798 70 

  Оценочные обязательства 1540 0 0 

  Прочие обязательства 1550 0 0 

  ИТОГО по разделу V 1500 1191458 1739575 

  БАЛАНС (пассив) 1700 8201374 7415456 
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Приложение Г 

    Коды 

Форма № 2 по ОКУД   

  Дата 31.12.2015 

Организация: ООО «МетСервис» по ОКПО   

Идентификационный номер налогоплательщика ИНН  

Вид деятельности  -------------------------------------- по ОКВЭД  

Организационно-правовая форма / форма собственно-

сти: ____________________________________________   

по ОКОПФ / 

ОКФС 

  

Единица измерения: тыс. руб. по ОКЕИ 384 

Местонахождение (адрес): ___________________________________     

  

Наименование показателя Код 

строки 

За отчетный 

период 

За аналогичный 

период преды-

дущего года 

1 2 3 4 

Доходы и расходы по обычным видам деятельности     

Выручка (нетто) от продажи товаров, продукции, работ, ус-

луг (за минусом налога на добавленную стоимость, акцизов 

и аналогичных обязательных платежей) 

2110 2763918 2216008 

Себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг 2120 2547446 1739293 

Коммерческие расходы 2210 2649883 1902011 

Прибыль (убыток) от продаж 2200 114035 313997 

Доходы от участия в других организациях 2310 0 0 

Прочие доходы 2340 1361936 1151003 

Прочие расходы 2350 1451171 1331883 

Прибыль (убыток) до налогообложения 2300 24800 133117 

Текущий налог на прибыль 2410 64602 79372 

Чистая прибыль (убыток) отчетного периода 2400 16133 93660 
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