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Выпускная квалификационная работа выполнена с целью разработки 

механизма поддержания экономической состоятельности и платежеспособности 

хозяйствующего субъекта (на примере ООО «РСС-74»). 

В выпускной квалификационной работе на основе анализа существующих 

положений в области исследования финансово-экономических результатов 

деятельности предприятий рассмотрены теоретические аспекты оценки 

экономической состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта 

с позиции его экономической безопасности. 

На основании предложенного алгоритма, проведена оценка экономической 

состоятельности и платежеспособности, а также финансовой устойчивости 

хозяйствующего субъекта на примере ООО «РСС-74». 

Разработан механизм поддержания экономической состоятельностии 

платежеспособности хозяйствующего субъекта на примере ООО «РСС-74». 

Проведена оценка финансово-экономической деятельности предприятия с 

учетом указанных мероприятий. 
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ВВЕДЕНИЕ 

 

Актуальность темы исследования.В условиях современной экономики 

залогомблагополучного развития бизнеса и повышения эффективности его 

функционирования с позиции экономической безопасности является управление и 

методы оценки финансового состояния предприятий. 

Финансовое состояние предприятия – это главная характеристика его 

надежности и деловой активности. Для обеспечения благоприятного финансового 

состояния необходимо принимать такие управленческие решения, которые 

создавали бы условия постоянной платежеспособности, ликвидности баланса, 

финансовой устойчивости и высокой эффективности результатов хозяйствования, 

поскольку только в этом случае бизнес будет способствовать получению 

стабильного дохода собственников и своевременных налоговых платежей в 

бюджеты государства. Финансовое состояние предприятие характеризуется 

системой показателей, которые отражают использование, наличие и размещение 

финансовых ресурсов предприятия. Расчет и анализ таких показателей 

осуществляется по данным бухгалтерской отчетности и в определенной 

последовательности. Для принятия успешного управленческого решения 

необходимо провести анализ бухгалтерской (финансовой) отчетности 

предприятия и дать оценку уровня его экономической состоятельности и 

платежеспособности, что позволит определить степень достижения состояния 

экономической безопасности. 

Степень разработанности проблемы. От своевременной и полноценной 

оценки финансового состояния предприятия зависит во многом успех его 

деятельности: конкурентоспособность, потенциал в деловом сотрудничестве, 

гарантияэкономических интересов самого предприятия и его партнеров, 

преодоление кризисных ситуаций, сложившихся непосредственно на предприятии 

или во внешней среде, а также избежание возможного банкротства. 



8 

Целью выпускной квалификационной работы является оценка состояния 

экономической состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта, 

проведенная на примере предприятия ООО «РСС-74», с позиции определения 

уровня его экономической безопасности. 

Достижение поставленной цели выпускной квалификационной работы 

обусловило необходимость решения следующих взаимосвязанных задач 

исследования: 

1) изучить теоретические аспекты обеспечения экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов в современной 

экономике; 

2) проанализировать сущность экономического механизма обеспечения 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов на 

примереООО «РСС-74»; 

3)  в рамках предложенных мероприятий провести оценку эффективности 

деятельности хозяйствующего субъекта, его экономической состоятельности и 

платежеспособностина примере ООО «РСС-74»; 

4)разработать механизм поддержания экономической состоятельности и 

платежеспособности исследуемого предприятия с учетом регрессионного анализа 

прогнозных показателей. 

Предметом исследования являются отношения, возникающие в процессе 

оценки уровня экономической состоятельности и платежеспособности, а также 

финансового состояния ООО «РСС-74», объектомисследования- общество с 

ограниченной ответственностью «РСС-74». 

Теоретическую и методологическую основу выпускной квалификационной 

работы составляют фундаментальные положения и труды отечественных и 

зарубежных авторов по вопросам оценки финансового состояния хозяйствующих 

субъектов, обеспечивающих его экономическую безопасность.  

Структура выпускной квалификационной работы состоит из введения, трех 

глав, заключения, библиографического списка и приложений. 
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В первой главе изучен теоретический и методический материал, 

посвященный теоретическим аспектам обеспечения экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов в современной 

экономике. 

Во второй главепроанализирована сущность экономического механизма 

предложен алгоритм, позволяющий провести оценку экономической 

состоятельности и платежеспособности с применением анализа ликвидности, 

платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности и 

рентабельности предприятия, а также оценки банкротства по модели Альтмана. 

В третьей главе приведенаоценка, на основе предложенной системы 

показателей, экономической состоятельности и платежеспособности на примере 

ООО «РСС-74» и сформирована стратегия по их поддержаниюс учетом 

корреляционно-регрессионного анализа и проведены расчеты его экономической 

эффективности. 

В заключении приводятся основные выводы и рекомендации по результатам 

выполнения выпускной квалификационной работы. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ АСПЕКТЫ ОБЕСПЕЧЕНИЯ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ 

СОСТОЯТЕЛЬНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ХОЗЯЙСТВУЮЩИХ 

СУБЪЕКТОВ В СОВРЕМЕННОЙ ЭКОНОМИКЕ 

1.1 Экономическая состоятельность как элемент эффективного развития 

хозяйствующего субъекта 

 

Сегодня современная экономическая система функционирует на основе 

взаимодействия трех групп хозяйствующих субъектов: домашних хозяйств, 

предприятий и государства. При этом на всех этапах экономического развития 

полагаем основным субъектом экономических отношений выступают именно 

предприятия. Это такой субъект, на которого возложена производственная 

функция в экономике, аккумуляция и сосредоточение в своей собственности 

значительной доли общественного капитала, обеспечение занятости населения, 

формирование деловой активности и делового климата в экономике, пополнение 

бюджета страны за счет налоговых отчислений. 

Под хозяйствующим субъектом следует понимать коммерческую или 

некоммерческую организацию, осуществляющую деятельность, приносящую ей 

доход, индивидуального предпринимателя, иное физическое лицо, не 

зарегистрированное в качестве индивидуального предпринимателя, но 

осуществляющее профессиональную деятельность, приносящую доход, в 

соответствии с федеральными законами на основании государственной 

регистрации и (или) лицензии, а также в силу членства в саморегулируемой 

организации
1
. 

В условиях складывающихся рыночных отношений, предприятие 

представляет собой самостоятельный хозяйствующий субъект, организованный 

предпринимателем или группой предпринимателей для выпуска продукции, 

(работ, услуг) в целях извлечения прибыли и удовлетворения различных запросов 

потребителей.  

                                                           
1
  Федеральный закон от 26.07.2006 N 135-ФЗ(ред. от 23.04.2018) "О защите конкуренции" 



11 

Как видно из определения, ключевой фигурой на предприятии выступает 

предприниматель, а его правовой статус приобретается в момент прохождения 

процедуры государственной регистрации предприятия. Кроме того, предприятие 

как хозяйствующий субъект является юридическим лицом, которое на праве 

полной собственности, праве хозяйственного ведения, праве оперативного 

управления имеет обособленное имущество и несет этим имуществом 

ответственность по своим обязательствам. Любые юридические лица обязаны 

вести самостоятельный баланс. 

Сегодня современное предприятие характеризуется следующими основными 

признаками, представленными на рисунке 1.1. 

 

 

 

Рисунок 1.1 – Основные признаки предприятия как хозяйствующего субъекта 

 

Совокупность представленных признаков является достаточным для 

признания предприятия в качестве самостоятельного хозяйствующего субъекта. 

Так, экономическая обособленность предприятия предполагает обособленность 

его имущества и неимущественных активов от учредителей, участников и других 

лиц. Наличие в собственности (хозяйственном ведении, оперативном управлении) 

обособленного имущества, позволяет предприятию приобрести экономическую 

самостоятельность и свободу действий. Это означает, что предприятие несет 

ответственность по взятым на себя обязательствам во взаимоотношениях с 

контрагентами, в том числе перед бюджетом. Предприятие, в соответствии с 

Характерные признаки предприятия 

Экономическая и 

юридическая 

обособленность 

Наименование и 
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правовая форма 

Юридический статус 
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Возможность приобретения гражданских прав, 

выполнение обязанностей и выступление в качестве 

истца и ответчика в суде 
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законодательством РФ, от своего имени может выступать в хозяйственном 

обороте, заключая  все виды гражданско-правовых договоров с контрагентами 

потребителями выпускаемой продукции, а также иными юридическими и 

физическими лицами
2
. 

Большое значение в хозяйственной деятельности предприятия имеют 

окружающие экономические условия, поскольку именно они определяют 

направления действий предприятия, его стратегию и перспективную тактику 

развития бизнеса. К числу наиболее существенных условий можно отнести: 

- деятельность в условиях самоокупаемости и самофинансирования, 

(использование собственных и заемных источников финансирования); 

- абсолютная самостоятельность при принятии решений относительно того, 

когда и сколько производить, и поставлять на рынок, на каких условиях 

заключать договоры с контрагентами, и проводить сделки; 

- защита всех членов предприятия от внешнего вмешательства со стороны 

третьих лиц, в том числе государства. 

Для эффективной работы любого предприятия необходимо осуществлять: 

- разграничение ответственности между участниками (учредителями) и 

руководителями предприятия; 

- свободу в перераспределения прав собственников предприятия для его 

перспективного развития; 

- защиту прав и интересов работников; 

- создание условий для повышения инвестиционной привлекательности 

предприятия; 

- формирование договорных отношений, обеспечивающих соблюдение 

контрактных обязательств; 

- достижение устойчивости финансово-экономического состояния 

предприятия для всех заинтересованных сторон; 

- создание эффективного механизма управления предприятием. 

                                                           
2
 Предприятие и его основные признаки. Лекции по экономике предприятия. Режим доступа: https://lektsii.org/6-

15142.html 
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Предприятие как хозяйствующий субъект, зарегистрированное в 

установленном законом порядке, на свой страх и риск осуществляет 

самостоятельную деятельность, направленную на получение прибыли от 

задействованного в производственном процессе имущества, за счет продажи 

товаров, оказания услуг или выполнения работ. Определяющие цели 

деятельности формулируются на основе исследования и предвидения состояния 

предприятия во внешней среде, его конкурентной позиции на избранном целевом 

географическом рынке. 

На практике используются следующие основные системы целей деятельности 

предприятия:  

- экономические; 

- технические; 

- социальные 

- экологические.  

Первые предусматривают сохранение и удержание определенной позиции на 

рынке для выпускаемых товаров, увеличение объема их продаж, максимизацию 

прибыли, снижение убытков, возмещение понесенных затрат. 

Вторые направляют предприятие на улучшение качества выпускаемой 

продукции, повышение технологического и технического уровня установленных 

машин и оборудования. 

Третьи связаны с сокращением рабочего времени, улучшением социального 

обеспечения лиц, выходящих на пенсию, обеспечением гарантии занятости 

персонала.  

Четвертые определяют положение предприятия при взаимодействии с 

окружающей средой за счет предотвращения ущерба от загрязнения воды и 

воздуха, уменьшения количества отходов производства и потребления. 

Любое функционирующее предприятие не может осуществлять свою 

деятельность вне окружающей его среды. Как правило, она образуется из 
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факторов микросреды и макросреды, общая характеристика которых, 

представлена на рисунке 1.2. 

 

 

 

Рисунок 1.2 – Факторы окружающей среды, оказывающие влияние на 

деятельность предприятия 

 

Как показывает рисунок, предприятие постоянно сталкивается с 

необходимостью противодействия факторам внешней среды путем реагирования 

на их негативные последствия, наоборот, поддерживает их положительное 

воздействие. Его основная задача - иметь возможность своевременно запускать в 

действие механизмы реагирования на возникающие угрозы со стороны 

окружающей предприятие среды. 

Деятельность предприятия как хозяйствующего субъекта осуществляется в 

трех основных направлениях: операционное, инвестиционное и финансовое, 

являющимися самостоятельными видами деятельности, но дополняющими друг 

друга
3
(см. рисунок 1.3). 

Операционное направление, предполагает ведение основной деятельности, 

направленной на извлечение доходы
4
. Характер данного направления 

                                                           
3
 Егорова М.А. Коммерческое право: Учебник для вузов / М.: РАНХиГС при Президенте РФ: Статут, 2013. 640 с. 

4
 Шеремет А.Д. Методика финансового анализа: учебник /А.Д. Шеремет. – М.: ИНФРА-М, 2011. – С. 121-122 

Окружающая среда предприятия 

Макросреда Микросреда 

Факторы окружающей среды 

Внешние 

- экономические; 

- политические; 

- правовые; 

- природно-географические;  

- социально-культурные; 

- технологические. 

Внешние Внутренние 

-рынок труда; 

-рынок сырья; 

- конкурентная среда; 

- финансовый рынок. 

- производственные; 

- финансовые; 

- коммерческие; 

- управленческие; 

- организационные. 
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определяется, прежде всего, спецификой отрасли, в которой функционирует 

предприятие. Как правило, основу операционной деятельности большинства 

предприятий составляет производственно-коммерческая деятельность. 

 

 

 

Рисунок 1.3 – Виды деятельности хозяйствующего субъекта 

 

Основные потоки средств от операционной деятельности формируются за счет 

доходов от продажи товаров и услуг; выплат поставщикам за сырье, товары и 

услуги; поступлений и платежей в качестве страховых премий и взносов; доходов 

от аренды и прочей выручки; поступлений по контрактам, заключенным для 

коммерческих целей; компенсации налога на прибыль.  

Инвестиционная деятельность направлена на внедрение новых видов 

деятельности, модернизацию и технологическое переоснащение основного и 

вспомогательного оборудования. Данная деятельность связана с поиском и 

внедрением эффективных форм вложения капитала исходя из целей 

стратегического развития предприятия. 

Основные потоки средств от инвестиционной деятельности формируются за 

счет доходов от продажи различных активов; расходов на приобретение основных 

средств и нематериальных активов; авансовых платежей и кредитов и др.  

Финансовое направление предполагает ведение деятельности, которая 

приводит к изменениям в величине и структуре собственного капитала и заемных 

средств организации
5
. Это комплекс мер предприятия по привлечению 

необходимого объема средств из внешних источников и своевременного и 

                                                           
5
 Черкасова И.О. Анализ хозяйственной деятельности: учеб.пособие / И.О. Черкасова. – СПб.: Нева, 2009. – С. 141-

142 

Финансовая 

деятельность 

Основная 

(операционная) деятельность 

Инвестиционная 

деятельность 

Денежные средства, 

используемые на 

приобретение 

долгосрочных активов 

Денежные средства, 

используемые на выплату 

основной суммы долга и 

дивидендов 
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полного выполнения обязательств по их возврату. Основные потоки поступления 

денежных средств от финансовой деятельности формируются за счет денежных 

поступлений от эмиссии акций; выплат владельцам для приобретения или для 

реализации акций, принадлежащих предприятию; погашения кредитных 

обязательств. 

В целом результаты операционной, инвестиционной и финансовой 

деятельности предприятия влияют на эффективность его развития, а также на 

финансовое состояние предприятия, которое отражает итоговые результаты его 

деятельности и в анализе которых заинтересованы учредители и руководители 

предприятия, инвесторы, заказчики, поставщики и т.д.  

Важными составляющими эффективной деятельности предприятия выступают 

его экономическая состоятельность и платежеспособность. При этом любые 

негативные отклонения от запланированных показателей (по причине 

расторжения контракта, выявления дополнительных затрат на оказание услуг и 

др.) могут привести к росту себестоимости продукции, уменьшению выручки и 

суммы прибыли предприятия и, следовательно, ухудшению его экономической 

состоятельности и платежеспособности, что, в свою очередь, может быть чревато 

банкротством. 

В этой связи, подходы к оценке экономической состоятельности и 

платежеспособности в современных рыночных условиях имеют существенное 

прикладное значение, что требует более детального их рассмотрения. 

Необходимость поиска направлений для определения состояния 

экономической состоятельности и платежеспособности предприятия обусловлена 

тем, что зачастую высшие органы управления предприятием, при принятии 

важнейших управленческих и стратегических решений основываются 

преимущественно на интуиции, что негативно сказывается на рыночном 

положении предприятия. Следует представить такие механизмы, которые 

способны обеспечить возможность предприятию для долгосрочного и 

среднесрочного прогнозирования с целью предотвращения вероятности 
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наступления кризисных ситуаций, наделить руководство объективной 

информацией о тенденциях развития факторов окружающей среды для принятия 

рациональных управленческих решений. 

С целью достижения предприятием экономической состоятельности и 

платежеспособности необходимо решать следующие задачи: 

1) своевременное отслеживание процессов, происходящих во внешней и 

внутренней среде, предотвращение наступления кризисных на предприятии 

явлений, приводящих к несостоятельности; 

2) внедрение мониторинга оценки возможного банкротства и 

неплатежеспособности предприятия путем регулярной проверки 

соответствующих индикаторов; 

3) формирование информационной базы для принятия эффективных 

управленческих решений направленных на оздоровление предприятия с 

последующим анализом результатов их реализации. 

Сегодня предлагается множество оригинальных подходов к пониманию 

сущности экономической состоятельности и платежеспособности предприятий, 

направленных на предупреждение симптомов ухудшения их деятельности и 

потенциального банкротства. В последнее десятилетие оценка экономической 

состоятельности и платежеспособности предприятий подверглась глубокому 

осмыслению в научных исследованиях и существенно продвинулась в 

методологии и средствах достижения. 

Прежде всего, под оценкой экономической состоятельности и 

платежеспособности предприятия следует понимать совокупность мер, 

направленных на определение величины отклонений в состоянии хозяйственной 

системы исследуемого предприятия от желаемого (нормативного) значения. Это 

позволяет обеспечить его эффективное функционирование, а также обоснование 

основных причин подобного отклонения, с целью выработки эффективных 

управленческих воздействий для приведения системы в нужное состояние. 
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До сих пор среди исследователей не сложилось единства мнения по поводу 

того, какие конкретные составляющие деятельности предприятия следует считать 

показателями его экономической состоятельности и платежеспособности. Это 

проявляется в многообразии различных подходов к оценке деятельности 

предприятия в существующей научной методологии. В последних научных 

экономических исследованиях для оценки экономической состоятельности и 

платежеспособности предприятий в основном используются методы 

количественных оценок, полученных результатов финансовой деятельности 

предприятий. При этом, результаты деятельности предприятия в различных ее 

проявлениях выражаются либо в некоторых финансовых показателях, либо в 

производных от них, которые определяются расчетным способом.  

В целом, экономическая состоятельность предприятия предстает как  

важнейшая характеристика его деловой активности и надежности
6
. Являясь 

важной составляющей потенциала предприятия, она заключается в определении 

его конкурентоспособности на открытом рынке. 

Как экономическая категория, экономическая состоятельность может быть 

рассмотрена через единство качеств, количеств и взаимосвязи элементов 

экономической системы. Ее реализация достигается как в условиях развитой 

рыночной экономики, так и в условиях переходной экономики.
7
.  

Для предприятия, экономическая состоятельность может быть рассмотрена как 

некоторый уровень управления, который позволяет ему функционировать в 

рыночной среде, как совокупность его количественных и качественных 

характеристик, обеспечивающих  его устойчивую 

жизнеспособность
8
.Основополагающие подходы к определению сущности 

экономической состоятельности представлены в таблице 1.1 

 

                                                           
6
 Анализ хозяйственной деятельности: учеб. пособие/ Под ред. В.И. Бариленко. – М.: Омега-Л, 2009. – С. 123-124 

7
Мерзликина Г. С., Шаховская Л. С. Оценка экономической состоятельности предприятия. ВолгГТУ. 1998. С. 221. 

8
Шевченко В. А. Оздоровление производства как элемент экономической политики. Чебоксары: Ассоциация 

содействия вузам. 1997 
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Таблица 1.1 – Подходы к определению экономической состоятельности 

предприятия 
Автор Характеристика подхода к пониманию экономической состоятельности 

Шеремет А.Д и 

Негашев Е.В
9
. 

обеспечение всего объема необходимых факторов производства, обусловленного 

производственными потребностями хозяйствующего субъекта, источниками их 

формирования. Наиболее обобщающим показателем является излишек или 

недостаток средств для формирования ресурсов, образующийся в виде разницы 

между суммой источников средств и стоимостью факторов производства 

Т.А. Смелова, Г.С. 

Мерзликина
10

. 

анализ экономического состояния предприятия проводится по трем 

функциональным составляющим: эффективность, потенциал, соотношение «точки 

опоры» и «центра тяжести». Обобщающая величина критерия экономической 

состоятельности, определяется М-счетом, и зависит от балльной и процентной 

оценки (по весовым значениям).  

Р.С. Сайфулин и Г.Г. 

Кадыков
11

 

введение рейтинговых показателей. Так, например, в основе рейтингового 

показателя лежит сумма пяти финансовых показателей (коэффициентов 

обеспеченности собственными средствами, текущей ликвидности и т.д.) с 

численной поправкой на их нормативные значения. При этом, уровень 

экономической состоятельности считается оптимальным, если значение итогового 

показателя соответствует единице 

Донцова Л.В. и 

Никифоров Н.А
12

 

сравнение общей суммы запасов и затрат, указанных в разделе 2 актива баланса, с 

собственными оборотными средствами, с суммой собственных средств и 

долгосрочной задолженности и с общей величиной основных источников 

формирования запасов и затрат 

Ю.В. Богатин, В.А. 

Швандар
13

 

использование комплексного подхода, основанного на определении степени 

устойчивости основных видов деятельности предприятия. Выделяются 

укрупненные виды деятельности, а именно: производственная, технологическая, 

инвестиционная, снабженческая, маркетинговая, финансово-экономическая, 

социальная, экологическая. В основе лежит принцип соблюдения принципа 

равновесия влияния факторов, определяющих условия и сам процесс 

осуществления той или иной деятельности. Числовое значение уровня 

экономической состоятельности по каждому из видов деятельности определяется 

исходя из степени отклонения фактически полученных результатов от 

равновесных. Последние определяются как идеально возможные, то есть которые 

могли бы быть получены предприятием в условиях равновесного состояния 

факторов, оказывающих влияние на данные виды деятельности, а также при 

соблюдении условий временного равновесия. 

 

Исходя из представленных подходов, все предприятия по уровню 

экономической состоятельности делятся на четыре группы: 

Абсолютно устойчивые – если величина основных источников средств 

полностью покрывает сумму запасов и затрат. 

                                                           
9
Шеремет А.Д., Негашев Е.В. Методика финансового анализа деятельности коммерческих организаций. — 2-е изд., 

перераб. и доп. —М.: ИНФРА-М, 2008 — 208 с. 
10

Смелова Т.А., Мерзликина Г.С. Оценка экономической состоятельности в антикризисном управлении 

предприятием: Монография / ВолгГТУ. –Волгоград, 2003 – 181 с. 
11

Оценка финансового состояния предприятия по модели Сайфуллина-Кадыкова. http://finzz.ru/ocenka-

finansovogo-sostoyaniya-predpriyatiya.html 
12

ДонцоваЛ.В., Никифорова Н.А. Годовая и квартальная бухгалтерская отчетность М.: Дело и Сервис, 

1998.с. 54-60 
13

Богатин Ю.В., Швандар В.А. Экономическое управление бизнесомУчеб. пособие для вузов. ― М.: ЮНИТИ-

ДАНА, 2001. ― 391 с. 
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Нормально устойчивые – запасы и затраты обеспечиваются только суммой 

собственных оборотных средств. 

Неустойчивые – когда запасы и затраты обеспечиваются как за счет 

собственных, так и заемных средств. 

Кризисные (экономически неустойчивые) – когда запасы и затраты не 

обеспечиваются источниками их формирования. 

Рассматривая зарубежный опыт в исследовании экономической 

состоятельности предприятия, следует отметить, что в основном он сосредоточен 

на использовании математических методов. В данных исследованиях выделяются 

опорные показатели, на основании которых и формируется экономико-

математическая модель. Данные модели позволяют с различной точностью 

прогнозировать вероятность кризисных явлений на предприятии. Наиболее 

известной моделью при определении уровня несостоятельности предприятия, 

является модель, разработанная американским ученым Э. Альтматом. В ее основе 

заложен метод, основанный на оценивании веса отдельных показателей 

деятельности предприятия, включенных в качестве переменных в модель. Данная 

модель также применяется и при оценке уровня коммерческого риска на 

предприятии. Это позволяет проводить дифференциацию предприятий с высокой 

вероятностью разорения и низкой угрозой банкротства. Одними из существенных 

трудностей применимости указанной модели в России являются различия в 

показателях макро- и микросреды, которые отражаются на деятельности 

предприятий. 

Широкое распространение сегодня получил расчет Z-счета Альтмана.
14

 Он 

представляет собой многофакторную модель, используемую для оценки 

несостоятельности предприятия. 

Заслуживает внимание и метод У. Бивера, сочетающий в себе статистические 

приемы с финансовыми коэффициентами. Так, для оценки экономической 

состоятельности предприятия разработана пятифакторная система индикаторов, в 

                                                           
14

Экономический портал.Z-модель АльтманаРежим доступа: http://www.economicportal.ru/ponyatiya-

all/altman_z_model.html 
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том числе включающая расчет коэффициента Бивера как отношение суммы 

чистой прибыли и амортизации к заемным средствам предприятия. Особенностью 

модели является отсутствие расчета итогового сводного показателя 

несостоятельности (вероятности банкротства) на предприятии. Однако, 

полученные на основе произведенных расчетов значения показателей 

сопоставляются с принятыми нормативными значениями. Причем данные 

нормативы установлены для трех различных состояний предприятий: для 

благополучных, обанкротившихся в течение года и ставших банкротами в течение 

пяти лет. 

Изучив сущность экономической состоятельности предприятия, далее 

необходимо рассмотреть категории платежеспособности и финансовой 

устойчивости как основных составляющих, оказывающих непосредственной 

воздействие на изменение экономической состоятельности хозяйствующих 

субъектов. 

 

1.2 Платежеспособность и финансовая устойчивость хозяйствующих 

субъектов как условие обеспечения их экономической состоятельности 

 

Что касается платежеспособности предприятия, что она представляет собой 

способность субъекта экономической деятельности полностью и срок погашать 

свою кредиторскую задолженность
15

. Она является одним из базовых признаков 

нормального (устойчивого) финансового положения предприятия, отражая 

реальное состояние его финансов, как на конкретную дату, так и за некоторый 

временной период. 

Платежеспособность предприятия зависит от двух взаимосвязанных факторов, 

а именно: 

1) наличия активов, достаточных для погашения всех имеющих у предприятия 

обязательств; 
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Анализ хозяйственной деятельности: учеб. пособие/ Под ред. В.И. Бариленко. – М.: Омега-Л, 2009. – С. 125-126 
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2) достаточной степени ликвидности имеющихся активов. 

При анализе первого фактора, прежде всего, оценке подлежат его чистые 

активы. Так, в случае, когда имеет место отрицательное значение величины 

чистых активов, это является сигналом о неспособности предприятия 

расплачиваться по всем своим обязательствам. В краткосрочном периоде 

предприятие может быть достаточно платежеспособным, но вероятность 

наступления банкротства наиболее велика в долгосрочной перспективе. 

Общепринято при анализе платежеспособности предприятия использовать 

данные его бухгалтерской отчетности. Важно дать оценку текущего состояния 

финансовых ресурсов, выявить доступные источники средств и возможности их 

мобилизации, спрогнозировать возможные изменения платежеспособности 

предприятия на перспективу. 

По мнению Шеремета А.Д., платежеспособность предприятия является 

базовым индикатором, в котором проявляется его финансовое состояние, когда 

предприятие в состоянии вовремя удовлетворять платежные требования своих 

контрагентов, погашать кредитные обязательства, производить оплату труда 

работников, рассчитываться с бюджетом и иными внебюджетными фондами.
16

 

Согласно работе Петровой Л.В. платежеспособность рассматривается для 

долгосрочного периода, в течение которого предприятие в состоянии 

рассчитываться по своим обязательствам. В результате, платежеспособным 

окажется то предприятие, у которого наличные активы превышают его внешние 

обязательства
17

. При этом Бердникова Т.Б. считает, что платежеспособным 

следует считать лишь такое предприятие, которое своевременно и в полном 

объеме погашает перед контрагентами свои краткосрочные обязательства.
18
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Шеремет А.Д.Методика финансового анализа деятельности коммерческих организаций: практ. пособие / А.Д. 

Шеремет, Е В. Негашев. — 2-е изд., перераб.и доп.— М.: ИНФРА-М, 2012. — 208 с. 
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Петрова Л. В. Анализ и диагностика финансово—хозяйственной деятельности: Учебное пособие для вузов / Л.В. 

Петрова, Игнатущенко Н.А, Фролова Т.П.— Издательство Московского государственного открытого 

университета, 2009г.— 179 с. 
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Бердникова Т.Б. Анализ и диагностика финансово— хозяйственной деятельности предприятия: учебное пособие / 

Т.Б. Бердникова. — М: ИНФРА — М, 2011. — 224 с. 
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Л.Е. Басовский, считает, что если  предприятие имеет возможность вовремя и 

в сроки оплачивать свои текущие обязательства исходя из оборотных активов 

разной степени ликвидности, то его следует рассматривать как 

платежеспособное.
19

 Тем самым обнаруживается тесная связь между 

платежеспособностью и ликвидностью предприятия. 

Положения официальной методики, рекомендуемой законодательством РФ о 

банкротстве (несостоятельности) предприятий заложены в подходе Градова А.П. 

и Медникова М.Д.
20

 Согласно их подходу, неплатежеспособности предприятия 

соответствует его неудовлетворительная структура баланса. 

Ковалев В.В. при оценке платежеспособности предприятия и прогноза его 

банкротства предлагает ограничиваться лишь краткосрочным периодом. Его 

методика предполагает проведение и экспресс-анализа, и детализированного 

анализа платежеспособности в отчетном периоде. Целью экспресс-анализа 

является получение оперативной и наглядной оценки финансового состояния, а 

также динамики развития хозяйствующего субъекта. При детальном анализе 

дополнительно дается прогнозная оценка финансового потенциала предприятия, а 

также возможности его развития на перспективу.  

Можно сказать, что оценка платежеспособности предприятия позволяет 

определить способность предприятия формировать активы в таком размере, 

чтобы иметь возможность осуществления планируемых расходов и погашения 

своих обязательств. Такой анализ необходим не только для самого предприятия, 

но и для всех заинтересованных в его деятельности сторон. 

Что касается финансовой устойчивости предприятия, то в современных 

условиях развития экономики она является одним из главных критериев 

эффективной деятельности любого хозяйственного субъекта. Финансовая 

устойчивость выступает основой платежеспособности, стабильного положения 

предприятия на рынке и залогом его экономической состоятельности. Понятие 

                                                           
19

Басовский, Л. Е. Современный стратегический анализ / Л.Е. Басовский. – М.: ИНФРА-М, 2013. – 256 c. 
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финансовая устойчивость предприятия многогранно и включает в себя оценку 

различных сторон деятельности предприятия. 

Финансовая устойчивость хозяйствующего субъекта – это комплексное 

понятие, отражающее такое состояние предприятия, при котором оно способно 

стабильно развиваться, сохраняя свою финансовую безопасность в условиях 

дополнительного уровня риска
21

 (см. рисунок 1.4). 

 

 

Рисунок 1.4 – Структура финансовой устойчивости предприятия 

 

Так, в узком смысле финансовая устойчивость предприятия может 

рассматриваться как определенное оптимальное соотношение различных видов 

финансовых ресурсов, с одной стороны, и направлениями использования этих 

ресурсов – с другой. Чем выше финансовая устойчивость, тем более независимым 

является предприятие от изменений рыночной конъюнктуры и менее подвержено 

риску банкротства
22

. 

Это одна из важных характеристик, определяющих эффективность управления 

предприятием. Понятие финансовой устойчивости широко используется при 
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анализе финансового состояния предприятия, экономической состоятельности и 

оценке его инвестиционной привлекательности
23

.  

Достижение уровня финансовой устойчивости зависит от состояния счетов 

предприятия и гарантирует ему постоянную платежеспособность. Действительно, 

проводимые внутри предприятия многочисленные хозяйственные операции 

приводят к постоянному изменению состояния финансовой устойчивости, 

переходя от одного типа устойчивости к другому. Поэтому грамотное 

формирование и использование финансовых ресурсов предприятия позволяет ему 

проводить такие хозяйственные операции, которые ведут как к улучшению 

финансового состояния предприятия, так и повышению его устойчивости. 

Также, финансовая устойчивость предприятия определяется как мера 

обеспечения предприятия необходимыми финансовыми ресурсами для 

эффективного осуществления хозяйственной деятельности и своевременного 

выполнения своих обязательств.  

В последнее время выделяется несколько подходов к пониманию финансовой 

устойчивости предприятия, что представлено на рисунке 1.5. 

 

 

Рисунок 1.5 – Подходы к пониманию финансовой устойчивости предприятия 
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Исследование финансовой устойчивости позволяет увидеть, насколько 

предприятие является независимым с финансовой точки зрения и является ли его 

финансовое положение устойчивым. Недостаточная финансовая устойчивость 

может привести к неплатежеспособности предприятия, поэтому состояние 

источников собственных и заемных средств должно отвечать поставленным 

стратегическим целям развития предприятия. При этом и наличие значительных 

остатков свободных денежных ресурсов может усложнить деятельность 

предприятия за счет их иммобилизации в излишние производственные запасы и, 

следовательно, затраты. 

Каждое предприятие стремится обеспечивать такую структуру финансовых 

ресурсов, которая дает возможность привлекать внешние заемные средства и 

позволяет достигать неизменное состояние финансовой устойчивости. 

Следовательно, способность предприятия своевременно погашать свои 

обязательства, расширять поле своей деятельности и поддерживать свою 

платежеспособность при наступлении кризисных явлений свидетельствует о его 

устойчивом финансовом положении на рынке. 

К основополагающим факторам, обеспечивающим финансовую устойчивость 

предприятия, прежде всего, следует относить: 

1) наличие конкурентоспособной продукции; 

2) доля предприятия на соответствующем рынке; 

3) независимость от влияния третьих лиц; 

4) низкая доля дебиторской задолженности; 

5) оптимальный состав издержек производства; 

6) эффективность проводимых хозяйственных операций; 

7) уровень квалификации производственного и вспомогательного персонала. 

Таким образом, финансовая устойчивость - результат такого запаса прочности, 

который смог бы защитить предприятие от случайностей и резких изменений 
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внешних факторов
24

. Устойчивое финансовое положение хозяйствующего 

субъекта предполагает сочетание своевременной выплаты возникшей 

задолженности, стабильное финансирование своей деятельности, преодоление 

непредвиденных осложнений и поддержание платежеспособности при любых 

условиях. 

Оценка финансовой устойчивости предприятия производится на основе 

соотношения величин собственного и заемного капитала, темпов накопления 

капитала, обеспеченностью оборотных средств собственным капиталом. 

При определении типа финансовой устойчивости предприятия могут быть 

использованы следующие методы ее оценки:
25

 

1) анализ абсолютных показателей, характеризующих степень обеспеченности 

запасов источникам их формирования. Оценке подлежат объем, состав, структура 

и динамика капитала предприятия; темпы роста собственного, заемного и всего 

капитала предприятия, его долгосрочных обязательств; величина собственного 

оборотного капитала и др.; 

2) анализ относительных показателей, основанный на исследовании 

финансовых коэффициентов в динамике, в сопоставлении с рекомендуемыми 

значениями и с данными других аналогичных предприятий.  

Сегодня оценка финансовой устойчивости предприятия может быть 

рассмотрена также с позиции таких подходов как: системного, факторного, 

ресурсного, ресурсно-факторного и др.
26

 

Системный подход основан на исследовании предприятия как открытой 

экономической системы, взаимодействующей с окружающей средой.  
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Факторный подход предполагает, что на устойчивость предприятия оказывает 

влияние множество различных внутренних и внешних факторов, которые 

необходимо комплексно учитывать в процессе оценки.  

В рамках ресурсного подхода обосновывается, что для достижения 

финансовой устойчивости в определенном периоде необходимо обеспечить 

предприятию эффективное использование всех поступающих в его распоряжение 

ресурсов.  

Для ресурсно-факторного подхода необходимо создание таких условий, 

которые позволят определить источники финансовых ресурсов и способы их 

поступления.  

Далее, представляется целесообразным рассмотреть ряд методик, 

используемых при анализе финансовой устойчивости. Как правило, они 

предусматривают оценку влияния на нее как отдельных параметров, так и 

исследование показателей эффективности деятельности предприятия по 

отдельным направлениям.  

Особого внимания заслуживает факторная модель оценки финансовой 

устойчивости предприятия, представленная на рисунке 1.6  

 

 

 

Рисунок 1.6 – Состав факторной модели финансовой устойчивости предприятия 
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Указанная факторная модель оценивает влияние наиболее значимых факторов, 

связывающих производственную (операционную), инвестиционную и 

финансовую деятельность предприятия  

В аналитическом виде данная модель выражается через следующее 

отношение:  

 

КФУ = Ф1 * Ф2 *Ф3,      (1.1) 

 

где Ф1 - фактор, отражающий эффективность финансовой деятельности; 

Ф2 - фактор, отражающий эффективность операционной деятельности; 

Ф3 - фактор, отражающий эффективность инвестиционной деятельности 

предприятия. 

В представленной модели первый фактор характеризует степень зависимости 

финансовой деятельности предприятия от привлеченных источников 

финансирования. Рассчитывается как отношение долгосрочных обязательств к 

собственному капиталу. 

В качестве фактора Ф2, отражающего эффективность операционной 

деятельности, используются показатели рентабельности продаж как важнейшего 

индикатора благополучия и устойчивости предприятия. 

Третий фактор характеризует эффективность использования прибыли и ее 

направление на осуществление дивидендной и инвестиционной политики. Он 

рассчитывается как отношение нераспределенной прибыли к чистой прибыли. 

Рост конечного показателя за определенный анализируемый период будет 

свидетельствовать о повышении финансовой устойчивости предприятия, и 

наоборот. 

Не менее актуальна методика прогнозирования и оценки уровня финансовой 

устойчивости предприятия, разработанная А.В. Кировым.
27

 В ее основе заложено 

определение показателей финансовой гибкости, финансовой стабильности и 

                                                           
27

Киров А.В. Управление финансовой устойчивостью фирмы: ресурсно-факторный подход: монография. - 

Волгоград: Изд-во ВолГУ, 2011. - 322 с. 
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финансового равновесия предприятия. Указанные компоненты представлены 

автором как факторы (драйверы) роста предприятия. 

Так, к показателям финансовой гибкости предприятия могут быть отнесены 

стоимостные показатели, отражающие изменение объемов финансовых ресурсов, 

полученных за определенный период времени. Финансовая стабильность 

предприятия определяется на основе расчета показателей ликвидности, 

платежеспособности и достаточности денежных средств.  

В заключении производится расчет сводного интегрального показателя, 

охватывающего все аспекты финансово-хозяйственной деятельности 

предприятия. 

В практике хозяйственной деятельности предприятия могут быть выделены 

следующие методы определения финансовой устойчивости предприятия, что 

представлено на рисунке 1.7. 

 

 

 

Рисунок 1.7 – Методы исследования финансовой устойчивости предприятия 

 

В качестве критериев, позволяющих определить виды финансовой 

устойчивости предприятия (см. рисунок 1.8) можно назвать: 

- зависимость от факторов, влияющих на состояние финансовой устойчивости; 

- степень обеспеченности запасов и затрат источниками средств предприятия. 
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Рисунок 1.8 – Виды финансовой устойчивости предприятия 
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4) кризисное финансовое состояние наступает, когда предприятие находится 

на грани банкротства, т.е. величина запасов и затрат не покрывается суммой 

источников их обеспечения, а денежные средства, краткосрочные финансовые 

вложения и дебиторская задолженность не покрывают кредиторской 

задолженности и просроченных ссуд. 

Таким образом, можно сделать вывод, что при достижении финансовой 

устойчивости, на основе эффективного формирования, распределения и 

использования финансовых ресурсов на предприятии может быть обеспечена его 

платежеспособность и кредитоспособность и, следовательно, экономическая 

состоятельность. 

В результате обзора ряда наиболее популярных подходов, предложенных 

учеными-экономистами к сущности понятий экономической состоятельности, 

платежеспособности и финансовой устойчивости можно выделить несколько 

важнейших проблем, которые должны быть учтены при разработке предложений 

при их оценке. 

1) Большинство предложенных методов и моделей носит односторонний 

характер, ограничиваясь лишь финансовой составляющей, и не рассматривают 

другие важнейшие аспекты деятельности предприятия. Вследствие чего результат 

оценки может оказаться не полным и дезориентирующим. 

2) Несмотря на разнообразие методов оценки, все они имеют общий 

недостаток – как правило отсутствие нормативного значения того или иного 

показателя, с которым необходимо сравнивать фактически полученный результат.  

3) Имеют место проблемы представления, единственности, адекватности, 

обоснованности и обобщенности показателей, включаемых в расчеты. 

Полагаем, в дальнейшем, при разработке и апробации системы показателей 

оценки экономической состоятельности и платежеспособности предприятия 

необходимо учитывать указанные проблемы и их устранить. 
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1.3 Диагностика выявления экономической состоятельности и 

платежеспособности хозяйствующего субъекта 

 

Одной из основных задач, стоящих перед предприятием, в условиях резко 

меняющихся рыночных ситуаций, изменчивости огромного числа факторов, 

способных оказать влияние на его финансовое состояние, является формирование 

системы диагностики экономической состоятельности и платежеспособности.  

Диагностика позволяет своевременно обнаруживать и предотвращать зарождение 

и развитие кризисных явлений и процессов, приводящих к потере 

состоятельности и платежеспособности предприятия.  

Очевидно, что эффективность проведения диагностических мероприятий, 

прежде всего, зависит от своевременности установления признаков 

надвигающейся несостоятельности. Это станет возможным при наличии 

квалифицированного определения основных факторов, лежащих в ее основе. 

Необходимость формирования действенных методов диагностики экономической 

состоятельности и платежеспособности также обусловлена нерациональностью 

органов управления предприятием при принятии важнейших стратегических 

решений, что часто негативно влияет на изменение положения предприятия на 

рынках.  

Эффективность внедрения методов диагностики экономической 

состоятельности и платежеспособности заключается в скорости обеспечения 

руководства предприятия объективной информацией о тенденциях развития 

внутренней и внешней среды для принятия рациональных управленческих 

решений, направленных на предотвращение развития несостоятельности. Для 

этого необходимо: 

1) постоянно осуществлять мониторинг факторов внешней и внутренней 

среды, приводящих к кризисным явлениям на предприятии; 
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2) обеспечивать непрерывность оценки возможной несостоятельности и 

неплатежеспособности предприятия на основе регулярного обследования 

значимых индикаторов; 

3) формирование на предприятии информационно-аналитической базы, как 

для недопущения процессов несостоятельности, так и актуализации механизмов 

оздоровления предприятия. 

Как правило, экономические исследования, раскрывающие способы 

диагностики несостоятельности предприятия ограничены методами финансового 

анализа, поскольку финансовая деятельность выступает в качестве базового 

индикатора состояния развития предприятия. Они ориентированы на расчет таких 

показателей как: 

- состав и структура активов предприятия;  

- динамика источников формирования и использования финансовых ресурсов; 

- оценка собственных средств и кредиторской задолженности предприятия; 

- анализ структуры оборотных средств и дебиторской задолженности; 

- оценка платежеспособности предприятия. 

При этом, реализация задач, связанная с диагностикой экономической 

состоятельности предприятия, не может быть решена исключительно методами 

финансового анализа. Необходимо проводить углубленную аналитическую 

работу по сбору и обработке входящей информации, оценке и прогнозированию 

изменчивости внешней и внутренней среды предприятия. 

Экономическая несостоятельность и неплатежеспособность предприятия 

проявляются в отсутствии необходимого механизма его функционирования. С 

целью предотвращения негативных процессов следует более тщательно выделять 

поступающие сигналы об изменениях в функционировании предприятия для 

недопущения признаков развития процесса несостоятельности.  

По приблизительным оценкам, количество сигналов, свидетельствующих о 

наступлении кризисного состояния на предприятии, превышает 200 показателей, 

что, конечно же, требует более рациональной организации процесса 
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упорядоченного отслеживания всех изменений за параметрами внутренней и 

внешней среды.  

В рамках построения действенной системы диагностики экономической 

состоятельности и платежеспособности предприятия сегодня выделяется два 

основных подхода. Данные подходы различны, как по используемой системе 

методов, так и широте используемой информации. К ним относятся: 

1) аналитическая диагностика,  

2) финансовая диагностика. 

Первая основана на попытке построения прогноза развития несостоятельности 

и неплатежеспособности предприятия на основе использования качественных 

методов интерпретации отслеживаемой информации. При этом сбор требуемой 

входящей информации не ограничивается лишь рамками финансовой отчетности, 

что позволяет предупреждать развитие процессов несостоятельности и 

неплатежеспособности предприятия на более ранних стадиях развития; 

Финансовая диагностика основана на аккумуляции и последующей 

интерпретации всей доступной информации, полученной на основе детального 

финансового анализа предприятия. 

Следует отметить, что из-за отсутствия достаточной квалификации 

специалистов и скудности аналитического инструментария, аналитическая 

диагностика до сих пор не получила своего развития на отечественных 

предприятиях. Однако, постепенно, широкое применение получает диагностика 

состояния предприятия, основанная на выявлении слабых сигналов. Она 

заключается в своевременном определении ранних признаков наступления 

кризисных ситуаций с целью своевременного реагирования на них, особенно в 

условиях существенной изменчивости рыночной среды.  

В целом, выделяется пять уровней осведомленности о наступлении 

неблагоприятных явлений в деятельности предприятия: 

1) некоторая уверенность только в том, что во внешней среде произошли 

изменения, но четко они еще не определены; 



36 

2) большая ясность в источниках изменений и их направленности; 

3) конкретные проявления масштабов, области и характера изменений; 

4) пути решения проблемы имеются, но последствия принятия данного 

решения непрогнозируемые; 

5) полностью известны результаты принимаемых решений, они предсказуемые 

и определенные. 

Наиболее действенным способом ведения контроля над деятельностью 

предприятия является организация системы мониторинга, представляющего 

собой систематическое наблюдение за изменением параметров окружающей 

предприятие среды, сбор и анализ поступающей информации для выявления 

соответствия деятельности желаемому результату. 

Система мониторинга может включать в себя следующие основные разделы, 

представленные на рисунке 1.9: 

 

 

 

Рисунок 1.9 – Элементы системы мониторинга состояния предприятия 
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Порядок элементов, перечисленных на рисунке, соответствует по существу 

проведению комплекса действий по анализу внешней и внутренней среды 

предприятия с целью принятия эффективных управленческих решений. 

Происходит определение сильных и слабых сигналов, поступающих из 

окружающей предприятие среды. 

Что касается финансовой диагностики, как уже говорилось выше, она 

получила большее распространение и часто используется как направление по 

выявлению состояний несостоятельности и неплатежеспособности. Это 

объясняется, прежде всего, наличием методик, позволяющих обеспечить 

формирование информационной базы финансовой диагностики. Значительным 

преимуществом финансовой диагностики в деятельности предприятия является 

возможность количественной оценки уровня его состоятельности и 

платежеспособности. 

Однако следует отметить, что разнообразие методик привело к множеству 

различных показателей, используемых при проведении анализа деятельности 

предприятия. Это может привести к потере контроля над исследуемой системой и 

невозможности адекватной оценки происходящих изменений. 

Дискуссии о количестве показателей для целей диагностики продолжают 

оставаться актуальными. Основная задача, привести различные показатели и 

индикаторы не в отдельные компоненты, а в единую систему, в которой каждый 

из элементов не будет противоречить, и дублировать друг друга. 

В последнее время, при оценке экономической состоятельности и 

платежеспособности предприятия, в отечественной и зарубежной практике 

используются различные критерии
28

 и показатели для интегральной или частной 

численной характеристики предприятия. При этом следует различать критерии 

формального и неформального характера, на основании которых предприятие 

может быть признано несостоятельным и неплатежеспособным. 

Так, к формальным критериям могут быть отнесены следующие: 

                                                           
28Критерий – принципиальный основной признак, с которым можно подходить к измерению 

экономической состоятельности и платежеспособности предприятия 
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- неспособность должника в течение трех месяцев в полном объеме 

удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам и (или) 

исполнить обязанность по уплате обязательных платежей; 

- требования к должнику в совокупности составляют не менее 100 тыс. руб.  

К неформальным критериям, позволяющим прогнозировать вероятность 

несостоятельности и неплатежеспособности предприятия и приводящих к его 

банкротству, относятся: 

- неудовлетворительная структура имущества предприятия; 

- замедление оборачиваемости средств предприятия; 

- сокращение периода погашения кредиторской задолженности при 

замедлении оборачиваемости оборотных активов; 

- вытеснение в составе обязательств предприятия дешевых заемных средств и 

их неэффективное размещение в активе; 

- наличие просроченной кредиторской задолженности и увеличение ее 

удельного веса в составе обязательств предприятия; 

- значительные суммы дебиторской задолженности, относимые на убытки; 

- опережающий рост наиболее срочных обязательств по сравнению с 

изменением высоколиквидных активов; 

- сокращение значений показателей ликвидности предприятия; 

- наличие убытков, отражаемых в балансе. 

Следовательно, важность построения сбалансированной системы диагностики 

для определения состояния экономической состоятельности и 

платежеспособности имеет особо важное значение, позволяющее предприятию 

принимать рациональные и сбалансированные решения, направленные на 

развитие и совершенствование его деятельности во всех направлениях. 

Вывод по разделу 1.  

Важными составляющими эффективной деятельности предприятия выступают 

его экономическая состоятельность и платежеспособность. При этом любые 

негативные отклонения от запланированных показателей могут привести к росту 
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себестоимости продукции, уменьшению выручки и суммы прибыли предприятия 

и, следовательно, ухудшению его экономической состоятельности и 

платежеспособности. 

Сегодня предлагается множество оригинальных подходов к пониманию 

сущности экономической состоятельности и платежеспособности предприятий, 

направленных на предупреждение симптомов ухудшения их деятельности и 

потенциального банкротства.  

Под оценкой экономической состоятельности и платежеспособности 

предприятия следует понимать совокупность мер, направленных на определение 

величины отклонений в состоянии хозяйственной системы исследуемого 

предприятия от желаемого (нормативного) значения. Это позволяет обеспечить 

его эффективное функционирование, а также обоснование основных причин 

подобного отклонения, с целью выработки эффективных управленческих 

воздействий для приведения системы в нужное состояние. 

Исходя из вышеизложенного следует отметить, что одним из значимых 

элементов экономической безопасности хозяйствующего субъекта является его 

экономическая состоятельность и платежеспособность, так как экономическая 

состоятельность предприятия характеризует его устойчивое положение и 

способность прибыльно работать. 

Одним из основных признаков устойчивого финансового положения 

предприятия является его платежеспособность. Анализ платежеспособности 

хозяйствующего субъекта определяет способность предприятия формировать 

активы в таком размере, чтобы иметь возможность осуществлять планируемые 

расходы и погашать свои обязательства.  

Финансовая устойчивость предприятия – это обеспечение предприятия 

необходимым финансовыми ресурсами для эффективного осуществления 

хозяйственной деятельности и своевременного выполнения обязательств. Анализ 

финансовой устойчивости позволяет оценить зависимость предприятия от 
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внешних источников финансирования, также увидеть, является ли финансовое 

положение предприятия устойчивым.  

Таким образом, под финансовой устойчивостью можно понимать такое 

состояние предприятия, при котором величина активов и пассивов находится в 

сбалансированном состоянии, обеспечивающем и гарантирующем 

платежеспособность организации, тем самым повышая инвестиционную 

привлекательность в условиях допустимого уровня финансового риска. 

Методы диагностики экономической состоятельности и платежеспособности 

хозяйствующего субъекта заключается в скорости обеспечения руководства 

предприятия объективной информацией о тенденциях развития внутренней и 

внешней среды для принятия рациональных управленческих решений, 

направленных на предотвращение развития несостоятельности. 

Следовательно, в современных условиях экономическую безопасность 

предприятия во многом обусловливают факторы его экономической 

состоятельности, что рассматривается в следующей главе.  
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2 СУЩНОСТЬ ЭКОНОМИЧЕСКОГО МЕХАНИЗМА ОБЕСПЕЧЕНИЯ 

СОСТОЯТЕЛЬНОСТИ И ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ ХОЗЯЙСТВУЮЩИХ 

СУБЪЕКТОВ КАК УСЛОВИЕ ИХ ЭКОНОМИЧЕСКОЙ БЕЗОПАСНОСТИ 

2.1 Условия и факторы обеспечения экономической состоятельности и 

платежеспособности хозяйствующего субъекта 

 

Платежеспособность хозяйствующих субъектов определяется многими 

экономическими условиями и факторами. Обеспечение платежеспособности 

предприятиязависит, прежде всего, от него самого, а от его способности 

адаптироваться к нестабильной рыночной среде, при этом проявлять активность в 

производственно-хозяйственной деятельности, а также полно использовать 

возможности улучшения экономического положения. Существует ряд факторов 

обеспечения платежеспособности, такие как: 

- достижение конкурентоспособности на основе роста производительности 

труда и снижения издержек производства; 

- экономия ресурсов; 

- улучшение ассортимента и качества продукции; 

- повышение инновационной активности; 

- уменьшение числа посредников в экономических связях; 

- повышение качества используемого менеджмента и маркетинга; 

- обеспечение повышения качества, развития и наибольшей реализации 

человеческого капитала руководителей, специалистов, рабочих и всего персонала 

предприятий; 

- повышение деловой активности. 

Для выявления недостатков управления предприятия, а также 

прогнозирования экономической состоятельностипредприятия проводят оценку 

платежеспособности и финансовой устойчивости организации. Если предприятие 

финансово устойчиво и платежеспособно, то оно имеет преимущество перед 

другими хозяйствующими субъектами того же профиля в привлечении 
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инвестиций, получении кредитов, выборе поставщиков. Чем выше устойчивость, 

тем более оно более независимо от неожиданного изменения рыночной структуры 

и, следовательно, тем меньше риск банкротства предприятия. 

Существует множество работ, посвященных анализу исследования факторов и 

условий финансовой устойчивости, платежеспособности и состоятельности 

предприятия. Так, под финансово устойчивым состоянием В.В. Ковалев понимает 

стабильное ведение деятельности хозяйствующего субъекта в свете долгосрочной 

перспективы, которое характеризуется соотношением собственных и заемных 

средств
29

. 

Г.В. Савицкая полагает, что на экономическую состоятельность предприятия 

влияет состояние его ресурсов, а также сбалансированность всех активов и 

пассивов в границах допустимого риска. Это, в свою очередь, обеспечивает 

платежеспособность и инвестиционную привлекательность в долгосрочной 

перспективе, причем в данной интерпретации акцент делается на гибкость 

структуры капитала, которая должна обеспечить превышение доходов над 

расходами с целью сохранения платежеспособности
30

. 

Н.С. Пласкова считает, что на финансовую устойчивость оказывает влияние 

достигнутый уровень деловой активности, эффективность ведения бизнеса, но и 

возможность наращения его, гарантируя при этом платежеспособность, повышая 

инвестиционную привлекательность в границах допустимого уровня риска, а 

также на рыночные условия и внутренние факторы, под воздействием которых 

предприятие должно сохранять структурное равновесие активов и пассивов
31

. 

А.Д. Шеремет, Р.С. Сайфулин и Е.В. Негашев выделяют два 

основныхусловиядостижения финансовой устойчивости: достаточность 

собственного капитала и наличие и достаточность источников формирования 

                                                           
29

 Ковалев В.В. Анализ хозяйственной деятельности предприятия: Учебник. – М.: Проспект, 2005. – 421 с. 
30

 Савицкая Г.В. Финансовый анализ для менеджеров: оценка, прогноз: учеб. пособие. 2-е изд., перераб. и доп. М., 

2013. 
31

 Экономический анализ: учебник / Н.С. Пласкова. 3-е изд., перераб. и доп. М., 2010 704 с. (Новое экономическое 

образование). 



43 

запасов
32

. За исходный показатель устойчивости финансового состояния 

предприятияследует принимать разницу реального собственного капитала и 

уставного капитала. 

М.С. Абрютина предлагает применить иной инструмент для оценки 

финансовой устойчивости, в частности прибегнуть к структурированию активов с 

разбивкой их на финансовые (ФА) и нефинансовые (НФА) активы
33

. К 

финансовым активам будут отнесены денежные средства и их эквиваленты, 

дебиторская задолженность, финансовые вложения. Остальные активы войдут в 

группу нефинансовых. Такая разбивка активов на финансовые и нефинансовые, а 

капитала на собственный и заемный является условием определения того, как 

покрывается заемный капитал финансовыми активами предприятия. При этом, 

чем выше ликвидность этих финансовых активов, тем лучше. 

Для оценки экономической состоятельности на краткосрочную перспективу не 

менее важными являются показатели удовлетворенности (неудовлетворенности) 

структуры баланса. 

При характеристике платежеспособности Н.С. Пласкова обращает внимание 

на такие показатели, как наличие денежных средств на счетах в банках, в кассе 

организации, убытки, просроченные дебиторскую и кредиторскую 

задолженности. «Наличие денежных средств» дополняется словосочетанием «в 

достаточном объеме», так как обратное может свидетельствовать о затруднениях, 

связанных с погашением обязательств предприятия. Здесь же следует отметить, 

что наличие просроченной кредиторской задолженности может характеризовать 

предприятие как неплатежеспобное. 

Итак, можно выделить три зоны, требующие особого внимания при анализе 

финансовойустойчивости предприятия: структура капитала, сохранение 

ликвидности и платежеспособности, а также допустимые финансовые риски. 

                                                           
32

Шеремет А.Д., Негашев Е.В.Методика финансового анализа деятельности коммерческих организаций. – 2-е изд., 

перераб. и доп. –М.: ИНФРА-М, 2008.– 208 с. 
33

 Абрютина М.С., Грачев А.В. Анализ финансово-экономической деятельности предприятия: Учебно-

практическое пособие. - М.: Изд-во "Дело и Сервис", 2015. 
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Обратим свое внимание на показатели ликвидности и платежеспособности 

организации. 

Для определения платежеспособности следует определить состояние 

ликвидности баланса и активов организации
34

. 

По степени ликвидности статьи активов условно можно разделить на четыре 

группы, выделяя наиболее и наименее ликвидные активы. Такая группировка в 

определенной степени, носит условный характер, так как отнесение тех или иных 

статей оборотных средств к той или иной группе определяется конкретными 

условиями хозяйствования, сферой деятельности предприятия, соотношением 

текущих и долгосрочных активов. 

Так, у Н.С. Пласковой и Л.Т. Гиляровской, например, имеются отличия в 

группировке активов и пассивов, а именно Н.С. Пласкова к быстро реализуемым 

активам (А2) относит краткосрочную дебиторскую задолженность (кроме 

просроченной и сомнительной). В свою очередь, Л.Т. Гиляровская в эту группу 

активов включает как краткосрочную, так и долгосрочную дебиторскую 

задолженность
35

. В связи с изменениями в бухгалтерской отчетности на 

сегодняшний момент внешний пользователь не имеет возможности оценить 

состояние дебиторской задолженности за анализируемый период по данным 

бухгалтерского баланса. В данной ситуации необходимо получить в бухгалтерии 

компании информацию о доле сомнительных (не погашенных в срок) долгов, их 

динамике, ранжировании по срокам неплатежа. Растущая доля сомнительных 

долгов с большими сроками просрочки платежа снижает вероятность 

поступления денежных средств предприятия к концу отчетного периода и 

увеличивает риск утраты платежеспособности. 

В совокупности различные подходы к определению факторов обеспечения 

экономической состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта 

наглядно представлены в таблице 2.1. 

                                                           
34

Концевой Г.Р. Оценка платежеспособности и финансовой устойчивости организации // Вестник Ижевской 

государственной сельскохозяйственной академии. 2012 № 4 (35). С. 97−99. 
35

Экономический анализ: учеб. для вузов / под ред. Л.Т. Гиляровской. 2-е изд., доп. М., 2014. – 615 с. 
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Таблица 2.1 – Подходы к определению факторов обеспечения экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта 
Автор Характеристика условий и факторов, воздействующих на: 

 

экономическую состоятельность 

 

В.В. Ковалев деятельность хозяйствующего субъекта в долгосрочной перспективе, 

характеризующееся соотношением собственных и заемных средств. 

Г.В. Савицкая сбалансированность всех активов и пассивов в границах допустимого 

риска; гибкость структуры капитала, обеспечивающая превышение 

доходов над расходами. 

Н.С. Пласкова поддержание достигнутого уровня деловой активности и эффективности 

хозяйствующего субъекта, поддержание рыночных условий и 

внутренних факторов, под воздействием которых предприятие должно 

сохранять структурное равновесие активов и пассивов. 

А.Д. Шеремет, Р.С. 

Сайфулин и Е.В. 

Негашев 

анализ достаточности собственного капитала и анализ наличия и 

достаточности источников формирования запасов. 

М.С. Абрютина структурирование активов с разбивкой их на финансовые (денежные 

средства и их эквиваленты, дебиторская задолженность, финансовые 

вложения) и нефинансовые активы (остальные активы), а капитала − на 

собственный и заемный. 

 

платежеспособность 

 

Н.С. Пласкова к быстрореализуемым активам (А2) относится краткосрочная 

дебиторская задолженность (кроме просроченной и сомнительной). 

Л.Т. Гиляровская в группу активов А2 (быстрореализуемые активы) включается как 

краткосрочная, так и долгосрочная дебиторская задолженность. 

 

Особое влияние на экономическую состоятельность хозяйствующего субъекта 

оказывает состав и структура активов. Устойчивость предприятия и 

эффективность его деятельности во много зависят от качества управления 

текущими активами.  

Если предприятие уменьшает величину запасов и ликвидных средств, то 

существует риск того, что предприятие станет неплатежеспособно, однако 

вовлечение в оборот большего объема капитала может привести к получению 

большего объема прибыли. И наоборот, увеличение текущих активов всегда 

сопряжено с риском потери их стоимость из-за влияния инфляции.  
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Особое внимание также стоит уделять дебиторской задолженности. 

Увеличение дебиторской задолженности ведет к оттоку фактических средств 

предприятия, которые она могла бы использовать для погашения своей 

кредиторской задолженности. 

Таким образом, анализ экономической состоятельности, финансовой 

устойчивости и платежеспособности хозяйствующего субъекта подразумевает 

оценку независимости предприятия от внешних заемных источников 

финансирования. Поэтому особое внимание стоит уделить размеру и структуре 

капитала. 

 

2.2 Финансово-экономический механизм выявления признаков экономической 

состоятельности и платежеспособности 

 

Финансово-экономическиймеханизм обеспечения экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта – это механизм, 

который включает в себя использование таких мер, которые основаны на 

проведении количественного анализа, коэффициентного анализа и интегрального 

анализа. Для обеспечения платежеспособности предприятия особо важное 

значение имеет эффективная реализация экономического механизма на самом 

предприятии.  

Под финансово-экономическим механизмом предприятияпредполагается 

цепочка последовательно возникающих взаимосвязанных экономических 

явлений. Финансово-экономический механизм имеет входное звено, 

инициирующее процесс (не зависящего от обстоятельств) следования одного за 

другим определенных экономических явлений. Этот процесс завершается 

выходным звеном, которое в большинстве случаев служит входным звеном 

другого механизма.  

Таким образом, финансово-экономический механизм можно определить, как 

необходимую взаимосвязь, естественно возникающую между различными 
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экономическими явлениями. Экономическое явление – это внешнее выражение 

существа каких-либо состояний или процессов, связанных с производством, 

потреблением и обменом работ, товаров или услуг. 

Сущность финансового-экономического механизма выявления признаков 

экономической состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта 

определяется составляющими его звеньями, структурными элементами. В составе 

финансово-экономического механизма функционирования предприятия полагаем 

можно выделить следующие основные звенья, представленные на рисунке 2.1. 

 

 

Общая характеристика хозяйствующего 

субъекта 

Сбор информации о финансовом 

положении хозяйствующего субъекта 

Диагностика выявления экономической 

состоятельности 

Разработка системы показателей оценки 

экономической состоятельности и 

платежеспособности 

Расчет показателей экономической 

состоятельности и платежеспособности 

Анализ полученных результатов 

Разработка механизма поддержания 

экономической состоятельности и 

платежеспособности 

Описание хозяйствующего субъекта и его 

организационно-правовой формы 

Методы сбора информации  

Предотвращение процессов 

несостоятельности 

Перечень показателей экономического 

состояния  

Заполненная форма системы показателей  

Проведенная оценка экономической 

состоятельности 

Процесс управления при реализации 

стратегии сохранения 

(улучшения)достигнутых состояний 

Начало 

Конец 
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Рисунок 2.1 – Алгоритм финансово-экономического механизма выявления 

признаков экономической состоятельности и платежеспособности 

Исходя из этого ключевой целью финансово-экономического механизма 

является предотвращение угроз экономической безопасности хозяйствующего 

субъекта, а именно исполнение мер для поддержания его экономической 

состоятельности и платежеспособности. 

 

2.3 Определение системы показателей оценки экономической состоятельности 

и платежеспособности хозяйствующего субъекта для обеспечения состояния 

экономической безопасности 

 

В процессе финансово-хозяйственной деятельности предприятия постоянно 

происходит кругооборот капитала (из денежной формы в материальную и 

обратно), меняется структура средств и источников их формирования, наличие и 

потребность в финансовых ресурсах, следовательно, изменяется финансовое 

состояние предприятия, и в первую очередь, его платежеспособность. 

В таблице 2.2 представлена система показателей для оценки экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта для 

обеспечения состояния экономической состоятельности.  

 

Таблица 2.2 – Система показателей для оценки экономической состоятельности и 

платежеспособности хозяйствующего субъекта  
Наименование 

групп показателей 

Характеристика 

1. Показатели ликвидностиактивов и 

срочности оплаты пассивов баланса: 

1.1 Группировка активов: 

- А1 – наиболее ликвидные активы; 

- А2 – быстрореализуемые активы; 

- А3 – медленнореализуемые активы; 

- А4 – труднореализуемые активы. 

1.2 Группировка пассивов: 

- П1 – наиболее срочные обязательства; 

- П2 – краткосрочные обязательства; 

- П3 – долгосрочные обязательства; 

- П4 – постоянные обязательства. 

Ликвидность баланса – это степень покрытия 

обязательств предприятия активами, срок 

превращения которых в денежные средства 

соответствует сроку погашения обязательств. От 

степени ликвидности баланса зависит 

платежеспособность предприятия. 
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Окончание таблицы 2.2 

2. Абсолютные показатели ликвидности: 

2.1 Текущая ликвидность; 

2.2 Перспективная ликвидность. 

Текущая ликвидность свидетельствует о 

платежеспособности предприятия на ближайший к 

рассматриваемому моменту промежуток времени. 

Перспективная ликвидность даёт прогноз 

платежеспособности на основе сравнения будущих 

поступлений и платежей. 

3. Относительные показатели 

ликвидности: 

3.1 Коэффициент текущей ликвидности; 

3.2 Коэффициент срочной ликвидности; 

3.3 Коэффициент абсолютной 

ликвидности.  

Показатели представляют интерес не только для 

руководства предприятия, но и для внешних 

субъектов анализа: коэффициент абсолютной 

ликвидности представляет интерес для поставщиков 

сырья и материалов, коэффициентсрочной 

ликвидности – для банков, коэффициент текущей 

ликвидности – для инвесторов. 

4. Показатели финансовой устойчивости: 

4.1 Коэффициент автономии (финансовой 

независимости); 

4.2 Коэффициент финансового 

левериджа;  

4.3 Коэффициент обеспеченности; 

собственными оборотными средствами; 

4.4 Коэффициент маневренности 

собственного капитала; 

4.5 Коэффициент обеспеченности 

запасов. 

Коэффициенты финансовой устойчивости 

предоставляют информацию об относительной сумме 

долга в структуре капитала предприятия, 

достаточности прибыли и денежного потока для 

покрытия процентных расходов и других 

фиксированных расходов. 

Эта группа показателей указывает на уровень 

финансовых рисков для предприятии и уровень 

зависимости субъектов хозяйствования от заемного 

капитала, обеспеченность собственным капиталом. 

5. Показатели деловой активности: 

5.1 Капиталоотдача; 

5.2 Фондоотдача; 

5.3 Оборачиваемость оборотных активов; 

5.4 Оборачиваемость запасов; 

5.5 Оборачиваемость дебиторской 

задолженности; 

5.6 Оборачиваемость кредиторской 

задолженности; 

5.7 Оборачиваемость собственного 

капитала. 

Показатели деловой активности характеризуют 

эффективность использования ресурсов предприятия. 

Деловая активность предприятия в финансовом 

аспекте проявляется прежде всего в скорости оборота 

его средств. Анализ деловой активности заключается 

в исследовании уровней и динамики разнообразных 

финансовых коэффициентов оборачиваемости. 

6. Показатели рентабельности: 

6.1 Рентабельность продаж; 

6.2 Рентабельность издержек; 

6.3 Рентабельность продаж по чистой 

прибыли; 

6.4 Рентабельность активов; 

6.5 Рентабельность собственного 

капитала. 

Показатели рентабельности характеризуют 

эффективность работы предприятия в целом, 

доходность различных направлений деятельности 

(производственной, предпринимательской, 

инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. 

Рентабельность является одним из важнейших 

оценочных показателей финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия и отражает то, насколько 

эффективно предприятие использует свои средства в 

целях получения прибыли. 

7 . Показатель уровня состоятельности: 

7.1Модель Альтмана. 

 

Показатель состоятельности предприятия 

характеризует финансовые возможности 

предприятия, которые определяются прежде всего 
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наличием у него собственного капитала.  

Модель Альтмана помогает спрогнозировать 

вероятность банкротства предприятия. 

Экономическаясостоятельность хозяйствующего субъекта – это стабильная 

платежеспособность за счет доли собственного капитала в составе источников 

финансирования, что обеспечивает независимость от кредиторов и снижает 

возможный риск банкротства.  

В большинстве случаев различают текущую и перспективную 

платежеспособность.  

Текущая платежеспособность подразумевает наличие в достаточном объеме 

денежных средств и их эквивалентов для расчетов по кредиторской 

задолженности, нуждающейся в немедленном погашении. Ее основными 

показателями являются: наличие достаточной суммы денежных средств и 

отсутствие просроченных долговых обязательств. 

Перспективная платежеспособность – это способность предприятия сохранять 

в уравновешенном состоянии обязательства и платежные средства в течение 

прогнозного периода. Данный вид платежеспособности зависит от состава, 

объемов и степени ликвидности текущих активов, а также от объемов, состава и 

скорости формирования (созревания) текущих обязательств к погашению. 

Превышение оборотных активов над краткосрочными обязательствами 

свидетельствует о том, что предприятие может не только погашать свои текущие 

обязательства, но и имеет резервы для расширения своей деятельности. 

Удовлетворительная платежеспособность характеризуется следующими 

формальными признаками: 

- наличие свободных денежных средств на расчетных, валютных и других 

счетах; 

- отсутствие длительной просроченной задолженности (более трех месяцев) 

поставщикам, банкам, внебюджетным фондам, а также задержки заработной 

платы персоналу; 

- наличие собственных оборотных активов на начало и конец периода; 

- положительное значение чистого денежного потока. 
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Низкая платежеспособность может быть, как временной, так и длительной 

(хронической). Длительная задолженность может привести предприятие к 

банкротству
36

. 

Высший тип платежеспособности выражается в способности предприятия 

развиваться преимущественно за счет собственных источников финансирования, 

таких как амортизационные отчисления и чистая прибыль. Для этого 

предприятию необходима гибкая структура финансовых ресурсов и возможность 

привлекать заемный капитал. 

Оценка платежеспособности производится на основе коэффициентов 

ликвидности. 

Ликвидность – это способность активов трансформироваться в денежные 

средства по стоимости, зафиксированной в балансе и за время, определенное 

кредитором. 

Принято разделять такие понятия как ликвидность активов, ликвидность 

бухгалтерского баланса, ликвидность предприятия. 

Ликвидность актива – это способность актива принимать денежную форму по 

стоимости, зафиксированной в балансе, и за время, определенное кредиторами. 

Ликвидность баланса – это степень покрытия обязательств организации ее 

активами, срок превращения которых в денежную форму соответствует сроку 

погашения пассивов. 

Ликвидность предприятия предполагает изыскание платежных средств не 

только за счет собственных ресурсов, но и за счет привлечения заемных средств 

при наличии соответствующего имиджа и высокого уровня инвестиционной 

привлекательности
37

. 

Таким образом, понятия платежеспособность и ликвидность достаточно 

близки. Ликвидность отражает как текущее состояние расчетов, так и 

перспективное. Следовательно, от степени ликвидности баланса зависит 

платежеспособность предприятия, поскольку оно может быть платежеспособным 

                                                           
36

 Савицкая Г. В. Экономический анализ: Учебник / Г. В. Савицкая. – М.: НИЦ ИНФРА-М, 2014. – 649 с. 
37

 Финансовый менеджмент: Учебник / под ред. А. М. Ковалевой. – М.: НИЦ ИНФРА-М, 2016. – 336 с. 
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на отчетную дату, но иметь неблагоприятные возможности в будущем, и 

наоборот. 

Анализ ликвидности предприятия проводится при помощи балансовой модели, 

основой которой являются группировка активов по степени ликвидности и 

группировка пассивов по срочности их оплаты. 

Характеристика активов и пассивов баланса для анализа ликвидности 

бухгалтерского баланса с помощью балансовой модели приведена в таблице 2.3. 

Модель баланса с абсолютной ликвидностью представляет собой выполнение 

следующих неравенств: А1≥П1; А2≥П2; А3≥П3; А4≤П4. 

При выполнении первых трех неравенств, четвертое выполняется 

автоматически. Оно несет особую смысловую нагрузку, поскольку собственные 

средства предприятия должны не только покрывать внеоборотные активы 

предприятия, но и частично финансировать оборотные активы, что служит 

потенциалом для дальнейшего развития предприятия. 

На практике добиться абсолютно ликвидного баланса возможно путем 

оптимизации основных финансовых потоков, которые возникают между 

предприятием и кредиторами, инвесторами, покупателями, поставщиками. 

 

Таблица 2.3 – Группировка статей баланса для анализа ликвидности 

Активы Пассивы 

Наименование Характеристика Наименование Характеристика 

1 2 3 4 

А1 – наиболее 

ликвидные  активы 

Денежные средства 

организации и 

краткосрочные 

финансовые вложения 

(к.1240 + к.1250) 

П1 – наиболее 

срочные 

обязательства 

Кредиторская 

задолженность 

(к.1520) 

А2 – 

быстрореализуемые 

активы 

Дебиторская 

задолженность и 

прочие оборотные 

активы 

(к.1230 + к.1260) 

П2 – 

краткосрочные  

обязательства 

Краткосрочные 

заемные средства и 

прочие краткосрочные 

обязательства 

(к.1510 + к.1540 + 

к.1550) 

А3 – 

медленнореализуемые 

активы 

Запасы, НДС по 

приобретенным 

ценностям 

(к.1210 + к.1220) 

П3 – 

долгосрочные 

обязательства 

Долгосрочные 

обязательства 

(к.1400) 
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Окончание таблицы 2.3 

1 2 3 4 

А4 – 

труднореализуемые 

активы  

Внеоборотые активы 

(к.1100 + к.1230) 

П4 – постоянные 

обязательства 

Собственный капитал 

(к.1300 + к.1530) 

 

При сопоставлении активов и пассивов можно определить платежный излишек 

(недостаток), рассчитать текущую и перспективную ликвидность баланса и 

определить платежеспособность предприятия. 

Текущая ликвидность (Тл) рассчитывается по формуле 2.1. Если данный 

показатель будет выше нуля – это свидетельствует о том, что ликвидность 

баланса в ближайшее время обеспечена. 

 

Тл = (А1+А2) - (П1+П2).      (2.1) 

 

Перспективная ликвидность (Пл) рассчитывается по формуле 2.2 и 

представляет собой прогноз платежеспособности на основе будущих поступлений 

и платежей. 

 

Пл = А3 - П3.      (2.2) 

 

Кроме того, анализ ликвидности можно проводить при помощи 

коэффициентного подхода, то есть с использованием относительных показателей: 

коэффициент текущей ликвидности (коэффициент покрытия), коэффициент 

срочной (критичной) ликвидности и коэффициент абсолютной ликвидности. 

Данные коэффициенты являются традиционными характеристиками 

ликвидности и используются для прогнозирования платежеспособности 

предприятия с учетом своевременных расчетов с дебиторами. Их характеристика 

представлена в таблице 2.4. 
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Таблица 2.4 – Показатели ликвидности и платежеспособности  

Наименование 

показателя 
Формула  

Нормативное 

значение 
Пояснение 

1 2 3 4 

Коэффициент 

текущей 

ликвидности 

(Ктл) 

    
       

   
 

 [2; +∞) 

 

Характеризует запас прочности, 

возникающий вследствие 

превышения активов имущества 

над имеющимися 

обязательствами. 

Коэффициент 

срочной 

ликвидности 

(Ксл) 

    
          

  
 

[1; +∞) 

 

Показывает прогнозируемые 

платежные возможности 

предприятия при условии 

своевременного расчета с 

дебиторами. 

Коэффициент 

абсолютной 

ликвидности 

(Кал) 

    
  

  
 [0,2; +∞) 

Показывает, какую часть 

краткосрочной задолженности 

предприятие может погасить в 

ближайшее время. Характеризует 

платежеспособность 

предприятия на дату составления 

баланса. 
*ДС – денежные средства; *КФВ – краткосрочные финансовые вложения; *ТКО – текущие краткосрочные обязательства;  

*КДЗ – краткосрочная дебиторская задолженность; *КО – текущие краткосрочные обязательства; *ТА – текущие активы. 

 

Значение коэффициента текущей ликвидности ниже нормы позволяет сделать 

вывод о возможных трудностях в погашении предприятием своих текущих 

обязательств. Слишком высокое значение коэффициента может отражать 

неэффективное использование оборотных активов или краткосрочного 

финансирования. 

Высокий показатель абсолютной ликвидности может свидетельствовать о 

нерациональной структуре капитала и о высокой доле неработающих активов в 

виде наличных средств, которые можно было бы использовать для развития 

предприятия. 

Высокое значение коэффициента срочной ликвидности свидетельствует о 

нерациональной структуре капитала, что может быть связано с медленной 

оборачиваемостью средств, вложенных в запасы и ростом дебиторской 

задолженности. При значении данного коэффициента ниже нормативного 
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значения ликвидные активы не покрывают краткосрочные обязательства, 

следовательно, существует риск потери платежеспособности
38

. 

Платежеспособность является внешним проявлением финансовой 

устойчивости предприятия. Поэтому, одной из важнейших задач оценки 

финансового состояния является исследование показателей финансовой 

устойчивости предприятия. Основные показатели финансовой устойчивости, 

характеризующие степень зависимости предприятия от внешних кредиторов, 

приведены в таблице 2.5. 

 

Таблица 2.5 – Относительные показатели финансовой устойчивости  

Наименование 

показателя 

Формула расчета по строкам 

бухгалтерского баланса 

Рекомендуемое 

значение 
Пояснение 

1 2 3 4 

Коэффициент 

автономии 

(финансовой 

независимости) 

(Кавт) 

     
        

        
 

Кавт ≥ 0,5-0,7 

Показывает долю 

собственных источников в 

общей сумме источников 

финансирования. Отражает 

степень независимости 

предприятия от заемных 

источников. 

Коэффициент 

финансового 

левериджа 

(Кфл) 

    
                 

        
 

Кфл ≤ 1,0 

Указывает, сколько 

заемных средств было 

привлечено предприятием 

на каждый рубль, 

вложенных в активы, 

собственных средств. 

Коэффициент 

обеспеченности 

собственными 

оборотными 

средствами 

(Ксос) 

     
                 

        
 

Ксос ≥ 0,1 

Характеризует степень 

независимости 

предприятия и 

обеспеченность 

собственными оборотными 

средствами , 

необходимыми для 

финансовой устойчивости. 

Коэффициент 

маневренности 

собственного 

капитала (Км) 

   
                 

        
 

Км = 0,2-0,5 

Характеризует долю 

собственных средств, 

находящихся в мобильной 

форме, и которыми 

предприятие может 

относительно свободно 

маневрировать. 

                                                           
38

Сосненко, Л.С. Комплексный экономический анализ хозяйственной деятельности: учебное пособие / Л.С. 

Сосненко, Е.Н. Свиридова, И.Н. Кивелиус. – М.: КНОРУС, 2015. – 256 с. 
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Окончание таблицы 2.5 

1 2 3 4 

Коэффициент 

обеспеченности 

запасов (Коз) 
    

                 

        
 Коз = 0,6-0,8 

Характеризует, в какой 

степени материальные 

запасы покрыты 

собственными 

источниками. 

 

Оценка эффективности хозяйственной деятельности предприятия является 

завершающим этапом оценки финансового состояния предприятия. Она 

базируется на расчете показателей деловой активности и рентабельности 

предприятия. 

Анализ деловой активности заключается в исследовании динамики различных 

коэффициентов оборачиваемости, которые могут быть выражены как в днях 

(период оборота), так и в количестве оборотов какого-либо ресурса предприятия 

за анализируемый период. 

Показатели оборачиваемости оказывают непосредственное влияние на 

ликвидность, платежеспособности и рентабельность. Они характеризуют: 

- скорость превращения ресурсов предприятия в денежную форму; 

- меру эффективности использования активов; 

- показатели эффективности деятельности предприятия. 

Наиболее распространенные коэффициенты деловой активности представлены 

в таблице 2.6. В целях сопоставимости целесообразно использовать средние 

значения статей баланса за период. 

Таблица 2.6 – Показатели деловой активности предприятия 

Наименование 

показателя 

Формула 

расчета 

Нормативно

е значение 
Пояснение 

1 2 3 4 

Капиталоотдача 

(КО), оборот 
   

   

   
 

- 

Отражает скорость оборота капитала 

предприятия. Увеличение показателя 

свидетельствует об ускорении оборота 

активов, а снижение об их замедлении. 

Фондоотдача 

(ФО), оборот 
   

   

    
 

- 

Характеризует количество выручки от 

реализации, приходящейся на 1 руб. 

внеоборотных активов. Чем выше значение, 

тем более эффективно предприятие 
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использует основные средства. 

 

Окончание таблицы 2.6 

1 2 3 4 

Оборачиваемость 

оборотных активов 

(ОбОА), оборот 

     
   

     
 

- 

Отражает скорость оборота 

материальных и денежных ресурсов 

предприятия за анализируемый 

период, то есть, сколько рублей 

выручки приходится на рубль 

оборотных активов. Увеличение 

показателя означает высвобождение 

оборотных активов, что позволяет 

обходиться меньшей суммой или 

расширять производство продукции 

при тех же средствах. 

Оборачиваемость 

запасов (ОбЗ), 

оборот 

    
   

   
 

- 

Отражает количество оборотов запасов 

за анализируемый период. Чем выше 

показатель, тем более ликвидную 

структуру имеют оборотные активы и 

тем устойчивее финансовое положение 

предприятия. 

Оборачиваемость 

дебиторской 

задолженности 

(ОбДЗ), оборот 

     
   

    
 

- 

Показывает количество оборотов за 

период коммерческого кредита, 

предоставленного предприятием. 

Снижение оборачиваемости может 

отражать либо снижение объема 

продаж, либо снижение спроса на 

продукцию, либо рост дебиторской 

задолженности. 

Оборачиваемость 

кредиторской 

задолженности 

(ОбКЗ), оборот 

     
   

    
 

- 

Показывает увеличение или снижение 

коммерческого кредита, 

предоставленного предприятию. 

Повышение коэффициента означает 

увеличение скорости оплаты 

задолженности предприятия, а 

снижение – рост покупок в кредит. 

Оборачиваемость 

собственного 

капитала (ОбСК), 

оборот 

     
   

    
 

- 

Отражает активность использования 

собственных средств. Увеличение 

коэффициента свидетельствует о том, 

что собственные средства предприятия 

вводятся в оборот, а снижение – о 

бездействии части собственных 

средств. 
*Выр – выручка от реализации; *Аср – среднегодовая стоимость активов; *ВАср – среднегодовая стоимость 

внеоборотных активов; *ОбАср – среднегодовая стоимость оборотных активов; Зср – среднегодовая стоимость 

запасов; *ДЗср – среднегодовая стоимость дебиторской задолженности; *КЗср – среднегодовая стоимость 

кредиторской задолженности; *СКср – среднегодовая стоимость собственного капитала.  
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Ускорение оборачиваемости оборотных средств уменьшает потребность в них. 

Если требуется меньшее количество запасов, то снижается уровень затрат на их 

хранение, следовательно, это ведет к повышению рентабельности и улучшению 

финансового состояния предприятия. Замедление оборачиваемости можно 

расценивать неоднозначно, поскольку оно может свидетельствовать как о 

проблемах с оплатой счетов, так и об эффективной организации 

взаимоотношений с поставщиками при которой обеспечивается более выгодный, 

отлаженный график платежей, а кредиторская задолженность используется как 

источник получения дешевых финансовых ресурсов. 

Деловая активность предприятия взаимосвязана с оценкой результативности 

работы хозяйствующего субъекта, то есть рентабельностью. 

Рентабельность – это относительный показатель, характеризующий 

эффективность использования материальных, трудовых, финансовых и других 

ресурсов предприятия. Основные показатели рентабельности представлены в 

таблице 2.7. 

 

Таблица 2.7 – Показатели рентабельности предприятия 

Наименование 

показателя 

Формула расчета 
Пояснение 

1 2 3 

Рентабельность 

продаж, (ROS) 
    

    

   
     

Характеризует, какую сумму операционной 

прибыли получает предприятие с каждого рубля 

проданной продукции. 

Рентабельность 

издержек, 

(ROCS) 

     
    

  
     

Характеризует, сколько прибыли в процессе 

реализации продукции приходится на единицу 

издержек в основной деятельности предприятия. 

Рентабельность 

продаж по 

чистой прибыли, 

(ROSnet) 

       
  

   
     Показывает, сколько чистой прибыли 

приходится на рубль выручки. 

Рентабельность 

активов, (ROA) 
    

  

   
     

Характеризует качество управления активами и 

отражает способность предприятия 

генерировать прибыль без учета структуры его 

капитала. 

Рентабельность 

собственного 

капитала, (ROE) 

    
  

    
     

Показывает, сколько прибыли получает 

предприятие с каждого рубля собственных 

средств, вложенных в бизнес. 
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*ПотП – прибыль от продаж; *ПдоН – прибыль доналогообложения; *Выр – выручка от реализации; *СС – 

себестоимость продаж; *Аср – среднегодовая стоимость активов;*СКср – среднегодовая стоимость собственного 

капитала.  

 

Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы 

предприятия в целом, доходность различных направлений деятельности 

(производственной, предпринимательской, инвестиционной), окупаемость затрат. 

Показатель рентабельности собственного капитала особенно важен для 

акционеров, так как он характеризует уровень эффективности их вложений. 

Экономическая состоятельность хозяйствующего субъекта является 

комплексным понятием. Оно обусловлено влиянием многих факторов и 

характеризуется системой показателей, отражающих наличие и размещение 

средств, реальные и потенциальные финансовые возможности предприятия. 

Анализ ликвидности и платежеспособности предприятия показывает в какой 

срок и в каком объеме предприятия может произвести расчеты по краткосрочным 

обязательствам с контрагентами. 

Анализ финансовой устойчивости отражает стабильность положения 

предприятия, независимость от внешних контрагентов (внешняя финансовая 

устойчивость) и рациональность покрытия активов источниками их 

финансирования (внутренняя финансовая устойчивость). 

Результаты анализа деловой активности и эффективности деятельности 

предприятия позволяют экономически оценить состояние дел на предприятии, 

раскрыть какие виды его активов используются эффективно, а какие нет. 

Оценка вероятности банкротства по модели Альтмана способна 

демонстрировать риск банкротства предприятия.Модель Альтмана – алгоритм 

интегральной оценки угрозы банкротства предприятия, основанный на 

комплексном учете важнейших показателей, диагностирующих его кризисное 

финансовое состояние. 

Z-модель Альтмана – математическая формула, измеряющая степень риска 

банкротства каждой отдельной компании, разработанная американским 

экономистом Эдвардом Альтманом в 1968 году. На основе обследования 
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предприятий-банкротов Э. Альтман определил коэффициенты значимости 

отдельных факторов в интегральной оценке вероятности банкротства. 

Общий экономический смысл модели представляет собой функцию от 

некоторых показателей, характеризующих экономический потенциал 

предприятия и результаты его работы за истекший период. На сегодняшний день 

в экономический литературе упоминается четыре модели Альтмана. 

В данной выпускной квалификационной работе рассмотрена 

модифицированная пятифакторная модель Альтмана, так как акции ООО  «РСС-

 74» не котируются на биржевом рынке и имеет вид: 

 

Z = (0,717 × Х1) + (0,847 × Х2) + (3,107 × Х3) + (0,42 × Х4) + (0,998 × Х5),  (2.3) 

 

где X1 – оборотный капитал к сумме активов, показатель оценивает сумму чистых 

ликвидных активов компании по отношению к совокупным активам; 

X2 – нераспределенная прибыль к сумме активов предприятия, отражает 

уровень финансового рычага компании; 

X3 – прибыль до налогообложения к общей стоимости активов, показатель 

отражает эффективность операционной деятельности компании; 

Х4 – балансовая стоимость собственного капитала / заемный капитал 

(обязательства); 

Х5 – объем продаж к общей величине активов предприятия, характеризует 

рентабельность активов предприятия. 

Исходя из истории экономики, следует помнить, что любой финансовый 

инструмент нужно использовать, руководствуясь не только показателями, но еще 

и условиями, в которых живет и выживает предприятие. Самое важное, на что 

стоит обратить внимание – что вероятность банкротства по модели Альтмана 

рассчитывалась для предприятий, развивающихся в условиях развитой 

экономической системы. 

Таким образом, представленная последовательность оценки финансового 

состояния, включающая в себя различные виды анализа, позволяет обеспечить 
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системный подход к изучению финансового состояния и дать общую оценку 

сложившемуся финансовому положению на предприятии для принятия 

финансовых и управленческих решений. Разработав алгоритм оценки 

финансового состояния предприятия, можно проанализировать финансовую 

деятельность предприятия и предложить стратегию по повышению 

эффективности финансового состояния. 

Следовательно, теоретические и методические основы анализа финансового 

состояния хозяйствующего субъекта, рассмотренные в данной главе, являются 

основополагающей базой, применяемой на практике при определении его 

экономической состоятельности. 

Вывод по разделу 2. 

Платежеспособность хозяйствующих субъектов определяется многими 

экономическими условиями и факторами. Исходя из вышеизложенного, 

существует ряд факторов обеспечения платежеспособности, такие как: 

достижение конкурентоспособности на основе роста производительности труда и 

снижения издержек производства; экономия ресурсов; улучшение ассортимента и 

качества продукции; повышение инновационной активности; уменьшение числа 

посредников в экономических связях; повышение качества используемого 

менеджмента и маркетинга; обеспечение повышения качества, развития и 

наибольшей реализации человеческого капитала руководителей, специалистов, 

рабочих и всего персонала предприятий; повышение деловой активности. 

Для оценки экономической состоятельности на краткосрочную перспективу 

должны приводиться показатели удовлетворенности (неудовлетворенности) 

структуры баланса. При характеристике платежеспособности следует обращать 

внимание на такие показатели, как наличие денежных средств на счетах в банках, 

в кассе организации, убытки, просроченные дебиторскую и кредиторскую 

задолженности, из чего можно выделить три зоны, требующие особого внимания 

при анализе финансовой устойчивости предприятия: структура капитала, а также 

сохранение ликвидности и платежеспособности. 
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Под финансово-экономическим механизмом предприятияпредполагается 

цепочка последовательно возникающих взаимосвязанных экономических 

явлений. Финансово-экономический механизм имеет входное звено, 

инициирующее процесс (не зависящего от обстоятельств) следования одного за 

другим определенных экономических явлений. Этот процесс завершается 

выходным звеном, которое в большинстве случаев служит входным звеном 

другого механизма.  

Таким образом, ключевой целью финансово-экономического механизма 

является предотвращение угроз экономической безопасности хозяйствующего 

субъекта, а именно исполнение мер для поддержания его экономической 

состоятельности и платежеспособности. 

При определении системы показателей оценки экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта следует вывод, 

что понятия платежеспособность и ликвидность достаточно близки. Ликвидность 

отражает как текущее состояние расчетов, так и перспективное. Следовательно, от 

степени ликвидности баланса зависит платежеспособность предприятия, 

поскольку оно может быть платежеспособным на отчетную дату, но иметь 

неблагоприятные возможности в будущем, и наоборот. 

Анализ ликвидности предприятия проводится при помощи балансовой модели, 

основой которой являются группировка активов по степени ликвидности и 

группировка пассивов по срочности их оплаты.Кроме того, анализ ликвидности 

можно проводить при помощи коэффициентного подхода, то есть с 

использованием относительных показателей. 

Одной из важнейших задач оценки экономической состоятельности 

предприятия является исследование показателей финансовой устойчивости 

предприятия. Основными показателями финансовой устойчивости являются 

коэффициенты, характеризующие степень зависимости предприятия от внешних 

кредиторов. 
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Анализ деловой активности заключается в исследовании динамики различных 

коэффициентов оборачиваемости. Показатели оборачиваемости оказывают 

непосредственное влияние на ликвидность, платежеспособности и рентабельность 

предприятия. Деловая активность предприятия взаимосвязана с оценкой 

результативности работы хозяйствующего субъекта, то есть рентабельностью.  

Результаты анализа деловой активности и эффективности деятельности 

предприятия позволяют экономически оценить состояние дел на предприятии, 

раскрыть какие виды его активов используются эффективно.Одной из важнейших 

проблем в современной российской экономике, и в мировой в целом, является 

выявление неблагоприятных тенденций развития предприятия, а также выбор 

метода оценки несостоятельности или же банкротства.  

Таким образом, разработав алгоритм оценки экономической состоятельности 

хозяйствующего субъекта, на основании которого можно проанализировать его 

финансовую деятельность и предложить стратегию по повышению 

эффективности финансового состояния, что будет рассмотрено в следующей 

главе выпускной квалификационной работы. 
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3 ОЦЕНКА ЭКОНОМИЧЕСКОЙ СОСТОЯТЕЛЬНОСТИ И 

ПЛАТЕЖЕСПОСОБНОСТИ НА ПРИМЕРЕ ООО «РСС-74» И 

ФОРМИРОВАНИЕ СТРАТЕГИИ ПО ИХ ПОДДЕРЖАНИЮ 

3.1 Организационно-экономическая характеристика ООО «РСС-74» 

 

Общество с ограниченной ответственностью «РСС-74»зарегистрировано 

17.07.2007 года и осуществляет свою коммерческую деятельность на территории 

города Челябинска. На момент регистрации общества его уставный капитал 

составлял500 тыс. руб. Участниками общества являются физические лица РФ.  

Общество создано с целью удовлетворения общественных потребностей и 

извлечения прибыли, путем осуществления финансово-хозяйственной 

деятельности. 

СогласноОКВЭД 31.09.2, ООО «РСС-74» изготавливает прочую мебель и 

отдельные мебельные детали, не включенные в другие группировки по 

индивидуальному заказу населения.  

Дополнительнымивидами деятельности являются:  

- изготовление плетеной мебели, корпусной мебели, секционной мебели, 

мягкой мебели, наборов мебели, встроенной мебели, дачной мебели, мебели для 

оборудования прихожих по мебели многопланового назначения, 

трансформируемой мебели;  

- изготовление двухсторонних стенок-перегородок;  

- изготовление отдельных мебельных деталей (щитов, брусков и др.); 

- изготовление щитков, решеток и коробок для маскировки отопительных 

приборов;  

- изготовление деревянных карнизов, багетных рамок;  

- декоративное оформление мебели и отдельных мебельных деталей. 

ООО «РСС-74» с момента государственной регистрации является 

юридическим лицом, имеет собственное имущество, самостоятельный баланс, 

может открывать расчетные, текущие, валютные и другие счета в банковских 
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учреждениях, имеет печать с обозначением своего наименования, имеет право от 

своего имени заключать договоры, приобретать имущественные и личные не 

имущественные права, нести обязанности, быть истцом и ответчиком в суде.  

ООО «РСС-74» расположено по адресу РФ, 454001, Челябинская область, г. 

Челябинск, ул. Худякова, д. 14. 

ООО «РСС-74» имеет два расчетных счета: 

- ОАО «Челиндбанк» г. Челябинска р/с № 40702810807110000237, БИК 

047501711 кор/с 30101810400000000711; 

- ОАО «Челябинвестбанк» г. Челябинск, р/с № 40702810600010004909, БИК 

0475501779 кор/с 30101810400000000779. 

Основной вид выпускаемой продукции – это древесно-стружечная плита 

(ДСП) ламинированная различных размеров. 

Предприятие оснащено современным итальянским оборудованием SACMI 

(дробилка, прессы, сушилка, охладители, обрезной станок), также оборудованием 

итальянских фирм «Gabrielli», «Ceramic Instrument» и «AssoPrint». ООО «РСС-74» 

обеспечивает контроль качества продукции на всех этапах производства: от 

входного контроля сырья и материалов до готовых изделий в процессе их 

изготовления. Износ основных средств не превышает 50%.На предприятии 

присутствуют свои лаборатории, которые осуществляют контроль качества 

продукции на всех этапах производства.Благодаря своим высококачественным 

техническим параметрам, древесно-стружечная продукция ООО «РСС-74» 

пользуется большим спросом на отечественном рынкенароднохозяйственного 

назначения. Один из основных используемых материалов - древесина, способен 

длительное время противостоять дождю, морозу и агрессивной среде, при этом 

сохраняя внешний вид привлекательным и неизменным.  

Система управления в ООО «РСС-74» принимает вид линейно-

функциональной структуры управления.В ней наблюдается специализация 

управленческого труда по отдельным функциям: финансы, кадры, предоставление 

услуг и т.п. За конечный результат ответственность несет линейный 
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руководитель, задачами которого является организация совместной работы 

функциональных подразделений для достижения общих целей. В своей работе 

предприятие стремится учесть все задачи и специфику деятельности Заказчика.  

На 01.01.2018 года среднесписочная численность работников составила 95 

человек. Организационная структура ООО «РСС-74» представлена на рисунке 3.1. 

Рисунок 3.1 – Организационная структура ООО «РСС-74» 

 

Основными поставщиками материалов являются: ООО «Технофанера» г. 

Пермь, ООО «Эдельвейс» г. Москва, ЗАО «Южурал-экология» г. Екатеринбург, 

ООО «Химпром» г. Москва. 

Произведенная продукция ООО «РСС-74» реализуется таким предприятиям 

как: ООО «Стайл» г. Челябинск, ООО «ТриТон» г. Челябинск, ИП Берсенев В.Д. 

Казахстан, г. Кустанай, ИП Шейкин А.Б. г. Челябинск и др. 

 
Общее собрание 

учредителей 

Директор 

Служба ИТР 

Менеджер 

Юристконсультант 

Экономисты 

Экономист по сбыту  

Экономист по 

финансам 

Зам. директора 

Конструкторский отдел 

Цех ламинирования ДСП 

Котельная 

Главный инженер 

Инженер по рекламе 

Инженер программист 

Инженер по маркетингу 

Инженер по ТБ 



67 

3.2 Финансово-экономическая оценка признаков экономической 

состоятельности и платежеспособности предприятия 

 

Анализ основных экономических показателей деятельности предприятия 

необходим не только для осуществления текущей финансово-

экономическойдеятельности, но и для принятия рациональных управленческих 

решений наперспективу. 

Анализ основных экономических показателей деятельности ООО «РСС- 74» за 

2015-2017 гг. отражен в таблице 3.1. 

Таблица 3.1 – Исходные данные для расчета системы показателей экономической 

состоятельности ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

Наименование 

показателя 

Значение показателя, тыс. руб. 
Изменение,  

тыс. руб. 

Темп прироста 

(снижения), % 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 2016 г. 2017 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 5  6  7  8  

Выручка от 

реализации (Выр), 

тыс.руб. 

41 429,00 43 045,00 45 587,00 1 616,00 2 542,00 3,90 5,91 

Себестоимость 

продукции, тыс. руб. 
39 274,00 40 923,00 43 503,00 1 649,00 2 580,00 4,20 6,30 

Валовый доход, 

тыс.руб. 
2 155,00 2 122,00 2 084,00 -33,00 -38,00 -1,53 -1,79 

Прибыль от продаж, 

тыс.руб. 
2 155,00 2 122,00 2 084,00 -33,00 -38,00 -1,53 -1,79 

Рентабельность 

продаж, % 
5,20 4,93 4,57 -0,27 -0,36 -5,23 -7,27 

Прибыль до 

налогообложения, 

тыс. руб. 

5 055,00 4 916,00 5 354,00 -139,00 437,00 -2,75 8,89 

Активы, тыс. руб. 23 171,00 18 778,00 20 050,00 - 4 393,00 1 272,00 -18,96 6,77 

Оборотный капитал, 

тыс. руб. 
2 223,00 2 518,00 3 949,00 295,00 1 431,00 0,13 0,57 

Балансовая 

стоимость 

собственного 

капитала, тыс. руб. 

12 360,00 12 910,00 14 425,00 550,00 1 515,00 4,45 11,74 

Балансовая 

стоимость всех 

обязательств, тыс. 

руб. 

10 811,00 5 868,00 5 625,00 -4 943,00 -243,00 -45,72 -4,14 

Нераспределенная 

прибыль, тыс. руб. 
4 044,00 3 933,00 4 283,00 -79,00 1 051,00 -1,36 18,39 

Налог на прибыль, 

тыс.руб. 
1 011,00 983,00 1 071,00 -28,00 87,00 -2,75 8,89 
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Продолжение таблицы 3.1 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Чистая прибыль, тыс. 

руб. 
4 044,00 3 933,00 4 282,00 -111,00 350,00 -2,7 8,89 

Среднегодовая 

стоимость активов, 

(Аср) 

22 435,50 20 974,50 19 414,00 -1 461,00 -1 560,50 -6,5 92,56 

Среднегодовая 

стоимость 

внеоборотных 

активов, (ВАср) 

10 193,50 10 806,50 11 934,00 613,00 1 127,50 6,01 110,43 

Среднегодовая 

стоимость оборотных 

активов, (ОАср) 

12 467,00 10 168,00 7 480,00 -2 299,00 -2 688,00 -18,44 73,56 

Среднегодовая 

стоимость запасов, 

(Зср) 

2 697,50 2 521,00 2 572,50 -176,50 51,50 -6,54 102,04 

Среднегодовая 

стоимость 

дебиторской 

задолженности, 

(ДЗср) 

2 395,00 3 002,50 3 071,50 607,50 569,00 25,37 118,95 

Среднегодовая 

величина 

кредиторской 

задолженности, 

(КЗср) 

893,50 812,50 638,00 -81,00 -174,50 -9,07 78,52 

Среднегодовая 

стоимость 

собственного 

капитала, (СКср) 

11 932,50 12 635,00 13 667,50 702,50 1 032,50 5,89 108,17 

Среднегодовая 

стоимость активов, 

(Аср) 

22 435,50 20 974,50 19 414,00 -1 461,00 -1 560,50 -6,5 92,56 

Среднегодовая 

стоимость 

внеоборотных 

активов, (ВАср) 

10 193,50 10 806,50 11 934,00 613,00 1 127,50 6,01 110,43 

Среднегодовая 

стоимость оборотных 

активов, (ОАср) 

12 467,00 10 168,00 7 480,00 -2 299,00 -2 688,00 -18,44 73,56 

Среднегодовая 

стоимость запасов, 

(Зср) 

2 697,50 2 521,00 2 572,50 -176,50 51,50 -6,54 102,04 
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Окончание таблицы 3.1 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Среднегодовая 

стоимость 

дебиторской 

задолженности, 

(ДЗср) 

2 395,00 3 002,50 3 071,50 607,50 569,00 25,37 118,95 

Среднегодовая 

величина 

кредиторской 

задолженности, 

(КЗср) 

893,50 812,50 638,00 -81,00 -174,50 -9,07 78,52 

Среднегодовая 

стоимость 

собственного 

капитала, (СКср) 

11 932,50 12 635,00 13 667,50 702,50 1 032,50 5,89 108,17 

 

Данные таблицы 3.1 позволяют сделать следующие выводы. 

С 2015 по 2017 год выручка от реализации увеличилась на 4 158 тыс. руб. или 

на 9,81%,это говорит о том, что доход предприятие получает от основного вида 

деятельности.Увеличение связано с выполнением заказов по производству ДСП.  

На протяжении всего исследуемого периода с 2015 по 2017 гг. наблюдается 

снижение валового дохода. С 2015 по 2016 год валовая прибыль уменьшается на 

33 тыс.руб. или на 1,53%, в 2017 году валовая прибыль снижается на 1,79%, или 

на 38 тыс.руб. Таким образом, на протяжении всего анализируемого периода, 

показатель валовой прибыли снизился на 3,32%. Причиной снижения валовой 

прибыли предприятия является увеличение себестоимость реализованной 

продукции. 

Снижение прибыли от продаж повлияло на рентабельность продаж, которая к 

2017 году снизилась на 7,63%. Причиной снижения рентабельности продаж 

является увеличение роста себестоимостипродукции. 

За анализируемый период наблюдается увеличение доли себестоимости 

продукции в выручке от реализации, связанной с увеличением объема заказов в 

соответствии с реализацией ДСП на 4 229 тыс. руб. 
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Величина прибыли от продаж с 2015 года уменьшилась на 71 тыс. руб. (на 

3,32%), чистая прибыль в 2017 году превысила показатель 2015 года на 238 тыс. 

руб., (темп прироста чистой прибыли составил 6,14%). 

Данный анализ таблицы в целом показал о наличии отрицательных тенденций 

в 2017 году по сравнению с 2016 годом, выразившиеся в снижении прибыли от 

продаж на 1,79% за счет роста себестоимости реализованной продукции на 6,30%. 

Также стоит отметить наличие положительных тенденции в 2017 году по 

сравнению с 2016 годом, как увеличение чистой прибыли на 8,89%.  

Таким образом, экономическая характеристика предприятия позволяет сделать 

вывод о том, что основной проблемой в финансово-экономической деятельности 

предприятия основной проблемой выступает высокая доля себестоимость в 

структуре баланса, что ведет к снижению валовой прибыли предприятия.  

В условиях современной экономики резко повышается значимость 

финансовых ресурсов, с помощью которых осуществляется формирование 

оптимальной структуры и наращивание производственного потенциала 

предприятия, а также финансирование текущей хозяйственной деятельности.  

Динамика валовой прибыли и чистой прибыли графически изображена на 

рисунке 3.2. 

 

 

 

Рисунок 3.2 – Динамика валовой прибыли и чистой прибылиООО «РСС- 74» 

за 2015-2017 гг. 
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Оценка платежеспособности предприятия необходима для того, чтобы понять 

может ли предприятие рассчитываться по своим долгосрочным обязательствам. 

Анализ платежеспособности производится при помощи финансовых 

коэффициентов, характеризующих ликвидность предприятия. 

Анализ ликвидности баланса сводится к проверке того, покрываются ли 

обязательства в пассиве баланса активами, срок превращения которых в 

денежные средства равен сроку погашения обязательств.На основании таблицы 

2.3 составлена группировка активов по степени их ликвидности и пассивов по 

срокам их оплаты. 

Анализ ликвидности баланса ООО «РСС-74» представлен в таблице 3.2. 

 

Таблица 3.2 – Абсолютные показатели ликвидности ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 
Группы 

актива 

Актив Группы 

пассива 

Пассив 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 5 6 7 8 

А1 1 280,00 1 370,00 1 318,00 П1 877,00 748,00 528,00 

А2 9 547,00 4 265,00 5 946,00 П2 9 934,00 5 120,00 5 097,00 

А3 2 207,00 2 751,00 2 310,00 П3 - - - 

А4 10 137,00 10 392,00 10 476,00 П4 12 360,00 12 910,00 14 425,00 

Баланс 23 171,00 18 778,00 20 050,00 Баланс 23 171,00 18 778,00 20 050,00 

 

Данные таблицы 3.2 позволяют сделать следующие выводы. 

В структуре активов в 2017 году по сравнению с 2015 годом увеличились все 

группы активы, кроме быстрореализуемых активов, так как сумма дебиторской 

задолженности и прочих оборотных активов снизилась с 9 547 тыс.  руб. до 5 946 

тыс. руб. 

В структуре пассивов в 2017 году по сравнению с 2015 годупроизошли 

изменения:  

1) уменьшился размер наиболее срочных обязательств с 887 тыс. руб. до 528 

тыс. руб.; 

2) уменьшился размер краткосрочных обязательств, так как краткосрочные 

заемные средства и прочие краткосрочные обязательства снизились с 9 934 тыс. 

руб. до 5 097 тыс. руб.;  
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3) увеличился размер постоянных пассивов (собственный капитал) с 12 360 

 тыс. руб. до 14425 тыс. руб. 

На ООО«РСС-74» сопоставление групп по активу ипассиву имеют 

следующиенеравенства, представленные в таблице 3.3. 

 

Таблица 3.3–Соотношение активов и пассивов ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

Показа- 

тели 

Значение, тыс. руб.  
Платежный излишек (+) или 

недостаток (-), тыс. руб. 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 5 6 7 

А1 ≥ П1 1 280,00 ≥ 877,00 1 370,00 ≥ 748,00 1 318,00 ≥ 528,00 403,00 622,00 790,00 

А2 ≥ П2 9 547,00 ≤ 9 934,00 4 265,00 ≤ 5 120,00 5 946,00 ≥5 097,00 -387,00 -855,00 849,00 

А3 ≥  П3 2 207,00 ≥ 0,00 2 751,00 ≥  0,00 2 310,00 ≥  0,00 2 207,00 2 751,00 2 310,00 

А4 ≤  П4 10 137,00 ≤ 12 360,00 10 392,00 ≤  12 910,00 10 476,00 ≤  14 425,00 -2 223,00 -2 518,00 -3 949,00 

 

По данным, представленным в таблице3.3, видно, что за весь анализируемый 

период с 2015 по 2017 гг. выполняются не все неравенстваабсолютной 

ликвидности баланса. Исходя из этого ликвидность баланса можно 

охарактеризовать как допустимую. 

В течение всего анализируемого периода по первому неравенству наблюдается 

излишек, связанный с преобладанием денежных поступлений над текущими 

активами. Из этого следует, что предприятие в состоянии рассчитываться по 

своим наиболее срочным обязательствам с помощью наиболее ликвидных 

активов.  

С 2015 по 2016 гг. из четырех неравенств не выполняется второе неравенство 

структурной ликвидности баланса. Сопоставление итогов второй группы по 

активу и пассиву отражает недостаток быстрореализуемых активов (А2) над 

краткосрочнымиобязательствами (П2), то есть размер краткосрочных заемных 

средств и прочих краткосрочных обязательств превышают размер дебиторской 

задолженности и прочих оборотных активов.Следует отметить отрицательную 

динамику платежного недостатка, которая свидетельствует об ухудшении 

структуры баланса к 2016 году. В 2015 году платежный недостаток составлял 387 

тыс. руб., а к 2016 увеличился до 855 тыс. руб. 
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По третьему неравенству выявлен платежный излишек, так как долгосрочные 

пассивы на предприятии отсутствуют, а величина медленнореализуемых активов 

характеризуется ростом объема запасов. 

К 2017 году улучшается структура баланса, так как выполняются все условия 

структурной ликвидности баланса. В 2017 году по сравнению с 2016 годом по 

второй группе сопоставления активов и пассивов наблюдается платежный 

излишек, что связано с погашениями краткосрочных кредитов с 2015 по 2017 гг., 

в величина быстрореализуемых активов велика из-за большой суммы 

дебиторской задолженности (3 985 тыс.руб. в 2017 году) и прочих оборотных 

активов (6 700 тыс. руб. в 2015 году). 

Таким образом, к 2017 году выполняются все условия абсолютной 

ликвидности баланса. Соблюдение последнего неравенства особенно важно по 

причине того, что оно свидетельствует о том, что в распоряжении предприятия 

присутствуют собственные оборотные средства. Это, в свою очередь, является 

необходимым условием финансовой устойчивости.  

Расчет текущей и перспективной платежеспособности предприятия проведен 

на основании абсолютных показателей ликвидности(формулы 2.1, 2.2), а его 

результаты представлены в таблице 3.4. 

 

Таблица 3.4 – Абсолютные показатели платежеспособности ООО «РСС-74» за 

2015-2017 гг. 

Показатели 
Значение, тыс. руб. 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 

Текущая ликвидность 16,00 -233,00 1 639,00 

Перспективная ликвидность 2207,00 2 751,00 2 310,00 

 

На основании таблицы 3.4 можно сделать вывод, что в течение 

анализируемого периода текущая ликвидность баланса была обеспечена только в 

2015 и в 2017 году. К 2016 году наблюдается тенденция снижения показателя 

текущей ликвидности, так как предприятие не имело возможности отвечать по 

своим текущим обязательствам за счет оборотных активов. 
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Перспективная ликвидность наблюдается в течение всего анализируемого 

периода. Увеличение значения показателя связано с ростом объема запасов и 

отсутствием долгосрочных обязательств у предприятия. 

На рисунке 3.3 представлена динамика платежеспособности ООО «РСС- 74» 

за анализируемый период. 

 

 

Рисунок 3.3 – Динамика платежеспособности ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

 

Для оценки платежеспособности предприятия воспользуемся относительными 

показателями ликвидности, представленными в таблице 2.4. 

Анализ относительных показателей ликвидности и платежеспособности 

предприятия представлен в таблице 3.5. 

 

Таблица 3.5 – Относительные показатели ликвидности и платежеспособности 

ООО  «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

Наименование показателя 
Значение показателя 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 

Коэффициент текущей ликвидности (Ктл) 1,21 1,43 1,70 

Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл) 1,00 0,96 1,29 

Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал) 0,12 0,23 0,23 

 

Проведем анализ таблицы3.5. Показатель текущей ликвидности изменился с 

1,21 в 2015 году до 1,70 в 2017 году. Значение данного коэффициента показывает 

степень покрытия краткосрочных обязательств.  
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Коэффициент быстрой ликвидности имеет положительную тенденцию,к2017 

годунаблюдается увеличение с 1,00до 1,29. В 2017 году,при нормативном 

значении не ниже 1. 

В 2017 году коэффициент абсолютной ликвидности увеличился по сравнению 

с 2015 годом с 0,12 до 0,23 и входит в диапазон нормативных значений. Он 

показывает, что в 2017 году предприятие способно при необходимости погасить 

немедленно 23% своих краткосрочных обязательств за счет денежных средств и 

денежных эквивалентов предприятия. 

Динамика изменения показателей в течение анализируемого периода 

представлена на рисунке 3.4. 

 

 

Рисунок 3.4 – Динамика относительных показателей ликвидности  

ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

 

Таким образом, как положительный фактор деятельности предприятия, 

необходимо отметить тенденцию увеличения значений всех относительных 

показателей ликвидности и платежеспособности ООО «РСС-74». 

Одним из важных этапов оценки деятельности ООО «РСС-74», а также его 

финансово-экономического состояния является анализ финансовой устойчивости. 

Он отражает результаты его текущего финансового развития, содержит 

необходимую информацию для инвесторов, а также характеризует способность 
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предприятия отвечать по своим долгам, обязательствам и наращивать свой 

экономический потенциал. 

Оценка финансового состояния происходит по его финансовой устойчивости. 

Предприятие должно незамедлительно рассчитаться по своим долгам.На 

основании таблицы 2.5, рассмотрим основные финансовые коэффициенты, 

характеризующие финансовую устойчивость предприятия. 

Результаты расчета относительных показателей финансовой 

устойчивостиООО «РСС-74» представлены в таблице 3.6. 

 

Таблица 3.6 – Показатели финансовой устойчивости ООО «РСС-74» за  2015-

 2017  гг. 

Наименование показателя 
Значение показателя 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 3 4 5 

Коэффициент автономии (Кавт) 0,53 0,69 0,72 

Коэффициент финансового левериджа (Кфл) 0,87 0,45 0,39 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными 

средствами (Ксос) 
0,17 0,30 0,41 

Коэффициент маневренности 

собственного капитала (Км) 
0,18 0,20 0,27 

Коэффициент обеспеченности запасов (Коз) 1,01 0,92 1,71 

 

На основании данных таблицы 3.6 можно сделать следующие выводы. 

Коэффициент автономии за анализируемый период увеличился с 0,53 в 2015 

году до 0,72 в 2017 году за счет увеличения нераспределенной прибыли 

предприятия. Такие значения показателя можно охарактеризовать как 

удовлетворительные, что свидетельствует о том, что имущество предприятия к 

концу периода на 72% сформировано за счет собственных источников.   

Значения коэффициента финансового левериджа в 2017 году по сравнению с 

2015 годом снизились с 0,87 до 0,39.Таким образом, на каждыйрубль собственных 

средств, вложенных в активы предприятия, приходится около 0,39коп. заемных 

средств, следовательно, наблюдается независимость предприятия от кредиторов, 

что свидетельствует о низкомриске банкротства предприятия. 



77 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами за 

период с 2015 года по 2017 года увеличился с 0,17 до 0,41, соответственно, за счет 

погашения кредиторской задолженности и увеличения собственных 

средств.Коэффициент обеспеченности оборотных активов собственными 

оборотными средствами характеризует долю оборотных активов, финансируемых 

за счет собственных средств предприятия. Он показывает, какая сумма оборотных 

активов предприятия сформирована за счет собственного капитала. 

В течение всего анализируемого периода значение коэффициента 

маневренности собственного капитала предприятиянаходится в пределах 

нормативного значения в течение 2015-2017 гг. Наблюдается рост коэффициентас 

0,18 в 2015 году до 0,27 в 2017 году, следовательно, растет кредитоспособность 

предприятия и увеличивается возможность предприятия погашать свои текущие 

обязательства. 

Коэффициент обеспеченности запасов к 2017 году приходит в норму – 0,71, 

так как формирование 60-80% запасов предприятия должно осуществляться за 

счет собственных средств. В сравнении с 2015 годом, к 2017 годупредприятие 

стало менее зависимо от заемного капитала в части формирования запасов и, 

следовательно, стала выше финансовая устойчивость предприятия.  

Таким образом, большинство относительных показателей финансовой 

устойчивости приблизились к нормативным значениям,следовательно, в 2017 

году финансовое положение является устойчивым, а предприятие финансово 

независимым от кредиторов. 

Финансовая устойчивость предприятия – это способность ООО «РСС-74» 

функционировать и развиваться, сохранять равновесие своих активов и пассивов в 

изменяющейся внешней и внутренней среде, гарантирующее его постоянную 

платежеспособность и инвестиционную привлекательность в границах 

допустимого уровня риска.  
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Анализ деловой активности предприятия проводится на основании данных 

бухгалтерского баланса(Приложение Б)и отчета о финансовых результатах 

предприятия (ПриложениеВ) за анализируемый период. 

Показатели деловой активности характеризуют финансовый результат 

предприятия: чем больше скорость оборота, тем эффективнее функционирует 

предприятие, тем устойчивее его финансовое состояние. 

В таблице3.7 рассчитаны относительные показатели деловой активности ООО 

«РСС-74» за 2015-2017 гг. 

 

Таблица 3.7 – Показатели деловой активности ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

Наименование показателя 
Значение показателя Изменение 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 2016 г. 2017 г. 

1 3 4 5 6 7 

Капиталоотдача (КО), оборот 1,85 2,05 2,35 0,21 0,30 

Фондоотдача (ФО), оборот 4,06 3,98 3,82 -0,08 -0,16 

Оборачиваемость оборотных активов 

(Об ОА), оборот 
3,32 4,23 6,09 0,91 1,86 

Оборачиваемость запасов (Об З), 

оборот 
15,36 17,07 17,72 1,72 0,65 

Оборачиваемость дебиторской 

задолженности (Об ДЗ), оборот 
17,30 14,34 12,76 -2,96 -1,57 

Оборачиваемость кредиторской 

задолженности (Об КЗ), оборот 
46,37 52,98 71,45 6,61 18,47 

Оборачиваемость собственного 

капитала (Об СК), оборот 
3,47 3,41 3,34 -0,07 -0,07 

Продолжительность оборота запасов 

(П Об З), день 
24 21 20 -2 -1 

Продолжительность оборота 

дебиторской задолженности  

(П Об ДЗ), день  

21 25 29 4 3 

Продолжительность оборота 

кредиторской задолженности  

(П Об КЗ), день  

8 7 5 -1 -2 
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Данные таблицы 3.7 позволяют сделать следующие выводы. 

Капиталоотдача составила 1,85 оборотав 2015 году, в 2016 году 2,05 оборота, 

2,35 оборотав 2017 году, что связано с увеличением выручки от реализации за 

счет роста объема продаж. 

Фондоотдача в 2016 году по сравнению с 2015 годом снизилась на 

0,08 оборотов и составила 3,98 оборотов, в 2017 годуснизилась на 0,16 оборота.  

Оборачиваемость оборотных активов за анализируемый период отражает, что 

на каждый рубль оборотных средств приходится 3,32 руб.в 2015 году,4,23 руб.в 

2016 году, 6,09руб. в 2017 году выручки от реализации продукции. 

Наблюдается увеличение оборачиваемости запасов в 2017 году по сравнению с 

2015 годом на 2,37 оборота, при сокращении периода оборота запасов до 20 дней.  

С 2015 года по 2017 год наблюдается снижение оборачиваемости дебиторской 

задолженности на 4,53 оборота, таким образом увеличивается период оборота 

дебиторской задолженности с 21 до 29 дней. 

К2017 годуоборачиваемость кредиторской задолженности увеличилась с 46,37 

до 71,45 оборота, следовательно, сократился период оборота кредиторской 

задолженностис 8 дней до5 дней. 

За анализируемый период с 2015 по 2017 гг. наблюдается снижение 

оборачиваемости собственного капитала с 3,47 до 3,34 оборота. Снижение 

показателя свидетельствует о неэффективном использованиисобственных 

оборотных средств. 

В целом, по всем показателям деловой активности за 2017 год наблюдается 

положительная динамика, что связано с увеличением количества заказов на 

производство ДСП.  

На основании формулы 2.3построим модельвероятности банкротства 

предприятияпо методу Альтмана,не размещающего свои акции на фондовом 

рынке. 
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В таблице 3.8 отражена оценка вероятности банкротства за весь 

анализируемый период ООО «РСС-74» по модифицированной пятифакторной 

модели Альтмана. 

Таблица 3.8 – Оценка вероятности банкротства  

Наименование показателя Код 
Значение показателя 

2015 г. 2016 г. 2017 г. 

1 2 3 4 5 

Оборотный капитал к сумме активов X1 0,10 0,13 0,20 

Нераспределенная прибыль к сумме активов X2 0,17 0,21 0,21 

Прибыль до налогообложения к общей стоимости активов X3 0,22 0,26 0,27 

Балансовая стоимость собственного капитала к заемному 

капиталу 
X4 1,14 2,20 2,56 

Объем продаж к общей величине активов X5 1,79 2,29 2,27 

Счёт АльтманаZ = (0,717 × Х1) + (0,847 × Х2) + 

+ (3,107 × Х3)+ + (0,42 × Х4) + (0,998 × Х5) 
Z 3,16 4,30 4,50 

Вероятность банкротства  Низкая Низкая Низкая 
- если Z < 1,23 – высокий риск 

- если Z от 1,23 до 2,89 – нет определённости 

- если Z более 2,9 – низкий риск 

 

По данным таблицы 3.8можно сделать вывод о том, что ООО «РСС-74» с 2015 

по 2017 год имеет низкий риск вероятности банкротства, это значит, что 

предприятие положительно функционирует на рынке. 

Для наглядности, на рисунке 3.5 отражена динамика оценки вероятности 

банкротства ООО «РСС-74» за 2015-2017 гг. 

 

Рисунок 3.5 – Динамика оценки вероятности банкротства ООО «РСС-74»  

за 2015-2017 гг. 
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3.3 Разработка механизма поддержания экономической состоятельности и 

платежеспособности ООО «РСС-74» 

 

В процессе проведенного анализа финансово-экономической деятельности 

ООО «РСС-74», главной проблемой финансового состояния предприятия является 

значительная доля себестоимости в показателе прибыли от продаж, за счет чего 

наблюдается ее снижение на протяжении всего анализируемого периода и 

снижение рентабельности собственного капитала, что является результатами 

неэффективной деятельности предприятия и требует выработки управленческого 

решения.Также наблюдается тенденция увеличения размера дебиторской 

задолженности (с 2 847 тыс.  руб. в 2015 году до 3 985 тыс. руб. в 2017 году), 

этосвидетельствует о том, что поставщики, подрядчики, покупатели, заказчики и 

прочие дебиторы стали несвоевременно оплачивать свои счета, за счет 

этогопроизошло увеличение периода погашения дебиторской задолженности.  

На сегодняшний день анализ и управление дебиторской задолженностью 

предприятия является важным фактором максимизации нормы прибыли, 

минимизации финансовых рисков, повышения ликвидности и 

кредитоспособности. Верно разработанная стратегия управления денежными 

потоками предприятия способствует своевременно и в полном объеме 

осуществить возникшие обязательства, что содействует финансовой устойчивости 

предприятия.Снижение дебиторской задолженности понижает коэффициент 

покрытия (ликвидности), предприятие принимает свойства несостоятельности и 

является уязвимым со стороны государственных органов и кредиторов. По этой 

причине необходимо решать, как задачу уменьшения дебиторской 

задолженности, так и сбалансированности ее с кредиторской задолженностью. 

Повышение дебиторской задолженности активизирует дополнительные 

издержки предприятия на рост объема работы с дебиторами (связь, командировки 
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и др.), повышение периода оборота дебиторской задолженности (повышение 

периода инкассации), рост потерь от безнадежной дебиторской задолженности. 

Необходимо осуществлять контроль дебиторской задолженности на основании 

следующих задач: 

- уровень дебиторской задолженности не должен превышать уровень 

кредиторской задолженности, так как в ходе анализа финансовой деятельности 

ООО «РСС-74» за весь анализируемый период было выявлено превышение 

дебиторской задолженности над кредиторскойна 1 970 тыс. руб. в 2015 году, в 

2017 году превышение дебиторской задолженностью над кредиторской на 3 457 

 тыс.  руб., что негативно отражается на финансовой устойчивости предприятия; 

- за движением дебиторской задолженности должен быть повышенный 

контроль по той причине, что именно дебиторская задолженность может привести 

к «заморожению» денежных средств, что свидетельствует о 

рискенеплатежеспособности предприятия, так к 2017 году по сравнению с 2015 

годом дебиторская задолженность увеличилась на 1 138 тыс. руб.; 

- не допускать просрочек и штрафных санкций по выплатам задолженностей 

дебиторской задолженности, при этом следует правильно выбирать форму 

расчетов по дебиторской задолженности; 

- при помощи использования коммерческого кредита существует возможность 

привлечения новых потребителей, а как следствие, повышение выручки от 

реализации продукции и прибыли от продаж; 

- в процессе предоставления коммерческого кредита осуществляется 

тщательная проработка потенциальных дебиторов на предмет их 

платежеспособности, следовательно, четкое отслеживание в дальнейшем 

своевременности выполнения ими своих обязательств. 

Изучение организации управления дебиторской задолженности на 

предприятии ООО «РСС-74» позволило сделать вывод о том, что предприятие в 

целом соблюдает порядок формирования финансовых результатов, но 
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необходимо пристальное внимание руководства к организации платежно-

расчетнойдисциплины. 

Уровень дебиторской задолженности показал, что покупатели предприятия, 

получая своевременно продукцию, задерживают ее оплату, предприятие в 

существенной мере кредитует деятельность своих потребителей, что препятствует 

выполнению его собственных обязательств. Следует не допускать будущего роста 

доли дебиторской задолженности в общем объеме оборотных активов 

предприятия, что может повлечь за собой уменьшение всех финансовых 

показателей. 

Для оптимизации финансового состояния ООО «РСС-74» необходимо 

разработать и внедрить систему мероприятий, способствующих оптимизации 

финансовых показателей. 

Для оптимизации управления дебиторской задолженностью на предприятии 

ООО «РСС-74» можно предложить следующие мероприятия: 

- проводить контроль соотношения дебиторской и кредиторской 

задолженности, потому что существенное превышение дебиторской 

задолженности формирует угрозу финансовой устойчивости предприятия и 

становится необходимостью привлечения дополнительных источников 

финансирования, так за 2017 год дебиторская задолженность 

превысилакредиторскую задолженностьна 3 457 тыс. руб., что отрицательно 

сказывается на финансовой устойчивости предприятия; 

- с целью максимизации притока денежных средств предприятию следует 

разработать договора с условием расчета выгодным для предприятия, учитывать в 

договорах с потребителями изменение цен на продукцию в зависимости от срока 

оплаты; 

- чтобы управлять дебиторской задолженностью, необходимо строже 

контролировать выполнение договорных обязательств, так как для выяснения 

реальности взыскания долгов и долгов, носящих сомнительный характер 

(задолженность свыше 3 месяцев), необходимо проверить, имеются ли акты 
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сверки расчетов и письма, в которых дебиторы признают свою задолженность и 

не пропущены ли сроки исковой давности.  

- по долгам, нереальным к взысканию, в установленном порядке сформировать 

резерв по сомнительным долгам. При наличии оправдательных документов 

безнадежные долги погасить путем списания их на убытки предприятия как 

дебиторскую задолженность, по которой истек срок исковой давности.  

- ежемесячно (до 15 числа) анализировать исполнение договоров по 

своевременному выполнению работ и услуг по данным планового отдела и 

бухгалтерии.По представленным документам отдела продаж оформить исковые 

требования по взысканию задолженности с контрагентов. 

- ежемесячно производить сверку расчетов (предъявленная сумма и оплата) по 

всем договорам в целях контролирования задолженности. 

Также, как и с дебиторской задолженностью, аналитические процедуры, по 

работе с кредиторской задолженностью, являются частью системы внутреннего 

финансового анализа и управленческого контроля. Важен непрерывный контроль 

за кредиторской задолженностью, поскольку именно кредиторская задолженность 

является дешевым источником привлечения заемных средств. Для эффективного 

управления кредиторской задолженностью предлагаются следующие 

мероприятия: 

-  контроль за сроками оплаты договоров (превышение срока оплаты 

поставленного сырья и материалов может привести к штрафнымсанкциям); 

- контроль в соответствии с действующимзаконодательством за 

правильностью оформления с контрагентами документов; 

- в ситуации, когда кредитор заинтересован в ускорении оплаты, предприятие 

должно принять выгодное решение: использовать кредиторскую задолженность 

как дополнительный источник финансирования, или воспользоваться скидкой с 

отпускной цены при быстрой оплате; 

- создание реестра платежей кредиторской задолженности и ранжирование 

контрагентов на уровни позволит сэкономить средства организации 
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(задолженность банку недопустима даже на 1 день; по налогам просрочка 

платежей допустима только в том случае, если неуплаченная сумма 

задекларирована; максимальная задержка заработной платы допускается на 2 

месяца; поставщики допускают только отсрочку, но не более 5 дней, просрочка 

невозможна). 

Также следует уделить внимание по вопросу снижения себестоимости 

реализуемой продукции: сокращение экономного использования сырья, 

материалов, затрат за счет повышения уровня производительности труда, 

экономного использования электроэнергии, оборудования; сокращение затрат, 

установленных по каждой статье расходов за счет конкретных организационно-

технических мероприятий, которые будут способствовать экономии зарплаты, 

сырья, материалов, энергии и т.д. 

За счет выбора поставщика с болеенизкой закупочной стоимостью сырья и 

материалов возможно снижение себестоимости продукции. Выбирая поставщиков 

сырья нужно обращать внимание на их географическое расположение. 

Предпочтительнее те поставщикам, которые находятся вблизи производства, 

таким образом, можно сэкономить на транспортных расходах.В случае если 

предприятие сменит поставщика продукции, то это приведет к экономии и росту 

прибыли. 

Также, в качестве мероприятия по снижению себестоимости предлагается 

повысить производительность труда. Производительность труда показывает, 

какой объем работ выполняет каждый работник за единицу времени. Чаще всего 

персонал не заинтересован в быстром выполнении своих обязанностей. 

Сотрудники получают фиксированную заработную плату, независимо от качества 

и количества выполненных работ. В таком случае, перед руководителем стоит 

задача заставить работников выполнять больший объем за минимальное время. 

Это можно сделать с помощью мотивирующих бесед, материальных поощрений и 

т.д. 
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На себестоимость продукции влияет заработная плата персонала. Также 

можно изменить систему оплаты. То есть работник не будет получать 

фиксированную зарплату каждый месяц. Размер его выплат напрямую будет 

зависеть от количества и качества произведенной им продукции. Таким образом, 

каждый работник будет стремиться выполнить как можно больше работы. 

Внедрение вышеперечисленных мероприятий в деятельность ООО «РСС- 74» 

будет способствовать улучшению организации учета финансовых результатов, 

эффективности их формирования и использования, а также повышению 

эффективности деятельности предприятия в целом. В условиях инфляции и доли 

постоянных затрат для сокращения показателей дебиторской и кредиторской 

задолженности предприятию следует проводить контроль задолженностей со 

стороны контрагентов, сокращение затрат на приобретение продукции, как 

следствие, повышается вероятность возвращения дебиторской задолженности в 

установленные сроки. 

В современных условиях диагностика и управление дебиторской и 

кредиторской задолженностью предприятия является важным фактором 

максимизации нормы прибыли, минимизации финансовых рисков, повышения 

ликвидности и кредитоспособности. Верно разработанная стратегия управления 

денежными потоками предприятия способствует своевременно и в полном объеме 

осуществить возникшие обязательства, что содействует финансовой устойчивости 

предприятия. 

Повышение дебиторской задолженности активизирует дополнительные 

издержки предприятия на рост объема работы с дебиторами (связь, командировки 

и др.), повышение периода оборота дебиторской задолженности (повышение 

периода инкассации), рост потерь от безнадежной дебиторской задолженности.  

По мимо управления дебиторской задолженностью, необходимо 

рассматривать управление себестоимостью продукции предприятия. Повышенное 

внимание к проблеме управления себестоимостью вызвано укреплением в 

современных условиях самостоятельности и ответственности предприятий за 
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результаты своей хозяйственной деятельности. Если в период перехода к 

рыночным отношениям многие предприятия стремились достичь роста 

рентабельности за счет повышения отпускных цен на продукцию, то в условиях 

жесткой конкуренции эти возможности резко сокращаются. Поэтому одним из 

главных инструментов в конкурентной борьбе становится управление 

себестоимостью. В этих условиях обеспечить себе конкурентные преимущества 

можно за счет рационального управления себестоимостью. 

Для подтверждения вышеизложенного необходимо построение оптимальной 

модели валовой прибыли предприятия с влиянием себестоимости продукции и 

дебиторской задолженности. Модель строится с учетом использования уравнений 

множественной регрессии, которые помогут определить влияние факторов друг 

на друга, а так же на основной показатель (валовая прибыль). 

Далее для построения оптимизационной модели необходимо принять 

следующие обозначения, на основании которых в дальнейшем произойдет 

оптимизация финансово-экономической деятельности:  

Y – валовая прибыль; 

X1 – себестоимость продукции;  

X2 –дебиторская задолженность. 

Дальнейшие расчеты занесены в таблицу (таблица 3.9). 

Таблица 3.9 – Исходные данные для построения модели, тыс. руб. 

1 2 3 4 

год 2015 2016 2017 

У 2 155,00 2 122,00 2 084,00 

Х1 39 274,00 40 923,00 43 503,00 

Х2 2 847,00 3 158,00 3 985,00 

Для получения точечных оценок генеральных средних, среднеквадратического 

отклонения (СКО) и парных коэффициентов корреляции результаты 

промежуточных вычислений помещены в расчётную таблицу (таблица 3.10). 

 

Таблица 3.10 – Расчетная таблица  

1 2 3 4 5 

Год 2015 2016 2017 ∑ 
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1 2 3 4 5 

У 2 155,00 2 122,00 2 084,00 6 361,00 

Х1 39 274,00 40 923,00 43 503,00 123 700,00 

Х2 2 847,00 3 158,00 3 985,00 9 990,00 

       35,00 2,00 -36,00 0 

       -1 959,00 -310,00 2 270,00 0 

 

Окончание таблицы 3.10 

1 2 3 4 5 

         -483,000 -172,000 655,000 0 

          1 201,778 2,778 1 320,111 2 524,667 

          3 838 987,111 96 306,778 5 151 386,778 9 086 680,667 

            233 289,00 29 584,00 429 025,00 691 898,00 

                ) -67 923,556 -517,222 -82 464,556 -150 905,333 

                  ) -16 744,00 -286,667 -23 798,333 -40 829,00 

                  ) 946 358,00 53 377,333 1 486 631,667 2 486 367,00 

 

Из таблицы необходимо взять суммарные значения факторов и рассчитать их 

средние значения по формуле 3.1: 

 

     
 

 
   . 

(

3.1) 

 

    2 120;      41 233;        3 330. 

Чтобы определить тесноту линейной связи при помощи парных 

коэффициентов корреляции необходимо найти среднеквадратическое отклонение 

(СКО) показателей по формуле 3.2: 

 

     
 

   
        . (3.2) 

 

Sy= 35,529; Sx1 = 2131,511; Sx2 = 588. 

По формуле 12 необходимо рассчитать парные коэффициенты корреляции 

опираясь на полученные значения в таблице 3.9: 
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                 . (3.3) 

 

Парный коэффициент корреляции для валовой прибыли и 

себестоимостипродукцииимеет следующий вид: 

     
           

                 
         

Таким образом, можно сделать вывод о том, что между валовой прибыльюи 

себестоимостью продукции обратная отрицательная связь, которая говорит о том, 

что при увеличении фактора Х1, в среднем, показатель У уменьшится. Что 

характерно для взаимовлияния себестоимости продукции на валовую прибыль, то 

есть при увеличении затрат валовая прибыль пропорционально уменьшается. Но 

связь между фактором и показателем весьма тесная и равна 0,651 (знак при 

коэффициенте определяет только характер связи). 

Парный коэффициент корреляции для прибыли от продаж и дебиторской 

задолженности имеет следующий вид: 

     
      

            
         

Таким образом, можно сделать вывод о том, что между валовой прибылью и 

дебиторской задолженностью обратная отрицательная связь, которая говорит о 

том, что при увеличении фактора Х2, в среднем, показатель У уменьшится. Что 

характерно для взаимовлияния дебиторской задолженности на валовую прибыль, 

то есть при увеличении задолженности со стороны контрагентов, валовая 

прибыль пропорционально уменьшается. Но связь между фактором и показателем 

весьма тесная и равна 0,664 (знак при коэффициенте определяет только характер 

связи). 

Парный коэффициент корреляции для себестоимости продукции и 

дебиторской задолженности имеет следующий вид:  
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Между себестоимостью продукции и дебиторской задолженностью умеренная 

связь, что также является положительным фактором, так как связь между 

факторами должна быть не более 0,7. 

Проанализировав парные коэффициенты корреляции, можно сделать вывод, 

что все условия выполняются, что говорит об отсутствии мультиколлениарности, 

то есть отсутствует тесная корреляционная связь между отбираемыми для анализа 

факторами (себестоимость продукции и дебиторская задолженность), совместно 

воздействующими на общий результат (валовая прибыль), которая затрудняет 

оценивание регрессионных параметров. 

Для построения модели необходимо выбрать фактор, более тесно влияющий 

на показатель. Частный коэффициент корреляции показывает более тесную 

взаимосвязь факторов при этом исключая влияние третьего. По формуле 3.4 

произведем расчет частных коэффициентов корреляции: 

 

       
  

    
     

     

        
          

  

  
(3.4) 

 

       
= –0,378;        

= –0,410;        = 0,403 

Далее необходимо оценить степень влияния факторов X1 и X2 на показатель Y, 

а также степень взаимного влияния факторов. 

Качественную оценку парных и частных коэффициентов корреляции 

выполним с помощью шкалы Чеддока. 

Представим рассчитанные ранее значения парных и частных коэффициентов 

корреляции в виде матриц, соответственно: 

    
           

           
           

 ;     
           

           
           

   

Анализируя данные матрицы парных корреляций Rп, можно сделать вывод о 

том, что себестоимость продукции (Х1) оказывает высокое влияние на изменение 
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прибыли от продаж(У), доля вклада составила 0,651. Такое влияние носит 

отрицательный характер, т.е. увеличение значения Х1 приведет к тому, что 

значение Y, в среднем, уменьшится. 

На изменение прибыли от продаж также высокое влияние оказывает 

дебиторская задолженность (Х2), такое влияние составило 0,664. При этом 

характер влияния отрицательный, что говорит о том, что при увеличении 

значения фактора Х2, значение показателя Y, в среднем, уменьшится. 

На изменение дебиторской задолженности так же высокое влияние оказывает 

себестоимость продукции, такое влияние носит положительный характер и 

составляет 0,661. Это значит, что увеличение значения Х2 приведет к тому, что 

значение Х1, в среднем, увеличится. 

Анализируя данные матрицы частных коэффициентов корреляции Rч, видно, 

что себестоимость продукции оказывает значительное влияние на изменение 

прибыли от продаж (0,378), это влияние носит отрицательный характер, т.е. 

увеличение значения Х1 приведет к тому, что значение Y, в среднем, уменьшится. 

Рассматривая влияние дебиторской задолженности на валовую прибыль 

можно заметить тесное влияние фактора на показатель (0,410), при это связь так 

же отрицательна, что говорит о том, что при увеличении значения фактора Х2, 

значение показателя Y, в среднем, уменьшится. 

Между факторами Х1 и Х2 существует положительная связь и их влияние друг 

на друга составило 0,403. 

Таким образом, получается, что связь между валовой прибылью и дебиторской 

задолженностью является более тесной, поэтому для дальнейшего построения 

регрессионной модели воспользуемся исходными данными показателя Y и 

фактора Х2, исключив факторX1. 

Для расчета параметров линейной модели регрессии внесем результаты 

промежуточных вычислений в расчетную таблицу (таблица 3.11). 

 

Таблица 3.11 – Расчётная таблица 

1 2 3 4 5 
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Год 2015 2016 2017 ∑ 

У 2 155,00 2 122,00 2 084,00 6 361,00 

Х1 2 847,00 3 158,00 3 985,00 9 990,00 

Х1
2
 8 105 409,00 9 972 964,00 15 880 225,00 33 958 598,00 

У×Х1 6 135 285,00 6 701 276,00 8304 740,00 21141 301,00 

 

Вычислим значения параметров модели по методу Крамера по следующей 

системе уравнений: 

 

 
             

           
       

 . (3.5) 

 

Следовательно, система имеет вид: 

 
                 

                             
  

Далее необходимо рассчитать          , определитель будут иметь 

следующий вид: 

   
    

      
  =  

     
            

           

     
      

        
     

        
                

 =            

     
    

        

    
     

            
           

Следовательно, а1 и а0 можно найти следующим образом: 

    
   

 
 2316,837;     

   

 
 = –0,059 

На основании данных необходимо рассчитать модель, с помощью которой 

можно проанализировать влияние факторов и выявить проблемы ООО «РСС-

74».Таким образом, модель зависимости валовой прибыли от дебиторской 

задолженности имеет следующий вид:  

 



93 

                            (3.6) 

 

Оценим качество модели. Для этого рассмотрим коэффициент детерминации: 

          . Это означает, что доля вклада изменения дебиторской 

задолженностив изменение валовой прибыли составляет 66,4%, а 33,6% 

приходиться на долю факторов, которые не учувствуют в исследовании. 

Оценим значимость коэффициента детерминации. 

 

      
         

             
 (3.7) 

 

Так как n–m–1=0, то Fрасч = 0. 

По таблице F-распределения находим значение                     

               Для значение k2 не существует показателя, следовательно 

можно сделать вывод о том, что            . Таким образом коэффициент 

детерминации статистически незначим и уравнение регрессии статистически 

ненадежно. Это связано с тем, что для анализа взято маленькое количество точек 

(n=3), для более достоверного анализа и точного прогноза необходимо брать 24 

значения. В данном случае этого сделать невозможно, таккак на 

предприятиидействует только годовая отчетность. 

Для того, чтобы использовать модель, необходимо доказать ее адекватность и 

оценить точность. Для доказательства адекватности модели необходимо 

проверить выполнение свойств остаточной компоненты. 

 

Таблица 3.12 – Расчётная таблица 

1 2 3 4 5 

Год 2015 2016 2017 ∑ 

У 2 155,00 2 122,00 2 084,00 6 361,00 

Х2 2 847,00 3 158,00 3 985,00 9 990,00 

Z 2 148,835 2 130,483 2 081,682 6 361,00 

Ei 6,165 -8,483 2,318 0,000 

ПИКИ - 1 - 1 
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  38,004 71,963 5,375 115,342 

Ei-Ei-1 - -14,648 10,801 -3,846 

(Ei-Ei-1)
2 

- 214,559 116,670 331,229 

Ei×Ei-1 - -52,296 -19,666 -71,963 

        0,003 0,004 0,001 0,008 

 

Модель считается адекватной, если выполняются все свойства остатков. 

1) Математическое ожидание остаточной компоненты E должно быть равно 

нулю. 

   
 

 
    

 

 
   

Математическое ожидание остаточной компоненты равно нулю, 

следовательно, свойство выполняется. 

2) Уровни остаточной компоненты должны носить случайный характер. Для 

доказательства этого свойства используют метод поворотных точек. Из таблицы 

3.4 видно, что фактическое значение ПИК        . 

Вычислим расчетное значение: 

       
      

 
   

      

  
   

      

 
   

       

  
            

Так как                 , свойство остатков выполняется и уровни 

остаточной компоненты носят случайный характер. 

3) Уровни остатков должны быть распределены по нормальному закону 

распределения. Воспользуемся RS-критерием. Для его вычисления необходимо 

найти среднеквадратическое отклонение остатков. Для этого необходимо 

посчитать СКО остаточной компоненты: 

    
 

   
   

  = 7,594. 

Расчетное значение RS-критерия равно: 

       
         

  
 1,929. 

Выбираем из таблиц значения RS-критерия с уровнем значимости α=0.05 и 

числом уровней n=3:          ,          .        принадлежит интервалу 
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[       ], то свойство выполняется, уровни остатков распределены по 

нормальному закону распределения. 

4) Автокорреляция уровней остатков должна отсутствовать. 

Вычислим расчетное значение критерия Дарбина-Уотсона по формуле и по 

расчетным значениям итогового столбца таблицы 4: 

      
            

   

   
 = 2,872. 

Табличные значения    и    определим по таблице:  

                                                   . 

Так как               , то критерий Д-У не даёт ответа на вопрос об 

автокорреляции и необходимо применить модифицированную формулу: 

     
                         

От сюда следует, что         
           , следовательно уровни остатков 

не коррелированы. 

Таким образом, все четыре свойства остаточной компоненты выполняются, 

следовательно, модель является адекватной. 

Для оценки точности модели вычислим среднюю относительную ошибку: 

    
       

 

 
  

  

  
       

 

 
                   

Среднеквадратическое отклонение остаточной компоненты было рассчитано 

ранее: SE = 7,594. 

Согласно принятой шкале точности по значению средней относительной 

ошибки можно сказать, что модель имеет высокий уровень точности.  

Для осуществления прогноза валовой прибыли необходимо рассчитать 

коэффициент эластичности: 

   
   

     

  
      . 

Это означает, что при отклонении дебиторской задолженности на 1% от его 

среднего значения, валовая прибыль будет отклонятся от своего среднего 

значения на 0,001%. 
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Рассчитаем β-коэффициент: 

   
   

   

  
 0,005. 

Это означает, что при изменении дебиторской задолженности на одно СКО, 

среднее значение валовой прибыли изменится на 0,005 своего СКО. 

Построим точечный прогноз на три шага вперед по рассчитанной модели 

регрессии.  

Для вычисления прогнозных значений валовой прибыли необходимо 

вычислить прогнозные значения дебиторской задолженности. В качестве 

параметра для вычисления прогноза воспользуемся средним абсолютным 

приростом. 

    
     

   
 569,000. 

Рассчитываем прогнозные значения на конец года Х2: 

               4554; 

              = 5123; 

              = 5692. 

Для получения прогнозных значений показателя Y прогнозные значения Х2 

подставляем в модель (прогнозные значения рассчитываются на конец года): 

                           2089,562; 

                           2092,147; 

                           2106,458. 

Построим интервальный прогноз: 

Рассчитываем доверительный интервал прогноза с надежностью       . 

Значение t-статистики определяем по таблице:                      

      

Среднее значение ошибки прогноза для индивидуального значения Y 

вычисляем по формуле 17: 
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. (3.8) 

 

От сюда можно вычислить ошибку прогноза на три года (на конец 2018 года, 

на конец 2019 года и на конец 2020 года): 

m2018 = 9,953; m2019 =8,853; m2020 =7,567. 

Отсюда следует, что границы доверительного интервала будут равны:  

Нижняя граница:               ;                              . 

Верхняя граница:               ;                          . 

Полученные расчетные значения точечного и интервального прогнозазначений 

представим в таблице 3.13. 

 

Таблица 3.13 – Результаты прогноза 

Год Точечный прогноз Нижняя граница Верхняя граница 

2018 2 089,562 2 079,609 2 099,515 

2019 2 092,147 2 083,294 2 101,000 

2020 2 106,458 2 098,891 2 114,025 

 

Для наглядности прогноза необходимо составить график валовой прибыли под 

влиянием дебиторской задолженности. Фактические данные (У), модельные 

данные (Z), а также прогнозные значения прибыли представим в виде графика. 
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Рисунок 3.6 – Прогнозные показатели валовой прибыли 

ООО «РСС-74» на 2018-2020 гг. 

 

Исходя из выше произведенных расчетов можно сделать вывод о том, что 

величина дебиторской задолженности значительно влияет на валовую прибыль 

предприятия. Если снижать дебиторскую задолженность, то прослеживается 

тенденция увеличения валовой прибыли, что можно увидеть на рисунке 3.6. 

Следовательно, предприятию необходимо придерживаться мероприятий по 

снижению дебиторской задолженности, которые были предложены ранее. 

Таким образом построенная регрессионная модель позволяет сделать вывод о 

том, что предложенные мероприятия эффективно скажутся на росте валовой 

прибыли предприятия в дальнейшей перспективе, учитывая тот факт, что 

предприятие охарактеризовано в целом как финансово устойчиво и 

платежеспособно. Далее необходимо произвести прогноз бухгалтерской 

(финансовой) отчетности с целью выявления эффективности мероприятий по 

повышению финансового состояния предприятия. 

Для оценки эффективности деятельности предприятия после рекомендаций, 

направленных на совершенствование финансово-экономического состояния ООО 

«РСС-74» на основе корреляционно-регрессионной модели оптимизации валовой 
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прибыли предприятия составлена прогнозная бухгалтерская (финансовая) 

отчетность. На основе регрессионной модели в качестве параметра для 

вычисления прогнозных показателей воспользуемся средним абсолютным 

приростом. 

Прогнозный бухгалтерский баланс ООО «РСС-74» представлен в таблице Г.1 

(Приложение Г).  

По данным таблицы Г.1 в прогнозном бухгалтерском балансе изменятся 

следующие статьи: 

- увеличение основных средств в прогнозном периоде с 2018 по 2020 год на 

339 тыс. руб.; 

- снижение дебиторской задолженности на 414 тыс. руб. в 2019 году и на 354 

тыс. руб. в 2020 году, таки образом, темп снижения дебиторской задолженности к 

2020 году составит 43,19%, или 768 тыс. руб.; 

- снижение размера денежных средств и денежных эквивалентов на 1 129 

 тыс. руб. к 2020 году, или на 33,46%; 

- прочие оборотные активы снижаются на 48,07%, или на 739 тыс. руб. к 2020 

году; 

- снижение добавочного капитала в прогнозном периоде на 1 607 тыс. руб., 

или на 69,77%; 

- наблюдается увеличение нераспределенной прибыли к 2019 году на 692 

 тыс. руб., или на 9,21%, к 2020 году нераспределенная прибыль увеличилась на 

8,31%; 

- краткосрочные заемные средства в 2019 году снижаются на 34,30%, или на 1 

625 тыс. руб., к 2020 году краткосрочные заемные средства снизятся на 337 тыс. 

руб., или на 10,83%. Таким образом, суммарное изменение составит 1 962 тыс. 

руб., или 45,13%. 

Прогнозный отчет о финансовых результатах позволяет оценить 

необходимость реализации предложенных рекомендаций и представлен в таблице 

Д.1. 
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По данным таблицы Д.1 можно сделать следующие выводы в прогнозном 

отчете о финансовых результатах: 

- наблюдается увеличение выручки от реализации продукции с 45 661 тыс. 

руб. в 2018 году до 45 841 тыс. руб. в 2020 году, или на 0,005%; 

- с увеличением роста выручки с 2018 года по 2020 год от реализации 

продукции на 0,005% увеличиваются такие показатели как: валовая прибыль на 

0,0081% к 2020 году, прибыль от продаж на 0,0081% и чистая прибыль на 0,03%; 

- с 2018 года по 2020 год себестоимость продукции снижается на 425 тыс. руб., 

или на 0,013%. 

Оценка прогнозного финансового состояния происходит по его финансовой 

устойчивости. Предприятие должно незамедлительно произвести расчет по своим 

долгам.На основе таблицы 2.5, рассчитаем основные финансовые коэффициенты, 

характеризующие финансовую устойчивость предприятия. В таблице 3.14 

отражены прогнозные показатели финансовой устойчивости ООО «РСС-74». 

Таблица 3.14 – Прогнозные показатели финансовой устойчивости  

Наименование показателя 
Значение показателя 

2018 г. 2019 г. 2020 г. 

1 3 4 5 

Коэффициент автономии (Кавт) 0,69 0,71 0,72 

Коэффициент финансового левериджа (Кфл) 0,36 0,45 0,59 

Коэффициент обеспеченности собственными 

оборотными средствами (Ксос) 
0,45 0,50 0,54 

Коэффициент маневренности 

собственного капитала (Км) 
0,26 0,30 0,27 

Коэффициент обеспеченности запасов (Коз) 0,80 0,92 0,71 

 

По данным таблицы 3.14 можно сделать следующие выводы. 

Коэффициент автономии за весь прогнозируемый период (2018-2020 гг.) 

находится в пределах нормативного значения, это свидетельствует о том, что 

предприятия остается финансово независимым от внешних источников 

финансирования. 
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Коэффициент финансового левериджа за весь прогнозируемый период говорит 

о том, что предприятие остается платежеспособным. 

Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 

увеличивается на протяжении всего прогнозируемого периода с 2018 по 2020 год 

и остается в пределах нормативного значения.  

За весь прогнозируемый период (2018-2020гг.) коэффициент маневренности 

входит в нормативно установленный диапазон, то есть собственные источники 

средств предприятия достаточно мобильны, и оптимальная доля собственного 

капитала постоянно находится в обороте. 

Динамика изменения прогнозных показателей финансовой устойчивости 

предприятия представлена на рисунке 3.7. 

 

 

 

Рисунок 3.7 – Прогнозные показатели финансовой устойчивости  

ООО «РСС-74» 

 

При расчете прогнозных коэффициентов финансовой устойчивости 

предприятия, необходимо также учитывать показатели ликвидности предприятия. 

В таблице 3.15 представлен анализ ликвидности прогнозных показателей 

ликвидности баланса ООО «РСС-74». 
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Таблица 3.15 – Прогноз относительных показателей ликвидности предприятия 

Наименование показателя 
Значение показателя 

2018 г. 2019 г. 2020 г. 

1 3 4 5 

Коэффициент текущей ликвидности (Ктл) 2,05 2,16 2,27 

Коэффициент быстрой ликвидности (Кбл) 1,41 1,62 1,45 

Коэффициент абсолютной ликвидности (Кал) 0,70 0,85 0,78 

 

Анализ данных таблицы 3.15 позволяет сделать следующий вывод. 

Коэффициент текущей ликвидности в течение анализируемого периода 

изменился с 2,05 в 2018 году до 2,27 в 2020 году. Значение данного коэффициента 

показывает степень покрытия краткосрочных обязательств.  

Коэффициент быстрой ликвидности изменялся с 1,41 в 2018 г. до 1,45, в 2020 

г., следовательно, предприятие сможет погашать краткосрочные обязательства. 

Коэффициент абсолютной ликвидности изменялся с 0,70 в 2018 году, до 0,78 в 

2020 году. Показатель свидетельствует о том, что предприятие способно при 

необходимости погашать краткосрочные обязательства за счет денежных средств и 

денежных эквивалентовпредприятия. 

Динамика изменения прогнозных относительных показателей ликвидности 

предприятия представлена на рисунке 3.8. 
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Рисунок 3.8 – Прогнозные показатели ликвидности ООО «РСС-74» 

 

Исходя из произведенных прогнозных значений расчетов, ООО «РСС-74» 

является финансово устойчивым, следовательно, предложенные рекомендации и 

расчет регрессионной модели эффективно влияют на финансово-хозяйственную 

деятельность ООО «РСС-74». 

 

  



104 

ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

В выпускной квалификационной работе были рассмотрены вопросы, 

касающиеся оценки экономической состоятельности и платежеспособности 

хозяйствующего субъекта с позиции его экономической безопасности,а также 

финансового состояния предприятия. Даны основные понятия экономического 

состояния, финансовой устойчивости и платежеспособности хозяйствующего 

субъекта, подробно описанасистемаоценки выявления признаков экономической 

состоятельности и платежеспособности предприятия, а такжепредложен 

механизм, позволяющий провести оценку уровня экономической 

состоятельностии платежеспособности предприятия на примере ООО «РСС-74» и 

выработать соответствующие мероприятия по их поддержанию. 

При этом поставленные задачи выпускной квалификационной работы решены 

следующим образом: 

1. Изучены теоретические аспекты обеспечения экономической 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов в современной 

экономике.Под хозяйствующим субъектом следует понимать коммерческую или 

некоммерческую организацию, осуществляющую деятельность, приносящую ей 

доход, индивидуального предпринимателя, иное физическое лицо, не 

зарегистрированное в качестве индивидуального предпринимателя, но 

осуществляющее профессиональную деятельность, приносящую доход, в 

соответствии с федеральными законами на основании государственной 

регистрации и (или) лицензии, а также в силу членства в саморегулируемой 

организации. Таким образом экономическая состоятельность хозяйствующего 

субъекта – это важнейшая характеристика его деловой активности и надежности. 

Она является составляющей в оценке потенциала предприятия, в определении его 

конкурентоспособности. Экономическая состоятельность характеризует 

устойчивое положение предприятия, его способность работать прибыльно. 
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2. Проанализированасущность экономического механизма обеспечения 

состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов на 

примереООО «РСС-74». 

Анализ обеспечения экономической состоятельности и платежеспособности 

ООО «РСС-74» проводился с применением анализа ликвидности, 

платежеспособности, финансовой устойчивости, деловой активности и 

рентабельности предприятия, а также оценки банкротства по модели Альтмана.  

По результатам проведенного анализа финансово-экономической деятельности 

ООО «РСС-74» за период 2015-2017 гг. выявлено, что предприятие независимо от 

внешних источников финансирования, краткосрочных источников 

финансирования хватает для осуществления финансирования запасов. 

Увеличение доли дебиторской задолженности в составе текущих активов 

предприятия к 2017 году свидетельствует о том, что часть покупателей 

предприятия несвоевременно расплачиваются по своим обязательствам. Также, 

предприятие имеет неудовлетворительную эффективность деятельности, о чем 

свидетельствует снижение рентабельности издержек и рентабельности продаж, 

что является отрицательным фактором 

3. Разработанмеханизм поддержания экономической состоятельности и 

платежеспособности ООО «РСС-74» с учетом регрессионного анализа 

прогнозных показателей. 

Анализ организации управления дебиторской задолженностью показал, что 

покупатели предприятия, получая своевременно продукцию, задерживают ее 

оплату, предприятие в существенной мере кредитует деятельность своих 

потребителей, что препятствует выполнению его собственных обязательств.  

Таким образом, для оптимизации показателей дебиторской задолженности 

были предложены следующие мероприятия: 

- следует не допускать будущего роста доли дебиторской задолженности в 

общем объеме оборотных активов предприятия; 
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- проводить контроль соотношения дебиторской и кредиторской 

задолженности. 

- с целью максимизации притока денежных средств предприятию следует 

разработать договора с условием расчета выгодным для предприятия; 

- создание реестра платежей кредиторской задолженности и ранжирование 

контрагентов на уровни. 

На основании рентабельности продаж было выявлено, что отрицательное 

влияние на снижение прибыли предприятия оказывает уровень себестоимости 

продукции. Таким образом, для снижения себестоимости реализованной 

продукции были предложены следующие мероприятия: 

- сокращение экономного использования сырья, материалов, затрат за счет 

повышения уровня производительности труда, экономного использования 

электроэнергии, оборудования;  

- сокращение затрат, установленных по каждой статье расходов за счет 

конкретных организационно-технических мероприятий, которые будут 

способствовать экономии зарплаты, сырья, материалов, энергии и т.д.; 

- снижение себестоимости продукции за счет выбора поставщика с более 

низкой закупочной стоимостью сырья и материалов возможно. 

4. В рамках предложенных мероприятий проведена оценка эффективности 

деятельности хозяйствующего субъекта и его экономической 

состоятельности.Для оценки эффективности предложенных мероприятий в 

выпускной квалификационной работе были рассчитаны прогнозные показателей 

валовой прибыли предприятия с использованием уравнения множественной 

регрессии. На его основе построена модель с учетом факторов, при этом 

определив влияние каждого из них в отдельности, а также их совокупное 

воздействие на моделируемый показатель.Также, прогнозные показатели 

финансовой устойчивости увеличиваются и находятся в пределах допустимых 

значений, это свидетельствует о том, что предложенные мероприятия 
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эффективны, поскольку ООО «РСС-74» остается финансово независимым от 

внешних источников финансирования и полностью платежеспособно. 

Таким образом, можно отметить, что поставленные задачи выпускной 

квалификационной работы выполнены и решены.  
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Цель выпускной квалификационной работы: 
оценка экономической состоятельности и платежеспособности хозяйствующего субъекта с позиции 

определения уровня его экономической безопасности. 

Изучить теоретические аспекты обеспечения экономической 
состоятельности и платежеспособности хозяйствующих субъектов в 

современной экономике. 

Проанализировать сущность экономического механизма 
обеспечения состоятельности и платежеспособности 

хозяйствующих субъектов. 

В рамках предложенных мероприятий провести оценку 
эффективности деятельности хозяйствующего субъекта, его 

экономической состоятельности и платежеспособности. 

Разработать механизм поддержания экономической состоятельности 
и платежеспособности исследуемого предприятия с учетом 

регрессионного анализа прогнозных показателей. 2 

Задачи 
исследования 



Основные признаки предприятия как хозяйствующего субъекта 
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Характерные признаки 
предприятия 

Экономическая и 
юридическая 

обособленность 

Наименование и 
организационно-
правовая форма 

Юридический статус 

Самостоятельная 
имущественная 
ответственность 

Возможность приобретения гражданских прав, 
выполнение обязанностей и выступление в 

качестве истца и ответчика в суде 



Факторы окружающей среды, оказывающие  
влияние на деятельность предприятия 
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Окружающая среда предприятия 

Макросреда Микросреда 

Факторы окружающей среды 

Внешние 

- экономические; 
- политические; 
- правовые; 
- природно-
географические;  
- социально-культурные; 
- технологические. 

Внешние Внутренние 

- рынок труда; 
- рынок сырья; 
- конкурентная 
среда; 
- финансовый 
рынок. 

- производственные; 
- финансовые; 
- коммерческие; 
- управленческие; 
- организационные. 
 



Подходы к определению экономической состоятельности предприятия 
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Автор Характеристика подхода к пониманию экономической состоятельности 

Шеремет А.Д и Негашев 
Е.В. 

обеспечение всего объема необходимых факторов производства, обусловленного производственными 
потребностями хозяйствующего субъекта, источниками их формирования. Наиболее обобщающим 
показателем является излишек или недостаток средств для формирования ресурсов, образующийся в виде 
разницы между суммой источников средств и стоимостью факторов производства 

Т.А. Смелова, Г.С. 
Мерзликина. 

анализ экономического состояния предприятия проводится по трем функциональным составляющим: 
эффективность, потенциал, соотношение «точки опоры» и «центра тяжести». Обобщающая величина 
критерия экономической состоятельности, определяется М-счетом, и зависит от балльной и процентной 
оценки (по весовым значениям).  

Р.С. Сайфулин и Г.Г. 
Кадыков 

введение рейтинговых показателей. Так, например, в основе рейтингового показателя лежит сумма пяти 
финансовых показателей (коэффициентов обеспеченности собственными средствами, текущей 
ликвидности и т.д.) с численной поправкой на их нормативные значения. При этом, уровень 
экономической состоятельности считается оптимальным, если значение итогового показателя 
соответствует единице 

Донцова Л.В. и 
Никифоров Н.А 

сравнение общей суммы запасов и затрат, указанных в разделе 2 актива баланса, с собственными 
оборотными средствами, с суммой собственных средств и долгосрочной задолженности и с общей 
величиной основных источников формирования запасов и затрат 

Ю.В. Богатин, В.А. 
Швандар 

использование комплексного подхода, основанного на определении степени устойчивости основных 
видов деятельности предприятия. Выделяются укрупненные виды деятельности, а именно: 
производственная, технологическая, инвестиционная, снабженческая, маркетинговая, финансово-
экономическая, социальная, экологическая. В основе лежит принцип соблюдения принципа равновесия 
влияния факторов, определяющих условия и сам процесс осуществления той или иной деятельности. 
Числовое значение уровня экономической состоятельности по каждому из видов деятельности 
определяется исходя из степени отклонения фактически полученных результатов от равновесных. 
Последние определяются как идеально возможные, то есть которые могли бы быть получены 
предприятием в условиях равновесного состояния факторов, оказывающих влияние на данные виды 
деятельности, а также при соблюдении условий временного равновесия. 

 
 



Определения основных характеристик деятельности предприятия 
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 Экономическая состоятельность предприятия —  

это важнейшая характеристика его деловой активности и надежности, 
обеспечивающая его устойчивую жизнеспособность. 

Финансовая устойчивость хозяйствующего субъекта —  
это комплексное понятие, отражающее такое состояние предприятия, при 
котором оно способно стабильно развиваться, сохраняя свою финансовую 

безопасность. 

Платежеспособность —  
это способность предприятия вовремя отвечать по своим обязательствам  в 

полном объеме и в установленные сроки. 



Структура финансовой устойчивости предприятия 
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Финансовая устойчивость 
предприятия 

Финансовая 
гибкость 

предприятия 

Финансовая 
стабильность 
предприятия 

Финансовое равновесие 
предприятия в 

долгосрочном и 
краткосрочном периоде 

Платежеспособность предприятия Ликвидность 

Финансовая безопасность предприятия 
Наличие денежных средств 

для оплаты текущих 
обязательств 

Наличие финансовых 
ресурсов  

для развития 



Элементы системы мониторинга состояния предприятия 
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Перечень наблюдаемых 
целевых критериев оценки 
деятельности предприятия 

Количественная и качественная 
оценка внешних сигналов 

Количественная и качественная 
оценка внутренних сигналов 

Периодичность наблюдения за 
установленными критериями 

Анализ возможных 
последствий, выявленных в 

процессе наблюдения 

Определение сигнальных точек 
в цепочках экономических 

явлений и порядка наблюдения 
за ними 

Обобщения результатов 
наблюдения за динамикой 

выбранных критериев 

Выработка решений на основе 
результатов наблюдений и 
экономического анализа 

Элементы 
системы 

мониторинга 



Механизм выявления признаков  
экономической состоятельности и платежеспособности 
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• Общая характеристика хозяйствующего субъекта Описание хозяйствующего субъекта и его 
организационно-правовой формы 

• Сбор информации о финансовом положении хозяйствующего субъекта Методы сбора информации 

• Диагностика выявления экономической состоятельности Предотвращение процессов несостоятельности 

• Разработка системы показателей оценки экономической состоятельности 
и платежеспособности 

Перечень показателей экономического 
состояния 

• Расчет показателей экономической состоятельности и 
платежеспособности Заполненная форма системы показателей 

• Анализ полученных результатов Проведенная оценка экономической 
состоятельности 

• Разработка механизма поддержания экономической состоятельности и 
платежеспособности 

Процесс управления при реализации стратегии 
сохранения (улучшения)достигнутых состояний 



Система показателей для оценки  
экономической состоятельности и платежеспособности 
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1. Показатели ликвидности активов и 
срочности оплаты пассивов баланса: 
 
1.1 Группировка активов: 
- А1 – наиболее ликвидные активы; 
- А2 – быстрореализуемые активы; 
- А3 – медленнореализуемые активы; 
- А4 – труднореализуемые активы. 
 
1.2 Группировка пассивов: 
- П1 – наиболее срочные обязательства; 
- П2 – краткосрочные обязательства; 
- П3 – долгосрочные обязательства; 
- П4 – постоянные обязательства. 

2. Абсолютные показатели 
ликвидности: 
 
2.1 Текущая ликвидность; 
2.2 Перспективная ликвидность. 3. Относительные показатели 

ликвидности: 
 
3.1 Коэффициент текущей 
ликвидности; 
3.2 Коэффициент срочной 
ликвидности; 
3.3 Коэффициент абсолютной 
ликвидности.  



Система показателей для оценки  
экономической состоятельности и платежеспособности 
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4. Показатели финансовой 
устойчивости: 
 
4.1 Коэффициент 
автономии (финансовой 
независимости); 
4.2 Коэффициент 
финансового левериджа;  
4.3 Коэффициент 
обеспеченности; 
собственными оборотными 
средствами; 
4.4 Коэффициент 
маневренности 
собственного капитала; 
4.5 Коэффициент 
обеспеченности запасов. 

5. Показатели деловой 
активности: 
 
5.1 Капиталоотдача; 
5.2 Фондоотдача; 
5.3 Оборачиваемость 
оборотных активов; 
5.4 Оборачиваемость 
запасов; 
5.5 Оборачиваемость 
дебиторской 
задолженности; 
5.6 Оборачиваемость 
кредиторской 
задолженности; 
5.7 Оборачиваемость 
собственного капитала. 

6. Показатели 
рентабельности: 
 
6.1 Рентабельность 
продаж; 
6.2 Рентабельность 
издержек; 
6.3 Рентабельность продаж 
по чистой прибыли; 
6.4 Рентабельность 
активов; 
6.5 Рентабельность 
собственного капитала. 

7. Показатель уровня 
состоятельности: 
 
7.1 Модель Альтмана. 



Основные экономические показатели деятельности ООО «РСС-74» 

12 

36000

38000

40000

42000

44000

46000

2015 год 2016 год 2017 год 

41429 

43045 

45587 

39274 

40923 

43506 

Ты
с.

 р
уб

. 

Выручка от реализаии Себестоимость продукции 

0
500

1000
1500
2000
2500
3000
3500
4000
4500

2015 год 2016 год 2017 год 

2155 2122 2084 

4044 3933 
4282 

Ты
с.

 р
уб

. 

Прибыль от продаж Чистая прибыль 

5,2 

4,93 

4,57 

4,2
4,4
4,6
4,8

5
5,2
5,4

2015 год 2016 год 2017 год 

%
 

Рентабельность продаж 

0

0,5

1

1,5

2

2,5

3

3,5

4

4,5

2015 год 2016 год 2017 год 

3,16 

4,3 
4,5 

В
ер

оя
тн

ос
ть

 н
ас

ту
пл

ен
ия

 
ба

нк
ро

тс
тв

а,
 %

 Значение Z 



Показатели оценки экономической состоятельности 
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Показатели ликвидности 
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Показатели деловой активности 
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Предложения по реализации стратегии сохранения  
достигнутого состояния 

По долгам, нереальным к взысканию, 
в установленном порядке сформировать 

резерв по сомнительным долгам. 
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Проводить контроль соотношения 
дебиторской и кредиторской 

задолженности. 

Разработать договора с учетом 
изменения цен на продукцию в 
зависимости от срока оплаты. 

Контролировать выполнение 
договорных обязательств. 

Изменить систему оплаты на сдельную 
(работник не будет получать 

фиксированную зарплату каждый 
месяц).  

Повысить производительность труда 
(производительность труда 

показывает, какой объем работ 
выполняет каждый работник за 

единицу времени). 

Снижение себестоимости продукции 
за счет выбора поставщика с более 

низкой закупочной стоимостью 
сырья и материалов. 
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Построение регрессионной модели 

Регрессионная модель валовой прибыли предприятия: 
Z = a0 + a1x = 2316,837-0,059X2. 
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Прогнозные показатели финансовой устойчивости 
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