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ВВЕДЕНИЕ 

Актуальность данной темы будет всегда на высоте, так как анализ финансо- 

во-хозяйственной деятельности является одним из важнейших условий успешного 

управления предприятия. Положительные результаты в области финансового со- 

стояния бизнеса напрямую зависят от грамотного распоряжения финансовыми 

средствами предприятия. Следовательно, устойчивое финансовое состояние – это 

результат грамотного и сильного введения финансово-хозяйственной деятельно- 

сти предприятия. 

Цель данной работы - совершенствование управления финансово- 

хозяйственной деятельностью на предприятии ООО «УралСпецСвет». 

Для выполнения поставленной цели необходимо решение следующих задач: 

 рассмотреть теоретические основы анализа финансово-хозяйственной рабо- 

ты фирмы; 

 провести анализ показателей стабильности денежных средств; 

 провести анализ абсолютных и относительных признаков ликвидности; 

 провести анализ материальных итогов деятельности предприятия; 

 провести анализ рентабельности и деловой активности; 

 разработать рекомендаций по улучшению финансового состояния предпри- 

ятия и повышения его финансовых результатов. 

Информационную основу работы составили данные бухгалтерской (финансо- 

вой) отчетности ООО «УралСпецСвет»: 

 бухгалтерские балансы за 2016-2018 года (форма № 1 по ОКУД); 

 отчеты о прибылях и убытках (форма № 2 по ОКУД). 

В качестве объекта исследования для дипломной работы выбрана компания 

ООО «УралСпецСвет», которая производит электромонтажные работы. 

Предмет работы – причинно-следственные связи между показателями финан- 

сово-хозяйственной деятельности предприятия ООО «УралСпецСвет». 
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Практическая значимость работы заключается в разработке практических ре- 

комендаций по улучшению финансово-хозяйственной деятельности ООО «Урал- 

СпецСвет». 

В выпускной квалификационной работе три раздела. 

В первом разберем теоретические основы анализа финансово-хозяйственной 

деятельности предприятия. Здесь подробнее раскроются сущность, цели, задачи 

предприятия, так же анализ финансового состояния и анализ финансового резуль- 

тата. 

Во втором разделе Анализ финансово-хозяйственной деятельности на ООО 

«УралСпецСвет». Краткая характеристика предприятия и также финансовые по- 

казатели. 

Третий раздел посвящен совершенствованию управления финансово- 

хозяйственной деятельностью на предприятии. 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ АНАЛИЗА ФИНАНСОВО- 

ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ 

 
 Сущность, цели, задачи, предмет и объекты анализа финансово- 

хозяйственной деятельности предприятия 

Анализ финансово-хозяйственной деятельности неотъемлемая и важная со- 

ставляющая часть на предприятие. С помощью, которой мы контролируем финан- 

совую сторону. Хорошее финансовое состояние в организации характеризует пра- 

вильную работу с анализом финансовой-хозяйственной деятельностью, а так же 

правильное использование денежных ресурсов, которое показывает результат со- 

действия учета и принятия управленческого решения. 

На рынке экономики финансовая составляющая предприятия показывает ито- 

говые результаты работы. Этими результатами интересуются не только работники 

предприятия, но и так же партнеры, налоговые органы и др. Это показывает 

большую значимость выполнения анализа финансового состояния предприятия. 

Финансовые показатели влияют на отношения с партнерами, а так же на финансо- 

во-кредитную систему. 

Важная миссия дается анализу в распределении и применение резервов для 

роста производительности производства. Она содействует рациональному приме- 

нению денежных средств, внедрение современной техники и технологии произ- 

водства, устраняет недочеты в работе. Благодаря этому поднимается экономика 

предприятия, возрастает качество его деятельности. 

Для гарантии материальной надежности фирме нужно обладать пластичной 

системой денежных средств, это поспособствует получению финансовой стабиль- 

ности. Организация должна обеспечить повышение выручки над растратами, для 

того чтобы, закрепить платежеспособность. Если же платежеспособность показы- 

вает внешнее явление финансового состояния фирмы, то финансовая стабиль- 

ность показывает внутреннею систему, которая выражает уравновешенность до- 

ходов и расходов. 
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Цель АФХД фирмы подводит к задаче – увеличение собственных финансовых 

средств и обеспечить стабильность на рынке. Для этого нужно регулярно сохра- 

нять платежеспособность и эффективность. 

Информационную основу работы составляем по данным бухгалтерской (фи- 

нансовой) отчетности: 

 бухгалтерский баланс (форма № 0710001 по ОКУД); 

 отчет о прибылях и убытках (форма № 0710002 по ОКУД). 

Анализ фирмы в основном производиться по годовым и квартальным отчетам. 

Главными задачами АФХД являются: 

 рейтинг динамики состава и состав прибыли; 

 рейтинг динамики состава и материальных показателей фирмы. 

Важна задача анализа финансово-хозяйственной деятельности – рецензия по 

итогам анализа хозяйственной деятельности. Обнаружение причин выявивших 

удачи и несчастье в рассматриваемом этапе. 

Оценка эффективности финансово-хозяйственной деятельности предприятия 

включает: 

 анализ итогов о доходах предприятия; 

 анализ показатель эффективности; 

 анализ безубыточности; 

 анализ официальной динамичности. 

Учет выручки демонстрирует насколько результативно проводиться хозяй- 

ственное дело. Так же прибыль серьезный показатель результата предпринима- 

тельской деятельности. 

Руководители компании смогут принять нужное решение, относящееся к 

управлению и оптимизации деятельности организации, только после проведения 

оценки эффективности финансово-хозяйственной деятельности. Компания будет 

хорошо выполнять свои функции, когда будет обеспечена финансовыми сред- 

ствами и целесообразным использованием средств. Оценка эффективности нужна 

для благовременного обнаружения и ликвидации недочетов в развитии компании, 
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а так же установления запасов для совершенствования материального состояния и 

стойкости ее работы. 

 
 Анализ финансового состояния предприятия 

 
Во всех организациях есть собственность в финансовом выражении, в виде 

накоплений, что и подразумевает под собой прибыль. По прибыли можно уви- 

деть эффективность производимого товара, качество услуг и объем производимой 

продукции. 

К главным факторам увеличения дохода можем отнести: повышение выпуска- 

емой продукции; введение передовых разработок, тем самым увеличиваем произ- 

водительность труда; сокращение себестоимости; повышение качества товара. 

Для развития бизнеса воплощаем в реальность перечисленные факторы. 

Первостепенный доход от реализованных услуг уже с учетом вычета матери- 

альных, трудовых и финансовых затрат на производство и исполнения услуг яв- 

ляется выручка. От сюда можно сделать вывод, при верном ведении экономики и 

продуктивного их применения можем получить больше выручки при меньшем 

объеме затрат. 

Расходы на хозяйство и реализацию продукции выявляют степень и система ее 

себестоимости. Выручка от реализации продукции рассчитывается по текущей 

цене. При больших переменах управления экономикой признак доходности от 

продаж продукции и услуг является важным показателем фирмы. Этот показатель 

позволяет увидеть какой товар и услуги дает нам больше прибыли и за счет этого 

нам нужно больше его производить и оказывать в дальнейшем. 

Для этого нужно лучше исследовать состояние рынка и вероятность ввода вы- 

пускаемой продукции на рынок благодаря большим количествам и ее товарообо- 

рота. При таких обстоятельствах коэффициент получаемых денежных средств 

предприятием от проданной продукции отвечает условиям рыночным условиям и 

таким образом вносит вклад в развитие деятельности предприятия. 

Оценка состава, структуры и динамики имущества организации. 
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вы. 

Активы компании разделены на две группы: внеоборотные и оборотные акти- 

 
 

К внеоборотным активам относятся: 

 нематериальные активы; 

 результаты исследований и разработок; 

 основные средства; 

 доходные вложения в материальные ценности; 

 финансовые вложения, возврат которых ожидается не ранее чем через год; 

 отложенные налоговые активы; 

 прочие активы, обладающими признаками внеоборотных активов. 

Нематериальные активы – в будущем способен приносить прибыль предприя- 

тию. 

Это исключительные права, к которым относятся: 

 право на использование технологии (патент); 

 право на использование товарного знака; 

 право функционирования в данной форме (организационные расходы); 

 деловая репутация – актив, стоимостная оценка которого рассчитывается 

как разница между стоимостью предприятия как имущественного комплекса на 

какую-то дату и балансовой стоимостью активов предприятия на эту же дату. 

Основные средства покупаются для длительного применения в организации. 

Есть несколько групп основных средств – это инструменты, транспортные сред- 

ства, здания, сооружения, машины и оборудование и т.д. Основные средства учи- 

тываются по первоначальной или восстановительной стоимости. Первоначальная 

стоимость – затраты на сооружение, изготовление, исключается НДС и возмеща- 

емые налоги. Восстановительная стоимость основных средств – это первоначаль- 

ная стоимость проведенная с переоценкой. 

Доходные вложения в материальные ценности и финансовые вложения – в 

аренду недвижимости, долгосрочные (на срок более года) инвестиции в доходные 

http://www.audit-it.ru/terms/accounting/ppe.html
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активы (ценные бумаги) других организаций, уставный капитал дочерних, зави- 

симых и других организаций и др. 

Оборотные активы – имущественная ценность, в эксплуатационной системе 

для получения денежных средств. 

В состав оборотных (текущих) активов включают: 

 запасы; 

 НДС по приобретенным ценностям; 

 дебиторская задолженность; 

 финансовые вложения (за исключением денежных эквивалентов); 

 денежные средства и денежные эквиваленты; 

 прочие активы, удовлетворяющие признакам оборотных активов. 

Структурный анализ активов предприятия: 

Структурному анализу предшествует единая анализ динамики активов фирмы, 

получаемая методом сравнения темпов прироста активов с темпами прироста де- 

нежных итогов (скажем так, прибыль от продаж, незапятнанная прибыль) (табли- 

ца 1) 

Таблица 1 – Таблица для сравнения динамики активов и финансовых результатов 
 

Показатель За текущий период 
За предшествующий 

период 

Темп прироста 

[(2-3)/3]*100% 

1 2 3 4 

Средняя за период вели- 

чина активов предприя- 

тия 

   

Выручка от продаж за 

период 
   

Чистая прибыль за пери- 

од 
   

 

В то время как прибыль росла высочайшими темпами, чем подъем активов, в 

направление отчетного периода внедрение активов компании было больше дей- 

ственным, чем в прошлом периоде. 

http://www.audit-it.ru/terms/accounting/debitorskaya_zadolzhennost.html
http://www.audit-it.ru/terms/accounting/denezhnye_ekvivalenty.html
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Положим темпы подъема спасения повыше, чем темпы подъема активов, а 

темпы подъема прибылей ниже, то увеличение производительности применения 

активов случается за счет увеличения рентабельности продаж, то есть или за счет 

наращивания тарифов на продукты, предложения, или за счет конфигурации 

натуральной структуры продаж в пользу высокооплачиваемых продуктов, работ, 

услуг. 

В связи с тем, что активы фирмы состоят из оборотных и внеоборотных, 

большая совокупная конструкция активов характеризуется соотношением обо- 

ротных и внеоборотных активов, посчитанных по формуле (1): 

К  
Оборотные активы . (1) 

О / В 
 

Внеоборотные активы 
 

Подготовительный тест структуры активов сооружен на данных таблице 2. В 

таблице показаны безоговорочные смысла на подобии актива, удельный автори- 

тет общего актива, конфигурации в безоговорочном смысле и удельном весе, 

смысла и конфигурации пропорции внеоборотных и обратных активов за отчет- 

ный этап. 

Таблица 2 – Анализ структуры активов 
 

 

 

Показатели 

Абсолютные пока- 

затели 

Удельные веса (%) в 

общей величине 
активов 

 

Изменения 

На нача- 

ло пери- 

ода 

На ко- 

нец пе- 

риода 

На нача- 

ло пери- 

ода 

На ко- 

нец пе- 

риода 

В абсо- 

лютных 

величинах 

 

В удель- 

ных весах 

В % к изме- 

нению общей 

величины 
активов 

Внеоборотные активы        

Оборотные активы        

Итого активов        

Коэффициент соотно- 

шения оборотных и 
внеоборотных активов 

       

 
Более точный анализ структуры активов и их перемены проводится отдельно 

для каждого типа консолидированных активов (таблица 3, 4). 
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В соответствии с таблицей 3 в аналитических данных мы увидим тип долго- 

срочной инвестиционной стратегии компании. 

Таблица 3 – Таблица для анализа структуры внеоборотных активов 
 

 

 
Показатели 

Абсолютные пока- 

затели 

Удельные веса (%) 

в общей величине 
активов 

 

Изменения 

На нача- 

ло пери- 

ода 

На ко- 

нец пе- 

риода 

На 

начало 

периода 

На ко- 

нец пе- 

риода 

В абсо- 

лютных 

величинах 

 

В удель- 

ных весах 

В % к изме- 

нению общей 

величины 
активов 

Нематериальные акти- 
вы 

       

Основные средства        

Долгосрочные финан- 
совые вложения 

       

Прочие внеоборотные 
активы 

       

ИТОГО внеоборотных 
активов 

       

 
В соответствии с таблицей 4 анализ структуры и динамики текущих активов. 

При оценке резервов, дебиторской задолженности, позитивной или же отрица- 

тельной динамики краткосрочных денежных инвестициям валютные способы 

обязаны сравниваться с динамикой денежных итогов. 

Таблица 4 – Таблица для анализа структуры оборотных активов 
 

 

 

 

 
Показатели 

Абсолютные показате- 

ли 

Удельные веса (%) 

в общей величине 
активов 

 

Изменения 

 

 

На начало 

периода 

 

 

На конец 

периода 

 

 
На 

начало 

периода 

 

На ко- 

нец 

перио- 

да 

 

 
В абсо- 

лютных 

величинах 

 

 

В удель- 

ных весах 

 

В % к изме- 

нению об- 

щей величи- 

ны активов 

Запасы        

НДС по приобретен- 
ным ценностям 

       

Дебиторская задолжен- 
ность 

       

Краткосрочные финан- 
совые вложения 

       

Денежные средства        

Прочие оборотные ак- 
тивы 

       

ИТОГО оборотных ак- 
тивов 
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Оценка состава, структуры и динамики источников формирования имущества 

организации. 

В пассиве баланса отражают источники средств компании на определенную 

дату. 

Они разделены на следующие группы: 

 источники собственных средств (капитал и резервы); 

 долгосрочные обязательства; 

 краткосрочные обязательства. 

К источникам собственных средств относят: 

 уставный капитал; 

 добавочный капитал; 

 резервный капитал; 

 целевые финансирование и поступления; 

 нераспределенная прибыль. 

Источником получения денежных средств могут быть заемные средства в них 

входят кредиты и займы, они бывают как краткосрочными, так и долгосрочными. 

Общая оценка динамики и структуры балансовых статей проводится в следу- 

ющем порядке: общая балансовая сумма в начале цикла представляет собой гори- 

зонтальный анализ для определения общего направления баланса: увеличение 

общей балансовой суммы оценивается как положительное, уменьшение- 

отрицательное. 

Структуру пассивов характеризуют: 

Коэффициент финансовой независимости (автономии) – соотношение соб- 

ственных и общей сумме источников. Характеризует финансовую независимость 

предприятия. Финансовые результаты отражены в формуле (2). 

К  
СК 

0,5, (2) 
А 

И
 
П 

 

где СК – собственный капитал; 

Ип – общая сумма источников формирования. 
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Когда плюсом является прибыль, минус – убыток. Положительная динамика 

этого коэффициента представляет собой прогрессивное накопление собственного 

капитала. 

Коэффициент задолженности - отношение заемных средств к  собственным, 

т.е. зависимость от внешних обязательств (3): 

КЗАДОЛЖН 
 

ЗК 
1. (3) 

СК 

Нормальная стоимость коэффициента означает, что обязательства компании 

могут быть выплачены за счет собственных средств. 

При подсчете этих коэффициентов необходимо взять реальный капитал, кото- 

рый соответствует стоимости чистых активов. Последнее определяется в соответ- 

ствии с положениями, установленными Минфином России и Федеральной комис- 

сией по рынку ценных бумаг. 

Расчет реальных личных средств и измененных заемных средств (таблица 5, 

6). 

Таблица 5 – Таблица для расчета реальных личных средств 
 

Показатели 
На начало 

периода 

На конец 

периода 

Изменения 

1.Капитал и резервы (итог раздела 3 баланса)    

2.Доходы будущих периодов (см. в разделе 5 баланса)    

3.Балансовая стоимость собственных акций, выкупленных у 
акционеров (см. в разделе 3 баланса) 

   

4.Задолжность участников (учредителей) по взносам в 
уставной капитал (см. в разделе 3 баланса) 

   

5. Целевые финансирования и поступления (см. в разделе 3 
баланса) 

   

6.Реальные личные средства (п.1+п.2-п.3-п.4-п.5)    

 
При оценке резервов, дебиторской задолженности, позитивной или же отрица- 

тельной динамики краткосрочных денежных инвестициям валютные способы 

обязаны сравниваться с динамикой денежных итогов. 
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Таблица 6 – Таблица для расчета измененных заемных средств 
 

Показатели 
На начало 
периода 

На конец 
периода 

Изменения 

1.Долгосрочные обязательства (итог раздела 4 баланса)    

2.Краткосрочные обязательства и пассивы (итог раздела 

5 баланса) 
   

4.Доходы будущих периодов (см. в разделе 5 баланса)    

5. Скорректированные заемные средства (п.1+п.2-п.4)    

 
На основе данных таблицы 7 проводиться предварительный анализ структуры 

пассивов. По результатом анализа по графе 8 определяется, рост какого вида ис- 

точников средств (собственных или же заемных) оказал наибольшее влияние на 

наращивание имущества организации за отчетный период. 

Таблица 7 – Таблица для анализа структуры пассив 
 

 

 

 

Показатели 

Абсолютные ве- 

личины 

Удельные веса 

(%) в общей ве- 
личине пассивов 

 

Изменения 

 

На 

начало 

перио- 

да 

 
На ко- 

нец пе- 

риода 

 

На 

начало 

перио- 

да 

 

На ко- 

нец 

перио- 

да 

В аб- 

со- 

лют- 

ной 

вели- 
чине 

 

В 

удель 

ных 

весах 

В % к из- 

менению 

общей ве- 

личины 

пассивов 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Реальный собственный 
капитал 

       

Скорректированные за- 
емные средства 

       

Итого источников средств        

Коэффициент автономии        

Коэффициент задолжен- 
ности 

       

 
Детализированный тест структуры обещаний и их конфигурации ведется по- 

рознь для всякого на подобии консолидированных обещаний (таблица 8, 9). В 

итоге проделанного анализа были отнесены обстоятельства большего наращива- 

ния общей цены источников финансирования обещаний. 
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И 

рез 

В согласовании с таблицей 8 устанавливающие стратегию скопления акцио- 

нерного денежных средств фирмы. Сообразно таблице, коэффициент скопления 

уставного денежных средств, показывающий часть собственных источников фи- 

нансирования, направленных на развитие основной деятельности, рассчитан (4): 

С 

К  
рез 

Ч 

пр.л 
 РЧ

 тек 
, (4) 

 

Н 
И

С 

 

где Ис – резервный капитал предприятия на отчетную дату; 

РЧ
пр.л – нераспределенная прибыль (убыток) прошлых лет; 

РЧ
тек – нераспределенная прибыль (убыток) отчетного периода; 

ИС – реальный собственный капитал предприятия на отчетную дату. 

Таблица 8 – Таблица для анализа структуры реального собственного капитала 
 

 

 

 

Показатели 

Абсолютные вели- 

чины 

Удельные веса (%) 

в общей величине 
пассивов 

 

Изменения 

 
На 

начало 

периода 

 
На ко- 

нец пе- 

риода 

 
На нача- 

ло пери- 

ода 

 
На ко- 

нец пе- 

риода 

 
В абсо- 

лютной 

вели- 

чине 

 
В 

удель- 

ных 

весах 

В % к изме- 

нению общей 

величины 

собственного 

капитала 

1 2 3 4 5 6 7 8 

Уставной капитал        

Добавочный капитал        

Резервный капитал        

Нераспределенная прибыль 
(непокрытый убыток) 

       

Доходы будущих периодов        

Собственные акции, выкуп- 
ленные у акционеров (-) 

       

Задолженность участников 

(учредителей) по взносам в 
уставной капитал (-) 

       

Итого реальный собственный 
капитал 

       

 
По итогам таблицы 9 проанализирована конструкция и динамика заемных 

средств. В ходе анализа была определена часть долговременных и кратковремен- 

ных кредитов, банковских кредитов и кредиторской задолженности. 

 Р 



18  

Таблица 9 – Таблица для анализа структуры скорректированных заемных средств 
 

 

 

 

 

Показатели 

 

Абсолютные ве- 

личины 

Удельные веса 

(%) в общей 

величине пас- 
сивов 

Изменения 

 
На 

начало 

перио- 

да 

 
На ко- 

нец 

перио- 

да 

 
На 

начало 

перио- 

да 

 
На 

конец 

пери- 

ода 

В аб- 

со- 

лют- 

ной 

вели- 

чине 

В 

уде 

льн 

ых 

ве- 

сах 

 
Темп 

при- 

ро- 

ста 

В % к 

измене- 

нию об- 

щей ве- 

личины 

заемных 
средств 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 

Долгосрочные зай- 
мы и кредиты 

        

Прочие долгосроч- 
ные обязательства 

        

Краткосрочные зай- 
мы и кредиты 

        

Краткосрочная кре- 

диторская задол- 
женность 

        

Расчеты по диви- 
дендам 

        

Резервы предстоя- 
щих расходов 

        

Прочие краткосроч- 

ные обязательства и 
пассивы 

        

Целевые финанси- 

рование и поступле- 
ния 

        

Итого заемных 

средств (скорректи- 
рованных) 

        

 
Рассмотрение безоговорочных и условных данных вещественной стойкости. 

Одной из ключевых задач анализа денежного положения фирмы считается об- 

суждение характеристик, изображавший ее вещественную стабильность. Она ха- 

рактеризуется стабильным доходом над расходами, свободным маневром средств 

и их действием эксплуатации в текущей (операционной) работе. 

Анализ вещественной прочности на назначенную дату (конец квартала, года) 

позволяет установить, как результативно управляет собственными и заемными 

методами фирмы за текущее время. Принципиально, чтобы состояние источников 
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собственных и заемных средств отвечали стратегическим целям развития бизнеса, 

потому что недостающая финансовая стойкость содержит вероятность привести к 

их банкротству, а как раз к отсутствию важных денежных средств для расчетов с 

внутренними и внешними партнерами, а еще с государством. В то же время при- 

сутствие большущего числа свободных валютных средств затрудняет работа ком- 

паний, потому что они укрепляются в излишке вещественных и производствен- 

ных резервов и расходов. 

Платежеспособность – демонстрирует размеренное вещественное положение 

фирмы, оплатив в срок платежные обещания. 

Позитивная платежеспособность компании обосновывается параметрами эти- 

ми как представлены ниже. 

1. Наличие свободных денежных средств на расчетных, валютных и иных 

счетах в банках; 

2. Отсутствие длительной просроченной задолженности поставщикам, бан- 

кам, персоналу, бюджету, внебюджетным фондам и другим кредиторам; 

3. Наличие собственных оборотных средств на начало и конец отчетного пе- 

риода. 

Невысокая платежеспособность имеет возможность быть как случайной, вре- 

менной или же длительной. При длительной низкой платежеспособности компа- 

ния рискует прийти к банкротству. 

Очень хорошая финансовая устойчивость выражена у предприятия, когда 

фирма сможет развиваться дальше сама, с помощью своих финансовых средств. В 

этом случае положительный момент будет проявляться в гибкости структуры де- 

нежных средств. Быть кредитоспособным в случае если будет вынуждены взять 

заемные средства. А так же предприятие должно своевременно выплатить креди- 

тору взятую ссуду. 

За счет прибыли предприятие вкладывает на капитальные расходы, а так же 

погашает кредит взятый в банке. Для удержания материальной стабильности обя- 

зателен рост абсолютный объем прибыли, а так же уровень касательно вложенных 
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средств или операционных расходов. Нужно учесть что уровень риска высокий от 

высокого дохода. Как показывает практика предприятие может повлечь большие 

убытки или стать неплатежеспособным. 

Исходя из всего, возможно заявить, собственно что вещественная стабиль- 

ность организации – это экономическое состояние, например как становление ор- 

ганизации в первую очередь исполняется за счет собственных средств, при сохра- 

нении платежеспособности и кредитоспособности с небольшим риском. 

Еще целый ряд моментов воздействует на вещественную финансовую ста- 

бильность компании: 

 положение предприятия на товарном и финансовом рынках; 

 выпуск и реализация конкурентоспособной и пользующейся спросом про- 

дукции; 

 его рейтинг в деловом сотрудничестве с партнерами; 

 степень зависимости от внешних кредитов и инвесторов; 

 наличие неплатежеспособных дебиторов; 

 величина и структура издержек производства, их соотношение с денежны- 

ми доходами; 

 размер оплаченного уставного капитала; 

 эффективность коммерческих и финансовых операций; 

 состояние имущественного потенциала, включая соотношение между вне- 

оборотными и оборотными активами; 

 уровень профессиональной подготовки производственных и финансовых 

менеджеров, их умение постоянно учитывать изменения внутренней и внешней 

среды и др. 

Во время рабочего процесса в организации исполняются обновление и попол- 

нение товарного припаса. Для сего используется личный обратный капитал и за- 

емный капитал. Изучая излишек или же недостаток средств для формирования за- 

пасов, устанавливаются беспрекословные свойства финансовой стойкости (рису- 

нок 1.1). 
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Рисунок 1.1 – Показатели, характеризующие финансовую 

устойчивость предприятия 

Для детализированного отблеска различных обликов источников (собственных 

средств, долговременных и краткосрочных кредитов и займов) в формировании 

припасов применяется система характеристик (таблица 10). 

1) Наличие собственных оборотных средств: 

ЕС=ИС  – F = с.1300 – с.1100, (5) 

где И – капитал и резервы; 

F – внеоборотные активы. 

2) Наличие чистого оборотного капитала (собственных оборотных и долго- 

срочных заемных источников формирования запасов и затрат): 

ЕT=(ИС+КT) – F = с.1300 + с.1400 – с.1100, (6) 

где КT – долгосрочные пассивы. 

3) Общая величина источников формирования запасов и затрат: 

ЕО=(ИС+КT+Кt) – F = с.1300 + с.1400 +с.1510 – с.1100, (7) 

где Кt – краткосрочные пассивы. 

Относительные показате- Абсолютные показатели 

Параметры для оценки 

финансовой устойчивой 

Абсолютный пока- 

затель финансовой 

устойчивости 

 
 

Величина 

запасов 

Источники средств для форми- 

рования материально- 

производственных 

Коэффициенты финансовой 

зависимости, финансирования 

и др. 
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В результате можно определить три показателя обеспеченности (излиш- 

ков/недостатков) запасов и затрат источниками их формирования: 

1) излишек (+)/недостаток (-) собственных оборотных средств. 

±ЕС=EС  – Z = с.1300 – с.1100 – с.1210, (8) 

 
где Z – величина запасов. 

2) излишек (+)/недостаток (-) чистого оборотного капитала (собственных обо- 

ротных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат): 

±ЕT=ЕT  – Z = с.1300 + с.1400 – с.1100 – с.1210. (9) 

 
3) излишек (+)/недостаток (-) общей величины источников формирования за- 

пасов и затрат: 

±ЕО=ЕО  – Z = с.1300 + с.1400 +с.1510 – с.1100 – с.1210. (10) 

 
Данные показатели характеризуют тип финансовой устойчивости предприятия 

(таблица 11). 

Для организаций с неустойчивым финансовым положением есть методы по- 

вышение платежеспособности: 

1) повышение собственного капитала; 

2) понижение внеоборотных активов (с помощью торговли или сдачи в арен- 

ду основных средств оставшиеся без применения); 

3) сокращение величины материально-производственных запасов до опти- 

мального уровня. 

Таблица 10 – Таблица для абсолютных показателей финансовой устойчивости 
 

Показатели 
Начало пе- 

риода 
Конец 

периода 

Капитал и резервы (Ис)   

Внеоборотные активы (F)   

Наличие собственных оборотных средств (Ес)   

Долгосрочные пассивы (Кт)   

Наличие собственных и долгосрочных заемных источников формиро- 
вания запасов (Ет) 

  

Краткосрочные кредиты (Кt)   
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Окончание таблицы 10 
 

Показатели 
Начало 
периода 

Конец 
периода 

Общая величина источников формирования 
запасов (Ео) 

  

Общая величина запасов (Z)   

Излишек (+) или недостаток (-) собственных 
оборотных средств (Ес) 

  

Излишек (+) или недостаток (-) величины 
собственных оборотных и долгосрочных заемных средств (Ет) 

  

Излишек (+) или недостаток (-) общей величины 
основных источников формирования запасов (Ео) 

  

Тип финансовой ситуации   

 

Относительные показатели финансовой стабильности характеризуют степень 

зависимости предприятия от внешних инвесторов и кредиторов. 

Оценка финансовой устойчивости предприятия проводится с помощью финансо- 

вых коэффициентов. 

Таблица 11 – Таблица для определения типа финансового состояния 
 

Тип финансового состояния ±ЕС
 ±ЕT

 ±ЕО
 

Абсолютно устойчивое + + + 

Нормально устойчивое – + + 

Неустойчивое – – + 

Кризисное – – – 

 
Коэффициент финансовой независимости (автономии) – соотношение соб- 

ственных средств и общей суммой источников. Означает, что все обязательства 

организации очевидно должны быть погашены собственными капиталом. Харак- 

теризует финансовую независимость предприятия. 

К  
СК 

0,5, (11) 
А 

И
 
П 

 

где СК – собственный капитал; 

Ип – общая сумма источников формирования. 
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Коэффициент финансовой устойчивости - соотношение собственных и заем- 

ных средств. Указывает на способность погашать заемный капитал собственными 

денежными средствами. 

 

 

где ЗК – заемный капитал. 

К ФУ 
 

СК 
1, (12) 

ЗК 

Коэффициент задолженности – отношение заемных средств к собственным, 

т.е. зависимость от внешних обязательств 

КЗАДОЛЖН 
 

ЗК 
1. (13) 

СК 

Коэффициент покрытия инвестиций – доля перманентного капитала в итоге 

пассивов. 

К  
СК  ДЗС 

0,75, (14) 
ИНВ 

И
 
П 

 

где ДЗС – долгосрочные заемные средства. 

Коэффициент состоятельности личными обратными способами обратных ак- 

тивов – толика личных обратных средств в обратных активах. Охарактеризовывет 

уровень состоятельности личными обратными фирмы, нужную для экономиче- 

ской стойкости. 

КО 

 
где ОА – оборотные средства. 

 
СОС 

= 0,4…0,6, (15) 
ОА 

Коэффициент обеспеченности запасов и затрат собственных источниками 

формирования – доля собственных оборотных средств в запасах. Отображает уро- 

вень финансовых запасов закрытых собственным капиталом и не нуждается в ис- 

пользовании заемных средств. 

 

 

где З – стоимость запасов. 

К    
СОС 

=0,6…0,8, (16) 
З 

З
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Индекс постоянного актива – отношение внеоборотных активов к собственно- 

му капиталу. Показывает долю внеоборотных активов в источниках собственных 

средств. 

КПОСТ 
 

ВНА 

СК 
, (17) 

где ВНА – внеоборотные активы. 

Коэффициент маневренности личного денежных средств – отношение соб- 

ствен-ных обратных средств к личному состоянию. Демонстрирует как мобильны 

личные информаторы с экономической точки зрения: чем более, что чем какого- 

либо другого экономическое положение. 

КМАНЕВР 
 

СОС 
, (18) 

СК 

Кпост  + Кманевр = 1, (19) 

Коэффициент реальной цены имущества производственного предназначения – 

демонстрирует, какую долю в цены имущества оформляют способы изготовления, 

степень производственного потенциала фирмы, богатство производственными 

способами изготовления. Охарактеризовывает вероятность подъема фирмы в рам- 

ках уставной работы. 

К  
ОС  С  ЗНП  ГП 

0,5. (20)
 

 

РСИ 
Валюта баланса 

 

где ОС – стоимость основных средств; 

С – стоимость сырья, материалов и других материальных ценностей; 

ЗНП – затраты в незавершенном производстве; 

ГП – готовая продукция. 

Анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности. 

Ликвидность — внутреннее свойство организации обеспечивать долгосрочную 

(перспективную) платежеспособность. 

Ликвидность находится в зависимости от возможности фирмы проворно пре- 

образовать собственные активы (имущество) в валютные способы, а еще от мало- 

го значения денежных утрат. Она также характеризуется ликвидностью в виде де- 
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нежных остатков, денежных средств на банковских счетах и элементов реализа- 

ции оборотных средств (например, краткосрочных ценных бумаг). Ликвидность 

баланса отражает его способность в срок погашать задолженность. 

К банкротству имеет возможность привести компанию ее неспособность пога- 

сить собственные долговые обещания перед поставщиками, кредиторами, акцио- 

нерами и государством. Оценка безоговорочных характеристик ликвидности ба- 

ланса исполняется с помощью аналитической таблицы (таблица 12). Активы и 

пассивы баланса обозначаются по грядущим основаниям: 

1. По степени убывания ликвидности (актив); 

2. По степени срочности оплаты обязательств. 

По степени ликвидности активы делятся на: 

1. Наиболее ликвидные активы (А1) – краткосрочных финансовых вложений 

(с.1240), и денежных средств (с.1250); 

2. Быстро реализуемые активы (А2) – это дебиторская задолженность, плате- 

жи по которой ожидаются в течение 12 месяцев (с.1230); 

3. Медленно реализуемые активы (А3) – сумма дебиторской задолженности 

со сроком погашения более одного года (с.1230), запасов (с. 1210), НДС по при- 

обретенным ценностям (с. 1220) и прочих оборотных активов (с. 1260); 

4. Труднореализуемые активы (А4) – это внеоборотные активы (с. 1100). 

Таблица 12 – Таблица для оценки абсолютных показателей ликвидности 

 

 
АКТИВ 

 

Начало 

периода 

 

Конец 

периода 

 

 
ПАССИВ 

 

Начало 

периода 

 

Конец 

периода 

Платежный 

излишек/недостаток 

Начало 
периода 

Конец 
периода 

А1   П1     

А2   П2     

А3   П3     

А4   П4     

ИТОГО   ИТОГО     

 
По срочности обязательств пассивы подразделяются на: 
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1. Наиболее   срочные  обязательства  (П1) – кредиторская задолженность 

(с.1520). 

2. Краткосрочные обязательства (П2) – краткосрочные заемные средства 

(с.1500 – с.1520). 

3. Долгосрочные пассивы (П3) – итог по разделу долгосрочные обязательства 

(с.1400). 

4. Постоянные пассивы (П4) – постоянные источники формирования имуще- 

ства (с.1300). 

Для определения ликвидности баланса группы актива и пассива сравниваются 

между собой. 

Условие абсолютной ликвидности 

А1  П1 

А2  П2 

А3  П3 (21) 

А4  П4 

Первые три неравенства являются предпосылкой абсолютной ликвидности ба- 

ланса. Четвертое неравенство показывает сбалансированность. Его реализация 

свидетельствует о наличии у компании собственных оборотных средств. 

Теоретически, нехватка средств в одном активе группы компенсирует другие 

излишки. Однако на практике менее ликвидные активы не могут заменить более 

активное финансирование. Таким образом, если знак какого-либо неравенства 

противоположен, записанному в оптимальном варианте, то ликвидность баланса 

отличается от абсолютного значения. 

Оценка относительных показателей представлены в таблице 13. 

Таблица 13 – Таблица для оценки относительных показателей 
 

Показатель 
Значение на 

начало периода 

Значение на 

конец периода 

Абсолютное из- 

менение 

Коэффициент общей ликвидности    

Коэффициент абсолютной ликвидности    
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Окончание таблицы 13 
 

Показатель 
Значение на 

начало периода 

Значение на 

конец периода 

Абсолютное из- 

менение 

Коэффициент промежуточной ликвидно- 

сти 
   

Коэффициент текущей ликвидности (по- 
крытия) 

   

 
Общий коэффициент ликвидности позволяет установить, в какой кратности 

текущие активы покрывают краткосрочные обязательства. Теоретически нор- 

мальное значение для этого коэффициента – Ко >1. 

К  
А   , А  , А >1. (22)

 
 

П  , П  , П

Коэффициент безоговорочной ликвидности демонстрирует, какая доля теку- 

щей задолженности имеет возможность быть погашена на дату составления ба- 

ланса. На теоретическом уровне обычное смысл – Ка >0,2. 

Ка 
А 

П  П

>0,2. (23) 

Коэффициент промежуточной ликвидности демонстрирует, какая доля теку- 

щей задолженности имеет возможность быть погашена в наиближайшей возмож- 

ности при условии совершенного погашения дебиторской задолженности. На тео- 

ретическом уровне обычное смысл – Кп >0,75. 

К  
А   А  >0,75. (24) 

 

П   П

Коэффициент текущей ликвидности свидетельствует о степени покрытия те- 

кущих обязательств текущими активами. Теоретически нормально значение Кт>2. 

К  
А   А    А >2. (25) 

 

П   П




 Анализ финансовых результатов 

Анализ состава, структуры и динамики основных финансовых результатов. 

о 

п 

т 
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К главным безоговорочным абсолютным показателям денежных итогов фир- 

мы возможно отнести: 

 прибыль от продаж; 

 прибыль до налогообложения; 

 чистая прибыль. 

Разгляди систему поочередных вычислительных процедур для определения 

характеристик денежных итогов фирмы, конечным результатом которой считает- 

ся показатель чистой выгоды. 

1. Расчет прибыли от продаж: 

Рпрод  = Nпрод – Sпрод, (26) 

где Nпрод –выручка от продажи товаров, работ, услуг ( без НДС, акцизов и 

аналогичных обязательных платежей; 

Sпрод – себестоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг. 

Формула 26 отображает расплата показателя выгоды от продаж на базе смысла 

показателя валовой выгоды. 

Факторные анализ проводится по формуле: 

Рпрод  = Рвал – Sком – Sупр. (27) 

2. Расчет прибыли до налогообложения: 

Рдо нал  = Рпрод + Рпр., (28) 

где Рпр – сальдо прочих доходов и расходов. 

Факторный анализ проводится по формуле: 

Рдо нал  = Рпрод + Рпр. (29) 

3. Расчет чистой прибыли: 

Рч  = Рдо нал - Gнад, (30) 

где Gнад – налог на прибыль и иные аналогичные обязательные платежи. 

Для факторного анализа: 

Рч  = Рдо нал - Gнад, (31) 

или 

Рч = Рпрод + Рпр - Gнад . (32) 
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Незапятнанный заработок считается конечным показателем формы №2 «Отчет 

о прибылях и убытках». Незапятнанный заработок считается главным источником 

личного денежных средств, наращивание размеров работы компании и наращива- 

ние экономической прочности. 

Таблица 14 – Таблица для расчета показателей состава, структуры и динамики 

прибыли от продаж 

 
Состав прибыли 

 

Код 

строки 

Начало перио- 
да 

Конец пери- 
ода 

Изменение 
за период 

Темп ро- 

ста, 

% Абс. 
Уд. 
вес. 

Абс. 
Уд. 
вес 

Абс. 
Уд. 
Вес 

1 .Выручка-нетто от про- 

дажи товаров, продукции, 

работ, услуг 

 

2110 
       

2. Себестоимость 2120        

3. Коммерческие расходы 2210        

4. Управленческие рас- 
ходы 

2220 
       

5. Прибыль от продаж 
010-020-030-040 

2200 
       

 
Выгода от продаж – раз из ключевых характеристик, демонстрирующий про- 

изводительность компании. При обычных критериях воплощения ведущих обли- 

ков работы выгода от продаж содержит, как правило, больший удельный автори- 

тет в составе чистой выгоды. В следствие этого тест выгоды от продаж содержит 

главное смысл. Итоги первого этапа факторного анализа оформляются в виде 

аналитической таблицы (таблица 14). 

Таблица 15 – Таблица для расчета показателей состава, структуры и динамики 

прибыли до налогообложения 

 
Состав прибыли 

 

Код 

строки 

Начало пе- 
риода 

Конец пе- 
риода 

Изменение 
за период 

 

Темп 

роста 
Абс 

Уд. 
вес. 

Абс 
Уд. 
вес 

Абс. 
Уд. 
вес 

1 . Прибыль от продаж 2200        

2. Прочие доходы         

3. Прочие расходы         

4. Сальдо доходов и расходов         

5. Прибыль до налогообложения 
стр.1+стр.4+стр.7 
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Ниже приведена таблица по оценке чистой прибыли (таблица 16). 

Таблица 16 – Таблица для расчета показателей состава, структуры и динамики 

чистой прибыли 

 

Состав прибыли 

Начало пери- 

ода 

Конец пе- 

риода 

Изменение 

за период 

 

Темп роста 

Абс. 
Уд. 

вес. 
Абс. 

Уд. 

вес 
Абс. 

Уд. 

вес 

1. Прибыль до налогообложения        

2.Текущий налог на прибыль 

(УР+ПНО±ОНА±ОНО) 

       

3.Чистая прибыль 
стр.1 – стр.2 

       

 
УР – условный расход (доход) по налогу на прибыль; 

ПНО – постоянное налоговое обязательство; 

ОНА – отложенный налоговый актив; 

ОНО – отложенное налоговое обязательство. 

Далее рассмотрим анализ рентабельности и деловой активности. 

Показатели, характеризующие рентабельность: 

1. Рентабельность активов (имущества) показывает, какую прибыль предпри- 

ятие получает с каждого рубля, вложенного в активы: 

Rа 
ЧП 

Аср 
, (33) 

 

где ЧП – чистая прибыль, т.е. прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия, 

А – среднегодовая величина активов (с.1600). 

2. Рентабельность текущих активов демонстрирует, какую выгода предприя- 

тие получает с всякого рубля, вложенного в нынешние активы: 

Rта 
 

ЧП 

ТАср 
, (34) 

 

где ТА – среднегодовая величина текущих активов (с.1200). 

3. Рентабельность личных денежных средств отображает часть выгоды в соб- 

ственном капитале: 
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RСК 
 

ЧП 

СКср 

 

, (35) 

 

где СК – среднегодовая стоимость собственного капитала (с.1300). 

4. Рентабельность ведущей работы демонстрирует, какова толика выгоды от 

реализации продукции (работ, услуг) главного облика работы  в  сумме  расхо- 

дов на создание: 

R  
ЧП 

Д 
Зср 

, (36) 

 

где З – затраты на производство продукции (Ф№2, с.2120). 

5. Рентабельность продаж по прибыли от продаж демонстрирует, сколько ко- 

пеек прибыли от продаж приходится на 1 рубль выручки: 

R  
Пр 

, (37) 
продаж 

В
 
р 

 

где Пр – прибыль от продаж (Ф№2, с.2200), 

Вр – выручка от реализации продукции (работ, услуг) (Ф№2, с.2110). 

6. Рентабельность продаж по незапятанной выгоды демонстрирует величина 

выгоды на рубль спасения выручки: 

R  
ЧП 

. (38) 
п 

В
 
р 

 

7. Рентабельность производства (фондов) показывает, насколько эффективна 

отдача производственных фондов: 

RПФ 
 

Пр 

ОПФ  МОА 
, (39) 

 

где ОПФ – среднегодовая стоимость основных производственных фондов 

(с.1130); 

МОА – среднегодовая стоимость материальных оборотных средств (с.1210). 

Характеристика показателей деловитой энергичности показывают эффектив- 

ность применения ресурсов (имущества) фирмы. 
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1. Коэффициент оборачиваемости оборотных активов демонстрирует ско- 

рость оборота оборотных активов фирмы, т.е. численность идеальных им оборо- 

тов за анализируемый этап. 

КОБ.ОА 
 

Вр 

ОА 
, (40) 

где ОА – средняя стоимость оборотных активов за анализируемый период. 

2. Коэффициент оборачиваемости припасов демонстрирует число оборотов 

припасов (сырья, материалов и т.д.) фирмы за анализируемый этап. 

КОБ.З 
 

С / С 
, (41) 

З 

где С/С – себестоимость реализации товаров (продукции, работ, услуг), 

З – средняя цена припасов за анализируемое время. 

3. Коэффициент оборачиваемости готовой продукции показывает количество 

оборотов готовой продукции фирмы за анализируемый этап. 

КОБ.ГП 
 

Вр 

ГП 
, (42) 

 

где ГП – средняя стоимость готовой продукции за анализируемый период. 

4. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности показывает 

количество оборотов дебиторской задолженности предприятия за анализируемый 

период. 

КОБ.ДЗ 
 

Вр 

ДЗ 
, (43) 

 

где ДЗ – средняя стоимость дебиторской задолженности за анализируемый 

период. 

5. Средний срок оборота дебиторской задолженности показывает, сколько 

дней в среднем за период требуется для одного оборота дебиторской задолженно- 

сти 

ТОБ.ДЗ 
 


К . (44) 

ОБ.ДЗ 
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К 

6. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности демонстри- 

рует число оборотов кредиторской задолженности фирмы за анализируемый вре- 

мя. 

КОБ.КЗ 
 

С / С 
, (45) 

КЗ 

где КЗ – средняя стоимость кредиторской задолженности за анализируемый 

период. 

7. Средний срок оборота кредиторской задолженности показывает, сколько 

дней в среднем за период требуется для одного оборота кредиторской задолжен- 

ности 

ТОБ.КЗ 
 


К . (46) 

ОБ.КЗ 
 

8. Общая капиталоотдача показывает, сколько копеек выручки от реализации 

продукции приходится на 1 рубль вложенного капитала. 

Вр 

ОБЩ 

ср 

, (47) 

 

где Аср – средняя за период стоимость имущества. 

9. Фондоотдача основных средств показывает, сколько копеек выручки от 

реализации приходится на 1 рубль, вложенный в основные средства. 

ФОС  
Вр 

ОС 
, (48) 

где ОС – среднегодовая стоимость основных средств. 

10. Капиталоотдача собственного капитала показывает, сколько выручки от 

реализации приходится на 1 рубль собственного капитала. 

КСК 
 

Вр 

СК 
. (49) 

А 
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2 АНАЛИЗ ФИНАНСОВО-ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ООО 

«УРАЛСПЕЦСВЕТ» 

 

 Краткая характеристика предприятия 

 
ООО «УралСпецСвет» зарегистрирована 6 июля 2016 г. регистратором Меж- 

районная инспекция Федеральной налоговой службы № 17 по Челябинской обла- 

сти. Руководитель организации: генеральный директор Карунко Андрей Сергее- 

вич. Юридический адрес ООО «УралСпецСвет» – 454006, Челябинская область, 

город Челябинск, Российская улица, дом 35а, офис 33. 

Компания ООО «УралСпецСвет» - производит электромонтажные работы для 

физических и юридических лиц. Благодаря комплексному подходу к работам и 

квалификации наших специалистов мы выполняем любую поставленную задачу, 

учитывая при этом конкретно ваши потребности. Наши электрики- 

профессионалы выполняют электромонтаж любой сложности по доступной цене, 

в короткий срок и с гарантированно высоким качеством. 

Основным видом деятельности является «Производство электромонтажных 

работ», зарегистрировано 18 дополнительных видов деятельности. Организации 

общество с ограниченной ответственностью «УралСпецСвет» присвоены ИНН 

7447263443, ОГРН 1167456096290, ОКПО 03483424. 

ООО «УралСпецСвет» имеет право заниматься 19 видами деятельности. 

Коды ОКВЭД 

Основной вид деятельности: 

43.21 Производство электромонтажных работ. 

Дополнительные виды деятельности (18): 

41.20 Строительство жилых и нежилых зданий; 

42.11 Строительство автомобильных дорог и автомагистралей; 

42.99 Строительство прочих инженерных сооружений, не включенных в 

другие группировки; 

43.11 Разборка и снос зданий; 
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43.12.3 Производство земляных работ; 

43.22 Производство санитарно-технических работ, монтаж отопительных 

систем и систем кондиционирования воздуха; 

43.29 Производство прочих строительно-монтажных работ; 

 Производство штукатурных работ; 

 Работы столярные и плотничные; 

 Работы по устройству покрытий полов и облицовке стен; 

 Производство малярных и стекольных работ; 

43.39 Производство прочих отделочных и завершающих работ; 

43.99 Работы строительные специализированные прочие, не включенные в 

другие группировки; 

43.99.6 Работы каменные и кирпичные; 

45.1 Торговля автотранспортными средствами; 

45.3 Торговля автомобильными деталями, узлами и принадлежностями; 

46.13 Деятельность агентов по оптовой торговле лесоматериалами и строи- 

тельными материалами; 

46.15.3 Деятельность агентов по оптовой торговле электротоварами и быто- 

выми электроустановочными изделиями. 

 
 Анализ финансового состояния ООО «УралСпецСвет» 

 
Проведем анализ финансового состояния ООО «УралСпецСвет» за 2016-2018 

г. Структурный (вертикальный) анализ активов и балансовых обязательств имеет 

важное значение для оценки финансового положения, при этом приоритетное 

внимание уделяется изучению относительных показателей. Целью анализа явля- 

ется определение удельного веса отдельных изделий в результате балансировки и 

оценки их изменчивости. 

Анализ соотношения оборотных и внеоборотных активов предприятия ООО 

«УралСпецСвет» представлен в таблице 17. 
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Таблица 17 – Показатели структуры и динамики активов предприятия ООО 

«УралСпецСвет» (в тыс. руб.) 
 

 

 

 

 

 

 
Показатели 

Абсолютные показа- 

тели 

Удельные веса 

(%) в общей ве- 

личине активов 

Изменение за 

2017г. 

Изменение за 

2018г. 

Н
а 

н
ач

ал
о
 

2
0
1
7
г.

 

Н
а 

к
о
н

ец
 

2
0
1
7
г.

 

Н
а 

к
о
н

ец
 

2
0
1
8
г.

 

Н
а 

н
ач

ал
о
 

2
0
1
7
г.

 

Н
а 

к
о
н

ец
 

2
0
1
7
г.

 

Н
а 

к
о
н

ец
 

2
0
1
8
г.

 

В
 а

б
со

л
ю

тн
ы

х
 

в
ел

и
ч
и

н
ах

 

В
 у

д
ел

ь
н

ы
х
 

в
ес

ах
 

В
 %

 к
 и

зм
ен

ен
и

ю
 о

б
щ

ей
 

в
ел

и
ч
и

н
ы

 а
к
ти

в
о
в
 

В
 а

б
со

л
ю

тн
ы

х
 

в
ел

и
ч
и

н
ах

 

В
 у

д
ел

ь
н

ы
х
 

в
ес

ах
 

В
 %

 к
 и

зм
ен

ен
и

ю
 о

б
щ

ей
 

в
ел

и
ч
и

н
ы

 а
к
ти

в
о
в
 

1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 

Внеобо- 

ротные ак- 

тивы 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 
0 

 

Оборотные 

активы 

 
155 

 
598 

 
2932 

 
100 

 
100 

 
100 

 
443 

 
0 

 
0 

 
2334 

 
0 

 
0 

Итого ак- 

тивов 

 
155 

 
598 

 
2932 

 
100 

 
100 

 
100 

 
443 

 
0 

 
100 

 
2334 

 
0 

 
100 

Коэффици- 

ент соот- 

ношения 

оборотных 

и внеобо- 

рот-ных 

активов,% 

 

 

0 

 

 

0 

 

 

0 

 

 

x 

 

 

х 

 

 

х 

 

 

0 

 

 

x 

 

 

x 

 

 

0 

 

 

х 

 

 

х 

 

Агрегированную структуру активов характеризует коэффициент соотношения 

оборотных и внеоборотных активов, рассчитанный по формуле: 

К  
Оборотные активы . (50) 

О / В 
 

Внеоборотные активы 
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Проведенный анализ показывает, что внеоборотные активы предприятия от- 

сутствуют. Так как внеоборотных активов у ООО «УралСпецСвет» нет, то данный 

коэффициент не рассчитывается. 

Стоимость оборотных активов на начало 2017 г. составила 155 тыс. руб., на 

конец 2017 г. – 598 тыс. руб., а на конец 2018 г. – 2932 тыс. руб. 

Увеличение оборотных активов связано с ростом запасов, денежных средств и 

прочих оборотных активов предприятия. 

Сравнение динамики активов и финансовых результатов предприятия пред- 

ставлено в таблице 18. 

Таблица 18 – Сравнение динамики активов и финансовых результатов 

(в тыс. руб.) 

Показатель За 2017г. За 2018г. 
Темп прироста 

[(3-2)/2]*100% 

1 2 3 4 

Средняя за период величина активов 

предприятия 

 

376,50 
 

1765 
 

368,79 

Выручка от продаж за период 1829 8915 387,42 

Чистая прибыль за период 2 733 365,50 

 

Средняя величина активов за период с 2017 г. по 2018 г. выросла с 376,50 тыс. 

руб. до 1765 тыс. руб. или на 368,79%. Данный рост был вызван увеличением сто- 

имости оборотных активов предприятия. 

Выручка от продаж выросла с 1829 тыс. руб. до 8915 тыс. руб., а чистая при- 

быль сократилась с 2 тыс. руб. до 733 тыс. руб. 

Как мы видим, темпы роста активов меньше по сравнению с выручкой от про- 

даж и увеличением чистой прибыли. Это говорит об увеличении прибыльности 

деятельности предприятия и эффективном использовании активов. 

Анализ структуры оборотных активов предприятия представлен в таблице 19. 
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Таблица 19 – Показатели структуры и динамики оборотных активов (в тыс. руб.) 
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Оборотные средства предприятия представлены запасами, денежными сред- 

ствами и прочими оборотными активами. 

Структура активов организации по годам в разрезе основных групп представ- 

лена ниже на рисунке 2. 
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Рисунок 2 – Структура активов организации на 2016-2018гг. (тыс. руб.) 
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Доля запасов в общей сумме активов на конец 2017 г. составила 37,1%, денеж- 

ных средств – 14,9%, прочих оборотных активов – 48%, а на конец 2018 г. – 0,6%, 

75,9% и 23,5% соответственно. 

Уменьшение суммы запасов и прочих оборотных активов в сочетании с ро- 

стом денежных средств свидетельствует об увеличении ликвидности предприя- 

тия. Это говорит о нормальном уровне организации кредитно-расчетных отноше- 

ний. 

Далее проведем оценку состава, структуры и динамики источников формиро- 

вания имущества предприятия. Исследование структуры пассива баланса разре- 

шает квалифицировать один из вероятных оснований вещественной непостоянно- 

сти компании, которая имеет возможность привести к банкротству. 

Анализ структуры пассивов проводится на основании данных таблицы 20. 

Таблица 20 – Показатели структуры и динамики пассивов (в тыс. руб.) 
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Структура пассивов организации по годам в разрезе основных групп представ- 

лена ниже на рисунке 3. 
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Рисунок 3 – Структура пассивов организации на 2016-2018гг. (тыс. руб.) 

Общая сумма скорректированных заемных средств предприятия составила 173 

тыс. руб. на начало 2017 г., 616 тыс. руб. на конец 2017 г., 2287 тыс. руб. на конец 

2018 г. При этом на конец 2018 г. источники средств предприятия были практиче- 

ски полностью сформированы за счет привлеченных ресурсов, что говорит о за- 

висимости фирмы от внешних источников финансирования. 

К  
СК 

0,5, (51) 
А 

И
 
П 

 

где СК – собственный капитал; 

173 

616 

645 

2287 
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Ип – общая сумма источников формирования. 

 
КА2016 

  
18 

 0,12 . (52) 
154 

 

Для последующих периодов рассчитывается аналогично. 

 
КЗАДОЛЖН 2016 

 
173 

18 

 

 9,61. (53) 

Для последующих периодов рассчитывается аналогично. 

Таблица 21 – Реальный собственный капитал (в тыс. руб.) 
 

 
Показатели 

 

На нача- 

ло 2017г. 

На ко- 

нец 

2017г. 

 

На конец 

2018г. 

Измене- 

ние за 

2017г. 

Измене- 

ние за 

2018г. 

1.Капитал и резервы -18 -18 645 0 663 

2.Доходы будущих периодов - - - - - 

3.Балансовая стоимость собствен- 

ных акций, выкупленных у акцио- 

неров 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

4.Задолжность участников (учре- 

дителей) по взносам в уставной 

капитал 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

5.Целевые финансирования и по- 

ступления 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

 

- 

6.Реальный собственный капитал 

(п.1+п.2-п.3-п.4-п.5) 

 

-18 

 

-18 

 

645 

 

0 

 

663 

 
Реальный собственный капитал предприятия был полностью сформирован за 

счет капитала и резервов предприятия. На начало 2017 г. он представлял отрица- 

тельную величину в размере 18 тыс. руб., на конец 2017 г. он не изменился, на ко- 

нец 2018 г. – вырос до 645 тыс. руб. 

Анализ структуры скорректированных заемных средств представлен в таблице 

22. 
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Таблица 22 – Анализ структуры скорректированных заемных средств (в тыс. 

руб.). 

 

 

 

 

 
Показатели 

Абсолютные вели- 

чины 

Удельные веса (%) в 

общей величине пас- 
сивов 

 

Изменение за 2017г. 

 

Изменение за 2018г. 
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и

ч
и

н
ы

 п
ас

си
в
о
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1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 

Долгосроч- 

ные обяза- 
тельства 

 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 
 

- 

Краткосроч- 

ные займы и 
кредиты 

 

69 
 

0 
 

0 
 

40 
 

0 
 

0 
 

-69 
 

-40 
 

-16 
 

0 
 

0 
 

0 

кредитор- 

ская задол- 
женность 

 

104 

 

616 

 

2287 

 

60 

 

100 

 

100 

 

512 

 

40 

 

1,15 

 

1671 

 

0 

 

100 

Расчеты по 

дивидендам 
- - - 

 
- - - - - - - - 

Резервы 

предстоя- 

щих расхо- 
дов 

 
- 

 
- 

 
- 

  
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

Прочие 

краткосроч- 

ные обяза- 

тельства и 

пассивы 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

  
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

 
 

- 

Целевые 

финансиро- 

вание и по- 
ступления 

 
- 

 
- 

 
- 

  
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

 
- 

Итого заем- 

ных средств 

(скорректи- 
рован-ных) 

 
173 

 
616 

 
2287 

 
100 

 
100 

 
100 

 
443 

 
0 

 
100 

 
1671 

 
0 

 
100 

 
Заемные средства предприятия были представлены краткосрочными кредита- 

ми и займами и кредиторской задолженностью. 

На начало 2017 г. доля кредитов и займов составила 40%, а на конец 2018 г. 

снизилась до 0%. Таким образом, в структуре заемных средств преобладает кре- 

диторская задолженность. Она является более дешевым источником привлечения 
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средств по сравнению с займами и кредитами. Это является положительным мо- 

ментом для предприятия, так как сокращаются его расходы, связанные с обслу- 

живанием кредитов и займов. 

Анализ показателей финансовой устойчивости представлен в таблице 23. 

Таблица 23 – Анализ показателей финансовой устойчивости (в тыс. руб.) 
 

 

Показатели 
На начало 

2017г. 

На конец 

2017г. 

На конец 

2018г. 

Абсолютное 

изменение 

на 2017г. 

Абсолютное 

изменение 

на 2018г. 

Капитал и резервы (Ис) -18 -18 645 0 663 

Внеоборотные активы (F) 0 0 0 0 0 

Наличие собственных 

оборотных средств (Ес) 
-18 -18 645 0 663 

Долгосрочные пассивы 

(Кт) 
0 0 0 0 0 

Наличие собственных и 

долгосрочных заемных 

источников формирова- 
ния запасов (Ет) 

 
-18 

 
-18 

 
645 

 
0 

 
663 

Краткосрочные кредиты 
(Кt) 

173 616 2287 444 1671 

Общая величина источ- 

ников формирования за- 

пасов (Ео) 

 

154 

 

598 

 

2932 

 

444 

 

2334 

Общая величина запасов 
(Z) 

0 222 18 222 -204 

Излишек (+) или недоста- 

ток (-) собственных обо- 
ротных средств (Ес) 

 

-18 

 

-240 

 

627 

 

-222 

 

867 

Излишек (+) или недоста- 

ток (-) величины соб- 

ственных оборотных и 

долгосрочных заемных 
средств (Ет) 

 

-18 

 

-240 

 

627 

 

-222 

 

867 

Излишек (+) или недоста- 

ток (-) общей величины 

основных источников 

формирования запасов 

(Ео) 

 

0 

 

0 

 

0 

 

0 

 

0 

Тип финансовой ситуа- 

ции 

Неустойчивое 

состояние 

Неустойчивое 

состояние 

Абсолютно 

устойчивое 

состояние 

 

х 

 

х 

 
1. Наличие собственных оборотных средств: 

ЕС =ИС  – F = -18-0 = -18, (54) 

где И – капитал и резервы; 

F – внеоборотные активы. 
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2. Наличие чистого оборотного капитала (собственных оборотных и долго- 

срочных заемных источников формирования запасов и затрат): 

ЕT =(ИС+КT) – F = -18+0-0 = -18, (55) 

где КT – долгосрочные пассивы. 

3. Общая величина источников формирования запасов и затрат: 

ЕО=(ИС+КT+Кt) – F = -18+0+173-0=154, (56) 

где Кt – краткосрочные пассивы. 

В итоге возможно квалифицировать 3 показателя состоятельности (излиш- 

ков/недостатков) припасов и расходов источниками их формирования: 

1) излишек (+)/недостаток (-) собственных оборотных средств: 

a.  ±ЕС=EС  – Z =-18-0=-18, (57) 

где Z – величина запасов. 

2) излишек (+)/недостаток (-) чистого оборотного капитала (собственных 

оборотных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат): 

1.  ±ЕT=ЕT  – Z = -18-0=-18. (58) 

3) излишек (+)/недостаток (-) общей величины источников формирования за- 

пасов и затрат: 

±ЕО=ЕО  – Z = 154-0 = 154. (59) 

 
За анализируемый период первые два года своей деятельности (год открытия и 

следующий за ним год) предприятие находится в неустойчивом состоянии, так 

как запасы и затраты организации покрываются за счет собственных и привле- 

ченных источников и наблюдается отрицательная динамика. В третьем анализи- 

руемом году предприятие приобретает абсолютно-устойчивое состояние, так как 

у фирмы появляются собственные оборотные средства и их достаточно для по- 

крытия запасов и затрат предприятия. 

Анализ экономической стойкости на базе условных характеристик представ- 

лен в таблице 24. 
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Таблица 24 – Коэффициенты финансовой устойчивости (в тыс. руб.) 
 

Наименование коэф- 

фициента 

Формулы Норма- 
тивное 

значение 

На 
начало 

2017г 

На ко- 
нец 

2017г. 

На ко- 
нец 

2018г. 

Измене- 
ние за 

2017г. 

Измене- 
ние за 

2018г. 

1. Коэффициент авто- 

номии 
    = 

   
  ИП

 0,5 -0,12 -0,03 0,22 0,09 0,25 

2. Коэффициент фи- 
нансовой устойчиво- 

сти 
К = 

СК 
ФУ ЗК 

 

1 

 

-0,10 

 

-0,03 

 

0,28 

 

0,07 

 

0,31 

3. Коэффициент за- 
долженности К = 

ЗК 
ЗАДОЛЖН СК 1 -9,6 -34,2 3,55 -24,6 37,75 

4. Коэффициент по- 

крытия инвестиций 
К = 

СК + ДЗС 
ИНВ ИП

 0,75 -0,12 -0,03 0,22 0,09 0,25 

5. Коэффициент 

обеспеченности соб- 

ственными оборот- 

ными средствами 
оборотных активов 

К = 
СОС 

О ОА 

 

0,4…0,6 

 

-0,12 

 

-0,03 

 

0,22 

 

0,09 

 

0,25 

6. Коэффициент 

обеспеченности запа- 

сов и затрат соб- 

ственных источника- 
ми формирования 

К = 
СОС 

З З 

 

0,6…0,8 

 

0 

 

-0,08 

 

-1 

 

-0,08 

 

-0,92 

7. Индекс постоянно- 
го актива К = 

ВНА 
ПОСТ СК < 0 0 0 0 0 0 

8. Коэффициент ма- 

невренности соб- 

ственного капитала 
К = 

СОС 
МАНЕВР СК 

 

> 0 

 

1 

 

1 

 

1 

 

0 

 

0 

9. Коэффициент ре- 

альной стоимости 

имущества производ- 

ственного назначения 

КРСИ 

= 
ОС + С + ЗНП + ГП 

 
0,5 

 
0,00 

 
0,00 

 
0,00 

 
0,00 

 
0,00 

 Валютбаланс 

 
Рассчитаем показатели для 2016 года, для 2017 и 2018 рассчитываются анало- 

гично. 

КА2016 
 

СК 

ИП 

  
18 

 0,12 ; (60) 
154 

 
КФУ 2016 

 
СК 

ЗК 
 
18 

 0,10 ; (61) 
173 

 
КЗАДОЛЖН 2016 

 
ЗК 

СК 
 

173 

18 

 

 9,6 ; (62) 

К  
СК  ДЗС  

 
18 

 0,12 ; (63) 
  

ИНВ 2016 

П 
154 

К  
СОС  

  
18 

 0,12 ; (64) 
  

О2016 
ОА

 
154 

К  
СОС  

 
18 

 0 ; (65) 
  

З 2016 
З 0

 

И 
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КПОСТ 2016 
 

ВНА 



СК 

0 
 

 

18 
 0 ; (66) 

К  
СОС  

  
18 

 1; (67) 
  

МАНЕВР 2016 
СК

 
18 

К  
ОС  С  ЗНП  ГП 

 
0 

 

 
 0 . (68) 

РСИ 2016 
Валюта баланса 154 

 

Показатели коэффициентов автономии и финансовой устойчивости предприя- 

тия находятся ниже рекомендуемых значений. В 2016-2017гг. показатели отрица- 

тельные, у компании нет собственных средств, активы компании полностью 

сформированы за счет заемных средств. В 2018 году менее 30% активов органи- 

зации сформированы за счет средств собственного капитала. На основании этого 

видно, что организация не столь зависима от инвесторов. 

Коэффициенты задолженности, покрытия инвестиций и обеспеченности соб- 

ственными оборотными средствами оборотных активов также находятся ниже 

нормативов. Это говорит о том, что организация довольно зависима от внешних 

займов. 

Коэффициент маневренности равен 1. Это не означает, что фирма может под- 

держивать уровень собственного оборотного капитала и пополнить оборотные ак- 

тивы за счет собственных источников. 

Динамика основных показателей финансовой устойчивости организации пред- 

ставлена рисунке 4. 

Таким образом, анализ финансовой устойчивости предприятия, на основе от- 

носительных показателей свидетельствует о том, что фирма испытывает дефицит 

в собственном оборотном капитале, и имеет довольно высокую степень зависимо- 

сти от внешних источников финансирования. В 2018 году у предприятия показа- 

тели становятся лучше, фирма развивается, появляются собственные средства, но 

и кредиторская задолженность растет. 
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Рисунок 4 – Динамика показателей финансовой устойчивости 

Проведем анализ абсолютных и относительных показателей ликвидности 

предприятия. 

Баланс ликвидности предприятия представлен в таблице 25. 

Таблица 25 – Баланс ликвидности (в тыс. руб.) 
 

 
 

АКТИВ 

 
на 

нач. 

2017г. 

 
на 

конец 

2017г. 

 
на 

конец 

2018г. 

 
 

ПАССИВ 

 

на нач. 

2017г. 

 
на 

конец 

2017г. 

 
на ко- 

нец 

2018г. 

Платежный изли- 

шек/недостаток 

на нач. 

2017г. 

на 

конец 
2017г. 

на 

конец 
2018г. 

Наиб. 

ликвидные 
активы(А1) 

 

72 
 

89 
 

2226 
Наиб.срочн 

обязат- 
ва(П1) 

 

104 
 

616 
 

2287 
 

-32 
 

-527 
 

-61 

Быстро 
реализуем. 

активы(А2) 

 

83 
 

287 
 

688 
Краткосроч 

обяз-ва(П2) 

 

69 
 

0 
 

0 
 

14 
 

287 
 

688 

35,83 

0 
На начало 2017г. 

-9,6 

-0,08 
На конец 

3,55 

На конец 

-34,2 

1 1 1 

0,28 
0,22 

0 

-0,1
2

 

0-0,03 0 
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Окончание таблицы 25 
 

 
 

АКТИВ 

 
на 

нач. 

2017г. 

 
на 

конец 

2017г. 

 
на 

конец 

2018г. 

 
 

ПАССИВ 

 

на нач. 

2017г. 

 
на 

конец 

2017г. 

 
на ко- 

нец 

2018г. 

Платежный изли- 

шек/недостаток 

на нач. 

2017г. 

на 
конец 

2017г. 

на 
конец 

2018г. 

Медленно 

реализуем. 
активы(А3) 

 

0 
 

222 
 

18 
Долгосроч 

обяз-ва(П3) 

 

0 
 

0 
 

0 
 

0 
 

222 
 

18 

Трудно 

реализуем. 
активы(А4) 

 

0 
 

0 
 

0 
Постоянн. 

пассивы(П4) 

 

-18 
 

-18 
 

645 
 

18 
 

18 
 

-645 

 

ИТОГО 
 

154 
 

598 
 

2932 
 

ИТОГО 
 

154 
 

598 
 

2932 
 

0 
 

0 
 

0 

 

Структуру более ликвидных и быстро реализуемых активов с наиболее 

срочными обязательствами и краткосрочными пассивами видно на рисунке 5. 

83 
0 0 

Наиб. 

72 ликвидные 
активы(А1) 
Быстро ре-ализуем. 
активы(А2) 

Медленно 

реализуем. 

активы(А3 

0 -18 

69 

 
104 

 

Наиб. Срочные 

обязательства(П1) 
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обязательства(П2) 
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обязательства(П3) 

Постоянные 

пассивы(П4) 

 

 

 
 

688 

 
18 0 
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Рисунок 5 – Структура активов по мере ликвидности и пассивов по 

мере срочности на 2016-2018гг. 

0      89 

287 

645 2287 



50  

Сопоставление ликвидных и проворно реализуемых активов с более 

неотложными обещаниями и краткосрочными пассивами показывает текущую 

ликвидность, т.е. платежность или же не платежность организации в ближайшее к 

моменту проведения анализа время ( А1 ≥ П1). На фирме это соответствие не 

выполняется. Это говорит о том, что фирма не содержит вероятность выплачивать 

по собственным неотложным обещаниям. 

Сопоставление проворно реализуемых активов с краткосрочными пассивами 

показывает вероятность погашения текущих обещаний в сроки от 3-х месяцев до 

года (А2 ≥ П2). Данное соответствие на исследуемом предприятии выполняться, 

т.е. предприятию хватает быстрореализуемых активов, дабы покрыть собственные 

кратковременные обещания. 

Сопоставление медлительно реализуемых активов с длительными обещаниями 

демонстрирует многообещающую ликвидность, т.е. мониторинг 

платежеспособности организации (А3 ≥ П3). На предприятии это соответствие 

производится, т.е. предприятие имеет возможность всецело покрыть собственные 

долговременные обещания за счет медлительно реализуемых активов. 

Последнее неравенство беседует о наличии у фирмы личных обратных средств 

(А4 ≤ П4) . Данная связь на предприятии производится лишь только в 2018 году. 

Первые два года собственной работы предприятие не владело личными 

финансами. 

В целом баланс предприятия нельзя признать абсолютно ликвидным, т.к. 

выполняются не все критерии соотношения. 

Показатели, используемые для оценки ликвидности, представлены в таблице 

26. 
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Таблица 26 – Показатели, используемые для оценки ликвидности 
 

 
Показатель 

 
Формулы 

Значе- 

ние на 

начало 

2017г. 

Значение 

на конец 

2017г. 

Значение 

на конец 

2018г. 

 

Изменение 

за 2017г. 

 

Изменение 

за 2018г. 

Коэффициент об- 
щей 
ликвидности 

К  = 
 А1+0,5 ∗ А2+0,3 ∗ А3 

о П1+0,5 ∗ П2+0,3 ∗ П3 

 

0,82 

 

0,49 

 

1,13 

 

-0,33 

 

0,64 

Коэффициент аб- 

солютной 
ликвидности 

К = 
А1

 
а П1П2 

 

0,42 

 

0,14 

 

0,97 

 

-0,28 

 

0,83 

Коэффициент 
промежуточной 

ликвидности 

К =  
А1+А2 

п П1+П2 

 

0,89 

 

0,61 

 

1,27 

 

-0,28 

 

0,66 

Коэффициент те- 

кущей ликвидно- 
сти (покрытия) 

К =  
А1А2А3 

т П1П2 

 

0,89 

 

0,97 

 

1,28 

 

0,08 

 

0,31 

 

В настоящее время коэффициент ликвидности ниже рекомендуемой величины 

(около 2), но есть тенденция к ее увеличению, что означает увеличение общего 

предложения предприятий с ликвидностью для осуществления деятельности и 

наиболее срочными обязательствами по погашению. Этот показатель показывает, 

сколько рублей оборотных средств приходится на 1 рубль текущих обязательств. 

Таким образом, в 2016-2017 годах активов было недостаточно для покрытия 

текущих обязательств. 

Эти промежуточные коэффициенты ликвидности ниже нормы (около 1), что 

показывает о неприемлемости платежеспособности организации. Можно также 

говорить о том, что компания не в состоянии оплачивать свои счета, с этим 

связаны высокие риски, но предприятие так же имеет тенденцию к увеличению 

показателя. 

Абсолютный коэффициент ликвидности в 2016 и 2018 годах держится в 

пределах рекомендованного значения (0,2-0,5). Это означает, что компания может 

досрочно погасить свою кредиторскую задолженность. В 2017 году значение 

абсолютного коэффициента ликвидности фирмы было ниже норматива, что 

свидетельствует об отсутствии краткосрочной ликвидности на фирме. 

Динамика основных показателей ликвидности организации представлена на 

рисунке 6. 
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Рисунок 6 – Динамика показателей ликвидности организации 

В целом финансовое состояние анализируемого предприятия можно оценить 

как не совсем удовлетворительное. 

 
 Анализ финансовых результатов ООО «УралСпецСвет» 

 
Проведем анализ состава, структуры и динамики основных финансовых ре- 

зультатов. 

Факторный анализ представлен в виде аналитической таблице 27. 

Таблица 27 – Анализ динамики основных финансовых результатов (в тыс. руб.) 
 

Наименование 

показателя 

За 

2016г. 

За 

2017г. 

За 

2018г. 

Абсолютное 

изменение 
за 2017г. 

Абсолютное 

изменение 
за 2018г. 

Темп 

прироста 
в 2017г. 

Темп 

прироста 
в 2018г. 

Выручка от реа- 

лизации продук- 
ции 

 

501 

 

1829 

 

8915 

 

1328 

 

7086 

 

3,65 

 

4,87 

Расходы по 

обычной дея- 
тельности 

 

(519) 
 

(1807) 
 

(7970) 
 

-1288 
 

-6163 
 

-3,48 
 

-4,41 

Прибыль (убы- 
ток) от продаж 

(18) 22 945 40 923 
 

43 

1,28 

1,27 

 
1,13 

0,97 0,97 

0,89 

0,82 

0,61 
 

0,49 

0,42 

0,14 



53  

Окончание таблицы 27 
 

Проценты к по- 
лучению 

       

Проценты к 
уплате 

       

Доходы от уча- 

стия в др. орга- 
низациях 

       

Прочие доходы  1 32 1 31 0 32 

Прочие расходы (9) (21) (61) -12 -40 -2,33 -2,90 

Прибыль (убы- 

ток) отчетного 
периода 

 

(27) 

 

2 

 

916 

 

29 

 

914 
  

458 

Налог на при- 

быль и анало- 

гичные обяза- 

тельные плате- 

жи 

 
 

(1) 

  
 

(183) 

 
 

1 

 
 

-183 

 
 

0 

 
 

0 

Чистая прибыль 

(убыток) отчет- 
ного периода 

 

(28) 

 

2 

 

733 

 

30 

 

731 
  

366,5 

 

Ниже на рисунке 7 наглядно представлена динамика выручки и чистой прибы- 

ли ООО «УралСпецСвет» в течение всего анализируемого периода. 
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Рисунок 7 – Динамика выручки и чистой прибыли ООО «УралСпецСвет», 

Выручка от продаж предприятия выросла в 2017 г. по сравнению с 2016 г. на 1 
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328 тыс. руб., в 2018 г. по сравнению с 2017г. на 7 086 тыс. руб. 

Расходы по обычной деятельности в 2017 г. по сравнению с 2016 г. увеличи- 

лись на 1 288 тыс. руб., в 2018 г. по сравнению с 2017г. на 6 163 тыс. руб. 

Убыток от продаж в 2016 г. составил 18 тыс. руб., в 2017 г. появилась прибыль 

в размере 22 тыс. руб., в 2018 г. она возросла до 945 тыс. руб. Увеличение прибы- 

ли от продаж говорит о росте эффективности основной деятельности предприя- 

тия. 

Убыток до налогообложения в 2016 г. составил 27 тыс. руб. В 2017 году по- 

явилась прибыль до налогообложения в размере 2 тыс. руб., в 2018 году она рас- 

тет до 916 тыс. руб. 

Чистый убыток предприятия в 2016 г. составил 28 тыс. руб., чистая прибыль в 

2017 г. – 2 тыс. руб., в 2018г. – 733 тыс. руб. 

Это свидетельствует об увеличении эффективности деятельности организации 

ООО «УралСпецСвет». 

Показатели, используемые для оценки рентабельности, представлены в табли- 

це 28. 

Таблица 28 – Показатели, используемые для оценки рентабельности (в %) 
 

Показатели Формулы 2017г. 2018г. Изменение 

Рентабельность активов (имущества)   = 
чп 

  Аср 
0,005 0,42 0,415 

Рентабельность оборотных активов   = 
ЧП 

   ТАср 
0,005 0,42 0,415 

Рентабельность основной деятельности     = 
ЧП 

д Зср 
0,018 6,083 6,065 

Рентабельность продаж 
Пр 

 продаж  =  
Вр

 0,012 0,106 0,094 

Рентабельность собственного капитала   = 
ЧП 

ск СКср 
0,111 1,136 1,025 

Рентабельность реализованной про- 
дукции 

    = 
ЧП 

п Вр
 0,001 0,082 0,081 

 
На рисунке 8 представлена  динамика показателей  рентабельности ООО 

«УралСпецСвет». 
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Рисунок 8 – Динамика показателей рентабельности 

Рентабельность активов (имущества) и текущих активов предприятия равны, 

так отсутствуют внеоборотные активы. В 2018 г. они увеличилась с 0,05 до 0,42. 

Это свидетельствует о том, что имущество стало использоваться более эффектив- 

но. 

Рентабельность оборота (продаж) дает собой коэффициент, который 

демонстрирует долю выгоды в спасении от реализации продукции. Увеличение 

рентабельности продаж в 2018 г. по сравнению с 2017 г. составило 0,094. Это 

свидетельствует об увеличении доли прибыли в общем объеме продаж. 

Рентабельность ведущей работы гласит об производительности 

производственной и сбытовой работы компании и охарактеризовывает величина 
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чистой выгоды с рубля реализованной продукции. В 2017 г. она составила 0,018, в 

2018 г. – 6,083. Предприятие только «набирает обороты» и у него растет чистая 

прибыль. 

Рентабельность собственного капитала фирмы также растет с 0,111 в 2017г. до 

1,136 в 2018г. Это говорит об эффективности использования капитала фирмы, ин- 

вестированного собственниками предприятия. 

Рентабельность реализованной продукции увеличилась на 0,081 с 2017г. по 

2018г. Это означает, что фирма получает 0,081 руб. с каждого рубля реализован- 

ной продукции. 

В целом деятельность предприятия можно охарактеризовать как деятельность 

нового предприятия, которое только начинает развиваться. 

Показатели деловой активности предприятия представлены в таблице 29. 

Таблица 29 – Показатели деловой активности 
 

Показатели Формулы 2017 г. 2018 г. Изменение 

Коэффициент оборачиваемости оборот- 

ных активов (обор.) 

Вр 
КОБ ОА = 

ОА 

 

4,86 
 

5,05 
 

0,19 

Коэффициент оборачиваемости запасов 

(обор.) 
К = 

С/С 
ОБ.З З 16,28 66,42 50,14 

Коэффициент оборачиваемости дебитор- 

ской задолженности (обор.) 

 
К =   

ВР
 ОБ.ДЗ  ДЗ 

 
0 

 
0 

 
0 

Средний срок оборота дебиторской за- 

долженности (дней) 
Т = 

365 
ОБ.ДЗ КОБ.ЗД

 0 0 0 

Коэффициент оборачиваемости креди- 
торской задолженности (обор.) К = 

С/С 
ОБ.ЗД КЗ 4,58 5,49 0,91 

Средний срок оборота кредиторской за- 

долженности (дней) 
Т = 

365 
ОБ.КЗ КОБ.КЗ

 79,69 66,48 -13,21 

Коэффициент общей капиталоотдачи 

(руб. на 1 руб.) 
К = 

ВР 
ОБЩ  АСР

 
4,86 5,05 0,19 

Коэффициент капиталоотдачи собствен- 
ного капитала (руб. на 1 руб.) К= 

ВР 
СК  СК -101,61 26,89 128,50 

     

 
Наглядное изменение основных показателей рентабельности активов и 

капитала за последние два года представлено на следующем рисунке 9. 
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Рисунок 9 – Показатели рентабельности активов 

На предприятии ООО «УралСпецСвет» оборотные активы в 2017 г. 

оборачивались 4,86 раз, в 2018 г. – 5,05. Раз. В динамике наблюдается увеличение 

оборотов оборотного капитала предприятия. Это положительный момент, т.к. 

растет эффективность использования оборотного капитала. На исследуемом 

предприятии запасы в 2017г. оборачивались 16,28 раз, в 2018 г. – 66,42 раз. В 

динамике идет увеличение оборачиваемости запасов. На предприятии 

дебиторская задолженность отсутствует, поэтому коэффициент оборачиваемости 

дебиторской задолженности равен 0. Кредиторская задолженность обернулась в 

2017 г. – 4,58 раза, в 2018 г. – 5,49 раз. Поскольку данный показатель имеет 

тенденцию к увеличению, это является положительной тенденцией. 

В целом, анализируя финансовое положение и финансовые результаты 

компании, можно сделать заключение о том, что компания находится в состоянии 

развития. Все показатели с годами увеличиваются. У предприятия появляется 

прибыль, оно начинает более рационально функционировать и развиваться. 
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3 СОВЕРШЕНСТВОВАНИЕ УПРАВЛЕНИЯ ФИНАНСОВО- 

ХОЗЯЙСТВЕННОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТЬЮ НА ООО «УРАЛСПЕЦСВЕТ» 

 
 Антикризисное управление на предприятии 

Проведенный анализ финансово-хозяйственной деятельности ООО «Урал- 

СпецСвет» позволил выявить следующие проблемы: 

 наличие низких коэффициентов финансовой устойчивости; 

 невысокие показатели платежеспособности и ликвидности; 

 низкие показатели рентабельности. 

Рассмотрим основные причины неустойчивого состояния ООО «УралСпец- 

Свет». 

К внешним факторам неустойчивого состояния ООО «УралСпецСвет» можно 

отнести: 

 недолгое время существования фирмы. Предприятие только начало свою 

деятельность в июле 2016 года и еще не наработало необходимое количество кли- 

ентов и заказчиков, поэтому пока не обладает высокой платежеспособностью и 

эффективностью деятельности; 

 наличие конкурентов, занимающих ту же рыночную нишу, что и ООО 

«УралСпецСвет»; 

 высокая инфляция в стране. 

К внутренним факторам неустойчивого состояния ООО «УралСпецСвет» 

можно отнести: 

 отсутствие четкого распределения обязанностей и ответственности в рамках 

системы управления предприятием; 

 отсутствие управленческой информации; 

 отсутствие оптимального состава и структуры финансовых средств пред- 

приятия, а также правильное управление ими. 

Фирма может ощущать себя уверенно, когда у нее достаточно собственного 

материального состояния и прибыли. Сумма доходов важная часть, но и немало- 
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важно правильно направить долю на развитие производства. Таким образом, 

оценка политики распределения и использования прибыли выделяется в анализе 

финансовой стабильности предприятия. При создании у фирмы вообще не было 

собственных средств, были только кредитные, за которые нужно платить процен- 

ты. 

В связи с этим предприятию можно предложить ряд мер, направленных на 

укрепление финансового состояния фирмы: 

 повышение управления качества оказываемых услуг, устранения повтор- 

ной поставки; 

 внедрение индивидуальной ответственности за применение финансовых 

средств, а также задач по снижению стоимости всех подразделений предприятия; 

 обеспечить, чтобы объем привлеченных средств соответствовал объему 

активов, генерируемых компанией. Общие требования к капиталу основаны на 

потребностях оборотных и внеоборотных активов; 

 благодаря повышению уставного фонда и сохранения нераспределенной 

прибыли происходит увеличение собственного капитала; 

 разработать квалифицированную корпоративную экономическую страте- 

гию, которая позволит организации завлекать кратковременные и долговремен- 

ные займы, сохраняя при этом оптимальное соотношение между собственный и 

заемный состоянием. 

 обеспечение эффективного применения капитала в процессе его хозяй- 

ственной деятельности. Исполнение этого принципа обеспечивается за счет мак- 

симизации рентабельности собственного капитала предприятия на приемлемом 

уровне финансового риска. 

Таким образом, увеличение собственного капитала может быть достигнуто за 

счет накопления или удержания нераспределенной прибыли в целях основной де- 

ятельности с большим ограничением ее использования для непроизводственных 

задач, а также в результате распределения чистой прибыли в резервный фонд. 
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Только согласованность системы экономических рычагов позволяет эффек- 

тивно использовать прибыль в ООО «УралСпецСвет». 

В то же время основное значение имеет выполнение услуг, потому что в про- 

цессе выполнения работ на рынке происходит возмещение израсходованных 

средств на купленные материалы, затрат на трудовые ресурсы. 

В условиях рыночной экономики значение прибыли велико. Желание полу- 

чить его направляет компании на увеличение объема работы, необходимой потре- 

бителю, и снижение затрат на работу. С развитой конкуренцией, это не только для 

того чтобы достигнуть цели предпринимательства, но также для того, чтобы отве- 

чать социальным потребностям. Например как выгода отображает итоги всей ра- 

боты фирмы – производственной, непроизводственной и экономической. Это зна- 

чит, собственно что величина выгоды отображается во всех качествах организа- 

ции. Этим образом, увеличение производительности труда значит понижение се- 

бестоимости продукции на единицу продукции, в соответствии с этим, в обычном 

рабочем со-стоянии издержки на рабочую мощь на единицу продукции обязаны 

быть сравнительно снижены. 

Таким образом, для увеличения финансового результата в ООО «УралСпец- 

Свет» предлагается разработать следующее мероприятия. 

1. Работа выполняется с увеличением и строгим соблюдением оформленного 

соглашения на выполнение работ. Особенно важно компании, сотрудничать с за- 

казчиками, которые выполняют востребовательную работу для рынка, чтобы 

найти новых клиентов и удовлетворять их потребность. 

2. Повышение качества работ, вызовет конкурентоспособность, тем самым 

вызовет интерес у заказчиков к данной организации. 

3. Снижение затрат на работу за счет более рационального использования 

денежных средств, производственных мощностей и пространства, рабочей силы и 

рабочего времени. 

4. Увеличение материальных средств, полученных от выполненных работ, то 

есть увеличение полностью ликвидных активов, следовательно и ликвидности. 
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5. Применение самых современных механизированных и автоматизирован- 

ных средств для выполнения работ. 

6. Выполнение этих мероприятий значительно повысит получаемую прибыль 

в организации. 

В качестве основных мероприятий по улучшению финансового состояния 

предприятия ООО «УралСпецСвет» назовем следующие: 

1. Увеличение эффективности использования денежных средств и увеличение 

выручки предприятия в целях улучшения показателей финансовой устойчивости 

предприятия. 

2. Пополнение собственного оборотного капитала за счет внутренних и 

внешних источников. 

3. Пересмотр учета и структуры прочих расходов и доходов, чтобы сальдо не 

было отрицательным. 

4. Поиск новых заказчиков, заключение большего количества договоров на 

еще больший объем выполняемых работ. 

Предложенные рекомендации для улучшения финансового состояния можно 

представить в виде таблицы (таблица 30). 

Таблица 30 – Выявленные проблемы финансового состояния ООО 

«УралСпецСвет» и пути их решения 
 

Выявленные проблемы Пути решения Ожидаемый результат 

Низкие показатели 

деловой активности, 

финансовой устойчивости 

и платежеспособности 

Поиск новых заказчиков, 

заключение большего количества 

договоров на еще больший объем 

выполняемых работ. Пополнение 

собственного оборотного 
капитала 

Увеличение оказываемых услуг и как 

следствие рост выручки и улучшение 

показателей деловой активности, 

финансовой устойчивости, 

платежеспособности и ликвидности 
предприятия. 

 
 Меры улучшения финансового состояния предприятия 

 
Для такого дабы прирастить размер производимых дел, при данном увеличив 

спасение от реализации, в качестве события разглядим создание свежего 

структурного отряда – дизайнерского отдела. Данное событие нужно для 

расширения обликов предоставляемых предложений и наращивания 
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производимых дел с целью получения вспомогательного дохода и 

совершенствования денежного состояния ООО «УралСпецСвет». При этом у 

предприятия появятся новые заказчики, организация заключит новые договоры. 

Имеется ввиду, собственно что свежей предложением будет создание Дизайн- 

проектов жилых и нежилых помещений, а например же осуществление данных 

планов строй бригадами, имеющимися у фирмы. 

Так как предприятий, совмещающих в себе строительные, отделочные и 

дизайнерские услуги в Челябинске немного, то у ООО «УралСпецСвет» 

появляются преимущества перед организациями, занимающимися только 

строительно-монтажными работами, потому что предприятие будет создавать и 

проекты работ. 

Нужно рассчитать расходы ООО «УралСпецСвет», связанные с созданием 

дизайнерского отдела. 

Следует отметить, что исследуемая компания пригласила занять должность 

дизайнера студентам четвертого и пятого курса вуза. Планируется взять двух 

студентов с зарплатой 12 тысяч рублей. У студентов будет свободный график, это 

позволит сэкономить на зарплате. Так же у них будут созданы все условия для 

работы, для работы будет открыт дизайнерский отдел. 

В начале воплощения идеи планируется брать небольшое количество заказов, 

отталкиваясь от этого плана и было решено взять на эту должность студентов, так 

как при маленькой загрузке они смогут работать не полный рабочий день. 

Рассчитаем основные затраты на создание дизайнерского отдела. Планируемое 

наращивание данных характеристик рассчитывалось исходя из такого, что: 

 заработная плата увеличится на 30 тыс. руб. (по 15 тыс. руб. на каждого 

дизайнера). Получили такую сумму проведя анализ рынка по заработной плате в 

г. Челябинск в аналогичной должности и в связи с тем что организация ООО 

«УралСпецСвет» предоставляет студентам свободный график работы; 

 отчисления с ФОТ рассчитывались, исходя из нормативной ставки 

страховых выплат, равной 30%; 
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 увеличение материалов планируется на 184 тыс. руб., в связи с тем что 

отдел открывается новый, нужно его укомплектовать полностью, а это вся мебель, 

орг. техника, канцелярия и специализированного программного обеспечения. 

Цены и поставщики всего необходимого приведены в таблице 31. 

Таблица 31 – Стоимость необходимых материалов для 1 дизайнера (тыс. руб.) 
 

Материал Цена 

Планшет Lenovo IdeaPad D330 N4000 27 

ArCon Eleco Professional (Профессиональная программа для дизайна) 45 

Стол компьютерный 3 

Кресло офисное 3 

Стеллаж 4 

Орг. Техника (телефон, МФУ и т.д.) 7 

Канцелярия 3 

Итого 92 

 
По результатам цен, приведенных в таблице, посчитаем итоговую сумму, 

необходимую для создания нового структурного подразделения – дизайнерского 

отдела: 

55 000 руб.*2 сотрудника = 184 000 руб. 

Все цены приведены в соответствии с реальным предложением рынка г. 

Челябинск. 

Все вышеприведенные результаты расчетов представим в сводной таблице 32 

для наглядности материала. 

Таблица 32 – Затраты на создание дизайнерского отдела 
 

Показатель Увеличение затрат в связи с созданием отдела 

ФОТ, (тыс. руб.) 30 

Отчисления с ФОТ (страховой взнос), (тыс. руб.) 9 

Материалы, (тыс. руб.) 184 

Итого затрат 223 

 
Отталкиваясь от проведенных расчетов, можем сказать что при найме двух 

сотрудников фонд оплаты труда возрастет на 30 тысяч рублей, за счет этого 
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возрастет и сумма отчислений на 9 тысяч рублей в месяц. Как ранее было 

посчитано на двух сотрудников нового отдела нужно дополнительно выделить 

184 тысячи рублей для обустройства рабочего места. Итого общие затраты для 

открытия дизайнерского отдела в ООО «УралСпецСвет» составит 223 тыс. руб. 

Так как открытие отдела производиться один раз, в дальнейшем для расчета 

годовых затрат учитывать это не будем. На ежемесячной основе будем 

рассчитывать затраты на канцелярию. Для дизайнерского отдела рассчитаем 

сумму в 6 тыс. рублей. Затраты в год составляют: 

(30 000*12) + (9 000*12) + 184 000 + (6000*12) = 360 000 + 108 000 + 184 000 + 

72 000 + 48 000 = 724 000 руб. в год. 

А так же мы рассчитываем предполагаемый доход от предоставления новой 

услуги-создания дизайн-проекта. 

Этот расчет основан на том, что в нем планируется задействовать двух 

дизайнеров-студентов 4-5 курсов вуза, а также с учетом планируемым 

количеством дизайн-проектов, равных 20 проектам в год. 

Проведем сравнительный анализ цен предприятий-конкурентов по созданию 

Дизайн-проекта в таблице 33. 

Таблица 33 – Стоимость создания Дизайн-проектов предприятиями-конкурентами 

в г. Челябинск 

Организация Стоимость создания Дизайн-проекта, руб./ м² 

Перистиль 1200 

Студия дизайна «О» 1000 

Студия дизайна Insomnia 1400 

По данным сравнительного анализа цен конкурирующих компаний на 

аналогичные услуги, показано, что средняя стоимость создания дизайн-проекта- 

1200руб/м2. Для привлечения клиентов ООО «УралСпецСвет» предлагается 

снизить цену до 900руб/м2, что окажет существенное влияние на конечную 

стоимость проекта. 
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Для того, чтобы рассчитать прибыль от предлагаемого мероприятия, 

примените средний размер площади помещения, для которого будет заказан 

дизайн-проект площадью 50 м2. 

Далее представлен расчет дохода от создания Дизайн-проекта в таблице 34. 

Таблица 34 – Доход от создания Дизайн-проектов 
 

Количество проектов Средняя площадь Цена Итого (тыс. руб.) 

1 50 м² 900/1 м² 45 

20 50 м² 900/1 м² 900 

 

Для будущего изучения необходимо исключить из полученных доходов 

первоначальные и постоянные затраты, чтобы обеспечить прибыльность 

предлагаемой деятельности. 

900 000 руб. – 724 000 руб.= 176 000 руб. в год 

Однако прибыль от этой суммы рассчитывается только от создания дизайн- 

проекта, но при внедрении данной услуги открывается также возможность 

получить дополнительный доход от увеличения стоимости электромонтажных 

работ по созданному проекту. 

Для расчета выручки от оказания этой услуги приведем таблицу 35. 

Таблица 35 – Увеличение выручки от реализации новой услуги 
 

Количест 

во   

ремонтов 

Средняя 

площадь 

Обычная 
цена (тыс. 

руб./м2) 

Цена с 

учетом 

реализации 

созданного 

проекта 

(руб./ м²) 

Σ по 

обычному 

Ремонту 

(тыс. 

руб.) 

Σ по 

ремонту с 

учетом 

Проекта 

(тыс. 
руб.) 

Увеличение 

Выручки от 

реализации 

(тыс. руб.) 

1 50 м² 1,5/ м² 1,8/ м² 70 90 20 

20 50 м² 1,5/ м² 1,8/ м² 700 900 200 

 
Расчеты в данной таблице производились исходя из того, что среднее 

пространство помещения также 50 м², цена на электромонтаж без учета 

дизайнерского проекта на сегодняшний день от 1500 руб. за 1м², цена на услуги 

электромонтажа при наличии проекта от 1800руб. за 1м², данное увеличение цены 
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является установленной ставкой на рассматриваемом предприятии, так как данная 

услуга предоставлялась организацией ранее. 

Максимальное количество проектов в год предполагается в размере 20 шт., 

однако предполагается, что не все проекты по реализации будут доверены 

исследуемому предприятию, а в связи с тем, что данный монтаж потребуется 

больше времени, расчет произведем с максимально возможным количеством 

монтажа по дизайн-проектам в количестве 10 шт. в год. 

Согласно приведенным расчетам, существенное увеличение выручки от 

реализации 1 проекта на 20 тысяч рублей, а от максимально возможного 

10проектов 200 тысяч рублей. 

В то же время, стоит заметить что возможное увеличение данных сумм в 

реальных условиях работы, так как цена монтажа из-за увеличения пространства  

и комплекса добавочных услуг и их количество вероятнее будет выше, чем 

наоборот. 

В свою очередь всем проведенным расчетам, нужно определить конечную 

рентабельность предлагаемого мероприятия, суммируя прибыль от создания 

дизайн-проекта с их реализацией. 

Нужно рассчитывать, что при выполнение 10-ти дизайн-проектов прибыль 

учитывается так же за 10 проектов. 

(1760/2) + 200 000 = 88 000 + 200 000 = 288 800руб. в год. 

 
 Анализ финансовых показателей после принятых мер по улучшению 

деятельности предприятия 

 

Исходя из суммы прибыли, полученной от выручки рассматриваемого 

мероприятия – создания дизайнерского отдела, мы представляем основные 

показатели финансового состояния для расчета ООО «УралСпецСвет» в таблице 

36. 
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Таблица 36 – Анализ изменения показателей финансового состояния ООО 

«УралСпецСвет» » от реализации мероприятия созданию 

дизайнерского отдела. 

Показатель До внедрения 

мероприятий 

(2018) 

После создания 

дизайнерского 

отдела 

Изменение 

Коэффициенты финансовой устойчивости 

1. Коэффициент автономии 0,22 0,29 0,07 

2. Коэффициент финансовой устойчивости 0,28 0,41 0,13 

3. Коэффициент задолженности 3,55 2,45 -1,1 

Коэффициенты ликвидности 

1. Коэффициент общей ликвидности 
1,13 1,16 0,03 

2. Коэффициент текущей ликвидности 1,28 1,40 0,12 

Рентабельность услуг 0,082 0,105 0,023 

 
После проведения расчетной части данного события в таблице можно сделать 

вывод о том, что текущее соотношение ликвидности увеличилось на 0,12, общая 

ликвидность увеличилась на 0,13. Коэффициент автономии увеличивается на 0,07, 

коэффициент материальной стабильности увеличивается на 0,13, уровень 

задолженности снизился на 1,1. Это свидетельствует об увеличении собственного 

оборотного капитала компании, что позволяет своевременно погашать текущие 

обязательства, а также положительно описывает материальное положение 

предприятия, так как показывает снижение доли заемных средств по отношению к 

собственным и соответственно повышение финансовой независимости и 

стабильности ООО «УралСпецСвет». 

Динамика рассчитанных показателей финансового состояния наглядно пред- 

ставлена на рисунке 9. 
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Рисунок 9 – Динамика показателей финансовой устойчивости и ликвидности 

после создания дизайнерского отдела 

Для более четкого подтверждения эффективности дизайнерского отдела по 

созданию мы рассмотрим анализ изменений финансовых результатов 

деятельности предприятия и учтем значительный рост выручки от реализации 

предлагаемых услуг за год на 288 тыс. руб. (таблица 37). 
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Таблица 37 – Анализ финансовых результатов ООО «УралСпецСвет» 

с учетом создания дизайнерского отдела 

Показатель До внедрения 

мероприятий 

(2018) 

После создания 

дизайнерского 

отдела 

Абсолютное 

отклонение 

Темп роста 

Выручка от реализации, 

тыс. руб. 

8915 9203 288 103,2 

Себестоимость услуг, тыс. 

руб. 

7970 7970 0 100 

Валовая прибыль, тыс. руб. 945 1233 288 130,5 

Чистая прибыль, тыс. руб. 733 963 230 131,38 

Рентабельность услуг,% 0,082 0,105 0,023  

Из расчетов, приведенных в таблице, можем утвердить выводы сделанные 

ранее, о плодотворности предлагаемых проектов, поскольку в связи с 

увеличением прибыли от разработки и реализации проекта на 288 тыс. руб. в год 

чистая прибыль в размере 230 тыс. руб. в год будет существенно увеличена (на 

31,38%). 

На основе результатов анализа, приведенных в таблице, делаем вывод о том, 

что все показатели имеют тенденцию повышения от осуществления каждого 

проекта, что свидетельствует об изменении платежеспособности предприятий, 

финансовой стабильности и, соответственно, финансового состояния в целом. 

Наглядно изменения выручки, чистой прибыли и рентабельности услуг от 

предлагаемого мероприятия изображены на рисунке 10. 



70  

8915 9203 

Выручка 
 

9500 
9000 
8500 

 

До внедрения мероприятий (2018) 
После создания дизайнерского отдела 

Чистая прибыль 

733 963 
1000 

500 
0 

До     внедрения 
мероприятий После создания 

(2018) дизайнерского 
отдела 

 

 
 

0,1 

Рентабельность 
0,08 0,1 

 

 

0 
 

До внедрения мероприятий (2018) 

После создания дизайнерского отдела 

 

 
 

Рисунок 10 – Изменение выручки, чистой прибыли рентабельности после 

создания дизайнерского отдела 

Подведя итог третьей главы данной работы подводим следующие выводы: 

 для повышения эффективности деятельности организации предлагается 

создать дизайнерский отдел; 

 приведены экономические обоснование предложенного мероприятия; 

 проведено сопоставление материального положения и материальных ито- 

гов деятельности организации в начале и конце данного мероприятия. 

Проведя данный анализ, можно увидеть осуществимость данного проекта, его 

эффективность в рамках целевых показателей дипломной квалификационной ра- 

боты-улучшение материального состояния ООО «УралСпецСвет», что подтвер- 

ждается расчетами финансовых показателей и финансовых результатов компании. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

 

Анализ финансово-хозяйственной деятельности для предприятия играет не 

мало важную роль, особенно для предприятия, которое существует на рынке не 

так давно, как наше исследуемое предприятие. Благодаря анализу выявляются 

сильные стороны предприятия, на которые можно делать акцент дальнейшего их 

развития, а также слабые стороны, с которыми нужно работать. И делается 

прогноз на будущее его состояние. 

Исследуемое предприятие в данной работе – ООО «УралСпецСвет», зареги- 

стрировано предприятие с 2016г. Основной вид деятельности предприятия – про- 

изводство электромонтажных работ. Основные потребители услуг находятся на 

территории г. Челябинска и Челябинской области. Основные поставщики нахо- 

дятся на территории г. Челябинска и Свердловской области. Собственниками яв- 

ляются физические лица. 

В первой части дипломной работы рассмотрены теоретические основы анализа 

финансово-хозяйственной деятельности, с помощью которой во второй части 

проводился анализ финансового состояния предприятия. Хорошее финансовое 

состояние на предприятии характеризует правильную работу с анализом 

финансово-хозяйственной деятельности, а также правильное использование 

денежных ресурсов. 

Во второй части работы проведен анализ финансовой деятельности пред- 

приятия. В этой части для расчетов была использована бухгалтерская (финансо- 

вая) отчетность за 2016-2018гг. Коэффициенты задолженности, покрытия и обес- 

печенности оборотными средства находятся ниже нормативов, это говорит о том, 

что организация довольно зависима от внешних займов. Анализ финансовой 

устойчивости предприятия, на основе относительных показателей свидетельству- 

ет о том, что фирма испытывает дефицит в собственном оборотном капитале, и 

имеет довольно высокую степень зависимости от внешних источников финанси- 

рования. В целом, проведя анализ финансового состояния и финансовых резуль- 

татов деятельности предприятия, можно сделать вывод о том, что предприятие 
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находится в состоянии развития. Все показатели с годами увеличиваются. У 

предприятия появляется прибыль, оно начинает более рационально функциони- 

ровать и развиваться. Это говорит о том, что выполняемые работы и предоставля- 

емые услуги пользуются спросом, а о компании узнает большее количество заказ- 

чиков. 

Проанализировав деятельность предприятия во второй главе, в третьей главе 

дипломной работы были выявлены такие проблемы, как низкие показатели 

деловой активности, финансовой устойчивости и платежеспособности. В работе 

мы предложили следующие пути решения: поиск новых заказчиков, заключение 

большего количества договоров на еще больший объем выполняемых работ, 

пополнение собственного оборотного капитала. По нашим прогнозам это 

приведет к увеличению оказываемых услуг и как следствие к росту выручки и 

улучшению показателей деловой активности, финансовой устойчивости, 

платежеспособности и ликвидности предприятия. 

Для улучшения финансового положения на предприятии мы рассмотрели, что 

произойдет в фирме, если ввести дополнительные, новые услуги. Данным 

нововведением станет открытие дизайнерского отдела. Для открытия данного 

отдела нам необходимы дополнительно два сотрудника на должности дизайнера. 

Для создания рабочего места понадобятся оборудование, столы, стулья, 

компьютеры, принтеры, канцелярия и многое другое. В третьей части работы 

были посчитаны расходы, которые понесет предприятие в связи с созданием 

дизайнерского отдела; посчитаны доходы, исходя из оптимального количества 

заказов новой услуги – создание дизайн-проекта. При внедрении новой услуги 

открывается также возможность получить дополнительный доход от увеличения 

стоимости электромонтажных работ по созданному проекту. По результатам 

проведенного анализа и сравнении показателей рентабельности, ликвидности, 

платежеспособности и деловой активности, данный проект оказался прибыльным 

и можно подумать о его реальном воплощении. Даже если этот проект не 
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принесет огромной выручки и прибыли в фирму, это будет приятным бонусом для 

наработанной базы, а возможно и привлечет новых клиентов. 

В работе были поставлены задачи для реализации цели. Все поставленные 

задачи в выпускной квалификационной работе были рассмотрены и выполнены, а 

именно: 

 рассмотрены теоретические основы анализа финансово-хозяйственной ра- 

боты организации; 

 проведен анализ показателей стабильности денежных средств; 

 проведен анализ абсолютных и относительных признаков ликвидности; 

 проведен анализ материальных итогов деятельности предприятия; 

 проведен анализ показателей рентабельности и деловой активности; 

 разработаны  рекомендации  по  улучшению финансового состояния пред- 

приятия и повышения его финансовых результатов. 
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