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АННОТАЦИЯ 

Комаров Д.С. Комплексная оценка 
финансового состояния предприятия 
АО «ВРК-3». – Челябинск: ЮУрГУ, 
СОТ, 2019, 71 с., 15 табл., библиогр. 
список – 50 наим., 2 приложения. 

Цель выпускной квалификационной работы в том, чтобы дать комплексную 

оценку финансового состояния предприятия АО «ВРК-3» и разработать меры 

по его улучшению. 

Выпускная квалификационная работа состоит из трех частей: 

теоретической, практической и проектной. 

Теоретическая часть включает разделы: аспекты анализа финансового 

состояния предприятия, методика проведения комплексной оценки 

финансового состояния предприятия и пути улучшения финансового состояния 

предприятия. 

В практической части представлена краткая экономическая характеристика 

предприятия, произведен анализ основных показателей финансового состояния 

и комплексная оценка финансового состояния предприятия АО «ВРК-3». 

В проектной части представлена разработка мероприятий по оптимизации 

имущественного комплекса предприятия, даны рекомендации по разработке 

мероприятий финансового контроля и произведен прогноз показателей 

финансового состояния с учетом предложенных мероприятий.
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ВВЕДЕНИЕ 

 

В современных условиях анализ финансового состояния деятельности 

предприятия является необходимым для успешного функционирования 

предприятия, планирования его деятельности. 

Анализ деятельности дает возможность вырабатывать необходимую 

стратегию и тактику развития предприятия, на основе которых формируется 

производственная программа, выявляются резервы повышения эффективности 

производства. 

Одной из самых главных задач предприятий является оценка финансово-

хозяйственной деятельности предприятия, которая возможно при совокупности 

методов, позволяющих определить состояние дел предприятия в результате 

анализа его деятельности на конечный интервал времени. 

Актуальность темы исследования обусловлена тем, что финансовое 

состояние – важнейшая характеристика экономической деятельности 

предприятия. Оно определяет конкурентоспособность, потенциал в деловом 

сотрудничестве, оценивает, в какой степени гарантированы экономические 

интересы самого предприятия и его партнёров в финансовом и 

производственном отношении. Конкурентоспособность предприятию может 

обеспечить только правильное управление движением финансовых ресурсов и 

капитала, находящихся в его распоряжении. Таким образом, финансовое 

состояние с одной стороны является результатом производственной 

деятельности предприятия, а с другой стороны непосредственным образом 

влияет на него. 

При расчете показателей эффективности результат деятельности может 

быть выражен: 

– производственным результатом, т.е. объемом произведенной продукции 

(работ, услуг), а также величиной выручки (нетто) от ее продажи; 
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– финансовым результатом, т.е. валовой прибылью, прибылью от продаж, 

прибылью до налогообложения, чистой прибылью и другими расчетными 

показателями прибыли. 

Поскольку основной целью предпринимательской деятельности в условиях 

рыночных отношений является прибыль, то в качестве критерия экономической 

эффективности выступает максимизация прибыли на единицу затрат капитала 

(ресурсов). 

Объектом исследования является предприятие АО «ВРК-3». 

Предметом исследования является финансово-хозяйственная деятельность 

предприятия АО «ВРК-3». 

Цель выпускной квалификационной работы – дать комплексную оценку 

финансового состояния предприятия АО «ВРК-3» и разработать меры по его 

улучшению. 

Задачи выпускной квалификационной работы: 

– изучить теоретические основы анализа финансового состояния АО «ВРК-

3»; 

– проанализировать имущественное положение предприятия АО «ВРК-3»; 

– рассчитать и проанализировать коэффициенты финансовой устойчивости, 

ликвидности, платежеспособности предприятия АО «ВРК-3»; 

– оценить эффективность финансово-хозяйственной деятельности, 

рассчитать и проанализировать показатели рентабельности, деловой 

активности; 

– разработать мероприятия по улучшению финансового состояния 

предприятия АО «ВРК-3» и повышению финансовой устойчивости. 

Информационной базой для выпускной квалификационной работы 

послужили труды отечественных и зарубежных ученных в области 

комплексной оценки финансового состояния предприятия, нормативно-

правовые акты и документы; а также результаты и материалы, полученные в 

процессе прохождения преддипломной практики на АО «ВРК-3». 
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1 ТЕОРЕТИЧЕСКИЕ ОСНОВЫ КОМПЛЕКСНОЙ ОЦЕНКИ 

ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ ПРЕДПРИЯТИЯ 

1.1 Теоретические аспекты анализа финансового состояния предприятия 

Финансовое состояние предприятия – это экономическая категория, 

отражающая состояние капитала в процессе его кругооборота и способность 

субъекта хозяйствования к саморазвитию на фиксированный момент времени 

[1]. 

Под финансовым состоянием понимается способность предприятия 

финансировать свою деятельность. Оно характеризуется обеспеченностью 

финансовыми ресурсами, которые необходимы для нормального 

функционирования предприятия, целесообразным размещением этих ресурсов 

и эффективным использованием, финансовыми взаимоотношениями с другими 

юридическими и физическими лицами, платежеспособностью и финансовой 

устойчивостью. 

Вместе с тем, финансовое состояние – это важнейшая характеристика 

экономической деятельности предприятия во внешней среде. Оно определяет 

конкурентоспособность предприятия, его потенциал в деловом сотрудничестве, 

оценивает, в какой степени гарантированы экономические интересы самого 

предприятия и его партнеров по финансовым и другим отношениям. 

Все пользователи финансовой отчетности (собственники, менеджеры, 

акционеры, инвесторы, различные кредиторы, налоговые службы, органы 

статистики и др.) ставят перед собой задачу провести анализ состояния 

предприятия и на его основе сделать выводы о направлениях своей 

деятельности по отношению к предприятию. 

Финансовое состояние является комплексным понятием, которое зависит от 

многих факторов и характеризуется системой показателей, отражающих 

наличие и размещение средств, реальные и потенциальные финансовые 

возможности. Финансовое состояние предприятия можно оценивать с точки 

зрения краткосрочной и долгосрочной перспектив. 
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В первом случае критерии оценки финансового состояния – ликвидность и 

платежеспособность предприятия, т.е. способность своевременно и в полном 

объеме произвести расчеты по краткосрочным обязательствам. С позиции 

долгосрочной перспективы финансовое состояние предприятия 

характеризуется структурой источников средств, степенью зависимости 

предприятия от внешних инвесторов и кредиторов [2]. 

Финансовое состояние предприятия, его устойчивость и стабильность 

зависят от результатов его производственной, коммерческой и финансовой 

деятельности, а также социальной значимости. Если производственный и 

финансовый планы успешно выполняются, то это положительно влияет на 

финансовое положение предприятия. И, наоборот, в результате 

недовыполнения плана по производству и реализации продукции происходит 

повышение ее себестоимости, уменьшение выручки и суммы прибыли и как 

следствие ухудшение финансового состояния предприятия и его 

платежеспособности. 

Устойчивое финансовое положение предприятия в свою очередь оказывает 

положительное влияние на выполнение производственных планов, обеспечение 

нужд производства необходимыми ресурсами, а также выполнение социально 

значимых задач государства. Поэтому финансовая деятельность как составная 

часть хозяйственной деятельности должна быть направлена на обеспечение 

планомерного поступления и расходования денежных ресурсов, достижение 

рациональных пропорций собственного и заемного капитала и наиболее 

эффективное его использование. 

При неустойчивом финансовом состоянии предприятие нуждается в 

финансовом оздоровлении. 

Анализ финансового состояния коммерческого предприятия преследует 

следующие цели: 

– идентификацию финансового состояния предприятия. Под 

идентификацией финансового состояния предприятия понимают комплексную 
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оценку структуры источников формирования хозяйственных средств и 

направлений их использования на отчетную дату; 

– определение масштаба финансово-экономической деятельности 

предприятия; 

– оценка качества управления предприятием; 

– определение бюджетной эффективности и социальной значимости 

предприятия; 

– своевременно выявлять и устранять недостатки в финансовой 

деятельности предприятия; 

– находить резервы улучшения финансового состояния и 

платежеспособности предприятия. 

Результат экономического анализа определяется его задачами. Наиболее 

значимыми являются следующие три направления: 

– оценка состояния производства и выявление изменений в нем в 

пространственно-временном разрезе; 

– выявление основных факторов, вызывающих изменения в финансово-

производственном состоянии, и оценка степени их влияния; 

– выявление резервов повышения эффективности функционирования 

предприятия. 

Кроме указанных трех основных на анализ возлагаются такие задачи, как: 

– контроль выполнения требований коммерческого расчета; 

– контроль выполнения плана; 

– определение рациональности использования бюджетных ресурсов; 

– раскрытие причинно-следственных связей между финансовой и 

производственной деятельностью; 

– изучение интенсивности и формы связи экономических показателей; 

– выявление наиболее информативных синтетических показателей; 

– прогноз основных тенденций в финансовом состоянии; 

– сравнение с другими предприятиями 
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– разработка мероприятий, направленных на устранение отрицательных 

факторов и др. [3]. 

Анализ финансового состояния организации позволяет сформировать 

представление о ее истинном финансовом положении и оценить финансовые 

риски, которые она несет. 

Финансовое состояние характеризуется обеспеченностью финансовыми 

ресурсами, необходимыми для нормального функционирования организации, 

целесообразностью их размещения и эффективностью использования, 

финансовыми взаимоотношениями с другими юридическими и физическими 

лицами, платежеспособностью и финансовой устойчивостью. 

Анализ финансового состояния включает в себя анализ бухгалтерского 

баланса и отчета о финансовых результатах работы оцениваемой организации 

за прошедшие периоды для выявления тенденций в ее деятельности и 

определения основных финансовых показателей. Главная цель анализа – 

своевременно выявлять и устранять недостатки в финансовой деятельности и 

находить резервы улучшения финансового состояния и платежеспособности 

организации. 

Анализ финансового состояния организации предполагает следующие 

этапы: 

I Анализ динамики и структуры статей бухгалтерского баланса. 

II Оценка финансового положения. 

III Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной 

деятельности [4]. 

В процессе функционирования организации величина активов и их 

структура претерпевают постоянные изменения. Наиболее общее 

представление о качественных изменениях в структуре средств и их 

источников, а также динамике этих изменений можно получить с помощью 

вертикального и горизонтального анализов бухгалтерской отчетности 

организации. 
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Цель горизонтального и вертикального анализа финансовой отчетности 

состоит в том, чтобы наглядно представить изменения, произошедшие в 

основных статьях баланса, отчета о прибылях и убытках и отчета о движении 

денежных средств, и помочь менеджерам компании принять решение в 

отношении дальнейшей деятельности организации. 

Вертикальный анализ позволяет сделать вывод о структуре баланса и отчета 

о прибылях и убытках в текущем состоянии, а также проанализировать 

динамику этой структуры. Технология вертикального анализа состоит в том, 

что общую сумму активов организации (при анализе баланса) и выручку (при 

анализе отчета о прибыли) принимают за 100 % и каждую статью финансового 

отчета представляют в виде процентной доли от принятого базового значения. 

Горизонтальный анализ заключается в сопоставлении финансовых данных 

организации за два прошедших периода (года) в относительном и абсолютном 

виде. 

Финансовое положение организации можно оценивать с точки зрения 

краткосрочной или долгосрочной перспективы. В первом случае критерии 

оценки финансового положения – ликвидность и платежеспособность, т.е. 

способность своевременно и в полном объеме произвести расчеты по 

краткосрочным обязательствам [5]. 

Проанализировать ликвидность баланса необходимо для оценки 

кредитоспособности организации (способности своевременно и полностью 

рассчитываться по всем своим обязательствам). 

Ликвидность баланса определяется как степень покрытия обязательств 

организации ее активами, срок превращения которых в деньги соответствует 

сроку погашения обязательств. От ликвидности баланса следует отличать 

ликвидность активов, которая определяется как временная величина, 

необходимая для превращения активов в денежные средства. Чем меньше 

время, которое потребуется, чтобы превратить в деньги данный актив, тем 

выше его ликвидность. 
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Платежеспособность подразумевает наличие у организации денежных 

средств и их эквивалентов, достаточных для расчетов по кредиторской 

задолженности, требующей немедленного погашения. Таким образом, 

основными признаками платежеспособности являются: 

– наличие в достаточном объеме средств на расчетном счете; 

– отсутствие просроченной кредиторской задолженности. 

Очевидно, что ликвидность и платежеспособность не тождественны друг 

другу. Так, коэффициенты ликвидности могут характеризовать финансовое 

положение как удовлетворительное, однако по существу эта оценка может быть 

ошибочной, если в текущих активах значительный удельный вес приходится на 

неликвиды и просроченную дебиторскую задолженность. 

Оценка финансового состояния организации будет неполной без анализа 

финансовой устойчивости. Определяя степень платежеспособности, 

сопоставляют состояние пассивов и активов. Задачей анализа финансовой 

устойчивости является оценка величины и структуры активов и пассивов. 

Показатели, которые характеризуют независимость по каждому элементу 

активов и имуществу в целом, дают возможность измерить, достаточно ли 

устойчива анализируемая организация в финансовом отношении. 

Под финансовой устойчивостью экономического субъекта следует 

понимать обеспеченность его запасов и затрат источниками их формирования. 

Детализированный анализ финансового состояния организации можно 

проводить с использованием абсолютных и относительных показателей [6]. 

Возможно выделение четырех типов финансовых ситуаций: 

1) Абсолютная независимость финансового состояния. Этот тип ситуации 

встречается крайне редко, представляет собой крайний тип финансовой 

устойчивости. 

2) Нормальная независимость финансового состояния гарантирует 

платежеспособность организации. 

3) Неустойчивое финансовое состояние сопряжено с нарушением 

платежеспособности, но все же сохраняется возможность восстановления 
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равновесия за счет пополнения источников собственных средств, сокращения 

дебиторской задолженности, ускорения оборачиваемости запасов. 

4) Кризисное финансовое состояние, при котором предприятие полностью 

зависит от заемных источников финансирования. Собственного капитала, 

долгосрочных и краткосрочных кредитов и займов не хватает для 

финансирования материальных оборотных средств, т.е. пополнение запасов 

идет за счет средств, образующихся в результате замедления погашения 

кредиторской задолженности. 

Оценка деловой активности направлена на анализ результатов и 

эффективность текущей основной производственной деятельности. 

На качественном уровне такая оценка может быть получена в результате 

сравнения деятельности родственных по сфере приложения капитала 

организаций. Такими качественными критериями являются: широта рынков 

сбыта продукции; наличие продукции, поставляемой на экспорт; репутация 

организации, выражающаяся, в частности, в известности клиентов, 

пользующихся ее услугами, и др. [11]. 

При анализе оборачиваемости оборотных средств особое внимание 

необходимо уделять производственным запасам и дебиторской задолженности. 

Чем меньше финансовых ресурсов организации составляют такие активы, тем 

более эффективно они используются, быстрее оборачиваются и приносят 

прибыль. 

Оборачиваемость оценивают, сопоставляя показатели средних остатков 

оборотных активов и их оборотов за анализируемый период. Оборотами при 

оценке и анализе оборачиваемости являются: 

– для производственных запасов – затраты на производство реализованной 

продукции; 

– для дебиторской задолженности – реализация продукции по безналичному 

расчету (поскольку этот показатель не отражается в отчетности и может быть 

выявлен по данным бухгалтерского учета, на практике его нередко заменяют 

показателем выручки от реализации). 
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Оборачиваемость, выраженная в оборотах, показывает среднее число 

оборотов средств, вложенных в активы данного вида, за анализируемый 

период; оборачиваемость, выраженная в днях,  продолжительность (в днях) 

одного оборота средств, вложенных в активы данного вида. 

Обобщенной характеристикой продолжительности омертвления 

финансовых ресурсов в текущих активах является показатель 

продолжительности операционного цикла, т.е. количества дней в среднем с 

момента вложения денежных средств в текущую производственную 

деятельность до возврата их в виде выручки на расчетный счет. Этот показатель 

в значительной степени зависит от характера производственной деятельности; 

его снижение – одна из основных внутрихозяйственных задач организации. 

Показатели эффективности использования отдельных видов ресурсов 

обобщаются в показателях оборота собственного капитала и оборачиваемости 

основного капитала, характеризующих, соответственно, отдачу вложенных 

средств. 

Результативность и экономическая целесообразность функционирования 

организации измеряются абсолютными и относительными показателями: 

прибыль, уровень валовых доходов, рентабельность и др. 

Показатели рентабельности являются относительными характеристиками 

финансовых результатов и эффективности деятельности организации. Они 

отражают доходность организации и группируются в соответствии с 

интересами участников экономического процесса. Данные показатели 

характеризуют факторную среду формирования прибыли и дохода организаций 

[7]. 

1.2 Методика проведения комплексной оценки финансового состояния 

предприятия 

Для оценки устойчивости финансового состояния предприятия 

используется система показателей. Они характеризуют изменения: 
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– в структуре капитала предприятия по его размещению и источникам 

образования; 

– в эффективности и интенсивности использования капитала; 

– в платежеспособности и кредитоспособности предприятия; 

– в запасе финансовой устойчивости предприятия [8]. 

Индикаторами финансового состояния фирмы в общем виде выступают 

следующие группы показателей: рентабельности, рыночной или финансовой 

устойчивости, ликвидности, платежеспособности. 

Экономический смысл и основное преимущество косвенных показателей 

рентабельности заключаются в том, что данные показатели позволяют 

управлять теми или иными активами компании для выхода на необходимый 

уровень рентабельности, рассчитанный прямыми методами (путем 

сопоставления результата (прибыли, товарооборота в денежном выражении) и 

затрат или выбранной базы). Более того, возможность расчета прямых 

показателей рентабельности становится реальной только по окончании 

определенного промежутка времени или же отчетного периода.  

Балансовая прибыль на единицу оборота организации (Rб. п) представляет 

собой отношение балансовой прибыли торговой организации за период (Pб) к 

выручке (доходу) от реализации товаров за тот же период без учета НДС, 

акцизов, т.е. выраженной в ценах организации (N), и определяется по формуле 

(1). 

Rб.п.=Рб/N.                                                  (1) 

Чистая прибыль на единицу оборота представляет собой отношение чистой 

прибыли организации за определенный период к выручке за этот же период без 

учета налогов. Принцип расчета тот же, что и в случае с балансовой прибылью 

на единицу товарооборота, правда, данный показатель характеризует величину 

не балансовой, а чистой прибыли на 1 рубль реализованной продукции [9]. 

Коэффициент автономии характеризует долю собственного капитала 

организации в структуре всего имущества компании, включая источники 

финансирования, привлеченные извне. Традиционно этот коэффициент 
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считается оптимальным при величине 0,5. До достижения этого предела 

организация может привлекать дополнительные источники финансирования. 

Для более глубокого анализа оборотных средств может быть использован 

коэффициент обеспеченности запасов собственными оборотными средствами. 

Этот показатель характеризует степень достаточности собственных средств для 

покрытия запасов. Коэффициент обеспеченности запасов собственными 

оборотными средствами и показывает степень обеспечения таких затрат. 

Определяется данный коэффициент (n) по формуле (2). 

n=Ес/Ез,(2) 

где Eс – собственный оборотный капитал организации, руб.; 

 Eз – величина запасов, руб. [10]. 

Если величина коэффициента n менее 0,5 и существует риск не поступления 

платежей от дебиторов, то организация сама может оказаться неспособной 

платить по своим текущим обязательствам перед поставщиками. 

Коэффициент покрытия процентов характеризует, во сколько раз прибыль, 

полученная организацией (считая прибыль, в которую входят процентные 

платежи за кредит), перекрывает величину процентных платежей по кредитам. 

Показатели ликвидности и платежеспособности фирмы характеризуют 

способность компании отвечать по своим обязательствам. 

Коэффициент текущей ликвидности или коэффициент общего покрытия не 

в полной мере отражает способность компании отвечать по своим 

обязательствам. Для этих целей используется коэффициент абсолютной 

ликвидности, который характеризует отношение денежных средств к 

краткосрочным обязательствам организации. Также в анализе ликвидности 

организации используется коэффициент промежуточного покрытия, методика 

расчета которого полностью совпадает с расчетом коэффициента общего 

покрытия с той лишь разницей, что из числителя исключается величина 

запасов, поскольку для организации они представляют собой наименее 

ликвидную часть активов компании [11]. 
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Платежеспособность организации характеризует ее способность в полном 

объеме и точно в срок отвечать по своим долгосрочным обязательствам. К 

основным показателям платежеспособности относятся коэффициенты: 

ликвидности, соотношения заемного и собственного капитала, долгосрочного 

привлечения заемных средств, обеспеченности процентов по кредитам, 

платежной готовности и др. 

После проведения группировки имущества организации в соответствии с 

описанными принципами необходимо обратиться к показателям финансового 

состояния и конкретизировать сущность некоторых из них. 

В анализе капитала организации с выделением в нем собственной и заемной 

составляющей очень важна характеристика именно собственной составляющей 

имущества компании, поскольку собственный капитал характеризует собой и 

тот накопленный потенциал для дальнейшего развития организации, который 

образуется после выплат по всем ее обязательствам. Для этих целей наиболее 

удобно использовать многофакторный анализ, который находит широкое 

применение в экономическом анализе. 

Предварительная оценка финансового состояния предприятия и изменений 

его финансовых показателей за отчетный период предназначена для общей 

характеристики финансовых показателей предприятия, определения их 

динамики и отклонений за отчетный период. 

Оценка начинается с определения по данным бухгалтерского баланса 

величин следующих основных финансовых показателей: 

– стоимости имущества предприятия. Она выражается величиной итога 

бухгалтерского баланса; 

– стоимости основных средств – итоговая строка 1 раздела бухгалтерского 

баланса; 

– величины оборотных средств – итоговая строка 2 раздела баланса; 

– величины собственных средств – итоговая строка 4 раздела баланса; 

– величины заемных средств – сумма показателей баланса, отражающих 

долгосрочные и краткосрочные кредиты и займы [12]. 
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Коэффициенты ликвидности могут характеризовать финансовое положение 

как удовлетворительное, однако, по существу, эта оценка может быть 

ошибочной, если в оборотных активах значительный удельный вес приходится 

на неликвиды и просроченную дебиторскую задолженность. Неликвиды, т.е. 

активы, которые нельзя реализовать на рынке вообще или без существенной 

финансовой потери, а иногда и неоправданная дебиторская задолженность не 

выделяются в балансе, т.е. качественная характеристика оборотных средств 

недоступна внешнему аналитику, поэтому с формальных позиций даже такие 

активы, фактическая ценность которых сомнительна, используются для оценки 

ликвидности. 

Ликвидность и платежеспособность могут оцениваться с помощью ряда 

абсолютных и относительных показателей. 

Из абсолютных основным является показатель, характеризующий величину 

собственных оборотных средств (WC). Показатель WC характеризует ту часть 

собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия 

текущих активов предприятия (т.е. активов, имеющих оборачиваемость менее 

одного года).  

Он рассчитывается по формуле (3). 

WC=CA–CL,   (3) 

где СА – оборотные активы, руб.; 

 CL – краткосрочные пассивы (обязательства), руб. [13]. 

С позиции мобильности активы могут быть разделены на четыре группы. 

Первая группа. Денежные средства в кассе и на расчетном счете – наиболее 

мобильные средства, которые могут быть использованы для выполнения 

текущих расчетов немедленно. А также краткосрочные финансовые вложения. 

Вторая группа. Прочие мобильные активы (денежные эквиваленты, 

дебиторы), для обращения которых в наличность требуется определенное 

время. Ликвидность этих активов различна и зависит от ряда объективных и 

субъективных факторов: скорости прохождения платежных документов в 

банках страны, местоположения контрагентов и их платежеспособности, 
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условий предоставления коммерческих кредитов покупателям, принципов 

организации вексельного обращения. 

Таблица 1 – Группировка активов по степени ликвидности и пассивов по 

срочности погашения платежей 

АКТИВ ПАССИВ 
1 Наиболее ликвидные активы (А1) 1 Наиболее срочные обязательства (П1) 
2 Быстрореализуемые активы (А2) 2 Краткосрочные пассивы (П2) 
3 Медленнореализуемые активы (А3) 3 Долгосрочные пассивы (П3) 
4 Труднореализуемые активы (А4) 4 Постоянные пассивы (П4) 
БАЛАНС БАЛАНС 

Третья группа. Наименее ликвидные активы – материально-

производственные запасы, затраты в незавершенном производстве, готовая 

продукции и др. А из раздела I баланса включается строка «Долгосрочные 

финансовые вложения» [14]. 

Четвертая группа. В группу включаются статьи I раздела баланса за 

исключением строки, включенной в группу «медленно реализуемые активы». 

Обязательства предприятия (статьи пассива баланса) также группируются в 

четыре группы и располагаются по степени срочности их оплаты. 

Первая группа. В группу включается кредиторская задолженность за 

минусом задолженности участникам (учредителям) по выплате доходов, прочие 

краткосрочные обязательства, а также ссуды, не погашенные в срок. 

Вторая группа. В группу включаются краткосрочные кредиты и займы, и 

прочие краткосрочные пассивы. 

В третью группу входят долгосрочные кредиты и займы. 

Четвертая группа. В группу включаются строки III раздела баланса 

«Капитал и резервы» и некоторые строки V раздела. 

Баланс считается абсолютно ликвидным, если имеет место следующие 

соотношения: А1>П1; A2>П2; A3>П3; A4<П4 [15]. 

В качестве критериев для оценки неудовлетворительной структуры баланса 

неплатежеспособных предприятий используются следующие показатели: 

– общий коэффициент ликвидности; 
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– коэффициент обеспеченности предприятия собственными оборотными 

средствами; 

– коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности. 

Общая ликвидность предприятия рассчитывается по формуле (4). 

   (4) 

где Кол – общий коэффициент ликвидности предприятия; 

А1, А2, А3 – активы предприятия по степени реализуемости; 

П1, П2, П3 – пассивы предприятия по степени срочности погашения [23]. 

 Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами 

определяется по формуле (5). 

Косос = (СК – ВА)/ОА,     (5) 

где СК – собственный капитал; 

 ВА – внеоборотные активы; 

 ОА – оборотные активы [16]. 

Если предприятие признается неплатежеспособным, а структура его баланса 

неудовлетворительной, то выбирается один из двух вариантов решений: 

– проведения реорганизационных мероприятий для восстановления его 

платежеспособности; 

– проведения ликвидационных мероприятий в соответствии с действующим 

законодательством. 

В процессе последующего анализа должны быть детально изучены пути 

улучшения структуры баланса предприятия и его платежеспособности и 

приняты конкретные меры. 

Проанализируем финансовую устойчивость предприятия с помощью 

абсолютных показателей. Обобщающим показателем финансовой устойчивости 

является излишек или недостаток источников средств для формирования 

запасов и затрат, который определяется в виде разницы величины источников 

средств и величины запасов и затрат (6) [17]. 

           ФС=СОС–ЗЗ,          (6) 

где ФС – финансовая устойчивость предприятия; 
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 СОС – собственные оборотные средства; 

 ЗЗ – общая величина запасов и затрат [18]. 

Для характеристики источников формирования запасов и затрат 

используется несколько показателей, которые отражают различные виды 

источников: 

– наличие собственных оборотных средств; 

– наличие собственных и долгосрочных заёмных источников (ФТ) 

формирования запасов и затрат или функционирующий капитал; 

– излишек (+) или недостаток (–). 

Общая величина основных источников формирования запасов и затрат 

определяется по формуле (7). 

ФО = Капитал и резервы + Долгосрочные  

 обязательства + Займы и кредиты – Внеоборотные активы.       (7) 

Излишек (+) или недостаток (–) определяется по формуле (8). 

ФО=ВИ–ЗЗ.       (8) 

Возможно выделение четырёх типов финансовых ситуаций: 

1) Абсолютная устойчивость финансового состояния. Этот тип ситуации 

встречается крайне редко, представляет собой крайний тип финансовой 

устойчивости и отвечает следующим условиям: Фс О; Фт О; Фо 0. 

2) Нормальная устойчивость финансового состояния, которая гарантирует 

платежеспособность: Фс< 0; Фт 0; Фо 0. 

3) Неустойчивое финансовое состояние, сопряженное с нарушением 

платежеспособности, но при котором всё же сохраняется возможность 

восстановления равновесия за счет пополнения источников собственных 

средств за счет сокращения дебиторской задолженности, ускорения 

оборачиваемости запасов: Фс<0; Фт<0; Фо 0. 

4) Кризисное финансовое состояние, при котором предприятие на грани 

банкротства, поскольку в данной ситуации денежные средства, краткосрочные 

ценные бумаги и дебиторская задолженность не покрывают даже его 

кредиторской задолженности: Фс<0; Фт<0; Фо<0. 
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Для анализа финансовой устойчивости используются следующие 

показатели: 

– коэффициент автономии Kа представляет собой одну из важнейших 

характеристик финансовой устойчивости предприятия, его независимость от 

заемного капитала и равен доле источников средств в общем итоге баланса и 

рассчитывается по формуле (9). 

Kа = Собственный капитал/Общий итог средств.    (9) 

– коэффициент финансовой независимости Kзав является обратным 

коэффициенту автономии и рассчитывается по формуле (10). 

Kзав = 1/Kа.                    (10) 

– коэффициент соотношения заемного и собственного капитала, или 

коэффициент финансового риска показывает соотношение привлеченных 

средств и собственного капитала и рассчитывается по формуле (11). 

Kфр = Привлеченные средства / Собственный капитал.         (11) 

– коэффициент маневренности собственного капитала рассчитывается по 

формуле (12). 

Kман = Собственные оборотные средства/Собственный капитал.      (12) 

– коэффициент покрытия инвестиций показывает, какая часть основных 

средств и прочих внеоборотных активов профинансирована внешними 

инвесторами и рассчитывается по формуле (13). 

Kпдв= Долгосрочные обязательства / Внеоборотные активы.   (13) 

– коэффициент обеспечения материальных запасов собственными 

средствами рассчитывается по формуле (14). 

Kмз= Собственные оборотные средства / Запасы.      (14) 

1.3 Пути улучшения финансового состояния предприятия 

Экономический потенциал организации может быть охарактеризован 

двояко: с позиции имущественного положения предприятия и с позиции его 

финансового положения. Обе эти стороны финансово-хозяйственной 

деятельности взаимосвязаны – нерациональная структура имущества, его 
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некачественный состав могут привести к ухудшению финансового положения и 

наоборот. 

Согласно действующим нормативам, баланс в настоящее время 

составляется в оценке нетто. Однако ряд статей по-прежнему носит характер 

регулирующих. Для удобства анализа целесообразно использовать так 

называемый уплотненный аналитический баланс-нетто, который формируется 

путем устранения влияния на итог баланса (валюту) и его структуру 

регулирующих статей. Для этого: однородные по составу элементы балансовых 

статей объединяются в необходимых аналитических разделах (долгосрочные 

текущие активы, собственный и заемный капитал). 

Устойчивость финансового положения предприятия в значительной степени 

зависит от целесообразности и правильности вложения финансовых ресурсов в 

активы [19]. 

 В процессе функционирования предприятия величина активов, их 

структура претерпевают постоянные изменения. Наиболее общее 

представление об имевших место качественных изменениях в структуре 

средств и их источников, а также динамике этих изменений можно получить с 

помощью вертикального и горизонтального анализа отчетности. 

Вертикальный анализ показывает структуру средств предприятия и их 

источников. Вертикальный анализ позволяет перейти к относительным оценкам 

и проводить  хозяйственные сравнения экономических показателей 

деятельности предприятий, различающихся по величине использованных 

ресурсов, сглаживать влияние инфляционных процессов, искажающих 

абсолютные показатели финансовой отчетности [7]. 

Горизонтальный анализ отчетности заключается в построении одной или 

нескольких аналитических таблиц, в которых абсолютные показатели 

дополняются относительными темпами роста (снижения). Степень 

агрегированности показателей определяется аналитиком. Как правило, берутся 

базисные темпы роста за ряд лет (смежных периодов), что позволяет 
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анализировать не только изменение отдельных показателей, но и 

прогнозировать их значения. 

Критериями качественных изменений в имущественном положении 

предприятия и степени их прогрессивности выступают удельный вес 

дебиторской задолженности и др. 

Сумма хозяйственных средств, находящихся в распоряжении предприятия. 

Этот показатель дает обобщенную стоимостную оценку активов, числящихся 

на балансе предприятия. Это учетная оценка, не совпадающая с суммарной 

рыночной оценкой его активов. Рост этого показателя свидетельствует о 

наращивании имущественного потенциала предприятия [20]. 

Доля активной части основных средств. Под активной частью основных 

средств понимают машины, оборудование и транспортные средства. Рост этого 

показателя в динамике обычно расценивается как благоприятная тенденция. 

Финансовое положение предприятия можно оценивать с точки зрения 

краткосрочной и долгосрочной перспектив. В первом случае критерии оценки 

финансового положения – ликвидность и платежеспособность предприятия, т.е. 

способность своевременно и в полном объеме произвести расчеты по 

краткосрочным обязательствам [16]. 

Под ликвидностью какого-либо актива понимают способность его 

трансформироваться в денежные средства, а степень ликвидности определяется 

продолжительностью временного периода, в течение которого эта 

трансформация может быть осуществлена. Чем короче период, тем выше 

ликвидность данного вида активов. 

Величина собственных оборотных средств. Характеризует ту часть 

собственного капитала предприятия, которая является источником покрытия 

его текущих активов (т.е. активов, имеющих оборачиваемость менее одного 

года). Это расчетный показатель, зависящий как от структуры активов, так и от 

структуры источников средств. Показатель имеет особо важное значение для 

предприятий, занимающихся коммерческой деятельностью и другими 

посредническими операциями. При прочих равных условиях рост этого 
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показателя в динамике рассматривается как положительная тенденция. 

Основным и постоянным источником увеличения собственных средств 

является прибыль. Следует различать «оборотные средства» и «собственные 

оборотные средства». Первый показатель характеризует активы предприятия (II 

раздел актива баланса), второй – источники средств, а именно часть 

собственного капитала предприятия, рассматриваемую как источник покрытия 

текущих активов. Величина собственных оборотных средств численно равна 

превышению текущих активов над текущими обязательствами. Возможна 

ситуация, когда величина текущих обязательств превышает величину текущих 

активов. Финансовое положение предприятия в этом случае рассматривается 

как неустойчивое; требуются немедленные меры по его исправлению [21]. 

Маневренность функционирующего капитала. Характеризует ту часть 

собственных оборотных средств, которая находится в форме денежных средств, 

т.е. средств, имеющих абсолютную ликвидность. Для нормально 

функционирующего предприятия этот показатель обычно меняется в пределах 

от нуля до единицы. При прочих равных условиях рост показателя в динамике 

рассматривается как положительная тенденция. Приемлемое ориентировочное 

значение показателя устанавливается предприятием самостоятельно и зависит, 

например, от того, насколько высока его ежедневная потребность в свободных 

денежных ресурсах. 

Доля собственных оборотных средств в покрытии запасов. Характеризует 

ту часть стоимости запасов, которая покрывается собственными оборотными 

средствами. Традиционно имеет большое значение в анализе финансового 

состояния предприятий торговли; рекомендуемая нижняя граница показателя в 

этом случае – 50 %. 

Коэффициент покрытия запасов. Рассчитывается соотнесением величины 

«нормальных» источников покрытия запасов и суммы запасов. Если значение 

этого показателя меньше единицы, то текущее финансовое состояние 

предприятия рассматривается как неустойчивое. 
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Одна из важнейших характеристик финансового состояния предприятия – 

стабильность его деятельности в свете долгосрочной перспективы. Она связана 

с общей финансовой структурой предприятия, степенью его зависимости от 

кредиторов и инвесторов. 

Экономический потенциал предприятия представляет собой комплексную 

характеристику. Выделяют в его структуре разнообразные отдельные 

потенциалы: финансовый, фондовый (материально-вещественный), трудовой, 

маркетинговый и т. д. Одну из ключевых ролей играет финансовый потенциал. 

Наличие у предприятия достаточного уровня финансовых ресурсов 

и эффективное их использование позволяет наращивать все остальные виды 

потенциалов, проводить инвестиционную деятельность и т. д. [22]. 

Для оценки финансового потенциала предприятия необходимо в первую 

очередь проанализировать объемы имеющихся финансовых ресурсов, их 

динамику и отдачу. Эффективное управление денежными потоками 

предприятия обеспечивает финансовое равновесие и снижение риска 

неплатежеспособности, сокращение потребности предприятия в заемном 

капитале, ускорение оборота капитала (тем самым обеспечивается рост суммы 

прибыли) и т. д. Чистый денежный поток является важным результатом 

финансовой деятельности предприятия. Максимизация данного показателя 

обеспечивает повышение темпов экономического развития предприятия на 

принципах самофинансирования, а также прирост рыночной стоимости 

предприятия. Отдача финансовых ресурсов зависит от того, насколько 

эффективно организована система управления ими. Таким образом, при оценке 

финансового потенциала нужно оценить объем имеющихся финансовых 

ресурсов и их отдачу, эффективность управления денежными потоками, 

систему управления финансами предприятия. 
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Таблица 2 – Показатели оценки финансового потенциала 

Групповой показатель Частные показатели, входящие в группу 
1 Объём финансовых 
ресурсов предприятия и их 
отдача 

Валюта баланса, темп роста валюты баланса; 
стоимость чистых активов предприятия; доля 
накопленного капитала; коэффициент общей 
оборачиваемости капитала; темп роста общей 
оборачиваемости капитала 

2 Эффективность 
управления денежными 
потоками предприятия 

Коэффициент соотношения дебиторской и 
кредиторской задолженности; коэффициент 
ликвидности денежного потока предприятия; 
коэффициент эффективности денежного 
потока; коэффициент достаточности чистого 
денежного потока; коэффициент 
реинвестирования чистого денежного потока 

3 Систем управления 
финансами предприятия 

Наличие эффективной системы управления 
финансами 

При оценке финансового потенциала используют показатели 

оборачиваемости дебиторской и кредиторской задолженностей. Эффективность 

управления денежными потоками более информативно характеризует их 

соотношение, позволяющее проанализировать согласованность денежных 

потоков во времени и наличие или отсутствие кассовых разрывов. При этом 

отдельные показатели (для дебиторской и кредиторской задолженностей) будут 

учитываться далее при оценке финансовых рисков предприятия: кредитных 

рисков и финансовой устойчивости предприятия, соответственно [23]. 

Завершающим этапом  комплексного экономического анализа деятельности 

хозяйствующего субъекта является обобщающая оценка производственного и 

экономического потенциала, а также результативности его финансово-

хозяйственной деятельности. Необходимость проведения этого анализа 

вытекает из того, что с помощью локального изучения каждого из показателей 

или групп показателей можно исследовать лишь отдельные стороны работы 

предприятия и нельзя сделать обобщающую характеристику его нынешнего 

положения и результатов работы в истекшем периоде. Это обуславливает то, 

что объективную оценку можно сделать лишь путем комплексного 

рассмотрения системы экономических показателей деятельности.  
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Важнейшими задачами комплексного анализа состояния и результативности 

работы предприятия являются: 

– оценка производственного и экономического потенциала предприятия; 

– определение динамики важнейших экономических показателей в 

сравнении с предыдущим периодом; 

– обобщение резервов укрепления производственно-экономического 

потенциала, развития бизнеса и повышения результативности финансово-

хозяйственной деятельности.  

Комплексную оценку финансового состояния можно провести с помощью 

балльной оценки, которая представлена в таблице 3.  

1 класс – предприятие имеет отличное финансовое состояние. Практически 

отсутствует риск взаимоотношений партнеров с данным предприятием. 

2 класс – предприятие имеет хорошее финансовое состояние. Существует 

незначительный уровень риска взаимоотношений партнеров с данным 

предприятием. 

3 класс – предприятие имеет удовлетворительное финансовое состояние. 

Риск взаимоотношений партнеров с данным предприятием значителен. 

4 класс – предприятие имеет финансовое состояние близкое к банкротству. 

Риск взаимоотношений партнеров с данным предприятием значителен. 

5 класс – предприятие имеет неудовлетворительное финансовое состояние, 

может быть признано банкротом. Взаимоотношения партнеров с данным 

предприятием нецелесообразны. 

По результатам всех расчетов делается развернутое заключение о состоянии 

производственно-экономического потенциала и результативности финансово-

хозяйственной деятельности предприятия. 

В таблице 3 представлена группировка по классам финансовой 

устойчивости по сумме баллов. 

 



28 
 

Таблица 3 – Группировка по классам финансовой устойчивости по сумме 

баллов 
Границы классов согласно критериям Показатель 

финансового 
состояния 1 класс 2 класс 3 класс 4 класс 5 класс не подлежит 

классификации 
1 Коэффициент 
абсолютной 
ликвидности 
(Л2) 

0,5 и 
выше = 20 

баллов 

0,4 и выше 
= 16 баллов 

0,3 = 12 
баллов 

0,2 = 8 
баллов 

0,1= 4 
балла 

Менее 0,1 = 0 
баллов 

2 Коэффициент 
критической 
оценки (Л3) 

1,5 и 
выше = 18 

баллов 

1,4 = 15 
баллов 

1,3 = 12 
баллов 

1,2…1,1= 
9…6 

баллов 

1,0 = 3 
балла 

Менее 1,0 = 0 
баллов 

3 Коэффициент 
текущей 
ликвидности 
(Л4) 

2,0 и 
выше= 

16,5 
балла 

1,9…1,7 = 
15…12 
баллов 

1,6…1,4 = 
10,5…7,5 

балла 

1,3 … 1,1 
= 6…3 
балла 

1,0 =1,5 
балла 

Менее 1,0 = 0 
баллов 

4 Коэффициент 
обеспеченности 
собственными 
источниками 
(У2) 

0,5 и 
выше = 15 

баллов 

0,4 =12 
баллов 

0,3 = 9 
баллов 

0,2 = 6 
баллов 

0,1 = 3 
балла 

Менее 0,1 = 0 
баллов 

5 Коэффициент 
финансовой 
независимости 
(У3) 

0,6 и 
выше = 17 

баллов 

0,59… 0,54 
= 

16,2…12,2 
балла 

0,53… 
…0,48 = 
11,4… 

7,4 
балла 

0,47… 
…0,41= 
6,6…1,8 
балла 

0,4 = 1 
балл 

Менее 0,4 = 0 
баллов 

6 Коэффициент 
финансовой 
независимости 
в части 
формирования 
запасов и 
затрат (У10) 

1,0 и 
выше = 

13,5 балла 

0,9 = 11 
баллов 

0,8 = 8,5 
балла 

0,7…0,6 
= 

6,0…3,5 
балла 

0,5 = 1 
балл 

Менее 0,5=0 
баллов 

7 Минимальное 
граничное 
значение 

100 … 94 
баллов 

93 … 65 
баллов 

64 … 52 
балла 

51 … 21 
балла 

20 … 0 
баллов 0 
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2 КОМПЛЕКСНАЯ ОЦЕНКА ФИНАНСОВОГО СОСТОЯНИЯ 

ПРЕДПРИЯТИЯ АО «ВРК-3» 

2.1 Краткая экономическая характеристика предприятия 

Акционерное общество «Вагонная ремонтная компания-3». 

Юридический адрес: 129090 Российская Федерация, г. Москва, ул. 

Каланчевская, д. 35. 

Номер и дата регистрационного свидетельства:9117747144210 16.12.2011 

Место государственной регистрации: 456205, г. Златоуст, ул. Аносова 166 

Почтовый адрес: 101000, г. Москва, Потаповский пер., д. 5, стр. 4 

Телефон и факс организации: 8(35136)69-22-20 

Адрес электронной почты: vrk-3@vrk-3.ru 

Ф.И.О. руководителя организации, тел.: Кардаш П. В. +7 (922) 017-57-28 

Ф.И.О. главного бухгалтера, тел.: Круговых М.А. тел.+7(3513)3-23-89 

Код ИНН – 7708737500. 

Вид деятельности (код ОКДП). 

Форма собственности (код КФС) – 41. 

Местонахождение (код СОАТО). 

Организационно-правовая форма (код КОПФ) – 47. 

Орган управления (код СООГУ). 

Размер уставного капитала. 

Доля государства в уставном капитале. 

Принадлежность к категории крупных, экономически и социально 

значимых. 

Принадлежность к холдинговым структурам (материнская, дочерняя) – 

РЖД. 

Численность работников – 658. 
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Акционерное общество «Вагонная ремонтная компания-3» было создано 14 

апреля 2011 года, в соответствии с разработанной Концепцией реформирования 

вагоноремонтного комплекса ЦДРВ – филиала ОАО «РЖД», на базе имущества 

вагоноремонтного комплекса ОАО «РЖД», и объединило, в виде филиалов, 

часть производственных комплексов, созданных на базе вагоноремонтных 

комплексов (ВЧДр). Осуществляя свою деятельность на рынке сервисных услуг 

железнодорожного транспорта, а именно плановых ремонтов грузовых вагонов, 

АО «ВРК-3» функционирует как самостоятельный субъект рыночных 

отношений. 

Вагоноремонтное хозяйство АО «ВРК-3» имеет трехзвенную структуру 

управления: 

– центральный аппарат АО «ВРК-3»; 

– филиал АО «ВРК-3»; 

– вагонные ремонтные депо. 

В состав АО «ВРК-3» входят четыре филиала: Ярославский, Саратовский, 

Челябинский и Иркутский, которые в свою очередь осуществляют контроль за 

производственной деятельностью 39 вагоноремонтных предприятий, из них 36 

вагонных ремонтных депо (ВЧДР), вагоноколесная мастерская Похвистнево. 

Вагонный участок (ВУ) Троицк находится в составе вагонного ремонтного депо 

(ВЧДР) Карталы. Вагонный участок (ВУ) Бердяуш входит в состав вагонного 

ремонтного депо (ВЧДР) Златоуст. Вагоноколесная мастерская (ВКМ) 

Гороблагодатская входит в состав вагонного ремонтного депо (ВЧДР) 

Гороблагодатская. 

Основными целями АО «ВРК-3» в сфере ремонта грузовых вагонов 

является обеспечение долгосрочных потребностей железнодорожного 

транспорта в плановых видах ремонта грузовых вагонов, повышение 

экономической эффективности комплекса при гарантированном обеспечении 

безопасности перевозочного процесса, выведение непрофильных видов 

деятельности, формирование условий для привлечения дополнительных 

инвестиционных ресурсов, рост капитализации акционерного общества. 
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Компания специализируется на плановом ремонте и ремонте запчастей для 

эксплуатационных депо. Основными видами деятельности является деповской, 

капитальный, капитально-восстановительный и текущий ремонт, промывка, 

покраска вагонов и продажа различных узлов и деталей. Основу 

вагоноремонтного производства составляют специализированные предприятия 

(ВЧДР), оснащенные высокопроизводительными станками, автоматическими и 

механизированными поточными линиями для изготовления и ремонта деталей 

и сборочных единиц вагонов.  

Главное направление развития современного вагоноремонтного 

производства состоит в его дальнейшей индустриализации, основой которой 

служит система машин, обеспечивающая комплексную механизацию и 

автоматизацию технологических процессов ремонта вагонов и производства 

запасных частей. Основным путем повышения уровня механизации и 

автоматизации вагоноремонтного производства АО «ВРК-3» является 

применение методов и технических средств программного управления. На 

производстве используются металлорежущие станки и сварочное оборудование 

с числовым программным управлением (ЧПУ), промышленные автоматические 

механизмы для ремонтно-сварочных и ремонтно-сборочных процессов. 

Развитие вагоноремонтного производства в депо АО «ВРК-3» осуществляются 

путем внедрения ресурсосберегающих технологий и средств технологического 

оснащения.  

Успешное и динамичное развитие компании в большей степени происходит 

благодаря деятельности руководящего состава, представляющего собой 

крепкую команду профессионалов, способных вести за собой коллектив и 

организовывать работу на уровне современных, рыночных требований.  

     Для повышения уровня конкурентоспособности вагоноремонтных депо в 

стратегическом развитии компании предусмотрен ряд мероприятий, таких как: 

разработка гибкой ценовой политики, оптимизация сроков ремонта, ориентация 

на реальные потребности владельцев подвижного состава, соблюдение всех 
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требований безопасности, повышение показателя безотказной работы, 

ускоренный документооборот.  

Рассмотрим экономические показатели предприятия АО «ВРК-3» в таблице 

4. 

Таблица 4 – Экономические показатели предприятия АО «ВРК-3» за 2016–2018 

годы 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % 

Показатель 
2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 

Выручка 8358132 8180945 9165710 –177187 984765 97,88 112,04 
Себестоимость 8041094 7843416 8714696 –197678 871280 97,54 111,11 

Валовая прибыль 317038 337528 451014 20490 113486 106,46 133,62 
Прибыль от продаж 316851 336954 450933 20103 113979 106,34 133,83 

Прибыль до 
налогообложения 164912 161453 312925 –3459 151472 97,90 193,82 

Стоимость основных 
средств 6387735 6056331 6003512 –331404 –52819 94,81 99,13 

Фондоотдача, % 1,31 1,35 1,53 0,04 0,18 103,05 113,33 
Фондоемкость, % 0,76 0,74 0,65 –0,02 –0,09 97,37 87,84 

Стоимость 
оборотных активов 2093033 2638124 2801661 545091 163537 126,04 106,20 

Оборачиваемость 
оборотных активов, 

коэффициент 
3,99 3,10 3,27 –0,89 0,17 77,69 105,48 

На основе данных таблицы 4 можно сделать вывод, что положительно 

сказывается на предприятии изменения следующих показателей: 

1) Рост выручки на 12,04 % в 2018 году. 

2) Уменьшение себестоимости на 2,46 % в 2017 году. 

3) Увеличение прибыли до налогообложения на 93,82 % в 2018 году. 

4) Увеличение фондоотдачи на 3,05 % в 2017 году и на 13,33 % в 2018 году. 

5) Увеличение стоимости оборотных средств на 26,04 % в 2017 году и на 

6,20 % в 2018 году. 

6) Рост оборачиваемости оборотных активов на 5,48 % в 2018 году. 

Отрицательно сказывается на предприятии изменения следующих 

показателей: 

1) Уменьшение стоимости основных средств на 5,19 % в 2017 году и на 

0,87 % в 2018 году. 
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2) Уменьшение фондоемкости на 2,63 % в 2017 году и на 12,16 % в 2018 

году. 

 

2.2 Расчет основных показателей финансового состояния предприятия 

Главное условие эффективного функционирования предприятия в условиях 

рыночной среды – устойчивость его экономики. Для каждого предприятия 

значимым фактором является внутренняя, финансовая и общая устойчивость. 

Внутренняя устойчивость достигается при таком состоянии экономики 

предприятия, который обеспечивает достаточно высокий финансовый 

результат его деятельности. Финансовая устойчивость достигается за счет 

стабильного превышения доходов над расходами, свободного маневрирования 

денежными средствами и устойчивого экономического роста. Общая 

устойчивость характеризуется положительным сальдо чистого денежного 

потока (превышением положительного денежного потока над отрицательным) 

[3]. 

В таблице 5 представлены данные из бухгалтерского баланса за 2016–2018 

годы предприятия АО «ВРК-3». Так как бухгалтерский баланс является одной 

из основной формой отчётности бухгалтерии, в данной таблице находится 

информация о состоянии финансовой деятельности предприятия, 

характеризующая все имущество и долги организации в денежном эквиваленте 

за рассматриваемый период времени. 

Таблица 5 – Горизонтальный анализ баланса за 2016–2018 годы предприятия 

АО «ВРК-3» 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Актив        

I Внеоборотные 
активы        

Нематериальные 
активы 7826 25422 23018 17596 –2404 324,84 90,54 
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Основные средства 6387735 6056331 6003512 –331404 –52819 94,81 99,13 
Прочие внеоборотные 
активы 1965 1390 3774 –575 2384 70,74 271,51 

Итого по разделу I 6397526 6083143 6030304 –314383 –52839 95,09 99,13 
IIОборотные активы        
Запасы 765223 806101 719135 40878 –86966 105,34 89,21 
Окончание таблицы 5 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
НДС по 
приобретённым 
ценностям 

132 58 19 –74 –39 43,94 32,76 

Дебиторская 
задолженность 822947 894278 1186771 71331 292493 108,67 132,71 

Денежные средства 
и денежные 
эквиваленты 

490768 926110 876702 435342 –49408 188,71 94,66 

Прочие оборотные 
активы 13963 11577 19034 –2386 7457 82,91 164,41 

Итого по разделу II 2093033 2638124 2801661 545091 163537 126,04 106,20 
Баланс 8490559 8721267 8831965 230708 110698 102,72 101,27 
Пассив        
IIIКапитал и 
резервы        

Уставный капитал 7015888 7015888 7015888 0 0 100,00 100,00 
Добавочный капитал 
(без переоценки) 184396 184396 184396 0 0 100,00 100,00 

Резервный капитал 25997 28909 31069 2912 2160 111,20 107,47 
Нераспределённая 
прибыль 
(непокрытый 
убыток) 

84242 72101 14839 –12141 –57262 85,59 20,58 

Итого по разделу III 7310523 7301294 7246192 –9229 –55102 99,87 99,25 
IV Долгосрочные 
обязательства        

Заёмные средства – – – – – – – 
Отложенные 
налоговые 
обязательства 

54903 59231 66234 4328 7003 107,88 111,82 

Итого по разделу IV 54903 59231 66234 4328 7003 107,88 111,82 
VКраткосрочные 
обязательства        

Кредиторская 
задолженность 937243 1174805 1324222 237562 149417 125,35 112,72 

Доходы будущих 
периодов 598 190 112 –408 –78 31,77 58,95 

Оценочные 
обязательства 186619 185363 194993 –1256 9630 99,33 105,20 

Прочие 673 384 212 –289 –172 57,06 55,21 
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краткосрочные 
обязательства 
Итого по разделу V 1125133 1360742 1519539 235609 158797 120,94 111,67 
Баланс 8490559 8721267 8831965 230708 110698 102,72 101,27 

Исходя из данных таблицы 5 можно сделать вывод, что общая стоимость 

валюты баланса на 1 января 2019 года увеличилась на 110698 тыс. руб., а к 

началу года составила 8831965 тыс. руб. (на 1 января 2018 года – 8721267 тыс. 

руб., а на 1 января 2017 года – 8490559 тыс. руб.). 

За 2018 год в структуре актива баланса увеличилась доля оборотных 

активов на 545091 тыс. руб. (на 1 января 2019 года – 2801661 тыс. руб., на 1 

января 2018 года – 2638124 тыс. руб., а на 1 января 2017 года – 2093033 тыс. 

руб.), при этом доля внеоборотных активов уменьшилась на 314383 тыс. руб. 

(на 1 января 2019 года – 6030304 тыс. руб., на 1 января 2018 года – 6083143 тыс. 

руб., на 1 января 2017 года – 6397526 тыс. руб.). 

Таким образом, общая стоимость активов Общества увеличилась на 110698 

тыс. руб. за счет снижения внеоборотных активов на 314383 тыс. руб. и 

увеличения оборотных активов на 545091 тыс. руб. Снижение объема 

внеоборотных активов произошло за счет уменьшения статьи «Основные 

средства». 

В составе оборотных активов запасы по состоянию на 1 января 2019 года 

составляют 719135 тыс. руб. (на 1 января 2018 года – 806101 тыс. руб., на 1 

января 2017 года – 765223 тыс. руб.). За 2018 год снижение составило 86966 

тыс. руб., или 10,79%. 

Увеличение оборотных активов в большей степени обусловлено ростом 

дебиторской задолженности.  

Дебиторская задолженность по состоянию на 1 января 2019 года составила 

1186771 тыс. руб., (на 1 января 2018 года – 894278 тыс. руб., а на 1 января 2017 

года – 822947 тыс. руб.): 

– по расчетам с покупателями и заказчиками – 1074055 тыс. руб. (на 1 

января 2018 года – 811290 тыс. руб., а на 1 января 2017 года – 723776 тыс. руб.), 

рост на 262765 тыс. руб., или 32,39%; 
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– авансы выданные 79843 тыс. руб. (на 1 января 2018 года – 55540 тыс. руб., 

а на 1 января 2017 года – 71114 тыс. руб.), увеличение на 24303 тыс. руб.; 

– налоги и сборы, социальное страхование и обеспечение 10385 тыс. руб. 

(на 1 января 2018 года – 13260 тыс. руб., а на 1 января 2017 года – 14648 тыс. 

руб.); 

– прочая задолженность 22488 тыс. руб. (на 1 января 2018 года – 14188 тыс. 

руб., а на 1 января 2017 года – 13409 тыс. руб.), в том числе расчеты по 

предъявленным Компанией претензиям к контрагентам; 

– в составе прочих оборотных активов содержится НДС с авансов 

полученных. 

Анализ пассива баланса показывает, что рост в отчетный период на 110698 

тыс. руб. произошел за счет увеличения кредиторской задолженности на 149417 

тыс. руб. 

Размер краткосрочных обязательств за отчетный период увеличен на 158797 

тыс. руб. (на 1 января 2019 года – 1519539 тыс. руб., на 1 января 2018 года – 

1360742 тыс. руб., а на 1 января 2017 года – 1125133 тыс. руб.). 

Кредиторская задолженность на 1 января 2019 года составляет 1324222 тыс. 

руб. (на 1 января 2018 года – 1174805 тыс. руб., а на 1 января 2017 года – 

937243 тыс. руб.). 

Таблица 6 – Анализ ликвидности предприятия АО «ВРК-3» за 2016–2018гг. 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель 

2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Актив               

Наиболее 
ликвидные 
активы (А1) 

490768 926110 876702 435342 –49408 188,71 94,66 

Быстро 
реализуемые 
(А2) 

822947 894278 1186771 71331 292493 108,67 132,71 

Медленно 
реализуемые 
(А3) 

779318 817736 738188 38418 –79548 104,93 90,27 

Трудно 
реализуемые 
(А4) 

6397526 6083143 6030304 –314383 –52839 95,09 99,13 
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Баланс 8490559 8721267 8831965 230708 110698 102,72 101,27 
Пассив        

Наиболее 
срочные (П1) 937243 1174805 1324222 237562 149417 125,35 112,72 

 

Окончание таблицы 6 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 

Краткосрочные 
пассивы (П2) 187 292 185 747 195 205 –1 545 9 458 99,18 105,09 

Долгосрочные 
(П3) 54 903 59 231 66 234 4 328 7 003 107,88 111,82 

Постоянные (П4) 7 311 121 7 301 484 7 246 304 –9 637 –55 180 99,87 99,24 
Баланс 8 490 559 8 721 267 8 831 965 230 708 110 698 102,72 101,27 

Платёж.излишек 
(недостаток)        

А1-П1 –446 475 –248 695 –447 520 197 780 –198 825 55,70 179,95 
А2-П2 635 655 708 531 991 566 72 876 283 035 111,46 139,95 
А3-П3 724 415 758 505 671 954 34 090 –86 551 104,71 88,59 
А4-П4 –913 595 –1 218 341 –1 216 000 –304 746 2 341 133,36 99,81 
Процент 
покрытия 
обязательств 

       

А1/П1*100 52,36 78,83 66,21 26,47 –12,63 150,55 83,98 
А2/П2*100 439,39 481,45 607,96 42,06 126,51 109,57 126,28 
А3/П3*100 1 419,45 1 380,59 1 114,52 –38,86 –266,07 97,26 80,73 
П4/А4*100 114,28 120,03 120,16 5,75 0,14 105,03 100,11 
Чистый 
оборотный 
капитал 

968 498 1 277 572 1 282 234 309 074 4 662 131,91 100,36 

Собственные 
оборотные 
средства 

913 595 1 218 341 1 216 000 304 746 –2 341 133,36 99,81 

Исходя из данных таблицы 6 можно сделать вывод, что предприятие не 

может с помощью активов с мгновенной ликвидностью полностью 

осуществить платежи по пассивам с наибольшей срочностью, так как А1<П1. 

Также можно сказать, что предприятие сможет в ближайшем будущем с 

помощью активов с быстрой ликвидностью осуществлять платежи по пассивам 

с текущей срочностью, так как А2>П2. Предприятие может в краткосрочной 

перспективе (до года) с помощью активов с низкой ликвидностью возмещать 
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пассивы с низкой срочностью, так как А3>П3. Не смотря на то, что А4<П4, 

предприятие нельзя назвать абсолютно ликвидным, так как А1<П1. 

 

 

 

Таблица 7 – Анализ платёжеспособности предприятия АО «ВРК-3» за 2016–

2018 годы 

Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель Нормативное 
значение 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 

Коэффициент 
общий 2–2,5 1,08 1,26 1,17 0,17 –0,09 116,09 93,18 

Коэффициент 
абсолютной 
ликвидности 

0,2–0,5 0,44 0,68 0,58 0,24 –0,10 155,97 84,77 

Коэффициент 
«критической 
оценки» 

0,7–1 1,17 1,34 1,36 0,17 0,02 114,53 101,50 

Коэффициент 
текущей 
ликвидности 

1,5–2,5 1,86 1,94 1,84 0,08 –0,10 104,18 95,09 

Коэффициент 
отвлеченности 
функционирую
щего капитала 

>0,3 0,37 0,31 0,26 –0,06 –0,05 83,25 85,00 

Исходя из данных таблицы 7 можно сделать вывод, что у предприятия 

существуют трудности в покрытии текущих обязательств, так как коэффициент 

общей ликвидности за 2016, 2017, 2018 годы равен 1,08; 1,26; 1,17 

соответственно. Предприятию необходимо сокращать кредиторскую 

задолженность и увеличивать оборотные активы. Коэффициент абсолютной 

ликвидности в 2016 году равен 0,44, что находится в пределах нормы. В 2017 и 

2018 годах коэффициент абсолютной ликвидности равен 0,68 и 0,58 

соответственно, что говорит о нерациональной структуре капитала: слишком 

высокая доля неработающих активов в виде наличных денег и средств на 

счетах. Коэффициент «критической оценки» за 2016–2018 годы больше 1, что 

свидетельствует о том, что платёжеспособность предприятия улучшается, а 

также ускоряется оборачиваемость собственных средств, вложенных в запасы. 

Коэффициент текущей ликвидности за все 3 периода находится в переделах 
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нормы от 1,5 до 2,5. Коэффициент отвлечённости функционирующего капитала 

за 2016 и 2017 годы находится в пределах нормы > 0,3, а в 2018 наблюдается 

небольшое отклонение от нормы, что говорит о завышенном уровне 

зависимости предприятия от заёмных средств. 

Таблица 8 – Анализ финансовой устойчивости предприятия АО «ВРК-3» за 

2016–2018гг. 

Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Коэффициент соотношения 
заёмных и собственных средств 0,16 0,19 0,22 0,03 0,02 120,49 112,53 

Коэффициент обеспеченности 
собственными источниками 
финансирования 

0,44 0,46 0,43 0,03 –0,03 105,86 93,99 

Коэффициент финансовой 
независимости 1,16 1,19 1,22 0,03 0,02 102,85 102,04 

Коэффициент финансирования 6,20 5,14 4,57 –1,05 –0,57 83,00 88,87 
Коэффициент манёвренности 
собств. средств 0,12 0,17 0,17 0,04 0,00 133,59 100,57 

Коэффициент устойчивости 
финансирования 0,87 0,84 0,83 –0,02 –0,02 97,29 98,10 

Коэффициент концентрации 
привлеченного капитала  0,14 0,16 0,18 0,02 0,02 117,15 110,28 

Коэффициент финансовой 
независимости в части 
формирования запасов и затрат 

9,55 9,06 10,08 –0,49 1,02 94,82 111,25 

Исходя из данных таблицы 8 можно сделать вывод, что предприятие 

является финансово устойчивым на всём рассматриваемом периоде, так как 

коэффициент за все 3 года больше 0,8, что является нормой. Коэффициент, 

приближённый к значению 0,9, свидетельствует о том, что предприятие 

финансово независимо, а также платёжеспособно за длительный период. Но 

стоит отметить, что с каждым годом коэффициент уменьшается. Если 

показатель достигнет значения 0,75, то может возникнуть риск хронической 

неплатежеспособности компании, а также ее попадания в финансовую 

зависимость от кредиторов. 

Каждое предприятие, активно ведущее коммерческую деятельность вне 

зависимости от системы налогообложения, по концу года должно составлять и 

передавать работникам налоговой службы специальный документ под 
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названием «Финансовый отчет», ранее известный как «Отчет о прибылях и 

убытках» (форма 2). 

Данные из отчёта о финансовых результатах на предприятии АО «ВРК-3» 

представлены в таблице 9. 

В отчете регистрируется движение финансовых средств на предприятии в 

отчетный период. Сюда включаются доходы, расходы, убытки и прибыли 

предприятия, которые рассчитываются нарастающим итогом от начала и до 

конца года. 

Составление отчета входит в компетенцию сотрудника бухгалтерского 

отдела или главного бухгалтера. 

Таблица 9 – Горизонтальный анализ отчета о финансовых результатах 

предприятия АО «ВРК-3» 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Выручка 8358132 8180945 9165710 –177187 984765 97,88 112,04 
в том числе:        
ремонт 
подвижного 
состава 

8064768 7402281 8537712 –662487 1135431 91,79 115,34 

прочие виды 
деятельности 293364 778664 627998 485300 –150666 265,43 80,65 

Себестоимость 
продаж 8041094 7843416 8714696 –197678 871280 97,54 111,11 

в том числе:        
ремонт 
подвижного 
состава 

7805348 7194963 8141989 –610385 947026 92,18 113,16 

прочие виды 
деятельности 235746 648453 572707 412707 –75746 275,06 88,32 

Валовая 
прибыль 
(убыток) 

317038 337528 451014 20490 113486 106,46 133,62 

Коммерческие 
расходы 187 574 81 387 –493 306,95 14,11 

Прибыль 
(убыток) от 
продаж 

316851 336954 450933 20103 113979 106,34 133,83 

ремонт 
подвижного 
состава 

259420 207318 395723 –52102 188405 79,92 190,88 

прочие виды 57431 129636 55210 72205 –74426 225,72 42,59 
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деятельности 
Проценты к 
получению 31982 73766 88536 41784 14770 230,65 120,02 

Прочие доходы 162400 82909 90690 –79491 7781 51,05 109,38 
Прочие 
расходы 331334 332176 317234 842 –14942 100,25 95,50 

Окончание таблицы 9 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Прибыль 
(убыток) до 
налогообложен
ия 

164912 161453 312925 –3459 151472 97,90 193,82 

Текущий налог 
на прибыль 90173 114799 121803 24626 7004 127,31 106,10 

из него: 
постоянные 
налоговые 
обязательства 
(активы) 

78889 87423 67100 8534 –20323 110,82 76,75 

Изменение 
отложенных 
налоговых 
обязательств 

–23863 –7644 16566 16219 24210 32,03 216,72 

Изменение 
отложенных 
налоговых 
активов 

2261 2900 8891 639 5991 128,26 306,59 

Прочее 5108 –1282 –1103 –6390 179 –25,10 86,04 
в том числе: 
налог на 
прибыль за 
предыдущие 
периоды 

1455 4500 –1480 3045 –5980 309,28 32,89 

штрафные 
санкции по 
налогам и 
сборам, 
социальному 
страхованию и 
обеспечению 

–1132 –3634 –295 –2502 3339 321,02 8,12 

списанные 
отложенные 
налоговые 
обязательства 

4785 596 122 –4189 –474 12,46 20,47 

списанные 
отложенные 
налоговые 
активы 

– –180 550 –180 730 – 305,56 

Чистая 58245 43192 182345 –15053 139153 74,16 422,17 
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прибыль 
(убыток) 
Совокупный 
финансовый 
результат 
периода 

58245 43192 182345 –15053 139153 74,16 422,17 

Исходя из данных таблицы 9 можно сделать вывод, что выручка в 2018 году 

увеличилась на 984765 тыс. руб. или на 12,04 %, в основном это связано  с 

ремонтом подвижного состава. Прибыль от продаж выросла на 113979 тыс. руб. 

или на 33,83 %, за счёт более быстрого темпа роста выручки по сравнению с 

себестоимостью (112,04 % против 111,11 %). Валовая прибыль увеличилась на 

113486 тыс. руб. или на 33,62 %. Балансовая прибыль возросла на 151472 тыс. 

руб. или на 93,82 % за счёт увеличения прибыли от продаж и прочих доходов. 

Чистая прибыль значительно увеличилась на 139153 тыс. руб. или на 322,17 %, 

за счёт увеличения прибыли от продаж. Финансовые показатели предприятия 

улучшились за счёт роста выручки более высокими темпами по сравнению с 

себестоимостью реализованной продукции. 

2.3 Оценка эффективности и комплексная оценка финансового состояния 

предприятия 

В таблице 10 проведён анализ структуры выручки и затрат предприятия за 

2016-2018 годы, а также рассчитан коэффициент соотношения выручки и 

затрат. 

Таблица 10 – Анализ структуры выручки и затрат предприятия за                

 2016–2018 годы 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Удельный вес, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2016 2017 2018 
Выручка – 

всего 8358132 8180945 9165710 –177187 984765 100 100 100 

в том числе:         
ремонт 

подвижного 
состава 

8064768 7402281 8537712 –662487 1135431 96,49 90,48 93,15 

прочие виды 293364 778664 627998 485300 –150666 3,51 10,52 6,85 
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деятельности 
Затраты – 

всего –8041094 –7843416 –8714696 197678 –871280 100 100 100 

в том числе:         
Себестоимость 

продаж –8041094 –7843416 –8714696 197678 –871280 100 100 100 

в том числе:         
Окончание таблицы 10 

В тысячах рублей 
Период, годы Отклонение Удельный вес, % Наименование 

показателя 2016 2017 2018 2017 2018 2016 2017 2018 
ремонт 

подвижного 
состава 

–7805348 –7194963 –8141989 610385 –947026 97,07 91,73 93,43 

прочие виды 
деятельности –235746 –648453 –572707 –412707 75746 2,93 8,27 6,57 

Валовая 
прибыль 
(убыток) 

317038 337528 451014 20490 113486 - - - 

Коэффициент 
соотношения 

выручки и 
затрат 

1,04 1,04 1,05 0 0,01 – – – 

Из таблицы 10 видно, что выручка увеличилась на 984765 тыс. руб. или на 

12,04 %, из них ремонт подвижного состава составляет 93,15 %, то есть почти 

всю выручку предприятие получает за счет ремонта подвижного состава. 

Затраты предприятия увеличились на 871280 тыс. руб. или на 111,11 %. Темп 

увеличения выручки выше, чем темп увеличения затрат, это позитивная 

тенденция в работе предприятия. Всю долю затрат составляет себестоимость 

продаж. В свою очередь, в себестоимости продаж большую долю составляют 

затраты на ремонт подвижного состава 93,43 %. Валовая прибыль увеличилась 

на 113486 тыс. руб. или на 33,62 %, что свидетельствует об улучшении 

эффективности финансовой деятельности предприятия. 

Позитивной тенденцией для эффективности финансовой деятельности 

предприятия является повышение коэффициента соотношения доходов и 

расходов на 0,01, хотя это и небольшое увеличение коэффициента, но главное, 

что оно есть. 

В таблице 11 проведен анализ деловой активности предприятия АО «ВРК-

3» за 2016-2018 годы. 
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Таблица 11 – Анализ деловой активности предприятия АО «ВРК-3» за 2016–

2018 годы 

Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 
Коэффициент общей 
оборачиваемости 
имущества (активов, 
ресурсов) 

0,98 0,94 1,04 –0,05 0,10 95,29 110,63 

Коэффициент 
оборачиваемости 
мобильных средств 

3,99 3,10 3,27 –0,89 0,17 77,66 105,50 

Коэффициент 
обор.материальных 
средств 

10,92 10,15 12,75 –0,77 2,60 92,93 125,59 

Коэффициент 
оборачиваемости 
денежных средств 

17,03 8,83 10,45 –8,20 1,62 51,87 118,35 

Коэффициент 
оборачиваемости 
средств в расчетах (всей 
дебиторской 
задолженности) 

10,16 9,15 7,72 –1,01 –1,42 90,07 84,42 

Коэффициент 
оборачиваемости 
кредиторской 
задолженности 

8,92 6,96 6,92 –1,95 –0,04 78,09 99,40 

Коэффициент 
оборачиваемости 
собственного капитала 

1,14 1,12 1,26 –0,02 0,14 98,00 112,89 

Коэффициент отдачи 
основных средств 1,31 1,35 1,53 0,04 0,18 103,24 113,02 

Исходя из данных таблицы 11 можно сделать вывод, что коэффициент 

общей оборачиваемости имущества в 2017 году снизился, а в 2018 увеличился, 

что капитал оборачивается быстрее, каждая единица актива организаций 

приносит больше прибыли. Коэффициент мобильных средств за все 3 периода 

больше 1, что говорит о высокой платёжеспособности предприятия и о его 

финансовой устойчивости. Коэффициент материальных средств на протяжении 

3-х лет находится в переделах нормы. Коэффициент оборачиваемости 

денежных средств за все 3 периода находится в переделах нормы, что 
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характеризует положительную платёжеспособность и экономическую 

стабильность предприятия. Коэффициенты оборачиваемости средств в 

расчётах, оборачиваемости кредиторской задолженности, оборачиваемости 

собственного капитала и отдачи основных средств, также находятся в 

переделах нормы, что положительно характеризует предприятие.  

Таблица 12 – Анализ рентабельности предприятия АО «ВРК-3» за 2016–2018 

годы 

В процентах 
Период, годы Отклонение Темп роста, % Показатель 2016 2017 2018 2017 2018 2017 2018 

Коэффициент 
рентабельности продаж 

3,79 4,12 4,92 0,33 0,80 108,65 119,45 

Коэффициент общей 
рентабельности продаж 

1,97 1,97 3,41 0,00 1,44 100,02 172,99 

Коэффициент 
рентабельности 
собственного капитала 

2,26 2,21 4,32 –0,04 2,11 98,03 195,29 

Коэффициент 
экономической 
рентабельности 

1,94 1,85 3,54 –0,09 1,69 95,31 191,39 

Коэффициент 
фондорентабельности 

2,58 2,65 5,19 0,08 2,54 102,96 195,52 

Коэффициент 
рентабельности затрат 

2,05 2,06 3,59 0,01 1,53 100,37 174,44 

Исходя из данных таблицы 12 можно сделать вывод, что коэффициент 

рентабельности продаж на протяжении 3-х лет постоянно растёт, это говорит о 

том, что темпы роста выручки опережают темпы роста затрат, темпы снижения 

затрат опережают темпы снижения выручки. Коэффициент рентабельности 

собственного капитала в размере 2,26 %, 2,21 % и 4,32 % говорит о том, что 

коэффициент по сравнению с 2016 годом в 2018 году вырос, а это значит, что у 

предприятия растет прибыль, растет заемный капитал и у предприятия 

слишком большой финансовый рычаг. Коэффициент экономической 

рентабельности в 2017 снизился, а в 2018 вырос в 2 раза, это говорит о том, что 

у предприятия увеличивается коммерческая маржа, что достигается 

увеличением нетто-результата эксплуатации инвестиций на единицу выручки 

за счёт повышения интенсивности труда и интенсивности использования 
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средств и труда.  Также наблюдается рост коэффициента фондорентабельности 

в 2017 и 2018 годах, что говорит о том, что улучшается использование 

имеющегося оборудования, а также роста прибыли от продаж. Коэффициент 

рентабельности затрат на протяжении всех 3-х лет растёт, что говорит о том, 

что снижается себестоимость продукции растёт прибыль, а также ускоряется 

оборачиваемость активов и более эффективно используются основные фонды и 

оборотные средства. 

В таблице 13 представлена рейтинговая оценка предприятия АО «ВРК-3» за 

2016–2018 гг. Данные взяты из таблиц 7 и таблицы 8. Расчеты сделаны на 

основе таблицы 3. 

Таблица 13 – Комплексная оценка предприятия АО «ВРК-3» за 2016–2018 годы 

В баллах 
Период, годы Показатель 2016 2017 2018 

Коэффициент 
абсолютной 
ликвидности (Л2) 

16 20 20 

Коэффициент 
критической оценки 
(Л3) 

9 12 12 

Коэффициент 
текущей 
ликвидности (Л4) 

15 15 15 

Коэффициент 
обеспеченности 
собственными 
источниками (У2) 

12 12 12 

Коэффициент 
финансовой 
независимости (У3) 

17 17 17 

Коэффициент 
финансовой 
независимости в 
части 
формирования 
запасов и затрат 
(У10) 

13,5 13,5 13,5 

Всего баллов 82,5 89,5 89,5 

Исходя из данных таблицы 13 можно сделать вывод, что на протяжении 

всего рассматриваемого периода предприятие относится ко 2 классу 
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финансовой устойчивости, что говорит о хорошем финансовом состоянии. 

Существует незначительный уровень риска взаимоотношений партнеров с 

данным предприятием. 

3 РАЗРАБОТКА МЕРОПРИЯТИЙ ПО ПОВЫШЕНИЮ ЭФФЕКТИВНОСТИ 

РАБОТЫ ПРЕДПРИЯТИЯ  АО «ВРК-3» 

3.1 Оптимизация имущественного комплекса предприятия 

МПС России планирует и контролирует доходы, расходы и финансовые 

результаты деятельности предприятий, направления использования ими 

нераспределенной (чистой) прибыли, планирует инвестиции и осуществляет их 

в централизованном порядке.  

На территории Златоустовского участка есть помещение, площадью 210 м2, 

на данный момент помещение простаивает, при этом подключены все 

коммуникации. На сегодняшний день весьма актуальным является получение 

дохода от непрофильных активов.  

АО «ВРК-3» предлагается сдать в аренду помещение с ежемесячной 

арендной платой 52500 рублей (в том числе НДС 10500 руб.), при этом следует 

обратить внимание на составление договора аренды, а именно на условие 

осуществления расчетов. Согласно п.3 ст.614 ГК РФ размер арендной платы не 

может изменяться в течение года, а сумма коммунальных платежей ежемесячно 

меняется (с коммунальными службами заключен договор и АО «ВРК-3» 

оплачивает коммунальные услуги), соответственно при включении 

коммунальных платежей в сумму арендной платы, арендная плата тоже будет 

меняться ежемесячно. Таким образом, в договоре аренды можно предусмотреть 

не только конкретный размер арендной платы, но и порядок исчисления 

арендной платы – «Сумма аренды плюс коммунальные платежи за месяц». В 

данном случае предприятие ежемесячно будет получать стабильный 

дополнительный доход.  
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Учитывая, что в среднем стоимость потребленных арендатором 

коммунальных услуг будет составлять 20% от  величины арендной платы 

(10500 руб., в том числе НДС 2100 руб.), соответственно ежемесячный счет за 

аренду будет выставлен ориентировочно на сумму 63000 руб., в том числе НДС 

12600 руб. 

Таким образом, стабильный доход за год по внереализационной 

деятельности составит 630000 руб. (в том числе НДС 126000 руб.), с учетом 

коммунальных платежей ориентировочно 756000 руб. (в том числе НДС 151200 

руб.). 

Особенностью предложения является то, что при сдаче данного объекта по 

договору аренды необходимо предусмотреть, место расположение объекта и 

что вряд ли будет возможность сдать его одному арендатору, поэтому 

необходимо предусмотреть сдачу в аренду нескольким юридическим или 

физическим лицам. Таким образом, необходимо будет дополнительное 

управление данным объектом, в части вовремя произведенной оплаты за 

предоставление услуг по договору аренды со стороны арендаторов,  а это 

управление дебиторской задолженностью. 

Для того чтобы правильно выстроить взаимоотношения с клиентами, 

необходимо постоянно контролировать текущее состояние взаиморасчетов и 

отслеживать тенденции их изменения. Это можно сделать следующим образом.  

При организации контроля взаимных задолженностей я предлагаю создать 

классификацию клиентов по степени их важности, разделив их на три группы. 

В первую группу выделить наиболее важных клиентов, приносящих основную 

часть выручки от сдачи здания в аренду. Ко второй отнести тех клиентов, 

арендная плата которых относительно невелика, но достаточно стабильно 

оплачиваемых по срокам договора и приносят пусть и не большую, но все же 

значимую часть выручки. И, наконец, в третью группу выделить тех клиентов, 

которые занимают незначительные площади. Это поможет для принятия 

решений для дифференциации предоставляемых клиентам отсрочек платежа по 

договору. 
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3.2 Рекомендации по разработке мероприятий финансового контроля 

Основные пути укрепления финансов предприятий связаны с оптимизацией 

используемых ими денежных средств и ликвидацией их дефицита. 

Важнейшие направления совершенствования финансовой работы на 

предприятиях следующие: 

– системный и постоянный финансовый анализ их деятельности; 

– организация оборотных средств в соответствии с существующими 

требованиями с целью оптимизации финансового состояния; 

– оптимизация затрат предприятия на основе анализа взаимодействия 

взаимосвязи «затраты-выручка-прибыль» [14]. 

На эффективность использования оборотных средств и ускорение их 

оборачиваемости влияют факторы, как повышающие их величину, так и 

снижающие. 

К факторам, повышающим величину оборотных средств, относятся: 

повышение качества выполнения работ и торгового обслуживания, расширение 

сети магазинов в районах новостроек, изменение структуры товарооборота, 

видов оказываемых услуг. Снижению оборотных средств способствуют: 

экономия материальных и финансовых ресурсов; широкое внедрение 

современных принципов торговой и рекламной деятельности, оптимизация 

управленческих процессов. 

Факторы, определяющие величину оборотных средств, могут быть 

объективными, т. е. не зависящими от деятельности данного предприятия, и 

субъективными [21]. 

Среди объективных факторов, оказывающих влияние на эффективность 

использования оборотных средств и замедление их оборачиваемости в АО 

«ВРК-3», можно выделить: 

– снижение объемов производства и потребительского спроса; 

– темпы инфляции; 

– нарушение договорной и расчетно-платежной дисциплины; 
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– уровень налогового бремени; 

– снижение доступа к кредитам вследствие высоких банковских процентов. 

Резервы и пути ускорения оборачиваемости оборотных средств в АО «ВРК-

3» в обобщенном виде зависят от размера факторов объема оборота товаров и 

услуг и размера оборотных средств. Чтобы ускорить оборачиваемость, 

необходимо, прежде всего: 

1) Не допускать дебиторской задолженности. 

2) Совершенствовать организацию торговли, внедрять прогрессивные 

формы и методы предоставления услуг. 

Управление дебиторской задолженностью как наиболее весомой 

составляющей оборотных активов организации имеет первоочередное 

значение, поскольку оборачиваемость средств в составе дебиторской 

задолженности существенно влияет на оборачиваемость всех оборотных 

активов организации. От величины дебиторской задолженности зависит 

величина денежной наличности, увеличение размера прибыли и уменьшение 

риска списания сомнительных долгов [18]. 

Чтобы повысить эффективность работы персонала, непосредственно 

связанного с управлением дебиторской задолженностью, АО «ВРК-3» следует 

активно применять передовые методики учета, а также использовать последние 

версии бухгалтерских программ, позволяющие осуществлять следующие 

действия: 

– вести группировку задолженностей клиентов по датам их возникновения; 

– анализ состояния взаиморасчетов с конкретным клиентом в разрезе всех 

сделанных им заказов за определенный период. 

Для эффективного управления оборачиваемостью средств в дебиторской 

задолженности целесообразно применять следующий комплекс 

взаимосвязанных мер: 

– предоставление скидки покупателям и заказчикам за досрочную оплату 

счетов. 
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– ориентирование на увеличение количества заказчиков с целью снижения 

риска неуплаты монопольным потребителем; 

– использование возможности оплаты долгов векселями, ценными бумагами 

(акции, облигации), поскольку ожидание оплаты «живыми деньгами» может 

обойтись гораздо дороже; 

– принятие более активных мер в соответствии с действующим 

законодательством к истребованию задолженности (обращение в арбитражный 

суд) [9]. 

Наиболее целесообразным и эффективным применительно к АО «ВРК-3» 

является предоставление скидки, это выгодно как покупателю, так и продавцу. 

Первый имеет прямую выгоду от снижения затрат на покупку работ и услуг, 

второй получает косвенную выгоду в связи с ускорением оборачиваемости 

средств, вложенных в дебиторскую задолженность, которая представляет собой 

иммобилизацию денежных средств. 

Для предоставления скидки заказчикам за досрочную оплату нужно внести 

изменения программного обеспечения, особенно в части методов регистрации 

первичной информации, а именно внести фактическую дату досрочной оплаты. 

Эта форма учета будеториентирована на прогрессивные методы формирования 

выходной информации, совмещение аналитического учета с синтетическим и 

систематического с хронологическим. 

В таблице 14 представлена оценка оборачиваемости дебиторской 

задолженности. 

Таблица 14 – Оценка оборачиваемости дебиторской задолженности 

В тысячах рублей 
Период, годы 

Показатель 
2017 2018 

Отклонение 

1 Выручка от продаж 8180945 9165710 984765 
2 Среднегодовые остатки оборотных 
активов 

2638124 2801661 163537 

3 Среднегодовые остатки дебиторской 
задолженности 

894278 1186771 292493 

4 Оборачиваемость дебиторской 9,15 7,72 –1,43 
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задолженности, в оборотах (п.1/п.3) 
5 Период погашения дебиторской 
задолженности, в днях (360/п.4) 

39,34 46,63 7,29 

6 Доля дебиторской задолженности в 
общей величине оборотных активов, % 
((п.3100)/п.2) 

33,90 43,36 9,46 

Исходя из данных таблицы 14 можно сделать вывод, что в 2018 году по 

сравнению с 2017 произошло ускорение оборачиваемости дебиторской 

задолженности на 1,43 оборота и увеличение периода погашения дебиторской 

задолженности на 7,29 дня, что может свидетельствовать о возникновении 

риска её непогашения. 

Предположим, что в текущем году (2019 г.) предприятие попытается 

увеличить объем работ и услуг до 10150475 тыс. руб. Тогда рост выручки в 

2019г. по сравнению с предыдущим годом (2018 г.) составит 10,74 %. 

Дебиторская задолженность составит 11,69 % от выручки. 

Проведем оценку выбора досрочного способа оплаты работ и услуг при 

предоставлении 2 %-ой скидки покупателям. 

При условии оплаты покупателями задолженности в течение месяца им 

можно предоставить скидку в размере 2 %. Предположим, что из 100 % 

покупателей предприятие сможет предоставить такую скидку только 10 % 

наиболее надежных покупателей. 

Тогда в 2018 году период погашения дебиторской задолженности, не 

учитывая покупателей, воспользовавшихся скидкой, составил 46,63 дня, а с 

учетом покупателей, воспользовавшихся скидкой, 41,97 дня. Определим, на 

сколько уменьшится период погашения дебиторской задолженности: 

46,63 – 41,97 = 4,66 дня 

Оборачиваемость дебиторской задолженности в прогнозируемом периоде 

при сроке погашения задолженности 46,63 дня составит 7,72 оборота, а при 

сроке погашения 41,97 дня – 8,55 оборота. Средний остаток дебиторской 

задолженности при сроке погашения 46,63 дня составит 1186771тыс. руб., а при 

сроке погашения 41,97 дня – 1183039,04 тыс. руб. В результате сокращения 
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периода погашения дебиторской задолженности происходит уменьшение 

суммы на дебиторских счетах: 

1186771 – 1183039,04 = 3731,96 тыс. руб. 

Допустим, что минимальная норма прибыли – 25 %. Тогда прибыль, 

полученная от снижения дебиторской задолженности, составит 932,99 тыс. руб. 

Предприятие недополучит в результате предоставления 2 %-ой скидки 10 % 

клиентов 584,518 тыс. руб. 

Итоговый результат – чистый доход от проведения политики скидок 

составит 348,472 тыс. руб. 

3.3 Прогноз показателей финансового состояния с учетом предложенных 

мероприятий 

В результате проведенных мероприятий были получены положительные 

результаты. За счет оптимизации имущественного комплекса прибыль 

предприятия от внереализационной деятельность увеличилась на 630000 

рублей. Также, при проведении мероприятий финансового контроля, а именно 

предоставление 2 %-ой скидки покупателям, которые уплачивают 

задолженность в течение месяца, удалось добиться положительного результата 

в размере 348472 рублей.  

В результате всех мероприятий по повышению эффективности работы 

предприятия АО «ВРК-3» удалось привлечь дополнительный доход в размере 

978472 рублей, что положительно сказывается на финансовом положении 

предприятия. 

Проведенные мероприятия положительно сказались на экономических  

показателях предприятия. Значения показателей с учетом проведения 

мероприятий представлены в таблице 15. 

Таблица 15 – Значение показателей с учетом проведенных мероприятий 

В тысячах рублей 
Отчет 2018 года Прогноз 2019 года Показатель Сумма Удельный Сумма Удельный 
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вес, % вес, % 
Выручка от реализации продукции, 
работ, услуг (за минусом НДС, 
акцизов, и аналогичных платежей) 

9165710 100 9165710 100 

Себестоимость проданных товаров, 
работ, услуг 8714696 95,08 8714696 95,08 

Валовая прибыль 451014 4,92 451014 4,92 
Коммерческие расходы 81 0,00 81 0,00 
Управленческие расходы – – – – 

Окончание таблицы 15 

В тысячах рублей 
Отчет 2018 года Прогноз 2019 года 

Показатель Сумма Удельный 
вес, % Сумма Удельный 

вес, % 
Прибыль (убыток) от продаж 450933 4,92 450933 4,92 
Проценты к получению 88536 0,97 88536 0,97 
Прочие операционные доходы 90690 0,99 90690 0,99 
Прочие операционные расходы 317234 3,46 317234 3,46 
Внереализационные доходы – – 978,47 0,01 
Внереализационные расходы – – – – 
Прибыль (убыток) до налогообложения 312925 3,41 313903,47 3,42 
Налог на прибыль 62585 0,68 62780,69 0,68 
Чистая прибыль (нераспределенная 
прибыль (убыток)) 250340 2,73 251122,78 2,74 

Исходя из вышенаписанного, можно сделать вывод, что в результате 

оптимизации имущественного комплекса, а также проведения мероприятий 

финансового контроля дебиторской задолженности, предприятию удалось 

привлечь дополнительный доход в размере 978472 руб. Таким образом, за счет 

увеличения внереализационных доходов чистая прибыль возросла с 250340 

тыс. руб. до 251122,78 тыс. руб., что в относительном выражении составляет 

0,01 %. За счет предложенных мероприятий предприятия получит на 782,78 

тыс. руб. больше чистой прибыли. 
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ЗАКЛЮЧЕНИЕ 

В данной работе была проведена комплексная оценка финансового 

состояния предприятия АО «ВРК-3». В ходе работы было установлено 

реальное положение дел на предприятии, выявлены изменения в финансовом 

состоянии и факторы, вызвавшие эти изменения. 

Проанализировав финансовые показатели предприятия АО «ВРК-3», можно 

сделать вывод, что общая стоимость активов Общества увеличилась на 110698 

тыс. руб. за счет снижения внеоборотных активов на 314383 тыс. руб. и 

увеличения оборотных активов на 545091 тыс. руб. Снижение объема 

внеоборотных активов произошло за счет уменьшения статьи «Основные 

средства». 

В составе оборотных активов запасы по состоянию на 1 января 2019 года 

составляют 719135 тыс. руб. (на 1 января 2018 года – 806101 тыс. руб., на 1 

января 2017 года – 765223 тыс. руб.). За 2018 год снижение составило 86966 

тыс. руб., или 10,79 %. 

Увеличение оборотных активов в большей степени обусловлено ростом 

дебиторской задолженности.  

Дебиторская задолженность по состоянию на 1 января 2019 года составила 

1186771 тыс. руб., (на 1 января 2018 года – 894278 тыс. руб., а на 1 января 2017 

года – 822947 тыс. руб.). 

Также можно сделать вывод, что у предприятия существуют трудности в 

покрытии текущих обязательств, так как коэффициент общей ликвидности за 

2016–2018 годы <2. Предприятию необходимо сокращать кредиторскую 

задолженность и увеличивать оборотные активы. 

Выручка в 2016 году увеличилась на 984765 тыс. руб. или на 12,04 %, в 

основном это связано  с ремонтом подвижного состава. Прибыль от продаж 

выросла на 113979 тыс. руб. или на 33,83 %, за счёт более быстрого темпа роста 

выручки по сравнению с себестоимостью (112,04 % против 111,11 %). Валовая 
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прибыль увеличилась на 113486 тыс. руб. или на 33,62 %. Балансовая прибыль 

возросла на 151472 тыс. руб. или на 93,82 % за счёт увеличения прибыли от 

продаж и прочих доходов. Чистая прибыль значительно увеличилась на 139153 

тыс. руб. или на 322,17%, за счёт увеличения прибыли от продаж. Финансовые 

показатели предприятия улучшились за счёт роста выручки более высокими 

темпами по сравнению с себестоимостью реализованной продукции. 

Проанализировав деловую активность предприятия можно сказать, что 

коэффициент общей оборачиваемости имущества в 2017 году снизился, а в 

2018 увеличился, капитал оборачивается быстрее, каждая единица актива 

организаций приносит больше прибыли. Коэффициент мобильных средств за 

все 3 периода больше 1, что говорит о высокой платёжеспособности 

предприятия и о его финансовой устойчивости. Коэффициент материальных 

средств на протяжении 3-х лет находится в переделах нормы. Коэффициент 

оборачиваемости денежных средств за все 3 периода находится в переделах 

нормы, что характеризует положительную платёжеспособность и 

экономическую стабильность предприятия. Коэффициенты оборачиваемости 

средств в расчётах, оборачиваемости кредиторской задолженности, 

оборачиваемости собственного капитала и отдачи основных средств, также 

находятся в переделах нормы, что положительно характеризует предприятие. 

Коэффициент рентабельности продаж на протяжении 3-х лет постоянно 

растёт, но всё же не дотягивает до нормативного значения, что говорит о том, 

что предприятие низкорентабельное. Коэффициент экономической 

рентабельности в 2017 снизился, а в 2018 вырос в 2 раза, это говорит о том, что 

у предприятия увеличивается коммерческая маржа, что достигается 

увеличением нетто-результата эксплуатации инвестиций на единицу выручки 

за счёт повышения интенсивности труда и интенсивности использования 

средств и труда.  Также наблюдается рост коэффициента фондорентабельности 

в 2017 и 2018 годах, что говорит о том, что улучшается использование 

имеющегося оборудования, а также роста прибыли от продаж. Коэффициент 

рентабельности затрат на протяжении всех 3-х лет растёт, что говорит о том, 
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что снижается себестоимость продукции растёт прибыль, а также ускоряется 

оборачиваемость активов и более эффективно используются основные фонды и 

оборотные средства. 

Из проведенного анализа финансовых результатов, можно сделать вывод, 

что финансовое положение АО «ВРК-3»достаточно хорошее. 

В ходе работы была дана комплексная оценка финансового состояния 

предприятия. АО «ВРК-3» относится ко 2 классу финансовой устойчивости. 

Это говорит о том, что у предприятия хорошее финансовое состояние. 

Существует незначительный уровень риска взаимоотношений партнеров с 

данным предприятием. 

Предприятию необходимо эффективнее использовать основные средства и 

увеличить оборачиваемость активов, а для этого необходимо улучшить 

управление дебиторской задолженностью.  

Наиболее целесообразным и эффективным применительно к АО «ВРК-3» 

является предоставление скидки, это выгодно как покупателю, так и продавцу. 

Первый имеет прямую выгоду от снижения затрат на покупку работ и услуг, 

второй получает косвенную выгоду в связи с ускорением оборачиваемости 

средств, вложенных в дебиторскую задолженность, которая представляет собой 

иммобилизацию денежных средств. 

В результате оптимизации имущественного комплекса, а также проведения 

мероприятий финансового контроля дебиторской задолженности, предприятию 

удалось привлечь дополнительный доход в размере 978472 руб. Таким образом, 

за счет увеличения внереализационных доходов чистая прибыль возросла с 

250340 тыс. руб. до 251122,78 тыс. руб., что в относительном выражении 

составляет 0,01 %. За счет предложенных мероприятий предприятия получит на 

782,78 тыс. руб. больше чистой прибыли. 
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1.  

ПРИЛОЖЕНИЕ А 

Таблица А.1 – Бухгалтерский баланс АО «ВРК-3» 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код На 31 декабря 

2018 г. 
На 31 декабря 

2017 г. 
На 31 декабря 

2016 г. 
Актив     

I. Внеоборотные активы     
Нематериальные активы 11100 23018 25422 7826 
в т.ч. :     
нематериальные активы 11110 3018 5422 7826 
незавершённые вложение в 
нематериальные активы  11120 20000 20000 – 

авансы выданные 11199 – – – 
Результаты исследований и 
разработок 11200 – – – 

в т.ч. :     
научно-исследовательские, 
опытно-конструкторские и 
технологические работы 

11210 – – – 

незавершённые вложения в 
научно-исследовательские 
опытно-конструкторские и 
технологические работы 

11220 – – – 

авансы выданные 11299 – – – 
Нематериальные поисковые 
активы 11300 – – – 

Материальные поисковые 
активы 11400 – – – 

Основные средства 11500 6003512 6056331 6387735 
в т.ч. :     
основные средства 11510 5994756 6033822 6373827 
в т.ч. :     
здания, машины и 
оборудования,транспортные 
средства 

11511 5323433 5326966 5637553 

сооружения и передаточные 
устройства 11512 645393 680706 710537 

прочие основные средства 11519 25930 26150 25737 
незавершённые вложение в 
основные средства 11520 8756 22509 13908 

авансы выданные 11599 – – – 
Доходные вложения в 
материальные ценности 11600 – – – 

в т.ч. :     
доходные вложения в 
материальные ценности 11610 – – – 

 



63 
 

Продолжение таблицы А.1 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код На 31 декабря 
2018 г. 

На 31 декабря 
2017 г. 

На 31 декабря 
2016 г. 

незавершённые вложения в 
доходные вложения в 
материальные ценности 

11620 
– – – 

Финансовые вложения 11700 – – – 
в т.ч. :  – – – 
вклады в уставные 
(складочные) капиталы 
других организаций 

11710 
– – – 

предоставленные займы и 
депозитные вклады 

11720 – – – 

прочие финансовые 
вложения 

11790 – – – 

предварительная оплата 11799 – – – 
Отложенные налоговые 
активы 

11800 – – – 

Прочие внеоборотные 
активы 

11900 3774 1390 1965 

Итого по разделу I 11000 6030304 6083143 6397526 
II. Оборотные активы     

Запасы 12100 719135 806101 765223 
в т. ч. :     
сырьё, материалы и другие 
аналогичные ценности 

12110 717336 803282 764524 

животные на выращивании 
и откорме 

12120 – – – 

затраты в незавершённом 
производстве 

12130 – – – 

готовая продукция и товары 
для перепродажи 

12140 1398 2380 320 

товары отгруженные 12150 – – – 
расходы будущих периодов 12160 401 439 379 
прочие запасы и затраты 12190 – – – 
НДС по приобретённым 
ценностям 

12200 19 58 132 

Дебиторская задолженность 12300 1186771 894278 822947 
в т.ч. :     
дебиторская задолженность 
платежи по которой 
ожидаются более чем через 
12 месяцев после отчётной 
даты 

12310 

– – – 

в т.ч. :     
покупатели и заказчики 
(кроме перевозок) 

12311 – – – 

покупатели и заказчики за 
перевозки 

12312 – – – 
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Продолжение таблицы А.1 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код На 31 декабря 
2018 г. 

На 31 декабря 
2017 г. 

На 31 декабря 
2016 г. 

авансы выданные 12313 – – – 
прочая задолженность 12319 – – – 
дебиторская задолженность, 
платежи по которой 
ожидаются в течении 12 
месяцев после отчётной 
даты 

12320 

1186771 894278 822947 

в т.ч. :     
покупатели и заказчики 
(кроме перевозок) 

12321 1074055 811290 723776 

покупатели и заказчики за 
перевозки 

12322 – – – 

авансы выданные 12323 79843 55540 71114 
налоги и сборы, социальное 
страхование и обеспечение 

12324 10385 13260 14648 

прочая задолженность 12329 22488 14188 13409 
Финансовые вложения (за 
исключением денежных 
эквивалентов) 

12400 
– – – 

в т.ч. :     
предоставленные займы и 
депозитные вклады 

12410 – – – 

прочие финансовые 
вложения 

12490 – – – 

Денежные средства и 
денежные эквиваленты 

12500 876702 926110 490768 

в т.ч. :     
наличные в кассе 12510 – – – 
средства на расчётных 
счетах 

12520 42249 12565 12278 

средства на валютных 
счетах 

12530 – – – 

средства на специальных 
счетах 

12540 – – – 

денежные эквиваленты 12550 832227 913000 478490 
прочие денежные средства 
и переводы в пути  

12590 2226 546 – 

Прочие оборотные активы 12600 19034 11577 13963 
Итого по разделу II 12000 2801661 2638124 2093033 

Баланс 16000 8831965 8721267 8490559 
Пассив     
III. Капитал и резервы     
Уставный капитал 13100 7015888 7015888 7015888 
Собственные акции, 
выкупленные у акционеров 

13200 – – – 
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Продолжение таблицы А.1 

В тысячах рублей 

Наименование показателя Код На 31 декабря 
2018 г. 

На 31 декабря 
2017 г. 

На 31 декабря 
2016 г. 

Переоценка внеоборотных 
активов 

13400 – – – 

Добавочный капитал (без 
переоценки) 

13500 184396 184396 184396 

в т.ч. :     
эмиссионный доход 13510 – – – 
средства, полученные на 
увеличение уставного 
капитала 

13520 
– – – 

прочие средства 13590 184396 184396 184396 
Резервный капитал 13600 31069 28909 25997 
в т.ч. :     
резервы, образованные в 
соответствии с 
законодательством 

13610 
31069 28909 25997 

резервы, образованные в 
соответствии с 
учредительными 
документами 

13620 

– – – 

Нераспределённая прибыль 
(непокрытый убыток) 

13700 14839 72101 84242 

Итого по разделу III 13000 7246192 7301294 7310523 
IV. Долгосрочные 

обязательства 
    

Заёмные средства 14100 – – – 
в т.ч. :     
кредиты, подлежащие 
погашению более чем через 
12 месяцев после отчётной 
даты 

14110 

– – – 

займы, подлежащие 
погашению более чем через 
12 месяцев после отчётной 
даты 

14120 

– – – 

Отложенные налоговые 
обязательства 

14200 66234 59231 54903 

Оценочные обязательства 14300 – – – 
Прочие обязательства 14500 – – – 
Итого по разделу IV 14000 66234 59231 54903 
V. Краткосрочные 
обязательства 

    

Заёмные средства 15100 – – – 
в т.ч. :     
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Окончание таблицы А.1 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код На 31 декабря 

2018 г. 
На 31 декабря 

2017 г. 
На 31 декабря 

2016 г. 
кредиты, подлежащие 
погашению в течение 12 
месяцев после отчётной 
даты 

15110 

– – – 

займы, подлежащие 
погашению в течение 12 
месяцев после отчётной 
даты 

15120 

– – – 

Кредиторская 
задолженность 

15200 1324222 1174805 937243 

в т.ч. :     
поставщики и подрядчики 15210 663871 705773 458912 
персонал организации по 
оплате труда 

15220 112922 119864 89349 

налоги и сборы, социальное 
страхование и обеспечение 

15230 349072 269146 303183 

авансы полученные (кроме 
перевозок) 

15240 110855 56767 66509 

авансы, полученные за 
перевозки 

15250 – – – 

акционеры по выплате 
доходов 

15260 51332 – – 

прочая задолженность 15290 36170 23255 19290 
Доходы будущих периодов 15300 112 190 598 
Оценочные обязательства 15400 194993 185363 186619 
Прочие краткосрочные 
обязательства 

15500 212 384 673 

Итого по разделу V 15000 1519539 1360742 1125133 
Баланс 17000 8831965 8721267 8490559 

 
 



67 
 

 
ПРИЛОЖЕНИЕ Б 

Таблица Б.1 – Отчёт о финансовых результатахАО «ВРК-3» 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код За Январь-

Декабрь 2018 г. 
За Январь-

Декабрь 2017 г. 
За Январь-

Декабрь 2016 г. 
Выручка 21100 9165710 8180945 8358132 
в том числе: 
грузовые перевозки 

21101 – – – 

пассажирские перевозки в 
дальнем следовании 

21102 – – – 

пассажирские перевозки в 
пригородном сообщении 

21103 – – – 

предоставление услуг 
инфраструктуры 

21104 – – – 

предоставление услуг 
локомотивной тяги 

21105 – – – 

ремонт подвижного 
состава 

21106 8537712 7402281 8064768 

строительство объектов 
инфраструктуры 

21107 – – – 

научно-исследовательские 
и опытно-
конструкторские работы 

21108 
– – – 

предоставление услуг 
социальной сферы 

21109 – – – 

прочие виды деятельности 21110 627998 778664 293364 
Себестоимость продаж 21200 –8714696 –7843416 –8041094 
в том числе: 
грузовые перевозки 

21201 – – – 

пассажирские перевозки в 
дальнем следовании 

21202 – – – 

пассажирские перевозки в 
пригородном сообщении 

21203 – – – 

предоставление услуг 
инфраструктуры 

21204 – – – 

предоставление услуг 
локомотивной тяги 

21205 – – – 

ремонт подвижного 
состава 

21206 –8141989 –7194963 –7805348 

строительство объектов 
инфраструктуры 

21207 – – – 

научно-исследовательские 
и опытно-
конструкторские работы 

21208 
– – – 

предоставление услуг 
социальной сферы 

21209 – – – 

прочие виды деятельности 21210 –572707 –648453 –235746 
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Валовая прибыль (убыток) 21000 451014 337528 317038 
Продолжение таблицы Б.1 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код За Январь-

Декабрь 2018 г. 
За Январь-

Декабрь 2017 г. 
За Январь-

Декабрь 2016 г. 
Коммерческие расходы 22100 –81 –574 –187 
Управленческие расходы 22200 – – – 
Прибыль (убыток) от 
продаж 

22000 450933 336954 316851 

в том числе: 
грузовые перевозки 

22001 – – – 

пассажирские перевозки в 
дальнем следовании 

22002 – – – 

пассажирские перевозки в 
пригородном сообщении 

22003 – – – 

предоставление услуг 
инфраструктуры 

22004 – – – 

предоставление услуг 
локомотивной тяги 

22005 – – – 

ремонт подвижного 
состава 

22006 395723 207318 259420 

строительство объектов 
инфраструктуры 

22007 – – – 

научно-исследовательские 
и опытно-
конструкторские работы 

22008 
– – – 

предоставление услуг 
социальной сферы 

22009 – – – 

прочие виды деятельности 22010 55210 129636 57431 
Доходы от участия в 
других организациях 

23100 – – – 

Проценты к получению 23200 88536 73766 31982 
Проценты к уплате 23300 – – –14987 
Прочие доходы 23400 90690 82909 162400 
Прочие расходы 23500 –317234 –332176 –331334 
Прибыль (убыток) до 
налогообложения 

23000 312925 161453 164912 

Текущий налог на 
прибыль 

24100 –121803 –114799 –90173 

из него: 
постоянные налоговые 
обязательства (активы) 

24210 
–67100 –87423 –78889 

Изменение отложенных 
налоговых обязательств 

24300 16566 –7644 –23863 

Изменение отложенных 
налоговых активов 

24500 8891 2900 2261 

Прочее 24600 –1103 –1282 5108 
в том числе: 
налог на прибыль за 
предыдущие периоды 

24610 
–1480 4500 1455 
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Окончание таблицы Б.1 

В тысячах рублей 
Наименование показателя Код За Январь-

Декабрь 2018 г. 
За Январь-

Декабрь 2017 г. 
За Январь-

Декабрь 2016 г. 
единый налог за 
вменённый налог за 
предыдущие периоды 

24620 
– – – 

штрафные санкции по 
налогам и сборам, 
социальному страхованию 
и обеспечению 

24630 

–295 –3634 –1132 

списанные отложенные 
налоговые обязательства 

24640 122 596 4785 

списанные отложенные 
налоговые активы 

24650 550 –180 – 

Чистая прибыль (убыток) 24000 182345 43192 58245 
Результат от переоценки 
внеоборотных активов, не 
включаемый в чистую 
прибыль (убыток) периода 

25100 

– – – 

Результат от прочих 
операций, не включаемый 
в чистую прибыль 
(убыток) периода  

25200 

– – – 

Совокупный финансовый 
результат периода 

25000 182345 43192 58245 

СПРАВОЧНО     
Базовая прибыль (убыток) 
на акцию 

29000 – – – 

Разводнённая прибыль 
(убыток) на акцию 

29100 – – – 

 
 


